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Eskimo Textil AG, Turbenthal

2ur 89. Generalversammlung in Turbenthal, vom 21. M&rz 1989

Er_freuliches Geschiaftsergebnis,
Dividendenerhéhung

Eskimo, der Begriff fiir modische Produkte.

Die an der Generalversammlung anwesenden Aktionare
WU_rden von Bruno Aemissegger, dem Prasidenten und De-
legierten des Verwaltungsrates und Direktor Ralph Aemiss-
€dger, mit sehr ausfiihrlichen Informationen iiber das Ge-
Schéftsjahr 1988 und die Zukunftsaussichten orientiert.

Der Verwaltungsrat unterbreitete den Aktiondren folgenden
ericht:

“Die allgemein gute Wirtschaftslage hat sich auf unser Un-
ternehmen positiv ausgewirkt. Die Budgetziele in Verkauf
““d. Betrieb wurden erreicht. Es ist uns gelungen, die Vollbe-
Schéftigung wihrend des ganzen Jahres zu erhalten und die
apazitaten der einzelnen Betriebsabteilungen auszulasten.
'® einigermassen stabilen Wahrungsverhaltnisse haben
a?p beigetragen, unsere Verkaufsanstrengungen im viel-
S€itigen Exportmarkt mit entsprechenden Auftragen zu ho-
nor'e.ren, wobei wir aber wiederum grossere Verschiebun-
J9en in einzelnen Regionen feststellten. Der international
Sarte. Wettbewerb, welcher teilweise immer noch durch
taatliche Verglinstigungen aus Niedrigpreislandern ver-
alscht wird, hielt unvermindert an. Es ist damit auch in Zu-
unft zu rechnen.

Mit unseren hochwertigen Produkten, welche stets mit
Buen Artikeln fiir moderne Bediirfnisse erganzt werden,
SO'Wnten wir viele Kundenwiinsche einer breiten Abnehmer-
Chaft erfiillen. Dabei legten wir besonderes Gewicht auf die
tt?r?e Zusammena.rt.).eit mit unseren Kunden, die I-!ochhal-
aufE(lj}lnserer Qualitat, modernes Styling und das Eingehen
le oft schwierigen Wiinsche in bezug auf Liefertermine.

Der Exportanteil wurde dank intensiver Bearbeitung der
Markte nochmals gesteigert. Auf dem Schweizer Markt
konnten wir unsere Position halten.

Es sei aber auch hier festgehalten, dass das Aufspuren von
Marktnischen allein nicht gentigt, sondern dass stets auch
eine gewisse Basis mit grosseren Auftragen gefunden wer-
den muss. Die Erhohung des Gesamtumsatzes war denn
auch nur mit einer Mehrproduktion bei niedrigerem Durch-
schnittspreis pro Einheit zu erreichen.

Die Rohmaterialpreise haben bei den Edelhaaren zum Teil
hektische Entwicklungen nach oben durchgemacht (die
Wolle ist im Durchschnitt bis 20% gestiegen), wahrend im
synthetischen Sektor die Situation eher stabil geblieben ist.

Die Griinde fir die verschiedenen Betriebsschliessungenim
textilen Bereich und die Verlegung von Betriebsstandorten
ins Ausland dirften bekannt sein. Der immer noch hohe
Schweizerfranken, das hochste Lohnniveau in unserem
Land, die vermehrten Forderungen nach zusatzlichen So-
zialleistungen und Freizeit, Importerschwerungen von Dritt-
landern, billige Einfuhren usw. sind einige der Tatsachen, die
unsere Konkurrenzfahigkeitim In- und Ausland erschweren.
Die zuktlinftigen Entwicklungen bleiben abzuwarten. Wir
verfolgen sie sehr eng, speziell im Hinblick auf den Zusam-
menschluss der europdischen Gemeinschaftim Jahre 1992.

Die bereits vor einem Jahr eingeleitete Investitionsphase
wird systematisch fortgesetzt. Dabei steht die teilweise Er-
neuerung unserer Weberei mit dem Einsatz modernster Sul-
zer-RUti-Webmaschinenim Jacquard- und Schaftbereichim
Vordergrund. Wir sollen mit der neuesten Technologie
Schritt halten, unsere Leistungsfahigkeit nochmals steigern
und zusatzliche Rationalisierungsmaoglichkeiten ausschop-
fen. Die dazu benotigten Mittel sind beachtlich, dies giltauch
flir den Unterhalt unserer Gebaude und Liegenschaften.

Das Gewerbezentrum im Pfungen ist voll vermietet. Leider
wird uns aber unser grosster Mieter in Folge einer Betriebs-
zusammenlegung verlassen. Die Verbesserung der Infra-
struktur sowie verschiedene Renovationen wurden plange-
mass weitergeflihrt.

Unsere neue Flihrungsstruktur hat sich bewahrt. Das einge-
spielte Team hat neue Verantwortlichkeiten ibernommen.
Damit ist Gewahr geboten, dass zum Wohle unseres Unter-
nehmens auch in Zukunft die Weichen richtig gestellt wer-
den.

Unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter haben sich auf al-
len Stufen voll und ganz fiir Eskimo eingesetzt und verdie-
nen aufrichtigen Dank und Anerkennung.

Der Auftragsbestand flir das 1. Semester 1989 entspricht un-
seren Erwartungen. Damit dtirfte die Grundlage ftir die Voll-
auslastung der Fabrikation weiterhin gegeben sein. Aller-
dings sind bereits gewisse Anzeichen flir eine nochmalige
Verscharfung des internationalen Konkurrenzkampfes zu
erkennen, wobei zudem nicht voraussehbare Ereignisse
rasch eine Wende herbeifiihren kénnen.»

Das Geschéftsergebnis gestattet uns die Ausrichtung einer
Dividende von 6%.

Mit dem ausgewiesenen Reingewinn von Fr. 262 736.— und
dem Saldovortrag von Fr. 50 725.— steht der Generalver-
sammlung ein Betrag von Fr. 313461.— zur Verfligung.



151

mittex 4/89

Viscosuisse SA, CH-6020 Emmenbriicke

Die Viscosuisse SA, eine Tochtergesellschaft der franzosi-
schen Rhone-Poulenc-Gruppe, schloss das Geschaftsjahr
1988 mit einem Gewinn von 6,044 Mio. Franken ab, nachdem
im Vorjahr mit einem Resultat von 0,115 Mio. Franken ein
knapp ausgeglichenes Ergebnis erzielt worden war.

Der Umsatz des Stammhauses erhéhte sich von 450 Mio.
Franken im Vorjahr auf 481 Mio. Franken im Berichtsjahr,
wahrend der konsolidierte Konzernumsatz von 482 auf 524
Mio. Franken anstieg. Die totale Verkaufsmenge belief sich
1988 auf 75000 Tonnen, gegeniiber 71000 Tonnen im Vor-
jahr. Davon entfielen auf Chemiefasergarne aus Eigenpro-
duktion 60 000 Tonnen (im Vorjahr 58 000 Tonnen), von de-
nen 9% in der Schweiz, 80% in den librigen Ldndern Westeu-
ropas und 11% in Landern ausserhalb Westeuropas verkauft
wurden.

Der Personalbestand der Viscosuisse SA mit ihren Chemie-
faserwerken in Emmenbriicke LU und Widnau SG sowie der
Hetex Garn AG mit Texturierbetrieben in Wattwil SG und
Niederlenz AG belief sich Ende 1988 auf 2929 Mitarbeiter
(Ende 1987: 2902). Unter Einschluss der tibrigen Tochterge-
sellschaften beschéftigte die Viscosuisse-Gruppe Ende 1988
3218 Personen (Ende 1987: 3195).

Fur die Produkte der Viscosuisse war wahrend des ganzen
Jahres eine gute Nachfragesituation auf deninternationalen
Chemiefasermarkten festzustellen, was eine nahezu volle
Produktionsauslastung der Werke Emmenbriicke und Wid-
nau ermoglichte. Auch die Texturierbetriebe in der Schweiz
und in Grossbritannien waren zufriedenstellend beschéftigt.
Zu der guten Marktlage in Europa hat beigetragen, dass die
EG-Behdrden in Brissel Mitte des Jahres endlich Massnah-
men gegen die Dumping-Importe von Polyester-Garnen aus
dem Fernen Osten, der Tlirkei und aus Mexiko in Kraft ge-
setzt haben.

In diesem Umfeld konnte zu Beginn des Jahres die Preisero-
sion, die seit liber einem Jahrauf die Ertragsmargen driickte,
gestoppt werden. Ab Mitte 1988 gelang es dann, die Ver-
kaufspreise schrittweise wieder anzuheben. Gleichzeitig
setzten sich jedoch auch die Rohstoffpreise nach obenin Be-
wegung. Insbesondere die Preise der Polyester-Rohstoffe
verteuerten sich dramatisch, und zwar als Folge einer Ange-
botsverknappung, die zeitweise sogar die Versorgungs-
sicherheit der Polyesterwerke in Frage stellte. Die Erhéhung
der Verkaufspreise diente somit in erster Linie dazu, die Ko-
stensteigerungen im Rohstoffbereich wieder aufzufangen.

Wenn die Viscosuisse trotzdem ein deutlich besseres Resul-
tat als im Vorjahr erzielen konnte, so ist das einmal auf den
zusatzlichen Ertrag aus dem hoheren Verkaufsvolumen zu-
rickzufiihren. Zudem ermoglichte die gute Marktlage eine
bessere Ertragsoptimierung von Produktion und Verkaufen.
Schliesslich hat auch die glinstigere Wechselkurssituation in
der zweiten Jahreshalfte die Erl6se aus dem Exportgeschaft
verbessert.

Fiir das erste Semester 1989 kann mit einer Fortsetzung der
guten Marktlage gerechnet werden. Gleichzeitig nimmt aber
auchdie angespannte Situation auf den Rohstoffmaérktenih-
ren Fortgang, was im 1. Quartal 1989 zu einer weiteren Ver-
teuerung der Basisprodukte der Chemiefaserindustrie
fahrte. Eine nochmalige Anhebung der Verkaufspreise flir
Chemiefasern ist deshalb unumganglich.

Création Baumann —
Geschaftsergebnis 1988

Erfreulicher Geschéaftsgang

Mit einem konsolidierten Umsatz von 46,6 Mio. Franken
(+ 8,4%) hat Création Baumann mit Hauptsitz in Langenthal
(Schweiz) das Geschéftsjahr 1988 erfolgreich abgeschlos-
sen.

Die Schweiz und die BRD - die beiden wichtigsten Markte
des Vorhang-und Dekostoffherstellers - waren am starksten
am Umsatzplus beteiligt: Die Création Baumann AG, Lang-
enthal, erzielte einen Umsatzzuwachs von 8%, und die deut-
sche Tochtergesellschaft, Baumann Stoffe GmbH, Dietzen-
bach, wartete zum Beispiel mit einer Umsatzzunahme von
13% auf.

Der erfreuliche Geschéftsgang im international hart umstrit-
tenen Markt der textilen Inneneinrichtung ist das Resultat ei-
ner konsequent auf Spitzenleistung ausgerichteten Politik.
Als international anerkannter Trendsetter hat Création Bau-
mann einen hervorragenden Ruf fiir Design und Qualitét.
Das eigene Verkaufsnetz garantiert auch rund um die Welt
eine dem Produkt entsprechende Verkaufs- und Servicelei-
stung.

Produktionskapazitét voll ausgelastet

Trotz der erweiterten Kapazitat war der Maschinenpark voll
ausgelastet. Das Produktionsvolumen betrug 3,27 Mio. m’
(+ 5%). Neben den Materialien aus schwerentflammbaren
Garnen, fiir die ein zunehmendes Interesse besteht, bilden
hochwertige Qualitdten aus Baumwolle, Leinen, Wolle und
Seide das Kernstlick der Kollektion.

Die 1987 in Betrieb genommene Laminiermaschine ist be-
reits gut ausgelastet. Sie erlaubt die heikle Verbindung von
Stoffen mit anderen Produkten wie zum Beispiel Papier fir
anspruchsvolle Textiltapeten. Typisch flir Création Bau-
mann ist dabei, dass auch kleine Metragen zu interessanten
Preisen hergestellt werden kénnen.

Der Personalbestand blieb mit 224 Mitarbeitern in def
Schweiz und mit 46 Mitarbeitern im Ausland stabil.

Neue Markte und Produkte

Création Baumann erwartet auch fir die Zukunft keine leich”
ten Geschafte. Chancen in verschiedenen Landern sollen
aber durch den weiteren Ausbau der Verkaufsorganisation
wahrgenommen werden. Die vom Besitzer der Firma, Jor9
Baumann, geleitete Création-Abteilung wird sich weiterhi"
anstrengen, Trends mitzubestimmen und langfristig gliltigé
Produkte zu entwerfen. Dass dabei auch technisches Neu”
land beschritten wird, versteht sich fiir die kreativen Lang"
enthaler von selbst.
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