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Kurs: Umgang mit
Nachforderungen

Checkliste ja  nein
Miissen Sie sich in Threr Praxis mit finan- D D
ziellen Nachforderungen herumschlagen?
Miissen/wollen Sie selbst (Nach)forderun- D \:]
gen stellen?

Kennen Sie die Ursachen fir Nach- oder D D
Mehrforderungen?

Wissen Sie, wie Nach- oder Mehrforde- D D
rungen vertraglich reduziert oder ausge-

schlossen werden konnen?

Wissen Sie, wie allfillige Streitfille effi- D D

zient abgewickelt werden kénnen?

(kr) Die Antworten auf diese
und weitere wichtige Fragen er-
halten Sie im Kurs «Umgang mit
Nachforderungen». Am ersten

Kursnachmittag erhalten  Sie
“ einen Uberblick iiber die hiu-

figsten Ursachen fur Nach- oder

Mehrforderungen wie z. B. Bestellungsinderungen, Un-
vorhergesehenes, ungentigende Vorgaben seitens des
Auftraggebers etc. Zudem wird gezeigt, wie sich Nach-
und Mehrforderungen im Rahmen der Vertragsgestal-
tung vermeiden lassen. Am zweiten Kursnachmittag
werden die Moglichkeiten zur Reduktion von Nach-
und Mehrforderungen im Rahmen der Auftragsabwick-
lung sowie das Vorgehen zur effizienten Erledigung von
Streitfillen erklirt. Neben Einfithrungsreferaten werden
in Gruppenarbeiten konkrete Fille gelost und anschlies-
send die Ergebnisse im Plenum besprochen.

Umgang mit Nachforderungen
Referent:  Peter Rechsteiner, Fiirsprecher, Solothurn

CM9-02 13. und 20. Nov. 2002, 18.30-17.30, Zirich

Teilnahmegebtihr SIA-Mitglieder Fr. 460.—
Nichtmitglieder Fr. 520.—

Auskiinfte und Anmeldung bei sia form, Kursadministration,
Selnaustr. 16, Postfach, 8039 Ziirich, Tel. 01 283 15 58,
Fax 01 201 63 35, E-Mail: form@sia.ch.

ConNFpa CONSULTING AG

Einstieg ins
Projektmanagement

Fir unsere Auftraggeberin, ein be-
kanntes Beratungsunternehmen fur
Projekt- und Infrastrukturmanage-
mentaufgaben mit Sitz im Kanton
Aargau, suchen wir im Hinblick auf
den weiteren Ausbau einen jungeren
qualifizierten

Ingenieur/
Wirtschaftsingenieur

Der Schwerpunkt dieser Aufgabe liegt
im Bereich Strassenverkehr, namlich
in der Beratung und Unterstlitzung
von offentlichen Bauherren. Sie Uber-
nehmen Stabsaufgaben in der Pro-
jektleitung, beurteilen und analysie-
ren Unterhalts- und Erneuerungs-
prozesse, erarbeiten Betriebs- und
Unterhaltskonzepte und wirken bei
deren Umsetzung mit.

lhre Qualifikation

Neben einer Ausbildung als dipl. Bau-
oder Kulturingenieur verfligen Sie
idealerweise uber ein paar Jahre Er-
fahrung im Tiefbau und haben eine
betriebswirtschaftliche Zusatzausbil-
dung. Ihre Englischkenntnisse befahi-
gen Sie zur aktiven Mitarbeit bei Pro-
jekten mit internationaler Gruppenzu-
sammensetzung.

Unser Angebot

Die Bearbeitung von verschiedenen
Teilaufgaben, bei denen Sie Ihre Inge-
nieur- und Okonomiekenntnisse ein-
setzen konnen, ermoglicht Ihnen den
Einstieg ins Gesamtprojektmanage-
ment. Nutzen Sie diese Chance als
ideales Sprungbrett fir kinftige
Fihrungsaufgaben.

Wir freuen uns auf |hre Bewerbung
und geben Ihnen gerne weitere Infor-
mationen. Wenden Sie sich an Herrn
Herbert Dietsch, M.Sc. dipl. Ing. ETH.
Absolute Diskretion ist fur uns selbst-
verstandlich.

chact Telefon 071 841 02 60

el Telefax Q71 841 04 14

D1 251 12 1€
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