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4 der Dirigent!

und Sie sin

v

Auch wenn es Ihnen nicht
bewusst ist: Sie leiten ein grosses
«Qrchester», die Wirtschaft
unseres Landes. Denn lhnen muss
gefallen, was der Fabrikant
herstellt, was der Werbemann
lhnen anpreist, was der Verkau-
fer lhnen verkaufen mochte. Von
Ihnen allein hangt es ab, ob ein
Produkt Bestseller oder Niete
wird.

Eines ist klar: Der Fabrikant
mochte lhnen sein Produkt ver-
kaufen. Dazu gibt es ein einziges
Mittel: er muss ein Produkt her-
stellen, das lhnen gefallt.

Wie weiss er, was Sie sich wirk-
lich winschen, was Sie kaufen
werden? Er befragt Sie. Er zeigt
lhnen Muster. Und im Gespréch
mit lhnen erfahrt er, auf welche

Vorteile und Eigenschaften Sie
Wert legen. So entsteht ein
Artikel, der wirklich marktgerecht
ist.

Als erstes braucht das neue Pro-
dukt ein Kleid, um sein Début
auf dem Markt zu machen. Eine
hiibsche Packung also. Denn wie
eine Frau sich hiibsch macht,
um ihre Personlichkeit zu beto-
nen, so darf auch ein Produkt in
attraktiver Aufmachung auf dem
Markt erscheinen, damit Sie es
beachten.

Der nachste Schritt auf dem Weg
zum Konsumenten heisst:
Werbung. Kann ein gutes Produkt
sich denn nicht selbst verkaufen?
Doch, es kann. Aber héchstens
in einem kleinen, fast privaten
Kreis. Sollen weite Markte
erschlossen werden — zum Bei-
spiel, um gréssere Mengen zu
produzieren und dadurch den
Preis zu senken — so ist gute
Werbung fur den Artikel ebenso
notwendig wie seine Aufnahme in
die richtigen Verkaufsgeschafte.
Werbung ist also in den meisten
Fallen ein unentbehrliches Glied
in der Kette vom Fabrikanten zum
Konsumenten.

Aus der Marktbefragung weiss
man, welche Leute sich flir den
neuen Artikel interessieren. Diese
ganz bestimmten Kreise erreicht
man am besten durch Inserate

in der Zeitung und Zeit-
schriften. Denn nur durch

die richtig ausgewaéhlte Zeitschrift
kann man exakt jene Konsumen-
tengruppe ansprechen, welche
als Kaufer flir das neue Produkt
in Frage kommt: unterschieden
nach Alter, Wohnort, Sozialklasse
und vielen Interessengebieten.
So hilft das’'Inserat in einer Zeit-
schrift dem Fabrikanten, die rich-
tigen Leute mit seinem Produkt
bekannt zu machen. Und den
Konsumenten informiert es in
einer ihm sympathischen Form
Uber Neues und auch Uber Alt-
bekanntes auf dem Markt, das
ihm personlich nitzen kann, das
ihm begehrenswert erscheint.

.- Inserate erschliessen

den Markt



Neu: Raichle Hit Explorer

Der Tourenskischuh mit Schnallenverschluss

Was sich viele Alpinisten schon ldngst
wiinschten, hat jetzt Raichle geschaffen: den
Tourenskischuh mit Schnallenverschluss.
Raichle Hit Explorer wurde im Hochgebirge
schonungslos getestet und als gut befunden.

Fiir den Aufstieg eignet er sich dank dem
weichen, biegsamen, geschniirten Vorder-
schuh und der griffigen Hochprofilsohle
ausgezeichnet. Die schmale, stabile Fersen-
partie mit Schnallenverschluss garantiert

eine sichere Skifithrung und maximalen
Halt bei der Abfahrt. Dieses Modell ist aus
extra zihem, genarbtem und impragniertem
Chromleder gearbeitet.

Damen/Herren Fr.149.— netto

Entdecken Sie morgen schon die Schon-
heiten der winterlichen Bergwelt. Priifen
Sie heute noch den Raichle Hit Explorer
im Fachgeschift.

Sportschuh AG
Kreuzlingen
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