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LOGEMENT

Publireportage

Réemeénager chez soi, c’est possible. Ou comment habiter
un logement neuf sans quitter son lieu de vie.

Vos enfants ont quitté la maison et celle-ci prend des années, comme en témoignent les frais d’entretien. Elle est peu
adaptée a vos besoins actuels: escaliers, piéces trop petites ou jardin trop grand. Vous vous dites qu’il serait grand
temps de chercher autre chose, mais en méme temps vous n’envisagez pas de quitter votre quartier. Nombreux
sont les propriétaires retraités qui vivent une situation analogue : Maud Portman, spécialiste de I'immobilier, vous

propose une solution sur mesure.

Maud Portmann
Directrice de
Projectim S.A.

En quoi consiste le concept proposé par
Projectim ?

Notre concept repose sur le principe de
I'échange. Le propriétaire du ferrain met a
notre disposition sa parcelle pour y réali-
ser une promotion.
En retour, nous lui
remeftons un ou
plusieurs apparte-
ments, dont celui
qu’il habitera, réa-
lisé selon ses désirs
et ses besoins. Le
nombre des appar-
fements remis au propriétaire est déter-
miné au prorata de la valeur du terrain ou
de la part de fonds que souhaite récupérer
le propriétaire (soulte). Nous conservons le
reste des lofs, proposés a la vente.
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Une réalisation de Projectim SA.

Comment lopération se déroule-t-elle,
concrétement ?

Nous procédons dabord a une étude de
faisabilité afin de déterminer quelles sont
les possibilités de développement du ter-
rain. Puis nous présenfons au propriétaire
un projet de construction et élaborons
avec lui la conception et 'aménagement
de son futur appartement, jusque dans les
moindres détails. Le temps des travaux -
démolition du béati existant et construction
de I'immeuble - le propriétaire est relogé a
nos frais.

Quels sont les avantages de ce concept
pour le propriétaire du terrain?

Le propriétaire ne soccupe de rien. Nous
sommes son interlocuteur unique et assu-
mons  lintégralité
des contraintes et
des risques finan-
ciers liés au déve-
loppement du pro-
jet. Le propriétaire
jouit d'un logement
neuf, en adéqua-
fion avec ses be-
soins, tout en confinuant de résider dans
son quartier. Il dégage par ailleurs éven-
fuellement un rendement issu de la mise
en location des autres appartements qui lui
sont remis.

L’AVIS DU NOTAIRE

Une collaboration étroite pour des
réalisations de grande qualité

Les propriétaires sont le plus souvent
sensibles au devenir du quartier qui
les a vus grandir. Or une vente tra-
ditionnelle nécessite de faire le deuil
des lieux. Le concept proposé par
Projectim représente donc une solu-
tion idéale: le propriétaire est totale-
ment déchargé des confraintes liées
a la valorisation de son terrain, sans
qu'il ne se sente dépossédeé ni de son
bien, ni du devenir du site. Nétant pas
lui-méme en charge de la promotion
immobiliere, le propriétaire ne sera
notamment pas imposé comme pro-
fessionnel de la vente.

Projectim propose un accompagne-
ment impliquant des le départ le pro-
priétaire. Au cours des nombreuses
rencontres organisées entre ce der-
nier et les professionnels, ceux-ci font
part respectivement de leurs sou-
haits, vues, idées et de leurs conselils.
Le projet est ainsi élaboré de concert
par les deux parties, pour déboucher
sur des réalisations de grande qualité,
parfaitement adaptées au site.

POUR UNE ETUDE DE
FAISABILITE GRATUITE
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INTERESSE ? Contactez Projectim au 021556 59 02 ou info@projectim.ch

Etude:
Constructibilité, analyse, offre.

Projet:
Plans, enquéte, permis.

Exécution:
Ouvrage, choix, livraison.
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PROJECTIM

développements de projets
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