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Uber die in Frage kommenden Extraziige werden alle Mitglieder durch Publi-
kation in der Mai-Nummer des «Armenpflegers» orientiert werden.

Bern|Luzern, den 25. Marz 1964

Mit vorziiglicher Hochachtung
SCHWEIZERISCHE ARMENPFLEGERKONFERENZ

Der Prasident: Dr. Max Kiener Der Aktuar: F.Rammelmeyer, Fiirsprecher

Fiir die Organisation: D. Monnet, Lausanne; Jos. Huwiler, Luzern

Das Bundesgesetz iiber den Abzahlungs- und den
Vorauszahlungsvertrag

Von Prof. Dr. RaymonDp JEANPRETRE, Kantonsrichter (Neuenburg)

AbriB3 des Vortrages, gehalten am 29. November 1962 in Lausanne im Kurs de.
Groupement romand des institutions d’assistance publique et privée
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Allgemeines
1. Der Abzahlungsvertrag im allgemeinen

Der Abzahlungsvertrag stellt einen Kreditkauf dar. Der Kaufer bekommt den
Kaufgegenstand ausgehandigt, bevor er den Kaufpreis bezahlt hat.

Er erlegt den Kaufpreis in mehreren Teilzahlungen oder Raten. Die erste Rate
ist die sogenannte «Anzahlung».

Der Abzahlungsvertrag ist hdufig mit einem Eigentumsvorbehalt gekoppelt.
Dadurch ist das Recht des Verkidufers, die verkaufte Sache zuriickzunehmen,
besser verankert.

Der Preis einer durch Abzahlungsvertrag verkauften Sache ist notwendiger-
weise hoher als bei Barzahlung. Der Verkdufer mufl dem Zins des investierten
Kapitals, den Verwaltungsspesen und der moglichen Zahlungsunfihigkeit des
Kiaufers Rechnung tragen. Der Barpreis zuziiglich des durch die Ratenzahlung
bedingten Aufgeldes (=Teilzahlungszuschlag), ergeben zusammen den Gesamt-4
kaufpreis.

Der Abzahlungsvertrag ist in der Schweiz schon seit langem bekannt. Seit 1911
ist er gesetzlich geregelt (OR Art. 226 bis 228). Man wirft ihm vor, eine Quelle
der Verschuldung und Uberschuldung zu sein. Tatsdchlich kommt es oft vor,
daf} sich der Kaufer leichtsinnig verpflichtet. Er belastet ohne Not seine Zukuntt.
Er vermag die zu bezahlenden Monatsraten nicht richtig zu ermessen und iiber-
schitzt seine finanziellen Moglichkeiten. Andererseits mull der Kaufer — wenn
er zahlungsunfihig geworden ist— oft zusehen, wie ihm die Sache zuriickgenommen
wird, ohne daB er die schon bezahlten Raten zuruickerhalt.

2. Der Vorauszahlungsvertrag im allgemeinen

Beim Vorauszahlungsvertrag zahlt der Kaufer den Preis, bevor er den Kaufgegen-
stand erhilt, wobei er den Kaufpreis in zwei oder mehreren Teilzahlungen er-
legt.

In seiner verbreitetsten Form ist der Vorauszahlungsvertrag bekannt unter der
Bezeichnung «Sparkauf» oder «Sparvertrag». Er bezieht sich im allgemeinen auf
Mobiliar oder eine Aussteuer. Die Gegenstiande, die das Mobiliar oder die Aus-
steuer bilden, sind im voraus nicht bestimmt. Der Kaufer wird sie spater wihlen,
wenn er die vereinbarte Summe «gespart» hat.

Der Kiufer verpflichtet sich haufig fur eine betrdachtliche Summe von vielleicht
drei- bis fiinftausend Franken. Er erlegt sie in Monatsraten, die auf eine lange Zeit
verteilt sind. So wird er zum Beispiel fur einen Vertrag von funftausend Franken
wihrend 5 Jahren 75 Franken im Monat zahlen.

Die Gegenstinde, die er wahlt, werden zum Preis angerechnet, der im Moment
der Auswahl gilt.

Der Verkidufer schreibt dem Kaufer auf den bezahlten Raten einen Zins gut,
der iiber jenem einer Sparkasse liegt (zum Beispiel 59, statt 23/9%).

In dieser Form ist der Vorauszahlungsvertrag seit dem Zweiten Weltkrieg in
der Schweiz bekannt, ohne dal3 er gesetzlich geregelt war. Verschiedene kanto-
nale Gerichte betrachteten ihn aus verschiedenen Griinden als ungultig. Das
Bundesgericht hat sich erst 1958 dazu geduBert und festgestellt, daB3 diese neue
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Art des Kaufes an sich giiltig ist. In gewisser Hinsicht ist der Vorauszahlungs-
vertrag das Gegenteil des Abzahlungsvertrages. Der Kaufer erhélt die Sache erst,
wenn er sie bezahlt hat. Auf den ersten Blick scheint der Vorauszahlungsvertrag
einem soliden Wirtschaftsgebaren zu entsprechen, hélt er doch den Kaufer zum
Sparen an, und tritt nicht anstelle der Verteuerung durch den Teilzahlungs-
zuschlag ein Zinsgewinn?

Der Schein triigt. Hier wie dort schlieBt der K&ufer leichtsinnig einen Vertrag
ab, wobeli er sich fur Betrage verpflichtet, die seine Leistungsfahigkeit tibersteigen.
Er lauft Gefahr, die einbezahlten Betrige zu verlieren, falls der Verkdufer in
Konkurs gerdat. Im Zeitpunkt, in dem er die Lieferung verlangt, ist er zudem
hiufig hinsichtlich der Wahl und des Preises der Artikel dem Verkidufer ausge-
liefert. Die Gefahren des Vorauszahlungsvertrages sind dem Kéiufer nicht be-
wulBt: in 9 von 10 Fillen sind es junge Leute ohne Geschiftserfahrung.

3. Gesetzesreform

Das Bundesgesetz vom 23. Mirz 1962 iiber den Abzahlungs- und Vorauszahlungs-
vertrag hat in das OR die neuen Artikel 226a bis 226 m (Abzahlungsvertrag),
227a bis 2271 (Vorauszahlungsvertrag) und 228 (gemeinsame Bestimmungen)
eingefithrt. Die ehemaligen Artikel 226 bis 228, welche den Abzahlungsvertrag
regelten, sind aufgehoben worden.

Das Gesetz will den Kaufer besser schiitzen. Es schiitzt thn vor dem gewiegten
Verkdufer und gegen allzu aufdringliche Handelsreisende. Es schiitzt ihn aber
auch vor sich selbst, vor seiner eigenen Leichtfertigkeit. Damit das Gesetz sein
Ziel erreichen kann, erschwert es den VertragsabschluB3. Durch neue Institutionen
erleichtert es dem Kaiufer die Loslosung von eingegangenen Verpflichtungen.
Es erlaubt thm in gewissen Fallen, seine Unterschrift zuriickzuziehen und so den
geschlossenen Vertrag wieder aufzulosen. Weiter schiitzt das Gesetz den Kéufer
vor besonders ungunstigen Vertragsklauseln, die der Verkaufer stipulieren konnte.
Es verbietet diese Klauseln oder es beschrankt deren Wirkung. Endlich kommt es
dem in Zahlungsschwierigkeiten befindlichen Kaufer zu Hilfe. Es hindert den
Verkdufer daran, mit jener auf andern Gebieten zuldssigen Strenge die Ver-
tragserfiillung zu erzwingen.

Das neue Gesetz ist am 1. Januar 1963 in Kraft getreten. Es hat auller einigen
nebensichlichen Bestimmungen keine riickwirkende Kraft. Im wesentlichen ist
es erst auf die nach dem 1. Januar 1963 abgeschlossenen Vertrige anwendbar.

Die Neuregelung des Abzahlungsvertrages beriihrt das Institut des Eigentums-
vorbehaltes nicht. Dennoch mul3 der Fiithrer des Eigentumsvorbehaltsregisters
vor der Eintragung eines Abzahlungsvertrages priifen, ob dieser den neuen ge-
setzlichen Bestimmungen entspricht. (Verordnung des Bundesgerichts vom
29. Oktober 1962.) '

4. Grenzen der vorliegenden Arbeit

Es ist nicht leicht, das neue Gesetz darzulegen, da es sich mit zwei Vertragstypen
befaBt, die einenteils ahnlich, andernteils wieder sehr verschieden sind. So kommt
es, dal3 das Gesetz gleiche Fille ungleich und ungleiche gleich behandelt.

‘Um den Kiufer zu schiitzen, beschriankt sich das Gesetz nicht auf die klassi-
schen Mittel des Zivilrechts. Es schafft vollstindig neuartige Institutionen, welche
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den Juristen verwirren kénnen. Das Gesetz beschrankt sich nicht auf das Wesent-
liche, sondern regelt manche Einzelheit: Es erreicht nicht immer jene Scharfe und
Klarheit der Formulierung, die unserem Zivilgesetzbuch und Obligationenrecht
sonst eigen ist.

Auch sind Abweichungen zwischen dem deutschen und dem franzdosischen Ge-
setzestext festzustellen. Es ist unmoglich, hier das ganze Gesetz zu kommentieren
oder auch nur einen vollstindigen Uberblick zu vermitteln. Ich beschrinke mich
darauf, die wichtigsten und neuartigsten Institutionen zu beschreiben und dabei
zu versuchen, ihre praktische Bedeutung aufzuzeigen.

Der Abzahlungsvertrag
5. Geltungsbereich

Die neuen Gesetzesbestimmungen sind nicht gédnzlich auf alle Abzahlungsver-
trage anwendbar. Gewisse Vertriage sind beinahe vollstindig ausgenommen (Art.
226 m Abs. 4) namlich:

a) Wenn der Kéufer ein im Handelsregister eingetragener Kaufmann ist. Das
Gesetz vermutet, dafl ein derartiger Kdufer Geschiftserfahrung hat und keines
besonderen Schutzes bedarf.

b) Wenn sich der Kauf auf Gegenstinde bezieht, welche fiir den Gewerbe-
betrieb oder fiir berufliche Zwecke bestimmt sind: der Traktor des Bauern, die
Sagemaschine des Schreiners, die Bohrapparatur des Zahnarztes usw.

Wie im obigen Fall vermutet das Gesetz, dafl der Kéiufer solcher Gegenstinde
nicht leichtsinnig handelt und seine Interessen zu wahren weil.

c) Wenn der Gesamtkaufpreis in weniger als 4 Teilzahlungen, die Anzahlung
inbegriffen, zu begleichen ist.

Der Kaufin 2 oder 3 Raten wird somit als gewoéhnlicher Kreditkauf betrachtet,
der fiir den Kaufer nicht die spezifischen Gefahren des Abzahlungsvertrages in
sich schlieBt. Man kann sich fragen, ob sich in der Folge nicht der Kreditkauf
zu 3 Raten ausbreiten wird: der Kaufmann, der das Gesetz zu umgehen sucht,
wird anstelle von 6 Monatsraten zu 50 Franken 3 Raten zu 100 Franken, zahl-
bar alle 2 Monate verlangen.

d) Wenn der Gesamtkaufpreis héchstens 200 Franken und die Vertragsdauer
héchstens 6 Monate betrdagt. Auf jeden Fall werden diese kleinen Vertrige dem
Gesetz durch eine Reduktion der Ratenzahl auf 3 leicht entgehen.

6. Form

Der Abzahlungsvertrag ist der Schriftform unterworfen (OR 226a). Der Vertrag
mul} vom Kaufer und vom Verkiufer unterschrieben werden (OR 13). Wird diese
Vorschrift nicht eingehalten, so ist der Vertrag nichtig (OR 11).

Der Abzahlungsvertrag, der durch den Verkiufer gewerbsméiBig abgeschlossen
wird — was praktisch immer der Fall ist -, muB} eine ganze Anzahl Bestimmungen
enthalten, welche im Gesetz aufgezihlt sind (Art. 226a Abs. 2). Es mull nament-
lich — bei Ungiltigkeitsfolge — nicht nur der Gesamtkaufpreis, sondern auch der
Barpreis angegeben werden (Art. 226a Abs. 3). Der Kaufer kann sich so Rechen-
schaft geben Gber den Mehrpreis, den er bei Teilzahlung zu entrichten hat.
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7. Die Zustimmung des Ehegatien

Ist der Kéufer verheiratet, so bedarf der Abzahlungsvertrag zu seiner Giiltigkeit
der schriftlichen Zustimmung des Ehegatten (Art. 226b Abs. 1). Das Gesetz be-
handelt die Ehegatten untereinander gleich. Wenn der Ehemann Kaiufer ist,
mul die Ehefrau ihre Zustimmung geben. Ist es die Ehefrau, die kauft, so ist d1e
Zustimmung des Ehemannes erforderhch

Die Regel iiber die Zustimmung des Ehegatten lehnt sich an die Bestimmung
an, welche 1941 in das Birgschaftsrecht aufgenommen wurde (Art. 494). Sie
richtete sich dort vor allem gegen die Biirgschaften, die in Wirtshdusern einge-
gangen wurden. Im Kaufsrecht entspricht die Regel nicht einem derartig drin-
genden Bediirfnis. So wurde denn auch keine andere Bestimmung des neuen Ge-
setzes in den eidgendssischen Réten so lange verhandelt wie diese.

Die Regelung im einzelnen ist die folgende:

a) Die Zustimmung des Ehegatten ist nur vorgeschrieben, wenn die Ver-
pflichtung des Kéufers Fr. 1000.— uiberschreitet.

b) Sie ist nur nétig, wenn die Ehegatten einen gemeinsamen Haushalt fithren.
¢) Die Zustimmung bedarf der Schriftform.

d) Sie mul} spitestens abgegeben werdcn bei der Unterzeichnung des Ver-
trages durch den Kdiufer.

8. Das Verzichtsrecht: Voraussetzungen

Wihrend einer Frist von 5 Tagen nach Erhalt eines Vertragsexemplares kann
der Kdufer auf den Vertragsabschlul3 verzichten (Art. 226¢).

Das Verzichtsrecht ist im einzelnen folgendermaBen geregelt:

a) Eine Vertragsklausel mull das Recht des Kaufers, auf den Abschlufl zu
verzichten, auffihren. Wenn diese Klausel fehlt, so ist der ganze Vertrag un-

giiltig (Art. 226a Abs. 2 Ziff. 8 und Abs. 3).

b) Die Frist von 5 Tagen beginnt zu laufen, nachdem der Kiufer eine unter-
schriebene Vertragskopie erhalten hat. Das Datum der Ubergabe ist entscheidend.
Dies kann spéter sein als der Vertragsabschlufl. Wéahrend der ganzen Dauer der
Frist muB der Kiufer den Vertrag in Handen haben, damit er ihn in Ruhe stu-
dieren kann.

c) Der erste Tag der Frist zahlt nicht mit (Art. 77 Abs. 1 Ziff. 1). Wenn die
Ubergabe des Vertrages an einem Donnerstag erfolgt, so endigt die Frist am fol-
genden Dienstag.

d) Wenn das Ende der Frist auf einen Feiertag fillt, so wird sie bis zum néchst-
folgenden Werktag verldngert (OR 78 Abs. 1). Der Samstag gilt als Feiertag (Ge-
setz vom 21. Juni 1963). Wenn die Ubergabe des Vertrages an einem Dienstag
erfolgt, so endigt die Frist am ndchsten Montag oder, wenn dieser ein gesetzlicher
Feiertag ist, am Dienstag).

e) Die Verzichtserklirung des Kéufers mul3 schriftlich erfolgen. Man kann
dem Kiufer nicht genug empfehlen, die Erklirung mit eingeschriebenem Brief
vorzunehmen. Im Streitfall kann er leicht den rechtzeitigen Versand mit dem
Datum des Poststempels beweisen.

f) Entgegen der allgemeinen Regel (vgl.z.B. Art. 3 Abs. 2, Art. 5 Abs. 1) ist
es nicht notwendig, dal3 der Brief dem Verkdufer vor dem Fristablauf zukommt.
Die Postaufgabe der Verzichtserklarung am letzten Tag der Frist geniigt.
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g) Wenn der Verkdufer die Sache vor Ablauf der 5-Tage-Frist liefert, so darf
sie der Kaufer nur zur «iiblichen Priifung» beniitzen, d.h. er darf sich verge-
wissern, dafB3 die Kaufsache keine Mingel aufweist. Wenn der Kaufer die Sache
— wihrend der fiinftagigen Frist — in intensiverer Weise benitzt, wenn er zum
Beispiel mit dem gekauften Auto einige hundert Kilometer zuriicklegt, so verliert
er sein Verzichtsrecht (Art. 226c¢ Abs. 2).

9. Das Verzichtsrecht: Wirkungen

Wihrend der 5-Tage-Frist tritt der Vertrag fur den Kédufer nicht in Kraft. Die
Verpflichtung des Kdaufers bleibt in der Schwebe.

Wenn der Kéufer auf den Vertragsabschluf3 nicht verzichtet (oder wenn er die
Sache intensiv gebraucht, siehe oben Nr. 8), so wird seine Verpflichtung unwider-
ruflich. Der Vertrag tritt in Rechtskraft und entfaltet alle seine Wirkungen. Wenn
aber der Kiufer sein Verzichtsrecht ausiibt, so ist er von seiner Verpflichtung
entbunden. Der Vertrag wird umgestof3en.

Die Austibung des Verzichtsrechts ist von Gesetzes wegen unentgeltlich. Der
Verkidufer darf dem Kaufer keine Entschiadigung und kein Reugeld verlangen
(Art. 226 ¢ Abs. 3).

Die Institution des Verzichtsrechts ist in unserer Zivilrechtsgesetzgebung voll-
stindig neu. Sie bedeutet einen Einbruch in das tiberkommene Prinzip der Ach-
tung des gegebenen Wortes. Er kann sich rechtfertigen, wenn man an die Um-
stinde denkt, unter denen manchmal gewisse Abzahlungsverkiufe getitigt werden.
Sehr oft bereut der Kiufer, kurz nachdem er einen Bestellschein ausgefiillt
hat, daB er der Redegewandtheit und der Aufsissigkeit eines Handelsreisenden
erlegen ist. Dank dem Verzichtsrecht kann er, nachdem der Héndler wegge-
gangen ist, sich wieder fassen und nachdem er es sich tiberlegt hat, seine Unter-
schrift zurticknehmen. Natiirlich ist es notwendig, dafl der Kiufer von seinem
Ricktrittsrecht weil. Eine Vertragsklausel mul3 es ihm daher in Erinnerung
rufen (siehe oben Nr. 8). Leider sind jene Kiufer hiufig, welche nicht alle Ver-
tragsbestimmungen lesen oder welche sie nicht verstehen. Daher befiirchtet man,
daB unerfahrene und unbeholfene Kaufer — also gerade jene, welche des Schutzes
am meisten bediirfen — das Verzichtsrecht infolge Unkenntnis verwirken lassen.

10. Die Anzahlung

Der Gesetzgeber erachtet es fiir ungesund, dafl der Kiufer die Sache erhilt, ohne
einen Rappen zu bezahlen, und daB der Kiufer den Gesamtkaufpreis kreditiert.
Es ist gut, wenn der Kaufer wenigstens einen Teil des Preises bar bezahlt. Die An-
zahlungsverpflichtung ist eine Bremse fiir uniiberlegte Kaufe.

Das neue Gesetz verpflichtet den Kiufer, spitestens bei Ubergabe der Kaufsache
mindestens 209, des Barkaufpreises zu bezahlen (Art. 226d). Fir die Automo-
bile betragt die Anzahlung mindestens 309, (Verordnung vom 21. September
1962). Es ist zu beachten, daB3 die Prozente vom Barkaufpreis und nicht vom
Gesamtkaufpreis zu berechnen sind (siche oben Nr. 1).

Es ist nicht notwendig, dalB3 die Anzahlung beim Vertragsabschlull vorgenom-
men wird. Der Vertrag kann giltig abgeschlossen werden, ohne dall der Kiufer
etwas bezahlt. Die Anzahlung muf} spatestens bei der Lieferung erfolgen. Der
Verkédufer, der die Sache liefert, bevor er die Anzahlung erhalten hat, verliert
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jedes Recht auf diesen Teil des Preises. Er hat nur noch Anspruch auf die 809,
des Barpreises (Art. 226d Abs. 3).

11. Verschiedene Bestimmungen

Das neue Gesetz enthilt verschiedene Bestimmungen, die den Kéiufer nach In-
krafttreten des Vertrages schiitzen. Sie alle zu erortern wiirde den Rahmen dieser
Arbeit sprengen, so dal} ich mich darauf beschrinke, sie lediglich aufzuzihlen.

Vorab ist die Vertragsdauer beschrankt. Der Kdufer kann sich nicht giiltig ver-
pflichten, Ratenzahlungen wihrend mehr als 214 Jahren vorzunehmen (Art.226d
Abs. 1), 31, Jahre bei den Mobelkdufen (Verordnung vom 21. September 1962).
Auch eine Lohnzession ist nur auf 21, Jahre hinaus wirksam (Art. 226e Abs. 1).
Der Lohn ist unabtretbar in dem Male, wie er unpfandbar ist (Art. 226e Abs. 1;
SchKG 93). Oft tritt der Verkaufer seine Forderung an ein Finanzierungsinstitut
ab; in diesem F'all kann der Kéufer seine Rechte, die er gegen den Verkdufer hat,
gegen den Zessionar geltend machen (Art. 226f Abs. 2). Der Kiufer kann einen
Rabatt verlangen, wenn er seine Schuld vor Filligkeit begleicht (Art. 226g).
Er kann nicht im voraus auf den Gerichtsstand an seinem Wohnsitz verzichten

(Art. 226 Buchstabe 1).

12. Schutz des Kaufers im Verzug

Das neue Gesetz gewidhrt dem Kaufer, der sich mit seinen Zahlungen in Verzug
befindet, einen erhohten Schutz. Auch hier gibt es Bestimmungen (Art. 226h
bis 2261), deren Kommentierung den Rahmen dieser Arbeit sprengen wiirde.

Indessen sei eine Institution erwédhnt, die dem Zivilrecht bisher fremd war, je-
doch an die «Stundung» des SchKG erinnert (SchKG 123): Der Richter kann
dem Kiufer, der sich in Verzug befindet, Zahlungserleichterungen gewihren
(Art. 226k). Leider umschreibt das Gesetz die Voraussetzungen, unter denen
der Richter dem Kiufer Zahlungserleichterungen gewéhren kann, nicht genauer.
Im Moment ist es schwierig, sich tiber die Niitzlichkeit dieser neuen Institution
auszusprechen.

Die Bestimmungen tiber den Schutz des Kiufers sind auch anwendbar auf
Vertriage, die vor dem 1. Januar 1963 abgeschlossen worden sind (SchluBbestim-
mungen Art. 3).

Der Vorauszahlungsvertrag

13. Geltungsbereich

Wir haben bereits oben (Nr. 2) festgestellt, daBB beim Vorauzahlungsvertrag der
Kaufer den Preis vor Erhalt der Kaufsache zahlt. Er erlegt den Kaufpreis in zwel
oder mehr Teilzahlungen.

Das neue Gesetz ist grundsétzlich auf alle Vorauszahlungsvertriage anwendbar.
Wir begegnen hier keinen Ausnahmen zugunsten von Vertragen, die weniger als
vier Teilzahlungen vorsehen, oder solchen von kurzer Dauer oder iiber einen
bescheidenen Betrag (vgl. oben Nr. 5 a und b). Dafiir sind vom Gesetz ausge-
nommen — wie beim Abzahlungsvertrag — die Kaufe eines Kaufmanns oder solche
iber Gegenstinde, die fir einen Gewerbebetrieb oder fur berufliche Zwecke
bestimmt sind (Art. 2271).
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Anderseits finden gewisse, sehr strenge Regeln nur Anwendung auf Vertrige
mit langer Dauer. Darunter hat man die Vertrdage zu verstehen, welche iiber-
jahrig sind oder auf unbestimmte Zeit abgeschlossen werden (Art. 227b, 227d,
227f, 227h Abs. 3). Die Vorauszahlungsvertrige iitber Aussteuern oder Mobiliar
die in praxi am hdufigsten vorkommen (vgl. oben Nr. 2), sind im allgemeinen
Vertrdge mit langer Dauer.

14. Form

Um giiltig zu sein, muB der Vertrag schriftlich abgeschlossen und eine Reihe von
Angaben enthalten, die im Gesetz aufgezihlt sind (227a Abs. 2). Wenn eine der
Angaben fehlt, so ist der Vertrag ungiiltig. Es kommt nicht darauf an, ob es sich
um eine untergeordnete Klausel handelt, wie: Wohnsitz der Parteien, Ort der
Vertragsunterzeichnung. Dieser Formalisums ist vom Gesetzgeber beabsichtigt,
weil er darauf bedacht ist, die Abschliisse méglichst einzudammen.

15. Zustimmung des Ehegatten

Zur Giltigkeit des Vorauszahlungsvertrages ist ebenfalls in gleicher Weise wie
beim Abzahlungsvertrag die Zustimmung des Ehegatten erforderlich (Art. 226b
Abs. 1 und Art. 228, siche auch oben Nr. 7). Sie wird hier allerdings keine so
groBe Rolle spielen wie beim Abzahlungsvertrag. Der Vorauszahlungsvertrag
bezieht sich ndmlich im allgemeinen auf eine Aussteuer oder auf Mobiliar, wobei
der Grofteil der Kiufer junge Méanner oder ledige Frauen sind, bestrebt, sich fiir
die zukiinftige Heirat auszustatten. Die verheirateten Kiufer stellen nur eine
Minderheit dar.

16. Das Verzichtrecht

Dem Kaiufer beim Vorauszahlungsvertrag steht gleich wie beim ‘Abzahlungs-
vertrag das Verzichtsrecht zu (Art. 226c und 228 Abs. 1). Es geniigt, auf obige
Ausfithrungen zu verweisen (Nr. 8 und 9).

17. Das Kiindigungsrecht

Nicht zu verwechseln mit dem Verzichtsrecht ist das Kiindigungsrecht.

Das Verzichtsrecht ermoglicht es dem Kaufer bei beiden Vertragstypen, innert
einer Frist von 5 Tagen zu verhindern, dafl der Vertrag in Kraft tritt (Art. 226¢
und 228).

Das Kiindigungsrecht, welches nur dem Vorauszahlungsvertrag eigentiimlich
ist, erlaubt es dem Kaiufer sogar nach Ablauf der 5-Tage-Frist, den bereits in
Kraft stehenden Vertrag zu beendigen (Art. 227f).

Das Gesetz unterwirft die Kiindigung keiner besonderen Form. Trotzdem
wird es sich fiir den Kéaufer, der den Vertrag kiindigen will, empfehlen, dies in
einem eingeschriebenen Brief zu tun.

Die Ausiibung des Kiindigungsrechts ist an zwei Voraussetzungen gebunden:

a) Es muB sich um einen Vertrag mit langer Dauer handeln (vgl. oben Nr. 13).

b) Der Kiufer darf die Ware noch nicht verlangt haben. Denn der Kiufer,
der die Lieferung der Ware verlangt, bekundet dadurch den Willen, den Ver-
trag zu erfiillen. Er verliert dadurch das Recht zu kiindigen.

58



Im Unterschied zum Verzichtsrecht ist das Kiindigungsrecht nicht unentgelt-
lich. Der Verkdufer hat Anspruch darauf, entschidigt zu werden: er kann das
1m Vertrag vorgesehene Reugeld verlangen (Art. 227a Abs. 2 Ziff. 8). Jedenfalls
darf das Reugeld nicht gréBer sein als 2149 der Gesamtforderung des Ver-
kdufers oder héchstens Fr. 100.—, wenn die Kiindigung innert Monatsfrist seit
VertragsabschluB3 erfolgt, 59, oder hochstens Fr. 250.—, wenn die Kiundigung
spiter erfolgt.

Der Vertrag wird durch die Kiindigung hinféllig. Der Kéaufer wird von der
Pflicht, den Restkaufpreis zu zahlen, befreit. Er kann im Gegenteil die schon
geleisteten Teilzahlungen zurtickfordern. Anderseits mul3 er das Reugeld zahlen,
von dem oben bereits die Rede war.

Zusammenfassend kann man sagen, daf} sich der Kéufer dank der beiden In-
stitutionen — Verzicht und Kiindigung — auf folgende Arten von einem Voraus-
zahlungsvertrag befreien kann: Unentgeltlich wahrend der ersten 5 Tage, mit
einem Reugeld von 2149%, oder hochstens 100 Franken wihrend der ersten 30
Tage, spidter mit einem Reugeld von 59, oder hochstens 250 Franken.

Selbst wenn die Befreiung des Kaufers zum hochsten Reugeld erfolgt, ist sie
vorteilhaft, wenn man bedenkt, welche Interessen regelmaBig im Spiel stehen.
Das Gesetz bekdmpft wirksam die Auswiichse des Vorauszahlungsvertrages.

18. Bankeinzahlung

Beim Vorauszahlungsvertrag anvertraut der Kaufer sein Geld dem Verkiufer
lange, bevor er die gekaufte Sache erhilt. Wenn der Verkaufer Konkurs macht,
so verliert der Kéufer das gesparte Geld. Das neue Gesetz schlieBt dieses Risiko
aus. Bei Vertrdgen mit langer Dauer zahlt der Kaufer nicht dem Verkaufer,
sondern einer Bank (Art. 227b). Die Bank schreibt die geleisteten Vorauszah-
lungen einem auf den Namen des Kiufers lautenden Konto gut. Das Konto ist
gesperrt, um die Erfullung des Vertrages zu sichern. Eine Auszahlung kann nur
im Einverstdndnis beider Parteien erfolgen. Bei normaler Vertragserfiillung, wenn
der Kiufer die vereinbarte Summe auf das Konto einbezahlt hat, wird die Sper-
rung des Kontos zugunsten des Verkaufers aufgehoben, und dem Kéaufer wird die
Kaufsache geliefert. Wenn der Verkdufer vor der Lieferung in Konkurs fillt, so
erleidet der Kédufer dadurch keinen Verlust. Sein Geld ist geschiitzt.

Die vor dem 1. Januar 1963 geschlossenen Vertrige sind bis zum 1. Januar
1964 dem Bankeinzahlungssystem anzupassen, sonst werden sie nichtig (SchluB3-
“estimmungen Art. 3 Abs. 2).

19. Die Bestimmung der Sache und des Preises

Beim Vorauszahlungsvertrag sind meistens weder der Kaufgegenstand noch sein
Preis im Vertrag bestimmt. Der Kaufer verpflichtet sich im voraus und durch
Raten, eine runde Summe zu zahlen fiir eine «Aussteuer» oder ein «Mdbel».
Wenn er die vorgesehene Summe bezahlt hat, kann er im Geschift des Verkaufers
die gewiinschten Artikel aussuchen. Es gelten die Preise, welche der Verkaufer
im Zeitpunkt der Wahl anwendet.

Dieses System schlieBt ein Risiko in sich. Der Kaufer kann sich vor die Tat-
sache gestellt sehen, dal ihm nur eine ungeniigende Auswahl von Artikeln zu
Ubersetzten Preisen zusteht. Nach dem neuen Gesetz (Art. 227e Abs. 2) mul3 der
Verkidufer dem Kéufer die gesamte Auswahl zu den iiblichen Barkaufpreisen an-
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bieten. Diese Regel bietet jedoch keine groB3e Sicherheit. Der Begriff der «gesamten
Auswahl» ist ungenau. Bei einer Aussteuer oder bei Mébeln wird diesem Kiufer
eine bestimmte Auswahl vollstindig scheinen, jenem wieder nicht. Der objektive
Standpunkt eines durchschnittlichen Kaufers ist schwierig festzulegen. Der Be-
griff des «iiblichen Barkaufpreises» ist kaum bestimmter. In den uns interessieren-
den Geschiftszweigen konnen die Preise von einem Verkdufer zum andern er-
heblich voneinander abweichen. Der Preis, der im Schaufenster angebracht ist,
stellt nicht immer den Barkaufpreis dar, da der Verkdufer im Falle eines Bar-
kaufes oft erhebliche Rabatte gewdhrt.

So ist es auch unter dem neuen Gesetz moglich, dal3 der Kaufer Gefahr lauft,
im Moment der Wahl enttiduscht zu werden. Im Grunde haftet dieses Risiko
einem System an, bei dem man viele Jahre vor ihrer Lieferung unbestimmte
Waren zu unbestimmten Preisen kauft.

20. Verschiedene Bestimmungen

Wie wir es anldBlich der Besprechung des Abzahlungsvertrages getan haben, be
schranken wir uns auch hier darauf, lediglich einige Bestimmungen, welche den
Kaufer schiitzen sollen, aufzuzihlen.

Zunichst ist die Pflicht zur Leistung von Vorauszahlungen auf finf Jahre be-
schrankt (Art. 227g).

Uberdies genieBt der Kiufer beim Vorauszahlungsvertrag im gesamten den
gleichen Schutz wie der Kaufer beim Abzahlungsvertrag (siche oben Nr. 11 und
Art. 226e, 226f, 226k, 2261 und 228).

21. Schutz de;’ Kaufers im Verzug

Wie beim Abzahlungsvertrag kann der Kdufer beim Vorauszahlungsvertrag beim
Richter Zahlungserleichterungen verlangen. Diese Erleichterungen kénnen auch
fiir Vertrdge, die vor dem 1. Januar 1963 geschlossen worden sind, gewdhrt wer-

den (siche oben Nr.12 und Art. 226k und 228).

Uberdies kann der Verkiufer natiirlich die Zahlung der filligen Summen ver-
langen, wenn der Kaufer damit im Riickstand ist. Hingegen hat er nicht das Recht,
den Rest des Preises vor seiner Filligkeit zu verlangen. Die sogenannte Verfall-
klausel, die beim Abzahlungsvertrag zuldssig ist (Art. 226h), ist beim Voraus-
zahlungsvertrag verboten. Der Verkdufer kann auch auf die Erfiillung des Ver-
trages verzichten. Er kann dann eine Entschidigung verlangen, deren Hohe
ubrigens das Gesetz beschrankt (Art. 227h).

(Aus dem Franzésischen tibersetzt von P.Z., lic. iur.)

Die Tuberkulose ist nicht besiegt

Dr. med. F. Kaufmann, Zurich, hat nach 15jahriger erfolgreicher Titigkeit sein
Amt als Prisident der Schweizerischen Vereinigung gegen die Tuberkulose
niedergelegt. In seinem SchluBwort an der letzten Generalversammlung vom
17. November 1963 in Bern hat der verdiente Kiampfer gegen die Tuberkulose
darauf aufmerksam gemacht, da3 die Tuberkulose als chronische Infektionskrank-
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