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Bern, 8. November 1961

Erscheint wdchentlich

Gelenkter Osthandel ist Taktik

Eine schwierige Frage kann oft leichter
einem Zuhdrer als einem Leser erklirt
werden. Deshalb miissen wir unermiidlich
auf solche Fragen zuriickkommen, wenn
deren Bedeutung eine wiederholte Bespre-
chung beanspruchen darf., Das ist der Fall
beim Osthandel.

Es ist nachgerade bekannt, dass wir den
Osthandel iliberwiegend ablehnen, weil der
Gegner, der seine Herrschaft liber uns aus-
dehnen will, durch die Art und Weise sei-
ner Handelsbeziehungen sich politische
Vorteile verschaffen kann.

Andererseits sind wir auch nicht bereit, die
Handelsbeziehungen mit der kommunisti-
schen Welt v6llig abzubrechen. Aber solche
Handelsbeziehungen sind nur insoweit ge-
rechtfertigt, als wir sie im Sinne einer po-
litischen Waffe einsetzen.

Ist das eine widerspriichliche Haltung?
Mitnichten. Man muss sich bloss einige
Tatsachen in Erinnerung rufen, um diese
Haltung zu verstehen.

Wer Krieg zu fiihren gezwungen ist und
erfolgreich Krieg fiihren will, muss in
dauerndem Feindkontakt eine &usserste
Beweglichkeit an den Tag legen. Gesetzt,
es sei uns die Aufgabe gestellt worden,
eine feindliche Position auf einem Hiigel
zu nehmen, Wir werden nun versuchen,
mit der Truppe in direktem Aufstieg auf
den Hugel zu gelangen. Unser Ziel ist der
Gipfel, unser Mittel der Aufstieg. Aus un-
serem Mittel kénnen wir unmittelbar auf
unser Ziel schliessen: wir steigen auf, also
wollen wir offenbar auf den Gipfel.

Gesetzt weiter, der Feind habe auf diesem
direkten Aufstiegsweg eine Barrikade er-
richtet, die wir nicht einnehmen koénnen.
Das iiberlasst uns die Wahl, entweder un-
ser Ziel aufzugeben, oder es auf einem an-
dern Wege anzustreben. Wenn wir das
Ziel nicht aufgeben wollen, miissen wir
es auf einem andern Weg zu erreichen
trachten. Wir versuchen beispielsweise,
hinter den Gipfel zu gelangen um dort
einen neuen Aufstieg zu erproben. Dabei
miissen wir vielleicht in ein Tal hinunter-
steigen, um von einem besseren Standort

Wir erlernen eine in der Revolution notwen-
dige Kunsi: die Elastizitat, die Fahigkeit, un-
sere Taktik rasch und jéh zu dndern, verénderte
objekfive Bedingungen zu beriicksichiigen,
einen andern Weg zu unserem Ziel zu wihien,
wenn der friihere Weg sich fiir den gegebe-
nen Zeitabschnitt als unzweckmassig, als un-
moglich erwiesen hat.

Lenin, Werke, Band 33.

aus den Gipfel zu erreichen. Wir steigen
also zundchst in das Tal hinunter.

Ist es nun richtig zu behaupten, dass wir
das Ziel aufgegeben haben, weil wir gegen-
wirtig ins Tal gehen statt den Hiigel zu
erklettern, wenn dieser vorldufige Abstieg
die Bedingung unseres Aufstieges ist?
Wenn wir das nicht versuchen, so bleibt
uns nichts anderes iibrig, als Gewehr bei
Fuss den nicht gangbaren direkten Auf-
stiegsweg anzustarren und unseren Willen
zum Errreichen des Hiigels mit Worten zu
proklamieren. Das bedeutet, dass wir trotz
unserer schonen Worte den Aufstieg nicht
ausflihren und das Ziel aufgegeben haben.
Wir haben nicht immer die Wahl, Ziel und
Mittel beizubehalten. Oft miissen wir die
Mittel wechseln, um das Ziel beibehalten
zu kénnen, oder das Ziel den gleichbleiben-~
den Mitteln opfern. Das ergibt dann mdég-
licherweise einen Untergang in Schonheit,
aber immerhin einen Untergang.

Im Kampf mit dem Kommunismus muss
uns jedoch das Ziel eindeutig vor Augen
stehen:

Sieg der Freiheit. Dazu miissen jene Mit-
tel angewendet werden, die nicht gegen
unsere Rechts- und Moralordnung ver-
stossen, aber den Sieg sichern. Solche Mit-
tel sollen frei und beweglich ausgewihlt
werden. Diese Erkenntnis, von deren Rich-
tigkeit wir zutiefst liberzeugt sind, lasst
sich nun auf den Osthandel anwenden und
fiihrt zu einer klaren Haltung.

Wir bekdmpfen den Osthandel, soweit er
nicht als politische Waffe eingesetzt wird.
Aber wir haben weder Angst noch Beden-
ken, ihn zu fiihren, sofern er uns einen
politischen Vorteil sichert. Wir suchen da-
mit einen andern Weg, um auf den Berg
zu gelangen. Wir sind bereit, notfalls ab-
zusteigen, um eine bessere Aufstiegsroute
zu erkunden; wir sind bereit, im Zickzack
aufzusteigen. Aber wir wollen den Hiigel
erreichen, wir wollen der Freiheit zum Sieg
verhelfen.

Wir befiirworten einen Boykott von Ost-
waren solange, als keine Gewidhr besteht,
dass dieser Handel als politische Watfe
eingesetzt wird. Wir bekédmpfen den Ex-
port schweizerischer Produktionsmittel,
weil dies ein Unsinn ist und dem Gegner
hilft. Wir unterstiitzen die Aktion des
Schweizerischen Aufkldrungsdienstes, der
die Bevoélkerung aufruft, sich nach der
Herkunft der Gebrauchsgiiter zu erkundi-
gen und Ostwaren zurilickzuweisen,

Wir vermerken mit Zustimmung die Hal-
tung schweizerischer Geschéftsleute, die es

nicht mit ihrem Ethos vereinbaren koén-
nen, weiterhin Ostwaren zu flihren.

Wir sind froh iiber die wachsende Oppo-
sition gegen das Pipeline-Projekt. Signor
Mattei, Prasident der ENI, ist sich kaum
bewusst, welche gefdhrliche Angriffsfliche
er der kommunistischen Wirtschaftsoffen-
sive mit dem zunehmenden Bezug von so-
wietischem Erdol bietet. Wir sind froh
iiber diese Opposition, wenn sie auch reich-
lich spdt kommt.

Wir sind begeistert iiber die schweizeri-
schen Firmen, die kiirzlich von einer
westdeutschen (!)- Handelsunternehmung
angegangen worden sind und uns die Un-
terlagen zustellten. Hat da eine solche
westdeutsche Handelsfirma das Angebot
unterbreitet, die Vertretung schweizeri-
scher Unternehmungen fiir den Ostblock
zu libernehmen. Dort, auch in der DDR (!),
habe sie gute Beziehungen und kdnne bei
konkurrenzfihigen Offerten steigenden
Umsatz und-erhohten Gewinn zusichern.
Eine westdeutsche Firma, die bloss eine
und nur einé schlechtte Entschuldigung
anbringen konnte: vor lauter wirtschafts-
wunderlicher Vollbeschéftigung keine Zei-
tung lesen zu konnen und deshalb von
einer am 13. August in Berlin errichteten
chinesischen Mauer nichts zu wissen.
Schliesslich erwdhnen wir mit Beruhigung,
dass die Neue Helvetische Gesellschaft
eine Kommission mit der Berichterstat-
tung iiber den Osthandel beauftragt hat.
Wir hoffen, dass diese Kommission einen
neuen, offensiven und politischen Geist in
die Diskussion bringen wird, so dass wir
den politisch schédlichen Osthandel wirk-
sam abbauen und den anteilméssig ge-
ringen Osthandel, der politisch wirksam
und notwendig ist, entwicklen k&nnen.
Es handelt sich hier nicht um Osthandel
um des materiellen Gewinnes willen, son-
dern um ein wichtiges politisches Kampf-
mittel, um den Weg, der uns hinter den
Berg zum Gipfel filhren kann, um die
Moglichkeit, den Feindkontakt herzustel-
len, um die Methode, zur Offensive liber-
zugehen.

Hier wie vor allem auch auf dem Gebiete
der kulturellen Beziehungen miissen wir
zum Kampf ansetzen. Den Kampf nicht
aufzunehmen, wo er uns aufgezwungen
wird, ldsst die einzige Moglichkeit, den
Kampf aufzugeben. Defensive und Pas-
sivitit haben uns hart an den Abgrund
gebracht. Nur eine frische Offensive und
eine zielgerichtete Aktivitdt kann uns vor
dem Sturz bewahren und den Sieg in die
Néhe riicken.
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