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Baugenossenschaften suchen Alternativen zur Cablecom

Fernsehen — was kommt?

Die Cablecom verschiebt laufend analoge Fernsehkandle ins (kostenpflichtige) digitale Netz.

Dies verérger”[—d'i'e Konsumenten und veranlasst Baugenossenschaften, sich nach Alternativen

umzusehen. Satellitenfernsehen odervkrl;éine're Kabelnetzanbieter stehen pldtzlich" hoch im Kurs.

Illustration: Max Spring

VonN REBECCA OMOREGIE Bl Die Muppet-Show
schaute ich als Kind am liebsten bei den
Grosseltern. Denn nur da war Piggy schén pink
und Kermit froschgriin. Erst in den spdten
Siebzigerjahren hatten wir zuhause den ers-
ten Farbfernseher. Und doch war es damals
irgendwie einfacher: Es gab die Rediffusion,
es gab etwa zehn Fernsehprogramme und
basta. Heute kdmpfen hunderte von Kanélen
um die Gunst der Zuschauer. Elektronische
Programmfiihrer und die Moglichkeit, Sen-
dungen per Knopfdruck aufzuzeichnen, anzu-
halten und zeitversetzt anzuschauen, sorgen
dafiir, dass diese auch ja nichts verpassen.
Méglich machen dies digitale Ubertragungs-
technologien, die erst noch fiir bessere Bild-
und Tonqualitdt sorgen.

DER WEG zum KABELMONOPOL. Nicht nur die
Technik hat Riesenschritte gemacht, auch das
Schweizer Kabelnetz ist in der Zwischenzeit
durch viele Hande gegangen. Die Rediffusion
ging 1996 in der Cablecom auf, ihrerseits ein
Resultataus dem Zusammenschluss verschie-
dener Kabelnetzbetreiber. Mit dem Aufkauf
weiterer Firmen (etwa dem Internet-Provider
Swissonline oderderBasler Balcab) und Netz-
partnerschaften sicherte sich der neue Kabel-
gigant ein flichendeckendes Netz und eine
marktbeherrschende Stellung. Damitwurde er
zu einer attraktiven Partie fiir ausldandische
Investoren. Im Jahr 2000 verkauften die drei
Besitzer Swisscom, Siemens und Veba die
Cablecom zu einem exorbitanten Preisvon 5,8
Milliarden Franken an die britische NTL. Doch
mit einem riesigen Schuldenberg und dem
Einbrechen der Preise im Telekommunika-
tionsmarkt kam das Unternehmen nicht vom
Fleck.

Erst im 2003 gelangt es der Cablecom, mit
einer Umschuldungsaktion den unternehme-
rischen Spielraum zu sichern. Zwei Jahre spé-

Plotzlich Mattscheibe? Mit der Verschiebung von
immer mehr Analogkandlen treibt die Cablecom
viele Konsumenten zur lange verpdnten Satelliten-
schiissel.
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ter folgte ein weiterer Uberraschungscoup:
Die amerikanische Liberty-Global-Gruppe
streckte die Hande nach dem Schweizer Ka-
belriesen aus, woraufdieser prompt den gross
angekiindigten Bdrsengang platzen liess. Da-
mit war auch der Weg fiir die weitere Wachs-
tumsstrategie geebnet. Die nun amerikanisch
beherrschte Netzbetreiberin setzt dabei
ganz auf das digitale Pferd. Uber eineinhalb
Milliarden Franken hat sie gemdss eigenen
Angaben in den letzten fiinf Jahren in ihre
Infrastruktur investiert und sie damit fiir
zukunftsweisende Dienste wie Breitband-
Internet, digitale Telefonie, digitales Fernse-
henund bald auch hochauflésendes TV (HDTV)
geriistet. So will etwa die SRG SSR idée Suisse
im Jahr 2010 auf die neue Norm umstellen,
die eine noch hohere Auflésung und ein
besseres Bild verspricht.

FORTSCHRITT KOSTET. Berappen werden dies
letztlich die Kunden. Wer die digitalen Pro-
gramme konsumieren will, muss bei der
Cablecom fiir derzeit 25 Franken pro Monat
(zusdtzlich zum Grundabonnement) ein
Empfangsgerét, eine so genannte Set-Top-Box
mieten. Weitere optionale Programmpakete
kosten zwischen 10 und 30 Franken pro
Monat. Konsumenten, die noch nicht auf digi-
tales Fernsehen umsteigen mochten, haben
sich mit einem zusehends schméleren Pro-
gramm zu begniigen. Aus Kapazitatsgriinden
muss die Kabelnetzanbieterin immer mehr
analoge Kandle ins (kostenpflichtige) digitale
Netz verschieben. Denn ein analoger Sender
beansprucht zehnmal soviel Platz wie ein di-
gitaler.

So sind seit Herbst BBC Prime und der spa-
nische TVE nur noch digital empfangbar. Im
April folgen der deutsche n-tv und die beiden
italienischen Sender Canale 5 und Rai Uno, im
Juni WDR und France 2 sowie TF 1. Diese Pro-
gramm- und Preispolitik stimmt viele skep-
tisch, sind doch durch die Verschiebungen
ganze Sprachgemeinschaften betroffen, was
sogar die italienische Regierung und den
Schweizer Bundesrat auf den Plan rief. Uvek-

Vorsteher Moritz Leuenberger schlug vor, dass
kiinftig die ersten offentlich-rechtlichen Pro-
gramme zwingend im analogen Netz verbrei-
tet werden miissen (siehe dazu das Interview
auf Seite 12).

PREISPOLITIK ECKT AN. Trotz der deutlichen
Kiirzungen wird das analoge Grundangebot
nicht glinstiger. Im Gegenteil, flir2008 ist eine
Erhohung um 1.50 Franken pro Monat geplant
und gleichzeitig die Verschiebung von acht
weiteren Analogsendern. Es ist nicht das erste
Mal, dass die Cablecom mit ihrer Preispolitik
aneckt. Bereits im Jahr2003 und im Jahr 2005
pfiff der Preistiberwacher das Unternehmen
zuriick, worauf dieses zdhneknirschend auf
geplante Gebiihrenerhdhungen verzichtete.
Fiir 2008 gestand «Monsieur Prix» Rudolf
Strahm zwar die erwdhnte Erhhung zu, setzte
sich aberfiireine deutliche Vergiinstigung der
Set-Top-Boxen ein. Die Cablecom bietet ihre
Decoder nur mit einer so genannten proprie-
tdren Verschliisselung an. Die Kunden sind
also gezwungen, die Empfangsgerate bei der
Netzbetreiberin zu beziehen, wahrend solche
Gerdte in anderen europdischen Lédndern of-
fen im Fachhandel erhdltlich sind.

Eine Set-Top-Box diirfe nicht mehr als sechs
Franken pro Monat kosten beziehungsweise
beim Kauf nicht mehr als 150 Franken, emp-
fahl der Preisiiberwacher. Prompt setzte die
Cablecom ihr Einstiegsangebot fiir Digital TV
auf sechs Franken pro Monat herab. Eine der
beliebtesten Funktionen des digitalen Fernse-
hens, das Aufnehmen und zeitversetzte Ab-
spielen, ermdglicht dieses giinstige Emp-
fangsgerdt jedoch nicht.

ALTERNATIVEVOM HIMMEL. Die Tatsache bleibt:
Flirs Fernsehen miissen die Kunden kiinftig
tieferin die Tasche greifen. Viele Konsumenten
und Hausbesitzer iberlegen sich, ob sie diese
bittere Pille schlucken miissen. Der Mieterver-
band gibt den Mietern Tipps, wie sie aus eige-
ner Initiative den Anbieter wechseln kénnen.
Und der Hauseigentiimerverband rat seinen
Mitgliedern, den Cablecom-Anschluss vor-

Um die digitalen Programme zu konsumieren,
muss man bei der Cablecom fiir derzeit 25 Franken
pro Monat ein Empfangsgerit, eine so genannte
Set-Top-Box, mieten oder kaufen. Ab April ist fiir
sechs Franken auch eine giinstigere Set-Top-Box
erhéltlich, mit der jedoch keine Sendungen
aufgezeichnet werden kdnnen.
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Die Moglichkeiten des digitalen Fernsehens sind
verlockend: Mit einem elektronischen Programm-
filhrer hat man jederzeit den Uberblick iiber samtliche
Programme. Per Knopfdruck lassen sich Sendungen
anhalten, aufzeichnen und zeitversetzt anschauen.

sorglich auf den ndchstméglichen Termin zu
kiindigen. Auch die meisten Baugenossen-
schaften sind an das Netz der Cablecom an-
geschlossen undverrechnen ihren Bewohnern
die Abonnementsgebiihren {iber die Neben-
kosten. Die Entriistung der Konsumenten spii-
ren sie deshalb am eigenen Leib. Viele Bauge-
nossenschaften haben die Entwicklung des
Kabelnetzriesen seit ldngerem mit Besorgnis
beobachtet und sehen sich nicht erst jetzt
nach Alternativen um.

Angesichts des geschmaélerten Cablecom-An-
gebots locken plotzlich wieder die Vorteile der
lange verpdnten Satellitenschiissel: Uber
1000 Fernseh- und 5oo Radioprogramme kon-
nen via Satellit in Digitalqualitdt empfangen
werden. Anstelle von Anschluss- und Abonne-
mentsgebiihren fallen nur die einmaligen An-
schaffungskosten an. Als Eigentiimer ist man
also gegen kiinftige Programmverschiebungen
und Gebiihrenerh6hungen gefeit. So sind es
denn langst nicht mehrnurZugewanderte, auf
deren Balkon eine Parabolantenne prangt,
sondern immer mehr auch Schweizer Haus-
halte. Hausbesitzern allerdings ist der Schiis-
selwald an der Fassade ein Dorn im Auge
(siehe auch Seite 30). Eine dsthetisch tber-
zeugendere Variante ist eine Mehrteilnehmer-
oder Grossgemeinschaftsanlage, die iber

B



wohnen 3/2007

12|

Foto: zVg.

eine Kopfstation eine ganze Siedlung mit
Fernsehsignalen versorgt.

KNACKNUSS LOKALFERNSEHEN. Auf diese
«himmlische» Variante setzt die Baugenos-
senschaft Milchbuck seit einigen Jahren
(siehe wohnen 9/2003): Uber eine eigene
Satellitenanlage empfangen heute samtliche
tausend Wohnungen 53 Fernseh- und 30 Ra-
dioprogramme. Die Verteilung der Signale
erfolgt tiber bestehende Leitungen und
zusdtzlich gemietete Glasfaserkabel. Seit
kurzem kénnen die Bewohner iiber dasselbe
Netz auch im Internet surfen. All das ist natdir-
lich nicht billig: Rund 2,3 Millionen Franken
hat sich die Baugenossenschaft diese Infra-
struktur kosten lassen.

Ein Wermutstropfen dieses Systems: Der
Lokalsender TeleZdiri ist via Satellit nicht er-
haltlich. Fiir die kleine Ziircher Genossen-
schaft Heimet war dies vor zwei Jahren der
Grund, ihre in die Jahre gekommene Satel-
litenanlage nicht zu ersetzen, sondern auf das
Kabelsystem der Cablecom umzustellen. «Die
Mieter wollten das so», erkldrt Genossen-
schaftsprasident Christian Tarnutzer fast ent-
schuldigend, «weil sie via Satellit TeleZiiri
nicht empfangen konnten.» Heute ist er aller-
dings nicht mehr sicher, ob der Entscheid
noch gleich ausfallen wiirde.

EIGENENTWICKLUNG FUR TELEBASEL. Im Jahr
2005 begann sich auch die Basler Genossen-
schaft Hegenheimerstrasse nach Alternativen
zur Cablecom umzusehen. Seit die Kabelnetz-

Management

betreiberin die Basler Balcab tibernommen
hatte, fiihlte sich der Vorstand zusehends un-
wohl mit dem Geschéftsgebaren, wie Prési-
dent Alexis Moreno erzahlt. «Die Cablecom
wollte uns unbedingt einen Servicevertrag
verkaufen, fiir zwei Franken pro Monat und
Wohnung. Das ist an und fiir sich nicht sehr
viel, aber ein Betrag, der nicht dem Preistiber-
wacher untersteht.» Ausserdem hétten die
Radio- und TV-Gebiihren damit die ibliche
Nebenkostenpauschale iiberstiegen.

Der Vorstand schlug den Genossenschaftern
als Alternative Satellitenfernsehen vor. 15
Franken pro Monat und Haushalt, also zehn
Franken weniger als die Cablecom-Gebiihr,
kostet eine Satellitenanlage bei Investitionen
von 140 ooo Franken und einer zehnjdhrigen
Amortisationszeit. Der Genossenschaft He-
genheimerstrasse kommt zugute, dass ihre
zwolf Liegenschaften in H-Form angeordnet
sind. So kdnnen die vier Satellitenschiisseln
auf dem Dach des Mittelhauses alle 86 Woh-
nungen mit Programmen versorgen. Eine Um-
frage nach den gewiinschten Sendern ergab,
dass insbesondere der lokale TeleBasel sehr
beliebtist. Die Genossenschaft testet deshalb
heute eine Eigenentwicklung des Basler Satel-
litenspezialisten CATV. Ein zusatzlicher kleiner
Spiegel empfangt den Regionalsender von
einem lokalen Abstrahler. Nach anfanglichen
Kinderkrankheiten laufe die Pilotinstallation
nun recht gut, unterstreicht der Prdsident.
Neben TeleBasel stehen den Genossen-
schaftsbewohnern 44 weitere analoge sowie
80 digitale Sender zur Verfiigung. Diese Mog-

lichkeit wére theoretisch auch in anderen Kan-
tonen machbar, wie CATV-Inhaber Werner
Zimmermann bestatigt. Sie lohne sich aber
erst ab fiinfzig bis hundert Wohneinheiten.

KABEL-ALTERNATIVEN. Neben dem Lokalfernse-
hen bedeutetauch das Internet bei Satelliten-
anlagen eine Knacknuss: Satelliteninternet
istsehrkostspielig. Ein Netz wie dasjenige der
Baugenossenschaft Milchbuck macht erst ab
mehreren hundert Wohnungen Sinn. Fiir die
Ziircher Baugenossenschaft Vrenelisgartli
sprach eben dieser Punkt gegen eine Satel-
litenschiissel. Bei Wohnungsbesichtigungen
hatten die Interessenten in jiingster Zeit im-
mer Ofter nach einem Internetanschluss ge-
fragt, erinnert sich Georges Miller, ehema-
liges Vorstandsmitglied der Genossenschaft.
Eine Priifung ergab jedoch, dass es nicht in
allen Hausern moglich ware, das Hispeed-In-
ternetangebot der Cablecom einzubauen. Das
bestehende Netz auf einen einheitlichen, zu-
kunftsfahigen Stand zu bringen, hétte laut
Cablecom-Offerte 150 ooo Franken gekostet.
DerVorstand schluckte leer und Miiller suchte
weiter. Er stiess auf das Glasfasernetz des
EWZ, das diese im Kanton Ziirich urspriinglich
zur Fernsteuerung der Wasserkraftwerke ge-
baut haben und heute auch zur Verbreitung
von Fernsehsignalen nutzen. Da die industri-
ellen Betriebe dafiir keine Konzession haben,
arbeiten sie mit einem kleinen Kabelnetz
betreiber, der Firma Antesa, zusammen.

Der Spreitenbacher Familienbetrieb wurde
1976 gegriindet und versorgt heute etwa 3000

«Das Cablecom-Angebot ist nicht teuer»

Markus Dardel, Leiter Verkauf cablecom tv Stv. bei
der Cablecom, nimmt zu hdufig gedusserten Vorwiirfen
Stellung.

Wohnen: Die von lIhnen angekiindigten Pro-
grammverschiebungen haben viele Konsu-
menten verdrgert und in den Medien hohe
Wellen geworfen. Haben Sie dadurch Kunden
verloren?

Markus Dardel: Die Kiindigungen von Abos
liegen fiir uns im Moment klar im normalen
langfristigen Streubereich. Trotz negativer
Presse ist die Nachfrage nach digital tvin den
letzten Monaten stark angestiegen.

Baugenossenschaften sind mit Mietern
konfrontiert, die sich iiber das schmdler wer-
dende analoge Grundangebot beklagen.
Weshalb werden so viele Sender ins (kosten-
pflichtige) digitale Netz verschoben? Bdse
Stimmen vermuten, dabei gehe es der Cable-
com vor allem um Profit.

Das miissen wir klar verneinen. Es stimmt
nicht, dass wir im analogen Bereich Sender
abschalten, nur um den Kunden das digitale
Angebot schmackhaft zu machen. Vielmehr

sind wiraus Kapazitatsgriinden dazu gezwun-
gen. Um lber die noétigen Bandbreiten fiir
heutige und kiinftige digitale Dienste zu ver-
fligen, sind Verschiebungen im analogen Be-
reich leider nicht zu umgehen. Cablecom
muss mit dem Wandel der Branche Schritt
halten, um ihre Kunden auch in einigen Jahren
mit einem optimalen Angebot beliefern zu
kénnen. High Definition TV (HDTV) ist nur in
digitaler Form verfiigbar.

Verschiedene Baugenossenschaften sind
mit der Preispolitik und dem Service von
Cablecom unzufrieden. Sie empfinden das
Cablecom-Abonnement als teuer. Ausserdem
fiihlen sie sich gedringt, kostenpflichtige
Servicevertrige abzuschliessen. Wie stellen
Sie sich zu solchen Vorwiirfen?

Ab April bietet Cablecom fiir 21 Franken ein
Grundangebot mit 9o digitalen und 35 analo-
gen Fernsehprogrammen. Die Settop-Box ge-
ben wir zum Selbstkostenpreis von sechs
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via Satellit kénnen ohne monatliche Gebiihren bis
zu 1000 Fernsehprogramme empfangen werden.
Mit einer Gemeinschaftsanlage auf dem Dach eines
Mehrfamilienhauses ldsst sich der Schiisselwald
an der Fassade vermeiden.

Haushalte mit Kabelfernsehen — 2500 davon
in Genossenschaftssiedlungen. Und das Un-
ternehmen kann mit einem giinstigen Ange-
bot aufwarten: Fiir eine Monatsgebiihrvon 15
Franken (exkl. Gebiihren) erhalten die Kunden
60 analoge und 100 digitale Fernsehkandle.
Dank einem leistungsfahigen 80o-MHz-Breit-
bandnetz sei die Antesa nicht gezwungen,
Analogkandle abzubauen. Tatsdchlich, ver-
mutet Georges Miiller, gehe es der Cablecom
bei dem Tempo, mit dem sie die Digitalisie-
rung vorantreibe, gar nicht nur um die Band-

| |13

. _ te. Auch die Mdoglichkeit, ein eigenes Netz

Uber eine Kopfstation werden mehrere Haushalte
einer Siedlung mit Fernsehprogrammen versorgt.

breite, sondern vor allem darum, Kasse zu
machen: «Schliesslich hat die Cablecom im-
mer noch einen riesigen Schuldenberg abzu-
stottern.»

FAIR UND UBERBLICKBAR. Die Baugenossen-
schaft des eidgendssischen Personals (BEP),
Zirich, war 2004 eine der ersten Genossen-
schaften, die auf das Angebot der Antesa auf-
merksam wurde. Als ihre Vertrdge mit der
Cablecom ausliefen, machte sich die Genos-
senschaft Gedanken, wie es weitergehen soll-

aufzubauen, dhnlich dem Projekt der Bauge-
nossenschaft Milchbuck, priifte die BEP. Doch
dastechnologische Risiko, so Geschéftsfiihrer
Urs Baumann, sei ihnen zu gross gewesen.

. Dieses Risiko wollte die Genossenschaft lie-

ber an Profis auslagern, wie bei der Heizung,
wo sie mit dem EWZ ein Warmecontracting
betreibt. Es waren denn auch die Elektrizitats-
werke, die sie darauf hinwiesen, dass eine
kleine Kabelnetzbetreiberin ihr Glasfasernetz
nutze. Ein Preisvergleich fiel zugunsten von
Antesa aus, und damitwar der Wechsel fiir die
Kolonien «Industrie», «Letten» und «Wasser-
werk» beschlossene Sache. Sobald die Ante-
sa ein grosseres Netz anbieten kann, will die
BEP auch die anderen Kolonien an dieses
anschliessen.

Ein solcher Wechsel steht bald auch bei der
Gemeinniitzigen Baugenossenschaft Limmat-
tal (GBL) an. Geschéftsfiihrer Walter Miiller
mag zum Thema schon gar keine Auskunft
mehr geben. Seit die Genossenschaft ihre
Mieter in einem Brief (iber den geplanten Ab-
sprung von der Cablecom informierte und ein
Bewohnerdiesen in einen Blog stellte, wird er
mit Medienanfragen {iberhduft. Nicht nur dies
argert ihn, sondern auch die Geschaftspolitik
der Cablecom: «Ich habe die Politik dieser
Firma, die Entwicklung von der Rediffusion
zum Monopolanbieter, schon langerverfolgt»,
erzahlt er dann doch. «Und nun ist sie von
dieser amerikanischen Gruppe aufgekauft
worden — das beeinflusst natiirlich die Unter-
nehmenspolitik.» Eine solch profitorientierte ¥

franken pro Monat oder 150 Franken Kauf-
preis ab. So besehen ist das Cablecom-Ange-
bot keinesfalls teuer. Kein Kunde wird dazu
gedrdngt, kostenpflichtige Servicevertrage
abzuschliessen. Das Produkt «Service Plus»
haben wir 1999 in Zusammenarbeit mit den
Fachverbdnden erarbeitet. Bis heute profitie-
ren davon etwa 1,1 Millionen Kunden.

Kleinere, regionale Kabelnetzbetreiber kon-
nen zu deutlich giinstigeren Tarifen eine
grosse Auswahl an analogen und digitalen
Sendern anbieten. Wie lassen sich solche
Preisunterschiede erkldren?

Die Betreiber haben unterschiedliche Finan-
Zierungsmodelle. Die Cablecom liefert die Si-
gnale schweizweit, unbesehen von der Grésse
von Gemeinden oder Liegenschaften. So er-
schliessen wir im Jahr 2007 weitere 50 0ooo
Haushaltungen in zumeist landlichen Ge-
genden fiir digitale Dienste und investieren
dafiir einen dreistelligen Millionenbetrag.

Die Kosten fiir das analoge TV-Angebot stei-
gen 2008 um 1.50 Franken pro Monat. Gleich-
zeitig werden bis dann weitere acht Sender
aus dem Grundpaket gestrichen. Wie recht-
fertigt sich diese Erhhung?

Die Erhohung dient der langfristigen Finanzie-
rung der Investitionen in die Netze und der
Digitalisierung. Sie wurde vom Preisiiberwa-
cher akzeptiert.

Der Bundesrat verlangt, dass gemdss dem
neuen Radio- und Fernsehgesetz kiinftig auch
die ersten Programme der offentlich-recht-
lichen Veranstalter der Nachbarldnder im
analogen Netz verbreitet werden. Was bedeu-
tet dies nun fiir die geplante Umstellung von
Rai Uno ins digitale Angebot?

Aufgrund der Absichtserklarung von Bundes-
rat Leuenberger ergeben sich in der Deutsch-
schweiz einige Verdnderungen bei den ge-
planten Senderverschiebungen. Anstelle von
RAI Uno beabsichtigt Cablecom den fiir Juni

vorgesehenen Sender WDR bereits am 3. April
in digitale Angebot zu verschieben.

Nicht wenige Baugenossenschaften sehen
sich nach Alternativen um, um ihren Mitglie-
dern kostengiinstigere TV-Programme anzu-
bieten. Uberlegen Sie sich spezielle Angebote
oder Konditionen fiir Grosskunden wie Bau-
genossenschaften?

Als nationale Anbieterin wollen wir alle
unsere Kunden, unbesehen von der Liegen-
schaftsgrosse und der Verbandszugehorig-
keit, gleich behandeln. Aus diesem Grund
beabsichtigen wir nicht, gewissen Kunden-
segmenten spezielle Konditionen anzu-
bieten. Alle unsere Angebote sind «made by
Cablecom», die Programmaufbereitung und
Verteilung liegt bei uns. Wir sind der Mei-
nung, dass unsere Dienstleistungen einer
objektiven Priifung durchaus standhalten.
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Strategie, findet Miiller, passe irgendwie nicht
zur Philosophie von gemeinniitzigen Bautra-
gern. Allein schon deshalb ist ihm die Zusam-
menarbeit mit Antesa sympathischer. «Das
Angebot ist fair und tiberblickbar.»

ENTWICKLUNG ABWARTEN. Auch grossere Zir-
cher Genossenschaften beobachten die Ent-
wicklung im Markt aufmerksam. Die Familien-
heim-Genossenschaft Ziirich (FGZ) besitzt ein
eigenes Kabelnetz, bezieht aber die Radio-
und TV-Signale von der Cablecom. lhre Mit-
glieder sind also von den Senderverschie-
bungen ebenfalls betroffen, wofiir sich die
Genossenschaft in ihrem internen Mittei-
lungsblatt explizit entschuldigt: «Auch die FGZ

Management

kritisiert und bedauert diese Entwicklung und
entschuldigt sich bei den betroffenen Mietern
ausdriicklich fiir diese von ihr nicht beein-
flussbare Situation.» Vorldufig, so die Genos-
senschaft, werde sie abwarten, die Situation
aber laufend neu beurteilen und allenfalls
auch andere Moglichkeiten priifen.

In derAllgemeinen Baugenossenschaft Ziirich
(ABZ) will ein Mitglied die Schaffung eines
ABZ-eigenen Kabelfernsehnetzes an der
nachsten Generalversammlungtraktandieren.
Dieser Antrag wird derzeit gepriift, doch die
ABZ fahrt eigentlich eine etwas andere Strate-
gie: «In wenigen Jahren wird es kein Analog-
fernsehen mehrgeben, alle Anbieter und Kun-
den werden den Schritt auf Digitalempfang

vornehmen miissen und sich fiir die entspre-
chende Signaliibertragung via Satellit, Kabe|
oder Telefonleitung entscheiden», erklart
Georg Baumgartner, Leiter der Liegenschafts-
verwaltung. «Die Radio/TV-Pauschale bezie-
hungsweise unser Gebiihreninkasso zu Guns-
ten der Kabelnetzbetreiberin wird entfallen.»
Ist das die Zukunft? Vielleicht haben ange-
sichts der Vielfalt von Moglichkeiten solche
Sammelvertrdge tiber die Vermieterin tatséch-
lich bald ausgedient. Rechtlich diirfen Miete-
rinnen und Mieter eigentlich jetzt schon aus
diesen Vertrdgen aussteigen (siehe Rechts-
kommentar auf Seite 29). In diesem Sinne ist
abwarten vielleicht nicht die schlechteste
Strategie. a)

Woher kommen die Fernsehsignale?
Die Varianten im Uberblick

Via Kabel (Kupfer- oder Glasfaserkabel)

Cablecom (www.cablecom.ch)

Die Cablecom hat den Vorteil, dass sie in der
Schweiz ein fast flachendeckendes Netz anbieten
kann. Wer auf digitales Fernsehen umsteigen will,
ist mit dem Angebot sicherlich nicht schlecht
bedient: Bis zu 100 digitale Kandle verspricht die
Kabelnetzbetreiberin mit dem Einstiegsangebot
fiir 6 Franken pro Monat. Mit Aufnahmemaglichkeit
kostet das Empfangsgerdt ab April 20 Franken pro
Monat. Im Analogbereich erhalten die Kunden aller-
dings bis 2008 fiir 22.50 Franken (chne Mehrwert-
steuer und gesetzliche Abgaben) nur noch 29 Sen-
der.

Antesa (www.antesa.ch)

Die Spreitenbacher Antesa setzt auf ein hochleis-
tungsfahiges Glasfasernetz, mit dem sie ihren Kun-
den problemlos 60 analoge und iiber 100 digitale
Sender zur Verfiigung stellen kann — dies zu einer
giinstigen Monatsgebiihr von 15 Franken (ohne
Mehrwertsteuer und gesetzliche Abgaben). Auch
Internet- und Telefoniedienste sind {iber dasselbe
Netz erhéltlich.

Gemdss eigenen Angaben betreut die Firma derzeit
etwa 3000 Kabelfernseh-Kunden, davon 2500 in
Baugenossenschaften. Weitere 1500 Genossen-
schaftshaushalte seien derzeit in der Projektie-
rungsphase.

Weitere Kabelnetzanbieter

Mit einem giinstigen Analogangebot kann auch die
nicht gewinnoriente GGA Maur (www.gga-maur.ch)
in Ebmatingen (ZH) aufwarten: Fiir 17 Franken pro
Monat (exklusive Mehrwertsteuer und gesetzliche
Abgaben) sind 42 analoge Kanéle erhiltlich. Das
Angebotist derzeit allerdings nurin einigen Ziircher
Gemeinden (Schwerzenbach, Greifensee, Fillan-
den, Maur, Zumikon, Kiisnacht, Egg) erhéltlich. Di-
gitales Fernsehen verrechnet die GGA Maur nach
Anzahl Sender.

Auch die CableNetSwiss (www.cablenetswiss.ch)
will ihren Kunden ausreichend Zeit lassen fiir den
Wechsel auf digitales Fernsehen und garantiert bis
ins Jahr2016 mindestens 40 analoge Kandle. In der
Grundgebiihr von 24 Franken pro Monat (bei einer
fiinfjdhrigen Laufzeit reduziert sich diese auf
17 Franken) sind derzeit neben einem 64-Kbit-Inter-
netanschluss 50 analoge Sender inbegriffen. Eine
Set-Top-Box fiir den Empfang von 130 digitalen
Kandlen kann fiir 9.50 Franken pro Monat gemietet
oder fiir 179 Franken gekauft werden. Das Angebot
ist derzeit in den Gemeinden Wetzikon, Uster, Pfaf-
fikon, Ziirich, Winterthur, Rapperswil/Jona, Hinwil,
Bauma, Riiti und Effretikon erhéltlich (andere Orte
auf Anfrage).

Eine Liste samtlicher im Verband Swisscable ange-
schlossener Kabelnetzbetreiber findet sich unter
www.swisscable.ch

EWZ

Kiinftig sollen auch andere Anbieter das Glasfaser-
netz des EWZ fiir verschiedene Services (Telefonie,
TV, Radio, Internet, Video on Demand, Gaming,

Musik usw.) nutzen kénnen. Der Gemeinderat der -
Stadt Ziirich hat diesem «Open-Access»-Netz im
Dezember zugestimmt, das letzte Wort hat das
Ziircher Stimmvolk. :

Via Telefon

Bluewin TV (www.tv.bluewin.ch) 3
Seit kurzem bietet die Swisscom mit Bluewin TV
Fernsehen {iber das Telefonnetz. Im Grundpaket fiir
29 Franken pro Monat sind {iber 100 digitale Fern-
sehsender sowie ein frei wahlbares Sprachpaket
enthalten. Voraussetzung dafiir ist allerdings ein
Swisscom-Festnetzanschluss und Bluewin ADSL (ab
9 Franken pro Monat).

Via Satellit

Uber eine Satellitenschiissel kénnen etwa 1000
TV- und Radioprogramme empfangen werden, auch
samtliche Schweizer Sender. Abgesehen von ge-
biihrenpflichtigen Sendern ist der Empfang der Pro-
gramme kostenlos, es fallen nur die Kosten fiir An-
schaffung, Installation und Unterhalt an. Eine Ge-
meinschaftsanlage fiir mindestens 50 Wohnungen
ist etwa ab 95 ooo Franken erhltlich, fiir den Un-
terhalt muss man mit etwa 1900 Franken pro Monat
rechnen (Richtpreis CATV, ohne Gewahr). Nachteil:
Lokale Sender konnen nicht empfangen werden,
Zusatzdienste wie Internet sind sehr aufwandig.
Weitere Informationen:

www.catv-sat.ch, www.belsat.ch
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