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Jirg Zulliger

Leistungsféhige Glasfa-
serleitungen —
mehr Programme

«In rezessiven Zeiten wird mehr fernge-
sehen als sonst», zieht Leo Fischer, der In-
haber der Fischer Holding AG Bilanz.
Sein Unternehmen betreibt unter ande-
rem in Luzern und Thun verschiedene Ka-
belnetze mit rund 60’000 Abonnenten.
Leo Fischer hat die Erfahrung gemacht,
dass 92% aller Haushalte, die die Mog-
lichkeit eines Kabelanschlusses haben,
diese auch nutzen. «Der freie Zugang zu
elektronischen Medien entspricht einem
Grundbediirfnis des modernen Men-
schen», ist Leo Fischer Uberzeugt. «Der
Bedarf des Biirgers nach besserer Kom-
munikation ist nicht von der Wirtschafts-
lage abhdngig», meint Hans Feldmann,
der Geschaftsfihrer von Swisscable.

Sparen, sparen, sparen!?

Diesem auf Anfang 1993 neu gegriinde-
ten méachtigen Verband sind rund 320
Kabelnetzbetriebe angeschlossen, die
insgesamt rund zwei Millionen Abonnen-
ten bedienen. Dass trotz Rezession die
Nachfrage ungebrochen ist, bestdatigt
auch Walter Demuth von der Informati-
onsstelle der Rediffusion AG: «Es ist ein
billiges Vergniigen.» Mit einem Marktan-
teil von rund einem Drittel ist die Rediffu-
sion AG die grosste Kabelfernsehbetrei-
berin der Schweiz. Dieser Boom kommt
letztlich auch den Kabelherstellern zu-
gute, die teilweise an der Branche betei-
ligt sind: Die Rediffusion AG zum Beispiel
gehort den Kabelwerken Cortaillod und
Cossonay sowie dem Telecom-Multi Al-
catel.

«Okonomisch denkenl» Diese Losung
gilt ohne Zweifel fir viele Endverbrau-
cher, gerade in der Rezession. So gese-

Hochkonjunktur
fur Kabelfernsehen

Wadahrend die Baubranche die Rezession noch nicht tberwunden hat,
entpuppt sich ein Wirtschaftszweig als absolut rezessionssicher: das Ge-
schaft der Kabelfernsehbetreiber. Wie gut es dieser Branche geht, be-
weisen die ehrgeizigen Plane firr einen raschen Ausbau der bestehen-
den Netze. In den nachsten drei Jahren sollen 300 bis 500 Millionen
Franken investiert werden - fir den Empfang von 50 und mehr TV-

Kandalen.

hen gibt es gute Grinde, sich einen
Abend lang vor den Fernseher zu setzen:
Eine Stunde Kabelfernsehkonsum kostet —
inklusive aller Gebihren und Abschrei-
bungen fir das TV-Gerdt — nur rund 20
Rappen. Ein lacherlicher Betrag im Ver-
gleich zu dem, was heute fir einen Kino-
oder Theaterbesuch hingebldttert werden
muss. Ein weiterer Vorteil des heimischen
Pantoffelkinos: Man kann sitzen bleiben,
solange man will.

Fir Baugenossenschaften
gunstiger?

Die Gebihren werden meist tber die Ne-
benkosten des Mietzinses abgerechnet.
Kein Wunder, dass laut einer Markifor-
schungsstudie mehr als die Halfte der
Abonnenten iber diese Abgaben nicht
Bescheid wissen. Sicher ist aber, dass die
Kosten in den ndchsten Jahren kontinu-
ierlich steigen werden. Schon bisher kam
zu der Monatsgebihr von rund Fr. 10.-
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(soviel verlangt im Durchschnitt die Redif-
fusion) ein Beitrag von Fr. 1.40 fir die Ur-
heberrechte hinzu. Ab 1993 werden neu
auch noch 3% Interpretenrechte und Kon-
zessionsabgaben von 0,5% der Brutto-
einnahmen zu bezahlen sein. Wahrend
die Abonnenten der Fischer Holding AG
eine Einheitsgebihr von rund Fr. 18.- be-
zahlen, richtet sich die Taxe bei der Re-
diffusion auch nach den Baukosten: In
grosseren Siedlungen und Baugenossen-
schaften kommt die monatliche Gebihr
auf Fr. 4.50 zu stehen, demgegeniiber
haben Einfamilienhausbesitzer bis zu
Fr. 23.— zu entrichten.

Rund 400 Millionen Einnahmen
durch Gebihren

Zuriickhaltend ist die Branche mit der Pu-
blikation von Zahlen iber ihre wirtschaft-
liche Entwicklung. «Solche Angaben ma-
chen wir nicht publik», erklart Hans-Ru-
dolf Meyer, Direktor Kommunikation und
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Netze bei der Rediffusion. Es sind also
nur Schatzungen méglich: Wenn man
von einer durchschnittlichen Gebihr von
gut 16 Franken ausgeht, ergeben sich
iéhrlich rund 400 Milllionen Einnahmen
fir die Kabelbetreiber. Hinzu kommen
die einmaligen Taxen fir Neuanschlisse.
Der grosste Teil der Gebuhren geht zu-
gunsten der Branchenleader Rediffusion,
Motor-Columbus, Ascom Telematic, Sie-
mens und Fischer Holding. Den Rest tei-
len sich unzdhlige mittlere und kleinere
Firmen, auch rund 200 Gemeinden tre-
ten als Betreiberinnen auf. «Es ist aber
nicht so, dass jetzt abgesahnt wird», be-
tont Hans Feldmann von Swisscable. Ge-
bihren und Geschdaftsgebaren wirden
von den Gemeinden kontrolliert. Hans
Rudolf Meyer von der Rediffusion weist
darauf hin, dass 1992 die Kabelnetzbe-
treiber durch die Krise der Bauwirtschaft
betroffen waren: «1992 gab es einen
Knick bei der Zunahme der Neuanschlis-
se. Etliche Uberbauungen, wo bereits
samtliche Installationen vorgenommen
wurden, sind noch nicht fertig erstellt wor-
den.» Komfortabel ist die Lage der Ka-
belnetzbetreiber aber insofern, als sie
kaum Konkurrenz zu firchten haben. So-

bald eine Gemeinde einem Unternehmen
die Konzession fiir ein Netz erteilt hat,
kommt diesem de facto eine Monopol-
stellung zu. Die PTT ist zwar fir die terre-
strische Verbreitung der Programme ver-
antwortlich, betreibt selbst aber keine
Kabelnetze. Und der direkte Satelliten-
empfang stellt keine wirkliche Alternative
dar: Besonders in Stadten sind die ent-
sprechenden Empfangsschisseln nicht
immer funktionstiichtig, weil umstehende
Hduser die Satelliten verdecken.

Verdoppelung der Kapazitét

Obwohl| viele Zuschauverinnen und Zu-
schauer kaum noch wissen, wie sich der
Flut von Programmangeboten erwehren,
sollen die bestehenden Netze zigig aus-
gebaut werden. «Die notwendigen Inve-
stitionen sind enorm», betont Hans Feld-
mann, der Geschdéftsfihrer von Swissca-
ble. 500 bis 800 Millionen Franken sol-
len investiert werden. In den ndchsten
drei bis vier Jahren mochten die Kabel-
betriebe die Kapazitat der meisten Ka-
belnetze verdoppeln - auf 60 Fernseh-
kandle. Die entsprechenden Bau- und Er-
weiterungsarbeiten sind vielerorts bereits

im Gang — etwa in Zirich, Bern, Olten,
St. Gallen, Biel und Burgdorf. Die Aufri-
stung des Netzes in Thun ist bereits ab-
geschlossen. Die Verdoppelung der
Kandle wird in den meisten Féllen eine
Verteuerung der Gebihren um dreissig
bis vierzig Prozent notwendig machen.
Der Ausbau wird mit der rasanten Stei-
gerung des Angebots begriindet: Bereits
haben verschiedene Netzbetreiber er-
klart, dass sie fur den in diesem Frihjahr
startenden Schweizer Privatsender «Tell
TV» keinen Kanal mehr frei haben. Hinzu
kommen auch noch die geplante vierte
Senderkette der SRG (S+), weitere aus-
landische Programme, Lokalfernsehen
und Teletext. Seit der Einfihrung der Lo-
kalradios 1983 und des digitalen Rund-
funks 1991 stieg auch die Zahl der Ra-
dioprogramme betréchtlich an. Hohe
Kosten verursacht schliesslich auch die
Umstellung der grossen Zuleitungen von
Koaxialkabeln auf teurere, aber wesent-
lich leistungsfahigere Glasfaserleitungen.
Bis 1998 wird nach der Prognose von
Swisscable die sogenannte «Restversor-
gung» abgeschlossen sein: 90% aller
Haushalte mit TV-Gerat werden bis dann
verkabelt sein.
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