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Von Okostromzertifizierungen zum Handel
mit Emissionszertifikaten. Ein Erfahrungs-
bericht von TUV Management Service

[ Helmut Langl

Mdnchen, im Juli 2001. Angefangen hatte
alles 1998 mit der Liberalisierung des
Strommarktes: Die Quelle der erzeugten
Elektrizitét war bedeutsam geworden! Im
Laufe der letzten drei Jahre haben sich die
Marktteilnehmer positioniert und deren
Bedlirfnisse konkretisiert. Erfahren Sie im
Folgenden mehr Uber die Kundengrup-
pen und deren Erfolg nach einer Zertifizie-
rung sowie den zukinftigen Ausbau des
Energiemarktes.

Der Weg an die Spitze

Nach der Liberalisierung des Strommarktes
stellte sichim Rahmen des wachsenden Oko-
stromangebotes schnell die Frage der Si-
cherheit und Glaubwdirdigkeit: Wer garantiert
dem Abnehmer, dass ein als umweltfreund-
lich verkaufter Strom wirklich diese Eigen-
schaften besitzt?

Fur TUV Management Service, Toch-
ter der Unternehmensgruppe TUV Sid-
deutschland, war dies der Anlass, eine neuar-
tige Dienstleistung fur die deutschen Energie-
versorger vorzubereiten: die Zertifizierung
von Okostromtarifen. Wenige Monate spater
wurde dann unter der Federfihrung des
Verbands der Technischen Uberwachungs-
vereine (VdTUV) mit dem Kriterienkatalog
VdTUV 1303 das erste Regelwerk fiir eine
Okostromzertifizierung verabschiedet. Als
erstes deutsches Okostromangebot wurde
der «Umwelttarif» der RWE von TUV Manage-
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Bild 1. Priifzeichen.

ment Service gepruft und mit dem charak-
teristischen TUV-Priifzeichen ausgezeichnet
(Bild 1).

Drei Jahre spater sieht der Markt na-
turlich ganz anders aus: Aus einigen wenigen
Okostromprodukten in Deutschland wurden
Uiber 100 Angebote der verschiedensten Sor-
ten, und die Zertifizierungen erstrecken sich
mittlerweile auf erneuerbare Energien und auf
Kraft-Warme-Kopplung, auf physikalischen
Strom und auf «virtuelle» Zertifikate. Als
Marktfuhrer im deutschsprachigen Raum hat
TUV Management Service bisher tber 60
Zertifizierungen durchgefihrt.

Unterschiedliche Marktsegmente -
unterschiedliche
Priifanforderungen

TUV Management Service hat heute ein ein-

zigartiges Dienstleistungsspektrum entlang

der Wertekette —von der Erzeugung tiber den

Handel und Vertrieb bis hin zum Endkunden -

anzubieten.

e Erzeugungszertifizierungen: Eine ganze
Reihe von Stromerzeugern wollen kein
endkundenorientiertes Okostromprodukt
anbieten, aber dem Handel nachweisen,
dass sie Strom aus erneuerbaren Energien
oder durch umweltfreundliche BHKWs er-
zeugen. Fur diese Unternehmen flihrte
TUV Management Service Erzeugungs-
zertifizierungen ein. Diese beschranken
sich auf die Erzeugungsseite und entspre-
chend den Kriterien fiir Okostromzertifi-
zierungen.

o Okostromzertifizierungen: Egal, ob der
Okostromanbieter seinen Strom selbst er-
zeugt oder Uber Dritte bezieht, Strom aus
100 % Wasserkraft oder bis zu einem An-
teil von 50 % auch Strom aus gasbefeuer-
ten BHKWSs anbietet - TUV Management
Service hat unterschiedliche Kriterienka-
taloge geschaffen, die den Marktanforde-
rungen gerecht werden und transparent
sind.

e \erbraucherbescheinigungen: Immer
mehr Unternehmen und Behorden decken
ihren gesamten Strombedarf auf 6kologi-
sche Art und Weise, ohne dieses Umwelt-
engagement zu kommunizieren. Mit einer
Verbraucherbescheinigung wird nun be-
stétigt, dass fir exakt spezifizierte Stand-

orte ausschliesslich Stromaus erneuerba-
ren bzw. umweltfreundlichen Energiequel-
len eingesetzt wird.

Bild 2 zeigt die Aufteilung der bisher
erteilten Zertifikate durch TUV Management
Service. 33 Okostromzertifizierungen stehen
24 Erzeugungszertifizierungen gegenuber.
Klar durchgesetzt hat sich die Zertifizierung
von erneuerbaren Energien. Die Zertifizierung
von BHKW-Strom spielt noch kaum eine
Rolle, weder im Okostrom- noch im Erzeu-
gungsbereich. Bevor belastbare politische
Entscheidungen auf dem KWK-Gebiet ge-
troffen werden, wird sich daran auch wenig
andern.

Kundencharakteristika und

-beweggriinde

Im Wesentlichen sind vier verschiedene Kun-

dengruppen vorhanden:

1. Kleine Erzeuger mit Erzeugungskapazita-

tenimkW- oderim niedrigen MW-Bereich,
die im Regelfall in das Netz eines Uberre-
gionalen Stromversorgers einspeisen.
Bei dieser Kundengruppe ist meist die Um-
weltmotivation des Betreibers ausschlag-
gebend. Er kimmert sich mit personli-
chem Einsatz um seine Wasserkraft- oder
Fotovoltaikanlage und méchte dieses Um-
weltengagement auch nach aussen de-
monstrieren — aus Imagegriinden und um
andere mit seiner Begeisterung anzuste-
cken. Finanzielle Vorteile sind durch die
Zertifizierung nicht gegeben, da diese klei-
nen Anlagen zumindest in Deutschland
dem Erneuerbare-Energien-Gesetz (EEG)
unterliegen und damit eine feste Einspei-
severgltung gewahrleistet ist.

Erzeugung
Umweltfreundliche
Energien

Erzeugung
Emeuerbare
Energien

Strom aus
Emeuerbaren
Energien

Strom aus Strom aus
Umweltfreundlichen Wasserkraft
Energien

Bild 2. Zertifizierungen nach Kriterien-
katalogen aufgeteilt.
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2. Grosse Erzeuger, meist ohne eigenen Ver-
sorgungsbereich, die lokale und tberre-
gionale Energieversorger beliefern.
Grosse Erzeuger lassen sich fast aus-
schliesslich im Bereich der Wasserkraft-
anlagen zertifizieren. Diese Anlagen unter-
liegen nicht dem EEG und haben damit
gegeniber jeder anderen Stromerzeu-
gung zunachst keinen Vorteil. Durch die
Bestatigung der Eigenschaft «Wasser-
kraft» rechnet sich der Erzeuger finanzielle
Vorteile aus: Sein Stromist nun interessant
fiir Okostromanbieter und Okostromspot-
markte sowie fur Unternehmen, die han-
delbare Zertifikate im Bereich der erneuer-
baren Energien oder der CO,-Einsparung
suchen.

3. Lokale Versorger und Stadtwerke mit oder

ohne Eigenerzeugung.
Bei diesen Unternehmen liegt stets eine
Mischung aus Umweltengagement und
kommerziellem Interesse vor. Das Umwelt-
engagement wird oft vom gesamten
Unternehmen getragen, manchmal auch
nur von einigen wenigen Schllsselperso-
nen. Nach der Einfihrung eines Oko-
stromtarifs identifiziert sich aber stets das
gesamte Unternehmen mit seinem Ange-
bot. Das kommerzielle Interesse begriin-
det sich in der Kundenbindung, die durch
ein lokal ausgerichtetes Okostromange-
bot erzielt werden kann - und zwar nicht
nur bei den 0,5 bis 1% Privatkunden, die
tatsachlich den Okostrom beziehen, son-
dern bei sdmtlichen Kunden des Versor-
gers.

4. Uberregionale Versorger, die sowohl ein

eigenes Versorgungsgebiet besitzen als
auch lokale Versorger beliefern.
Hier Uberwiegt das kommerzielle Inter-
esse. Okostromangebote werden sowohl
als Defensivinstrument zur Bindung des
eigenen Kundenbestandes gesehen als
auch als offensives Werkzeug zum Ein-
dringen in fremde Versorgungsgebiete.
Bezuglich der Orientierung an Umwelt-
werten haben die grossen Versorger Fort-
schritte gemacht, und viele Mitarbeiter
und ganze Unternehmensteile identifizie-
ren sich mit ihrem Umweltangebot.

Bild 3 zeigt das Verhaltnis dieser Kun-
dengruppen bei den durch TUV Management
Service durchgefiuhrten Zertifizierungen.
Dass sich praktisch alle Gberregionalen Ver-
sorger haben zertifizieren lassen, zeigt, dass
diesen Unternehmen die Vorteile einer Zertifi-
zierung bewusst sind. Die lokalen Versorger
bilden zwar absolut die starkste Gruppe, sind
aber dennoch im Verhéltnis zu den uberre-
gionalen Versorgern unterreprasentiert. Hier
wird sichtbar, dass es den Marketingabteilun-
gen von Stadtwerken und lokalen Versorgern

Erzeugungszertifizierung Okostromzertifizierung Summe
Deutschland 8 18 26
Schweiz 16 8 24
Osterreich 0 7 7
Tabelle 1.
leider oft nicht gelingt, sinnvoll erkannte Neu- eine individuelle Vermarktung ihres

erungen durchzusetzen.

Unterschiedliche Lander -

unterschiedliche Praferenzen

Die Kunden der TUV Management Service

kommen aus Deutschland, der Schweiz oder

Osterreich. Die Detailsicht auf diese Lander

zeigt ganz deutliche Unterschiede (Tabelle 1).

e In Deutschland (berwiegen die Oko-
stromzertifizierungen, wahrend die Erzeu-
gungszertifizierungen meist von umwelt-
orientierten Betreibern kleiner Wasser-
kraftwerke stammen.

e InderSchweizsind beide Richtungenaus-
gepragt: Es wurden sowohl Okostrom-
angebote lokaler und Uberregionaler Ver-
sorger zertifiziert, aber noch mehr fallt die
Menge der Grosswasserkraftwerksbetrei-
ber auf, die sich durch eine Erzeugungs-
zertifizierung eine bessere Position im li-
beralisierten Markt sichern wollen.

o In Osterreich schliesslich wurden bisher
nur Okostromzertifizierungen durchge-
fuhrt. Dies ist darauf zurlickzufiihren, dass
die grossen Osterreichischen Wasser-
kraftwerksbetreiber auch immer ein eige-
nes Versorgungsgebiet haben und daher
die umfassendere Okostromzertifizierung
wahlen, die ja die Erzeugungszertifizie-
rung einschliesst.

Irrationale Entscheidungen?
Man nimmt an: Erzeuger wéhlen die Erzeu-
gungszertifizierung, Versorger die Okostrom-
zertifizierung. Im Wesentlichen trifft dies in
der Praxis auch zu. Dennoch wurden in 20 %
der Falle andere Entscheidungen getroffen.
Warum? Hier einige Beispiele und durchaus
rationale Beweggriinde:
o Kleine Erzeuger erhalten eine Okostrom-
zertifizierung.
Kleine (Wasserkraft-)Erzeuger denken
mittlerweile dartiber nach, ob sich nicht

lokale Versorger

GroBerzeuger

Kleinerzeuger

Bild 3. Aufteilung nach Kundenkategorien.

Stroms als lohnend erweisen kann. Dies
kann z.B. im lokalen Bereich in Form einer
Direktbelieferung erfolgen.

e Grosse Erzeuger bevorzugen eine Oko-
stromzertifizierung.
Diese Kunden Gbernehmen oft die Zertifi-
zierung der gesamten Belieferungskette
als Service fir kleine Versorger, die sie be-
liefern und die in die mitgelieferte Oko-
stromzertifizierung ohne Zeit- und Geld-
aufwand einsteigen kdnnen.

e Lokale Versorger und Stadtwerke lassen
ihre Stromerzeugung prufen.
Dies ist eine Spezialitat Schweizer Unter-
nehmen mit eigener Wasserkraftproduk-
tion. Insbesondere durch deren jahreszeit-
liche Schwankungen entsteht hier tiber die
lokalen Absatzkandle hinaus das Poten-
zial fir eine Vermarktung an Spotmarkten,
die durch die Erzeugungszertifizierung ge-
fordert wird.

e Uberregionale Versorger beflirworten eine
Erzeugungszertifizierung.
Dieser Schritt wird haufig vollzogen, um
sich weitere Optionen zu erdffnen. Das
kann der Einstieg in ein eigenes Oko-
stromangebot sein oder der Einstieg in
das Angebot des eigenerzeugten Stroms
im freien Handel.

Und der Nutzen?

Um den Nutzen zu bewerten, missen zwei

Aspekte unterschieden werden:

1. Nutzen des Zertifizierungsvorgangs (Pri-
fung der Anlage)
Der Nutzen des Zertifizierungsvorgangs ist
sehr stark vom jeweiligen Unternehmen
abhangig. Bei einem Versorger, der bereits
nach dem Qualitdtsmanagement-System
ISO 9000ff. oder dem Umweltmanage-
ment-System ISO 14001 zertifiziert wurde,
sind das Arbeiten in Regelkreisen und der
systemibergreifende Ansatz bereits imple-
mentiert. Umgekehrt fuhrt in einigen Féllen
die Okostrom- und Erzeugungszertifizie-
rung zu einer nachfolgenden Zertifizierung
des Management-Systems.
Insgesamt gibt es eine Vielzahl von techni-
schen und organisatorischen Verbesse-
rungsmoglichkeiten, die TUV Manage-
ment Service im Laufe der Prifungen vor-
schlagt und die umgesetzt werden. Nicht
zuletzt kann die Arbeit von TUV Manage-
ment Service bei vielen Unternehmen
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dazu beitragen, die Férderung erneuer-
barer und umweltfreundlicher Energien zu
einem selbstverstandlich akzeptierten Be-
standteil der Unternehmenskultur werden
zu lassen.

2. Nutzen des Zertifikats (Verwendung des
Prifungsnachweises)
Der Nutzen der Zertifikate wird positiv ein-
geschétzt. Leiderist dieser Nutzen zahlen-
massig schlecht zu quantifizieren.
Eindeutig sind die Félle, wo eine Zertifizie-
rung unabdingbar ist, da sie z.B. von
einem Geschéftspartner oder einem sons-
tigen privaten oder staatlichen Dritten ge-
fordert wird.
Ein weiteres Anzeichen fur die positive
Wirkung der Zertifikate ist, dass bisher kei-
nes der gepruften Unternehmen sein Zer-
tifikat hat auslaufen lassen. Oft stellt sich
heraus, dass die unternehmensinterne
Motivationssteigerung, der Einfluss auf
die eigenen Mitarbeiter, viel bedeutender
ist als urspriinglich angenommen und
dem Unternehmen nachtraglich als wich-
tiger erscheint als die externen Auswir-
kungen.

Wie gehts weiter?

In der Offentlichkeit mag es heute noch

hauptséachlich die Unterscheidung in «nor-

malen» Strom und Okostrom geben, obwohl
die Strukturen bereits abgestuft sind, und
morgen werden diese noch komplexer sein.

Bild 4 zeigt im Detail, welchen Weg Strom

nehmen kann, der in Erneuerbaren-Energie-

Anlagen erzeugt wird:

1. Er kann im Ublichen Strommix («Grau-

strommix») verschwinden, ohne dass
seine speziellen Eigenschaften Gberhaupt
zum Vorschein kommen.
Dies ist heute noch der Uberwiegende
Weg des Stroms aus erneuerbaren Ener-
gien, was sich in der Zukunft aber deutlich
andern wird. Schliesslich wird es sich kein
Versorger leisten konnen, auf die Darstel-
lung der Vorteile der erneuerbaren Ener-
gien zu verzichten.

2. Erkann als Okostrom vermarktet werden.
Der Anbieter speist in einem definierten
Zeitraum mindestens so viel Strom aus er-
neuerbaren Energien in sein Netz ein, wie
der Okostromkunde aus demselben Netz
entnimmt. Okostrom kann mit oder ohne
Zertifizierung angeboten werden, wobei
Ersteres heute eher die Regel ist. Oko-
stromangebote werden eine ganz selbst-
verstandliche Komponente eines jeden
abgerundeten Portfolios werden. TOV
Management Service sieht ein weiteres
Wachstum dieser Produktkategorie und
der entsprechenden Zertifizierungen vor-
aus.
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Bild 4. Potenzielle Marktentwicklung.

3. Der Strom kann aber auch direkt bei seiner

Entstehung getrennt werden in seine phy-
sikalische Komponente und in die Eigen-
schaft «Strom aus erneuerbaren Ener-
gien».
Die Eigenschaften von beispielsweise 1
MWh Wasserkraftstrom konnen in ein
«Wasserkraft-Zertifikat» («credit») gebin-
delt werden, und ein solches Zertifikat
kann etwa gegen eine staatliche oder
freiwillige «Erneuerbare-Energien-Quote»
aufgerechnet werden. Ein solches lander-
Ubergreifendes freiwilliges Verfahren wird
zurzeit von der RECS-Gruppe (= renew-
able energy certification system) erprobt,
an der TUV Management Service aktiv
mitarbeitet. Physikalisch bleibt nach der
Abtrennung der Umwelteigenschaften ein
namenloser «<No-Name-Strom» brig, der
keinerlei Herkunftsidentifikation mehr hat.
Aus dem Besitzer einer erneuerbaren
Energiequelle wird somit ein Erzeuger von
«No-Name-Strom» und von Stromzertifi-
katen. Diese Trennung kann selbstver-
standlich nicht nur bei der Erzeugung,
sondern zu einem spateren Zeitpunkt er-
folgen: Jeder Besitzer von Okostrom kann
zu jedem Zeitpunkt diese formale Auftei-
lung vornehmen.

4. Ein noch weiter fihrender Schritt ist die
Umwandlung von Okostromzertifikaten in
CO,-Zertifikate.

Wenn Einverstandnis tiber die anzuwen-
denden Referenzwerte («base lines») be-
steht, ist dies ein einfacher Rechenschritt.
So entspricht etwa in Bezug auf den deut-

schen Kraftwerkspark ein Zertifikat von
1 MWh Wasserkraftstrom einer CO,-Ein-
sparung und damit einem CO,-Zertifikat
von 0,65 Tonnen.

Viele Experten sehen handelbare Zer-
tifikate gleich welcher Form als eine der we-
sentlichen Zukunftsentwicklungen, da sie
ohne weitere Regelung eine optimale Zuord-
nung knapper Ressourcen bewirkt. Derartige
Zertifikate bedurfen stets einer Zertifizierung
durch eine allgemein anerkannte Organisa-
tion, und diesist heute schon ein wesentlicher
Grund fur viele Versorger und Erzeuger, sich
durch TUV Management Service zertifizieren
zu lassen.

Erneuerbare Energien und Kraft-
Warme-Kopplung sind Technologien, die
ohne Wenn und Aber zur Reduzierung von
Treibhausgasemissionen und zur Schonung
begrenzt vorhandener Ressourcen beitra-
gen. Sie haben damit einen eindeutigen Wert,
den es darzustellen und vor Missbrauch zu
schitzen gilt. Dass dies erfolgreich durch
Zertifizierungen geschieht, haben die letzten
Jahre gezeigt. TUV Management Service
wird dies auch zukinftig gewahrleisten kdn-
nen. Gleich welche neuen Formen des Ener-
gieangebots entstehen — TUV Management
Service tragt durch sein umfassendes Zertifi-
zierungsangebot zum glaubwirdigen Um-
weltschutz bei.

Anschrift des Verfassers

Helmut Langl, TUV Management Service GmbH,
Unternehmensgruppe TUV Stiddeutschland, Rid-
lerstrasse 65, D-80339 Minchen.
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