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Blickpunkt il

Was bieten Banken den Senioren?

Senioren stellen heute eine Kundschaft mit hoher Kaufkraft dar. Die Zeiten,
in denen Handel und Dienstleistung dieses Kaufersegment noch ausklammern konnten,

sind endgiiltig vorber.

Erhebliche Kaufkraft

Senioren verfiigen, wie entsprechende
Studien gezeigt haben, iber eine relativ
hohe Kautkraft. Zwar ist das Einkom-
men von Personen im Rentenalter im
Durchschnitt kleiner als dasjenige von
Erwerbstitigen, doch fallen andererseits
weniger  Sozialversicherungsbeitrige
(AHV-Primien, Pensionskassenbeitrige
etc.) an, und es bestehen auch keine Un-
terhaltspflichten mehr gegentiber Kin-
dern. Die «Zwangsausgaben» sind gerin-
ger, die Kaufkraft steigt. Dies um so
mehr, als das Haushaltseinkommen von
Senioren durchschnittlich fiir 1,4 Perso-
nen, dasjenige der Erwerbstitigen hinge-
gen fiir 2,5 Personen reichen muss. Dazu
kommt, dass Rentner tiber mehr Vermo-
gen verfiigen als Erwerbstitige. Senioren
sind somit fir jeden Anbieter — gerade
- auch fir Banken - sehr interessante Kun-
den. Diese bieten den Senioren schon seit
einiger Zeit gewisse Sparvorteile an. Bei
der Ziircher Kantonalbank kommen ab
ithrem 60. Geburtstag alle Kundinnen

und Kunden automatisch in den Genuss

von altersspezifischen Vorziigen.

B Privatkonto fiir Senioren. Bis zu
einem Guthaben von Fr. 10 000.— erhal-
ten Senioren jahrlich 3%% Zinsen auf
dem Privatkonto. Fiir Guthaben iiber
diesem Betrag bekommen sie den fiir ein
Privatkonto iblichen Zinssatz von
211%. Das Privatkonto dient als Basis fiir
alle Bankgeschifte. Direkt auf dieses
Konto iiberwiesen werden konnen
AHV- und Pensionskassen-Renten. Im
Rahmen einer monatlichen Limite von
Fr. 40 000.— konnen von diesem Konto
Gelder fur die tiglichen Lebenskosten
bezogen werden.

B Seniorensparkonto. Fir kurz- bis
mittelfristige Sparziele eignet sich das

Seniorensparkonto. Der Zins betrigt im
Moment 3%%, der eines «normalen»
Sparkontos 3%:%. Monatlich konnen
ohne Kiindigung Fr. 10 000.— abgehoben
werden.

B Anlagesparkonto. Fiir langerfristige
Anlagen und Sparziele ist ein Anlagespar-
konto von Vorteil. Wenn das Kontogut-
haben am Ende des Jahres mindestens
Fr. 2000.- mehr betragt als am Jahres-

anfang (oder seit der Er6ffnung), so wer-

den 2% mehr Zins vergiitet. Zusammen
mit dem Basissatz ergibt dies eine Ver-
zinsung von 4%% im Jahr. Ausserdem
steht dem Kunden die Méglichkeit offen,
jeden Monat Fr. 10000.— ohne Kiindi-
gung zu beziehen.

Vermogensverwaltung

‘Die zunehmende Verflechtung der inter-

nationalen Finanzmirkte verlangt vom
Anleger professionelle Kenntnisse und
ein hohes personliches Engagement. Da
ist es doch ausserordentlich beruhigend,
seine Sparbatzen an einem sicheren
Ort — die Ziircher Kantonalbank verfigt
tiber eine Staatsgarantie — und in guten
Hinden zu wissen. Ab einer Einlage von
Fr. 250 000.- kann der ZKB-Kunde nicht
nur auf eine personliche Beratung eines
erfahrenen Kundenbetreuers zihlen,
sondern es besteht dartiber hinaus die
Moglichkeit, der Bank ein Vermégens-
verwaltungs-Mandat zu erteilen. Das
Anlageziel bestimmt der Kunde, die
Bank setzt es mit modernsten Portfolio-
Theorien und unter permanenter Opti-
mierung von Chancen und Risiken um.
Senioren, welche der ZKB die Verwal-
tung ihres Vermogens anvertrauen, kon-
nen sich also getrost denjenigen Akti-
vititen zuwenden, fiir welche bis anhin
zu wenig Zeit zur Verfiigung stand.

Reisefieber

Neun von zehn schweizerischen Haus-
halten machten in den letzten drei Jahren
durchschnittlich drei Reisen. Und die
Senioren stellen fiir die Reisebranche ge-
nau jene Idealzielgruppe dar, welche
tiber ebensoviel Geld wie Zeit verfiigt.
Etwa ein Viertel der Schweizer Haushal-
te zahlt zu dieser Gruppe, in der die
haushaltfiihrende Person tiber 60 Jahre
alt ist. Beliebt sind Destinationen im In-
und Ausland. Gerade bei Auslandreisen
steht die ZKB ihren Kunden mit niitzli-
chen Tips und mit dem passenden Reise-
zahlungsmittel gerne zur Verfiigung.

Firr alle Falle: Erbschaftsberatung

Der Erhaltung einer méglichst hohen Le-
bensqualitit kommt im Alter erste Prio-
ritat zu. Wer sich ihrer erfreut, mag in der
Regel nicht daran denken, dass das Leben
grossen Veranderungen unterworfen ist.

Krankheit, Sterben und Tod sind un--

trennbar mit dem Leben verbunden. Das
Schicksal stellt keine Fragen. Wer die
Erbfolge der gesetzlichen Regelung
tberlassen will, hat keinen Handlungs-
bedarf. Oft besteht jedoch der Wunsch,
spezielle Vorkehrungen zu treffen, sei es,
um Auseinandersetzungen zwischen den

Erben vorzubeugen oder bestimmte Per- -

sonen, denen man sich zu Lebzeiten be-

sonders verbunden fiihlte, im Todesfall

nicht leer ausgehen zu lassen. Die ZKB

beschiftigt Notare und Anwalte, welche

ihren Kunden auch in diesen wichtigen

Fragen mit sachkundigem Rat zur Seite

stehen, Willensvollstreckungen tiberneh-
men und Erbteilungen durchfiihren.

Regina Potylo-Glanzmann

: Urs Ackermann

Ziircher Kantonalbank
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