Zeitschrift: Textiles suisses [Edition multilingue]
Herausgeber: Textilverband Schweiz

Band: - (1975)

Heft: 24

Artikel: Wollhandel : Ring in der Kette
Autor: Simonius, B.C.

DOl: https://doi.org/10.5169/seals-796504

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften auf E-Periodica. Sie besitzt keine
Urheberrechte an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fur deren Inhalte. Die Rechte liegen in
der Regel bei den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Das Veroffentlichen
von Bildern in Print- und Online-Publikationen sowie auf Social Media-Kanalen oder Webseiten ist nur
mit vorheriger Genehmigung der Rechteinhaber erlaubt. Mehr erfahren

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En regle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. La reproduction d'images dans des publications
imprimées ou en ligne ainsi que sur des canaux de médias sociaux ou des sites web n'est autorisée
gu'avec l'accord préalable des détenteurs des droits. En savoir plus

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. Publishing images in print and online publications, as well as on social media channels or
websites, is only permitted with the prior consent of the rights holders. Find out more

Download PDF: 17.02.2026

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://doi.org/10.5169/seals-796504
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=en

B. C. SIMONIUS

Teilhaber der Simonius, Vischer + Co.,
Basel, Président des Verbandes

der Wollhandels- und Vertreterfirmen
in der Schweiz

gebend sind aber die Wollen aus Au-
stralien, Neuseeland, Stidafrika und
Stdamerika (Argentinien und Uru-
guay). Die grossen Wollhandelsh&u-
ser unterhalten in diesen Gebieten
eigene Einkaufshauser. Eingekauft
wird in Australien, Neuseeland und
Sldafrika hauptsachlich an Auktio-

Zin Ring in einer Kette halt bekannt-
lich zwei Glieder zusammen. Ohne
Ring keine Kette.

Ein solcher Ring, namlich der Woll-
handel, verbindet denWollproduzen-
ten mit der Wollindustrie. Man kénnte
wahrscheinlich mitRechtsagen,ohne
Wollhandel keine Wollindustrie im
heutigen Sinne. Wolle, diesen herrli-
chen, natirlichen Textilrohstoff, gab
es schon seit Menschengedenken,
doch wurde sie urspringlich zum
Eigengebrauch von Hand verarbei-
tet. Die ersten hausgewerblichen
Betriebe flhrten dann zum Anfang

nen, diein den grosseren Stadten an
bis zu vier Tagen pro Woche stattfin-
den. In Slidamerika erfolgt der Ein-
kauf grossenteils direkt beim Farmer.
Andere Einkaufsmoglichkeiten be-
stehen seit einigen Jahren bei gros-
sen Uberseeischen Wéaschereien.

Die Wolle wird vom Wollhéndler nach
dem Verbraucherland, respektive
dorthin verschifft, wo sie verkammt,
gewaschen oder karbonisiert wird.
Diese Lohnarbeit erfolgt sehr oft auf
eigene Rechnung des Wollhéandlers,
der dann anschliessend den Verkauf
als Kammzug oder gewaschene
respektive karbonisierte Wolle vor-
nimmt. Die Verschiffung wie auch die
Verarbeitung erfolgeninsogenannten
Partien, die mehr oder weniger
Ballen Wolle gleicher Qualitat umfas-
sen. Von jeder Partie missen Muster
gezogen werden, welche als Unter-

eines Handels, wobei der Handler

Rohwolle und Fertigfabrikate (Tuch) lieferte, tauschte und kaufte.
Erst der moderne weltwirtschaftliche Verkehr, sowie die Entstehung einer
eigentlichen Industrie, brachten es dann mit sich, dass geographische
Schwerpunkte der Produktion wie die Verarbeitung vonWollen entstanden.
DerWollhandel hatte dabei seit jeher die Schwierigkeiten der geographi-
schen Entfernung zu Uberwinden, wobei erwahnt sei, dass ihm heute ein
gut entwickeltes Transportsystem, sowie ein leistungsfahiges Bankwesen
helfen.

Bei wenig Rohprodukten sind im Handel so grosse Fachkenntnisse er-
forderlich, wie bei derWolle. Je nach Klima und Zucht andern sich die
Eigenschaften der Wollen; Eigenschaften, die sich durch Lange, Feinheit,
Farbe, Krauselung, Sauberkeit, Festigkeit, Sprungkraft ausdriicken und
von Ursprungsland zu Ursprungsland verschieden sind. Allein in Australien
gibt es offiziell GUber 2000 Qualitaten, und es ist klar, dass sich der einzelne
Fabrikant unmoglich mit der Vielfalt dieses Rohstoffes auseinandersetzen,
geschweige denn die oft kleinen Mengen direkt in den verschiedenen
Landern der Produktion kaufen kann.

Hinzu kommt, dass die Wolle, so wie sie vom Schaf geschoren wird, viel
Schweiss und mancherlei Unreinheiten vegetabiler Art (vor allem Kletten)
enthalt, die alle zuerst durch Wasche, Karbonisage oder Verkdmmung
entfernt werden mussen. Die wollverarbeitende Industrie interessiert sich
nur flr das gereinigte Produkt, und es ist Aufgabe des Handels, durch
seine erfahrenen Eink&ufer nicht nur zum voraus den Prozentsatz der
jeweiligen Unreinheit zu bestimmen, d.h. das sogenannte Rendement
(Prozentsatz gereinigter Wolle) zu taxieren, sondern auch die Rohwolle in
Lohnwéschereien und -kdmmereien reinigen zu lassen. Nur einige Gross-
betriebe kénnen sich heute noch eigene Kammereien und Wéschereien
halten, und so bietet denn der Wollhandel Wolle in der Hauptsache ver-
kdmmt,. gewaschen oder karbonisiert an. Der Industrie werden dadurch
gewaltige Umtriebe abgenommen.

Ein weiterer Dienst des Wollhandels ist die Finanzierung. Durch die geo-
graphische Konzentration der Hauptwollproduzenten in der sldlichen
Hemisphare ergibt sich zwischen dem Einkauf der Rohwolle bis zur
Lieferung des gereinigten Produktes an die Industrie eine Zeitspanne von
3 bis 5 Monaten, die der Wollhandel durch Finanzierung Uberbricken
muss. Anschliessend wiinscht die Industrie vielfach noch ein Zahlungs-
ziel, um selbst méglichst wenig mit Rohmaterial finanziell belastet zu
werden. Dass dabei die Zinssatze der einzelnen Wahrungen, sowie die
Wahrungen selbst eine grosse Rolle spielen und auch ein grosses Risiko
darstellen, diirfte klar sein. j

Die Lagerhaltung stellt einen weiteren Dienst des Wollhandels dar, was
ebenfalls grossen finanziellen Einsatz erfordert. Diese Lagerhaltung von
Rohwollen verschiedener Provenienz ermdglicht es der Industrie, relativ
kurzfristig einzukaufen und damit grosse Summen, die fir die Lagerhaltung
nétig wéren, fir andere Belange liquid zu halten.

Im folgenden soll nun dargelegt werden, wie sich der Wollhandel abwickelt,
wobei diese Darstellung nur schematisch sein kann, da ja die Vielfalt des
Handels sowohl hinsichtlich seiner Quelle als auch seiner Wege nicht in
wenigen Worten geschildert werden kann.

Wolle wird sozusagen in allen Landern erzeugt; fiir den Handel ausschlag-

lagen fir den Verkauf an die Industrie
dienen und absolut konform mit der spateren Lieferung sein mussen.
Wenn man weiss, wie viele Unterschiede in den eingangs dieses Artikels
erwahnten Eigenschaften der Wolle bestehen kénnen und ausserdem
berticksichtigt, dass jede Eigenschaft fir sich wieder preisbestimmend
sein kann, so wird man erahnen, welche Rolle neben den fachlichen
Kenntnissen die Seriositat in diesem Geschaft spielt und wie wichtig es
fur die Industrie ist, mit Wollhandelsfirmen zu arbeiten, die eine Gewé&hr
fir konforme Lieferungen bieten. Es gibt woh! keinen anderen Rohmaterial-
handel, welcher derartige Anforderungen stellt. Diese Tatsache bringt es
mit sich, dass nicht jeder mit Wolle handeln kann. Auf der anderen Seite
gibt es Wollhandelsfirmen, die auf ein langjahriges Bestehen zurlick-
blicken kdnnen.
Die Schweiz kann sich rihmen in der Firma Simonius, Vischer + Co., Basel,
ein schweizerisches Wollhandelshaus zu haben, das 1969 bereits sein
250jahriges Jubilaum feiern durfte.
Die Firma zahlt heute in ihrem Hauptsitz Basel, zusammen mit den Filialen
in Australien, Neuseeland, Argentinien und verschiedenen Stadten
Europas, Gber 100 Mitarbeiter und geniesst weltweit einen ausgezeichneten
Ruf. Im Basler Ragionenbuch tritt sie erstmals am 1. Marz 1719 in Er-
scheinung, der Ursprung dirfte somit noch weiter zurtickliegen.
Ihre Haupthandelsware war immer die Wolle, wenn man auch anfanglich
noch Tuche fihrte, die auf den europaischen Markten abgesetzt wurden.
Auch der Kundenkreis war anfanglich nur auf die weitere Umgebung von
Basel beschrankt, und erst die doppelte Revolution des ausgehenden
18. Jahrhunderts leitete die Entwicklung vom regionalen Geschaft zum
internationalen Grosshandel ein. Heute hat die Firma nebst den genannten
eigenen Auslandfilialen ein Netz von Agenturen liber die ganze Welt, und
Uberall dient sie der Wollindustrie mit grossem Einsatz.
Die Zentrale in Basel gibt per Fernschreiben die Instruktionen fir Einkauf,
Spedition und Verarbeitung und schliesst den grossten Teil der Verkaufe
mit den Kunden direkt oder durch die Agenten ab. Die verkauften Woll-
partien werden direkt von Ubersee, ab Zwischenlagern in mehreren
Hafenstadten oder von den Lohnk&dmmereien, beziehungsweise- Wasche-
reien an die Kunden spediert, wéhrend kleine Muster der einzelnen Woll-
partien nach Basel gesandt werden.
In den letzten Jahren hat man neben Wolle, welche Hauptartikel der Firma
bleibt, noch nach verschiedenen anderen Gebieten hin diversifiziert. So
ist die Firma nun auch im Diamantenhandel, im Kleinkreditwesen sowie
in der Entwicklung verschiedener Neuerungen tétig, wobei ein Verfahren
zur raschen Messung der Schrumpfung von Textilien, sowie ein neues
Waschverfahren von Wolle, das selbst bei kochendem Wasser die Wolle
nicht filzen lasst, besonders erwahnt seien.
Die Teilhaber (die Firma besteht unter einer Kommanditgesellschaft)
interessieren sich neben den Problemen der eigenen Firma immer auch
fur allgemeine Wirtschaftsfragen und wirken bei grossen Banken und
Versicherungsgesellschaften, sowie im 6ffentlichen Leben mit. Die Erinne-
rungschronik, «2)4 Jahrhunderte im internationalen Wollhandel », die
Herr Gustaf Adolf Wanner anlasslich des Jubilaums von 1969 schrieb, ist
ein beredtes Zeugnis schweizerischen kaufménnischen Mutes und
Initiative. '
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