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Kontrolle verlegt werden kdnnen. Abgeschlos-
sen wird dieser Zyklus mit einem neuen Spann-
rahmen, der im nichsten Jahr aufgestellt wer-
den soll.

Alex Eschler

Mit Investitionen die Visionen
unterstitzen

Fiir ihre Visionen, die ein Garant fiir die Zu-
kunft sind, wird das Unternehmen innerhalb
von etwa drei Jahren insgesamt 5,5 Mio. Fran-
ken aufwenden. Nur so ist es mdglich, auch ins-
kiinftig Spezialitiiten zu entwickeln, die zuwei-
len immer noch weltweit konkurrenzlos sind.
s sind dies Stoffe fiir Aktivsportswear, techni-
sche Textilien, anspruchsvolle Grundstoffe fiir
die Stickerei und Lingerie, Heimtextilien, sowie
Bett- und Nachtwiische.

Den Kunden verpflichtet

s gentigt heute nicht mehr, nur eine hervorra-
gende Qualitit zu produzieren. Der Kunde und
der Verbraucher verlangen dazu noch eine Zer-
tifizierung. So ist vorgesehen, dass in diesem
Sommer  das 'l‘ol:ll-()u:llity~Manzlgemeﬂl
900072000 realisiert wird. Damit wird das bis-
her hochste zu erreichende Qualititsziel 7u ei-
nem zusitzlichen Verkaufs-Argument. RW

-

Newes Stofflager aus ol

Création Baumann, Langenthal -
Zufrieden mit dem Wachstum

Befriedigende Resultate fiir den Schweizer Anbieter von Heimtextilien.
Trotz geséattigten Markten schloss das Jahr 2000 mit einem konsolidierten
Umsatz von 73,6 Mio. Franken ab, was einem Zuwachs von 4,8 Prozent
entspricht. Den Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern konnte wiederum
eine Erfolgsbeteiligung von ca. 40 Prozent eines Monatslohnes ausge-

schiittet werden.

Das Geschiiftsjahr 2000 war von einer Wellen-
bewegung geprigt: Nach einem fulminanten
Start mit Wachstumszahlen von {iber zehn
Prozent im ersten Quartal, hatte die Pause im
Sommer jedoch ldnger angehalten als iiblich.
Im Herbst konnten die Umsitze aber wieder ver-
bessert und somit ein befriedigender Abschluss

erzielt werden.

Trotz Stagnation Marktanteile
gewonnen

In den Schliisselmirkten Schweiz und Deutsch-
land (knapp 50 Prozent der gesamten Verkiufe)
konnte der Umsatz nicht gesteigert werden. Da-
von ausgehend, dass das Marktvolumen in den
beiden Lindern im vergangenen Jahr abneh-
mend war, konnten in den beiden Mirkten je-
doch Marktanteile gewonnen werden. Dass der
Umsatz gehalten werden konnte, ist auf die
letzten Jahre
zuriickzuftihren. Zudem wurde in der Schweiz

grossen Anstrengungen der

eine Inseratenkampagne in Wohn- und Frau-
enzeitschriften lanciert.

Im Ausland viel stiarker gewor-
den

Wesentliche Umsatzsteigerungen konnten die
Tochtergesellschaften in den USA, Japan, Belgi-
en, Frankreich und Spanien erarbeiten. In den
USA, einem der zukiinftigen Wachstumsmirk-
te, konnte die eigene, noch junge Tochtergesell-
schaft ihre Position weiter ausbauen. Erfreu-
lich ist auch die betriichtliche Umsatzsteige-
rung der Tochtergesellschaft in Japan.

Kollektionen mit Pfiff

Die einzelnen Création-Baumann-Kollektionen
haben sich auch dieses Jahr im Markt behaup-
tet. Das Wachstum verteilte sich relativ gleich-
missig auf die Kollektionen Création Baumann
Living, sowie den Bereich Systems, welcher Lo-
sungen zur Innenbeschattung anbietet.

Grosse Investitionen

Im vergangen Jahr investierte das Langenthaler
Unternehmen 1,7 Mio. Franken vor allem in die
drei Bereiche Produktion, Logistik und EDV,
dies, um die Leistungsfahigkeit und die Flexibi-
litit weiter zu erhohen. Die Investitionen in ei-
ne neue Lasercut-Anlage und in neue Inkjet-
Maschinen, bieten innovative Moglichkeiten
fiir das Stoff-Design und die Herstellung von
ideen- und variantenreichen Stoffen. Mit der
Zertifizierung nach 15O 14001, titigt Baumann
einen weiteren Schritt beziiglich okologischer
Verantwortung und Leistungsfihigkeit.

Zuversicht im laufenden Jahr

Fiir das laufende Jahr ist Philippe Baumann
recht optimistisch gestimmt. In den wichtigsten
Mirkten wird ein moderates Wirtschaftswachs-
tum erwartet. Entscheidend wird die Entwick-
lung in den USA und die Relation des Schweizer
Frankens zu den wichtigsten Wihrungen sein.
Somit besteht grosse Zuversicht, das gesetzte
Ziel eines Umsatzwachstums von fiinf Prozent
zu erreichen. RW

Philippe Baumann
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Lantal Textiles, Langenthal — Trotz
schwierigen Marktverhaltnissen
positive Entwicklung

Die Lantal-Textiles-Gruppe hat im vergangenen Geschéftsjahr, trotz nicht
optimalen Umstidnden, zufriedenstellende Resultate erzielen kénnen.
Nach einem leichten Riickgang im Vorjahr, vermochte das Unternehmen
den konsolidierten Umsatz auf 120,7 Mio. Franken zu steigern. Dieses
positive Resultat ist zum Teil auf die Ubernahme der Rohner Textil AG
zuriickzufithren. Auch die Rentabilitit konnte gegentiber 1999 erhoht
werden. Dies, obschon der Weltmarktfiihrer im Bereich Flugtextilien
unter dem verschiarften Konkurrenzkampf zwischen den Airlines und zu-

nehmendem Kostendruck zu leiden hatte.

«Grundsitzlich haben wir auf allen Mirkten
positive Entwicklungen feststellen konnen,»
sagte Lantal-Verwaltungsratsprésident Urs Bau-
mann am 4. April 2001 vor der Presse in
Langenthal. Insbesondere in den von der Asien-
krise betroffenen Lindern Sitidostasiens, befin-
det sich das Unternehmen deutlich im Vor-
marsch. Aber auch auf dem indischen Sub-
kontinent konnte deutlich zugelegt werden.
Aber nicht nur schwieriger werdende Marktver-
hiltnisse, sondern auch die erschwerten Bedin-
gungen innerhalb der Transportindustrie, stell-
ten das Unternehmen laufend vor neue Heraus-
forderungen.

Schwieriges Umfeld erschwert
Geschdftstatigkeit

Immer kurzfristiger eintreffende Bestellungen
und der, infolge eines verschirften Konkurrenz-
kampfes innerhalb der Transportbranche steig-

ende Preisdruck, waren nur zwei der zu nehm-
enden Hiirden. So gelang es trotz hirter wer-
dendem Konkurrenzkampf und zunehmendem
Kostendruck bei den Airlines, mit diversen Kun-
den neue Kabinen-Interieurs zu entwickeln.
Zudem hat der Verkauf mit diversen Fluggesell-
schaften lingerfristige Exklusiv-Liefervertrige
abschliessen konnen. Entsprechende Vereinba-
rungen wurden mit Kunden aus Europa, Afrika
und Fernost getroffen.

Expansionskurs in Frankreich
Ebenfalls auf Expansionskurs ging die Lantal-
Gruppe mit der Ausweitung der Geschiftstitig-
keit in Frankreich. Dort wurde im Mai letzten
Jahres in Cornebarrieu bei Toulouse ein neues
Verkaufsbiiro eroffnet, das mit zwei weiteren
Firmen aus der Luftfahrt-Zulieferbranche ge-
meinsam betrieben wird.

Urs Baumann (rechls) VR-Président und Hanspeler Baumgariner, Leiler Produktion Teppiche
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Deutlicher Ausbau beim Boden-
verkehr

Im Reisebus-Markt blieb der Erfolg leicht unter
den Erwartungen, was nicht zuletzt auf die Tat-
sache zuriickzufiihren ist, dass im letzten Jahr
weniger Fahrzeuge gebaut wurden als erwartet.
Die Marktposition bei verschiedenen stidti-
schen Verkehrsbetrieben konnte hingegen aus-
gebaut werden. Dadurch hat das Unternehmen
seine Marktposition im Bereich Bodenverkehr
gesamthaft gesehen deutlich ausbauen kin-
nen.

Reduzierte Kosten infolge Investi-
tionen

Durch die getitigten Investitionen in die Firbe-
rei in Melchnau, konnten im vergangen Jahr
die Kosten reduziert werden. Zudem sind im
Jahr 2000 in die Teppichweberei rund fiinf Mil-
lionen Franken fiir neue Teppichwebmaschi-
nen und eine Verpackungsanlage investiert
worden.

Auszeichnung und Innovation bei
Rohner Textil

Auch fiir die Rohner Textil AG, eine Tochterge-
sellschaft der Lantal-Textiles, brachte das ver-
gangene Geschiftsjahr positive Resultate (siehe
«mittex» 22 108 (2001) 2, S. 35-36). Sie erhielt
wiederum viele Umweltpreise, und wurde zur
Weltausstellung Expo 2000 in Hannover einge-
laden, um die Produkt-Innovation Climatex
Lifecycle zu zeigen. Bei der Weiterentwicklung
von Climatex Lifecycle in die flammenhem-
mende und okologische Version von Climatex
Lifeguard fiir die Luftfahrtindustrie, mussten
einige unvorhergesehene Probleme geldist wer-
den. Aus diesem Grund hat sich auch die ent-
sprechende Markteinfiihrung um einige Mona-
te verzogert. Nun wird aber diese Weltneuheit
an der Luftfahrt-Show von Le Bourget bei Paris
im kommenden Juni offiziell vorgestellt. Das
neue Produkt erfiillt nicht nur samtliche Si-
cherheitsaspekte der Luftfahrtindustrie, son-
dern ist auch umweltvertriglich. RW

Informationen

Lantal Textiles

Dorfgasse 5

CH-4901 Langenthal

Tel. +41(0)62916 71 71
Fax +41 (0)62 923 25 32
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Keller AG, Wald -

Buy-Out

Management

Albert Gunkel, bisher Verwaltungsratsdelegierter und Geschéftsleiter der
Keller AG in Wald, iibbernahm durch ein Management Buy-Out auf den 1.
Januar 2001 die traditionsreiche Weberei. Anlésslich der Medieninfor-
mation am 3. April 2001 in Wald, wurde auch iiber die erfreulichen
Resultate im vergangen Jahr berichtet.

Die Keller AG in Wald wurde 1861 gegriindet
und befand sich als Familienunternehmen in

der vierten Generation. Die Verhandlungen und

Albert Gunkel

der Verkauf war ein Prozess, der iiber ein Jahr
gedauert hat. Da die Familie Keller feststellen
musste, dass die Nachfolgegeneration kein In-
teresse an einer Fiihrung des Unternehmens be-
kundete, hat sich Albert Gunkel fiir den Kauf
des Unternehmens interessiert. Seit drei Jahren
war Albert Gunkel bereits Minderheitsaktion:ir
mit einem Anteil von zehn Prozent. (iber den
Verkaufspreis wurde Stillschweigen vereinbart.
Mit der gegliickten Firmeniibernahme ist die
Kontinuitit der Weberei gewihrleistet und 115
Arbeitsplitze im Ziircher Oberland gesichert,

Die Finanzierung konnte auf partnerschaft-
licher Basis mit der Ziircher Kantonalbank
gelost werden. Dies ist insofern lobenswert zu
erwihnen, als die Textilindustrie bei den Ban-
ken im Grossen und Ganzen keinen guten Na-
men hat,

Erfreulicher Jahresriickblick

Das Jahr 2000 ist das Dritte in Serie mit einem

erfreulichen Ergebnis, gleichzeitig auch das

Beste seit Jahrzehnten. Einmal mehr gilt es, die
gemeinsamen Anstrengungen des gesamten
Teams der Keller AG zur Erreichung der Zielvor-
gaben zu wiirdigen. Der Erfolg ist der Ge-
schiftsleitung aber keineswegs in den Schoss
gelegt worden , vielmehr war er begleitet von
Hektik, Umstellungen infolge Liefer- und Qua-
litdtsproblemen, vom Preisanstieg der Rohstof-
fe, von technischen Maschinenproblemen, Aus-
lastungsproblemen im vierten Quartal und vom
Wihrungszerfall. Das Ergebnis ist dennoch in
zweifacher Hinsicht dusserst erfreulich: Erstens
eine Umsatz- und Gewinnsteigerung um 0,2,
beziehungsweise um 14,2 Prozent, und zwei-
tens keine Zunahme des Gewebelagers.

Gute Aussichten fiir das laufende
Jahr

Die Vorgabe und die Messlatte fiir das laufende
Jahr sind hoch, und es bedarf der Anstrengun-
gen aller Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, um
wiederum ein anspruchsvolles Resultat zu er-
zielen. Das Total-Quality-Management und
sein Team stehen ebenfalls vor Herausforderun-
gen, damit sie die unternehmerische strategi-
sche Grisse darstellen. So wird in diesem Jahr
das European-Foundation-of-Quality-Manage-
ment, User 1SO 9001, angestrebt. RW

Dornier-Webmaschinen der Firma Keller AG,

Wald

Textilkaufmanni-
sche Ausbil-
dungsgange
Jetzt auch
berufsbegleitend

Mit diesem neuen Angebot kommt die STF
(Schweizerische Textil-, Bekleidungs- und Mo-
defachschule) dem vielfachen Wunsch aus In-
dustrie, Handel und potentiellen Studierenden
nach, ein bereits bestehendes, anerkanntes
Vollzeitstudium, nun auch als berufshegleiten-
de Variante anzubieten. Das Berufshild Textil-
kauffrau/-mann ist ein Markenname. Von Tex-
tilkaufleuten erwartet man heute spezielle tech-
nische und kaufminnische Fachkenntnisse,
Kreativitit, Sprachenbegabung und hiufig
auch ein Gespiir fiir Mode. Um diese Anforde-
rungen zu erfiillen, ist eine qualifizierte textil-
spezifische Ausbildung unabdingbar.

Am 13. August 2001 starten wir an der STF
Ziirich erstmals das Studium zur Textilkauf-
frau/mann nun auch berufshegleitend.
Studiendauer: 4 Semester
Unterricht: 1 Tag und 1 Abend pro
Woche (14 Lektionen)
Schwerpunkte: Wirtschaftswissenschaf-
ten, Textiltechnik und
-analyse, Farbenlehre,
Warenkunde und Beklei-
dungstechnik, Projektar-
beit

Mit einem STF Diplom Textilkauffrau/mann ist
die Basis fiir eine kompetente Titigkeit als
Fach- oder Fithrungskraft in der Textil- und Be-
kleidungsindustrie oder im Textilhandel gelegt.
Schwerpunkte dieses Berufsfeldes sind Einkaulf,
Organisation und Verkauf. Interessierten Diplo-
manden bieten wir ab 2002 zusitzlich einen
weiterfiihrenden, berufsbegleitenden  Ausbil-
dungsgang zum Nachdiplom als Textillogisti-
ker oder Produktmanager an.

STF Ziirich

Wasserwerkstr. 119

CH-8037 Ziirich

Tel. +41 (0)1 360 41 51

Fax +41 (0)1 360 41 50
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Auftritt

Die Gelenkketten AG wird zur GAG.
Begleitet von einem komplett neuen
Erscheinungsbild und von einem
massgeblich erweiterten Dienst-

leistungen sein.

Neuer Firmenname

Der Namenswechsel, der zur Miiller-Martini
Firmengruppe gehorenden Unternehmung, ini-
tialisiert gleichzeitig eine neue Ara. GAG baut
die eigenen Kompetenzen massgeblich aus und
wird neue Mirkte bedienen. Das Unternehmen
will dabei die seit Jahren bekannte Abkiirzung
fiir Gelenkketten AG integrieren und die beste-
hende Erfahrung und Stabilitit aus der iiber
80-jihrigen Geschiftstitigkeit weiterleben las-
sen.

Kundenorientierte Leistungen:
GAG Spezialketten

GAG ist der einzige Hersteller von Gelenkketten
in der Schweiz. Durch die Markterweiterung
stellt das Unternehmen das Entwickeln und
Herstellen von Spezialketten nun der gesamten
Industrie zur Verfiigung. In besonderem Masse
wird das Know-how iiber Kettenantriebe und
Kettenfordersysteme fiir individuelle Kunden-
projekte eingesetzt. Das Engineering der GAG
stellt in der Losungsentwicklung besonders die
optimale Funktionalitit und Wirtschaftlichkeit
in den Vordergrund. Nebst den Fachkenntnis-
sen, wird die enge Projektzusammenarbeit mit
den Kunden als wesentliches Erfolgselement
betrachtet.

Normsortiment

Der Handel mit Normketten und Zubehor wird
im Hinblick auf eine noch grossere Leistungs-
bereitschaft angepasst. Gingige Kettensysteme
werden zu Gunsten eines raschen Lieferdienstes
am Lager gehalten. Eine Vielzahl von Normket-
ten werden zudem in grundsitzlich zwei Qua-
litdten erhiltlich sein. So hat der Kunde beim
Kauf einer Normkette die Moglichkeit, das op-
timale Kosten-Nutzen-Verhiltnis zu erlangen.

Die Gelenkketten AG mit neuem

GAG

Gelenkketten & Fertigungstechnik

und Produkteleistungssortiment,

optimiert GAG das Gesamtangebot und die Kundenbetreuung in bereits
bestehenden und neuen Mérkten. Ausgebaut werden die Bereiche GAG
Spezialketten, Normsortiment und GAG Fertigungstechnik. Fiir die
Kunden interessant diirften zudem auch die ergdnzenden GAG Dienst-

Das Normsortiment der GAG deckt praktisch al-
le Anforderungen von Gelenkketten ab:
®  Rollenketten

Landmaschinenketten

Gallketten

Biichsenketten

Rotaryketten

Flyerketten

Deckelketten

Scharnierbandketten

Forder- und Transportbandketten
Weiter sind Kettenrider, Kettenspanner und
-Fiihrungen usw., geeignete Schmiermittel, so-
wie Trenn- und Montagewerkzeuge erhiltlich.

GAG Fertigungstechnik

GAG entwickelte in den vergangenen Jahren das
industrielle Fertigen mit Erfolg. Das Unterneh-
men baut (assembliert) Produkte, Komponen-
ten oder Baugruppen fiir die Kunden zusam-
men. Mit untereinander unabhéngigen Ferti-
gungsinseln und einer hohen Fertigungsflexi-
bilitdt, kann die GAG Fertigungstechnik mit
wirtschaftlich interessanten Preisen aufwarten.
Um die Qualititssicherheit zu gewihrleisten,
werden die montierten Teile im werkseigenen
Labor gepriift und protokolliert. Bei niherer
Betrachtung ist das Outsourcing solcher Mon-
tageleistungen fiir den Kunden von grossem
Nutzen: Reduzierte Betriebsmittel-, Raum- und
Personalkosten, Brechen von Auslastungsspit-
zen, hohe Qualititssicherheit.

GAG Dienstleistungen

Das Sortiment der GAG wird mit zusitzlichen
Dienstleistungen noch attraktiver gemacht. Zu
den wichtigsten Leistungen gehoren die Liefer-
zeit, die Beratung, das Engineering und der
Kettenservice und -Unterhalt. Die GAG ist her-
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vorragend fiir das Ausmessen, Priifen und Kon-
fektionieren von Gelenkketten (Norm- und Spe-
zialketten) ausgertistet. Diese und die folgen-
den Moglichkeiten werden dem Kunden zu-
ginglich gemacht:

® GAG Produkteberatung
Kostenlose Basisberatung fiir alle Produkte und
Leistungen.

® GAG Tuning®

Neuentwicklungen von bestehenden Kettensys-
temen, Machbarkeitsanalysen und Beschaf-
fungslosungen fiir Kettensysteme.

® GAG Services

Ein- und Ausbau von Kettensystemen, Konfek-
tionieren, Ausmessen und Vorrecken von Ge-
lenkketten und die Kettenwartung.

Informationen

GAG Gelenkketten & Fertigungstechnik
Lettenstr. 6

CH-6343 Rotkreuz

Tel. ++41 (0)41 798 08 88
Fax ++41 (0)41 798 08 80
E-Mail  info@gag.ch

Internet www.gag.ch

TECHNICAL-
TEXTILES® 2001

TECHNICALTEXTILES® 2001 bildet die zu-
kunftsweisende Plattform fiir Firmen aus iiber
30 europiischen Lindern und prisentiert diese
Firmen mit ihren Produkten und Anwendungs-
bereichen einer internationalen Klientel.

Seit Oktober 2000 steht TECHNICALTEX-
TILES® — als Erginzung zum traditionellen
Print Medium — als englischsprachige Online-
Datenbank im Internet unter www.technical-
lextiles.de zur Verfiigung,

Sie richtet sich in erster Linie an Architekten
und Ingenieure, an Anwender und Weiterverar-
beiter von technischen Textilien und Vliesstof-
fen in den unterschiedlichsten Bereichen.
TECHNICALTEXTILES® 2001 informiert die in
der Forschung und Entwicklung titigen Unter-
nehmen und Institute und ist dartiber hinaus
ein sehr hilfreiches Medium, wenn es darum
geht, die Konkurrenz im Auge zu behalten.
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