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Vorsichtiges Wachstum fiir
Messwertgeber

Die wirtschaftlichen Probleme in den USA und Westeuropa haben zu
einer sinkenden Nachfrage nach Messwertgebern gefiihrt, die vor-
aussichtlich bis Mitte 1992 anhalten wird.

Ab diesem Zeitpunkt wird es zu einer
bestindigen Erholung kommen, ob-
gleich das durchschnittliche Wachstum
bis zur Mitte der Dekade niedriger sein
wird als in den spiten 80er Jahren vor-
hergesagt wurde. Dies geht aus einem
neuen Bericht des internationalen
Markfortschungsunternehmens Frost &
Sullivan hervor.

Der Bericht definiert einen Mess-
wertgeber als eine Einheit, die ein elek-
trisches Signal generiert, das in gewis-
sem Sinne einer physikalischen Grosse
wie Druck, Temperatur oder der Stro-
mungsgeschwindigkeit einer Fliissig-
keit entspricht. Er betrachtet nur Mess-
wertgeber fiir industrielle Mess- und
Regel-Anwendungen in Produktkate-
gorien, zu denen unter anderem Druck,
Fiillstand, Temperatur, Durchfluss, Ge-
wicht und Belastung, Position und
Masse, Geschwindigkeit und Beschleu-
nigung, Gaskonzentration, pH- und
Oxydations-Potential, Feuchtigkeitsge-
halt und Luftfeuchtigkeit gehoren.

Frost & Sullivan sagen, dass der ge-
meinsame europdische Markt die Bran-
che fiir Messwertgeber beeinflussen
wird, und sei es nur durch verringerte
Biirokratie, die zur Vereinfachung
kommerzieller Transaktionen zwischen
den europiischen Lindern fiihrt, sowie
dadurch, dass es aussereuropdische An-
bieter schwieriger haben werden, in
den Markt einzudringen.

Das stirkste Wachstum fiir Mess-
wertgeber wird im Bereich der Gas-
messung liegen, im wesentlichen be-
dingt durch die Nachfrage der Automo-
bil-Industrie. Es wird erwartet, dass
sich das Volumen in diesem Segment
von $ 155 Millionen 1991 auf $ 295
Millionen 1996 erhéhen wird.

Fiir chemische Messwertgeber, 1991
der kleinste Anteil, wird eine hohe
Wachstumsrate wegen der Gesetzge-
bung im Bereich der Abwasserkontrol-
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le erwartet. Auch bei den Durchfluss-
Messwertgebern wird es gute Ergebnis-
se geben. Das ist teilweise darauf
zuriickzufiihren, dass Gerdte mit ge-
naueren und teureren Massendurchsatz-
Instrumenten aufgeriistet werden.

Die verarbeitenden Branchen sind die
bei weitem grossten Anwender von
Messwertgebern. Thr Anteil macht al-
lein 46 Prozent des Umsatzwertes fiir
Europa 1991 aus. Ebenso bedeutende
Anwendungsbereiche sind Energie,
Umwelt, Verteidigung, Luftfahrt und
Marine.

Mit einem Wert von nur $ 60 Millio-
nen im vergangenen Jahr bilden Labor-
und biochemische Anwendungen den
kleinsten Anteil. Das schnellste Wachs-
tum wird es im Automobil- und Ver-
brauchersektor geben; hier wird erwar-
tet, dass er mehr als doppelt so schnell
wichst als jede andere Endanwender-
Branche.

Frost & Sullivan, D-6000 Frankfurt Il

Rohseidenmarkt

Der letzte Bericht wurde im Herbst
1990 geschrieben! Einerseits ein Be-
weis, wie schnell die Zeit doch vergeht,
doch anderseits zeigt dies auch, dass
wir offensichtlich grosse Miihe bekun-
deten, der Kundschaft etwas Verniinfti-
ges iiber die Marktlage oder mogliche
zukiinftige Trends mitzuteilen. Erin-
nern wir uns: Ende September 1990
wurden die Dollar-Basispreise fiir Chi-
na Gregen reduziert. Unsere chinesi-
schen Lieferanten glaubten, mit dieser
Massnahme den ins Stocken geratenen
Markt wieder in Schwung zu bringen.
Diese Hoffnung wurde durch die sich
gegen Ende 1990 verschirfende Golf-
krise zunichte gemacht. Anfang 1991
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glaubte dann ménniglich, dass nach
Abschluss des Golfkrieges eine allge-
meine Wiederbelebung der Weltwirt-
schaft einsetzen wiirde. Dem war leider
aus verschiedenen Griinden nicht so.
Andauernde Rezession in den USA,
steigende Inflation und Zinsen vor al-
lem in Deutschland, Japan und in der
Schweiz, Kursstiirze an verschiedenen
Effektenborsen, stetig zunehmende Ar-
beitslosenraten fiihrten zu immer vor-
sichtigerem Konsumverhalten. All dies
miindete schliesslich in eine allgemeine
weltweite Rezession, in der wir uns
auch heute noch befinden.

Der Seidenmarkt blieb leider von
dieser Entwicklung nicht verschont. Im
Gefolge der Schwierigkeiten der Jahre
1988/89 wurde in verschiedenen Lin-
dern die Herstellung von Seide gefor-
dert. Diese Anstrengungen der Produ-
zenten wurden just in jenem Zeitpunkt
wirksam, als sich der Konsum zuriick-
zubilden begann. Unter diesen Bedin-
gungen ist es offensichtlich, dass die
Produktion zu stark wuchs und heute
die Nachfrage iibersteigt. Dies wieder-
um fiihrte zu wachsender Ungewissheit
tiber die Preisentwicklung, was die
Verarbeiter zu weiterer Abstinenz be-
wog. Es war denn auch nicht verwun-
derlich, dass der Preisreduktion vom
September 1990 eine zweite, Ende De-
zember 1991, folgte. Allerdings miis-
sen wir bezweifeln, ob diese eine Ver-
besserung der Situation bewirken kann,
hingt doch eine Wiederbelebung der
Nachfrage in erster Linie von einer
Verbesserung der allgemeinen Welt-
wirtschaftslage ab. Bezeichnend ist,
dass die Situation in praktisch allen
Mairken, Europa — Amerika — Japan,
die gleiche ist.

Die Importzahlen fiir Grege, ohne
Zwirne und Schappegarne, haben sich
in den letzten Jahren wie folgt ent-
wickelt:

1982/1984 70/75 000 Ballen jéhrlich
(Ballen zu60kg)
1985/1986 90/95 000 Ballen

1987/1988 80 000  Ballen

1989 95000  Ballen

1990 65000  Ballen

1991 55000  Ballen
(Schitzung)



Rechnet man in einem normalen Jahr
mit einem Verbrauch von 80/85 000
Ballen, so ist der Riickgang doch recht
massiv ausgefallen. Das Jahr 1989 be-
stitigt den Nachholbedarf resultierend
aus der Kargheitsperiode 1987/88 und
fiihrte zweifellos zu iiberhohten Lagern
in Europa. Dies wiederum trug zum
Teil zum Importriickgang in den Jahren
1990/91 bei. Wie dem auch sei, man
kann annehmen, dass sich heute die
Verarbeitung von Seide auf einem um
ca. 40% niedrigeren Niveau bewegt.
Die Geschifte sind dementsprechend
auf allen Stufen hart umkampft.

Die chinesische Preispolitik war auch
ein Hauptthema am internationalen
Seidenkongress in Taormina/Sizilien
Anfang November 1991. Es wurde vor
allem bemingelt, dass seidene Fertig-
produkte aus China im Vergleich zum
Exportpreis fiir das Rohmaterial viel zu
billig angeboten werden. In der Tat
wurden auf unsern Mérkten in den letz-
ten zwei Jahren grosse Mengen billiger
Fertigprodukte aus dem Fernen Osten
angeboten, die sich zugegebenermas-
sen eines guten Zuspruchs der Kéufer-
schaft erfreuten. Ob diese der Reputa-
tion der Seide zutrdglich sind, bleibe
dahingestellt. China konnte auf diese
Weise auf alle Fille einen Teil seiner
Uberproduktion absetzen.

Mit der nun erfolgten Preisreduktion
fir Rohmaterialien wurde diesem
Wunsch zum Teil entsprochen. Es diirf-
ten dahinter jedoch noch andere Griin-
de liegen. Da ist einmal der Markt, der
af die Preise driickt. In allen Teilen
der Welt wird jeweils iiber den Preis
versucht, einen stockenden Absatz in
Schwung zu bringen. Nicht ausseracht
zu lassen ist zweifellos auch die chine-
sische Absicht, andere Produzenten
(Brasilien, Vietnam usw.), die ihnen
Marktanteile streitig machen konnten,
u decouragieren. Diese prisentierten
In Taormina recht eindrucksvolle Ent-
wicklungsprogramme.

Zusammenfassend kann gesagt wer-
dffn, dass die Aussichten sowohl was
die Produktion als auch was den Kon-
Sum anbelangt, als ungewiss beurteilt
Wwerden miissen.

Louis Zosso,

Desco von Schulthess AG, Ziirich W

Marktberichte/Tagungen und Messen

3. Heimtextil Asia
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Uber 90 000 Besucher aus der gesamten Region Asien/Pazifik; deut-
licher Anstieg des Fachbesucheranteils im Vergleich zum Vorjahr;
Fachmesse-Charakter dank deutsch-japanischer Kooperation - dies
die Fakten einer eindriicklichen Heimtextil Asia auf dem Makuhari-

Messegelande bei Tokyo.

Mit iiber 90 000 Besuchern verzeichne-
te die dritte gemeinsame Veranstaltung
der Messen «Heimtextil Asia» und
«Japantex» einen durchschlagenden Er-
folg. Die viertigige Parallelprisenta-
tion der insgesamt 463 Aussteller aus
27 Léndern — darunter 143 im Rahmen
der «Heimtextil Asia» — war ein echter
Anziehungspunkt fiir die Facheinkéufer
der verschiedenen Handelsstufen aus
Japan sowie der gesamten asiatisch-pa-
zifischen Region.

Intensiver Erfahrungsaustausch

Die «Heimtextil Asia»-Aussteller be-
griissten die Nédhe zu ihren Kunden auf
der «Japantex» und die Mdoglichkeit zu
einem intensiven Erfahrungsaustausch
mit Designern und Produktplanern der
jeweiligen Firmen.

Der Anteil reiner Fachbesucher ist im
Vergleich zum Vorjahr deutlich ge-
stiegen. In der Rangfolge der Fach-
besucher sind an erster Stelle Architek-

ten, Designer und Koordinatoren zu
nennen, dicht gefolgt von Entschei-
dungstragern aus Kaufhdusern, Fach-
geschiéften sowie Raumausstattern.

Stirkste Besuchernationen aus dem
Ausland — aus japanischer Sicht — wa-
ren Korea und Taiwan.

Positive Erfahrungen

Die europidischen Aussteller dusserten
durchweg grosse Zufriedenheit mit
dem Verlauf der Messe.

Die zehn britischen Aussteller sind
durchwegs zufrieden mit der Heimtex-
til Asia. Auch sie sind sich jedoch der
Tatsache bewusst, dass der japanische
Markt viel Zeit und Geduld erfordert.
Wihrend die sieben belgischen An-
bieter durchwegs Zufriedenheit iiber
den Messeverlauf dusserten, betonten
auch die italienischen Aussteller die

Notwendigkeit der kontinuierlichen
Priasenz auf dem japanischen Markt.
UuT |

Historisches Hoch der Messe

Frankfurt GmbH

Mit 36373 Ausstellern, die auf 25 Messen und Ausstellungen eine
vermietete Nettoflache von rund 1,3 Mio. m2 belegten, bilanziert die
Messe Frankfurt GmbH einen neuen Hochststand in ihrer Unterneh-
mensgeschichte. Gegeniiber dem turnusbedingten Vergleichsjahr
1989 wuchs die Ausstellerzahl nochmals deutlich um 12%.

Wie Finanzgeschiftsfiihrer Edgar Gido
anlidsslich der Jahresabschluss-Presse-
konferenz in Frankfurt mitteilte, sei der
Internationalititsgrad zwar leicht riick-
ldufig. Dennoch erhohte sich die abso-
lute Zahl der ausstellenden Unterneh-
men aus dem Ausland nochmals um
8,5% auf den neuen Spitzenwert von
rund 18000. Mit 2,6 Mio. Besuchern

wurde das Ergebnis von 1989 erreicht.
Mit einem vorldufigen Umsatzergebnis
der Messe Frankfurt GmbH von rund
310 Mio. DM und einem Gesamt-Mes-
seplatzumsatz von iiber 400 Mio. DM
konnten gleichfalls zwei neue Rekord-
marken erreicht werden.

Von einem «deutlich verschirften
Wettbewerb» im internationalen wie
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