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Marktbericht Wolle

Seitgut einem Monat beschert uns jeder Tag neue Gertichte
und Vermutungen tiber die zukiinftige Gangart der Woolcor-
poration in Australien. Das Geschéft ist praktisch tot, und
wenn nicht bald in Ubersee eine Entscheidung getroffen
wird, soist die Lage langsam kritisch. Bis heute wissen wir so
viel, dass man flr die néchse Saison den Florpreis auf der
heutigen Basis belassen wird und dass die Farmer bereit
sind, einer Erhohung der Abgabe von 10% auf 25% zuzustim-
men. Die Folgen waren eine Verminderung der Wollproduk-
tion. So konnten sich Angebot und Nachfrage etwas einpen-
deln, vor allem wenn Lander wie China und Russland wieder
in den Markt kommen wiirden. Psychologisch ist dies der
einzige Weg, den Australien gehen kann; denn eine Senkung
des Florpreises hatte einen totalen Vertrauensschwund der
gesamten Welt in die Woolcorporation zur Folge. Es niitzt
nach meinem Daflirhalten nichts, wenn man die Wollpreise,
dieschon heute tief sind, noch mehr senkt, um die Nachfrage
anzukurbeln. Im Gegenteil, die Lage wiirde fiir viele nur noch
schwieriger. Der einzige Weg ist, auf der heutigen tiefen Ba-
siswieder Kontinuitatund Stabilitét fur die ndchsten Monate
und vielleicht Jahre herzustellen. Wenn dann zur selben Zeit
das Produkt Wolle durch Werbung wieder vermehrt zum
Zuge kommt und die Uberproduktion der letzten Jahre dezi-
miert ist, hat der Wollmarkt Aussicht auf Erfolg..

Was wir in den letzten Wochen gemacht haben, ist das
Schlimmste, was man tun kann: «We talked the wool down.»
Und was noch schlimmer ist, dies niitzt niemandem! Wenn
ein Produkt im Schaufenster irgendeines Geschaftes jede
Woche weniger wert ist, wird es am Ende (iberhaupt nicht
mehr gekauft. Fiir heute schliesse ich mitder Hoffnung, dass
die Woolcorporation in Australien die richtigen Entschei-
dungen trifft, und zwar bald, damit das Geschéaft wieder et-
was losgehen kann.

W. Messmer

Wollpreis bricht zusammen

Anlasslich der Generalversammlung des nun zustandege-
kommenen GVT vom 1. Juni 1990, erreichte die Redaktion
folgende Meldung:

Am 30. Mai 1990 hat die australische Regierung entgegen al-
f?n Argumenten der AWC, der australischen Wool Corpora-
tion, und der iibrigen Welt, den Floorpreis von 870 Austr.

Cepts auf 700 reduziert. Dies entspricht einer Reduktion von
0.

}p einem Interview mit der «mittex» erklarte der Wollspezia-
kISt W. Megsmer, dies sei das Schlimmste, was passieren
Onnte. Leider habe man sich in Australien nicht zu verniinf-

t]gerer_? Lésungen durchringen kénnen, obwohl solche még-
lich waren.

Fir W. Messmer sind die Folgen dieses Entscheides im Mo-
ment unabsehbar. In jedem Fall sei es ein politischer Ent-
scheid, und das letzte Wort in dieser Sache sei noch nicht ge-
Sprochen. Die ndchsten Wochen werden Aufschluss {iber die
Schwere der Situation geben. Bei Drucklegung dieser Aus-
gﬁbe tagtin Ju_gpslawien ein Kongress, und der zustandige
«Dsetr:/lll.sqhe Mlqlste_r wird dortanwesend sein. W. Messmer:
m ' Minister wird sich dann vielleicht ein Bild vom Porzellan
achen kénnen, das er zerschlagen hat.»
JR

Geschaftsberichte

Erfolgreiches Geschaftsjahr fiir Lenzing

Die Lenzing AG erzielte im Jahr 1989 einen Umsatzrekord
von 5,703 OS. Zwei Drittel der Umsatzsteigerung entfielen
auf das Kerngeschéft (Faser, Zellstoff, Chemikalien). Das
Brutto-Unternehmensergebnis erhohte sich von 476 im Vor-
jahrauf869 Mio. OS. Der Brutto-Cash-flow lag bei 1,123 Mio.
0S, also 19,7% vom Umsatz.

Die Lenzing AG in Lenzing, Osterreich, ist vor allem im Be-
reich Textilfasern tatig, aber auch in Papier, Kunststoffen,
Maschinen, Chemikalien usw. In allen Sparten konnte im
Jahr 1989 die Produktionsleistung erhéht werden.

Vonder Ausgabe neuer Aktien fiir 157,5 Mio. OSbis 1994, die
an der Hauptversammlung 1989 beschlossen worden war,
wurde im November ein Drittel, d.h. 52,5 Mio. OS, in An-
spruch genommen.

Die Dividende betragt 25%, die Eigenkapitalquote erhdhte
sich von 46% auf 47,5%. Das Investitionsvolumen wuchs um
30% auf 441 Mio. OS. Auch der Forschungsaufwand er-
reichte einen Spitzenwert; 204 Mio. OS wurden z.B. fir die
Entwicklung eines neuen Cellulose-Spinnverfahrens ver-
wendet.

Aussichten

Fir das Jahr 1990 wird mit einem Umsatzzuwachs von na-
hezu 10% gerechnet. Fiir die Faserproduktion bietet sich im
Zusammenhang mit der verdnderten politischen Land-
schaft ein zunehmender Weg in die Internationalisierung an.
Ein weiterer Schritt in die Zukunft wird mit der Inbetrieb-
nahme der Pilotanlage fiir das neue Cellulose-Spinnverfah-
ren gemacht werden.

Produktionsausweitung in Indonesien

«In Indonesien werden wir die Faserkapazitatin zwei Jahren
mit einer Erhdhung auf 63 000 Jahrestonnen verdoppeln.»
Heinrich Stepniczka, Generaldirektor der Lenzing AG, besté-
tigtein der Bilanzpressekonferenz seines Unternehmens die
weitere internationale Expansion des weltgrossten Viskose-
und Modalfaserwerks, welches derzeit an der South Pacific
Viscose in Purwakarta zu 42,5% beteiligt ist.

Kapitalaufstockung

Die Investition im pazifischen Raum wird etwa 50 Mio. US-
Dollar betragen, wobei ein entsprechender Anteil fir Mass-
nahmen vorgesehenist, die dem Werk einen hohen Umwelt-
schutz-Standard sichern. Finanziert wird der Ausbau durch
eine Kapitalaufstockung aus Ricklagen und die Ausgabe
von 10% Grundkapital-Nominale in Form junger Aktien, die
an der Borse von Jakarta gehandelt werden. Die guten Ge-
schiftsergebnisse lassen eine hohe Akzeptanz beim Anle-
gerpublikum erwarten. Die Beteiligung Lenzings wird auch
weiterhin durch die in der Geschéaftsordnung festgelegte
dsterreichische Managementkontrolle abgesichert sein.
Die Kapazitatserweiterung wird voraussichtlich 250 neue
Arbeitsplatze schaffen. Der Absatz der zusétzlichen Viskose-
fasermengen vorwiegend in der indonesischen Textilindu-
strie erscheint gesichert.
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Forschung

Die neue Zukunftsorientierung des Lenzinger Werkes zeigt
sich in den steigenden Forschungs- und Entwicklungsauf-
wendungen, die 1989 bereits um ein Drittel auf 204 Mio. OS
stiegen und weiter forciert werden.Im Vordergrund steht da-
bei die Entwicklung einer neuen zellulosischen Faser durch
Einsatz eines schwefelfreien Losungsmittels. Eine Pilotan-
lage ist im Bau und wird heuer in Betrieb genommen. Auf
dem Gebiet der High-Performance-Produkte aus Polyimid
gedeiht die Pilotproduktion bereits zur Marktreife. Wahrend
die Herstellung gesinterter Formteile in Zusammenarbeit
mit dem Metallwerk Plansee nach Lenzing verlegt wird, sind
weitere Kooperationsgesprache mit Albany Int. zur Herstel-
lung von Form- und Strukturteilen fir die Flug- und Fahr-
zeugindustrie noch nicht abgeschlossen.

Abwasserreinigung

Die derzeit im Lenzinger Werksgelande vorherrschende in-
tensive Bautatigkeit realisiert unter anderem die 2. Ausbau-
stufe der Abwasserreinhalteanlage und den Bau eines wei-
teren Ablaugen-Verbrennungskessels mit Riickgewinnung.
Die Forschung ist in die Umweltschutzbemiihungen einge-
bunden, u.a.durch ein Projekt zur Aufspaltung des beim Vis-
koseverfahren entstehenden Natriumsulfats. Das Verfahren
kénnte, wenn sich die industrielle Entwicklung von der
Chlorchemie abwendet, zur Alkaliversorgung Lenzings not-
wendig werden.

Die Abwasser der Lenzing AG werden in Zukunft génzlich
frei von elementarem Chlor sein. Die Fichtenzellstoffproduk-
tion wird eingestellt - und der erzeugte Buchenzellstoff wird
mit Sauerstoff und Ozon gebleicht.

Wesentliche Zahlen

Der hohe Aufwand fliir Umweltschutz, aber auch fuir Akquisi-
tionen und Investitionen, wird durch den ausgezeichneten
Geschéaftsgang beglinstigt. «lm Jahre 1989», so General-
direktor Stepniczka, «erreichte die Lenzing AG das beste Er-
gebnis seit der Griindung.» Wesentliche Zahlen aus der vor-
gelegten Bilanz sind: Ein um liber 10% auf 5,7 Mrd. OS
gestiegener Umsatz und ein um 50% auf 1,1 Mrd. OS gestie-
gener Cash-flow. Das Unternehmen finanziert sich derzeit
mit fast 50% Eigenkapital. Die Aktionare erhalten 87 Mio. OS
Reingewinn, entsprechend 25% Dividende auf das Grundka-
pital.

Viskose und Modal

Hauptumsatztréager der Lenzing AG sind nach wie vor Vis-
kose- und Modalfasern, von denen im letzten Jahr 128 000
Tonnen mit einem Erlés von 3,5 Mrd. OS verkauft wurden.
Die internationale Mode bevorzugt weiterhin die besonders
guten Eigenschaften dieser Fasern, ndmlich u.a. weichen
Griff, glanzenden Lister und effektvollen, fliessenden Fall.

Feintiter

Vor allem gelang es Lenzing auch, im neuen Markttrend der
feintitrigern Fasern erfolgreich aufzutreten.

Stepniczka schéatzt, dass die Wellenbewegung der Mode in
der néchsten Zeit flir Viskose auch wieder leicht abflachen
kann.

Ostblock

Gravierende Produktionseinschrankungen aus Umwelt-
schutzgriinden bis zu 100 000 Jahrestonnen werden im ehe-
maligen européischen Ostblock zumindest mengenmassig
zu knapperen Markten flihren

Jahresergebnis der Beldona-Gruppe

Der Verlust der Holding betragt noch Fr. 3,9 Mio. gegeniber
Fr. 19,6 Mio. im Vorjahr. Der konsolidierte Umsatz reduzierte
sich von Fr. 112 Mio. auf Fr. 101,9 Mio. Die Abnahme ist durch
die Restrukturierungsmassnahmen bedingt, die im Be-
richtsjahr ihren Abschluss gefunden haben.

Erstmals konnte wieder ein Cash-flow von Fr. 3,4 Mio. erar-
beitetwerden.Im Vorjahr resultierte noch ein Cash-drainvon
Fr. 2,0 Mio. Die Restrukturierungen konnten 1989 abge-
schlossen werden. Zusatzliche Sonderkosten (Waren-
abschreibungen) haben das Resultat im Bereich Ritex ent-
sprechend beeinflusst. Fiir 1990 besteht nun eine klare und
saubere Ausgangsposition.

Schulterschluss mit SKA

Durch den Schulterschluss mit der SKA Zirich, die sich mit
50% am erhohten Aktienkapital der Beldona Holding AG
beteiligt hat, ist der Verwaltungsrat neu formiert worden:
F.-J.Groth, Schweizerische Kreditanstalt, Dr. H.-R. Reeb, Ver-
waltungsratsprasident der Beldona AG, sowie Dr. F.D. Tisi,
Verwaltungsratsprasident der Ritex AG, gehoren neu dazu.

Die Firma wurde neu strukturiert und ist in drei Bereiche ge-
gliedert worden: Beldona, Ritex und Dienstleistungen.

Beldona

Beldona weist bei einer leichten Umsatzzunahme von 0,3%
einen Umsatz von Fr. 56,1 Mio. und einen Cash-flow von
Fr. 3,5 Mio. aus, der Reingewinn betragt Fr. 0,56 Mio. gegen-
Uber Fr. 0,02 Mio. im Vorjahr.

Der librige Beldonda zugeordnete Bereich wurde durch den
Verkauf der Brosamle GmbH & Co. KG in der BRD wesentlich
beeinflusst. Das Ergebnis konnte ohne Beriicksichtigung des
Kaufvertrages um Fr. 0,8 Mio. verbessert werden.

Ritex

Der konsolidierte Bereichsumsatz betrug im Berichtsjahr
Fr. 43,7 Mio., der Cash-drain konnte auf Fr. 0,7 Mio. reduziert
werden gegentiber Fr.4,6 Mio.im Vorjahr. Der ausgewieﬁene
Verlust betragt flr das Jahr 1989 Fr. 3,7 Mio. gegentiber
Fr. 17,8 Mio.im Vorjahr. Das operative Ergebnis liegt nochum
Fr.0,8 Mio. unter dem ausgewiesenen Verlustvon Fr.3,7 Mio.
Zusétzliche Sonderkosten im Zusammenhang mit den Re-
strukturierungsmassnahmen beeinflussten das Ergebnis
1989.

Nach der vollstandigen Integration der Firma Obrecht &
Sohne AG in die Ritex AG auf den 1. Januar 1990 wer('ienfur
das laufende Geschéftsjahr Umsétze von Fr. 43,6 Mio. un
eine weitere Verbesserung des Gesamtergebnisses erwar-
tet.

Dienstleistungen

Der Gesamtumsatz belduft sich auf Fr. 4,6 Mio., gegef‘“beé
Fr. 5,1 Mio. im Vorjahr. Ohne neutrale Werte betragt er 198

Fr. 3,6 Mio., der Cash-flow Fr. 0,9 Mio. (Vorjahr Fr. 0,4 Mio)
1989 wird ein Reingewinn von Fr. 0,6 Mio. (Vorjahr Fr.0,1 ME'O_'
ausgewiesen. Fiir 1990 ist eine weitere Verbesserung des r

gebnisses geplant.
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sulzer: Das Geschéaftsjahr 1989

Ausdem Geschéftsbericht 1989, herausgegeben zur
Generalversammiung im Mai 1990

Das fortgesetzte Wirtschaftswachstum hat sich fiir Sulzer
positiv ausgewirkt. In den wichtigsten Wirtschaftsraumen
lag der Zuwachs fiir den Konzern (iber den OECD-Durch-
schnittswerten. Im Berichtsjahr verzeichnete das Unterneh-
men erneut ein erfreuliches Wachstum beim Bestellungs-
eingang und beim Umsatz. Mit dem Ansteigen des Konzern-
gewinns um 42 Millionen Franken auf 121 Millionen Franken
ist ein wichtiger Meilenstein auf dem Weg zur nachhaltigen
Verbesserung der Ertragslage erreicht.

Die bekannten gesamtwirtschaftlichen Problemkreise wie
Verschuldung, Importschranken, Staatsdefizite und Kosten-
steigerungen bleiben indessen nicht ohne Einfluss auf die
Tétigkeit des Unternehmens und kdnnten eine ungebro-
chene Fortsetzung der bisherigen Entwicklung in Frage stel-
len.

Sulzer 1989 auf einen Blick

1989 1988 Veranderung
Sulzer-Konzern
(konsolidierte Zahlen) Mio. Fr. Mio. Fr. in %
Bestellungseingang 6745 5585 +21
Fakturierter Umsatz 6375 5416 +18
Konzernerfolg 121 79 +53
Cash-flow 375 282 +33
Wertschépfung 2441 2124 +15
Aufwand Forschung und
Entwicklung 228 21 + 8
Investitionen
in Sachanlagen 261 203 +29

Personalbestand 33949 33800 —_

Unternehmensbereich Sulzer Riiti

1989 1988 Veradnderung

Mio. Fr. Mio. Fr. in %

Bestellungseingang 1093 1094 =
Fakturierter Umsatz 171 1176 —
Personalbestand 4518 4853 -7

Erneut beachtlicher Verkaufserfolg

\[/)er Bestellur)gseingang erreichte wiederum das hohe Ni-
€audes Vorjahres. Erfreuliche Ergebnisse realisierte Sulzer
k:i'fl_lnl'talleln,in der Bundesrepublik Deutschland, inder Ttir-
S '".BE|9len,_ Frankreich und Grossbritannien. Besonders

Mutigend sind die Verkaufserfolge fiir Projektilweb-

Maschinen in Italien und Belgien sowie der erfolgreiche Ein-

satz der Luftdiisenwebmaschine fiir anspruchsvolle Glas-
gewebe. Demgegentiber war in mehreren Staaten Osteuro-
pas sowieinsbesonderein der Volksrepublik China aufgrund
der politischen Vorkommnisse eine Investitionszuriickhal-
tung festzustellen. Dafiir erzielte das Unternehmen in Brasi-
lien einen erfreulich hohen Auftragszugang.

Hoher Dienstleistungsgrad fiir alle Sulzer Riiti-
Produkte

Sulzer Riiti-Kunden profitieren vor und nach dem Kauf von
einem breitgefacherten Dienstleistungsangebot fiir alle Pro-
dukte. Hierfiir steht ein weltweites Netz von Service- und Be-
ratungszentren zur Verfligung, das durch einen Stiitzpunkt
in dem fiir Sulzer Riti wichtigen Markt in der Tiirkei konse-
quenterganztwurde. Dies erlaubt dem Unternehmen, textil-
technische Beratung und einen effizienten Ersatzteildienst
in unmittelbarer Kundennahe sicherzustellen.

re

Tessival S.p.A. Blick in die neue Webmaschinenanlage der tessitura di fio-
rano S.p.A. in Fiorano al Serio, Italien, mit 156 Sulzer Rdti-Projek-
tilwebmaschinen des Typs P 7100.

Besonderen Wert legt Sulzer Riiti auf eine zielgerichtete
Ausbildung des Bedienungspersonals. Insgesamt durchlie-
fen 1989 2000 Mitarbeiter von Kunden aus aller Welt eine auf
ihre Bediirfnisse ausgerichtete Ausbildung an Sulzer Riiti-
Produkten.

Festigung der eingeleiteten Schritte
in der Produktentwicklung

Die Schwerpunkte der Entwicklungstatigkeit lagen einer-
seits bei der Konsolidierung von Massnahmen, welche die
Qualitat und die Zuverlassigkeit der Produkte weiter erho-
hen und damit die Grundlage fiir zukilinftige Steigerungen
der Webleistung bilden. Anderseits wurden die auf die ITMA
91 ausgerichteten Weiterentwicklungen aller drei Eintrags-
systeme intensiv fortgefiihrt.

Vertiefte Zusammenarbeit mit Toyoda

Die seit 18 Jahren bestehende, bewahrte Kooperation mit
Toyoda Automatic Loom Works Ltd. wurde im Sektor Luft-
dusenwebmaschinen ausgeweitet. Damit konnen die Erfah-
rungen von Sulzer Riiti und Toyoda in der Technik und im
Markt optimal genutzt werden.

Die Rechnung des Bereichs wurde durch gedrtickte Markt-
preise sowie die konsequente Erneuerung der Produktions-
strukturen ungiinstig beeinflusst. Der Unternehmens-
bereich Sulzer Riiti erzielte ein befriedigendes Ergebnis.
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Starke Saurer-Gruppe

Die Saurer-Gruppe Holding AG, Arbon/TG, hat 1989 ein Ge-
schéaftsjahr abgeschlossen, das durch erfreuliches Wachs-
tum und zunehmende Stérke der Industriegruppe gepragt
war. Die Holding beendete die Geschéaftsperiode mit einem
um 20 Prozent auf 360 Mio. Franken erhéhten Umsatz, um
11 Prozent auf 46 Mio. gesteigerten Cash-flow und trotz hal-
bierter Berichtsspanne gleichbleibenden Reingewinn von
25 Mio. Franken. Auf zwolf Monate hochgerechnet entspréa-
che der vergleichbare Reingewinn knapp 35 Mio. Franken
bzw. einem Zuwachs von 38 Prozent. Der Mitarbeiter-
bestand ist unterproportional um 11 Prozent auf rund 2 300
Personen gewachsen. Die letztjdhrigen Ergebnisse hat Sau-
rer trotz einer markanten Intensivierung der Investitionen in
Forschung und Entwicklung (um 29 Prozentauf 19 Mio. Fran-
ken)sowie Sachanlagen (um 70 Prozent auf 22 Mio. Franken)
erwirtschaftet. Diese konsolidierten Abschlusszahlen wi-
derspiegeln eine Leistungssteigerung, wie sie die Saurer-
Gruppe seit Jahren nicht mehr erreicht hatte. Die Resultate
sind auch auf die Zusammenarbeit zwischen der Industrie-
und Finanzgruppe zurlickzufiihren, welche in der Holding
zusammengefasst sind.

Neuer Verwaltungsrat

Die Generalversammlung der Saurer-Gruppe Holding AG
hat Dr. Ing. Vittorio Ghidella als neues Mitglied in den VR ge-
wahlt. Ghidella war in massgeblichen Flihrungspositionen
multinationaler Konzerne wie der Fiat Auto, Turin, und der
schwedischen RIV SKF tatig. In beiden Unternehmen wirkte
er als Generaldirektor und Delegierter des Verwaltungs-
rates. Seit 1988 leitet der promovierte Ingenieur sein eigenes
Unternehmen, die Gruppo Industriale Ghidella, welche rund
2000 Mitarbeiter beschéftigt und 400 Mio. Franken erwirt-
schaftet. Mit der Ubergabe der Saurer-Gruppe unter zu-
kunftssichernde Leitung erachtet Walter Hess seine Auf-
gabe im Verwaltungsrat der Saurer-Gruppe Holding AG als
erflllt. Hess hat sich deshalb entschieden, aus diesem Gre-
mium auszutreten.

Industriegruppe: neue Dynamik

Zur Umsatz- und Cash-flow-Erh6hung der Industriegruppe
haben alle Geschéaftsbereiche beigetragen. Mit 13 Mio. Fran-
ken Betriebserfolg haben die industriellen Aktivitdten von
Saurer gegeniiber dem Vorjahr (11 Mio Franken) eine Ver-
besserung um 20 Prozent erreicht. Der eingeschlagene Kurs
von Saurer, wonach generell eine Starkung, Straffung und
Beschleunigung der Marktleistungen angestrebt wird, hat
sich somit bestatigt.

Die neue Dynamik des Unternehmens zeigt sich auch in den
jingsten Akquisitionen im Textilmaschinen- und Telematik-
bereich der Industriegruppe. Diese sind ein Hinweis dafir,
dass Saurer die Marktprasenz in Europa und Asien weiter
untermauert und zudem in den Vereinigten Staaten kréftig
ausbaut.

Textilmaschinengruppe: globale Plattform geschaffen

Der Textilmaschinenbereich (Stick-, Stepp- und Zwirn-
maschinen) erwirtschaftete in der vergangenen Berichtspe-
riode mit 1100 Mitarbeitern rund 49 Umsatzprozentder Sau-
rer Industriegruppe. Der Bereich steigerte seinen Umsatz
um 15 Prozent auf 175 Mio. Franken und den Betriebserfolg
garum 55 Prozent auf 8 Mio. Franken. Auch der Bestellungs-
eingang und Bestellungsbestand erfuhren einen kréaftigen

Zuwachs. Die stark exportorientierte Textilmasching. |
gruppe konnte sich neben der Schweiz, Europa und denUgy,
verstérkt auch im Comecon-Raum und dem Fernen Oste,
verankern. So sind u.a. Auftrége tber 30 Mio. Franken ay
der Sowjetunion und 10 Mio. Franken aus Japan akquirie
worden.

Der stark exportorientierte Textilmaschinenbereich der Saurer Industrie-
gruppe konnte sich neben der Schweiz, Europa und den USA vermehrt
auch im Comecon-Raum und dem Fernen Osten verankern. Die Verstér-
kung der internationalen Konkurrenzféhigkeit hat die Textilmaschinen-
gruppe auch mit der kiirzlich erfolgten Akquisition eines flihrenden Zwirmn-
maschinenherstellers, der Volkmann GmbH & Co., erreicht (im Bild der
Hauptsitz der Unternehmung in Krefeld/BRD). Werksbild Saurer

Die Verstdrkung internationaler Marktpositionen hat die
Textilmaschinengruppe kiirzlich mit der Ubernahme der
Melco Industries Inc., Denver/CO, und der Volkmann
GmbH & Co., Krefeld/BRD, vorangetrieben. Melco, ein fiih-
render amerikanischer Stickmaschinenhersteller, erzielt mit
rund 200 Mitarbeitern einen Umsatz von umgerechnet
50 Mio. Franken. Die Spezialitdten des Unternehmens bil
den gleichzeitig die Synergien mit Saurer: Diese finden sich
in der- Elektronik- und Softwareentwicklung fr Stick-
maschinen. Volkmann entwickelt und produziert Zwirn- und
Cabliersysteme und gehdort auf diesem Sektor zu den inter-
national fiihrenden Unternehmen. Dank der Akquisition die-
ses Familienunternehmens (500 Mitarbeiter, umgerechnet
135 Mio. Franken Umsatz) ist die Saurer-Textilmaschi-
nengruppe besser in der Lage, der laufend hérteren Konkur-
renz aus dem pazifischen Raum wirkungsvoll die Stirn 2
bieten. Der Zusammenschluss beider Unternehmen dient
vorab Entwicklungs- und Marketingprojekten.

sitz in
Indu-
ehort in den
Kt und erzielt
Mio. Fran-

Mit der amerikanischen Melco Industries Inc. (im Bild der Haupt
Denver/Colorado) gliedert der Textilmaschinenbereich der Saurer-
striegruppe ein hochmodernes Unternehmen ein. Melco g
USA zu den fiihrenden Unternehmen im Stickmaschinenmar
mit rund 200 Mitarbeitern einen Umsatz von umgerechnet 50
ken.
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Der gesamte Textilmaschinenbereich erwartet im laufenden
Geschaftsjahr einen Umsatz von Ulber 300 Mio. Franken.
7urzeit werden Vorbereitungen getroffen, um diese Gros-
senordnungen zu verarbeiten: Die Saurer-Textilmaschi-
nengruppe wird in einer Subholding zusammengefasst und
ineinem Neubau in Arbon untergebracht, dessen Planungin
Auftrag gegeben worden ist. Mit den aktuellen Strukturen
verfligt der Textilmaschinenbereich lber die Kraft, den Aus-
bau seiner globalen Marktprédsenz mit grosster Intensitét
weiterzuverfolgen.

Industrieprodukte:
Geschéftsverlauf geméss Erwartungen

Der Geschéaftsverlauf der Industrieprodukte hat sich mit
rund 110 Mio. Franken Umsatz erwartungsgemass entwik-
kelt.In diesem Bereich sind alle tibrigen Aktivitdten der Indu-
striegruppe vertreten. Die umsatzmassig grdsste Einheit bil-
det der Nutzfahrzeugservice, gefolgt von der Thermo- und
Kunststofftechnik. Noch im Aufbau begriffen ist die Reiss-
verschlusstechnologie, deren Produkte unmittelbar vor der
Markteinflihrung stehen. Die Flugtriebwerkrevision wurde
aus Griinden der langfristigen Zukunftssicherung von der
Europavia (Suisse) SA Holding, Bern, ibernommen.

Sowohl die Kunststofftechnik als auch die Reissverschluss-
technologie perfektionierten ihre Produkte, optimierten ih-
ren Maschinenpark und erweiterten ihre Infrastruktur. Diese
Aktivitdten standen bei der Kunststofftechnik mit der Verar-
beitung diverser Grossauftrdge im Zusammenhang. So
wurde die erste Fiihrerstandskabine der «Lok 2000» ausge-
liefert, die Aussen und Innenverschalung des ersten helveti-
schen Panorama-Unterseebootes bereitgestellt und die
Herstellung von Sitzschalen fiir die neuen Eurocity-Bahn-
wagen vorangetrieben. Darliber hinaus setzte die Saurer-
Kunststofftechnik, in Zusammenarbeit mit Dow Chemical
Europe, die Fertigung von Karosserieelementen fiir das
neue Sportcabriolet der Bayrischen Motorenwerke
«BMW Z1» fort.

Finanzgruppe: strategische Beteiligungen

Die Saurer Corporate Finance Inc. (SCF) hat ihre Aktivititen,
welche die Identifizierung und Entwicklung strategischer
Beteiligungen fiir die Saurer-Gruppe Holding AG umfassen,
Inder aktuellen Berichtsperiode weiterverfolgt. Gemeinsam
mitder Financial Group of North Atlantic (FGNA) und weite-
ren nahestehenden Investoren wurden an der britischen
Umtech Plcund der Motor-Columbus AG strategische Betei-
“gl{ngen erworben. Weitere Engagements werden zurzeit
aktiv bearbeitet. Ferner hat die Finanzgruppe die Inspecto-
rate-_P_artizipationsscheine, die sie im Austausch gegen die
Betel_llgung an der Gebrtder Sulzer AG erworben hat, mit
Gewinn verdussert. Der Verkauf der Sulzer-Aktien erfolgte,

x:il die Rolle der Finanzgruppe als aktiver Aktionar erfiillt
r.

Generalversammlung Gessner AG

Die Generalversammlung der Gessner AG in Wadenswil ge-
nehmigte am 18. Mai 1990 den Geschéftsberichtund die Jah-
resrechnung. Zur Auszahlung kommt eine Dividende von
Fr. 90.- je Aktie.

Der Umsatz, der 1988 erstmals die 40-Millionen-Grenze
Uberschritt, konnte auch 1989 (iber dieser Grenzmarke gleich
hoch beibehalten werden. Damit ist unsere Unternehmung
flir die Herausforderung des letzten Dezenniums dieses
Jahrhunderts gut vorbereitet. Das 1. Quartal dieses Jahres
verspricht gerechtfertigten Optimismus.

Seitdem 10-Jahre-Jubildum, im vergangenen Jahr, ist «Di alt
Fabrik» in Wadenswil zur Selbstversténdlichkeit geworden.

Als besonders erfreulich erwies sich auch in diesem Jahr die
enge Zusammenarbeit mit der Seidendruckerei Mitlodi AG,
Mitlodi, mit der wir seit 1989 auch finanziell verflochten sind.

Die bisherigen Mitglieder des Verwaltungsrates wurden fiir
eine weitere Amtsdauer von 3 Jahren bestétigt. Zusatzlich
wurde Herr Dr. Peter Brunner, Ziirich, in den Verwaltungsrat
der Unternehmung gewahlt.

Deutschland an erster Stelle, gefolgt von den USA, Frank-
reich und Italien, haben sich im vergangenen Jahr in dieser
Reihenfolge an der reichhaltigen Gessner-Produkte-Palette
bedient. Der Mittlere und der Ferne Osten, Zentralamerika
und Australien gehoren neben den Ubrigen européischen
Landern ebenfalls zu den traditionellen Kunden.

Mode

5. Designer-Wettbewerb der KoInlVlesse

Design soll Lebenswirklichkeit aufgreifen und tendenziell
beeinflussen. Design gibt Anstdsse flir die entfaltete Optik
des Lebens, es lebt aus und fir Zeitstromungen. Mit dem
5. Designer-Wettbewerb der KéInMesse geben die Veran-
stalter - die K6lnMesse und das Deutsche Institut flir Herren-
mode (DIH) - jungen Designern die Mdoglichkeit, ein aktuelles
Thema durch innovative Impulse zu bereichern. «Sports-
wear '91» heisst der internationale Wettbewerb aus Anlass
der Herbstveranstaltung der It's Cologne, Internationale
Trendshow der Mode-Messen Kaln. Er unterstreicht damit
die herausragende Bedeutung dieses Bekleidungsthemas
fiir die nachsten Jahre.

In den vorangegangenen Jahren haben die teilnehmenden
jungen Designer ein hohes gestalterisches Konnen und in-
ternationales Niveau bewiesen. Zur Herbstveranstaltung ‘90
derlt's Cologne haben die Wettbewerber die Mdoglichkeit, zu
einem spannenden Thema komplexe Ldsungen vorzu-
stellen.

Die drei besten Modelle werden mit Preisen in Hohe von
5000, 3000 und 1000 Mark pramiert. Wahrend der It's Co-
logne folgt eine 6ffentliche Preisverleihung zusammen mit
einer Prasentation der Modelle.
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