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Nach dem Normallehrplan der Fachschulen fiir Weberei
in Oesterreich wird eine einjihrige Vorpraxis verlangt. Nun
kann aber dieselbe auch nach dem Besuche des ersten
Schuljahres gemacht werden; immerhin ist die Voraussetzung
daran gekniipft, dal der Schiiler nachher wieder zur Schule
komme, um weiter zu studieren. In was diese Vorpraxis
bestehen soll, ist nicht niher angedeutet.

Wie ist diese Frage speziell auf die Verbdltnisse an der
Zurcherischen Seidenwebschule zu beantworten? Es soll die
Antwort zugleich ein Wegweiser sein fiir zukiinftige Schiiler.

In allererster Linie wird ~hier das vorgeschriebene Ein-
trittsalter eine Antwort fiir sich geben. Ist der Eintritt
mit dem zuriickgelegten 15. Altersjahr gestattet, so wird
man nicht wohl Schiiler erwarten koonen, die die absolut
notwendigen Vorkenntnisse mitbringen. Die Meisten werden
nach 8 jahrigem Realschulbesuch sich sofort zur Webschule
melden, ohne die ndtige Vorpraxis zu besitzen, um dann
moglichst frithzeitig sich in der Industrie ihr Brot zu ver-
dienen oder eventuell noch andere Schulen besuchen zu
konnen. Die Lehrerschaft wird es sehr begriiffen, Schiiler
mit guter Schulbildung zu erhalten; aber an einer Fach-
schule sollen und miissen eben auch praktische Vorkennt-
nisse mitwirken, wenn der Erfolg ein voller sein soll, darum
das Eintrittsalter soweit hinaufsetzen, dall der zukiinftige
Schiiler sich Zeit nehmen kann oder muf}, eine gewisse
Vorpraxis in der Fabrik als Weber, als Htlfsarbeiter beim
technischen Personal oder auf dem Bureau zu machen. Je
linger diese Vorpraxis dauert, desto mehr Kenntnisse eignet
sich der junge Mann an, mit um so groflerem Verstindnis
wird er dem Unterrichte folgen konnen.

Allerdings wird man auch die Frage aufwerfen miissen,
was will der Schiller werden: Fabrikant, Ein- oder Ver-
kéaufer, Direktor, Disponent, Textiltechniker, Musterzeichner,
Bureauangestellter, Obermeister oder Webermeister? Na-
tirlich verlangen diese verschiedenartigen Stellungen nicht
dieselben Kenntnisse, daher mag wohl auch ein Unterschied
in der Vorpraxis zugestanden sein. Zum Mindesten sollten
aber alle mehr oder weniger ordentlich, d. h. ein einfaches
Stiick fehlerfrei weben konnen, wozu aber 2 bis 4 Wochen
Lebrzeit nie ausreichen. Zurzeit, als die Handweberei noch
in Bliite stand und jeder junge Mann Gelegenheit hatte,
beinahe tagtiglich .sich die Weberei anzusehen, erhielt die
Schule jederzeit besser praktisch vorgebildete Leute als
heute. Da glaubt mancher, mit 1 bis 2 Wochen, die er in
der Fabrik webt — oder zuschaut — wire es getan. Da
jedoch die Schule heute nur einen Kursus von 10 Monaten
hat und Schaft- und Jacquard-Weberei durchgenommen
werden miissen, sollte die praktische Vorbildung womdglich
noch besser sein als friiher.

Jede Berufslehre dauert mindestens 3 Jahre und diese

Zeit darf man auch fiir die zukinftigen Textilangestellten

in Anspruch nehmen, umso mehr, als diese Fachwissen-
schaft sehr schwierig ist. In dieser Lehrzeit, auf 2 Jahre Praxis
und 1 Jahr Schule verteilt, lif3t sich etwas ersprieSliches
leisten. Leute mit lingerer Praxis und 1 Jahr Ziircherische
Seidenwebschule, mit Lust und Liebe zum Berufe, finden
immer eine gute Existenz.

Man wird zugeben miissen, dall ein solches System fiir
Schule und Industrie nur fordernd wirken kann, denn Tat-
sachen beweisen, dafl nach solchen Leuten immer gute Nach-
frage herrscht und alle mit Ende des Schuljabres schon mit
Stellen versehen sind. Der Beweis ist ziemlich erbracht, daf
alle dlteren Schiller von 18 und mehr Jahren mit guter
Vorpraxis allen andern Schiilern in den Leistungen iiber
waren; sie nehmen die Sache ernster, wissen den Wert der
Arbeit richtig einzuschdtzen und werden auch bald richtig
textiltechnisch denken lernen.

Die Erfahrung bat gezeigt, dall zu junge Leute wohl
angestrengt mitarbeiten, aber nie zu einem vollen Resultat
gelangen konnen. Fir solche Schiiler ist die Schule nichts
anderes als Enttduschung. - Es sagt das, dal man wohl zn

frith, jedoch nie zu spit an eine Webschule kommen kann.

Es ergibt sich also hieraus, dal3, wenn der Industrie
wirklich gute Krifte zugefiihrt werden mussen, sich ein
hoheres Eintrittsalter (nicht unter 18 Jahren) vollkommen
rechtfertigt.

So manches Unternehmen kommt nicht vorwirts, nur
weil die Betriebsleitung viel zu wenig. praktische Bildung
hat und viele guten Gedanken und Ideen des wirklich prak-
tischen - Personals deshalb nicht zur Geltung kommen. F.

@g@g@g Kaufminnische Agenten %g@g@

Was ist ein ,,Agent*“?
Von Dr. Paul Behm, Generalsekretar des
Zentralverbandes Deutscher Handelsagenten-Vereine.

Wenn es auch in der gegenwirtigen Zeit, in der alle
Krifte und alle Fihigkeiten fiir das Vaterland gebraucht
werden, nicht angebracht ist, in ziinftlerischer Engherzigkeit
Schranken zwischen den einzelnen Berufsarten und -tatig-
keiten aufzurichten, so kann es«loch wohl keinem Zweifel
unterliegen, dal — wie es zu allen Zeiten im Kriege ge-
wesen ist — auch jetzt bei uns an den Lieferungen fur den
Heeresbedarf sich mancherlei Elemente betitigen oder doch
mit mehr oder weniger Erfolg zu beteiligen suchen, denen
die Geeignetheit, fiir das deutsche Heer zu sorgen, abge-
sprochen werden muf}, Der jetzt dariber in der Oeffentlich-
keit entstandene Unwille sucht sich Ziel und Namen, an
denen er sich beziiglich dieser Beschwerden halten konne,
und -richtet sich deshalb, da ein falbarer Name und viel-
fach ebenso die richtige Kenntnis der vorliegenden Tatsachen
fehlt, zum Teil auch gegen — ,die Agenten®.

Das Wort ,Agent“ nimmt nun aber innerhalb der
deutschen Sprache eine sehr unglickliche Stellung ein. Es
bedeutet anscheinend sehr viel und besagt doch schlieBlich
seiner wortlichen Bedeutung nach viel zu wenig, ndmlich
gar nichts. Es ist deshalb erklirlich, daf} es zu einer Art
LickenbifBer geworden ist und oft sehr falsch gedeutet
wird. Es weckt in den Kreisen, die dem geschiftlichen Leben
fernstehen, oftmals allerlei unklare Vorstellungen von
irgendwelchen gefiihrlichen; halb bosartigen geschiftlichen
Mafinahmen.

Dieser populire Sprachgebrauch, das Wort ,Agent”
wahllos da anzuwenden, wo es sonst an Begriff und Namen
fehlt, ist aber ein Milbrauch. In erster Linie bezeichnet
das Wort ,Agent“ doch einen ganz bestimmten und
ebenso ehrlichen Berufsstand wie alle ubrigen,
dessen schmale Rechte und viele Pfichten im Handels-
gesetzbuch, namlich in § 84 ff., genau umschrieben sind.
Diese ,Handelsagenten®, wie sie sich selber genauer
und besser bezeichnen, sind die ordnungsmifig bestellten
Vertreter von Industrie und Grofhandel, die in der
Regel an auswirtigen Plitzen fiir bestimmte -Bezirke als
stindige, bevollmichtigte Beauftragte ihrer Firmen deren
Geschafte betreiben. Sie sind als solche selbstindige
Kaufleute, die verpflichtet sind, mit der Sorgfalt eines
ordentlichen Kaufmannes ihre Verrichtungen wahr-
zunehmen. In dieser ihrer Eigenschaft als Vertreter aus-
wirtiger Fabrik- und Grolhandelsfirmen verhandeln die
Handelsagenten natiirlich auch mit den Militirbehorden.
Dies gehort zu ihrer Berufsaufgabe, die auch nur sie
in der richtigen Weise ausitben konnen, da sie die Ver-
hiltnisse am Platze kennen und alie Angebote ihrer Firmen
an ibrem Platze bearbeiten. Dies geschieht auch sicher
nicht zum Schaden der Militarbehorden, die dadurch nur
sachliche und brauchbare Angebote erhalten. Ohne
zwingende wirtschaftliche Gritnde witrden sich ja auch weder
Industrie noch Handel dieser Titigkeit der Handelsagenten
bedienen.

Diese ordnungsmiBige, geregelte Berufstitigkeit ist aber
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himmelweit entfernt von der Titigkeit irgendwelcher
Qelegenheitsvermittler oder berufsmifigen Spekulanten, die
Sich jetzt oft, ohne ein leistungsfihiges Haus hinter sich zu
haben oder iber irgendwelche geniigende Sachkenntnis zu
verfiigen, breit machen. - Das jetzt beinahe geldufig wer-
dende Schlagwort ,Agenten und Spekulanten® enthilt des-
halb eine ganz unklare; wohl lediglich wegen des schonen
Zusammenklangs der Worte, nicht aus sachlichen
Grinden gebildete Zusammenstellung  verschiedener Titig-
keitskreise, die rein gar nichts miteinander zu tun haben,

Es ist deshalb geboten, dal} diese unklare, zu Mildeu-
tungen fihrende und einen ehrlichen Berufsstand herab-
setzende Verwendung des Wortes ,Agent“ vermieden wird,
Das Handelsgesetzbuch hat den Agentennamen gewisser-
malen legitimiert und deshalb besteht auch fir diejenigen,
die diesen Beruf ausiiben, ein Anspruch der Oeffentlichkeit
gegeniiber darauf, daf, das Wort nur in diesem Sinne
gebraucht wird und es ist dann auch am besten, zur Ver-
meidung jeglichen Mifverstindnisses ,Handelsagent®
zu sagen. Will man andere, ,wilde¥, ungeregelte Vermitt-
lungstitigkeit irgendwelcher Art kennzeichnen, so nenne man
sie , Gelegenheitsvermittlung, ,Spekulantentum oder sonst-
wie, nur benutze man dazu nicht das Wort ,Agent“!

P

Bevorrechtigung der Provisionsforderung
der Handelsagenten.

In Oesterreich tritt am 1. Januar 1915 laut Verordnung
vom 10. Dezember 1914 eine neue Konkursordnung in
Kraft, durch die eine alte Forderung der Handelsagenten
verwirklicht wird. Ihre Anspriiche auf Provision und Er-
satz ihrer Barauslagen an das vertretene Haus sollen
im Falle des Konkurses des Hauses, soweit diese Anspriche
im letzten Jahre vor der Konkurserdffnung erworben oder
fillig geworden sind, zur ersten Klasse der Konkurs-
forderungen rechnen; sie sind somit vor den gewdhnlichen
Masseforderungen bevorrechtigt. Wie alle anderen Forde-
rungen der ersten Klasse- gehen sie dabei auch Steuern,
Zollen und idhnlichen offentlichen Abgaben vor. Diese Be-
vorrechtigung, die von den deutschen Handelsagenten eben-
falls seit langem angestrebt wird, ist aber dahin einge-
schrinkt, dafl fiir jeden einzelnen Forderungsberechtigten
nur der Hochstpreis von 2400 Kronen bevorrechtigt ist;
indessen gilt diese Beschrinkung nicht fiir den Krsatz
von Barauslagen.

Die Einfuhrung einer dhnlichen Regelung erscheint auch
fur Deutschland erwigenswert, da der Handelsagent, dessen
Tatigkeit in Verkdufen fiir sein Haus, also in person-
licher Arbeitsleistung, beruht, seine Titigkeit lange
im voraus leisten mufs und erst nach Zahlung der Kund-
schaft den Anspruch auf seine Provision erwirbt. Diese
kommt dann laut Handelsgesetzbuch nach Schluf3
des betreffenden Kalenderhalbjahres tiberhaupt erst zur Ab-
rechnung; der Handelsagent ist somit auf Grund des Ge-
setzes zu einem Zwangskredit genotigt.

u"ty»

Deutsche Armeelieferungen und die
Handelsagenten.

Die Kriegslage hat fiir viele Fabrikationszweige rege Beschafti-
gung gebracht, die fiir Heeresbedirfnisse arbeiten. Wiihrenddem
Luxus- und Modeartikel ziemlich brach liegen, haben Armeelieferanten
jetzt glanzende Zeiten. Ohne Riicksicht auf den eigentlichen Ge-
schiftszweig liefert man dasjenige, was momentan gebraucht wird,
worin sich grofe Umsitze erzielen lassen und ein schneller Absatz
mit gutem Nutzen verbunden ist. }

Die auBerordentlich groBe Nachfrage nach Militérartikeln steht,
wie der ,Berl, Conf.* als Beispiel aus Deutschland mitteilt, nur zum

Teil im Einklang mit den Angeboten. Einen Beweis hierfar gibt ein
Inserat, welches die Militar-Intendantur einer Reserve-Division im
Ddberitzer Lager aufgegeben hat. Diese sucht Lieferanten fir alle
nur moglichen Gegenstiande fir die Ausristung, so daf u.a. Alu-
minium-Feldflaschen, Kakao-Wiirfel, Armee-Kulasch, Bettstellen,
Knopfloch-Maschinen far Militirzwecke, Militarstiefel, Helmbeziige,
Wolldecken, Trikotagen, SchieBhandschuhe, Brotbeutel, Socken,
Lederriemen, Normalhemden und Normalhosen, Kniewirmer.

Diesen groBen Bedarf machen sich natirlich intelligente Ge-
schéftsleute, die mit der Zeit sofort mitzugehen verstehen, zunutze
und stellen ihre Betriebe schleunigst auf die Erfordernisse des
Militdarbedarfs ein. So wird aus der Fabrik, die sonst elegante
Blusen fabriziert, eine Fabrikation fiir Patronentaschen. Das Unter-
nehmen, das sich mit der Herstellung feiner Luxuswaren befaGte,
hat sein Schwergewicht auf den billigsten Militarartikel gelegt.
Eine Firma, die sonst elegante Damentaschen herstellt, 146t jetzt
Patronentaschen nihen. Eine Berliner Sprechmaschinenfabrik fa-
briziert Konservenbiichsen, eine Stickereifirma fertigt Zwieback-
siickchen an, eine grofe Schiirzen- und Unterrockfirma niht in
Lohnkonfektion tausende schirmseidene Uberzﬁge_von Pelzwesten.
Die Waren werden tibrigens nicht immer aus erster Hand geliefert.
Sie gehen von eirdem Lieferanten an den andern und kommen so
auf vielen Umwegen erst an den richtigen Mann.

Auch viele Reisende und Vertreter, deren normale
Verdienstmoglichkeit zurzeit beschrinkt ist, suchen und finden
auch zum Teil durch Armeelieferungen oder deren Vermitt-
lung hiibschen Verdienst. ' ' ;

Ein Reisender einer bekannten Berliner Konfektionsfirma ver-
kauft Konserven und andere Lebensmittel. -Seine Tatigkeit hierin
dehnt sich bis wber die Grenzen des Reiches aus, indem er ofters
nach Kopenhagen fahrt, um dort Kartoffeln und Schweinefleisch
aufzukaufen und diese Artikel an das Militar abzusetzen. Ein
Reisender eines andern Konfektionshauses verkauft auf seine Rech-
nung der Militirbehdrde die verschiedensten Pelzbekleidungsgegen-
stinde. Ein bekannter Textilagent handelt mit Bohnen und andern
Hilsenfrachten; der Vertreter einer groBen Stickereifirma verkauft
Speck, Tee und Kaffee; ein anderer wieder Brotbeutel; ein dritter
Militarknopfe.

Im tbrigen ist es bei den Militérlieferungen sehr oft gerade
umgekehrt wie sonst bei Auftriagen. Es ist manchmal sehr leicht,
sie zu erhalten, aber sehr schwer, sie auszufithren. Denn dazu ge-
horen auBer Geld — das sich vielleicht noch schaffen 148t, wenn
man es nicht selbst hat — vor allem auch Materialien, die in
vielen Fillen recht schwer zu erhalten sind. Auch das Geschaft
mit Kriegslieferungen mufl verstanden sein.

@@@3 Vereinsangelegenheiten @@3

Zum neuen Jahr den Mitgliedern nah und fern
unserer Vereine die herzlichsten Gliickwiinsche!

Gedenken wir auch unserer Soldaten, die schon so lange
unentwegt die Grenze bewachen, dann der vielen andern,
die fiir ihr Vaterland kdmpfen und nicht wissen, ob ihnen
die Riickkehr zu ihren Angehérigen noch vergdnnt sein
wird. Moge ihre militirische Aufgabe bald erfiillt und die
Errungenschaft dieses schrecklichen Krieges die sein, da8
nie mehr ein solcher wiederkehrt! F. K. -

Kleine Mitteilungen (%% L% %]

Musterhafte Arbeitgeber. Laut ,Anzeiger von Horgen“ haben
die Eigentimer der Spinnerei Sood bei Adliswil, die Herren Wolf
& Sohne in Stuttgart, ihren 37 Mietern in den Kosthausern im
Sood angesichts' der schweren Kriegszeit vom 1. Oktober an die
Mietzinse um einen Drittel reduziert.

Nach dem ,Volksblatt vom Bachtel“ lassen es sich auch die
industriellen Firmen in der Gemeinde Wald angelegen sein, den
Notstand .ihrer Arbeiter bestmoglich zu mildern. So hat die Firma
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