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Robert Roth utilise actuellement trois fendeuses a grumes couplées avec un systéme de conditionnement, le tout monté sur un camion.

Photos: Roman Engeler

Le pro du débitage de bois

Robert Roth cumule trois activités dans le secteur du bois-énergie: il fend du bois pour des
tiers, vend du bois de chauffage et exploite un réseau de chauffage a distance. Technique
Agricole I'a questionné sur les défis auxquels son entreprise doit faire face.

Roman Engeler

Technique Agricole: Quand avez-
vous démarré votre activité indépen-
dante?

Robert Roth: En 1993, j'ai commencé a
réaliser des travaux agricoles a facon (ha-
chage du mais a deux rangs et récolte des
betteraves sucrieres) en complément a
mes activités de mécanicien sur machines
agricoles et de technicien de machines a
traire. Dix ans plus tard, j'ai pu racheter
une arracheuse de betteraves a six rangs,
puis je me suis également lancé dans les
semailles de betteraves. Depuis lors, je
suis en route avec deux arracheuses de
betteraves et une ensileuse avec bunker.

Comment vous étes-vous lancé dans
le bois-énergie?

En 1997, j'ai construit une fendeuse a gru-
mes montée sur une remorque tirée par
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un tracteur. Je fendais du bois de chauf-
fage, principalement pour les communes
environnantes, puis j'ai également obtenu
des commandes de propriétaires forestiers
privés. A I'époque, j'étais I'un des premiers
a utiliser une débiteuse a bois combinée
avec une auge de mise en ballot permet-
tant de préparer efficacement du bois de
chauffage. Avec cette machine, je pouvais
alors déja fendre et mettre en ballots 50 a
60 stéres par jour.

Et ensuite?

La demande pour mes services avait forte-
ment augmenté apres la tempéte « Lothar »
survenue fin 1999. J'utilisais cette fendeuse
plus de 2200 heures par an et travaillais
presque jour et nuit avec mon employé.
En 2003, jai construit une autre fendeuse
a blches, que jai alors montée sur un

camion. Un deuxieme camion équipé d'une
fendeuse est venu s'y ajouter en 2006, puis
un troisieme en 2009, qui a remplacé le
premier ensemble tracteur/remorque — cela
dit apres plus de 20000 heures d'utilisation.

Comment vous étes-vous lancé dans
le commerce de bois de chauffage ?
Un entrepreneur de la région qui faisait le
commerce du bois de chauffage et pour
qui je fendais du bois depuis un certain
temps souhaitait céder son entreprise. Il y
a trois ans, il m'a demandé si je voulais la
reprendre et j'ai accepté.

A qui fournissez-vous actuellement
ce bois de chauffage prét a I'emploi?
J'ai essentiellement deux gros clients: une
chaine de pizzerias dans la région de Zu-
rich et Landi Suisse.



Robert Roth alimente le réseau de chauffage avec des copeaux de

bois livrés par un tiers.

Comment ces deux clients sont-ils
approvisionnés?

J'ai mis en place une ligne de traitement
pour conditionner les blches dans des
cartons et des paloxes, ce qui me permet
de livrer quelque 3500 steres de bois de
chauffage par an a ces deux clients.

S‘agit-il de baches de bois sec qui
peuvent étre utilisées immédiate-
ment?

Oui, c'est du bois sec. J'ai installé une uni-
té de séchage qui me fournit également
de la chaleur résiduelle que je peux utiliser
d'autres facons. Le bois frais est séché
dans ce four pendant une semaine.

Cela nous améne a votre troisiéme
activité, la fourniture de chaleur a
distance aux maisons du voisinage.
Comment I'avez-vous développée?
En 2012, jai construit une halle pour laver
mes machines. Comme je voulais I'utiliser
aussi en hiver, elle devait étre chauffée en
conséquence. Aprés une évaluation, I'idée
d'un chauffage a pellets m’est venue, mais
ce systeme aurait été trop grand pour mes
besoins. Aprés une discussion avec un voi-
sin, qui était intéressé a un rachat de cha-
leur mais ne voulait pas investir, j'ai com-
mencé avec une chaudiere de 200 kW.
Bientot, une deuxieme personne s'est asso-
ciée au projet, de sorte que cette chaudiere
a bientot fonctionné a pleine capacité.

Que s’est-il passé ensuite?

Par la suite, un nombre croissant de
clients éventuels, dont la commune, ont
manifesté leur intérét pour la chaleur a
distance. Au début, j'étais trés sceptique
guant a une extension du réseau en rai-
son du coUt du réseau de conduites.

Mais ce réseau thermique a malgré
tout vu le jour?
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Oui, parce que la commune était favo-
rable au projet et m’a encouragé a aller
de I'avant. J'ai donc agrandi l'installation
en 2014 en y ajoutant une deuxieme
chaudiere beaucoup plus puissante de
700 kW, puis une troisieme d’une capaci-
té de 500 kW en 2019. Un chauffage au
fioul d'une puissance de 300 kW sert par
ailleurs de chaudiere de secours et pour
les charges de pointe.

Combien de ménages sont actuelle-
ment raccordés au réseau de chauf-
fage?

Actuellement, 70 ménages y sont rac-
cordés et les contrats pour 30 autres
ménages sont préts. Les zones connec
tées depuis 2014 sont situées sur une
conduite de chaleur a distance dont la
longueur atteint désormais 2,1 km. Une
fois que les 100 ménages seront bran-
chés, la fin de la conduite sera cependant
atteinte.

Vous exploitez ce réseau de chauf-
fage en tant qu’entreprise privée?
Oui, j'ai créé une société en nom collec-
tif financée a titre privé que j'exploite
moi-méme sous la raison sociale de
Roth & Partner. Il n'y a presque pas d'in-
terfaces et tout fonctionne parfaitement.
J'ai examiné la possibilité de transférer le
réseau de conduites dans une sorte de
coopérative dans laquelle les ménages
raccordés auraient pu prendre une parti-
cipation. Mais cela aurait nécessité un
engagement important de leur part et
j'ai vite senti que bon nombre d’entre eux
n'étaient pas préts a le faire. Aujourd’hui,
je suis heureux de ne pas l'avoir fait, pré-
cisément a cause de ces interfaces.

Ou étaient ou sont les obstacles a
la construction d’'un tel réseau de
chaleur?

L'installation en arriere-plan débite les grumes en blche et les
conditionne dans des cartons préts a étre livrés.

Le plus important est de bien s’entendre
avec la commune. Le projet doit étre sou-
tenu par les autorités, car il faut traverser
des terres et des routes communales lors
de la construction d'une conduite. Il est
également important d’avoir un service
de piquet. Le systéeme de chauffage doit
toujours fonctionner et les pannes — qui
peuvent se produire n‘importe quand, la
nuit ou le week-end — doivent étre réso-
lues le plus rapidement possible. Je dois
admettre que j'avais sous-estimé cet as-
pect au début. Les gens sont tres exi-
geants en matiere d’approvisionnement
en chaleur et réagissent tout de suite si
quelque chose ne fonctionne pas. Dans
|'ensemble, mes consommateurs de cha-
leur sont trés satisfaits.

La discipline de paiement est égale-
ment bonne?

Oui, cela fonctionne trés bien. Certains
consommateurs de chaleur souhaitent
verser des acomptes périodiques, d'autres
préférent un décompte global. Nous pro-
posons les deux variantes.

Comment la facturation est-elle ef-
fectuée?

Je ne facture pas de frais de raccorde-
ment. Autrement dit, j‘ai financé le ré-
seau de conduites jusqu’au raccordement
du consommateur de chaleur. Les pro-
priétaires étaient donc volontiers disposés
a s'y brancher. La facturation se compose
du prix de base fixe par raccordement et
d'une composante variable relativement
faible par kilowattheure fourni. Le prix de
base, ou la redevance d'approvisionne-
ment, est lié a l'indice des prix a la
consommation, tandis que la composante
variable, actuellement d’environ 10 cen-
times par kWh, est basée sur l'indice du
bois-énergie calculé par Energie-bois
Suisse. |
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