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Rainer Morgenstern: « Nous restons
les spécialistes des tracteurs
et des moissonneuses-batteuses.»

« Nous voulons des partenaires

commerciaux fiab

es»

Le fabricant de tracteurs Same Deutz-Fahr a investi environ 90 millions d’euros dans
I'aménagement de son site de Lauingen (D). Technique Agricole s’est entretenue avec
Rainer Morgenstern, directeur commercial Europe de SDF et porte-parole de la direction
du site de Lauingen, sur I'avancement des travaux et la future orientation de SDF.

Roman Engeler

Technique Agricole: Il y a trois ans,
Same Deutz-Fahr (SDF) a donné le
coup d’envoi du projet « Deutz-Fahr
Land », la construction du site de
Lauingen avec de nouveaux centres
de fabrication et d’accueil des visi-
teurs. Ou en étes-vous aujourd’hui?
Rainer Morgenstern: Les travaux sont
terminés et, ces prochains jours, nous
inaugurerons officiellement le «Deutz-
Fahr Land » qui se compose d'une nouvelle
usine de tracteurs et d'un centre de forma-
tion et d'accueil des visiteurs, la « Deutz-
Fahr Arena». Au total, nous avons investi
prés de 90 millions d'euros dans ce projet.
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Depuis quand la production dans la
nouvelle usine de tracteurs a-t-elle
commencé?

La nouvelle usine de production fonc
tionne depuis le 23 janvier 2017. En effet,
le déménagement a eu lieu entre Noél
et Nouvel an et quelques travaux d'amé-
nagement étaient ensuite nécessaires.
L'usine actuelle a été convertie en usine
de sous-traitance pour les cabines.

Quelles sont les séries actuellement
produites dans la nouvelle usine?

Pour le moment, tous les tracteurs des
marques SDF a partir de 130 ch sont fabri-

qués a Lauingen, c'est-a-dire les séries
«6», «7»et«9» de Deutz-Fahr et les sé-
ries correspondantes « Spark » et « Mach »
dans les couleurs de Lamborghini.

Quels sont les avantages de la mise
en service de cette nouvelle usine?

Elle offre la possibilité de gérer plus effi-
cacement tous les processus de produc-
tion et d'utiliser les équipements les plus
modernes. Exemple: nous disposions au-
paravant de trois portes de chargement
pour les livraisons de matériaux. Au-
jourd’hui, nous avons augmenté considé-
rablement leur nombre pour que le maté-
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Le nouveau centre de production de Lauingen permet de gérer plus efficacement tous les processus de production.

riel puisse étre livré la ou il est nécessaire
dans la production. La manutention in-
terne a également été fortement réduite.
En outre, la faible consommation énergé-
tique et Iimpact réduit sur I'environne-
ment sont tres efficaces.

Y a-t-il d’autres avantages?

Oui, je peux aussi parler de I'amélioration
de la qualité. Sur la chaine, nous avons
intégré différentes bornes de qualité qui
nous permettent de vérifier la qualité de

«L'usine a été congue de
maniére a pouvoir effectuer
rapidement toutes les
commandes ! »

production pendant le montage et d'y
apporter des modifications avant qu’'un
tracteur ne soit terminé. Dans ce contexte,
nous avons également introduit des nou-
veaux tests pour les composants hydrau-
liques et électroniques ou le laquage
(essai au brouillard salin). Aujourd’hui,
nous effectuons un premier démarrage
du moteur avant le laquage. De plus,

nous avons mis en place un banc d’essai
de freinage, un banc dynamométrique
ainsi qu'un tunnel lumineux. Une nouvelle
zone expérimentale a grande vitesse
(60 km/h) compléte I'ensemble.

Comment les collaborateurs pro-
fitent-ils de la nouvelle usine?

Nous avons profité des travaux pour
améliorer I'ergonomie. Des nouveaux
appareils de levage sont utilisés pour les
charges lourdes et le site de montage est
également équipé d'une chaine souple
pour les collaborateurs qui ne doivent
plus courir et peuvent effectuer leur tra-
vail en restant debout.

Qu’en est-il du taux d‘utilisation ac-
tuel de Lauingen?

Aprés le démarrage fin janvier, la produc-
tion a augmenté progressivement et nous
avons atteint un taux d'utilisation de
100% a la fin mars. Nous avons actuelle-
ment une avance de trois mois. La nou-
velle usine a été concue de maniere a
pouvoir effectuer rapidement toutes les
commandes !

Comment les ventes de tracteurs SDF
ont-elles évolué en 2016?
Pas si mal. Toutes marques confondues,

SDF a vendu prés de 38500 tracteurs,
soit 5% de plus qu’en 2015, a contre-cou-
rant de la tendance générale. Nous avons
vendu plus de petits tracteurs que de
grands, ce qui se traduit par un léger
recul du chiffre d'affaires. A I'échelle eu-
ropéenne, nous avons pu augmenter
notre part de marché pour la troisiéme
année consécutive, passant de 10,2 % le
31 décembre 2013 a 11,7 % a la fin 2016.

Quels sont vos objectifs pour 2017 ?
Nous voulons consolider nos parts de
marché sans nous prononcer sur des
chiffres concrets.

Quelles sont les catégories de puis-
sance en point de mire?

Toutes les séries que nous fabriquons a
Lauingen sont importantes. Nous les
avons completement rénovées les années
passées. Mais je constate encore quelques
potentiels.

A quel moment la série « 11» sera-t-
elle finalement commercialisée ?

Les premiers prototypes devraient sortir
de la chaine de production cet automne.
Nous devrons ensuite attendre les résul-
tats des tests et des premiéres applica-
tions pratiques.
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Avez-vous déja identifié une de-
mande pour ce segment a haut ren-
dement et si oui, ou?

Oui. Mais avant que cela ne commence
correctement, les fabricants d'équipe-
ments doivent également préparer les
outils adaptés. Ce n'est qu'apres cette
étape que la demande pourra évoluer.

A-t-on atteint les limites des tracteurs
standard avec le modéle a 440 ch?

Si par tracteur standard, on entend une
machine avec deux axes qui peut difficile-
ment fonctionner avec des roues jume-
lées ou méme triplées, nous atteignons
lentement les limites pour cette puis-
sance. Nous devons encore pouvoir ame-
ner la force au sol. Il en va autrement
pour les tracteurs a trois ou quatre axes
qui sont équipés de roues doubles ou
triples.

A-t-on atteint les limites des tracteurs
standard avec le modeéle a 440 ch?
La tendance semble évoluer vers les trac-
teurs « high-end » sophistiqués et équipés
des technologies les plus récentes. Je
prévois cependant dans le segment de
puissance supérieur un besoin croissant
de tracteurs équipés de technologies
plus simples ou disons plutét plus
économiques

En Suisse, SDF est actif avec sa propre
filiale «uniquement» sur le marché
des tracteurs. Est-ce que cela va chan-
ger a l'avenir ?

Nous sommes et restons les spécialistes
des tracteurs et des moissonneuses-bat-
teuses. En revanche, nous avons derniére-
ment développé le savoir-faire concernant
les moissonneuses-batteuses dans notre
filiale suisse, afin d'accroitre nos
prestations.

N’avez-vous pas envie de vendre
d’autres machines ?

Comme je l'ai déja dit, nous sommes
spécialisés dans les tracteurs et les mois-
sonneuses-batteuses. Nous souhaitons
permettre a nos distributeurs de présen-
ter dans l'assortiment les équipements
adaptés a leur région et a leurs clients.
Nous souhaitons renforcer nos parte-
naires commerciaux et non les affaiblir en
leur imposant la gamme de produits
gu'ils doivent vendre.

A I'heure actuelle, bon nombre de
fabricants se dirigent vers le «full-
liner»...
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Rainer Morgenstern: «Je ne connais aucun fabricant qui a rencontré un réel succés avec cette
stratégie en Europe»

Je ne pense pas que ce type de stratégie
puisse porter ses fruits. En tous cas, je ne
connais aucun fabricant qui a rencontré
un réel succés avec cette stratégie en
Europe. La question est la suivante: un
full-liner est-il en mesure d'étre le meilleur
partout? L'agriculteur de demain et no-
tamment I'agriculteur professionnel euro-

« Avec le nouveau centre
d'accueil des visiteurs, nous
voulons avoir davantage de
contacts avec nos clients. »

péen veut avoir la machine qui lui paraft
la meilleure. Cela vaut également pour le
commerce de machines agricoles qui a
besoin de marques et de produits de
spécialistes forts dans tous les secteurs.

Pensez-vous que votre position dans
le commerce, avec une gamme de
produits limitée sans accessoires,
peut durer a long terme?

Oui. Nous travaillons en collaboration
avec les spécialistes des accessoires, il
s'agit selon moi de la combinaison ga-
gnante dans le commerce de machines
agricoles. Notre croissance a |'encontre
de la tendance générale prouve suffisam-
ment que notre stratégie n'est pas si
mauvaise.

A propos du «Deutz-Fahr Land»: de
quoi s'agit-il exactement?

« Deutz-Fahr Land » est le terme géné-
rique désignant I'ensemble du site de
Lauingen. Il s'agit d'un concept englobant

une usine et une infrastructure modernes
destinées aux visiteurs, la « Deutz-Fahr
Arena ».

Quels sont les objectifs visés avec la
«Deutz-Fahr Arena»?

Avec la «Deutz-Fahr Arena», nous vou-
lons multiplier les contacts avec les
clients, les agriculteurs. Pour ce faire,
nous avons besoin d'une infrastructure
adaptée. La technique agricole n'est pas
une histoire de masse mais un produit
individuel qui va se développer de plus
en plus en tant que tel. Je suis convain-
cu que le client de demain voudra sa-
voir encore mieux qu'aujourd’hui d‘ou
viennent ses machines et comment elles
ont été fabriquées. C'est ce qui nous
a finalement poussés a construire ce
centre d'accueil.

A quoi ressemble cette «Deutz-Fahr
Arena»?

Elle comprend plusieurs éléments tels
gu’une salle d’exposition de machines, un
restaurant, une boutique, des salles de
conférence et de formation ainsi qu’un
musée présentant I'histoire fascinante de
Deutz-Fahr. Elle comporte également une
superficie asphaltée de 2,5ha qui permet
d'essayer les tracteurs. A proximité di-
recte du centre, nous avons loué quelques
terres arables pour pouvoir essayer les
machines sur le terrain.

L'Arena est-elle ouverte aux autres
marques du groupe SDF?

Lauingen représente la marque «Deutz-
Fahr» tout comme Treviglio symbolise la
marque « Same ». Nous souhaitons parler
principalement de notre marque et moins
des autres marques du groupe. W
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Concours d'innovation

Une initiative d'emmental assurance

Organisateur Patronage
emmental RS 3%
LES PAYSANS SUISSES.
/A www.agriculture.ch
assurance

Partenaires

DY SLV/ASMA ,, i

Vous avez réalisé avec succes une idée
novatrice et originale? Vous proposez

une prestation de service unique en son
genre ou fabriquez un produit spécial?

Si oui, n'hésitez pas a postuler. Vous pouvez
y gagner beaucoup d'argent et d'attention
médiatique.

La date limite d’inscription est le 30 juin 2017.
Informations sur www.agroprix.ch

swissgenetics Ml [t] Schweier Hagel LIRS Terre @Nature

Assicurazione Grandine DO A e anstn
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Entreprise dont |'usine principale se
trouve a Obersontheim et le siége a
Winnenden, prés de Stuttgart, Karcher
est le principal fournisseur allemand de
systtmes de nettoyage, de détergents,
ainsi que d’accessoires pour les loisirs,
I'usage domestique, l'artisanat et I'indus-
trie. Elle invite chaque année les journa-
listes, alternativement en Allemagne, en
Suisse et en Autriche, pour présenter ses
innovations dans des sites exceptionnels.
Cela s’est passé a Vienne cette année.

Ambiance agréable a I'Opéra
populaire

L'Opéra populaire est la seule institution
viennoise consacrée a l'opérette. |l
compte plus de 150 chanteurs, 95 musi-
ciens d'orchestre, 64 choristes et une
centaine de danseurs assurant des spec-
tacles devant des milliers de visiteurs. Ul-
fried Grabner, ingénieur diplomé et diri-
geant de Facility Management, a expliqué
que, malgré son activité intense, le bati-
ment reluit et rayonne, et ce grace a la
firme Karcher. Cet édifice comporte, de
la cave au toit une surface de 11796 m?,
ainsi qu‘un espace extérieur avec une voie
pour la circulation des piétons et une
prairie. A cela s'ajoutent dix batiments
avec des bureaux, des salles de répétition
(dont deux grandes), des ateliers, des
lieux d’entreposage et douze apparte-
ments pour des artistes. Il s‘agit en
conséquence de nettoyer 690 fenétres,
parmi lesquelles un grand nombre sont a
double vitrage, et 33 vitrines. L'Opéra
populaire est nettoyé sept jours sur sept
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Dominik Senn

de septembre a juin et cing jours par se-
maine en juillet et aoGt. «Les foyers, les
salles de spectacle, les vestiaires et les
sanitaires sont en effet les cartes de visite
du théatre », a déclaré Ulfried Grabner.
Les sols des foyers sont lustrés chaque
jour avec la monobrosse « BDS 43 ». Pour
les salles de spectacles, les nettoyeurs
utilisent I'aspirateur «BV5/1Bp» qui
passe aisément entre les rangées de
sieges. La capacité d'accueil de I'Opéra
publique est de 1261 places assises,
72 places debout et de 14 places pour
fauteuils roulants. Les moquettes rouges
sont nettoyées avec l'aspiro-brosseur
«CV 48 ». Le nettoyeur vapeur «SG 4/4 »
sert principalement a laver les sanitaires
et les sols en PVC. Quant a l'espace scé-
nique de 480m?, il est astiqué avec la
balayeuse autotractée « KM 75/40 ».

La visite des coulisses de I'Opéra popu-
laire a été conclue en beauté par la pré-
sentation de la comédie musicale divertis-
sante de Frank Loesser Comment réussir
dans les affaires sans vraiment se fatiguer
qui fait toujours salle comble.

Mécénat culturel a I'église votive

L'église votive de Vienne a été construite
en remerciement de la vie sauve de I'em-
pereur Francois-Joseph, grace a I'échec
de I'attentat qui lui était destiné. En 2001,
I'archevéché de Vienne a pris la direction
de sa rénovation. Larchitecte respon-
sable, Harald Gnilsen, directeur de |'office
des constructions, a expliqué que les dif-
férentes zones fragiles ont été nettoyées
et que I'on y a enlevé toutes les adjonc

Démonstration du procédé de nettoyage a la neige carbonique
(Ice-Blaster). Photos: Idd et Dominik Senn

Karcher est
aussl Uun mécene

Karcher n’est pas que synonyme
d’élimination de la saleté, mais aussi de
mécénat culturel, (pour des restaurations
délicates), de gestion de I’hygiéne et

de la création d’atmospheres agréables.
Le voyage de presse, a destination de
Vienne cette année, I'a démontré.

tions ultérieures. Le procédé de nettoyage
a la neige carbonique (Ice-Blaster), utilisé
sur la tour situe au-dessus de la croisée
du transept de I'église (aprés quelques
tests préalables), a notamment fait I'objet
d'une démonstration effectuée par Ulrich
Sukup, maftre ferblantier et escaladeur
industriel. Anticorrosion et pratiqguement
non abrasif, il convient bien pour le traite-
ment de matériaux sensibles et élimine
I'huile, la graisse, les colles, les agents
liants, la silicone et les laques...

Pendant le nettoyage cryogénique, des
granules constituées de neige carbonique
solide de -79°C sont accélérées jusqu’a la
vitesse du son. « Lorsque les pellets glacés
arrivent en contact avec la saleté, la diffé-
rence de température et I'énergie ciné-
tique provoquent sa cassure et sa désa-
grégation, a précisé Harald Gnilsen. Les
granules suivantes s'immiscent dans ces
fissures et la subliment, soit la font passer
de I'état solide a I'état gazeux. Cette
opération est liée a une augmentation du
volume de 700 %. La saleté est décollée a
échelle microscopique.» Cet appareil
respecte totalement I'environnement, du
fait qu'il fonctionne sans produits chi-
miques et que les granulés se dissolvent
littéralement dans l'air.

Enfin, le spécialiste Ulrich Sukup, maitre
ferblantier, a montré comment il nettoyait
le sommet d'une tour extrémement haute
en descendant en rappel.

Gestion de I'hygiéne de I'hépital
Karcher apporte également son soutien a
I'hopital de traumatologie de I'Institution



Ulrich Sukup est en train d'utiliser le
nettoyeur a haute pression au sommet
de la tour de I’église votive.

générale d‘assurance accidents de Mei-
dling en assurant la sécurité alimentaire
de sa cuisine « Cook & Chill », qui est par
ailleurs la plus moderne d’Autriche. Une
équipe de 35 personnes prépare chaque
jour, outre les petits-déjeuners, quelque
2000 déjeuners et diners destinés aux
patients et aux collaborateurs. Le chef
Helmut Urban a expliqué que le contréle
de tous les paramétres de production et
de transformation des denrées, du do-
sage aux températures, en passant par
I'entretien et le renouvellement de tous
les ustensiles ainsi que I'adaptation des

v - IS i) S =

Le chef Helmut Urban présente la cuisine de
I’hopital de traumatologie de I'Institution
générale d'assurance accidents de Meidling.

processus contribuaient a renforcer la sé-
curité alimentaire, I'hygiéne et la renta-
bilité.

Dans la cuisine « Cook & Chill », les repas
sont préparés de maniere convention-
nelle, puis refroidis pendant une heure
a une température de -10°C, et ensuite
régénérés dans une installation ad hoc et
distribués. « Les procédures de nettoyage
des machines et de la cuisine sont une
partie importante de la responsabilité que
nous avons, tant auprés de nos patients
que de nos collaborateurs », affirme Hel-
mut Urban. Les nettoyeurs a haute pres-
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Ulrich Sukup, spécialiste de la hauteur, et
Harald Gnilsen, architecte, posent devant
le portrait de I'empereur Francois-Joseph.

sion Karcher sont utilisés tous les jours
pour le nettoyage des lave-vaisselle, des
autolaveuses et des équipements de
dosage provenant de la méme firme. M
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