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Marché des machines

Werner Biibler, ASETA

Un an apres avoir introduit
sur le marché sa nouvelle
série de produits aupres de
plus de 7000 négociants, dis-
tributeurs et collaborateurs,
la direction de New Holland
tire le bilan de I'année écoulée
a Paris, au SIMA. Optimiste,
I'ambiance I'était autant que
les résultats: 1996 fut une
année fructueuse puisque les
ventes ont été en hausse dans
tous les pays, a quelques ex-
ceptions pres. La direction est
convaincue qu'une constante
s’est installée.

Les leaders de la firme expliquent ce
bond en avant par I'accroissement de
la population mondiale — qui aug-
mente sans cesse ses besoins en den-
rées alimentaires — et par les réserves
de céréales, fortement mises a contri-

bution ces derniéres années. Consé-
quences: une augmentation massive
des surfaces cultivables. Une déclara-
tion qui peut faire mal a un Suisse
quand on sait que les agriculteurs
de ce pays sont contraints 2 geler des
terres productives. Puisse I'optimisme
de la firme «contaminer» nos politi-
ciens, afin qu’ils voient I'avenir et les
chances de notre agriculture dans la
perspective de New Holland.

Qui est New Holland?

Lentreprise construit, produit et vend
un choix énorme de tracteurs, mois-
sonneuses-batteuses, ensileuses, pres-
ses et autres récolteuses, pour la
vigne p. ex. ainsi que des machines
légeres pour I'industrie et le batiment.
Les machines agricoles sont
vendues sous le nom New Holland, de
méme que sous les marques Fiatagri,
Ford, Versatile et Braud.

Les machines de construction
portent les noms de Fiat-Hitachi ou
FiatAllis.

Les machines légeres pour
I'industrie et le batiment sont
commercialisées sous les marques
New Holland, Ford et Fiat-Hitachi
Compact Line.

Avec un chiffre d’affaires de 5,5 mil-
liards de dollars par an, New Holland
est le meneur incontesté de la bran-
che des machines agricoles. L'entre-
prise possede une part de marché de
21% dans le domaine des tracteurs et
de 17% dans celui des moissonneuses-
batteuses. De plus, elle compte 13
centres de recherches + développe-
ments, dispose de 18 usines et de
26 organisations de ventes, réparties
dans 24 pays et sur les 5 continents.
En Europe, New Holland collabore
sur le plan technique avec les fabri-
cants de moteurs Cummins et Iveco.
A cela s'ajoute trois centres de pro-
duction, un joint-venture au Japon et
«New Holland Logistics» qui emploie
plus de 18 800 collaborateurs.

La production dans son entier est dis-
tribuée, vendue et 'assistance apres-
vente est assurée par un réseau de

New Holland: Hier, un nom pour
les  moissonneuses-batteuses; au-
Jourd'hui, la plus grande marque
du secteur agricole. TF 78 en roule
dans le blé, en Amérique.

5600 partenaires dans 15 pays. New
Holland soutient ses partenaires grice
2 9 instituts financiers autogérés,
basés en Europe et en Amérique du
Nord.

New Holland est une filiale du groupe
Fiat 2 qui appartient 69% des parts de
Uentreprise. La nouvelle société a été
fondée le 7 mai 1991 par la fusion de
Fiat-Goetech et de Ford New Holland.
Le siege se trouve a Londres et la so-
ciété est cotée a la bourse de New York
depuis le 12 novembre 1996.

Une médaille d’argent
au SIMA

Une médaille d’argent a été décernée
a New Holland pour son réseau de
communication CAN-Fibre optique
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pour tracteurs, moissonneuses-bat-
teuses et ensileuses automotrices. Ce
réseau se compose d’un systeme mul-
ticanal CAN (Controlled Aera Net-
work) et utilise un c4ble en fibre op-
tique pour le transport des informa-
tions. Une boite électronique équipée
de sensors et d’organes de comman-
des est fixée aux points stratégiques
d’une machine (sur une moisson-
neuses-batteuses TF 78: cabine, mo-
teur et systeme électrique, par exem-
ple); cette boite est reliée par un court
conduit électrique a chacun des €lé-
ments de son secteur. Le flux des in-
formations est transmis par signaux
électriques. Finalement, ces boites
sont reliées entre elles et raccordées a
I'unité centrale par le cable en fibre
optique. Les informations seront alors
converties en systemes optique et digi-
tal.

Les moissonneuses-batteuses moder-
nes sont équipées d'une série d’élé-
ments de guidage (soupage, vérin

électriques, etc.) qui régleront les di-
vers organes. Ces derniers seront sur-
veillés par des sensors (thermometre,
manometre, compte-tours, etc.) Le
systtme de transmission CAN avec
cable en fibre optique permet un dia-
logue exempt de tout dérangement
entre chacun des organes.

Avantages pour I'utilisateur:

o Information: Sur son écran,
dans la cabine, le chauffeur a un
acces direct aux données de fonc-
tionnement de sa machine.

e Controles et auto-diagnos-
tic: Le systéme est en mesure de
reconnaitre d'éventuels déreglements
et d’en informer le chauffeur.

e Sécurité: Le systeme analyse ou
empéche les ordres qui seraient dan-
gereux pour la machine. De plus, il
est sensible aux défectuosités €lectri-
ques (influences des lignes 2 haute
tension). Un programme de controle
intégré facilite I'entretien.

50 ans pour Service

Company AG

Le 8 avril, la maison Service Company
AG a Oberbipp a fété son 50¢ anniver-
saire. Cest en effet, dans le canton
de Zurich le 8.4.1947, que son inscrip-
tion a été inscrite au registre du com-
merce.

Les collaboratrices et collaborateurs
se sont réunis pour célébrer I'événe-
ment. Diverses manifestations ont eu
lieu regroupant plusieurs personna-

lités dont MM. Urs Hofer, secrétaire
de ’ASMA, E. Schaad, député et E Obi,
maire d’Oberbipp. A cette occasion,
un tilleul a été planté sur 'aire de
Serco.

Walter Stiheli, président du conseil
d’administration a annoncé la date
du jubilé qui se déroulera dans le
cadre de l'exposition des produits
Serco, le 29 aofit 1997.
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