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‘ ]‘ TIR safllen zu dritt
auf einer jener
niederen = Matratzen,
welche fast die einzige
Moblierung der arabi-
schen Hauser darstellen,
mein  Geschiiftsfreund
in Marrakech, ein Ame-
rikaner und ich. Der
Amerikaner, der ein
Warenhaus im Mittelwesten besaB, hatte eine
Ferienreise nach Marokko gemacht und dabei
groBes Gefallen an den dortigen Lederarbei-
ten gefunden. «Solche Brieftaschen wiren ein
Artikel, den ich gut verkaufen konnte», sagte
er, und ich brachte ihn deshalb mit meinem
Kommissiondr zusammen.
«Zu welchem Preis konnten sie
Portefeuille liefern?» fragte er meinen Ver-
trauensmann.

Schon als 12jihriger
traumte ich von Afrika.

mir dieses

Derdyndiraym
rKr Wil iyt

VON EMIL STORRER

Wrd

«Fiir 250 Francs das Stiick.»

«Gut, und wie viele haben Sie am Lager?»
«Etwa, 200 Stiick.»

«Das ist eine Quantitit, die sich fiir mich nicht
lohnt. Ich brauche mindestens tausend. Wie ist
der Preis, wenn ich tausend nehme?»

«300 Francs.»

Der Amerikaner stand emport auf. «Machen
Sie keinen Scherz», sagte er, «es ist doch nicht
moglich, daBl sich der Preis erhoht, wenn die
Bestellung grofer wird!»

«Doch, doch, es ist so», entgegnete der Araber
und warf mir einen Blick zu, der sagte: «auch
wieder einer dieser Auslinder, die nichts vom
Geschift verstehen!»

Der Handel kam dann nicht zustande, und ich
ging deshalb der zehnprozentigen Kommission
verlustig, die mir sonst gutgeschrieben worden
ware.

24



S ¢ H W E 1

Handwerker sind
nicht Fabrikanten

Die Offerte meines Kom-
missiondrs war aber voll-
kommen in Ordnung ge-
wesen. Die Beschaffung einer aufergewohn-
lich groflen Menge verursacht auflergewdhnlich
grofle Umtriebe, und fiir diese zusitzliche Ar-
beit will der arabische Vermittler bezahlt wer-
den. Dazu kommt noch der Umstand, dafl die
marokkanischen Brieftaschen, Damentésch-
chen und Hocker wie auch die Chaiselongue-
decken nicht in Fabriken hergestellt werden,
welche um so billiger arbeiten, je grofier die
Produktion ist. Die Erzeuger sind alles kleine
Handwerker, die ihre Waren in ganz kleinen
Mengen zum Verkauf bringen. Eine grofle
Nachfrage treibt deshalb sofort die Preise in
die Hohe.

Wenn diese Handwerker etwas fertiggestellt
haben, so gehen sie damit nicht selbst auf den
Markt, sondern sie lassen die Waren durch
einen sogenannten Crieur anbieten. Dieser
macht nun zwischen elf und zw6lf und vier
und fiinf Uhr die Runde bei den Kommissioni-
ren und nimmt Angebote entgegen. Es geht
dhnlich zu wie bei einer Borse, nur dafl Kdufer
und Verkiufer nicht am gleichen Ort versam-
melt sind. Dem Meistbietenden wird die Ware
zugeschlagen.

Je nach Angebot und Nachfrage schwanken
die Preise stark. Der gleiche Artikel kann am
Anfang des Monats 1000 Francs kosten,
Mitte des Monats 1500 Francs und Ende des
Monats 900 Francs.

Dieses Produktionssystem bringt es mit sich,
dafl man nicht Bestellungen aufgeben kann,
wie das in Europa iiblich ist. Es ist nicht mog-
lich, hundert Chaiselonguedecken zu einem
bestimmten Preis zu bestellen, «wie gehabt,
lieferbar bis August 1952». Die kleinen Hand-
werker, die ihre Decken weben, wollen sich
nicht von Anfang an auf einen Preis festlegen,
noch weniger auf eine Lieferfrist. Wenn sie
ein paar Decken gut verkaufen, dann machen
sie es sich sofort etwas gemiitlicher. Sie leben
sehr geniigsam und bescheiden, und sie arbei-
ten, um zu leben, sie leben nicht, um zu arbei-
ten, wie wir Europder und vor allem wie wir
Schweizer.

Wenn ich deshalb eine grofere Menge Dek-
ken brauche, so gibt es keine andere Methode,
als dall ich meinem Depothalter sage: «Kaufe
fiir mich hundert Chaiselonguedecken!»
Damit ich sicher bin, daf er nicht zuviel be-
zahlt, muf§ ich ihn natiirlich an einem billigen
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Preis interessieren. Ich sage ihm also z. B. —
in Nordafrika sagt man sich du —: «Fiir
eine Decke, die du fiir 1000 Francs kaufen
kannst, bekommst du 50 Francs Kommis-
sion. Wenn du sie aber fiir 900 Francs kau-
fen kannst, bekommst du 70 Francs Kom-
mission.»

Natiirlich braucht es eine sehr genaue Kennt-
nis der Marktlage, um richtige Abmachungen
treffen zu konnen. Dieser Schwierigkeit des
Einkaufes verdanke ich meine berufliche Exi-
stenz. Es ist fiir die Teppichgeschifte in

Bambara-
Maske aus
dem frans.
Sudan.

Fiir solche
Stiicke ist es
nicht schwie-
rig, Abnehmer
zu finden

Europa und Amerika, denen ich diese marok-
kanischen Artikel verkaufe, nicht moglich,
direkt von Ziirich oder von New York oder
Kopenhagen aus Bestellungen aufzugeben.
Eigene Einkiufer aber nach Afrika reisen zu
lassen, lohnt sich nicht.

Ich glaube deshalb, dafl ich eine wirkliche
Liicke ausgefiillt habe, als ich mein Geschaft
griindete. Gleichzeitig aber habe ich damit
einen alten Wunschtraum erfiillt, im Orient
leben zu konnen.
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Schon als ich noch
in Schaffhausen in
die Schule ging,
iibte Afrika eine
geheimnisvolle und unwiderstehliche Anzie-
hungskraft auf mich aus. Wenn ich ein Mu-
seum besuchte, so interessierten mich weder
die Bilder noch die Hellebarden, wohl aber
exotische Masken, Skulpturen und Stoffe. Zu
diesen zog es mich immer wieder hin. Diese
Sehnsucht nach dem Orient wurde so grof,
dafl ich im Alter von 18 Jahren den Coiffeur-
laden in Feuerthalen, wo ich eine Lehre
machte, verlieff, durchbrannte und in die Frem-
denlegion eintrat. So lernte ich Nordafrika ken-
nen, Oran, Sidi-bel-Abbés, Colomb-Béchar, Fez
und zuletzt Indochina. Nachdem ich drei Mo-
nate in Saigon gewesen war, gelang es meinen
Eltern, mich freizubekommen, da ich noch
nicht volljihrig war. ‘

Man hat im allgemeinen falsche Vorstellungen
von der Fremdenlegion. Natiirlich fehlt es
dort nicht an kriminellen oder zum mindesten
vollstandig abgestumpften Elementen, aber sie
sind in der Minderzahl. Und wenn man seine
Sache recht macht, so geht es einem gar nicht
iibel. Vor allem sind die zahlreichen Schweizer
beliebt.

Die Legion jedenfalls gab mir nun Gelegen-
heit, das Land meiner Triume kennen zu ler-
nen. Jede freie Minute rutschte ich auf den
Mirkten der Eingeborenen herum, und bald
hatte ich so viel Arabisch gelernt, um mich
verstindigen zu konnen.

Wenn man in die Legion angeworben wird,
erhdlt man eine Prdmie von 10000 Francs,
die in Raten ausbezahlt wird. Das war damals
eine schone Summe Geld. Ich rauchte nicht,
trank sehr wenig und beniitzte die Barmittel,
um moglichst viele nordafrikanische Andenken
zu kaufen, Dolche, Schmucksachen usw. Da-
mals, im Jahre 1935, konnte man noch herr-
liche Dinge fiir wenig Geld erwerben; Tou-
risten waren noch eine Seltenheit.

Statt Kaufméannischer
Verein und
Handelsschule

Wie man mit 500 Franken
ein Geschaft griindet

Wieder in der
Schweiz, halfich
in der elter-
lichen Gértnerei mit. Ich kann nicht sagen,
dall mich diese Tatigkeit begeisterte, und noch
weniger begeisterte mich der Militardienst. Als
alter Legiondr kam es mir natiirlich héchst
eigenartig vor, nun plotzlich wieder als Rekrut
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behandelt zu werden. Der oft etwas kleinliche
Betrieb — «chond Sie sich nod luuter aa-
mdlde?» — mufite natiirlich jemandem, der
schon die Feuertaufe hinter sich hatte, etwas
auf die Nerven gehen.

Nach Kriegsende war ich als sogenannter Sa-
lonier, das heit als erster Angestellter bei
einem Coiffeur in Ziirich titig. Das Heimweh
nach Afrika wurde aber immer grofler, und so
beniitzte ich die Ferien, um wieder in das Land
meiner Sehnsucht zu fahren. Meine ganzen Er-
sparnisse bestanden aus 500 Schweizer Fran-
ken, und diese dienten dazu, um nun ein Ge-
schiaft nach meinem Geschmack aufzubauen.
Vierter Klasse fuhr ich iibers Mittelmeer und
nachher mit der Bahn nach Marokko. Nun
kam mir meine alte Legionzeit zustatten.
Uberall im Land traf ich ehemalige Kame-
raden. ) )

Die Legionidre erhalten bei ihrem Eintritt fort-
laufende Nummern. Die meine betrug 61 279.
Jeder Soldat, der sich anmeldet, mufl auch
seine Nummer hersagen konnen, vorher hat er
keinen Ausgang. Das machte vor allem den
Deutschen Miihe, und es dauerte manchmal
mehrere Wochen, bis es einem gelang, fehler-
frei zu sagen: «Mon capitaine, légionnaire
Krause, matricule numéro 61 483!» Da die
Nummern durch die Reihenfolge des Eintrittes
bestimmt werden, weil man, wann ungefihr
der Eintritt erfolgte. Wo immer ich hinkam,
erkundigte ich mich, ob Legionire, die die
Nummern 60 000—65 000 trugen, noch an-
wesend waren. Ich traf dann auch tatsichlich
eine Menge alter Bekannter, wurde iiberall gut
aufgenommen und konnte sogar in den Ka-
sernen schlafen.

Viele Ehemalige hatten inzwischen den Dienst
quittiert und sich selbstindig gemacht. Nach
fiinfzehn Jahren erhidlt ndmlich der Legionir
eine kleine Pension; da er von dieser aber
weder leben noch sterben kann, ergreifen die
meisten eine neue Titigkeit. Der eine eroffnet
eine kleine Wirtschaft, ein anderer wird Con-
cierge, ein dritter iibernimmt ein Bureau de
tabac, ein vierter betitigt sich als Fremden-
fiihrer,

Es fehlte mir infolgedessen nicht an Beziehun-
gen, und so gelang es mir, aus den fiinfhundert
Schweizer Franken nicht nur die Hin- und
Riickreise und die Kosten fiir einen Monat
Aufenthalt in Marokko zu bestreiten, sondern
noch eine ganze Menge marokkanischer Ar-
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tikel mit mir zu nehmen. Und nun beniitzte
ich die Mittagszeit im Coiffeurladen, um an
Hand von Mustern Kiufer zu finden. Zu mei-
ner Befriedigung fanden vor allem die Chaise-
longuedecken und die Hocker grofles Interesse.
Und als ich nun meine Stelle aufgab und wie-
der nach Afrika zuriickfuhr, wufite ich bereits,
fiir welche Art Waren ich Abnehmer finden
wiirde. Heute habe ich einen ziemlichen Export,
auch nach andern Lindern, und mein Geschaft
hat einen solchen Umfang angenommen, dafl
ich in Ziirich, in Marokko, in Paris und in
Tanger einige Leute beschéftige. Tanger ist der
juristische Sitz meiner Firma. Dort lebt auch
meine Familie.

Ich weiB, Tanger hat einen sehr schlechten
Ruf. Man sagt, diese Stadt sei ein Dorado der
Schmuggler und Schieber der ganzen Welt.
Das ist iibertrieben. Ich bin nicht sicher, daf
dort im Verhiltnis zur Einwohnerzahl mehr
Morde passieren als in dem geordneten Ziirich.
Der grofle Vorteil von Tanger ist der, dall man
dort iiberhaupt keine Steuern bezahlen muf.
Auch das Leben ist ziemlich billig. Internatio-
nal ist die Stadt, das ist wahr. Das Elektrische
bezahlt man in Peseten, das Telefon in Francs,
und es existieren nebeneinander eine englische,
franzosische und spanische Post, die ihren
eigenen Brieftridgerdienst haben.

Der Vertrieb der mehr kommerziellen Artikel
ist aber nur ein Teil meiner Titigkeit, wenn
auch umsatzmifig ein wichtiger. Er hilft mir
vor allem, meine Spesen zu decken. Meine ei-
gentliche Liebhaberei und Leidenschaft ist
aber der Vertrieb von Volkskunstgegenstan-
den. Die wirklich erstklassigen Sachen sind
nidmlich nicht die, welche fiir den Export her-
gestellt werden, Weder die Lederhocker noch
die Chaiselonguedecken noch die Damen-
taschen werden von den Marokkanern selbst
gebraucht. Sie erzeugen diese Dinge, weil im
Ausland dafiir Bedarf besteht. Man kann nicht
sagen, sie seien nicht gut. Sie sind auf jeden
Fall tausendmal besser als der pseudomarok-
kanische Ramsch, der in Europa fabriziert
wird, wie man ihn in der Schweiz nicht selten
findet, aber nicht nur hier, sondern auch in
Marokko selbst. Kédufer sind die Touristen,
denen es oft an jeder Sachkenntnis fehlt.
Schon manchmal haben mir Schweizer Be-
kannte voll Stolz «echt algerische» Seiden-
tiicher gezeigt, die sie auf einer Nordafrika-
reise erworben hatten. Dabei handelt es sich
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um billige Kunstseidendrucke aus Lyon. Auch
viel «marokkanischer» Schmuck ist in der
Tschechoslowakei entstanden.

Wirklich interessante Gegenstinde hingegen
sind die fiir den eigenen Gebrauch hergestell-
ten Einzelstiicke. Ich mufl gestehen, dafl ich
urspriinglich den Unterschied auch nicht auf
den ersten Blick sah. Immer mehr hat sich
aber mein Urteil verfeinert. Leider sind die
guten, alten Sachen immer seltener aufzutrei-
ben. Der Zerfall des Geschmacks ist eine Er-
scheinung, die nicht auf Europa beschriankt
ist. Frither wurden in Nordafrika die Decken
und Teppiche mit Pflanzenfarben gefirbt,
jetzt braucht man leider fast ausschlieflich
Anilinfarben, und zwar nicht etwa die guten
schweizerischen, sondern solche, die sehr rasch
verblassen. Anilinfarben sind eben viel billiger
als Pflanzenfarben, die in miihsamer Arbeit
aus seltenen Pflanzen zubereitet werden
miissen.

Genau wie bei uns wird auch nicht mehr viel
Garn und Wolle selbst gesponnen. Es kommt
billiger, die Wolle, die man braucht, fertig zu
kaufen und die Rohwolle von den eigenen
Schafen zu verkaufen. Immer mehr nehmen
auch Kunstseide und Nylon iiberhand, und die
alten Lederwaren werden durch Plastic-Artikel
ersetzt.

Gut sind deshalb in der Regel nur noch die
alten Sachen. Diese finde ich vor allem auf
den Mirkten.

Markten auf den Mérkten Solche Bezirks-

mirkte finden
gewoOhnlich einmal in der Woche statt. Dort
kommen die Leute oft von iiber hundert Kilo-
meter weit her. Dort ist es moglich, gelegent-
lich ‘interessante Gegenstiande zu fischen.
Es ist fiir mich gleich wie fiir jeden Antiquar:
Schlechte Zeiten sind fiir mich gute Zeiten.
Wenn die Leute in Geldnot sind, dann riicken
sie mit ihren alten Teppichen und Decken
heraus. Im Gegensatz zu uns kann man dort
einen alten Teppich ohne Bedenken kaufen,
weil er in der Regel ebenso gut erhalten ist
wie ein neuer. Die Eingeborenen betreten ja
nie einen Teppich, ohne vorher die Schuhe
auszuziehen. Mit Schuhen auf einem Teppich
herumzutreten kdme ihnen als dhnliche Un-
geheuerlichkeit vor wie uns, wenn jemand
mit schmutzigen Schuhen iiber eine seidene
Steppdecke gehen wiirde.
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Natiirlich ist dieser Einkauf recht schwierig.
Man mufl die Preise abschitzen konnen, sonst
weill man nicht, wieviel man heruntermarkten
darf; denn es ist iiblich, daf der Verkidufer
zuerst das Doppelte oder Dreifache verlangt.
Die Araber selbst sind im Markten unglaub-
lich zgh. In der N#he von Fez war ich in
einem Stddtchen auf dem Markt, wo die
Decken herkommen, in welche sich die Leute
zum Schlafen einwickeln. Es sind sehr schone,
weille Unidecken, 5 Meter lang und 1,6 Meter
breit. Dort traf ich nun auf dem Markt einen
Mann, der seine Decke anbot. Es waren meh-
rere Interessenten da, allerdings alles Araber,
denn meist bin ich auf solchen Mirkten der
einzige Europder; die Franzosen lassen die
Waren durch Araber kaufen.

Schliefllich war ich der Hochstbietende, aber
der Mann fand den Preis immer noch zu nied-
rig. Nun mischte sich ein gutes Dutzend
Herumstehender ein und redete dem Verkaufer
zu, er solle doch zuschlagen. Schlieflich iiber-
gab mir der Mann die Decke mit Trénen in
den Augen: «Hier hast du sie, aber ich bringe
kaum den Preis der Wolle heraus. 52 Schafe
mubflte ich scheren fiir diese Decke, aber ich
brauche das Geld.»

Nachdem ich die Decke unter den Arm ge-
nommen hatte, quilten mich nun doch Ge-
wissensbisse. Ich lief dem Mann nach und
gab ihm freiwillig etwas in die Hand.

Ich merkte aber deutlich, wie sehr ich durch
diese Tat des Mitleids in der Achtung meines
arabischen Begleiters gesunken war. Wer mehr
bezahlt, als er muf, gilt nicht als generss,
sondern als dumm; auch wer darauf verzich-
tet, fiir Vermittlungen die iibliche Provision
einzustreichen. Selbstverstindlich haben alle
Fremdenfiihrer auf allen Kiufen, welche die
Touristen tdtigen, mindestens 10 % Provision.
Sie wird auch ausbezahlt, wenn der Fiihrer
gar nicht in den Laden kommt.

Auch wenn ich einen Schweizer Freund in
irgendeinen Laden schicke, so wird mir nach-
her diese Provision ausbezahlt, die ich dann
natiirlich meinem Bekannten zuriickgebe. Ich
habe schon versucht, meine marokkanischen
Geschiftsfreunde zu veranlassen, die 10 %
gleich vom Preis abzuziehen, aber sie gingen
nicht darauf ein. Jeder Vermittler ist seines
Lohnes wert.

Gelegentlich finde ich gute Sachen dadurch,
daBl ich irgendein Fraueli auf dem Markt
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frage, ob es den Schmuck verkaufe, den es
am Halse trigt.

Es gibt ndmlich in Marokko prachtvollen
Schmuck. In allen Schichten der Bevolkerung
wird viel mehr Wert auf Schmuck gelegt, als
das in Europa der Fall ist. Die Frauen der
armern Kreise sind ganz behangen mit Silber-
schmuck, bei den bessern Familien sieht man
auch Gold.

Ich kenne einen Fall, wo ein verhiltnismafig
bescheidener Kaufmann, dessen Vermogen
kaum 20 000 Schweizer Franken betrug, seiner
Frau einen goldenen Giirtel im Werte von
iiber 2000 Franken schenkte. Solch teure Ge-
schenke sind gar nicht selten, was beweist,
daf die Stellung der Araberfrau nicht so
schlecht ist, wie man bei uns meint. Dabei
gebe ich allerdings zu, dal Schmuck hiaufig
als Kapitalanlage erworben wird.
Silberschmuck wird nach dem Gewicht ver-
kauft, also zum Silberpreis zuziiglich eines

prozentualen Zuschlages fiir Arbeit.

Die Araber sind nicht nur ihren Frauen gegen-
ttber, sondern ganz allgemein sehr freigebig.
Thre Religion verpflichtet sie dazu, jihrlich
zehn Prozent ihres fliissigen Vermognns unter
die Armen zu verteilen.

Andere Lander,
andere Sitten

Friiher, bevor ich ein Auto
hatte, mufite ich mich der
iiblichen Eingeborenen-
Autobusse bedienen, wenn ich einen Markt
besuchen wollte, oder dann zuweilen stunden-
lang in der heilen Sonne zu Fufl gehen. Das
hatte aber den Vorteil, dafl ich oft bei Ein-
geborenen iibernachten konnte. Die Araber
sind auflerordentlich gastfreundlich. Sobald
man ihr Gast ist, spielen kommerzielle Er-
wiagungen keine Rolle mehr. Ob man Kiufer
oder Verkdufer sei, man wird fiirstlich be-

wirtet.

In den Zimmern hat es fast keine Mdbel. Man
sitzt auf den niedern Matratzen, iiber die wun-
derschine, gestickte Uberziige geworfen sind.
Der ganzen Zimmerlinge nach — die Zimmer
sind meistens schmal — 14uft ein schmaler
Teppich, héchstens 1,6 Meter breit, aber 3 bis
4 Meter lang. Die Eingeborenenteppiche sind
deshalb immer schmal, das bei uns iibliche
Format von zwei auf drei Meter wird nur fiir
den Export hergestellt. Zum Essen wird ein
kleiner, niedriger Tisch hineingetragen. Man
braucht weder Gabel noch Messer, sondern
ift mit der rechten Hand. Die Fatma — das

9



S ¢ I W E I
Dienstmiddchen — erscheint zuerst mit einem
Kiibel voll Wasser und Seife, worauf man sich
die Hande wischt. Dann verteilt der Gast-
geber allen einige Stiicke Brot. Hierauf kommt
eine grofe, runde Platte auf den Tisch, und
jeder tunkt sein Brot hinein.

Als ich einmal einen arabischen Freund fragte,
warum man eigentlich nicht mit Loffeln und
Gabeln esse, so sagte er, er finde das etwas
unappetitlich, man wisse ja nicht, ob diese
EBwerkzeuge sauber gewaschen seien. Hin-
gegen miifte einer doch ein merkwiirdiger
Mensch sein, dem es vor der eigenen Hand
ekle.

Nach dem Essen werden wieder die Hénde
gewaschen, und nachher folgt in Marokko der
Tee, in Algerien und Tunesien aber meist der
Kaffee.

Die Araber sind im Gegensatz zu dem bei uns
verbreiteten Vorurteil peinlich sauber. Wenn
einer unreinlich ist, so ist daran nur eine iiber-
malige Armut schuld. Selbstverstindlich kann
man von jenen Schichten, die nicht einmal
ein Dach {iber ihren Kopfen haben und kein
Geld zum Kauf der nétigsten Kleider besitzen,
nicht verlangen, daf} sie Korperpflege treiben.
Ich reise nie mit einer Waffe. Warum auch?
Man benotigt in Marokko so wenig einen Re-
volver wie in der Schweiz. Auch sind die Leute
sehr ehrlich. Mir ist auf jeden Fall noch nie
das Geringste abhanden gekommen. Es ist
deshalb ein Unsinn, wenn viele Schweizer sich
Reisegesellschaften anschlieflen, nur weil sie
glauben, es wiirde ihnen sonst etwas passieren.
Davon ist keine Rede. Auch eine Frau kann
sich {iberall allein hewegen, ohne daf ihr etwas
geschieht, vielleicht mit Ausnahme einer Bor-
dellstralle in einer Stadt. Aber das ist ja selbst-
verstindlich. Auch bei uns riskiert eine Frau,
die sich allein in anriichige Gassen oder gar
Lokale begibt, von aufdringlichen Miannern
angerempelt zu werden.

Es ist wahr, gerade in abgelegenen Orten
erregen Ausldnder eine gewisse Aufmerksam-
keit, aber auch das ist nicht merkwiirdig.
Wenn ich mit meinem arabischen Angestell-
ten durch Ziirich gehe, so drehen sogar in
dieser grofen Stadt viele Leute die Kopfe
nach ihm. Aber sowenig es ihnen einfallen
wiirde, ihn niederzuschlagen, sowenig denken
die Araber daran, gegeniiber einem europdischen
Touristen, der sich anstindig auffiihrt, tét-
lich zu werden.

Wenn eingeborene Fiihrer gelegentlich das
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Gegenteil behaupten, so tun sie das nur, um
ein hoheres Trinkgeld fiir ihren angeblichen
Schutz zu ergattern.

Einkaufstechnik im
dunklen Afrika

Nicht nur in Nord-
afrika, auch in West-
afrika trage ich nie
eine Waffe mit mir.

Mit der Zeit habe ich ndmlich meine Reisen
auch in diesen Teil des Kontinents ausgedehnt.
Dort bemiihe ich mich vor allem, einwandfreie
Volkskunst-Stiicke aufzutreiben. Ich mache
das im Auftrag von Museen, Sammlern, vor
allem aber im Auftrag des Wohnbedarfes Zii-
rich, dem ich fortlaufend gute Stiicke beschaf-
fen mufB.

Vor zwei Jahren machte ich zum erstenmal
eine Blitztour nach dem Sudan und der Elfen-
beinkiiste. Ich reiste per Flugzeug, um diese
Gegenden rasch abzutasten.

Spater unternahm ich dann eine eigentliche
kleine Expedition. Dabei gehe ich nicht syste-
matisch vor, sondern gefiihlsméfig. Ich nehme
z. B. in einem Hotel in Bouaké, einer netten
Kolonialstadt der Elfenbeinkiiste, ein Zimmer.
Dann miete ich auf dem Markt einen kleinen
Lastwagen mit ein paar Triagern. Das ist kein
billiges Vergniigen, die Spesen belaufen sich
pro Tag auf rund 200 Schweizer Franken. Es
braucht also eine ziemlich gute Ausbeute,
damit die Sache rentiert. Und nun fahre ich
auf gut Gliick in die Doérfer hinaus, wenn
moglich in die Seitentdler und kaufe dort
Skulpturen und Textilien.

Wenn ich in einem solchen Dorf ankomme, so
ist das erste, daf ich am Eingang haltmache
und einen Neger hineinschicke, der den Hiupt-
ling fragen muf, ob ich einen Besuch machen
diirfe. Ich werde selten abgewiesen.

Dann werde ich in die Hiuptlingshiitte ge-
fiihrt. Der Hauptling sitzt auf einem Stuhl,
und ich setze mich neben ihn. Er fragt mich
dann nach Woher und Wohin. Ich gebe durch
meinen Dolmetscher Antwort, und unterdessen
schaue ich mich in der Hiitte um. Da hingen
die merkwiirdigsten Dinge, grofe Gebisse von
tropischen Tieren, Gewehre, Messer, Dolche,
Holzplastiken.

Diese Hauptlinge sehen manchmal sehr furcht-
erregend aus, aber ich habe genug Lebens-
erfahrung, um zu wissen, dafl der Schein triigt.
Der Mensch ist kein wildes Tier, und zwischen
einem Negerhduptling und einem schweizeri-
schen Gemeindeprisidenten besteht kein
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grundsitzlicher Unterschied. Beide sind mif-
trauisch, wenn ein Unbekannter sie besucht,
aber beide denken nicht daran, ihm etwas
Boses anzutun.

Es kommt also nur darauf an, das Vertrauen
des Hauptlings zu gewinnen. Das gelingt mir
fast immer. Sobald ich es fertighringe, ihm ein
Licheln zu entlocken, weill ich, dafl ich ge-
wonnenes Spiel habe. Hiufig lidt er mich
dann zu einer Mahlzeit ein, und beim Essen
wird die Stimmung auf der ganzen Welt ge-
miitlich. Gewohnlich habe ich Nescafé bei mir,
der dann aufgetischt wird; der HAuptling
seinerseits 146t ein Huhn auftischen, und
so kommt man sich zusehends niher.

Dann, vielleicht nach einigen Stunden, frage
ich, ob ich nun die Erlaubnis bekdime, Masken
und Plastiken anzusehen, die sich im Dorf be-
finden. Wenn mir etwas besonders gut gefillt,
so erbitte ich die Bewilligung, zu photogra-
phieren, und dann, erst dann, komme ich ganz
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vorsichtic mit meinem Anliegen, ndmlich, ob
ich nicht das eine oder andere Stiick k&uflich
erwerben diirfte. Als Gegenleistung biete ich
nicht nur Geld, sondern auch Gegensténde,
welche die Neger besonders interessieren, wie
etwa Spieluhren und dhnliches.

Am meisten erreiche ich aber nicht mit Gegen-
leistungen, sondern mit guten Worten. Ich
sage, dall ich die Sache deshalb mitnehmen
mochte, weil meine Landsleute sie sicher sehr
bewundern wiirden. Wir hitten bei uns zwar
auch schone Sachen, aber andere, und Plasti-
ken dieser Art gidbe es bei uns leider nicht.
«Ich werde von dir erzihlen im Ausland!»
Die Schweiz selbst ist diesen Leuten natiirlich
kein Begriff. Immerhin gibt es Ausnahmen. So
kam ich einmal in ein Dorf und suchte den
Dorfiltesten. Dieser war aber abwesend. An
seiner Stelle erschien dann ein Neger, der
genau so aussah, wie ich mir als Knabe einen
Menschenfresser vorstellte. Zu meiner Uber-

Hinweise auf wenig beachtete bauliche
Einzelheiten.

DER LANDSTRASSE

Holzbeige in den Greyerzer Voralpen

Um solche Kunstwerke fertigzubringen, braucht es
eine ziemliche Geschicklichkeit. Versuchen Sie es ein-
mal!

Photo Dr. A. Helbling, Vevey, Corseaux
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raschung erkundigte er sich aber in gebroche-
nem Franzosisch, woher ich komme. Als ich
sagte, aus Europa, fragte er:

«Woher aus Europa?»

«Aus einem kleinen Land, das du sicher nicht
kennst, aus der Schweiz.»

«Ach», sagte er, «aus der Schweiz. Wenn du
wieder zuriickgehst, so lasse auch die Familie
Kneubiihler in Bern griilen.»

Der Mann hatte namlich widhrend des letzten
Weltkrieges einige Zeit als Internierter in der
Schweiz gelebt.

Ich komme fast jeden Abend mit einer scho-
nen Ausbeute zuriick. Wenn ich dann meinen
Bekannten erzihle, was ich alles erwerben

konnte, so sind diese ganz erstaunt und erzih-

len mir, daB sie selbst schon erfolglos versuch-
ten, irgend etwas zu erhalten.

Es kommt eben alles auf das psychologisch
richtige Vorgehen an. Ich mache es genau so,
wie es frither die Antiquare machten, wenn sie
im Engadin oder im Wallis Antiquititen auf-
trieben.

Ich betreibe diese Arbeit nicht um des Ver-
dienstes, sondern um der Sache willen. Auch
die alte Negerkultur stirbt aus. Ich bin {iber-
zeugt, dadurch, daBl ich diese Gegenstinde
ihren Besitzern abhandle, rette ich sie meistens
vor dem Untergang. Auflerdem ist es nicht
einmal falsch, wenn ich den Eigentiimern sage,
ich wolle damit Kulturpropaganda betreiben,
denn dadurch, daf man bei uns diese herr-
lichen Sachen sehen kann, wird ja tatsdchlich
das Verstindnis fiir die Eigenart der schwar-
zen Volker gehoben und das dumme Vorurteil
zerstort, als ob die sogenannten Wilden ein
primitives und kulturloses Dasein fiihrten.

Gefahr ist nicht mein Beruf Auch in die Ne-
gerdorfer gehe
ich grundsitzlich unbewaffnet, und auch bei
diesen Unternehmungen ist mir noch nie etwas
passiert. Einmal allerdings kam ich vielleicht
in eine gewisse Gefahr, aber da lag der Fehler
an mir. Als ich zu dem betreffenden Dorf
kam, wartete ich namlich nicht, bis der Haupt-
ling erschien, sondern um Zeit zu gewinnen,
iberredete ich dessen Sohn, mir das Dorf zu
zeigen. In einer Hiitte stand ein Webstuhl, an
dem mich vor allem die Webstuhlhalter fessel-
ten. Der Besitzer wollte aber nichts von einem
Verkauf wissen, sondern murmelte mit grim-
migem Gesicht etwas Unverstidndliches.
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Unterdessen sah ich in andern Hiitten noch
dhnliche solcher Bobinen, und es gelang mir
auch, einige davon zu erwerben. Inzwischen
aber war der erste Neger zum Zauberer gelau-
fen, und dieser seinerseits hatte den inzwischen
erschienenen Hauptling benachrichtigt.

Der Dorfgewaltige lief mich zu sich rufen, und
ich sah gleich, dall er {iber meine Ungebiihr-
lichkeit aufs hochste entriistet war, hatte ich
doch gewagt, mich ohne seine Erlaubnis im
Dorf herumzutreiben und sogar Einkiufe zu
tatigen. Ich entschuldigte mich und gab ohne
weiteres zu, hinter seinem Riicken etwa zehn
Bobinen gekauft zu haben. Um ihn auf meine
Seite zu bringen, bot ich ihm fiir eine kleine
Skulptur, die er besall, einen auflergewthnlich
hohen Preis an. Das war nun ein Fehler.
Damit hatte ich es mit dem Mann endgiiltig
verdorben. Er sagte sich: «Entweder ist der
Preis so hoch, weil mich der Fremde bestechen
will, oder aber der Preis ist angemessen, und
dann hat er den andern viel zuwenig bezahlt.»
Wihrend nun der Hiuptling seinem Unmut
Ausdruck gab, ballte sich auch unten im Dorfe
ein Gewitter zusammen. Der Zauberer hatte
ndmlich unterdessen die Leute gegen mich
aufgewiegelt.

Ich merkte, es lag etwas in der Luft, und
wandte mich immer mehr der Tiire zu, um
moglichst rasch zu verschwinden. Da mein
Auto in einem Graben stecken geblieben war,
mufite ich fast zwei Kilometer zu Full zuriick-
legen. Etwa ein Kilometer auferhalb des Dor-
fes entdeckte ich plotzlich etwas Eigenartiges
am Boden: ein mit Blut beschmiertes Geld-
stiick, auf dem ein Pfeil lag.

Nun, ich bin nicht Ethnologe, aber trotzdem
war mir der Sinn des Zeichens sofort klar: Die
Neger opferten symbolisch das Geld, das sie
von mir erhalten hatten; der Pfeil aber bedeu-
tete die Ankiindigung der Feindschaft.
Diesmal war ich wirklich froh, als mein
Renault-Camion sich endlich in Bewegung
setzte.

Es ware nun leicht, dieses Erlebnis aufzu-
bauschen, und wenn ich es wie gewisse Reise-
schriftsteller machen wiirde, konnte ich unter
Verwendung solcher Episoden dem ganzen Ar-
tikel sogar den Titel geben: «Gefahr ist mein
Beruf.» Aber das wire eine Verdrehung der
Tatsachen. Es ist durchaus nicht sicher, daf
die Neger die Absicht hatten, mich umzu-
bringen.
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