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Hon man Jic Baviinwolle mit St singedion

oder

Die Kunst, seine Zrgparnisse zu verlieren

% k%
Von *,

lllustration von Alois Carigiet

Ich war nicht etwa ein ahnungs-
loser Engel, als mich der Terminge-
schiftsagent Dr. Blanc aus Genf auf-
suchte, sondern ich verfiigte schon iiber
reiche Erfahrungen als Wertschriften-
spekulant.

Vor zwei Jahren war es mir gelun-
gen, einen schonen Schnitt von ca. 8000
Franken zu machen. Mein Freund Ernst,
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Die grossen Schwankungen, welche der
Krieg an den Warenborsen mit sich bringt,
verlocken erfahrungsgemaiss viele Neulinge,
die glauben, miihelose Gewinne machen
zu konnen, zum Spekulieren. Der vorlie-
gende Artikel ist deshalb besonders zeit-
gemass.

der Bankbeamte, hatte mir damals gera-
ten, die 900 Franken, die ich von Tante
Emilie fiir das kommende Semester be-
kommen hatte, fiir eine Borsentrans-



aktion in amerikanischen Kisenbahn-
aktien zu wagen. Wenn auch mit ganz
schlechtem Gewissen, griff ich zu, und
schon nach vier Tagen waren mir auf
meinem Bankkonto zu meiner freien
Verfiigung siebentausendneunhundert und
ungrad Franken gutgeschrieben. Die
denkwiirdige Abwertung vom 29. Sep-
tember 1936 war fiir mich im giinstig-
sten Moment gekommen. Sie hatte mich
vom mittellosen Studenten in einen klei-
nen Kapitalisten verwandelt.

Es ging aber nicht zwei Jahre, und
dieser unverhoffte Gewinn war wegge-
schmolzen wie Schnee an der Friihlings-
sonne. Die gute Nase meines Freundes
versagte von da an griindlich. Bei allen
weitern Spekulationen war ich vom Pech
verfolgt. Die Amerikanischen, in die ich
mich verbissen hatte, stlirzten in nie ge-
wesene Tiefen, und es war so weit ge-
kommen, dass ich nicht nur die 8000
Franken vollstindig verlor, sondern
schlussendlich sogar das ganze Semester-
geld zum voraus verspekuliert hatte.

Als mir deshalb mein Freund riet,
es einmal mit Warenspekulationen zu
versuchen, griff ich nach dieser Chance
wie ein Ertrinkender nach einem Stroh-
halm. Mein Freund vertrat mit viel
Uberzeugungskraft die Meinung, dass
ich mich von meinem Verlust nur da-
durch erholen kénne, indem ich von dem
jetzt unsicher gewordenen Effektenge-
schdft auf das auf sichererer Grundlage
stehende Warengeschaft umsattle.

Dann erzdhlte er, dass er gerade
gestern eine fabelhafte Verbindung mit
einem Genfer Hause, das Niederlassun-
gen in Paris, London und sogar New
York besitze, angekniipft habe. Wenn
ich wolle, so konne ich schon morgen
vom Vertreter dieser Firma interessante
Aufschliisse iiber Moglichkeiten auf dem
internationalen Warenmarkt erhalten.

Der Herr Doktor

Es ging dann auch nicht lang, so er-
hielt ich den Besuch eines dusserst lie-

benswiirdigen Herrn, der sich als Dr.
Blanc vorstellte. Es ist begreiflich, dass
ein nie fertig werdender Student fiir
einen jungen Doktor Juris, der den Ab-
schluss seiner Studien schon gliicklich
unter Dach gebracht hat, besondere Ach-
tung empfindet. So wenigstens ging es
mir, als mein liebenswiirdiger Besucher
sich als Jurist entpuppte.

Der Doktor war ein &dusserst schar-
manter Herr, so scharmant, dass ich es
gar nicht merkte, dass er sich drei Stun-
den bei mir aufhielt. Als er nachts 12 Uhr
meine Studentenbude verliess, hatte er
zwei Kontrakte im Sack und eine Ver-
pflichtung von mir, sofort 2000 Franken
auf einer Bank fiir ein erstes Geschift zu
hinterlegen.

Der Doktor holte sehr weit aus in
seinen Ausfithrungen. Er dozierte mir
zuerst des langen und breiten, um was es
sich beim Warentermingeschift eigentlich
handle. Wenn man am 1. November
glaubt, dass eine Ware in einem Viertel-
jahr teurer sein werde als im gegenwar-
tigen Moment, so spekuliert man a la
Hausse, d. h. man kauft am 1. November
ein gewisses Quantum, lieferbar am
1. Februar.

Denkt man, dass der Preis sinkt, so
spekuliert man a la Baisse, man verkauft
die Ware heute in der Hoffnung, sie in
drei Monaten, d. h. im Moment der Ab-
rechnung, billiger bekommen zu kédnnen.

Die Ware selbst bekommt man na-
tiirlich nie zu sehen. Alle diese Abschliisse
kommen nur biorsenmissig, d. h. auf dem
Papier, zur Verrechnung. Da die Waren
nicht geliefert werden, miissen auch nicht
die ganzen Kaufpreise, sondern nur die
Kursdifferenzen bezahlt werden. Beim
Warentermingeschift ist es daher iiblich,
dass bei Kaufs- und Verkaufsauftrigen
nur ein Teil des Preises, die sogenannte
Kursmarge, die meistens nicht einmal
10 % betrigt, als Preissicherstellung hin-
terlegt wird.

Der Doktor zeigte sich erstaunt dar-
iiber, wie rasch ich diesen komplizierten
Mechanismus begriff, was mir wiederum
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sehr schmeichelte, Dabei verschwieg ich
wohlweislich, dass erst im letzten Seme-
ster in einem Kolleg diese Dinge behan-
delt worden waren.

Richtig ins Feuer kam mein Be-
sucher aber erst, als er nach seinen all-
gemeinen Ausfiihrungen dazu tiiberging,
von einzelnen wichtigen Produkten des
Welthandels zu sprechen, nédmlich von
Baumwolle und Baumwoll6l.

Er erklarte, dass es auf dem Welt-
markt zwei Artikel Baumwolle gebe, die
eigentliche Baumwolle selbst und das
Baumwollél. Das Baumwollél hidnge in-
sofern mit der Baumwolle zusammen, als
man dasselbe aus der Baumwolle ge-
winne. Nun sei aber eine Erscheinung
wichtig: wenn die Baumwolle auf dem
Weltmarkt steige, so miisse sich auch das
Baumwolldl dieser neuen Preislage an-
passen. Er behauptete, dass zur Zeit auf
dem Weltmarkt ein ungeheurer Baum-
wollvorrat vorhanden sei, und deshalb die
Baumwolle jetzt den denkbar niedrigsten
Kurswert aufweise, dass — und das
brachte er in fast leidenschaftlichem Tone
hervor — auf dem Kaufe von Baumwolle
ein Verlust praktisch ganz ausgeschlos-
sen sei.

Und jetzt wagte er sich auch ganz
vorsichtig mit der Hauptfrage hervor,
mit der Frage ndmlich, wie gross denn
das Kapital wire, welches ich in der Lage
sei, fiir eine solche Transaktion anzu-
legen. Nun hatte ich zwar keinen Rap-
pen; aber meine Tante Rdsi, die von mei-
nen Verlusten nichts wusste, hatte mir
einmal ganz im Vertrauen mitgeteilt,
dass sie auch 2000 Franken fiir eine ab-
solut sichere Sache riskieren mdchte.

So sagte ich dem Doktor aus einem
gewissen falschen Stolz, ich hitte noch
3000 Franken, mochte aber nur 2000 ris-
kieren. Der Doktor bedauerte, dass die
Minimalhinterlage fiir den kleinstmog-
lichen Warenkontrakt 3000 Franken be-
trage. Schon wollte das Geschdft an der
Differenz von 1000 Franken scheitern,
da kam dem freundlichen Herrn aus Genf
eine Zwischenlosung in den Sinn., Er
sagte, er konne es schliesslich auch mit

2000 Franken machen, wenn ich gleich-
zeitig noch einen Sicherheitskontrakt ab-
schliessen wiirde, und das brachte das Ge-
sprich auf ein drittes Produkt, welches,
wie ich jetzt erfuhr, auf dem Weltmarkt
auch noch eine sehr grosse Rolle spielen
soll, auf Schmalz.

« Schmalz », erkldarte mein Besucher,
« ist gegeniiber dem Baumwollsl das ed-
lere Produkt, und aus diesem Grund im
Preis immer hoher als Baumwoll6l. Wenn
also Baumwolle und Baumwollél im
Kurse steigen, so muss notgedrungen
auch Schmalz steigen, und umgekehrt.
Da Sie jetzt in Baumwolle 4 la Hausse,
also auf steigenden Kurs, spekulieren, so
miissen Sie sich gegen dieses Risiko da-
durch sichern, dass Sie in Schmalz 4 la
Baisse, also darauf spekulieren, dass der
Preis sinkt. Wenn Sie also in der Hausse-
Spekulation von Baumwolle dadurch zu
Verlust kommen sollten, dass die Baum-
wolle: unerwartet doch sinken sollte, so
wiirde auch das Schmalz sinken, und dort
hitten Sie dann einen Gewinn zu ver-
zeichnen.

Mit andern Worten », sagte der
Doktor schliesslich, « die Baumwolle muss
mit Schmalz eingefettet werden. »

Es war nachts 12 Uhr, als ich mit
klopfendem Herzen meine Unterschrift
unter einen Baumwoll- und einen
Schmalzkontrakt zeichnete. Der Doktor
verliess mit den besten Gliickswiinschen
meine mit Tabakrauch vernebelte Stu-
dentenbude.

Ich aber blieb zuriick mit dem si-
chern Gefiihl, dass jetzt borsentechnisch
der Gewinn sitzen musste, von dem ich
in Gedanken Tante Rosi jetzt schon die
Hilfte iiberliess.

Was mich Esel mit besonderm Stolz
erfiillte, war, dass ich dank meiner Hart-
nickigkeit erreicht hatte, zwei ganze Kon-
trakte gegen nur 2000 Franken Deckung
abgeschlossen zu haben, wéhrend andere,
weniger Gliickliche, fiir nur einen Kon-
trakt 3000 Franken hinterlegen mussten.

Und noch in einem andern Punkte
war meine Standhaftigkeit von Erfolg ge-
kriont gewesen: Der Doktor hatte namlich
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urspriinglich die Courtage, d. h. die Spe-
sen fiir einen Abschluss auf 90 $, also
total 900 Franken fiir diese beiden Kon-
trakte festgelegt. Da ich ja im Bérsen-
geschift kein ahnungsloser Engel war, so
konnte ich mit gutem Gewissen behaup-
ten, dass dieser Kommissionsansatz denn
doch unverschdmt hoch sei und jede Ge-
winnméglichkeit zum vornherein ganz er-
heblich einschranken miisse. Auch in die-
sem Punkte war der Doktor daraufhin
gewichen und setzte ausnahmsweise und
weil es sich um mein erstes Geschift
handelte, die Kommission auf 75 $ pro
Kontrakt hinunter. Die hohe Kommis-
sion, erklirte er, finde in der Tatsache
ihre Berechtigung, dass darin auch der
Informationsdienst fiir die Kunden inbe-
griffen sei. Seine Firma verfiige ndmlich
an den wichtigsten Handelspldtzen {iber
einen gut organisierten Stab von Fach-
leuten, welche jahraus, jahrein die Markt-
lage studierten, was ermdoglicht, die Kun-
den fortlaufend iiber die (Gewinn-)aus-
sichten auf dem laufenden zu halten,
ein Umstand, der auch wieder geeignet
sei, jegliches Risiko auszuschalten!

Es war mir ein leichtes, mit den
gleichen gewidhlten Worten, die mein
Doktor angewandt hatte, meine Tante
Rési, die ich am Morgen besuchte, von
der absoluten Sicherheit der Transaktion
zu iberzeugen. Sie- hiandigte mir die
2000 Franken aus, und diese wanderten
prompt nach Genf, und ich erhielt von
einer Firma Bright Star Ltd. die in eng-
lischer Sprache gedruckten Vertragsfor-
mulare, deren Hauptbestandteil eine ganze
Menge Klauseln waren, in denen auch
ein Jurist sich nur schwer zurechtfinden
konnte.

Der Nervenkrieg

Ich wartete jetzt mit Spannung auf
die versprochenen Kurs- und Borsen-
berichte, doch es vergingen zwei Tage,
drei Tage, fiinf Tage, ohne dass ich
etwas, weder von dem freundlichen Dok-
tor, noch von der Genfer Firma, noch
von deren Geschdftsverbindungen in Lon-
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don und New York erfuhr. Wenn ich
mich fiir die Kurse des von mir gekauf-
ten Schmalzes interessierte, musste ich
selbst Zeitungen ausfindig machen, welche
solche Kurstabellen enthielten. Natiirlich
habe ich das getan, denn die von meiner
Tante Rési (Erbtante!) gepumpten 2000
Franken lasteten schwer auf meinem Ge-
wissen.

Am dritten Tage nach Kontraktab-
schluss war ich mir iiber die Chancen
meiner Transaktionen klar: Meine Posi-
tionen lagen verkehrt. Mein Baumwoll-
kontrakt lautete a4 la Hausse, der Baum-
wollkurs sank aber von Tag zu Tag. Die
Schmalzspekulation war a la Baisse abge-
schlossen, Schmalz stieg im Kurs. Also
alles verkehrt. Von dem von ‘meinem
Doktor soviel besungenen Zusammenhang
zwischen Schmalz und Baumwolle war
keine Rede. Es waren lange, bange Wo-
chen, die jetzt kamen. Ich konnte mit
eigenen Augen verfolgen, wie die Hin-
terlage von 2000 Franken fiir die Kurs-
schwankungen, die ja durch die Kom-
mission ohnehin schon um 750 Kranken
geschropft war, zusammenschmolz.

Da ich von dem Doktor nichts horte,
wandte ich mich in meiner Not an Freund
Ernst. Von ihm vernahm ich, dass der
Genfer Doktor selbst iiber die unerwar-
tete Kursentwicklung bestiirzt war und
deshalb noch nicht den Mut gefunden
hatte, bei mir vorzusprechen. Bald dar-
auf rief er mich aber doch telephonisch
an und meldete, dass nach seinen Infor-
mationen Deutschland im Begriff sei,
sich mit einer grossern Position Baum-
wolle einzudecken, und die Kurse bald
steigen miissten. Ich solle nur den Mut
nicht verlieren, noch keiner seiner Kun-
den, der auf ihn horte, hdtte schlussend-
lich per Saldo verloren, ‘jeder hitte ge-
wonnen.

Und es war merkwiirdig, schon am
nichsten Tage trat die Wendung ein, die
Baumwolle stieg um einige Punkte, wih-
rend Schmalz sank. Aber am iibernich-
sten Tage war es wieder umgekehrt, und
ich kam mit dem besten Willen zu kei-
nem andern Schluss als zu dem, dass
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meine Position verkehrt lag, indem im
grossen und ganzen die Baumwolle im
Kurse fortwihrend sank, wiahrend Schmalz
stieg.

Immer wieder verstand es aber der
Doktor, mich zu beruhigen. Seine Erkla-
rungen waren in der Tat sehr einleuch-
tend. Ich legte mir im Moment nicht
dariiber Rechenschaft ab, dass der Dok-
tor es sehr wohl verstand, nachher der
Kursentwicklung eine gewisse Auslegung
zu geben, aber doch nicht die Fahigkeit
besass, die Kursbewegung richtig voraus-
zusagen.

Spater bin ich dann zum Schlusse
gekommen, dass das wohl {iberhaupt nicht
moglich sei; denn die Kursbewegung
hingt von so vielen Umstinden ab, dass
es ebensowenig moglich ist, den Kurs der
Baumwolle in drei Monaten zu prophe-
zeien, wie es unmdglich ist, vorauszu-
sagen, was fiir Wetter zu Ostern 1940
im Tessin sein wird.

Ich weiss nicht, ob meine baldige
Erkrankung eigentlich auf diese seelische
Zermiirbung zuriickzufithren war. Ein
schweres Fieber, von dem ich nicht wusste,
woher es kam, zwang mich ins Bett, und
ich befand mich bald in einem lethar-
gischen Zustand, in dem ich nicht mehr
wusste, was ich tat. Tage vergingen, ich
hatte keine Ahnung mehr, wie sich die
Kurse entwickelt hatten, und erst ein Te-
lephon des Genfer Hauses schreckte mich
wieder aus meinen Fiebertraumen auf.
Ich muss in jenem Telephongesprich
etwas gleichgiiltig reagiert haben, denn
es war der Anlass dazu, dass mir die
Genfer Firma den folgenden Brief
schrieb:

Sehr geehrter Herr !

Wir nehmen hoflich Bezug auf unsere
gestrige telephonische Unterredung. Wir miis-
sen neuerdings darauf insistieren, dass Sie die
bereits reklamierte Marge umgehend iiberwei-
sen. Dies besonders mit Riicksicht darauf, dass
die Kursberichle, die wir soeben erhalten haben,
in bezug auf Baumwolle und Schmalz weiter im
Riickschlag sind. Baumwolle notiert August
7.86 und Schmalz Mai 6.77. Thre gegenwiirtige
Deckung erreicht kaum 100 §, Kommission und
Spesen mitgerechnet.
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Wir ersuchen Sie deshalb héflichst wie
dringend, morgen vormittag den Betrag von
Fr. 1000 auf der Bank in Ziirich ein-
zuzahlen, und zwar mit der Bitte, dass deren
Sitz in Genf sofort telephonisch oder telegra-
phisch avisiert wird.

Mangels Zahlung der erwihnten Marge
wiirden wir uns in die Lage versetzt sehen, Thre
Position bei Eroffnung zu liquidieren.

Indem wir Sie hoflichst um prompte Er-
ledigung bitten, begriissen wir Sie

mit vorziiglicher Hochachtung
Bright Star Ltd.

Diesem Brief entnahm ich, dass sich
also die Kursentwicklung noch nicht zu
meinen Gunsten gekehrt hatte.

Meine Krankheit erlaubte mir, mich
noch einmal an Tante Rosi zu wenden
und auf ihr Mitleid zu pochen. Ich er-
hielt von ihr weitere 1000 Franken ge-
borgt und schickte sie postwendend an
die erwahnte Bank.

Diese Tat, die ich bei meiner heu-
tigen niichternen Betrachtung der Lage
als eine abscheuliche Handlungsweise er-
kenne, kann nur durch meinen dazu-
maligen Krankheitszustand entschuldigt
werden.

Meinem Freund Ernst schrieb ich
folgenden Brief:

Lieber Ernst !

Im Bett liegend schreibe ich Dir die fol-
genden Zeilen und hoffe gerne, dass Du eine
schdnere Woche verlebt hast als ich.

Ich bin seit einigen Tagen nicht nur von
einem mir unerklarlichen IMieber, sondern auch
von dem Genfer Haus, das Du ja kennst, heim-
gesucht. Zweimal telephonierte man mir wegen
Umdispositionen, gegen die ich mich leicht
wehrte, worauf ich aber mnicht eingehender
darauf bestand. Ich hatte den Eindruck, dass
diese Firma nur Vertrige schinden will Viel-
leicht bin ich etwas zu misstrauisch geworden
in letzter Zeit, aber meine Nerven werden
etwas stark gezupfit.

Bei einem weiteren Telephon haben mir
nun die Genfer in meinem Interesse zu einer
Umdisposition dringend angeraten, worauf ich
in voller Lethargie einfach ja sagte. Es wurde
damit der Baumwollkauf per Oktober liquidiert
und dafiir dasselbe Quantum per Juni gekauft.
Gleichzeitig wurde mein zweiter Vertrag durch
einen neuen Kauf von Schmalz « gesichert ».

Nach meiner Rechnung habe ich jetzt
drei laufende Vertrdge, die einen gegenwirtigen
Verlust von zirka I'r. 2000 enthalten. Von die-
sen 2000 Franken sind nach meiner Berechnung
nur etwa 800 Franken Kursverluste, der Rest



wurde durch Kommissionen und Spesen aufge-
zehrt.

Obwohl ich von befreundeter Seite noch
Fr. 1000 mobil machen konnte, habe ich doch
das Gefiihl, dass nun die Genfer noch mehr
Geld von mir wollen.

Wiirdest Du, im Falle, dass ich noch
mehr Depol bendtige, in das Geschift ein-
treten ? Du wirest dann mit Gewinn und Ver-
lust, der sich vom Eintrittstag an ergibt, pro-
portionial beteiligt. Die Chancen sind fiir Dich
natiirlich 1m jetzigen Stadium grosser als fiir
mich, aber ich konnte dann durchhalten, wih-
rend ich jetzt eigenmiachliger Liquidatior aus-
gesetzt Dbin.

Ich bitte Dich, mir bald zu berichten.
Vor den telephonischen Anrufen aus Genf emp-
finde ich nur noch Furcht. Ich fihle mich in
einem dumpfen Loch, in das der Mann hin-
unterruft und dessen Stimme ich in Fieber-
traumen immer hore.

Mit herzlichen Griissen und auf baldiges
Wiedersehen Dein ***,

Charakter-Baisse

Mein Freund Ernst hatte Ausfliichte.
Er sagte, dass er gegenwirtig das Geld
nicht fliissig habe und seine Effekten-
dispositionen nicht liquidieren koénne. Er
ermutigte mich aber und fand, dass nach
seiner ganzen Erfahrung nach so langer
Baisse jetzt unweigerlich die Hausse kom-
men miisse.

Ich erwartete nun mit Zuversicht
diesen erwdhnten Umschwung der Waren-
borse. Ja, ich wurde zum Optimisten und
war sicher, dass der Umschwung kommen
musste. Dieser Optimismus wirkte sich
auch auf meinen Gesundheitszustand aus.

Auf jeden Fall genas ich und konnte
bald das Bett verlassen. Es schien mir,
dass ich aus meiner Fieberkrankheit ge-
lautert und gestdrkt gegen weitere Schick-
salsschldge hervorging. Diese Riickschldge
traten namlich auch ein. Natiirlich waren
die weitern 1000 Franken auch verloren,
« nattirlich » von meinem heutigen Ge-
sichtspunkt aus. Dazumal war ich sehr
emport. Ich iiberschiittete meinen Freund
Ernst mit Vorwiirfen iiber die traurige
Lage, in die er mich gebracht hatte. Bei
dieser Gelegenheit vernahm ich, dass
auch er pro Abschluss von der Genfer
Firma 10 $, also im ganzen bis jetzt un-
gefdhr 200 Franken Agentenprovision

erhalten hatte. Um in der peinlichen Aus-
einandersetzung weniger kldglich dazu-
stehen, offerierte er mir die Halfte seiner
Agentenprovision.

Den Doktor beorderte ich in gehar-
nischtem Ton auf meine Studentenbude.
Meine Phantasie heschiftigte sich schon
damit, wie ich den weichlichen Herrn
mit einem Kinnhaken zu Boden schlagen
wiirde.

Der Doktor liess auf sich warten,
wahrscheinlich aus der richtigen psycho-
logischen Erkenntnis heraus, dass die Zeit
meine Wut schon ddmpfen wiirde. Aber
eines Abends kam er und hielt sich wie
bei seinem ersten Besuche drei Stunden
bei mir auf.

Ich gestehe, dass mir mein Charak-
ter selbst manchmal etwas fraglich vor-
kommt. Es steckt da irgend etwas nicht
ganz Perfektes in mir, das gelegentlich
wieder zum Vorschein kommt. Was ich
selbst, was mein Freund Ernst und alle
verniinftigen Menschen nicht fiir moglich
gehalten hatten, geschah: der Doktor
hatte wieder zwei neue von mir unter-
schriebene Kontrakte in Hianden, als er
spit nachts mein verrauchtes Schlafzim-
mer verliess. Seine Devise, die er mir in
endlosen Litaneien begreiflich zu machen
suchte, lautete diesmal: « Wenn auf dem
einen Bein alles falsch geht, so muss man
halt auf das andere Bein stehen. » Wenn
ich vorher in Baumwolle und Schmalz
« getatigt» hatte, so wurde jetzt in Baum-
woll6l und Kakao abgeschlossen. Die
neuen Kontrakte waren mit der Ver-
pflichtung behaftet, weitere 1500 Fran-
ken als Margendeckung zu leisten.

Der Katzenjammer war gross, als ich
am ndchsten Morgen erwachte und mir
Rechenschaft iiber diese neuen Abschliisse
ablegte. Es wurde mir auch sofort klar,
dass mir nichts anderes iibrighblieb, als
meinerseits ein weiteres Opfer zu suchen.

Ich befand mich ja in der angeneh-
men Lage, in eine Verwandtschaft ein-
gebettet zu sein, die einem sicher situier-
ten Kleinbiirgerstand angehort. Tante
Rosi ist Arbeitslehrerin. Tante Emilie,
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eine Beamtenwitwe, bezieht eine jahr-
liche Rente, welche ihren Unterhalt bis
an ihr Lebensende als gesichert erschei-
nen ldsst. Zwei meiner Onkels sind ehr-
bare Handwerksmeister, und einer ver-
sieht den heutzutage so beneideten Posten
eines Schulabwartes.

Bis heute habe ich im Kreise dieser
Verwandtschaft, dank der Krfolge mei-
ner Schullaufbahn, immer noch die Rolle
eines hoffnungsvollen Jiinglings spielen
konnen, und als vor zwei Jahren die
Sensation von meinem ersten Borsenge-
winn von Tante zu Tante und von Onkel
zu Onkel gefliistert wurde, stieg mein
Ansehen doppelt hoch.

Die passive Teilnahme von Tante
Rosi war unter dem Siegel der Ver-
schwiegenheit geschehen. Ich konnte des-
halb damit rechnen, dass die andern Ver-
wandten davon keine Kenntnis hatten.
Ich war schamlos genug, diesen Umstand
ohne Bedenken in meine Plane einzukal-
kulieren, als ich den Entschluss fasste,
mich in meiner jetzigen Lage einmal an
den Onkel Schulabwart zu wenden, von
dem ich wusste, dass er im Kreise seiner
Kegelklubkollegen jeweils mit Stolz auf
seinen hoffnungsvollen Neffen hinwies,
der bald Dr. jur. sein werde.

Dieser Onkel hatte es durch eine
kleine FErbschaft von Frauenseite her,
aber auch durch Sparsamkeit und fleis-
sige Arbeit zu einem Renditenhaus ge-
bracht. Ich vermutete aber, dass er ein
gewisses Faible dafiir hatte, auch ein-
mal ein paar tausend Franken ohne sei-
ner Hiande Arbeit, gewissermassen im
Schlafe, zu verdienen. Ich hatte im Sinn,
ihm ehrlich meine Lage darzulegen und
ihn auf die besondern Gewinnméglich-
keiten mit Borsentermingeschaften hin-
zZuweisen.

Der Schulabwart

Aber mein guter Onkel war Rekon-
valeszent, als ich ihn besuchen wollte.
Er litt an den Folgen eines Nervenzu-
sammenbruches. Als mir die Tante an
der Haustiire diese Neuigkeit eroffnete,
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war ichh einen Moment unentschlossen,
sollte ich ihn doch « stéren » oder nicht.
Aber ich musste mein Anliegen jetzt vor-
bringen oder dann gar nicht.

Der Anblick meines Onkels, den ich
als grossen, starken Mann von sportli-
chem Aussehen kannte, iiberraschte
mich. Es schien mir, er sei mit einem
Schlage 20 Jahre dlter geworden. Seine
Gesichtsziige waren miid und zerfallen.
Er ging so gebiickt, dass er den Kin-
druck eines gebrochenen Menschen er-
weckte. Unwillkiirlich stellte ich mir die
Frage: was ist mit diesem Mann passiert?

Teilnahmslos erkundigte er sich
nach meinem Befinden. Ich wagte es
nicht, meine Sorgen vorzubringen und
beschriankte mich daher darauf, ihn iiber
sein  Wohlergehen auszufragen. Doch
auch dem Onkel fiel es schwer, auszu-
packen, obwohl ich aus dem Gesprich
heraus merkte, dass er innerlich das Be-
diirfnis dazu hatte.

Ganz unvermittelt fragte er mich
aber dann, ob im Bundesgericht gute
Richter sidssen, und das brachte dann
wirklich das Gesprdach auf das Thema,
welches meinen Onkel so hergenommen
hatte. Ich traute meinen Ohren kaum,
als ich horte, dass gerade dieser Onkel,
an den ich mich jetzt in meiner Not als
letzte Zuflucht wenden wollte, sich selbst
in Waren-Terminborsengeschifte einge-
lassen und dabei so griindliche Schldage
erhalten hatte, dass er jetzt als ruinierter
und seelisch gebrochener Mensch vor mir
stand.

Wie ich jetzt aus den Papieren, die
er mir vorlegte, (als Kenner der Mate-
rie) sofort iiberblickte, hatte er ca.
40,000 Franken, und damit sein ganzes
erspartes Vermogen, verloren. Lr hatte
sich sogar bereits in Prozesse eingelassen
und stand jetzt vor der Frage, ob ernoch
an das Bundesgericht appellieren solle.
Wie er so vor mir stand und beschdamt
gestand, dass gerade meine seinerzeit so
gliicklich verlaufenen Spekulationen ihn
immer gereizt hitten, auch einmal rasch
Geld zu verdienen, und wie er dann mit
ungelenken Worten versuchte, mir den



Hergang der Boérsentermingeschifte zu
erkldren, war ich so betroffen, dass ich
das ganze Aktenpaket unter den Arm
nahm, versprach, es sofort zu studieren,
und verschwand.

Beim Studium der Akten meines
Onkels wurde mir klar, dass er wie ich
auf ganz &hnliche Weise hereingelegt
wurde, nur mit dem Unterschied, dass
mein Animieragent meine Adresse durch
einen Freund von mir erhielt; der Agent,
der meinen Onkel zum Spekulieren ver-
lockte, seine Adresse aber wahrscheinlich
von einem Adressenbureau erfuhr.

Mein Onkel jedenfalls konnte es
sich nicht erkldren, woher die Borsen-
agentur, die ihm in regelmissigen Inter-
vallen Prospekte und Werbebriefe zu-
schickte, seine Adresse herhaben konnte.

Solche Werbebriefe hatten ungefdhr
den folgenden Wortlaut:

Jeder ist seines eigenen Gliickes Schmid.

Wir haben Ihnen am 10. ds. empfohlen,
Kéufe in Kupfer zu tdtigen. Es wire moglich
gewesen, zu 8.80—90 zu kaufen. Gestern hatten
diese Kontrakte mit 9.20 liquidiert werden kon-
nen, was einem Nettogewinn von ungefdhr 500
Franken entspricht, und zwar innert 8 his 10
Tagen mit einem angelegten Kapital von 2000
Franken.

Wir haben heute aus Liverpool folgende
Depesche erhalten :

Empfehien angesichts der Situation Kaufe
in Weizen aus New York. Kdufe in Kupfer
scheinen uns grosse Moglichkeiten zu bieten.

Wir beraten Sie gerne unverbindlich und
kostenlos.

Hochachtungsvol!
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Der Schulabwart hatte alle diese
Briefe in den Papierkorb geworfen.
Nach einiger Zeit wurde er dann von
den Briefschreibern persénlich heimge-
sucht. Zuerst per Telephon, indem man
auf die Briefe Bezug nahm. Man fragte
ihn unverbliimt, ob er denn wirklich so
dumm sei und eine Chance, risikolos
Tausende von Franken zu verdienen, un-
beniitzt voriibergehen lassen konne,.

Bei den ersten Anfragen sei er
standhaft gewesen, erzéhlte er, doch die
Anspielung, dass es eigentlich dumm
und unverantwortlich von ihm sei, nicht

darauf einzugehen, habe ihm zu denken
gegeben. Von mir hatte er ja gewusst,
dass es moglich war, durch Borsentrans-
aktionen Geld zu verdienen. Um endlich
einmal Ruhe vor den Telephonanrufen
zu haben, habe er dann schliesslich zu
einem Rendez-vous mit einem Agenten
eingewilligt. Auch dieser Agent hatte
sich Doktor genannt, die Ausdrucks-
weise, die er gebrauchte, war aber be-
deutend populdrer als diejenige meines
Doktors. Der Refrain seiner Rede gip-
felte immer in folgendem Satz: «Da der
Kakao heute nicht mehr als ein Hunde-
dreck wert ist, kann sein Preis mnicht
mehr sinken, sondern nur noch steigen.
Wer zum jetzigen billigen Kurse Kakao
kauft, kann keinen Verlust haben. »

Gutes Geld schlechtem nachwerfen

Mein Onkel empfing den Agenten
nicht bei sich zu Hause, sondern begab
sich in dessen Bureau. Fr sagte mir nach-
her, dass der Eindruck, den er dort emp-
fangen habe, eigentlich ungiinstig gewe-
sen sei. HKine Empfangsdame in einem
Glasschalter war bestrebt, jeden neuen
Besuch mit geheimnisvoller FEile sofort
in eines der vielen Zimmer zu befordern.
Samtliche Tiiren zu den Nebenraumen
waren schalldicht gepolstert, und in den
Zimmern waren die Winde mit Statisti-
ken und Kurvenbildern dekoriert.

Bei seinem ersten Besuch hatte der
Onkel aus dem Nebenzimmer trotz der
schalldichten Tiirverkleidung einen er-
regten Wortwechsel vernommen, doch
konnte er den Inhalt des Gespriches
nicht wahrnehmen.

Trotz dieses ungiinstigen Eindruk-
kes war er aber die Geschidfte doch ein-
gegangen, weil der Doktor ihm alles als
absolut ohne Risiko, nur gewinnbrin-
gend, geschildert hatte. Der Schulabwart
hatte Kakao, Weizen und Schmalz ge-
kauft.

Da alle Positionen, trotzdem sie nur
« Dreck » wert waren, noch weiter hin-
unter sanken, wurde er von dem Herrn
auf dem Bureau veranlasst, Deckungs-
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kdufe zu machen, um die Kurse zu
«sichern». So hatte er in wenigen Tagen
acht Kontrakte abgeschlossen und war
bereits 5000 Franken schuldig. Aber die
Animierfirma  war scheinbar etwas
nobler als meine Firma aus Genf, sie
driangte nicht gleich auf Deckung, son-
dern er6ffnete meinem Onkel einen Kre-
dit von 20,000 Franken, damit er unbe-
schrankt Geschafte machen konne, einen
sogenannten Margenkredit. Da mein
Onkel ein Renditenhaus besitzt und die
Agentur iber ihn Informationen einge-
zogen hatte, schien es ihr ratsamer, jetzt
noch nicht von der Deckung zu reden,
sondern man liess den Schulabwart sich
ruhig einmal in den Kakao-, Weizen-
und Schmalzkontrakten austoben.

Mein Onkel hatte lange Zeit von
der Schrumpfung, die sich jetzt an sei-
nem Vermoigen vollzog, keine Ahnung,
obschon er tagtidglich Briefe und telepho-
nische Anrufe von der Agentur erhielt.
Er hatte bis jetzt noch keine Zahlungen
leisten miissen, sondern es wurde ihm
alles auf seinem Margenkonto belastet.

Erst als der Kredit von 20,000
Franken {iberschritten war, kam der
erste Brief, der ihn ohne Umschweife
daran erinnerte, dass er jetzt mit dem
Kapital, das er riskiert hatte, ausriicken
solle. In diesem Briefe hiess es :

Sehr verehrter Herr !

Wir teilen Thnen mit, dass Ihre Kredit-
limite erreicht ist, und Sie deshalb ersucht wer-
den, den fritheren Zustand wieder herzustel-
len, indem die £ 1000 bezahlt werden. Sie kon-
nen es tun, indem Sie £ 1000 in englischer
Wiahrung direkt einzahlen, oder vorzugsweise
den Gegenwert von Fr. 20,000 bei uns depo-
nieren.

Wir sehen der umgehenden Erledigung
entgegen.

Hochachtungsvoll

*kk

Diese Aufforderung wirkte auf mei-
nen Onkel wie ein Blitz aus heiterm
Himmel. 20,000 Franken in bar sofort
aufzubringen, ist auch fiir einen Ren-
ditenhausbesitzer keine kleine Sache. Mit
diesem Brief in der Hand begab er sich
sofort zu der Firma mit den abgedichte-
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ten Wartezimmern. Jetzt hatte er selbst
Gelegenheit, Teilnehmer an einem sol-
chen lauten Gesprich zu werden. Es war
diesmal der Geschaftsinhaber in eigener
Person, der sich seiner Sache annahm.
Mein Onkel kargte nicht mit massiven
Worten, um seiner Wut iiber die Zumu-
tung, 20,000 Franken bar auf den Tisch
zu legen, Ausdruck zu geben. Der Ge-
schaftsinhaber war charakterlos genug,
mit liebenswiirdigen Worten dariiber
hinweg zu gehen. Er bestand aber dafiir
darauf, dass die Schuld von 20,000 Fran-
ken, die jetzt zu recht bestand, in zwei
Tagen beglichen sein miisse.

Die Sitzung dauerte sehr lang, und
der Geschidftsinhaber miisste nicht der
Geschiftsinhaber selber sein, wenn es
ithm nicht gelungen wére, nach zwei
Stunden ausserordentlich freundlichen,
aber eindringlichen Zuredens, den Schul-
abwart zu drei neuen Kontrakten zu ver-
anlassen, welche den Verlust der 20,000
Franken auf alle Fédlle verhindern
sollten.

Ich wire der Letzte gewesen, wel-
cher wegen dieser Dummbheit Steine auf
meinen Onkel geworfen hitte; denn aus
eigener Irfahrung kann ich nur zu gut
seine seelische Verfassung im Moment
des Vertragsabschlusses begreifen. s ist
die Sucht, die jeden vom Spekulations-
taumel Befangenen ergreift, schlechtem
Geld noch gutes Geld nachzuwerfen, in
der Meinung, alles damit zu retten.

Der Schulabwart musste sich jetzt
in aller Eile eine Schwanzhypothek auf
sein  Renditenhaus beschaffen, wozu
mein Onkel Fritz Biirge war.

Es kam jetzt die Atempause, die
auch ich erlebt hatte, und die wieder mit
einem Verlust von weitern paar tausend
Franken endete. Als er bereits 30,000
Franken hinterlegt hatte, wandte er sich
in seiner verzweifelten Lage an einen
Advokaten, und es kam dazu, dass sich
zu allem Ungliick auch noch das Pro-
zessfieber meines Onkels bemachtigte. Als
das erste Urteil gefdllt wurde, welches
den Standpunkt meines Onkels ablehnte,
hatte er seinen Nervenzusammenbruch.



Die traurige Legion

Aus den Gerichtsakten und Gut-
achten, die er mir zeigte, konnte ich
dann auch sehen, dass die Erlebnisse
meines Onkels und die meinen gar nicht
etwa allein dastanden, sondern dass sich
die Gerichte schon x-mal mit solchen
Borsentermingeschéaften kleiner Leute zu
befassen hatten.

Da war eine Stenotypistin aus
einem Metallgeschdft, welche mit 6000
Franken hineingefallen war und nun um-
sonst bei den Gerichten um Hilfe nach-
suchte. Thre Klage wurde abgewiesen.

Ein Metzger hatte 12,000 Franken
verloren, ein Konditorgeselle 18,000
Franken, ein Polizeibeamter 9000 KFran-
ken. Ferner zahlten sich zu den Gescha-
digten Chauffeure, Bicker, Buchbinder,
Rentiers, ein Geistlicher und mehrere
Lehrer.

Durch eine Freundin meiner Cou-
sine, welche in einer solchen Agentur
die Buchhaltung fiihrte, hatte ich Gele-
genheit, Kinblick in den Geschiftsbe-
trieb eines solchen Unternehmens zu be-
kommen. Es zeigte sich, dass die Kun-
denliste dieses Geschiftes aus einem Aus-
zug aus dem Steuerregister besteht, in
welchem aber nur Personen aufgenom-
men werden, die iiber ein versteuertes
Vermégen von minimum 20,000 Fran-
ken verfiigen.

Diese zukiinftigen Opfer werden
nun, gleichviel, ob es sich um Land-
wirte, Metzger, Bureauangestellte oder
Dienstmédchen handelt, von einem Ver-
treterstab, sogenannten Unteragenten
oder Remisiers, besucht und zu Borsen-
kontrakten verleitet.

Die Agenturfirma legt grossen
Wert darauf, dass sich die Remisiers aus
akademischen Berufen: Lehrer, Juristen,
Philosophen rekrutieren; daher kommt
es auch, dass die liebenswiirdigen Her-
ren, welche die Aufgabe haben, die un-
erfahrenen kleinen Leute zu Borsenauf-
tragen in Schmalz, Kakao, Zink und
Weizen zu iiberreden, sehr oft den Dok-
tortitel fiihren.

Es ist mir klar, dass die Waren-
borsen der Welthandelsplatze einem volks-
wirtschaftlichen Bediirfnis entspringen
und dass natiirlich auch unsere schwei-
zerischen industriellen und kaufminni-
schen Betriebe sich dieser Warenmarkte
bedienen miissen. Hs hat schon immer
Borsenagenturen in unserm Lande gege-
ben, welche diese Vermittlerrolle zwi-
schen den Warenmairkten und den schwei-
zerischen Kidufern versahen. Soweit ihre
Kunden sich aus Kaufleuten und Indu-
striellen mit effektiven Kaufbediirfnissen
rekrutieren, haben diese Geschifte nichts
mit den in den allerletzten Jahren aus
dem Boden geschossenen Animieragen-
turen zu tun, welche nur die Spekulation
und die Jagd auf Maklergebiihr zum
Ziele haben.

Ein Geschaftsfithrer einer solchen alt-
eingesessenen Warenborsenagentur hatte
die Freundlichkeit, mich noch naher tiber
die Bedeutung der von mir abgeschlos-
senen Warengeschdfte aufzukldiren. Erst
jetzt wurde mir so richtig bewusst, was
ich eigentlich beim Genfer Agentendok-
tor gekauft hatte. Ich hatte ndmlich noch
nicht gewusst, dass ich mit meinen Kon-
trakten im ganzen fir zirka 155,000
Franken Waren gekauft hatte : Baum-
wolle, Baumwoll6l und Schmalz.

Der Wert der Ware, die mein Onkel
auf den Weltmidrkten zusammengekauft
hatte, betrug etwas mehr als 2 Millionen
Franken. Der Kakao allein hatte fiir den
Bedarf der Eidgenossenschaft ein Viertel-
jahr ausgereicht.

Ich vernahm auch noch, dass vor
wenigen Jahren ein Landwirt aus dem
Thurgau durch eine solche Animieragen-
tur, ohne dass er es selbst wussle, fast
den ganzen Weltvorrat an Pfeffer ge-
kauft hatte und dabei sein ganzes Ver-
mogen verlor.

Der Geschiftsfithrer wusste auch,
dass die Courtagengewinne dieser Speku-
lationsagenturen unerhort iibersetzt seien
und dass sowohl die Geschiftsinhaber wie
die Remisiers Geld wie Heu verdienen
wiirden.

Da ja mein Doktor aus Genf nur an
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meinen Geschidften in einem Monat an
Courtage zirka 1900 Franken eingenom-
men hatte, interessierte es mich einmal
zu erfahren, in welchen Verhiltnissen
diese hauptsdchlichsten Terminwaren-
schieber lebten. Ich fand heraus, dass der
sehr freundliche Geschiftsinhaber, wel-
cher meinen Onkel Schulabwart zuletzt
personlich zum Abschluss seiner letzten
zwel Kontrakte verfiithrt hatte, laut Steuer-
register sich eines jahrlichen Einkommens
von 80,000 Franken erfreute und dass
sich sein Vermogen, das er sich in den
letzten Jahren aus nichts erworben hat,
auf 1,500,000 Franken belduft. Und der
junge Mann, welcher bei diesem freund-
lichen Herrn die Lehre absolviert hatte
und sich erst vor zwei Jahren durch
Griindung einer eigenen Warenbdrsen-
agentur selbstindig machte, bewohnt be-
reits eine Villa am Ziirichberg und kann
es sich leisten, eine Luxuslimousine und
ein Motorboot zu halten.

Es ist mir heute klar, dass die Spe-
kulationsgeschiafte, die mit einer Ani-
mieragentur gemacht werden, fast not-
wendigerweise zum Verlust fiihren miis-
sen; denn die Interessen des Agenten sind
den Interessen des Auftraggebers ent-
gegengesetzt. Das Ziel des Spekulanten
ist, durch Kauf und rechtzeitigen Wie-
derverkauf einen Gewinn zu machen.
Das Ziel des Agenten aber ist es immer,
durch mbglichst viele Abschliisse mog-
lichst viele Kommissionen einzuheimsen.

Ist der Kunde im Gewinn, so wird
er fortwihrend zu neuen Geschiften
iiberredet. Ist er aber im Verlust, so wird
zu sogenannten Sicherungskontrakten ge-
raten, welche zwar das Verlustrisiko ver-
mindern, aber auch einen Gewinn prak-
tisch fast unméglich machen.

Ich horte von einem Fall, wo ein
harmloses Griinhorn iiberredet wurde, im
gleichen Artikel gleichzeitig a la Hausse
und 4 la Baisse zu spekulieren.

C’est le prince de Monaco,

le seul, qui gagne a la roulette,
heisst es in einem Lied. Genau so ist bei
solchen Geschidften der Agent der ein-
zige, der ganz sicher verdient; denn mit
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jedem Auftrag ist von vornherein eine
Kommission von 800 bis 1000 Franken
verbunden.

Natiirlich hat eine Ware wie Baum-
wolle immer einen gewissen Wert, aber
das macht Warentermingeschdfte nicht
weniger spekulativ; denn dadurch, dass
die Anzahlung, die Marge, nur wenige
Prozente betrdgt, so geniigt auch eine
Kursschwankung von wenigen Prozenten,
um die Deckung aufzubrauchen.

# #
#

Eine Woche hatte geniigt, um mich
davon zu {iiberzeugen, dass es sich hier
um einen eigentlichen Beutezug auf das
Geld der kleinen Leute handelt. Ich
wusste jetzt genug vom Warentermin-
geschaft.

Es blieb mir nur noch eines iibrig:
Ich zog ein Ende mit Schrecken dem
Schrecken ohne Ende vor. Zu diesem
Zwecke schrieb ich der Genfer Firma,
meine Positionen unverziiglich zu liqui-
dieren.

Natiirlich war die Abrechnung so,
dass Null auf Null aufging. Das einzige,
was ich zuriick erhielt, waren die hun-
dert Franken, welche mir mein Freund
Ernst von seiner Kommission zuriick-
bezahlte.

Auch meinem bedauernswerten On-
kel musste ich, so leid es mir tat, anraten,
keinen Rappen mehr fiir die Rettung
seines verlorenen Kapitals zu riskieren,
sondern nur noch fiir das einzige, was
ihm gerettet werden konnte, besorgt zu
sein, ndmlich fiir seine Gesundheit.

Das schlimmste fiir mich war, mei-
ner guten Geldgeberin, Tante R&si, ihren
Verlust von 3000 Franken schonend bei-
zubringen. Es versteht sich, dass ich in
ehrlicher Uberzeugung hoch und heilig
versprach, alles daran zu setzen, mein
Studium raschméglichst zum Abschluss
zu bringen, um ihr nachher ihren schwe-
ren Verlust mit Zinsen und Zinseszinsen
zuriickzahlen zu konnen.

Und das will ich auch halten.



	Man muss die Baumwolle mit Schmalz einfetten oder : die Kunst, seine Ersparnisse zu verlieren

