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Photomontage Jakob Tuggener

« Es dauert drei Generationen von Hemdarmeln zu Hemdé&rmeln », lautet ein im

19. Jahrhundert oft zitiertes Sprichwort, womit man sagen wollte, dass wenige Ver-
moégen langer als bis zum Enkel erhalten blieben. Die Einsicht, dass die fortlaufend
erfolgende Umschichtung der Vermégen ein soziologischer Prozess bedeutet, ist fiir die
Opfer allerdings nur ein schwacher Trost, auf jeden Fall ist es selbstverstandlich,
dass sich jeder Einzelne dagegen nach Kraften wehrt. Die nachfolgenden authen-
tischen Beitrage sollen einige typische Falle darstellen, wie man ums Geld kommen
kann. Sie machen uns klar, dass es dazu durchaus nicht besondere Charakterfehler
wie Leichtsinnigkeif, Verschwendungssucht usw. braucht. GCleichzeitig sollen sie
zeigen, wie sich der Betroffene mit einer solchen Lebensumstellung abzufinden sucht.

Der ge[éhrliche Kredit

ch bin wvon Beruf Elektroingenieur.

Noch wiahrend meines Studiums ver-
lobte ich mich. Wir beschlossen zu hei-
raten, sobald ich eine ordentliche Stel-
lung gefunden hatte. Mein Anfangslohn
nach beendetem Studium betrug Fr. 280,
war also meiner Ansicht nach zu be-
scheiden, um ein ordentliches Auskom-
men zu ermoglichen. Da starb unvermu-
tet die sehr vermdégende Mutter meiner
Frau (der Vater war schon friher ge-
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storben), und wir erbten Fr. 250,000. Die
Ertragnisse dieses Kapitals machten etwa
Fr. 12,000 aus. Daraufhin heirateten wir
und bezogen eine schéne 4-Zimmerwoh-
nung fir Fr. 2700 Mietzins. Da uns bei-
den ungeordnete finanzielle Verhalinisse
eigentlich ein Greuel sind, so stellten
wir ein Budget auf : zirka Fr. 12,000 Aus-
gaben, Einnahmen zirka Fr. 15,000, die
Differenz von Fr. 3000 wollten wir pro
Jahr autf die Seite legen.



Das Kapital meiner Frau bestand aus,
was man ein langweiliges Portefeuille
nannte, Kantonsobligationen, Bundesbah-
nenobligationen, daneben noch eine An-
zahl Bankaktien. Ich legte meinen Ergeiz
darein, dieses Vermdgen mdglichst gut
zu verwalten, studierte verschiedene
Biicher iiber Kapitalanlage und kam da-
bei zu folgendem Resultat :

Die Halfte wollte ich in Obligationen
anlegen, die andere Halite in soliden
Aktien. Ausserdem wollte ich dem Ri-
siko durch Verteilung auf verschiedene
Branchen und durch geographische Ver-
teilung auf verschiedene Erdteile Rech-
nung tragen. Nach dieser Umwandlung
setzte sich das Portefeuille folgender-
massen zusammen :

145 schweizerische Obligationen, % Obli-
gationen von England und des engli-
schen Kolonialreiches (Kanada, Neu-Std-
Wales, Neu-Fundland), % Obligationen
anderer Lander (Frankreich, Argentinien,
Schweden und Norwegen).

Die Aktien verteilte ich auf verschie-
dene Branchen, vor allem auf solche der
Elektrizitatsbranche. Ich sagte mir, die
Elekirizitat ist eine Ware, deren Konsum
sich standig erhohi. Da kann es nie
ganz schlecht gehen.

Es ging auch nicht schlecht, es ging
sogar sehr gut.

Nach dem ersten Jahre hatten wir be-
reits Fr. 10,000 oder Fr. 15,000 Kursge-
winn. Darliber waren wir sehr froh, weil
sich herausgestellt hatte, dass wir an
Stelle der budgetierten Fr. 12,000 durch
verschiedene Anschaffungen, die der
neue Haushalt noch erforderte, Fr. 16,000
gebraucht hatten.

Die Ausgaben stiegen weiter, da meine
Frau sehr kranklich war und lang in Sa-
natorien leben musste und viele teure
Spezialisten herbeigezogen wurden. Spa-
ter, als die Gesundheit wieder besser
wurde, kamen die Kinder, eine teurere
Lebenshaltung in einer gréossern Woh-
nung. Kurz und gut, unsere Ausgaben
stiegen allmahlich auf Fr. 30,000.

An Zinsen und an Salar, das sich in-
zwischen auch vergréssert hatte, nahmen

wir Fr. 24,000 ein. Der Mehrverbrauch
wurde aber reichlich gedeckt durch
Kursgewinn. Ende 1927 war unser Ver-
mogen auf Fr. 350,000 angewachsen. Ich
nahm natiirlich von Zeit zu Zeit Ande-
rungen vor. Haufig verkaufte ich den
oder jenen Titel mit Gewinn, um immer
mit Arger zu konstatieren, dass er ein
halbes Jahr darauf um noch 109 hoher
gestiegen war. Um jene Zeit beteiligte
ich mich mit Fr. 100,000 am Geschaft
meines Freundes, das grosse Zukunfis-
aussichten hatte. Ich sagte mir, den vier-
ten Teil deines Vermdgens darfst du
ruhig fiir ein solches Unternehmen ris-
kieren, auch im schlimmsten Falle bleibt
ja noch reichlich genug zum Leben.

Da in dem betreffenden Moment die
Kurse etwas zurlickgegangen waren, ent-
lehnte ich von meiner Bank Fr. 100,000
gegen Verpfandung meines Wertpapier-
bestandes. Im Laufe des Jahres 1930 ka-
men die Kurse plotzlich ins Wanken.
Die Vermdgensaufstellung Ende 1930
zeigte, dass unser Vermogen noch zirka
Fr. 250,000 betrug, davon Fr. 100,000 im
Geschaft meines Freundes. Insbesondere
an amerikanischen Werten hatte ich sehr
viel verloren. « Jetzt, nach der grossen
Baisse, ware es sehr dumm zu liquidie-
ren », sagte ich mir, «jetzt nur nicht den
Kopf wverlieren, jetzt heisst es durchhal-
ten!l» Um die Verluste einigermassen
auszugleichen und einen gunstigern
Durchschnittspreis zu erreichen, kaufte
ich von soliden amerikanischen Bahnen
und Elektrizitatsunternehmen noch ziem-
lich wviel zu, natiirlich auf Kredit. Es er-
gab sich nun folgende Bilanz :

Aktiven:
Im Geschaft meines Freundes Fr. 100,000
Wertpapiere . . . . . » 300,000
(wovon zirka Fr. 100,000 in
Obligationen)

Total Fr. 400,000

Passiven:
Schulden bei der Bank . . . ,, 150,000

Nettovermogen Fr. 250,000

Die Kurse der amerikanischen Sachen
zogen wieder etwas an, um nachher immer
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mehr abzugleiten. Da die Aktien immer
mehr und mehr sanken, wurde die Be-
leihungsmarge immer kleiner. Ich half
mir, indem ich sukzessive die Obliga-
tionen verkaufte. Diese Obligationen wa-
ren aber inzwischen auch gesunken, ins-
besondere die stdamerikanischen und
die englischen Kolonialanleihen. Im
Jahre 1931 stellte sich die Bilanz folgen-
dermassen :

Aktiven:
Einlage im Geschaft meines

Freundes . oo Fr. 100,000
Aktien . . . . . . . . . , 100,000
Obligationen . » 20,000
Total Fr. 220,000

Passiven:
Bankschulden. . . . . . . , 90,000

Nettovermégen Fr. 130,000

Unterdessen kam der Zusammenbruch
der englischen Wahrung und ein neues
Abgleiten der Kurse ins Bodenlose. Die
Bank wverlangte Nachdeckung, ich wver-
kaufte die mir noch verbleibenden Obli-
gationen, die Aktien verkaufte ich auch,
und als die Sache fertig war, blieb mir
von dem ganzen Wertpapiervermogen
nicht ein einziger Rappen. Die Aktien,
die ich gekauft hatte, waren zum Teil
auf den finften, zum Teil auf den zehn-
ten Teil gesunken. Die Aktien einer
amerikanischen Holdinggesellschaft, Elec-
tric Bond and Share z. B. hatte ich sei-
nerzeit wahrend der Hausse zu zirka 200
Dollars gekauft. Dann kaufte ich anfangs
1931 einen weitern Posten zu 60 Dollars
Diese Aktien sanken dann auf zehn und
heute sind sie fast wertlos.

Als einziges Aktivum blieb also die
Einlage im Geschéaft meines Freundes.
Diese Einlage erwies sich als wverloren.
Die chemische Fabrik (um eine solche
handelte es sich) musste liquidiert wer-
den, bevor nur fiir einen einzigen Rap-
pen Ware verkauft worden war. Dass
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mein Chemikerfreund bei dieser Gele-
genheit auch selbst um sein ganzes Geld
(zirka Fr. 80,000) kam, war mir nattirlich
kein Trost.

Verzichten Sie darauf, von mir be-
schreiben zu lassen, was ich im letzten
Jahre durchgemacht habe. Nur mit &us-
serster Energie konnte ich einen Nerven-
zusammenbruch vermeiden. Das Qua-
lende war fiir mich nicht nur der Ver-
lust des Geldes, sondern die Vorwiirfe,
die ich mir vor meiner Frau und meinen
Kindern machen musste; denn ich bin
mir ganz klar, dass es mir unmoglich
sein wird, das Verlorene im Laufe mei-
nes Lebens einzuholen. Ich bin einfach
ruiniert und glatt fertig.

Eine Schwester meiner Frau hat einen
Piarrer geheiratet, der von Geldgeschaf-
ten gar nichts verstand. Dieser hat das
ganze Frauenvermdgen. genau so belas-
sen, wie es war; er hat es dadurch kon-
serviert. )

Wir haben nun einen Teil unseres
teuren Hausrates verkauft und sind wie-
der in eine bescheidene 4-Zimmerwoh-
nung gezogen. Zum Glick habe ich
meine Stellung nicht verloren; abgese-
hen von einem 20%igen Lohnabbau, ist
es mir in dieser Beziehung noch gut ge-
gangen. Meine Frau hat mir nie den ge-
ringsten Vorwurf gemacht. Ich mochte,
dass aus meinem Schicksal wenigstens
andere etwas lernen.

Auch wenn ich jetzt wieder anfangen
wiirde, wurde ich nicht alles in Obli-
gationen anlegen; denn bei einer Geld-
entwertung sind es Obligationare, die
alles verlieren. Auch das Prinzip der
geographischen Verteilung ist vielleicht
nicht schlecht, so ungliicklich es sich bei
mir ausgewirkt hat. Aber nie, unter
keinen Umstanden wirde ich
auf Kredit kaufen. Wenn ich die-
sen Kapitalfehler nicht gemacht hatte,
hatte ich auch Geld verloren, aber doch
mindestens die Halfte konservieren
konnen.



Aufstieg oder

ass ich als fiinfzigjahriger Mann

mein Brot als sogenannter Versiche-
rungsinspektor verdienen miisste, ist mir
allerdings nicht an der Wiege gesungen
worden. Denn es ist nicht anzunehmen,
dass mein Vater als Bankdirektor
und Mitteilhaber von zwei bedeu-
tenden Geschaften einen seiner Sohne
fiir die Laufbahn eines Versiche-
rungsagenten bestimmi haite. Bei uns
hiess es entweder Eintritt in einen sei-
ner Betriebe oder akademische Lauf-
bahn. Zum letzitern fehlte mir offenbar
das geistige Riistzeug, so dass man mich
nach Absolvierung der tiiblichen kaui-
mannischen Schulen in eine Bank
steckte, wo ich nach bestandener Lehr-
zeit noch einige Auslandjahre fir den
innern und &ussern Schliff verwendete.
Nach meiner Riickkehr in die Schweiz
und Erledigung der militarischen Pilich-
ten — wobei ich zum grossen Leidwesen
meiner patriotisch und militdrisch sehr
aktiv eingestellten nachsten Verwandten
keinerlei Ambitionen =zeigte und allen
diesbezliglichen  Versuchen passiven
Widerstand entgegensetzte — beschloss
der Familienrat, mir eine aktive Beteili-
gung in einem der vom Vater kon-
trollierten Betriebe anzubieten.
Ich tiibernahm Aktiven und Passiven
eines Lebensmittelgeschaites, an dem der
Vater mit 100,000 Franken beteiligt war.

Der Vorschlag passte mir, und kurz
darauf fand ich auch eine in unsern
Rahmen sich gut einfiigende Lebensge-
fahrtin. Sie hatte allerdings nicht viel
Geld, dafiir aber eine gute Kinderstube
und auch sonst alle die guten Eigen-
schaften, die der Durchschnittsschweizer
an seinen Frauen schatzt.

Kurz nach meiner Verheiratung be-
gann der Welikrieg. Im Anfang gingen
die Geschafte schlecht, dann immer bes-
ser und besser, und die Jahre 1917 und
1918 waren fiir unsern Betrieb Jahre rei-
cher Ernte. Unser Geschaft erreichts
jahrliche Umsatze bis zu einer Million.
Dazu grindeten wir noch eine Olimport
AG., deren Geschéftsleitung in meine

Niedergang?
Hande gelegt wurde. Wahrend draussen
im Westen und im Osten unseres Kon-
tinents die furchtbarsten Schlachten ge-
schlagen wurden, ganze Vodlker ver-
elendeten, verdienten wir Geld wie Heu.
Fir Butter, Mehl, Fett usw. das wir
unter Umgehung der damaligen Vor-
schriften auf Umwegen aufkauften, be-
zahlte man uns Phantasiepreise. Ein Ge-
winn von Fr. 10 am Kilo Buiter gehdrte
beispielsweise zum Alltaglichen. In Zu-
rich kauften wir bei einem Schieber
Brotkarten sackweise auf. Ausserdem
verlegten wir uns, wie viele andere,
aut den Grosshandel in den wverschie-
denen «wunderbaren» Ersatzmehlen,
wie Darismehl, Kastanienmehl und an-
derer Dreck. Uberhaupt, es gab da
eine Zeit, wo man alles wverkaufen
konnte, was nur einigermassen nach
Nahrungsmittel aussah. Unsere Lager
wurden immer grosser, das leicht ver-
diente Geld nicht etwa sicher angelegt,
sondern restlos wieder ins Geschaft ge-
steckt. Damit nicht genug, beniitzten wir
sogar unsern guten Kredit und die da-
malige sehr entgegenkommende Haltung
gewisser Bankinstitute, um uns bei die-
sen bedeutende Blankokredite einrdumen
zu lassen, um auch mit diesem Geld wie-
der moéglichst viele Waren zu kaufen.
Aber das Sprichwort vom lieben Gott,
der die Baume nicht in den Himmel
wachsen lasst, hat sich auch bei uns be-
wahrheitet. Denn pldizlich kam der
Markt ins Stocken und die Preise fielen
wie welkes Laub. Auf einmal wollte kein
Mensch mehr Kastanienmehl und &hn-
lichen Mist kaufen. Wir haben spater
ganze Wagenladungen auf die o&ffentli-
chen Kehrichiplatze gefithrt, nachdem
nicht einmal mehr die Schweine unsere
‘Ware fressen wollten. Unsere Lager eni-
werteten sich von Tag zu Tag. Dafiir
mehrten sich die Liebesbriefe unserer
Lieferanten und Banken, die Geld far
ihre letzten Lieferungen wund Deckung
fiir ihre Blankokredite haben wollten.
Mit Ricksicht auf meine nahern und
nachsten Verwandten, bzw. auf deren
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und mein eigenes Prestige, konnte ich
naturlich nicht wie irgendein daherge-
laufener Schieber einfach den helveti-
schen Staub von den Fiissen schiitteln
oder den Konkurs erklaren. Das Deko-
rum musste doch gewahrt bleiben. So
blieb mir nichts anderes iibrig, als unser
Geschaft, mit weitern grossen Verlusten,
langsam zu liquidieren. Im Wonnemonat
Mai des Jahres 1921 machte ich den La-
den endgtltig zu, reich an Erfahrungen,
aber arm an Geld !

Mein Vater, dem mein Schicksal wohl
mehr als mir selbst zugesetzt hatte, und
der bei der Affare ebenfalls einen tiich-
tigen Schuh wvoll herausgezogen hatte,
starb im gleichen Jahre. Bei der Erbtei-
lung ging ich leer aus, weil Vaters Ver-
luste in meinem Geschéaft mir von mei-
nen lieben Briidern kurzerhand belastet
wurden. Ich war damals so zerknirscht,
dass ich sowieso zu allem Ja und Amen
sagie, was man mir vorlegte. Im Fami-
lienrat, der infolge unserer ziemlich kom-
plizierten Erbverhaltnisse in regelrechte
Dauersitzungen ausartete, kam ich mir
manchmal vor wie der reinste Schwer-
verbrecher. Schlussendlich ging auch
das vorliber, und das zeitweise ziemlich
getriibte Verhédlinis zwischen uns Ge-
schwistern wurde wieder leidlich herge-
stellt. Was mich in jenen Zeiten schwer-
ster Anfechtung stets wieder aufgerichtet
hat, war vor allem die unwandelbare
Liebe meiner Frau und die heitere, ah-
nungslose Frohlichkeit meiner Kinder.
Jetzt erst erkannte ich, dass es noch
wertvollere Gliter gibt als Geld und Be-
sitz. Aber noch ein anderer Freund ist
mir erstanden in jener Zeit, ein Freund,
der mich seither nicht mehr wverlassen
hat. Es sind die Biicher von Prof. C. Hilty.
Ich weiss nicht mehr, wer mir damals
den ersten Band seines « Glick» ge-
schenkt hat, aber auf jeden Fall werde
ich ihm meiner Lebtag dankbar dafiir
sein, dass er mich auf die Spuren dieses
wahrhaft grossen Schweizers gebracht
hat. Wenn wir alle uns Hiltys Lehren
zu eigen machien, brauchten wir weder
neue Parteien noch Frontengerassel. Man
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lese Hilty, Gottiried Keller und Jeremias
Gotthelf, das sind unsere wahren Filihrer!

Fiir mich war nun, nachdem ich als
angehender Grosskaufmann griindlich
Fiasko gemacht, mich und einige Ver-
wandie ums Geld gebracht, die néachste
Pilicht, wenigstens meine eigene Familie
irgendwie durchzubringen. Ich hatte
noch soviel Stolz in mir, dass ich mich
weder von Verwandien noch von an-
dern Leuten unterhalten lassen wollte
und war deshalb fest entschlossen, die
erstbeste mir gebotene Stelle anzuneh-
men. So wurde ich kurz darauf Versiche-
rungsinspektor und bin diesem «wun-
derbaren» Beruf bis heute treu geblie-
ben. Aber so leicht, wie ich mir die
Sache vorgestellt hatte, ging sie nun
doch nicht. Nicht dass ich etwa meiner
Aufgabe theoretisch nicht gewachsen
gewesen ware. Ich hatte Umgangsior-
men, kaufménnische Bildung, tiberhaupt
das ganze Riistzeug, was so ein Versi-
cherungsagent braucht. Es haperte an-
derswo. Die seelische Umstellung musste
noch kommen. Was die geschaftlichen
Fehlschlage und meine lieben Verwand-
ten wvorbereitet hatten, harrte der Voll-
endung. Anstatt dass, wie friher, die
Leute zu mir kamen, musste ich nun zu
den Leuten gehen. Und da waren nattr-
lich Hemmungen, die zuerst iberwunden
werden mussten. Selbstverstandlich pro-
bierte ich mein Glick zuerst bei meinan
frihern Bekannten und Freunden. Da
musste ich allerdings neben einigen er-
freulichen Ausnahmen die traurige Er-
fahrung machen, dass mein sozialer Ab-
stieg auch die Zahl meiner frihern
Freunde auf ein verschwindend kleines
Hauflein gebracht hatte. Alte Freund-
schaften wurden ihres Zaubers beraubt,
weil man in allem den Agenten wit-
terte. Aber zwei oder drei Freunde sind
mir doch geblieben, alle andern habe
ich still und sanft entlassen. « Non ra-
gionam di lor, ma guarda e passa !»

Ich habe in den Jahren seither hun-
dertmal erfahren, dass kleine Dinge und
kleine Leute die gréssern Gliickspender
sind als die grosse Welt. In meiner



nunmehr zwolfjahrigen Tatigkeit als
Versicherungsagent habe ich so viele
Menschen und Schicksale erfahren, dass
nichts Menschliches mir mehr fremd ist.
Ich bin mit meinem Freund Hilty zur
Uberzeugung gelangt, dass ungebro-
chene Menschen, die nie einen grossen
Schmerz oder eine grosse Niederlage
ihres eigenen Ichs erlebt haben, nicht
viel taugen. Sie behalten etwas Kleinli-
ches, Hochmiitig-Selbstgerechtes, Ungtiti-
ges in ihrem Wesen, das sie trotz ihrer
Rechtschaffenheit, auf die sie sich iibri-
gens nicht wenig einbilden, Gott und
den Menschen wverhasst macht. Viele
Menschen leben in der Furcht vor dem,
was -sie Misserfolg nennen, und wissen
nicht, was dies fiir Giliter sein kénnen.

Was wir alle brauchen, ist der Mut,
das zu scheinen, was wir auch wirklich
sind, Mut, ehrlich innerhalb der Gren-
zen unserer Mittel zu leben und nicht
unehrlich von den Mitteln anderer.

Es gibt nun wirklich im Leben Mo-
mente, wo man diesen Mut fast nicht

mehr aufzubringen vermeint, und wo
man sich fragt, ob es tiiberhaupt noch
einen Wert habe, weiterzuleben. Auch
ich habe in Stunden tiefster seelischer
Depression, die ja keinem denkenden
Menschen erspart bleiben, mit dem Ge-
danken des freiwilligen Scheidens aus
diesem irdischen Jammertal gespielt.
Aber ich bin nach reiflicher Uberlegung
und Selbsteinkehr zum unwiderruflichen
Entschluss gelangt, den Termin dem lie-
ben Goit zu uberlassen und nicht, wie
ein unehrlicher Spieler, einfach die Kar-
ten auf den Tisch zu schmeissen, wenn
das Glick mich verlassen hat.

So bin ich durch scheinbares Ungliick,
durch das, was der materielle Mensch als
Niedergang bezeichnet, zu einer Weltan-
schauung gelangt, die mich mit meinem
Schicksal versohnt hat und fiir mich zum
Aufstieg geworden ist. In diesem Sinn ist
auch der Titel, den ich meiner Betrach-
tung vorangesetzt habe, zu deuten.

* k%

Das teure Haus

achtraglich scheint es mir fast unfass-

bar, wie ich mein Geld wverloren
habe. Ich war wie in einem Rauschzu-
stand. Aber das Narkotikum hiess nicht
Alkohol, sondern Liegenschaften. Als
verhélinisméassig bescheiden besoldeter
Prokurist achtete ich streng darauf, inner-
halb meines Einkommens zu leben. Von
dem Vermdgen von Fr. 50,000, das meine
Frau in die Ehe gebracht hatte, hiitete ich
mich, auch nur die Zinsen anzubrauchen.
Dieses Kapital sollte die Reserve fiir un-
sere alten Tage bilden.

Da bauten fast gleichzeitig meine zwei
Briider, die bedeutend besser gestellt
sind als ich, Einfamilienh&auser. Nach-
traglich sehe ich nun ein, dass dieser
Umstand eine Art Eifersucht in mir wach-
gerufen hat, die mich wie blind machte.
Ich war in unserer kleinen Vierzimmer-
wohnung einfach nicht mehr recht zu-
frieden. Ich fing an, alle Annoncen von
Liegenschaftenverkaufen zu studieren,

alle Tafeln «Zu verkaufen» anzuschauen.
Ein ungliicklicher Zufall wollte, dass ich
auf ein Objekt stiess, das meine Phan-
tasie zu Fieberglut erhitzte : es war ein
altes Herrschaftshaus in nicht mehr ganz
gutem Zustand, mit einem wunderbaren
Garten. Das Haus war fiir den unglaub-
lich billigen Preis von Fr. 130,000 ver-
kauflich. Der Assekuranzwert des Gebau-
des und der Nebengebaude betrug allein
uber Fr. 160,000.

Im ersten Moment war mir noch klar,
dass diese Liegenschaft flir mich viel zu
teuer sei. Je langer ich aber zusammen
mit dem Agenten Berechnungen anstellte,
um so vorteilhafter erschien mir die
Sache. Durch verhaltnismassig billige
Umbauten konnte ich das Haus in ein
Zweifamilienhaus umwandeln. Fir die zu
vermietende Wohnung wiirde ich sicher
Fr. 3500 bekommen, die Nebengebdude
liessen sich in Garagen verwandeln,
wodurch nochmals zirka Fr. 1000 zu losen
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waren. Ausserdem konnte ich vom Gar-
ten einen Bauplaiz abireten.

Der Kauf wurde also getatigt. Fir An-
zahlung und Umbau, der etwas teurer
kam als vorgesehen, gingen die Fr. 50,000
auf.

Das Leben in dem neuen Hause war
herrlich; es brachte aber, was ich nicht
gedacht hatte, viel mehr Ausgaben mit
sich. Der Gartner kostete einen Haufen
Geld; meine Frau konnte es in den weit-
laufigen Raumen einfach nicht mehr
ohne Dienstmadchen machen. Kurz, nach-
dem etwa drei Jahre vergangen waren,
hatten wir zirka Fr. 5000 Schulden bei
einem meiner Briider. Da inzwischen
auch der Mieter gekiindigt hatte und,
wahrscheinlich wegen der grossen Ent-
fernung von der Stadt, ein neuer Mieter
einfach nicht aufzutreiben war, blieb mir
nichts anderes tbrig, als einen dicken
Strich durch die falsche Rechnung zu
ziehen und das Haus wieder zu verkau-
fen. Unterdessen hatten sich aber die
wirtschaftlichen Verhéalinisse geandert,
auf jeden Fall schien fir diese Art alte-
rer Herrschaftshauser einfach kein Inter-
esse mehr vorhanden zu sein.

Es blieb mir schliesslich nichts anderes
ubrig, als die Liegenschait zum Preise

Die ,Kunst"

Eine schone Kunst», wird man mir
« einwenden, einem Prozess gegen-
liber, der sich so ganz gegen unser Wol-
len und gegen unser bewusst ihn for-
derndes Dazutun wvollzieht. Das Arm-
werden als Massenerscheinung jedoch
ist eine Errungenschaft unserer Tage und
verlangt, dass man dazu Stellung nimmt.

Besonders verhangnisvoll ist, dass sie
sich innerhalb einer Generation voll-
zieht, dass Kinder aus scheinbar bestfun-
dierten Hausern plotzlich an einer Weg-
kehre stehen, an der kein Wegweiser die
Richtung angibt. Aber die Jugend hat
Kraft und Vertrauen in sich und wéchst
automatisch in eine neu werdende Zeit
hinein, der sie sich anpassen wird. Schlim-
mer geht es den Alten und Alternden,
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der Hypotheken abzustossen. Die Fr. 50,000
sind restlos verloren; ausserdem habe
ich noch Fr. 5000 Schulden, die ich nun
monatlich abzahle. Wir wohnen wieder
in einer kleinen Wohnung, diesmal hat
sie nur drei Zimmer und ist noch etwas
bescheidener als die vorherige, da mir
inzwischen mein Saldr in zwei Malen ab-
gebaut wurde.

Das alles konnte ich eigentlich noch
leicht eriragen, wenn ich mir nicht tag-
lich Selbstvorwiirfe wegen meines leichi-
sinnigen Gebarens machen miisste. Wenn
ich im Bette liege und nicht gleich ein-
schlafen kann, fange ich an, tber die
Sache nachzugriibeln, und dann schliesse
ich die ganze Nacht kein Auge. Wie ein
Spieler, der seinem Verlust nachtrauert,
sage ich mir ununterbrochen : «Wie hast
du so dumm sein konnen !» Meine Bru-
der mag ich schon gar nicht mehr sehen,
denn sie haben mir dazumal von diesem
Kauf energisch abgeraten, ich habe ihn
dann sozusagen hinter ihrem Riicken ge-
tatigt. Vielleicht kann man die Sache so
erklaren, dass ich der Jlingste von uns
dreien war und die andern schon als
Vierjahriger immer etwas beneidete. Dies
ist mir dann zum Verhangnis geworden.

Kk

arm zu werc!en

allen denen, «denen es nicht an der
Wiege gesungen wurde ». Wer kann sie
heute zahlen ?

Von vornherein wollen wir feststellen,
dass hier nicht von einem Armwerden,
das bis zum Hungern geht, gespro-
chen werden soll, sondern eben wvon
dem fiir unsere Tage Typischen des ge-
bildeten Mittelstandes. Es ist dies eine
Tragdédie fiir alle die materialistisch
Eingestellten, die sich gewohnte Geniisse
versagen missen; flir die, deren mate-
rielle Verhalinisse ihre Person in die
denkbar giinstigsten &ussern Stellungen
zu bringen vermochte; fiir die auch, und
besonders schmerzlich fiir solche, die bis
dahin mit offener Hand und mit offenem
Herzen selber helfen konnten.



Trifft uns nun dieser Schicksalsschlag,
so ist die erste Aufgabe, dass man sich
klar wird tiber das Soll und Haben ma-
terieller und anderer Werte, sich ganz
kalt nur auf die eigenen Moglichkeiten
verldsst und durch keinerlei Zukunfts-
hoffnungen sich den Blick tritben lasst.
In der heutigen Zeit der verschiedenar-
tigsten Ausbildungsmoglichkeiten istwohl
kaum jemand, der nicht imstande ware,
eine Arbeit zu leisten. Schon die Gene-
ration, die nun zwischen 30 und 40
steht, ist ja fast durchweg so erzogen
worden, auch die Frauen, dass sie irgend-
wie berufliche Bildung erhielt. Und da
sagt man sich deutlich, bis zur Grausam-
keit deutlich : Versuch's, es gibt keine
Arbeit, die schandet !

Die zweite Notwendigkeit ist, dass man
seinen Besitz auf das Entbehrliche hin
pruft — wobei natlirlich grosse Verschie-
denheiten vorkommen - und sich des
Ballastes entledigt, der nur einen Teil
unserer Kraft und Zeit in Anspruch
nimmt, sobald wir uns angestellte Hilfe
nicht mehr leisten konnen. Und endlich,
man bekennt sich zu der neuen Le-
benslage und versucht nicht, sich und
andern Sand in die Augen zu streuen.
Vor dem stolz getragenen Schicksal ver-
stummt die bose Nachrede, und iberdies
befinden wir uns ja in guter Gesellschaft.

Haben wir uns dann in den vorer-
wahnten Punkten die neue Linie gezeich-
net, so konnen wir zu priifen anfangen,
was wir nicht drangeben dirfen. Nicht

die Bereitschaft zur Hilfeleisfung gegen
andere, die zwar nicht mehr in Geldun-
terstiitzung bestehen kann, aber in Teil-
nahme, Mitgefiihl, Rat, Ausnitzung von
Verbindungen. Nicht die Kulturbediirf-
nisse : wenn man keine Blicher mehr kau-
fen kann, so borgt man sich welche,
wenn man nicht mehr in grosser Toilette
an den vornehmen Platz in Theater und
Konzertsaal gehen kann, so setzt man sich
bescheiden in hinterste Reihen oder be-
nutzt billige Volksvorstellungen. Nicht
den Verkehr — ohne Bewirtung und an-
dere teuere Beigaben - mit wertvollen
und hochstehenden Freunden - es
werden uns ja sowieso nur diese treu
bleiben.

Vor einiger Zeit war meine Tochter bei
mir zu Besuch und schrieb hierauf: « Es
tat mir weh, Mutter, Dich mit den drei
Tassen und drei silbernen Loéffeln han-
tieren zu sehen, wenn ich denke, was
tir schone Sachen wir frither zu Hause
hatten. »

Ich antwortete nicht darauf, dachte
aber dritber nach und sagte mir lachelnd:
« Dummes Kind, ist es denn nicht ebenso
schon und warm bei mir wie frither ?
Kommen die Menschen weniger gern zu
mir als vorher ? Bin ich deswegen, wenn
ich mich ehrlich priife, weniger gliick-
lich und zufrieden, als damals bei mei-
nem kostbaren Service ?» Und ich setzte
mich hin und schrieb diese paar Zeilen,
die vielleicht auch andern etwas helfen
kénnen. e

Ohne eigene Schuld

Vor 5 Jahren war ich, was man einen
arrivierten, vermoglichen Geschafts-
mann nennt. Mein Vermogen belief sich
auf rund Fr. 400,000, mein Einkommen auf
Fr. 60,000. Heute besitze ich wieder so-
viel wie dazumal, als ich als 20jdhriger
nach England

auswanderte : namlich

nichts. Bin ich schuld an dem Verlust ¢
Ich glaube nicht.

Wahrend der vielen Jahre, wahrend
denen ich mich im Ausland emporarbei-
tete, habe ich viele Leute reich und wie-
der arm werden sehen. Ich sagte mir
deshalb : «Dir darf es auf keinen Fall
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so gehen [» Von meinem Vermogen wa-
ren Fr. 200,000 in der Fabrik angelegt.
Die tbrigen Fr. 200,000 suchte ich so zu
placieren, um gegen alle Eventualitaten
gesichert zu sein. Ich machte folgende
Uberlegung : die Halite deines Vermo-
gens hast du in einem Geschaft, also
musst du die andere Halfte moglichst
sicher anlegen. Da dein Geschaft in der
Schweiz ist, so entspricht es einer ver-
nunftigen Risikoverteilung, wenn die an-
dere Halfte im Ausland angelegt wird.
So kaufte ich das, was mir das Sicherste
vom Sichern schien, niederverzinsliche,
englische Staatsanleihen.

Und was passierte ¢ Was kein Mensch
fir moglich gehalten hatte, trat ein, Eng-
land verliess den Goldstandard. Das be-
deutete auf meinem Privatvermdgen
einen Verlust von rund Fr. 60,000, und
da ich ein weiteres Abgleiten des Pfunds
befiirchtete und es mir ausschliesslich
auf Sicherheit ankam und nicht um Spe-
kulation zu tun war, verzichtete ich auf
alle eventuellen Aufwertungshoffnungen
und wandelte die wverbleibenden 140,000
Franken in Gold-Dollar-Obligationen um,
in niederverzinsliche Obligationen erster
amerikanischer Eisenbahngesellschaften,
die ausdriicklich auf Gold lauteten. Aber
nun kam auch der Dollar ins Rutschen.
Gleichzeitig aber wurde durch den Pra-
sidenten der Vereinigten Staaten in un-
gesetzlicher und, man kann nicht anders
sagen, in betriigerischer Art die Gold-
klausel auigehoben. Gegen Treu und
Glauben wurden nur noch Papierdollars
anerkannt. Dadurch verminderte sich
mein Kapital abermals um 40 9%,. Es blie-
ben somit etwas tber Fr. 80,000. Inzwi-
schen ging aber auch meine Fabrik
schlechter und schlechter. Im Zusammen-
hang mit Kontingentierungsmassnahmen
anderer Lander und der Wahrungsent-
wertung stockie der Absatz mit der Zeit
fast vollstandig. Ich musste liquidieren,
und was ist eine Fabrik, die nicht mehr
geht ? Nichts anderes als ein grosser
Steinhaufen.

Die Liquidation war nur so moglich,
dass ich mein Privatvermégen auch noch
ins Geschaft warf. Dazu ware ich wviel-

leicht gesetzlich nicht verpiflichtet gewe-
sen, da mein Geschéaft in Form einer AG.
betrieben wurde, bei der ich alleiniger
Aktionar war. Aber wenn ich meinen
Kindern schon kein Geld mehr mitgeben
kann, will ich ihnen wenigstens einen
ehrlichen Namen mitgeben. Niemand soll
ihnen nachsagen koénnen, er habe an
ihrem Vater Geld verloren.

Ich dachte frither, ich wolle mich mit
55 Jahren zur Ruhe setzen. Dazu ist es
auch gekommen, aber der Ruhestand ist
anders ausgefallen, als ich dachte.

Der ganze Vorfall hat mich dazumal
turchtbar hergenommen. Es gab manchen
Abend, wo ich den Revolver aus der
Schreibtischschublade nahm wund ihn
stundenlang anstarrte. Das ist jetzt tiber-
wunden. Ich habe meinen beiden Sohnen
eine gute Ausbildung gegeben, sie sind
erst in ganz bescheidenen Stellungen,

~und fir die Familie des Altern, bei dem

ich wohne, bedeutet es sicher keine
Kleinigkeit, noch einen weitern Gratis-
pensionar, namlich mich, aufzunehmen.
Aber ich bin sicher, meine Séhne wer-
den einmal etwas Rechtes werden.

Ich bin nach langen Kampifen zur An-
sicht gekommen, dass mein Schicksal
vielleicht doch nicht Zufall, sondern Be-
stimmung war. Vielleicht habe ich allzu
stark am Gelde gehangen, so dass es fiir
mich letzten Endes besser ist, wie es
jetzt ist. Der Glaube gibt mir die Kraft,
das jetzige Dasein mit Heiterkeit zu er-
tragen. Ich glaube, mein Lebensabend
wird eigentlich ebenso gliicklich wer-
laufen, als wenn ich noch meine Villa
und meinen Chauffeur hatte.

Meine Geschatftsbekannten haben sich
fast ausnahmslos von mir zuriickgezogen;
meine zwei Jugendfreunde, die mir ge-
blieben sind, halten aber nach wie vor
zu mir, sowie ich zu ihnen gehalten
habe, als sie in bescheidenern Verhalt-
nissen waren. Was mich mit Stolz und
Rihrung erfillt, ist das Verhalien meiner
Sohne, die mir nicht den geringsten
Vorwurf machen, obschon die ganze Ent-
wicklung flir sie natiirlich eine grosse
Enttauschung bedeutete. o
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