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DCI‘ Sinn fl.l.lI‘S Verdienen

Von einem Basler Schiiler Illustriert von Fritz Butz

Es wird der heutigen Erziehung off vorgeworfen, sie bereite die Kinder zu wenig auf das
wirkliche Leben vor. Elfern und Lehrer liessen die Kinder in einer lebensfernen Afmo-
sphdre aufivachsen, die ihnen insbesondere keine richfige Beziechung zum Geldverdienen
vermittle. Man verweist auf amerikanische Beispiele, die beweisen, dass auf jenem Kon-
tinent die Kinder ihren Geschdfissinn schon in frither Jugend aktiv betdtigen,

Der folgende Aufsatz eines Schiilers zeigf, dass und wie bei Jugendlichen auch in unsern
Verhéltnissen die praktische Entwicklung des Erwerbssinnes mdglich ist. Er zeigt aber
gleichzeitig auch die Gefahren, welche mit einer solchen Betdtigung verkniipft sind. Der
junge Aufor ist an Lebensklugheitf seinen Kameraden sicher weit voraus. Das ist ein Ge-
winn. Aber ist er nicdht auf Kosten von Lebenswerten erzielt, die nodh widhtiger als jede
. Gerissenheit” sind?
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Is ich einmal glaubte, die Geldnot,

unter der ich litt, nicht mehr aushal-
ten zu kénnen, suchte ich meine alte Tante
‘auf, damit mir diese efwas unter die
Arme greifen wiirde. Doch die alte Tante
gab mir anstatt rundem Geld eine wun-
derbare Antwort, sie sagte namlich sehr
iberzeugt : « Ach, ihr Jungens, ihr sollt
noch gar kein Geld haben I» Ich habe
mich damals nicht gefragt, ob die Tante
recht hat, sondern ich zog lautlos, wie
ich gekommen war, von dannen. Bald
darauf merkte ich aber, dass sie nicht
recht hatte, denn wir Jungens miissen
Geld haben. Aber mit dem blossen
« miissen » haben wir noch kein Geld.
Meine Eltern nehmen etwa dieselbe
Stellung ein zum Geld, das man den
Jungen geben soll, wie meine alte Tante.
Und so bin ich ganz auf mich ange-
wiesen.

Wenn einer Talent hat zum Geldver-
dienen, so hat er, wie ein durstiger
Hund, der das Wasser von weitem schon
in der Luft schnuppert, eine gute Nase
fir Geldquellen. Dieses geistige Organ
bildet sich nach den ersten Erfolgen
aus. Aber wie aller Anfang schwer ist,
so sind auch die ersten Erfolge mit Mut
zu erobern. Wenn mich einer fragen
wirde, wie wir Jungens neben der
Schule Geld wverdienen kénnten, so
wirde ich ihm mit der Frage antworten:
« Hast du Courage ?» Denn Mut muss
man haben. Wenn derselbe mich dann
weiter ausfragen wirde, so wiirde ich
ihm etwas von meiner Romantik erzah-
len; die begann namlich auf der Strasse.
Ganz zufallig merkte ich, wie Geldver-
dienen leicht ist !

Es ist Sommer. In den Alleen und
Strassen bliiht die Linde, und weil man
aus den Lindenbliiten Tee macht und
weil ich den Lindenbliitentee gern
trinke, nehme ich eine Leiter auf den
Riicken und einen Korb, gehe unter
einen solchen Baum und pilicke Lin-
denbliiten. Nach einiger Zeit habe ich
meinen Korb voll und steige die Leiter
hinunter. In diesem Augenblick kommit
eine Frau des Wegs. Vor meiner Leiter

steht sie still, schaut mich an und schaut
den Korb an und dann wieder mich.
Ich weiss gar nicht, was sie will. Jetzt
fragt die Frau: « Verkaufst du diese
Bliten 2 »

«Nein», antwortete ich, auf eine solche
Frage gar nicht gefasst.

Plotzlich darauf kommt mir in den
Sinn, was flir ein Esel ich eigentlich
bin: «Sie, Frau... eh... ich... nicht
nein, ja, ich wverkaufe diese Bliten I»

Die Frau kommt zuriick, wir einigen
uns auf, oder vielmehr, sie diktiert den
Handel, und ich erhalte 50 Rp. Ich
staune nur so, dass ich die 50 Rp. so
rasch verdient habe. Das war mein erster
Erfolg. Ich nehme die Leiter wieder auf
den Ricken, hiange den Korb an eine
Sprosse, ziehe gemiiilich und vergniigt
nach Hause.

Jetzt sind die Sommerferien da. Immer
noch blihen die Lindenbaume. Wieder
nehme ich die Leiter und den Korb,
und heute habe ich Gliick. Jede Frau,
die des Weges kommt, frage ich, und
jeden Korb, wenn er wieder gefullt ist,
kann ich verkaufen. - Warum die
Frauen mir den Tee abkaufen, weiss ich
namlich erst jetzt. Ich bin noch ein klei-
ner Knirps ven zwdlf Jahren, und da
Frauen alle sparsam sind, meinen sie :
« Ach, dieser Kleine da, der ist dumm
genug, um seine Bliten spottbillig zu
geben, also kaufe ich !»

Die Frauen fragen sich nicht, ob sie
Tee brauchen, nur ihre Liebe zu den
Mitmenschen stupft sie. So langsam
merke ich, dass ich den Korb eigentlich
auch teurer verkaufen kénnte; auch das
gelingt mir, und am Samstagabend habe
ich 5 Franken wverdient. Ich kehre heim
mit meinem Schatz, stolz, meiner Arbeit
bewusst, wie ein Sieger. Doch kaum er-
fahrt meine Mutter, wie ich dieses Geld
erworben hatte, gibt es einen fiirchter-
lichen Krach. Ganz im Gegenteil zu mei-
nem Vater, der eher angenehm ftiber-
rascht ist von meinem Handel. Aber
meine Mutter kann nicht verstehen, dass -
ihr Sohn auf die Strasse sitze, ganz frem-
den Leuten Tee verkaufe, gerade wie
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ein armer Knabe. Das kann meine Mut-
ter nicht begreifen, und ich muss ihr
wohl oder tibel versprechen, dass ich
keinen Tee mehr verkaufe. Jeizt bin ich
wieder auf dem Hund. Doch es soll
nicht lange dauern.

Nach den Sommerferien finde ich eine
Anstellung auf einem Tennisplatz als
«Ballenbub». Jetzt beginnt meine Glanz-
zeit. Beinahe meine samiliche Freizeit
verwende ich, um auf den Tennisplatz
zu gehen. Ich hatte schon die Chance,
an einem Sonntag von 6-12 und von
142—-3 Uhr Fr. 10 einzunehmen (genau
Fr. 9.80). Inneri zwei Jahren war ich auf
vier Tennisplédtzen, bis ich den eintrag-
lichsten gefunden hatte. Wunderbar, wie
ich immer anders hiess, denn nur so
konnte ich wverhindern, dass mir meine
Mutter nicht auch diese Geldquelle ver-
stopfte. Ich habe genug reden miissen,
bis ich meine Muttier iiberzeugt hatte,
dass das Ballenauflesen auf den Tennis-
platzen nichts Schlimmes und Entehren-
des sei. Ich anderte meinen Namen mit
der Witterung.

Doch jetzt kommt! wieder der Winter,
und ich habe keine Arbeit mehr. Mein
Geldreservoir ist schon lange erschopfit,
obwohl viel drin war. Mein Gefiihl, das
sich jetzt so langsam zur Vollendung

ausgebildet hat, wverlasst mich nicht.
Mein Vater hat sein Bureau in der
Stadt. Es kommt ofters vor, dass ich

mich dort aufhalte. Neben meinem Vater
auf dem gleichen Boden ist eine Firma,
die wverkauft Hosenbiigler. Wenn jetzt
ein solcher verkauft und nicht mitge-
nommen worden ist, so muss derselbe
dem Kaufer nach Hause gebracht wer-
den. Mit guten Worten kann ich den
Geschaftsleiter bewegen, dass ich jeden
Mittwoch- und Samstagnachmittag diese
Kommissionen besorgen kann. So erhalte
ich ein kleines Honorar und mache
natiirlich etwa ebensoviel Trinkgeld.
Doch mit der Zeit stellt sich bei mir ein
Bediirfnis ein. Dieses ewige Gehen ist
mir entschieden verleidet, zudem nimmt
es noch betrachtliche Zeit in Anspruch.
So bin ich fest entschlossen, mir auf
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irgendeine Weise ein Velo zu verschaf-
fen, was schon lange mein Wunsch ge-
wesen ist. Nun spare ich, wo ich kann;
alle Zeitungen werden durchstdbert und
durchsucht, und wieder habe ich
Schwein, ein Velo {fur 35 Franken ist
zu verkaufen. Ohne meine Eltern zu
fragen, eile ich um 12 Uhr nach der
Schule in die Stadt, wo das Velo zu
verkaufen ist. Der « Goppel» gefallt
mir selbstverstandlich gut, und ich laufe
nach Hause, in der einen Hand das In-
serat, gleichsam als Beleg, und zu Hause
kommen in die andere Fr. 30, die-ich
innert kurzer Zeit erspart hatte. Meine
Eltern, selbstverstandlich sehr uber-
rascht, geben mir nun auch die fehlen-
den Fr. 5. Die Velonummer plagt mich
nicht, ohne die lasst sich auch fahren,
bis ich nach etwa einem Monat es doch
flir gut halte, mir eine solche anzuschaf-
fen. Das Velo, das dann noch am selben
Tage gekauft wurde, teilte mit mir Freud
und Leid wahrend wvier Jahren. Heute
liegt es. vollig seziert im Keller.

Der Winter ist vorbeigegangen, und
der Frihling kommt und damit auch
mein neuer Saisonarbeitsplan. Der Friih-
ling ist relativ die «beste» Zeit fir
mich gewesen. Gleich zu Beginn des
Frihlings oder schon etwas vorher wird
der Kassabestand, sofern ein solcher da
ist, auf einen Schlag verbessert und um
etliches erhdéht. Und das geschieht bei
der Fastnacht. Da geh ich n&mlich nicht
trommeln oder pfeifen, sondern ich ver-
kaufe Plaketten. Mein Rekord bis jetzt
ist die Fastnacht 1933 gewesen, da habe
ich von morgens 4!, Uhr bis mittags
3 Uhr, mit Unterbruch der Mahlzeiten,
200 kupferne und 2 silberne Plaketien
verkauft, was einen Gewinn von Fr. 31.50
ausmacht. Das Plakettenverkaufen ist
namlich nicht nur anstrengend, sondern,
wenn man es versteht, auch ganz ori-
ginell und angenehm. Am Fastnachis-
morgen so zirka von 8% Uhr an geht
man ins Zentrum der Stadt und dort von
einem Laden zum andern. Da steht das
Plakettenverkaufen pldtzlich nur noch
an zweiter Stelle, jetzt will man einmal



geniessen, wenn einem andere Leute
nicht kennen. Man unterhdlt sich in
bester Stimmung mit den Verkauferin-
nen, wozu ein rassiges, originelles Ko-
stim und eine gute Maske ihre Sache
beitragen. Es wird kritisiert, alles wird
angeschaut, man l&sst sich alles erkla-
ren und versuchi, macht Kosiproben, wo-
bei die Konfiserien vorgezogen werden.
Ich habe keine Konditorei wverlassen,
ohne dass ich nicht etwas mitnehmen
durfte. Kaum habe ich die Schwelle
eines Ladens tiberschritien, als die Ge-
sten und Worte kommen, man weiss
nicht woher. Ich erinnere mich an einen
Laden oder besser gesagt an ein ganzes
Haus in der Freienstrasse, wo ich mich
bestimmt eine halbe Stunde authielt.
Das war einfach herrlich, was ich dort
gelacht habe, und das ganze Personal
mit mir, das war wunderbar.

Wie hier ein lustiges Auftreten Geld
einbringt, so ist ein irauriges Gesicht
noétig bei meiner nachsten Nummer, nam-
lich dem Palmsonntag. Von allen Arbei-
ten ist das Verkaufen von Stechpalmen
das weitaus eintraglichste. Da steht man
so mit 2—3 Korben vor eine katholische
Kirche, und da wverkauft man die Palmen
wie frische Semmeln. Die Palmen, die
am Tage oder in der Woche vor dem
Palmsonntag in der Nahe unserer Stadt
geschnitten werden, werden wvon den
Gldubigen, die gut bezahlen, gekauft.
Den Preis lasst man vom Kaufer selbst
bestimmen, denn der Verkauf ist so am
ergiebigsten; auch kennen die Glaubigen
so den Preis der Konkurrenz nicht. Mei-
stens gehen die Frauen zu den kleinern
Knaben, warum, das weiss der Leser.
Auch auf dem Tennisplatz, bei Trinkgel-
dern, tuberall kann man das beobachten,
dass die Frau geizig ist und eine riih-
rende Menschenliebe an den Tag legt.
Leider gibt es auch solche Weiber unter
den Miénnern, auch die hat es iiberall.
Aber so im allgemeinen steht der Preis
per Palmenstrauss zwischen 20 und 100
Rappen, was eine Gesamteinnahme wvon
30—40 Franken ausmacht. Natiirlich kann
ich mit dem zunehmenden Alter nicht

mehr selbst vor die Kirche stehen. Um
mir diese Einnahme doch nicht entgehen
zu lassen, wurde ich vom Detaillisten
zum Grosshandler. Ich schliesse am Palm-
sonntag mit einigen Knaben einen Ver-
trag ab, worin sie mir versprechen, dass
sie mir die Palmen, die ich ihnen in
Korben liefere, wverkaufen. Selbstver-
standlich bin ich ganz auf ihre Ehrlich-
keit angewiesen, da der Preis der Strausse
in keinem Verhaltnis zu der Anzahl der-
selben steht. Der Reingewinn wird bei
jedem in zwei Teile geteilt, und jeder
Mitarbeiter erhalt einen Teil. Wenn man
Chance hat, schauen fiir jeden immer-
hin etwa 20—25 Franken heraus. Wenn
man jetzt so zwei, drei oder gar vier
Verkaufer hat, so ist man froh, dass Chri-
stus einmal in Jerusalem eingezogen ist.

Leider verschwindet, je dlter man wird,
all diese schone Romantik. Auch die
Pflichten der Schule erlauben einem nur
noch Samstag und Sonntag, alie, ver-
traute Orte aufzusuchen, wo es etwas zu
beissen gibt. Aber wenn man sich ein-
mal an Geld gewdhnt hat und man sich
ofters etwas leisten konnte, sei es, um
im Sommer seine Kehle immer feucht zu
halten, seies, dass man im Winter auf Ski
oder Schlittschuh sich etwas Ausserge-
wohnliches erlauben durfte, oder dass
man Ofters sich etwas zu Gemiite fiithren
konnte, sei's im Theater oder Kino, so
gewohnt man sich nur ungern, all diese
leiblichen Freuden, an die man sich im
Laufe der Zeiten gewohnt hat, wieder ab.

Bei Veranstaliungen wie Reitfest,
Schwingfest, Fastnacht usw. stért das Al-
ter z. B. in keiner Weise. Gerade am
letzten Reitfest im April 1932 meldete ich
mich beim Prasidenten des Organisa-
tionskomitees. Ich kannie den Herrn
nicht, stellie mich aber trotzdem zur Ver-
figung und konnte arbeiten. Ich wurde
als Telephonist engagiert, haite einen
sehr leichten Dienst, ich konnte an der
Starttafel sitzen und telephonisch die
Resultate und Fehler der Konkurrenten
abnehmen. Ich erhielt auch mein Mittag-
essen und z'Vieri, vergass nie, zweimal
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zu gehen, indem ich immer fur die an-
dern Herren, die bei mir waren, das Es-
sen holte, die das ihrige jedoch schon
lange gegessen hatten.

Frither habe ich nie in einem Zirkus
bezahlt; ich arbeitete dort beim Errichten
desselben mit, und wenn es dann Frei-
billette gab, holte ich rasch einen Kna-
ben, den ich nicht kannte, oder meinen
kleinen Bruder und sagte, der habe auch
mitgearbeitet, und dann hatte jeder von
uns eines erhalten.

Seliten zahlte ich an einem Match. Wa-
rum lernen wir in der Schule denn klet-
tern ¢ Um unser Koénnen an der Holz-
mauer, die den Fussballplatz umzaunt,
auszuprobieren ! Wenn ich irtther an
einem Match oder an einem andern
Fest Durst und Hunger hatte, war ich als
Glasersammler tatig und erhielt so mein
z'Vieri. Gerade ein solches Leben und
Treiben gefiel mir.

Doch, wer wirde daran zweifeln, dass
diese Romantik aufgehdrt hat 2 Doch
endet auch die Romantik, so bleibt doch
das Gliick, das oft die Handlung beglei-
tet hat, noch zuriick. Wenn ich recht
viel Geld verdiente, so nannte ich das
Gliick; wie ich aber das benennen soll,
wenn man Geld kriegt ohne zu arbeiten,
weiss ich nicht.

Da stand ich just vor den Ferien, und
dass Ferien Geld kosten ist eine alte
Weisheit. Doch das Marchen vom Glick
kam unerwartet. Da habe ich namlich
einen Onkel in Indien, der kam zu uns
auf Besuch. Gesprachsweise erfuhr er
von mir meine Ferienpldne, denn ich

wollte eine Fusswanderung ins Wallis
unternehmen, und so endete dann das
Marchen, dass mir der exotische Onkel
einen Check auf die Schweizerische Na-
tionalbank ausstellte im Werte wvon
Fr. 50.

Na, so was kann man sich ja gefallen
lassen; aber auch dieser Mammon ist
nun aufgebrauchi, und ich besiize nur
noch das leere Bankbordereau, mit dem
ich in meiner Bude ein Loch in der Ta-
pete uberklebit habe.

Wenn ich aber kein Geld aus all die-
sem Tun miinehmen kann, so habe ich
doch eins gelernt, das mir niemand neh-
men kann, das ist das Draufgangertum.
Keck muss man sein, frech, nicht im
Sinne von ungezogen, sondern im Sinne
von furchtlos. Man darf keine Angst
haben vor den Menschen. Man muss
frech vor den andern hinstehen. Nicht
warten, bis der andere einen geistiger-
weise besiegt hat, sondern briillen, da-
mit man seinen Rivalen Uberiént, und
wenn's schlimm geht, kann man immer
noch springen. Mehr als eine Ohrieige
kann man ja nicht kriegen, und wenn
man dann noch 5 Franken als Entscha-
digung daftur erhéalt, so kann es einen
gereuen, dass man nicht zwei gekriegt
hat. Drum keine Menschenfurcht und
frisch das Leben angepackt, und durch
Tat wollen wir den Spruch beweisen :
« Selbst ist der Mann.» Wenn alles in
der Welt nach Geld briillt, warum sol-
len denn wir Jungens, wie meine alte
Tante gesagt hat, kein Geld haben ?
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