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Geld auf der Strasse!
Wer interessiert sich fiir die Liquidation eines kleinen Waren

Eine Forschungsreise durch die Inseratenplantagen

, Von Albert Larcher. Illustriert von Hugo Laubq

Ich war arbeitslos und lebte bei Freunden,
die mich unterstiitzten, und las die Bii-
cher vom Verlag «Eigene Scholles.
Ich las in dem Buche «Die Geheim-
nisse eines erfolgreichen Kauf-
manns», Gleich auf der ersten Seite fand
ich, dass Intelligenz und Fleiss geniigen,
um sich selbstiindig zu machen, um vor-
wérts zu kommen, alles ohne Kapital und
Kredit. Ich geriet in Wut iiber solche phra-
senhafte Belehrungen, nahm Stock und Hut
und ging zum Verlag « Eigene Scholle ».

«So, Herr Direktor, hier bin ich, bewei-
sen Sie, was Sie geschrieben haben. Ich be-
sitze Fleiss und Intelligenz, nur kein Geld.
Zeigen Sie mir den Weg zum Wohlstand ! »

Der verschmitzte Herr ldchelte und sagte :
« So gefallen Sie mir, die erste Grundbedin-
gung ist geschaffen. Sie konnen nichts ver-
lieren, weil Sie nichts haben.
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Sie wollen selbstéindig sein ? »

Es war ein herrlicher Sommertag, und er
fragte, ob ich einen Winterpaletot habe und
ob ich Sprachlehrer werden mdochte. Ich
lachte und fragte, ob er mich zum Narren
haben wolle. Ich habe wohl einen Winter-
paletot, der eingemottet im Schranke hiinge,
und Sprachlehrer konnte ich nicht werden.
weil ich kein Wort Englisch verstehe.

« Soll ich etwa den Paletot verkaufen oder
versetzen ? »

« Nein.»

Der Herr Direktor gab mir eine halbe
Stunde Instruktion, Ich war begeistert von
seiner Idee und sah mich in Gedanken in
14 Tagen als vornehmer Sprachlehrer ohne
Kapitalanlage. Ich nahm eine GroBstadt-
zeitung zur Hand und fand, dass man fiir
eine Stunde englischen Sprachunterricht
zwei Mark zahlt, die ich nicht hatte. Ieb



nahm meinen Winterpaletot, begab mich da-
mit in die Sprachschule und fragte, ob ich
pro Woche, Dienstag und Freitag, je eine
Stunde Unterricht bekommen konnte, wenn
ich diesen Paletot fiir nur vier Stunden als
Pfand hinterlege. Die Antwort war ein ver-
gniigt lichelndes Ja.

Bitte, lieber Leser, ich nahm keinen Kre-
dit in Anspruch, denn mein Paletot war
mehr wert als acht Mark fiir vier Stunden.
Ich hatte also ein Guthaben beim Sprach-
lehrer, nicht er bei mir.

Iech habe nun wweite, die dritte
fleissig von frith | usw.
bis spdt die erste Iech  arbeitete
Lektion so lange . mir einen Pro
gepaukt, bis ich sie | spekt aus fiir
auswendig konnte, | mein Sprachiehr-
nach der ersten die i Institut, welches

t

ich «Celeritas» nannte, auf deutsch
«Schnelligkeit». Iech verpflichtete mich darin,
dass ich jedem normalen Menschen innerhalb
15 Stunden die englische Sprache beibrichte,
und zwar unter Garantie. Wer in 13 Stun-
den es nicht erlernen sollte, erhielt weiter
kostenlosen Unterricht bis zur perfekten
Ausbildung. Ich verlangte fiir die Stunde
nur eine Mark, weil ich mir fiir jede Stunde
vier Schiiler dachte. Also nahm ich pro
Stunde vier Mark ein, trotzdem ich fiir mei-
nen Einzelunterricht nur zwei Mark zahlte.
Mit meinem Prospekt reiste ich von Tiire
zu Tire, erklirte den Eltern, welch unge-
heurer Wert doch in der Beherrschung ei-
ner fremden Sprache lige, dass der Kursus
nur 13 Mark koste usw.

In 14 Tagen hatte ich auf diese Weise
vier Schiiler gesammelt, gab jede Woche
zweimal Unterricht, er-
hielt pro Stunde vier
Mark, zahlte fiir meine
Stunde zwei Mark Stun-
dengeld und noch zwei
Mark von meinem Pale-
tot ab wusw, In zwei
Wochen holte ich mei-
nen Paletot.



Nun frage ich: Misste der normale
Mensch, der die ganze Woche Zeit zum
Studieren hat, nicht die erste Lektion ge-
ben konnen, sobald er die fiinfte nimmt, die
zweite, wenn er die sechste nimmt usw. ?

Und nun kommt die Hauptsache: Meine
lieben Schiiler und Schiilerinnen mussten
mir weiter helfen. Ich garantierte jedem,
dass, wenn er mir drei neue Schiller zu-
filhre, er seine Stunde gratis habe. Denn
was kommt es denn darauf an, ob ein Schil-
ler mehr oder weniger zuhort! Natiirlich
halfen bei den jungen Herren einige Schach-
teln Zigaretten und bei den hiibschen Da-
men einige Tafeln Schokolade nach. Dem,
der mir den zehnten Schiiler brachte, gab
ich eine Uhr als Primie. Meine Schiiler wa-
ren begeistert fiir ihre Mitarbeit, und ich
hatte in einigen Wochen soviel Schiiler,
dass ich téiglich eine Stunde vier Schiilern
Unterricht gab, der fiinfte Schiiler sass ko-
stenlos dabei. Ich hatte also pro Woche ein
Einkommen von 4 X 6 =24 Mark und ich
zahlte pro Woche nur vier Mark.

Mein Schiilerkreis mehrte sich zusehends,
so dass ich tiglich schon mehrere Stunden
Unterricht geben musste.

Ich hatte also weder Kapital noch Kre-
dit und war in 14 Tagen selbstindig, ver-
kaufte spiiter diese Handelsschule und habe
heute ein anderes Unternehmen, das auch
Ihnen, lieber Leser, wahrscheinlich bekannt
ist, und falls Sie mich personlich sprechen
wollen, wird Ihnen der Verlag gern meine
Adresse geben. »

Nicht der Verlag des Schweizer-Spie-

gels, der Autor dieses Artikels ist leider
nicht der Gliickliche, der auf diese Weise
chne Kapital und Kredit selbstindig
wurde. Trotzdem auch ich glaube, Intel-
ligenz und Fleiss
Leute noch unselbstiindig, wenn auch
nein Wocheneinkommen 24 Mark iiber-
steigt. Es ist viel mehr ein wortliches
Zitat aus der Broschiire «Beruf und
Nebenverdienst» (Verlag «Eigene
Scholle», Berlin S. W. 48, Friedrichstrassa
239). Auf dem Titelblatt steht das Motto:

«Als hochstes Glick uns das Greschick beschert,
Die eigene Scholle und den eignen Herd,
Dazu das Beste, was ein Gott erschuf,
Lieblingsbeschiftigung als Hauptberuf.»

zu besitzen, bin ich
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Izt das nicht verlockend ? Wie wenige
unter uns sind so gliicklich, dass sich bei
ihnen Pflicht und Neigung restlos decken!
Wie dankbar miissen wir dem Verlag
«Eigene Scholle» sein, dass er uns
zeigt, wie wir einen solchen Beruf finden
konnen, der uns restlos befriedigt oder
zum mindesten wie wir unser Einkom-
men durch einen Nebenverdienst betridcht-
lich erhthen kénnen! Die Broschiire ist
wahrlich eines nidhern Studiums wert.

Am einfachsten wire es wohl, wir wiir-
den uns den Lehrkursus « Der Kauf-
manninhoéchster Vollendung»
kommen lassen. Er besteht aus zehn Kur-
sen, von denen jeder nur. Mk. 2.50 bis
Mk. 450 kostet. Sicher kein zu hoher
Preis fiir kaufméinnische Vollendung;
denn es ist ja allgemein bekannt, wie
schwierig heutzutage vollendete Kauf-
leute zu finden sind. Oder aber, wie wiire
es, wenn wir das Werk «Ein Blick
in die Werkstatt der Millio-
nire» (nur 2 Mark) kommen liessen ?
Halt, hier ist etwas, das noch interessan-
ter erscheint: «Spielergeheim-
nisse» oder «Die Kunst, stets
mit Vorteil zu spielen und
dadurch sein Glick zu ma-
chen» mit Anhang «Die Tricks
und Kniffe der Falschspie-
ler»., «Um sich vor Machenschaften
derselben zu schiitzen », heisst es in
Klammer; aber wvielleicht kOnnte man
diese Tricks und Kniffe selbst... Nein,
das ist doch zu gefihrlich.

Auf Seite 53 ist der Rat gegeben, Ac-
quisiteur einer Versicherungsgesellschaft
zu werden. Dieser Vorschlag ist vielleicht
dcch nicht ganz neu und originell.

Aber dafiir fehlt es folgendem nicht an
Eigenart. Ich zitiere :



« Zeit ist Geld, drum merke das,
Tropfen leeren auch ein Fass,

Fiinf Minuten tdglich wegq,

Sind im Jahre drei Tag ohn' Zweck.»

BIS 300 % VERDIENST (VORNEHME.
LEICHTE SACHE)

« Auf Anregung unserer Geschiiftsfreunde
hat der Verlag «Eigene Scholles diese
Verse in
grossern Po-
sten herstel-
len lassen,
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Ein sehr einbringlicher Beruf fiir Damen.
Jeder Kontorinhaber kauft. Wir empfehlen,
dass sich der Verkéufer ein kleines Him-
merchen und blaue Pinnen mitnimmt, den
Karton im Kontor gleich anbringt. das gibt
den Anreiz, auch weitere zu kaufen.»

Wie gefidllt Ihnen diese
leichte Sache ? Nicht so recht, macht
nichts, der Verlag <EigeneScholle»
kennt noch andere Moglichkeiten :

vornehm.

1. Griindung einer Reparatur-
werkstatt.

Eine einbringliche Existenz verschafft sich
jedermann, tédglich 10—20 Mark zu verdie-
nen, wenn er sich das Reparaturkistchen
«Celeritas» zulegt.

Preis 3 Mark. ,
(« Celeritas » scheint ein Lieblingswort
des Verlages « Eigene Scholle » zu sein)

2. Werden Sie Kammerjiger!
Spezialmittel zur Wanzenbekdmpfung, Kerze
4 60 Pfennig.

3. Werden Sie Aufpolierer alter

Moéhbel!

Sie wissen immer noch nicht, zu was
Sie sich entscheiden sollen. Wahrschein-
lich kennen Sie sich selbst nicht genug.
Warum wenden Sie an die

sich nicht

«graphologisch psychophysio-
gnomische Auskunftei» der
«Eigenen Scholle»? An Hand
Ihrer Handschrift und Ihrer Photographie
erhalten Sie Auskunft iiber sich selbst zu
dem iHusserst niedrigen Preise von drei
bis 15 Mark.

Vielleicht haben Sie deshalb keinen Er-
folg, weil es Thnen am notigen Selbst-
vertrauen fehlt. Auch hier weiss die « Ei-
gene Scholle » Abhilfe. Kaufen Sie doch
das Werk: «In 4 Wochen15Jahre
jinger». Es ist auf Seite 30 mit fol-
genden Worten empfohlen :

«Der Rassenmensch erregt dort, wo er
erscheint, Aufsehen und Bewunderung. Herr-
lich durchblutet ist sein Gesicht. Aus sei-
nem Aeussern sprudelt uns kraftstrotzende
Gresundheit entgegen, Elastisch schreitet er
tiber die Strasse, eine Augenweide fiir die,
die am Wege stehen... Sein Haar aber
glinzt wie das eines Jinglings — auch
wenn es weiss wire, wirkte es doch jugend-
lich.

Ich mache dich hiibscher als du je ge-

wesen bist. Du bist das Wunderriitsel dei-
ner Umgebung. Es ist, als ob eine alles be-

B siegende iiber-

-—i?i e i ﬁ'}% natiirliche Kraft
= R Al von dir aus-
-\l & il strahlte. Der
) g junge Glanz dei-

ner Augen, das
frische Rot dei-

S & 1 | ner Lippen, das
= WS 9ff === Lockenspiel dei-

v ner Haare, der
e rosige Teint dei-
ner Haut.....
Wie ein Magnet
ziehst du deine
staunenden Mit-
menschen an. Buhltest du frither um die
Gunst anderer, so stehen sie dir jetzt als
Bettler gegeniiber...»

Und das alles nur fiir 2 Mark (bei Vor-
kasse franko) !

Es ist richtig, fast alle Ratschlige in
der Broschiire laufen letzten Endes dar-

Der Mann, der das Buch
kommen liess: ,Lernen Sie
gross und frei sprechen®
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auf hinaus, ein Buch zu kaufen, sind also
nichts als Selbstreklame. Datfiir enthiilt
aber die Broschiire noch einen kleinen
Inseratenteil. Vielleicht, dass dort die er-
sehnte Verdienstmoglichkeit aufgewiesen
wird. Hier einige Beispiele. Es sind mei-
stens Inserate von Firmen, welche Heim-
arbeit zu vergeben haben.

LEBENSSTELLUNG !
Monatseinkommen 200 Reichsmark:.
trauenspersonen allerorts gesucht. Bewer-
bungen mit 1 Mark Riickporto an
Treuhandbureaw Wioska, Beuthen, Postfach
382,
Oder :
GROSSER VERDIENST
durch Hausfabrikation. Rezeple gibt gegen
Einsendung von Reichsmark 1.10
S. Siedow, Chemnitz, Reinerstr, 12.

Ein letztes Beispiel :

Minchner Versandfirma sucht
unter ginstigen Bedingungen in allen Pliit-
zen mit mehr als 1000 Einwohnern strebsame
Leute, welche die Vertretung bezw. den Ver-
kauf wvon TVersandartikeln an Privatleute
tibernehmen wollen.

Verdienst von mindestens monatlich 300
Reichsmark spielend zu erreichen (auch als
Nebenberuf). Notwendiges Betriebskapital
nur 75—100 Mark fir Musterlager.

Maz Graf, Miinchen 50.

Ver-

Die gesperrt gedruckten Worte sind in
den Originalinseraten nicht gesperrt ge-
druckt. Sie werden verstehen, weshalb.

Was ist nun Ihr Urteil iiber die Publi-
kation «Beruf wund Nebener-
werb»? Es ist, werden Sie sagen, eben
einfach ein zweifelhafter Reklamekatalog
eines Verlags- und Versandhauses, aller-
dings reichlich lautsprecherisch; aber
was ist da schliesslich dabei ? Warten
Sie, bis ich Ihnen erzéhlt habe, wie ich
in den Besitz dieses « Reklamekataloges »
gekommen bin,

In einer ziircherischen Tageszeitung
erschien unter der Abteilung «Offene Stel-
len» folgendes Inserat :
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Nebenvordienst

100—-300 Fv. fonnen alle
Leute  verdienen  ofne  Verufs-
ftbrung, von it Hauje aus.

Offerfen mit genauer Adreffe
an Pojtlagerfarte 1175 Lugern.

Auf dieses Inserat hin schrieb ich fol-
gende Offerte :

Postlagerkarte 1175, Luzern.

Werter Herr! .

Méchie Ihnen mitteilen, dass ich mich fiir
den Nebenverdienst interessiere, da ich nim-
lich momentan ohne geniigend Arbeit bin.
Wie ist das gemeint mit den 100—300 Fran-
ken 2 Wdochentlich oder tiglich ?

Geben Sie mir bitte genaue Auskunft, Es
griisst Sie hochachtend

Albert Larcher.

Beiage : 20 Rappen Riickporto.

Einige Tage vergingen, dann erhielt
ich die Antwort : Eine Drucksache mit
5 Rappen frankiert, in Spiez aufgegelben.
Dem Briefe lagen 2 Prospekte des Ver-
lages « Eigene Scholle» bei

«8ind Sie glicklich??»
begann der Prospekt.

« Was nennen Sie Gliick ? Sicher die
Freude an der Arbeit als Folge davon, dass
Sie IThre Betiitigung Ihren Neigungen an-
passen, also Lieblingsbeschiftigung als
Haupt- oder Nebenberuf. Ein intelligenter
Mensch darf nicht arbeitslos sein, und ein
tiichtiger Mann darf mit seinem Einkom-
men nicht zufrieden sein.

Wir zeigen Ihnen den Weg! In unserm
Verlag erscheint ausser anderm die Schrift
«Beruf und Nebenerwerb». Um
Irrtiilmern vorzubeugen, werden Sie moch
ausdriicklich darauf hingewiesen, dass es
sich bei unserm «Beruf und Neben-
erwerb» nicht etwa um eine gewohnliche
Broschiire oder um ein gewd&hnliches Buch
handelt. »

(In dieser Beziehung hat der Verlag

« Eigene Scholle » nicht iibertrieben.)

« Unser « Beruf und Nebenerwerb » ent-
hilt in ca. 60 Seiten iiber 200 direkte Be-
schiftigungsangebote, zumeist solche, die



vom Schreib- und Werktisch aus von allen
Pamiliengliedern erledigt werden konnen.
Oftmals beruht die richtige Titigkeit nur
im Adressenschreiben. Unser Buch enthiilt
nur Originalangebote solcher Firmen, die
uns als ginzlich einwandfrei erscheinen.

Sie konnen sich ganz bestimmt mit 2—5
Mark selbstéindig machen, brauchen nie
wieder in Stellung zu gehen und koénnen sich
Gehilfen anstellen, die fiir Sie arbeiten und
aueh gut dabei verdienen, «Beruf und Ne-
benerwerb » kostet Mk. 3.90.

Sie erhalten also fiir Mk, 3.90 folgendes :

1. Ueber 200 direkte Beschiftigungsan-
gebote.

2. Kostenlos nehmen wir Sie in unsere
Adressenliste auf, die von Beschiftigung
vergebenden I'irmen von uns bezogen wird,
und Sie erhalten dann selbst Angebote und
haben nicht notig, zu suchen, sondern nur
zu wihlen.

3. In «Beruf und Nebenerwerb» finden
Sie ausserdem alle moglichen Anleitungen
und Belehrungen von hervorragenden prak-
tischen Fachleuten.

4. Einen Rechenapparat als Priimie.

5. Ein Inserat im « Beruf und Nebener-
werb » ein Vierteljahr lang kostenlos.

Haben Sie Vertrauen, Sie erhalten . ein

solches Angebot nie wieder. Es ist der
Gipfel des bisher Gebotenen. »
Das Zeitungsinserat hatte allerdings

von einem zu vergebenden Nebenerwerb
gesprochen, und nun hatte ich Mk. 3.90
einzuzahlen, bevor ich iiberhaupt erfuhr,
um was fiir Nebenverdienst es sich han-
delte. eventuelle Unentschlos-
sene zu kodern, lag dem Prospekt ein
weisser Zettel mit folgendem Texte bei :

Aber um

SIE ERHALTEN EINE PRAMIE !
Euer Wohlgeboren !

Wir gratulieren Ihnen. Sie haben Gliick
gehabt. Wahrscheinlich sind Sie ein Sonn-
tagskind. Um eine Probe auf das Exzempel
zu machen, haben wir uns entschlossen, 5000
Goldfilifederhalter ganz kostenlos zu wver-
teilen und jeder 25. Offerte, die wir machen,
einen Goldfillfederhalter  beizulegen = mit
14kardtig gestempelter Goldfeder. Die Aus-
zihlung der 25. Offerte hat fiir Sie ent-
schieden.

Da der Verlag ausserdem garantiert,
den vollen Betrag zuriickzuzahlen, wenn
die Sendung nicht das bietet, was der
Prospekt verspricht, so muss begreifli-
cherweise einem Arbeitsuchenden das
Risiko klein erscheinen, und es werden
sich sicher solche finden, welche die
Mk. 3.90 einzahlen. Auch ich zahlte
5 Franken ein und wartete mit Spannung
der Dinge, die da kommen sollten.

Als kleine Jungen pflegten mein Bru-
der und ich den Weihnachtskatalog eines
Spielwarengeschiftes wochenlang vorher
von A bis Z durchzustudieren, um den
Whunschzettel fiir das Christkind vorzu-
bereiten. In der Abteilung « Scherzarti-
kel » dieses Kataloges war nun ein soge-
nannter « Wunderzylinder » angepriesen.
«Manzindeteine kleineLunte
an, und ein Regen von Kon-
fetti und andern prédchtigen
Ueberraschungen ergiesst
sich tber die Tafelrunde. »
Ich wiinschte mir also diesen Zylinder,
und da er nur 20 Rappen kostete, erhielt
ich ihn auch. Beim Dessert ziindete ich
mit vor Spannung zitternden Hinden den
Zylinder an. Es ertonte ein ganz leises
Gerdusch. I'iinf, sechs Konfetti flogen
zum Zylinder heraus,
Zylinder selbst, der etwa 5 em hoch war,
aber lag ein ganz kleiner Blechfisch, wie
man sie in Knallbonbons findet. Das war
die Ueberraschung. Ich war so enttiuscht,

sonst nichts. Im

dass ich in Trénen ausbrach. Ich wollte
zuerst an das betreffende Geschiift einen
Drohbrief schreiben, sah dann aber —
trotz meiner 10 Jahre — ein, dass ich
nicht viel ausrichten wiirde. Es passierte
wirklich alles so, wie es die Ankiindigung
versprochen hatte. Nur hatte der Katalog
so tliberschwengliche Worte gebraucht,
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dass man es sich eben grossartiger vor-
stellte.

Ganz gleich erging es mir mit der
« Eigenen Scholle ». Auch die Sendung
der « Eigenen Scholle » entsprach wort-
lich den Verspre-
chungen, nur eben
auf andere Art,
als man es sich
vorgestellt hatte.
Das Buch «Be-
ruf und Ne-
benerwerhb»
entpuppte sich als
Rekla-
mebroschiire, der

Fiillfederhalter
funktionierte nicht

wertlose

und die Rechen-
maschine bestand
aus einer beidsei-

kleine « zugkriftige » Inserate « Neben-
verdienst » und versendet diese Prospekte
an diejenigen, welche auf Grund dieser
Inserate sich nach dem zu vergebenden
Nebenerwerb erkundigen :

<« So gut, wie Sie
uns <« Beruf und
Nebenerwerb » be-
stellen, so werden
es auch andere
bestellen »,
schreibt der Ver-

lag.

Man erhilt nun
bei der « Eigenen
Scholle » ein Kon-
to angelegt, und
auf jede DBestel-
lung, die eingeht,
wird einem Mk.
1.80 gutgeschrie-

Die Inhaber des ,internationalen Weltnovitditenvertricbs 1.,

tig bedruckten Ta-
belle,
rechner ».

Nun kommt aber erst die eigentliche
Pointe : Auf dem beigelegten Prospekt
schliigt der Verlag dem enttiuschten Ar-
beitsuchenden vor, eine Zweigstelle zu
iitbernehmen — und zwar ausgerechnet
zum Weiterverkauf der Broschiire « Beruf
und Nebenerwerb ».

Das geht folgendermassen zu :

1. Man Lisst sich eine Anzahl Prospekte
schicken, wie derjenige, der auf unser
Inserat einging.

2. Man erhdlt vom Verlag eine be-
stimmte Werbenummer, die man allen
Prospekten beilegt. Mit dem eigenen Na-
men hat man also gar nicht hervorzu-

einem  sogenannten <« Schnell-

treten.

3. Man setzt in die Tageszeitungen
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Es liegt uns also hier ein Fall des
Schneeballensystems in Reinkultur vor.
Ein Arbeitsloser meldet sich auf ein In-
serat. Er bezahlt 5 Franken, K um zur
Kenntnis der Arbeitsmoglichkeit zu ge-
langen. Diese Arbeitsmoglichkeit besteht
nun aber gerade darin, dass er wieder
andere veranlasst, 5 Franken einzuzahlen,
um zu erfahren, dass der Nebenverdienst
darin liegt, wieder andern gegen 5 Fran-
ken mitzuteilen, wie sie eine Beschiifti-
gung finden konnen.

In seinem Prospekt stellt der Verlag
« Eigene Scholle » die Sache folgender-
massen dar :

100 Prospekte Lkosten hei 1000
Stiick . . . . . . .
100 Briefmarken als Drucksache > 3.—
100 Couverts bei 1000 Stiick . . » 0.35

Total Mk. 5.85

Mk. 2.50



Wenn darauf nur 5 Bestellungen eingehen
wiirden, hitten Sie schon verdient. Wir ha-
ben aber den Beweis, dass tiber 15-30 % Be-
stellungen eingehen. Sie hiitten demnach
zirka 40 Mark Einnahmen und nur Mk. 5.85
Ausgaben. Dazu kommen allerdings noch die
Kosten des Inserates im Betrag von 3-10
Mark.

Der Nettoverdienst betriigt also Mk. 40.—
— Ausgaben . . . . . . . » 1585

Netto Mk. 24.15

Sie werden aber nicht 100, sondern 1000
Prospekte versenden, und Ihr Einkommen
wird sich verzehnfachen.

Sogar angenommen, diese Berechnung
wire richtiz (dass sie nicht stimmt,
werde ich gleich zeigen), so bringt gerade
die Anwendung des Schneeballensystems
die Verdienstmoglichkeit bald zu Ende.
Sagen wir, ein Arbeitsuchender vermittelt
nur zehn weitere und diese zehn weitern
je wieder zehn, so macht das im achten
Gliede bereits 10 Millionen, also beinahe
dreimal mehr, als wir in der Schweiz
iiberhaupt Einwohner haben.

In Wirklichkeit diirfte sich die Rech-
nung aber folgendermassen stellen :

Ein Arbeitsuchender bestellt :

Die Broschiire « Beruf und Ne-

benerwerb » . . . . . Mk. 390
100 Prospekte (bei 100 Stiick) » 4.—
100 Prospekte « Sie sind ein

Gliickskind und erhalten

einen Fiillfederhalter. »

(Selbstverstindlich  erhilt

nicht nur der 25., sondern

jeder einen solchen Feder-

halter) .. . » —50
100 Couverts . . . . . . » —A50

Total Mk. 8.90

Bevor ein Arbeitsuchender beginnen
kann, hat er also bereits iiber Fr. 11.—
ausgegeben. Nun inseriert er, sagen wir
achtmal, in Tageszeitung

einer Zum

Preise von Fr.5— pro mal = Fr. 40.—,
also Totalausgabe Fr. 51.—, plus 100X5
Rappen Porto = Fr. 56.—.

Auf diese acht Inserate werden unserer
Erfahrung nach hochstens 100 Offerten
eingehen und vielleicht acht davon die
Mk. 3.90 an den Verlag einsenden. Davon
erhidlt also der Arbeitsuchende Mk. 1.80
Provision.

Bilanz:
Ausgaben fiir den Arbeitsu-
chenden . . . . . . . Fr. 56.—
Einnahmen (8 X 1.80 Mk.)
Provision » 18—

Nettoverlust Fr738—

Fiir den Verlag « Eigene Scholle » stellt
sich die Sache allerdings wesentlich giin-
stiger : Jeder der neun Besteller bringt
ibm einen Verdienst von Mark 2.10 (Mark
3.90 abziiglich Mark 1.80 Provision). Der
Verlag nimmt also Mark 18.90 ein. Aller-
dings hat er dafiir verschiedenes Material
zu liefern; die Selbstkosten einer Sendung
(wertloser Fiillfederhalter, den der Ver-
lag selbst in einem andern Prospekt
tir 35 Pfennig offeriert, Rechentabelle,
Reklamekatalog) erreichen aber bei wei-
tem nicht Mark 2.10. An jeder Bestellung
hat der Verlag « Eigene Scholle » einen
Nettoverdienst von schiltzungsweise Mk. 1
bis Mk. 1.50. Wihrend also unser Arbeit-
suchender einen Verlust von Fr. 38.—
buchen muss, hat der Verlag 9 bis 13.50
Mark verdient und dabei erst noch einen
Reklamekatalog, der ihm weitere Ein-
nahmen bringen kann, an den Mann ge-
bracht. Dabei erfolgen diese Nettoein-
nahmen, ohne dass der Verlag einen Fin-
ger rithrt. Der Verlag selbst schickt seine
Drucksachen, TFiillfederhalter usw. immer
erst, wenn die Mk. 3.90 eingegangen sind.
Er macht also ein glinzendes Geschiift.
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Ohne jedes Risiko, ohne dass er selbst
Kapital und Arbeit aufwendet, arbeitet
das Schneeballensystem fiir ihn. Nun be-

steht immer ; p—
Ich 2winge meinSchicksal

noch die
unter met-en Willen.
Wahr- Ratiod it nur der Baghatte,
. Tter Herr jeber Eituation
scheinlich- ntetben wil, gletdvtel ob et
" rrant nrbelm vetihulb.,
keit, dass angetlagt,verfolat, beletbtgt
o™ entehrt ift, erretdyr died
von den burdh 9. Nipichte's Wee'fters
werl: Ter Weq sum @rs
acht ange- fulg tm Qeben. Die Jdeen
5 u neuen ‘methobm fein®@{d su madyen, finp
schmierten liberraidiend! Tretsbes Budies nur Fr. 2 5O
Arbeitsuchenden zwei oder drei ihren

Verlust dadurch zu verkleinern suchen,
dass “sie probieren, wieder andere hin-
einzulegen.

Nach wunsern Erfah-

Der prakiijde Hypnotifeur

mit 26 ficheven

Die Enquéte {iber unseridse «Kleine
Anzeigen », welche ich auf Veranlassung
des «Schweizer-Spiegels»
ternommen habe, hat nun gezeigt, dass
solche Praktiken absolut nicht auf aus-
lindische Firmen beschrinkt sind. Ganz
ihnliche Manipulationen finden sich auch
in der Schweiz.

un-

In
stand folgendes Inserat :

WOCHENTLICH BIS 50 FRANKEN
und mehr konnen Personen beiderlei Ge-
schlechts durch hdusliche, schriftliche und

gewerbliche Arbeit nebenbei wverdienen.

Als Antwort erhilt
man gedruck-
ten Brief mit dem Motto

einer ziircherischen Tageszeitung

einen

rungen sind die Pro-
spektedieses Verlagshau-
ses bei uns sehr verbreitet.

(E&nid)laferungsmetboben

3 Gn jebem IMenfcdhen
fdplummert hyonofiide
Rraft Feder Lebrer,
A(Q’k‘ Eryieher und gemiifer
B paite Elfern werden bie

Bei verschiedenen Insera- . bnpﬂDﬁFdJ?GUQQG“LNI

¢ i i Lk in sabliofen Gallen, be-

ten, auf welche ich eingab, M AN s bel Anatten,
i ic v ublen Geobnbeiten der Kinder
el ih; Ve, GrmEonten (Ndgelkatien, Betinaffen, Cirgen-
Prospekt zugestellt. paittgkeit, unibermindlider
Graghelt uftv) amuenden.

Der Verlag verwendet das Wer fle in kurer Jeit

: gritndlid erlernen will der

Schneeballensystem auch noch verlange ausdritcklic) Gers

fings in itber 100000 Cx.
perbreitetes Werk Der
prakitiche Hypnotifeur
Preis 2,75 Frs.
13 2Avbildungén.

auf verschiedene andere Arten.

Zum Beispiel erhiilt man gegen

«Nur das Guie bricht sich

Bahn,

Streben trigt goldene

Friichte. »

P.P. — Wir gelangten
in den Besitz Ihrer wer-
ten Anfrage und teilen
Lhnen mit, dass sich un-
ser Inserat tiber Neben-
verdienst auf eine grosse
Anzahl Nebenverdienst-,
Nebenerwerbs- und Ezi-
stenzangebote bezieht,
welche in dem wvon uns
unter Mitwirkung erfah-

Einsendung von MK. 15 «eine prima
goldene Remontoiruhr ».

« Sie ist allerdings nur von aussen Gold
und von innen Metall. Sie ist aber nicht nur

gewOhnlich vergoldet, sondern sehr gut ver-
goldet.»

Auch der Prospekt, welcher zum Kaufe
dieser Uhr einlidt, kann erworben wer-
den, und zwar zum Preise von Mk. 2.50
pro 100 Stiick. Der Erwerbsuchende hat
dann die Prospekte an seine Bekannten
zu senden und erhilt von jeder eingehen-
den Bestellung 8 Mark Provision. Der
neue Kiufer wird wieder aufgefordert,
gegen Provision weiterzuverkaufen usw.
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! E@mam rener  Fachleute — und
Menschenfreunde
herausgegebenen  monatlich erscheinenden
« Internationalen Industrie-
und FErwerbsorgan» wund in der
Spezialan-
wouen Sie geiftreich fein, teitung dber
inGefelidaft etne Role fpteten, < veue [0l
fidh Uniebe verichaffert, af8 ges nende
wandter Wenfdr gelten, vann g
milfien Ste fich die 3 Binvgen  SCATiftliche

»Betftedblige anidaffen!
Alles nur Erbenfiidie an getits
retamen  HRedewendungen, Ge-
fprichsitoffen, aeicmmmd:e aeos

und gewerb-
liche Neben-
verdienst-

graptice, [pradilide G:f)em: A
mornplemc i\ng» in bmcbn Bandden entbaiten. und Existens-
8 Bauded
Lreld jeded BVauded Jr. L. FO angebote

verschiedenster Art> oder «J ed erman ns-
Schatzkidstlein» enthalten und publi-
ziert sind. »



Nach Einzahlung von Fr. 8.75 erhiilt
man eine Nummer dieser Zeitschrift. Sie
ist acht Seiten stark und enthilt ausser
wenigem Text eine grosse Anzahl Inserate,
meistens Eigeninserate des Verlages Rast-
Streubel, Davos, dem ein Neuheitenver-
trieb angeschlossen ist.

Was nun zuerst das « Schatzkiistlein »
betrifft, enthilt dieses unter anderm fol-
gende « Ratschlige fiir Nebenbeschiifti-
gungen » :

NEBENVERDIENST FUR ANEKDOTEN-
SAMMLER.

Ein fast miiheloser schriftlicher Neben-
verdienst fiir intelligente Personen ist fol-
gender : Bei Ausfliigen in lustiger Gesell-
schaft usw. werden oft Scherze und Witze
zum besten gegeben, iiber die man sich
manchmal vor Lachen ausschiitten konnte.
Ohne darauf zu achten, dass man aus dem
Gehorten Geld herausschlagen kinnte, wer-
den die Scherze und Witze schnell wieder
vergessen, Man braucht sich dieselben nur
zu merken oder sonst aufzuschreiben, spiiter
auszuschmiicken, und man kann schén Geld
verdienen.

DIE ZEITUNGSKORRESPONDENZ.

Dadurch kann sich mancher einen lohnen-
den schriftlichen Nebenverdienst ohne Ko-
sten verschaffen. Die Titigkeit der Zei-
tungsberichterstatter erfordert nur ge-
ringe geistige Anstrengungen.
Es ist aber eine gut lesbare Handschrift
erforderlich, denn unleserliche Handschrif-
ten werden kurzerhand in den Papierkorb
geworfen.

GRAPHOLOGIE ALS NEBENERWERB.

Graphologie oder Handschriftendeutung ist
eine ernste Wissenschaft, wird jedoch noch
viel zu sehr vernachldssigt. Dem Neben-
erwerbsuchenden, ganz gleich ob im Dorf
oder in der GroBstadt wohnend, ob Herr oder
Dame, dem nur einige unbestimmte Stunden
des Tages je nach Beruf frei zur Verfiigung
stehen, bietet diese unschitzbare Wissen-
schaft eine sehr gilinstige Gelegenheit zum
schonsten Verdienst. Die geschiftliche Aus-
niitzung der Graphologie ist leicht. Die Er-
lernung mittelst eines guten Lehrbuches ist
ohne besondete Anstrengung moglich bei

etwas Menschenkenntnis, Kleine Inserate in
grossern Tageszeitungen, Familienjournalen,
Sonntagsblittern usw. bringen reichlich Auf-
trige. (Folgt Angabe einiger Biicher.)

DECKELSCHNECKEN,

Ein weiterer leichter Nebenverdienst, be-
sonders in so teuren Zeiten, wo die Fleisch-
preise hoch sind, ist das Deckelschnecken-
sammeln und die Errichtung einer Schnek-
kenzucht. Die Fiitterung ist sehr einfach,
bei trockenem Wetter fressen sie iiberhaupt
nichts. S

Die « Piéce de résistance » der Bro-
schiire ist nun aber der Artikel :

EINE SORGENFREIE EXISTENZ ODER
LOHNENDER NEBENVERDIENST DURCH
GRUNDUNG EINES VERSAND-
GESCHAFTES

Das Versandgeschiift erfordert kein nen-
nenswertes Kapital, keine Fachkenntnisse,
Risikos sind vollstindig ausgeschlossen.
Die zum Versand kommenden Waren und
Biicher liefert der Verlag in allen Quantiti-
ten zu &dussersten En gros-Preisen.

Durch Patentartikel und Neuheiten ist
schon mancher reich geworden. Aber auch
andere Artikel, wie Nahrungs- und Genuss-
mittel, kosmetische Artikel, Postkarten usw.
sind vorziigliche Versandartikel. Ein Ver-
sandgeschiift eignet sich fast fiir alle Gat-
tungen, und man kann das Geschiift durch
Aufnahme weiterer Artikel vergrossern.
Wenn Sie entschlossen sind, ein Versand-
geschiift zu betreiben, so bieten wir Ihnen
hiermit unter den giinstigsten Bedingungen
und bei ganz geringer Geldanlage die beste
und vielleicht nie wiederkehrende Gelegen-
heit. Die Arbeiten konnen Sie bequem in
Threm Zimmer erledigen. Es ist auch ganz
gleichgiiltig, wo Sie wohnen, wenn Sie den
Artikel durch Inserate vertreiben; denn Sie
kénnen von Ihrem Wohnsitz aus in jeder
Zeitung inserieren,

Der Verlag kennt seine Pappenheimer.
Er weiss, dass ein grosser Teil seiner
Kunden keinen festen Wohnsitz hat. Oder
in vielen Fillen ist die Adresse so, dass
sie kaum Vertrauen erwecken wiirde, ir-
gend eine ganz arme, elende, beriichtigte
Hintergasse. Er empfiehlt deshalb allen

17



Der Neue Tipp
Schreibmaschine ‘Famos,

Sichtbare Schrift! Gleichmissiger
Abdruck! Bequemes Auswechseln der
Postkarten oder des Brie fpapiets.

Unerreicht sc! nes Gescr enk s jede

Familie!
Praklisch vielseitig verwendbar!
Nur 15.- Fr.

= incl. Zubehor u. Gebrauchsunweisung

Tur quien Stunde, Montrenx

denen, welche « aus irgend einem Grund
nicht an die Oeffentlichkeit treten wollen,
irgend einen Phantasienamen, z. B. Ver-
sandgeschiift « Patent-
Neuheiten-Vertrieb » zu  wiihlen,

« Merkur » oder

und
schlau wird beigefiigt, « dass das Geschiift
auvch auf den Namen der Frau usw. be-
Und damit die
Frau nicht etwa eingehende Geldsendun-
gen zur Deckung der dringenden Haus-
haltungsbediirfnisse verwendet, wird dar-
auf aufmerksam gemacht :

«Soll der Brieftriicer Geld- und Brief-
sendungen nicht ins Haus Dbringen, so er-
kléirt man bei der Post die Selbstabholung
oder nehme sich ein Schlossfach. »

Der Vertrieb dieser Waren kann nun
auf verschiedenste Art erfolgen, und zwar
dureh Inserate, durch personlichen Wieder-
verkauf und durch Reisende und Wieder-
verkiiufer. Man lasse z. B. in die gelesen-

sten Zeitungen und Fachzeitschriften Tnse-
rate folgenden Inhalts einschalten :

GLANZENDEN VERDIENST
erzielen strebsame Personen durch den Ver-
kauf meiner leicht absetzbaren Massen-Ver-

trieben werden kann ».

kaufsartikel.  Muster und Ndiheres gegen
... I
Artikel, welche fiir solche Versandge-

schiifte in Frage kommen, sind im « Inter-
nationalen Industrie- und Erwerbsorgan »
inseriert.

Als weiterer sehr lohnender Nebenver-
dienst wird im « Schatzkiistlein » die

FABRIKATION VON MASSEN-
VERBRAUCHS-, HAUS- UND HANDELS-
ARTIKELN

empfohlen.
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« Zahlreiche Fabrikanten solcher Artikel
verdienten Riesenvermogen. Es ist eine
reelle, angenehme und sehr lohnende Tétig-
keit.  Dazu braucht der Artikel an sich
durchaus nicht immer neu zu sein. (Siehe
Buch « Wie griinde und leite ich ein Ver-
sandgeschiift ?») Sehr lohnend wiirde sich
z. B. die Fabrikation von Haushaltungs- und
Toilettenseifen nach den neusten sehr be-
wiihrten Verfahren und andern Toiletten-
artikeln gestalten. Seife ist ein Massenver-
brauchsartikel, der von jedermann tiglich
begehrt wird und noch viel zu wenig Kon-
kurrenz hat. »

Was
zu diesem Apercu ?

meinen unsere Seifenfabrikanten

« Bei Kaufliden, in Spezereien, Drogerien,
Hotels und Restaurants, Waschanstalten und
Pensionaten, grossern Haushaltungen, Land-
giitern usw, liisst sich die Seife leicht zent-
nerweise absetzen. Es gibt viele Stiidte und
Ortschaften, in welchen nur eine oder gar
keine Seifenfabrik existiert und wo der Be-
darf von auswiirts gedeckt werden muss.
Zur Fabrikation geniigt ein Raum von einer
Waschkiiche oder man beniitzt diese. »

(Folgt Empfehlung von zwei Lehrbii-
chern iiber Seifenfabrikation zum Preise
von Fr. 875 resp. Fr. 12.50.)

Selbstverstiindlich  beruht einer der
empfohlenen Nebenerwerbe auch im Wie-
derverkauf Der Verlag
Rast-Streubel gewithrt an Wiederverkiu-
fer bei Abnahme von mehreren Exempla-
ren 25—>50 % Rabatt.

Anbei einige Beispiele aus der «Liste
und

von Biichern.

interessanter empfeh-

lenswerter Biicher»:

(teheime Leiden, Fr. 2: Der Mensch und
seine  Organe, mit zerlegbaren Modellen.
Fr. 1.75; Die Beichte einer Verlorenen.
Fr. 1.75; Heiratsschwindler und ihre Tricks,
ein Buch zum Schutz gegen jene Verlogenen.
die jetzt so zahlreich auftreten, Ir. 1.25;
Ehefreuden. Irrungen und Leiden. nach hin-
terlassenen  Papieren einer Frauenirztin,
Fr. 7: Die an der Liebe leiden, Fr. 1.75;
Knabe oder Midchen, die willkiirliche Be-
stimmung des Geschlechts ¥r. 1.50;  Die
Kunst zu verfithren, Fr. 4 usw. usw.



Kennen Sie die Anekdote von dem
Verleger,

ein Buch

der in allen Tageszeitungen
«Was
der

inserierte jedes
Ehe

diskret

junge Miadchen vor
o =)

wigsen muss, Versand

gegen Nachnahme, vonFr. 4.—».

Es liefen viele Bestellungen ein, aber die
enttiluschten Bestellerinnen erhielten ein
—- Kochbuch.

Die Anekdote ist gar nicht so iiber-
triehen, wie man meinen koOnnte. Der

eigentliche Betrug bei allen Biichern die-

Der clektrische Gesundheitssidrkeapparat entpuppt sich als eine gewohnliche Elektrisiermasehine.

19



ser Art liegt gerade darin, dass sie einen
sensationellen oder wunsittlichen Inhalt
versprechen, in Wirklichkeit aber wvoll-
kommen harmlos sind, nur strohdumm.
Die Betrogenen werden sich aber im all-
gemeinen hiiten, zu reklamieren, d. h. zu
schreiben, dass der Inhalt nicht ihren Er-
wartungen entsprochen habe.

Der Verlag Rast-Streubel vertreibt
aber noch eine andere Art von Biichern :

Der Weg zum Erfolg im Leben, Fr. 2.50;
Werden Sie Redner, lernen Sie gross und
frei sprechen, Fr. 1.90; Wollen Sie geistreich
sein, Geistesblitze, Fr. 1.50; Mysterium des
Traumlebens, Fr. 3.50; Die Sterndeutekunst,
Fr. 2; Gibt es ein Leben nach dem Tode ?
Fr. 2.50; Wie stirke ich mein Gedidchtnis ?
Fr. 1.90.

Gerade die ungliicklichen und haltlosen
Existenzen, aus welchen sich die Neben-
verdienstsuchenden zum grossen Teil zu-
sammensetzen, sind die gegebenen Kiu-
fer solcher Literatur.

Sicher sind auch sie recht eigentlich
«betrogene Betriiger », denn die Motive,
welche sie veranlassen, die vollig wert-

losen Werke iiber «Die Technik
des Hypnotisierens», <«Die
Kunst, Menschen zu entlar-

ven», usw. zu bestellen, sind wohl im
allgemeinen recht zweifelhaft. ‘
Aber trotzdem sind es nicht nur unlau-
tere Beweggriinde, welche diese armen Teu-
fel veranlassen, ihre wenigen Rappen fiir
solche Schundliteratur auszugeben. In die-
sen Bestellungen manifestiert sich irgend-
wie auch der dumpfe Drang des unge-
bildeten Mannes nach mehr Wissen, die
Sehnsucht, den Sinn des elenden Lebens
zu begreifen, in das er hineingestellt
wurde. Was in den Titeln dieser wirren
preudomethaphysischen Biichern verspro-
chen wird, ist nichts als die Erdffnung :
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« Du kannst, wenn du willst, von heute
auf morgen ein anderer Mensch werden,
du kannst von deinen Siinden erlost wer-
den ». Aber die Hungernden erhalten
Steine statt Brot.

Ein #hnliches Unternehmen, kleineren
Stils, das aber mit bedeutend plumpern
Mitteln arbeitet, ist die Firma C. Gugel-
meier, Verlag «Zur guten
Stunde>», Montreux. Dies ist das In-
serat :

Viel Geld Ednnen Sie verdienen mit leichier
Schreibarbeit. Marke beilegen.

Cartoglob, Montreux.
Auf eine Anfrage, der eine 20 Rappen-

Marke beilag, ging die iibliche Drucksache
ein, und zwar enthielt sie diesmal ein Heft
der Zeitschrift « Zur guten Stunde »,

« Zeitschrift » ist zwar ein hochtdnen-
der Name fiir das mehr als bescheidene
zehn Seiten starke Heft, das mit einigen
belanglosen belletristischen Nachdrucken
gefiillt ist. Die alte Wahrheit, dass es im-
mer verdichtig ist, wenn jemand zu viel
von Moral spricht, bewahrheitet sich auch
hier wieder. Je drger der Schwindel, desto
schoner das Motto. Die blosse Existenz
der « Guten Stunde » bildet zum minde-

“sten einen Widerspruch zu dem Leit-

spruch, unter dem sie erscheint: « Nur das
Gute bricht sich Bahn »,

In diesem Blatt offeriert der Verleger
gegen Einsendung von Fr. 1.50 verschie-
dene Nebenverdienstmoglichkeiten, unter
anderem «Adressenschreiben mit 10% Ge-
winnanteil auf alle Bestellungen, die ein-
gehen ».

«Jeder Vertreter erhdlt noch als schriftli-
cher Mitarbeiter eine Redaktionskarte, die
freien Zutritt oder 50 % Eintrittspreisermis-
sigung auf alle Veranstaltungen wie Thea-
ter- und Kinovorstellungen, Ausstellungen,
Mustermessen, lokale, kantonale und eid-
genossische TFeste gewiihrt.»



Da ich immer einen heimlichen Neid
auf die Herren von der Presse besass,
welche iiberall gratis hineingelassen wer-
den, an grossen Banketten herrlich zu
essen und zu trinken bekommen, sandte
ich die verlangten Fr. 1.50 ein.

Wieder eine Drucksache als Antwort.
Die verlangte Redaktionskarte fehlte
darin, dafiir lag ein Posteinzahlungsschein
bei und drei kleine Prospekte.

Sie haben gewiss auch schon, wenn Sie
ein Dienstmiidchen suchten, nachher einen
Prospekt einer andern Zeitung erhalten,
auf dem das ausgeschnittene Inserat auf-
geklebt war und Sie eingeladen wurden,
dasselbe im « Miimpflishauser Anzeiger »
zum Preise von Fr. *#* erscheinen zu
lassen.

Genau darin bestand nun der Neben-
ertwerb. Der Arbeitsuchende hat Annon-
cen aus allen beliebigen Zeitungen und
Zeitschriften herauszuschneiden, auf ein
vom Verlag geliefertes Zirkular zu kleben,
als Drucksache mit 5 Rappen zu fran-
kieren und an den betreffenden Inseren-
ten zu adressieren und zu spedieren. Da-
fiir erhdlt man 10 Prozent Gewinnanteil
auf allen Inseratenbestellungen, welche
auf diese Weise fiir die « Gute Stunde »
eingehen.

Die auf der Riickseite abgedruckten
Abonnenten- und Inserentenurteile sind so
verbliiffend enthusiastisch, dass ich sie
den Lesern nicht vorenthalten will :

Abonnentenurteile :

Aus Miihlbach : Da ich in dem Heft, das
Sie mir zugeschickt hatten, das Inserat ge-
lesen habe von der Bennet-Schreibmaschine...
USW. E. N.

Aus Rheinau: Soeben lese ich auf dem
Riickseitenumschlag unten innen von Ihrer
Schreibmaschine « Famos » und bitte Sie...
usw. J. B.

Inserentenurteile :

Aus Niifels : Will einen Versuch machen
mit Ihrer Zeitschrift und ersuche Sie, beilie-
gende zwei Inserate je 2 mal erscheinen zu
lassen auf /s Seite. St. F. A.

Aus Langnau: Mochten Sie so gut sein
und uns dieses Inserat zwei- bis viermal in
Threm Blatt aufnehmen und den Betrag ge-
gen Nachnahme erheben. J. Sch.

In der Anpreisung dieses Nebenverdien-
stes schreibt der Verlag wortlich :

Berechne, dass es sich hier sehr ofters um
hohe Betrige handelt, und dass, wenn nur
10 Bestellungen & 50-100 Franken eingehen,
es einen Betrag von 500-1000 Franken aus-
macht, welcher eine Kommission von 50-100
Franken ergibt und der Verdienst ist unbe-
grenzt, denn je mehr man Adressen schreibt,
desto hoher der Verdienst.

Wie steht es nun damit in Wirklichkeit?
Es ist ganz selbstverstindlich, dass mit
sclech abgedroschener Propaganda nicht
einmal die Portospesen auch nur entfernt
herausgeschlagen werden konnen, sogar
wenn man den ganzen Insertionspreis fiir
sich behalten diirfte.

Wie gross, das heisst wie klein die Ver-
dienstmoglichkeit ist, ergibt sich auch aus
einer andern Ueberlegung : Die mir vor-
liegende Nummer der « Guten Stunde »
vom 15. April enthilt sage und schreibe
eine halbe Seite bezahlte Inserate, das
heisst fiir zirka Fr. 80, hoch berechnet

" (nach dem Insertionstarif). Das Blatt er-

scheint monatlich zweimal. Angenom-
men, alle Inserate seien durch Vermitt-
lung eines einzigen Verdienstsuchenden
eingegangen, so hat dieser ein Provision
von 10 Prozent von Fr. 160 — Fr. 16 be-
zogen, wirklich ein schoner Monatsver-
dienst, wenn man bedenkt, dass davon nun
die Unkosten fiir Porto, Prospektmaterial
usw. abgehen.

Auch der Verlag Gugelmeier hat also
das Geheimnis herausgefunden, wie man
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andere Leute fiir sich arbeiten laxsen
kann, ohne selbst Kapital noch Arbeit zu
riskieren. Wahrscheinlich rechnet aber
dieser Verlag auch gar nicht

mit dem

Inseratenauftrigen, sein
Verdienst bilden die Fr. 1.50, fiir welche
er als Gegenleistung Drucksachen sendet,
welche ihn inklusive Porto auf héchstens
10 Rappen zu stehen kommen.

In einem Nachtrag heisst es denn auch

Eingang wvon

bezeichnendermassen :

« Bei jeder Anfrage wolle man 50 Rappen
in Marken beilegen fiir Porto, Drucksachen
und Schreibgebiihren.»

Dem Kuvert liegt ein neues Angebot
bei, das den Arbeitsuchenden auffordert,
6 Franken einzusenden, man werde ihm
dann zur Griindung eines Geschiiftes ver-
helfen. Sendet man das Geld ein, s0 er-
hilt man nochmals den gleichen Bestell-
schein, nur in grosserer Anzahl, und das
« Geschéft » beruht in nichts anderem als
offerierten Ueber-
nahme der Inseratenvertretung.

Wenn der Messebude

in der schon vorher
Ausrufer einer
ankiindigt : « Hier ist zu sehen die Dame
ohne Unterleib. Die grisste Sensation al-
ler Zeiten und Liinder!» so wissen wir
genau, dass irgend ein Schwindel dahinter
steckt. Trotzdem bezahlen wir die 50 Rap-
pen Eintrittsgeld. Warum ? Der Wunder-
glaube steckt tief in der menschlichen
Seele. Wir alle besitzen ihn irgendwie.
Der Zirkus lebt davon, die Aerzte leben
zum Teil davon, die Apotheken leben da-
von.

Wir alle wissen, dass der Stein der
Trotzdem
wir nicht auf, ihn zu suchen. Auch un-

Weisen nicht existiert. héren
sere Zeit ist voll von Schatzgribern, wel-
che unermiidlich dem Irrlicht nachjagen.
das ihnen zeigen soll, wie man iiber Nacht
reich werden kann.
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Auf  diesem Wunderglauben basieren,
psychologisch gesprochen, Unternehmun-
gen der Art, wie wir sie beschrieben ha-
ben. Er bewirkt, dasz jeder noch so leicht
zu durchschauende Schwindel immer wie-
Nicht
kehrt in allen Prospekten immer wieder
der Satz: «Dies ist die ersehnte

der seine Opfer findet. umsonst

Gelegenheit., Dies ist das
Gliek, auf dax Sie so lange
gewartet haben Fassen Sie

es beim Schopf, usw.»

Warum sind es nun gerade die armen
und drmsten Kreise, welche auf diese In-
scrate hineinfallen ¥ Gerade diejenigen,
fiir welche ein Franken soviel wert ist,
wie fiir andere 100 Franken, und die des-
halb doppelt Ursache hiitten, jeden Rap-
pen zweimal umzudrehen, bevor sie ihn
ausgeben ?

Auch dasx hat seinen natiirlichen Grund.
Je grosser die Sehnsucht, desto blinder
der Mensch. Wenn man einem Striifling
reiheit, einem Matrosen ein schones Mid-
chen und einem armen Teufel einen Hau-
fen Geld verspricht, so verlieren alle drei
den Kopf.

Natiirlich sind lange nicht alle Neben-
verdienstinserate in den Tageszeitungen
von solchen « Zentralen » aufgegeben.
Zum grossen Teil stammen sie von Leu-
ten, welche den Nebenverdienstsehwinded
nicht systematisch, sondern nur einmalig
betreiben, eben von betrogenen Betriigern,
welche in einer der Broschiiren Anleitung
bezogen haben « wie man es machen soll ».

Diese « Einzelreisenden » betreiben nun
mit Vorliebe etwas, das ja eigentlich auf
der Hand liegt, niimlich den Portoschwin-
del. Von 60 Annoncen (Heimarbeit, Ne-
benverdienst, Versandgeschifte), welche
erhielt ich

ich beantwortete, von gut



einem Drittel {iberhaupt keine Antwort,
die Aufgeber begniigten sich also, die bei-
gelegte 20 Rappen-Marke einzuheimsen.
Sicher nicht immer aus eigentlicher Be-
cinfach, weil sie

trugsabsicht, “sondern
das Geld so bitter ndtig haben zur Be-
friedigung  der dringendstcn Lebensbe-
diirfnisse.

Die zweite Art Schwindel (und diese
bhleibt nun im Rahmen des Gesetzes) be-
ruht darin, dass der Aufgeber des Inse-
rates in erster Linie darauf ausgeht, ein
Muster zu verkaufen. Es wird also gar
nicht damit gerechnet, dass der Verdienst-
stichende die ausgeschriebene Vertretung
ist es

dem Inserenten nur

darum zu tun, moglichst viele Muster zu

ithernehme,

cinem hohen Preis an den Mann zu brin-

oen,

Ein Beispiel :

« Infolge meiner Annonce erhielt ich Ihre
werte Anfrage. Die Neuheit betrifft Sohlen-
ersatz « Maginal». Es handelt sich hier
um ein Produkt, das ohne Beniitzung von
besonderem Werkzeug oder Nigel abgelau-
fene Stellen, schiefe Absétze usw, iiber Nacht
wieder gebrauchsfihig macht.

Obgleich der Artikel noch nicht bekannt
ist. wird ohne Zweifel in kurzer Zeit eine
starke Nachfrage herrschen. Der Abnehmer-
kreis ist nahezu unbegrenzt, zumal bei der
augenblicklichen, wirtschaftlichen Notlage
tiberall gespart werden muss. Bei intensiver
Bearbeitung stellt das Produkt einen Massen-
artikel dar mit grosster Absatzmoglichkeit.
Jinzelmuster Fr. 250 per Nachnahme. [n-
erospreise : 15 Dosen Fr. 31.50 per Nach-
nahme. Verkauft wird «Maginal» zu Fr.
2.80, doch sind Sie an einen bestimmten
Verkaufspreis nicht gebunden.

In Erwartung, dass Sie sich dieses rentable
Angebot nicht entgehenlassen. sehen wir
[hrem giiticen Auftrag gerne entgegen.»

Da wohl die meisten Erwerbsuchenden
Schuhe besitzen, welche unbedingt neu
gesohlt werden sollten, so ist es nicht
dass ein Teil

unwahrscheinlich. orosser

sich zum mindesten ein Muster kommen
Die Idee
sagt sich, im schlechtesten Fall kann ich

Jiisst. leuchtet ihm ein und er
die Waren =elbst brauchen.

Zu den Waren. auf deren Weiterverkauf
der Nebenverdienst gewdhnlich  hinaus-
liuft, gehoren nun alle jene Produkte,
welche sich « ohne Kapital und ohne aus-
gedehnte Ritumlichkeiten » (das heisst auf

deutsch  im Schlafzimmer)  herstellen
lassen,
In viclen Fiilllen sind diese Produkte

natiirlich vollig wertlos. Der «Schlagers,
den eine deutsche Firma unter dem Na-
men «Elektro-Gesundheits-
stdrkeapparats»zum Wiederverkauf
offerierte, entpuppte sich ald eine ganz
gewdohnliche, an eine Taschenbatterie an-
geschlossene Elektrisiermaschine. Die Be-
handlung dass

besteht nur darin, marn

titglich einige Minuten
«den wohltitigen elektrischen Strom durch
sich gehen liisst und dadurch wieder Kraft,
Lebensfreude und Gesundheit erlangt ».
Dem Prospekt war ein Auszug aus ei-
nem Gutachten beigegeben, das ich auf-
filhren mochte, weil es in seiner Art ty-
pisch ist.  Es lautet folgendermassen :

Prof. Dr. 1. Henzelmann schreibt in sei-
vem  « Handbueh  der Therapie » : « Die
Elektrizitit ist berufen... eine grosse Rolle
in der Krankheitsbekdmpfung zu -spielen. »

Kennen Sie die Scherzfrage von den
vier Schlangen, die einander auffressen ?
Die erste nimmt den Schwanz der zwei-
ten ins Maul. die zw»ite den der dritten,
die dritte -ien der viert.n und die vierte
den der ersten. Sie bilden also einen ge-
schlossenen Kreis. Was kommt nun her-

aus, wenn diese vier Schlangen sich
oleichzeitie auffressen, d. h. wenn jede

ihren Vordermann verschluckt ?
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Einen #hnlichen Kreis bilden die Ne-
benverdienstsucher : Ein Erwerbsuchen-
der bietet dem andern Erwerbsgelegen-
heit an, es entsteht ein eigentlicher Cir-
culus viciosus. Da kein einziger weder
Kapital noch Arbeit aufwendet, so wird
natiirlich auch nichts produziert und es
kann nichts verdient werden. Verdienen
konnen nur diejenigen, welche das Ne-
benerwerbsgeschift organisiert haben, da-
durch, dass sie es verstehen, jedes Risiko
und vor allem jede Ausgabe von sich ab-
zuwilzen, also diejenigen, welche ein
« Portogeschift » betreiben oder welche
das Schneeballensystem fiir sich arbeiten
lassen.

Dabei sind die Anstrengungen, welche
der Arbeitsuchende macht, um auf die-
sem prinzipiell verfehlten Wege ohne Ar-
beit zu einem Einkommen zu gelangen,
oft so gross, dass er bei gleichen Bemii-
hungen in einer serivsen Titigkeit ein
ganz nettes Auskommen hiitte,

Er gleicht dem Manne, welcher die
ganze Nacht steht, weil er zu faul ist, sich
niederzulegen.

Die Aufgeber der Nebenverdienstinse-
rate sind natiirlich nicht die einzigen Dun-
kelexistenzen, welche den Annoncenteil
unserer Zeitungen missbrauchen.

In die gleiche Kategorie wie die Ne-
benverdienstinserate gehoren die Rekla-
men von zweifelhaften Hebammen, Mas-
seusen und von Firmen, welche Heilmit-
tel gegen Tuberkulose, Abtreibungsmittel
usw. inserieren, Auch unter den Heirats-
inseraten liegen viele dubiose Absichten
verborgen.

Eine Kategorie fiir sich bilden die so-
genannten Darlehensinserate.
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Jemand sucht Fr. 300 von edlem Selbstgeber
zu entlehnen gegen sichere Riickzahlung

Unsere sorgfiltige und umfangreiche
Enquete hat ergeben, dass von diesen
Inseraten iiber 80 % unserits sind. Sie
hat uns zugleich Einblick gegeben in ein
Milieu, dessen Existenz die meisten von
uns friedlichen Biirgern kaum vermuten,
wenn wir behaglich auf dem Kanapee sit-
zen und beim schwarzen Kaffee unser
Leibblatt lesen.

Der Inseratenteil einer Tageszeitung ist
eben wie ein Marktplatz, ein Spiegelbild
des wirtschaftlichen und sozialen Lebens
eines Volkes. Schones und Hissliches,
alle Tugenden und alle Laster finden hier
ihren Niederschlag.

Es ist natiirlich das einfachste, nach
der Polizei zu rufen, nach dem Staatsan-
walt und nach behdrdlichen Massnahmen.
Aber wenn es uns an etwas nicht fehlt,
so sind es Gesetze, vor allem Strafgesetze,
und auch iiber mangelnder Einmischung
der Polizei am wirtschaftlichen und so-
zialen Leben konnen wir uns sicher nicht
beklagen.

Es ist sehr leicht, etwas zu verbieten.
Aber damit ist es noch nicht aus der
Welt geschafft, es verindert nur seine
Erscheinungsform. Der Staat hat eine
starke, aber eine grobe Faust, und wenn
er Unkraut ausreisst, miissen gewohnlich
auch noch ein paar Blumen darunter lei-
den.

Es ist so schwierig, eine Formulierung
zu finden, welche den Tatbestand des un-
seridsen und des seridsen Inserates ab-
grenzt, dass meiner Ansicht nach die Ge-
fahr besteht, dass wir durch gesetzgebe-
rische Massnahmen den Teufel mit dem
Belzebub austreiben, d. h. die Bekdmp-
fung des Inseratenmissbrauches nur durch



eine tibermissige Einengung der person-
lichen und wirtschaftlichen Freiheit er-
reichen.

Schwindler und Betrogene hat es zu
allen Zeiten gegeben. Der Inseratenschwin-
del ist nichts anderes als eine moderne
Form der Bauernfingerei.

Solange es Menschen gibt, welche gern=
mit moglichst wenig Arbeit moglichst viel
verdienen mochten, solange wird es Gau-
ner geben, welche darauf basierend an-
dere iibers Ohr hauen. Der Verleger wiire
vielleicht der einzige, welcher mit Erfolg
auf eine Besserung hinwirken kénnte, ihm
ist es moglich, unseridse Inserate zu er-

Walter Guggenbiihl

kennen und sie abzulehnen. Vielleicht
lige eine vermehrte Zensur auch im ge-
schiftlichen Interesse der Tageszeitun-
gen, sicher im Interesse der Reklame als
solcher. Es ist aber begreiflich, dass auch
der Verleger, der « Wahrheit in der Re-
klame » durchaus als berechtigtes Postu-
lat anerkennt, eine gewisse Scheu davor
hat, eine zu scharfe Kontrolle auszuiiben.

Ein Mittel aber gibt es, welches die
Dunkelmiénner in der Nebenverdienst-
branche mehr scheuen als die Katze das
Wasser : Das ist das Licht der Publizitiit.
Und dieser soll der vorliegende Artikel
dienen.

Das Gewitter
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