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THALES www.thalesgroup.com

Die Thales Suisse SA in Zirrich Binz ist die Schweizer Niederlassung der inferational tafigen Thales Gruppe, welche
weliweit rund 68’000 Mitarbeitende beschéftigt, davon 180 in der Schweiz. Thales ist eine Elekironik-Gruppe,
welche komplexe Technologien, Systeme und Dienstleisiungen anbiefet, die mehrheitlich konzemintern entwickelt
werden.

Zur Unterstiitzung der Abteilung Marketing & Sales der Thales Suisse SA Defence & Homelc:nd Security suchen wir
den Kontakt zu einem,/-r kompetenten, inifiafiven und teamfdhigen

Sales Engineer Defence & Government

lhre Hauptaufgaben:

* Verantwortung fiir den Verkauf von Systemen und Produkten im militgrischen und Behérden Umfeld
 Befreuen eines Markisegmentes unter klarem Fokus auf die vereinbarten Aufragseingangsziele/-margen
Erstellen von Offerten in Zusammenarbeit mit nationalen und internationalen Teams (In- und Ausland)
Selbstéindiges Filhren von Vertragsverhandlungen mit dem Kunden

Business Development im eigenen Verantwortungsbereich

lhr Profil:

*  Kommunikationsstark

*  Abgeschlossene Ausbildung als Ingenieur ETH / FH

¢ Erfahrungen im Verkauf und Offertenwesen im Invesfitionsgiterbereich und Systemgeschaft
* Praxiserfahrung als Ingenieur in anspruchsvollen Projekten

e Schweizer Birger/-in

®  Sehr gute Deutsch und Englisch-Kenntnisse

e Offiziersausbildung wiinschenswert

e Arbeitsort Zirich oder Bemn

Sie sind belastbar, flexibel, gewissenhaft und selbstandiges Arbeiten gewohnt. Kundenorientierung, Proakfivitat
sowie gute Teamfdhigkeit gehéren ebenfalls zu Thren Stérken. Freuen Sie sich auf ein spannendes, internationales
Umfeld sowie auf die Chance, einen wesentlichen Beitrag zum langfristigen Unternehmenserfolg leisten zu kén-
nen. Atirakfive Anstellungsbedingungen sowie sehr fortschrittliche Sozialleistungen gehéren ebenfalls zu unserem
Angebot.

Interessierte Bitte senden Sie lhr Bewerbungsdossier in elektronischer Form an:

Herr Andreas Cantoni-Thales Suisse SA - Binzstrasse 18 - Postfach - CH-8045 Zirich
recruiter@ch.thalesgroup.com
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