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GENERAL DYNAMICS
European Land Systems-Mowag

Wir sind ein international bekanntes Unternehmen mit langjähriger Erfahrung in der Entwicklung und Produktion von Spezialfahrzeugen.

Herausfordernde Projekte und vielversprechende Zukunftsaussichten verlangen Verstärkung unseres Teams. Per sofort
oder nach Vereinbarung suchen wir deshalb eine(n)

Senior Manager International Sales
Wheeled Vehicles

Als Mitglied unseres Produktvertriebsteam sind Sie verantwortlich fur den Verkauf von unseren GDELS-Mowag Radfahrzeugen
und Serviceleistungen in ausgewählten Märkten, einschliesslich der sach- und termingerechten Bearbeitung der daraus
resultierenden Aufgaben. Sie bereiten Präsentationen und Vorführungen vor und führen diese durch, erstellen Offerten und begleiten
den Prozess bis zur Vertragsverhandlung und Vertragsschluss. Sie nehmen an internationalen Messen teil, nehmen
Kundenwünsche entgegen und pflegen die Beziehungen mit internationalen Kunden und Geschäftspartnern.

Voraussetzungen:
• Gutes technisches Verständnis und Kenntnisse militärischer Strukturen
• Erfahrung im internationalen Verkauf von Landfahrzeugen (Wehrtechnik bevorzugt)
• Kenntnisse im Projektmanagement und Marketing
• Freude am Umgang mit Kunden aus verschiedenen Kulturkreisen
• Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift, andere Sprachen waren wünschenswert
• Hohe Bereitschaft zur Reisetätigkeit
• Sicheres und gewandtes Auftreten sowie Teamfähigkeit zeichnen Sie aus

Wir bieten:
• Die Möglichkeit, Ihre Erfahrungen in einem international tatigen Betrieb umfassend einzubringen
• Attraktive Entlohnung, gut ausgebaute Sozialleistungen sowie persönliche Weiterentwicklungsmöglichkeiten

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Wir freuen uns auf Ihre schriftliche Bewerbung zu Händen der Personalabteilung. Für telefonische Auskünfte stehen wir Ihnen

gerne zur Verfügung, +41 71 677 55 35.

General Dynamics
European Land Systems-Mowag GmbH
Unterseestrasse 65
8280 Kreuzlingen, Switzerland
jobs@gdels.com
www.gdels.com
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Wir sind ein international bekanntes Unternehmen mit langjähriger Erfahrung in der Entwicklung und Produktion von
Spezialfahrzeugen. Herausfordernde Projekte und vielversprechende Zukunftsperspektiven verlangen Verstärkung unseres Teams.
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Director International Business & Services Europe East
(Leiter Vertrieb & After Sales)

In dieser Funktion übernehmen Sie die betriebswirtschaftliche Führung unserer Vertriebsregion Osteuropa und sind
verantwortlich für die strategische Markt- und Geschäftsentwicklung sowie den Verkauf von GDELS Produkten und Dienstleistungen.
Im Weiteren leiten und koordinieren Sie als Teamplayer die entsprechenden Vertriebskampagnen.

Voraussetzungen:
• Gutes technisches und kommerzielles Verständnis
• Langjährige Erfahrung in der wehrtechnischen Industrie oder im regierungsnahen Projekt-Vertrieb
• Mehrjährige Führungserfahrung eines Vertriebsteams erwünscht
• Bereitschaft, sich in neue und bestehende Märkte einzuarbeiten und diese zu entwickeln
• Hohe Bereitschaft zur Reisetätigkeit
• Freude am Umgang mit Schlüssel-Kunden und Geschäftspartnern aus verschiedenen Kulturkreisen
• Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift, andere Sprachen wünschenswert
• Strategisches Denken und Planen

Wir bieten:
• Die Möglichkeit, Ihre Erfahrungen in einem international tätigen Betrieb umfassend einzubringen
• Attraktive Entlohnung, gut ausgebaute Sozialleistungen sowie persönliche Weiterentwicklungsmöglichkeiten

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Wir freuen uns auf Ihre schriftliche Bewerbung zu Händen der Personalabteilung. Für telefonische Auskünfte stehen wir Ihnen

gerne zur Verfügung, +41 71 677 55 35.
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