Zeitschrift: Schweizer Soldat : die fuhrende Militarzeitschrift der Schweiz
Herausgeber: Verlagsgenossenschaft Schweizer Soldat

Band: 89 (2014)
Heft: 11
Werbung

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften auf E-Periodica. Sie besitzt keine
Urheberrechte an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fur deren Inhalte. Die Rechte liegen in
der Regel bei den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Das Veroffentlichen
von Bildern in Print- und Online-Publikationen sowie auf Social Media-Kanalen oder Webseiten ist nur
mit vorheriger Genehmigung der Rechteinhaber erlaubt. Mehr erfahren

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En regle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. La reproduction d'images dans des publications
imprimées ou en ligne ainsi que sur des canaux de médias sociaux ou des sites web n'est autorisée
gu'avec l'accord préalable des détenteurs des droits. En savoir plus

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. Publishing images in print and online publications, as well as on social media channels or
websites, is only permitted with the prior consent of the rights holders. Find out more

Download PDF: 16.01.2026

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=en

GENERAL DYNAMICS
European Land Systems-Mowag

Wir sind ein international bekanntes Unternehmen mit langjéhriger Erfahrung in der Entwicklung und Produktion von Spezialfahr-
zeugen. Herausfordernde Projekte und vielversprechende Zukunftsaussichten verlangen Verstarkung unseres Teams. Per sofort
oder nach Vereinbarung suchen wir deshalb eine(n)

Senior Manager International Sales
Wheeled Venhicles

Als Mitglied unseres Produktvertriebsteam sind Sie verantwortlich fiir den Verkauf von unseren GDELS-Mowag Radfahrzeugen
und Serviceleistungen in ausgewéhlten Markten, einschliesslich der sach- und termingerechten Bearbeitung der daraus resul-
tierenden Aufgaben. Sie bereiten Prasentationen und Vorfiihrungen vor und fiihren diese durch, erstellen Offerten und begleiten
den Prozess bis zur Vertragsverhandlung und Vertragsschluss. Sie nehmen an internationalen Messen teil, nehmen Kunden-
wuinsche entgegen und pflegen die Beziehungen mit internationalen Kunden und Geschéftspartnern.

Voraussetzungen:

* Gutes technisches Versténdnis und Kenntnisse militarischer Strukturen

e Erfahrung im internationalen Verkauf von Landfahrzeugen (Wehrtechnik bevorzugt)

¢ Kenntnisse im Projektmanagement und Marketing

* Freude am Umgang mit Kunden aus verschiedenen Kulturkreisen

¢ Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift, andere Sprachen waren wiinschenswert
¢ Hohe Bereitschaft zur Reisetétigkeit

L]

Sicheres und gewandtes Auftreten sowie Teamfahigkeit zeichnen Sie aus

Wir bieten:
¢ Die Mdglichkeit, Ihre Erfahrungen in einem international tatigen Betrieb umfassend einzubringen
¢ Attraktive Entlohnung, gut ausgebaute Sozialleistungen sowie persénliche Weiterentwicklungsméglichkeiten

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Wir freuen uns auf Ihre schriftliche Bewerbung zu Handen der Personalabteilung. Fir telefonische Auskiinfte stehen wir Ihnen
gerne zur Verfligung, +41 71 677 55 35.

General Dynamics

European Land Systems—-Mowag GmbH
Unterseestrasse 65

8280 Kreuzlingen, Switzerland
jobs@gdels.com

www.gdels.com

GENERAL DYNAMICS
European Land Systems-Mowag

Wir sind ein international bekanntes Unternehmen mit langjahriger Erfahrung in der Entwicklung und Produktion von Spezial-
fahrzeugen. Herausfordernde Projekte und vielversprechende Zukunftsperspektiven verlangen Verstarkung unseres Teams.
Per sofort oder nach Vereinbarung suchen wir deshalb eine(n)

Director International Business & Services Europe East
(Leiter Vertrieb & After Sales)

In dieser Funktion tGbernehmen Sie die betriebswirtschaftliche Fiihrung unserer Vertriebsregion Osteuropa und sind verant-
wortlich fur die strategische Markt- und Geschéaftsentwicklung sowie den Verkauf von GDELS Produkten und Dienstleistungen.
Im Weiteren leiten und koordinieren Sie als Teamplayer die entsprechenden Vertriebskampagnen.

Voraussetzungen:

Gutes technisches und kommerzielles Versténdnis

Langjahrige Erfahrung in der wehrtechnischen Industrie oder im regierungsnahen Projekt-Vertrieb
Mehrjahrige Flhrungserfahrung eines Vertriebsteams erwiinscht

Bereitschaft, sich in neue und bestehende Markte einzuarbeiten und diese zu entwickeln

Hohe Bereitschaft zur Reisetatigkeit

Freude am Umgang mit Schliissel-Kunden und Geschéftspartnern aus verschiedenen Kulturkreisen
Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift, andere Sprachen wiinschenswert
Strategisches Denken und Planen

Wir bieten:
¢ Die Mdglichkeit, Ihre Erfahrungen in einem international tatigen Betrieb umfassend einzubringen
¢ Attraktive Entlohnung, gut ausgebaute Sozialleistungen sowie persénliche Weiterentwicklungsméglichkeiten

Haben wir lhr Interesse geweckt?
Wir freuen uns auf lhre schriftliche Bewerbung zu Handen der Personalabteilung. Fur telefonische Auskiinfte stehen wir Ihnen
gerne zur Verfigung, +41 71 677 55 35.
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