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Intensive Bodenbearbeitung

gewinnt an Bedeutung

Lemken ist in der Schweiz seit 20 Jahren mit einem eigenen Vertrieb im Markt prasent.
Die «Schweizer Landtechnik» sprach mit Lemken-Geschaftsfiihrer Anthony van der Ley
Uber die aktuelle Lage und die kiinftige Entwicklung des deutschen Landtechnikherstellers.

Roman Engeler

Schweizer Landtechnik: Das Geschaft
mit der Landtechnik soll aktuell
wieder stark brummen - wie sieht die
Situation bei Lemken aus?

Anthony van der Ley: Bereits im vergan-
genen Jahr hat Lemken ein Umsatz-
wachstum von 11 % erzielt. Viel besser,
als urspriinglich geplant. Dazu gibt es ver-
schiedene Griinde, einer ist beispielswei-
se der im Vergleich zum Dollar schwache-
re Euro. Eigentlich dachte man in der
Branche, dass dieser Aufschwung irgend-
wann ein Ende haben musse. Wir stellen
aber fest, dass sich die Auftragseingange
auch in diesem Jahr bis zum heutigen Tag
auf hohem Niveau halten. Wenn es so
weiterlauft, wird Lemken 2018 einen Um-
satz in Richtung 400 Mio. Euro erreichen.

Was heisst dies konkret, miissen die
Kunden langer auf ihre georderten
Maschinen warten?

Jede Medaille hat bekanntlich auch eine
Kehrseite. In diesem Zusammenhang sind
es die langeren Lieferfristen flr unsere
Produkte. Wie gesagt, die Auftragsein-
gange sind weiterhin auf hohem Niveau.
Bei einigen Geraten gibt es deshalb Lie-
ferfristen bis in den Spatherbst. Ein Hand-
ler, der nicht gut geplant hat, wird nun
Mihe haben, fur dieses Jahr noch die
passenden Maschinen zu bekommen.

Kénnen Sie dazu ein Beispiel nennen?
Wir bekamen kirzlich eine Bestellung aus
Usbekistan im Umfang von 600 Pfltgen.
Ein toller Auftrag, wir mussten ihn aber
teilweise ablehnen, weil wir ihn in der
gewdinschten Frist schlichtweg nicht aus-
fihren kénnen — und, weil wir auch die
Handler in Westeuropa gentgend unter-
stutzen wollen.

Planen Sie deswegen Veranderungen

in der Fertigung, allenfalls einen Aus-
bau lhrer Werke?
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Der gebiirtige Niederlander Anthony van der Ley (54) stieg 2012 als Geschaftsfiihrer (CEO)
bei Lemken ein. Der studierte Maschinenbauer und Betriebswirtschaftler war zuvor bei
verschiedenen Landtechnikherstellern tatig gewesen, zuletzt bei Kverneland und Kuhn.
Bilder: Lemken

Lemken hat in den vergangenen,
schwierigen Jahren von 2014 bis 2016
immer antizyklisch investiert. Das heisst,
wir haben unsere Kapazitaten dann ver-
bessert oder ausgebaut, als das Ge-
schaft nicht auf Hochtouren lief. So ge-
sehen, sind wir beziglich unserer Ferti-
gung «up to date». Probleme bereiten
uns heute eher die kleinen und mittel-
grossen Zulieferer. Sie bedienen viele
Hersteller in der wachsenden Branche
«Landtechnik» und sind gar nicht in der
Lage, mehr liefern zu kénnen. Sie ma-
chen dann vielleicht Preiserhdhungen in
der Hoffnung, dass keine Bestellung ein-
trifft.

Sind auch neue Werke in Planung?
Ja, wir planen neue Werke, konkret in
den USA und in Russland.

Welche Markte sind flir Lemken mo-
mentan interessant?

Westeuropa zeigt sich in der Gesamtheit
mehr oder weniger stabil. In Grossbritan-
nien wirkt sich der bevorstehende «Bre-
xit» fur die Landwirte bis jetzt eher posi-
tiv aus. Wie es dann aber nach 2019 wei-
tergeht, kann niemand sagen. In Russland
und auch in der Ukraine sind wir trotz des
langen Winters, der dort herrschte, ei-
gentlich gut unterwegs. Weiter lauft es
gut in Kanada und auch in den USA. Al-



lerdings herrscht gerade in den USA eine
gewisse Unsicherheit, welche Politik die
Administration Trump einschlagt und
welche Auswirkungen diese dann kon-
kret haben wird.

Wo ist eher das Gegenteil der Fall?
Sorge bereitet mir Frankreich, der grosste
Markt far Landtechnik in Westeuropa.
Zwar verlief der Friihbezug besser als er-
wartet, aber nachher wurde es wieder
sehr, sehr ruhig. In China ist Lemken der
grosste auslandische Hersteller von An-
baugeraten. Momentan schwachelt der
chinesische Markt aber doch markant.
Wie sieht es fiur Lemken in der
Schweiz aus?

Lemken ist bereits seit vielen Jahrzehnten
in der Schweiz aktiv. Anfanglich arbeite-
ten wir mit einem Generalimporteur zu-
sammen, bevor wir uns im Jahre 1998 auf
«eigene Fusse» gestellt haben. Am 1. Ja-
nuar 1998 startete Lemken mit einer ei-
genen Niederlassung und mit Hans von
Aesch als Gebietsverkaufsleiter. Er for-
cierte die direkte Zusammenarbeit mit
einem Netzwerk von regionalen Hand-
lern. Seither konnte Lemken die Markt-
position deutlich ausbauen.

Nun sind mittlerweile 20 Jahre vergangen
und dieses Jubildum wollen wir heuer mit
speziellen Aktionen feiern. Das Dreier-
Team (Andreas Rutsch, zustandig fur die
deutschsprachige Schweiz, Karl Buhler,
verantwortlich fur die franzosischsprachi-
ge Schweiz, und Stefan Mduller als Ser-
vicetechniker) arbeitet heute mit rund 30
aktiven Kooperationshandlern zusam-
men. Hauptumsatztrager sind Pfluge,

Grubber, Kurzscheibeneggen und Kreisel-
eggen/Drillkombinationen. Aber auch mit
Feldspritzen sind wir gut unterwegs. Ich
mochte sagen, die Schweiz passt zu uns,
weil die Schweizer die Qualitat schatzen.
Lemken steht ja nicht gerade fur billige
Produkte, sondern eher fur das Gegen-
teil.

Am aktuellen Vertriebskonzept, also
ohne eigentlichen Importeur, wollen
Sie weiterhin festhalten?
Normalerweise beginnen wir in einem
neuen Markt die Geschaftstatigkeit in
Zusammenarbeit mit einem Importeur.
Erreicht man dann eine gewisse Grosse,
ist es besser, mit einer eigenen Vertre-
tung weiterzuarbeiten. Wir werden in der
Schweiz den eingeschlagenen Weg wei-
tergehen. Wir wollen Mitarbeitende ha-
ben, die morgens aufstehen und den
ganzen Tag an Lemken denken und fur
Lemken unterwegs sind.

Welche Produktgruppen sind vom ak-
tuellen Boom besonders betroffen,
welche weniger?

Sehr gut lauft es in der Bodenbearbei-
tung, und in diesem Segment insbeson-
dere bei den Pfliigen. Da stellen wir seit
einigen Jahren eine stetige Steigerung
der Nachfrage fest. Generell gewinnt ja
die intensivere Bodenbearbeitung wieder
an Bedeutung, dazu gehoéren auch die
Grubber. Die Satechnik bewegt sich auf
stabilem Niveau. Die Pflanzenschutztech-
nik ist leicht rtckldufig. Ob dies bereits
erste Auswirkungen gewisser politischer
Strémungen sind, 1asst sich noch nicht ex-
akt abschatzen.

Anthony van der Ley mit der intelligenten Wetterstation, die Lemken aufgrund einer
strategischen Partnerschaft mit dem hollandischen Start-up-Unternehmen «AppsforAgri»

den Kunden anbieten kann.

Interview | Markt

Welches Umsatzziel schwebt lhnen
mittelfristig vor?

Ich habe mir vor einiger Zeit einmal die
Frage gestellt: Was missen wir tun, um
zu meinem 60. Geburtstag einen Umsatz
von 600 Mio. Euro zu erzielen. Denn das
ist mein Ziel!

Dieses Ziel wollen Sie mit internem
oder externem Wachstum erreichen?
Sowohl als auch. Intern gibt es sicher
noch da und dort Potenzial fur Optimie-
rungen im Vertrieb. Aber auch die Auf-
nahme neuer Produkte und Geréate, bei-
spielsweise die Einzelkornsaat oder der
Bereich von mit Kameras ausgestatteter
Bodenbearbeitung, kann dazu beitragen,
dieses Ziel zu erreichen.

Und Firmeniibernahmen?

Ich schliesse nicht aus, dass wir in Zukunft
die eine oder andere Firma akquirieren
werden. Eine solche Firma musste zwar
ein komplementares Produktportfolio zu
jenem von Lemken aufweisen, aber sich
doch im Segment der Bodenbearbeitung,
Sa- und Pflanzenschutztechnik bewegen.
Im Ackerbau sind ja neue Tendenzen
spurbar, diesbezlglich sind wir offen fur
neue Partnerschaften.

Gibt es dazu bereits konkrete Vor-
stellungen?

Wir beschaftigen uns intensiv mit neuen
Technologien. Ich glaube, dass die Land-
wirtschaft in zehn Jahren komplett anders
aussehen wird. Intelligente und vernetzte
Landmaschinen eroffnen in Zukunft zahl-
reiche Moglichkeiten fir neue Dienstleis-
tungen und Produkte, welche die land-
wirtschaftlichen Prozesse vereinfachen
und effizienter machen. Ich finde diese
Entwicklung faszinierend.

Deshalb ist Lemken im letzten Jahr auch ei-
ne strategische Partnerschaft mit dem hol-
landischen Start-up-Unternehmen «Apps-
forAgri» eingegangen. Dank dieser Koope-
ration kdnnen wir heute unseren Kunden
eine einfache, aber robuste Wetterstation
anbieten, die Temperatur und Feuchtigkeit
in drei Ebenen, in der Luft, im Pflanzenbe-
stand sowie im Boden registriert und tber
ein Niedrigfrequenznetz aufs Handy oder
Tablet tbertragt. Uber eine App werden
dann Empfehlungen fur bestimmte Pflege-
arbeiten im jeweiligen Acker abgegeben.
Dieser «Wetterstab» kann mit einem Re-
gen- oder Windmesser ausgebaut werden.
Das ist jetzt nur ein Beispiel. Ich bin tber-
zeugt, dass in naher Zukunft noch viel
mehr solcher Technik verfligbar sein wird.

6/7 2018 Schweizer Landtechnik
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Welchen Einfluss hat die aktuelle
Glyphosat-Diskussion auf lhr Pro-
duktprogramm?

Ich habe es bereits angesprochen, der
Pflug wird wieder starker eingesetzt,
auch wegen gewisser Herbizid-Resisten-
zen. Ganz ohne Chemie wird es im mo-
dernen Ackerbau nicht gehen, selbst
wenn Glyphosat dereinst verboten wer-
den sollte. Wir selbst werden unsere Feld-
spritzen weiterentwickeln, um die Mittel
noch praziser und sparsamer auszubrin-
gen, beispielsweise als Spot Spraying nur
auf die betroffenen Pflanzen- oder Un-
krautstellen.

Sie wollen das Pflanzenschutzseg-
ment also weiter voranbringen?

Auf jeden Fall. Lemken ist vor zwolf Jah-
ren nach der Ubernahme von zwei Firmen
in die Pflanzenschutztechnik eingestie-
gen. Dieser Einstieg wurde damals viel-
leicht ein bisschen unterschatzt. Pflan-
zenschutz ist etwas anderes als Boden-
bearbeitung oder Satechnik.

Wir sind nun daran, eine neue gezogene
Spritze zu entwickeln, die wir nachstes
Jahr an der Agritechnica vorstellen wer-
den. Weiter entwickeln wir mit hoher Pri-
oritat eine selbstfahrende Feldspritze. Wir
sind mit der Firma Brautigam, ein Spezia-
list im Bau von Tragerfahrzeugen, eine
strategische Partnerschaft eingegangen.
Lemken hat die Produktrechte am Fahr-
zeug erworben und wird darauf die
Spritztechnik montieren. Diesen Selbst-
fahrer werden wir ebenfalls 2019 an der
Agritechnica zeigen.

In der Landtechnik-Branche spricht
man heute davon, dass in Zukunft
nicht mehr einzelne Maschinen, son-
dern viel mehr «Systeme» gefragt
sein werden. Da sind Sie mit solchen
Geraten wie dem «Wetterstab» ge-
nau auf Kurs. Aber haben Sie keine
Angst, als «Nur-Gerate-Hersteller»
von den Fulllinern verdriangt zu
werden, welche solche «Systeme» in
einem weit grosseren Ausmass an-
bieten kénnen?

Es ist klar, die Fullliner pochen auf Exklusi-
vitat und sind dann nicht erfreut, wenn
sie beim Landmaschinenhandler auf Mit-
bewerberprodukte stossen. Das splren
wir schon in gewissen Markten. Ich bin
aber Uberzeugt, dass es neben den Full-
linern auch kunftig die Shortliner geben
wird, denn ein Generalist wird nie das
bieten kénnen, was ein Spezialist kann.
Ein Landwirt oder Lohnunternehmer

Schweizer Landtechnik 6/7 2018

«lIch schliesse nicht aus, dass wir in Zukunft die eine oder andere Firma akquirieren werden»,
sagt Anthony van der Ley im Interview mit der «Schweizer Landtechnik».

kauft immer das, was flr ihn das Beste
ist. Ich kann mir auch vorstellen, dass es
kinftig viele Handelsbetriebe geben
wird, die gar keine Traktoren, sondern
nur noch Anbaugerdte im Sortiment ha-
ben werden und fur diese Gerate einen
exzellenten Service bieten. Wirde ich das
nicht so sehen, hatte man die Firma Lem-
ken wohl schon langst verkauft.

Welchen Einfluss hat die Digitalisie-
rung auf das Geschaft von Lemken?
Ich denke, die Digitalisierung wird vieles
komplett verdndern. Die Art und Weise,
wie wir Maschinen konzipieren, ist ei-
gentlich jahrhundertealt. Kunftig wird
man in der Entwicklung und Fertigung
mit noch raffinierteren Sensoren arbeiten
und so Maschinen schneller und besser
bauen kénnen. Die Digitalisierung wird
aber auch den Ackerbau selbst komplett
verandern.

Inwiefern?

«Farming 4.0» hat die ganze Wertschop-
fungskette im Visier. «Farming 4.0» be-
deutet, dass sehr viele verschiedene Part-
ner zusammenarbeiten werden. Auch die
einzelne Landmaschine, als Teil der Pro-
duktionskette, wird da gefragt sein. Die
Anforderung an die Zuverlassigkeit der
Maschinen wird weiter steigen. Neue
elektronische Servicetools werden einge-
fuhrt, damit man die Maschinen dank
neuer Eigenschaften und Funktionen bes-
ser und wirtschaftlicher einsetzen kann.
Es wird neue Produkte mit selbstregulie-
renden Maoglichkeiten geben bis hin zu
autonomen Selbstfahrern. Die Digitalisie-

rung schafft das Umfeld, dass man mit
Kameras und Sensoren beinahe individu-
ell auf jede einzelne Pflanze eingehen
kann, sei es beim Pflanzenschutz oder bei
der Diingung.

Da geht die Reise hin und wir von Lemken
wollen dabei sein!

Sie haben die operative Geschafts-
fihrung in einem Unternehmen mit
langer Tradition inne, in dem bereits
die 7. Generation am Werk ist. Wie
frei sind Sie eigentlich in Ihren Ent-
scheidungen?

Bei meinem Einstieg habe ich ganz klar
gesagt: Ich mache diesen Job nur, wenn
es einen Kapitan gibt — und das bin ich.
Die Unternehmensfamilie Lemken hat in
der Vergangenheit stets clever agiert. Sie
haben aussenstehende Fihrungskrafte
mit ins Boot geholt, wenn sie dies fur
notwendig und letztlich fir die bessere
Lésung gehalten haben. Viktor Lemken,
er wird heuer Ubrigens 80 Jahre alt, hat
mir einmal gesagt: «Mich interessiert das
Detail, aber die Firma fihren mochte ich
nicht.»

Jede Woche, jeweils am Montagmorgen,
findet eine Sitzung der Geschéftsleitung
statt, bei der die Familie Lemken mit Vater
Viktor und Tochter Nicola dabei ist. Regel-
massig finden darUber hinaus Strategie-
Meetings statt, an denen die Familie
ebenfalls partizipiert. Ich bin das Binde-
glied zwischen der Firma und ihren Besit-
zern. Die Zusammenarbeit basiert auf
dem Prinzip «Transparenz und Vertrauen».
Dieses Prinzip funktioniert und ich wurde
darin bisher noch nie enttauscht. |



Die Gebaude von Marcel Schweizer

in Schonholzerswilen haben eine
lange Geschichte. Das zeigt sich
unter anderem in den niedrigen
Raumhdhen. Das Befahren erlau-
ben einzig kompakte Maschinen
wie der Giant 4548 TENDO HD.

Die Hohe betragt keine zwei Meter
und in der Breite misst er schmale
1.6 m. Hinzu kommt ein Wende-
kreis von lediglich 1.2 m.

Transportfahrten mit Big Packs im Gelande und
ihr Handling in niedrigen und hohen Raumen sind
mit dem Giant einfach und sicher maglich

Trotz der kompakten Dimensionen

7

einer Stromleitung zum Betatigen |

eines Hydraulikventils notwendig.
Der TENDO verfiigt ausserdem
Uber einen proportionalen Joystick.

Dieser ermoglicht sanfte und pra- i
zise Befehle und vereinfacht die E

Handhabungjeglicher Lasteninden
unterschiedlichsten Umgebungen

durch besonders feine Bewegungen. §

hebt der Giant TENDO 1.4t und sei- .

ne Hubhohe beeindruckt mit 4.8 m.
Die Hydraulikleistung kommt selbst

. N !
mitanspruchsvolleren Geraten klar.

Sein Betriebsgewicht bleibt unter
drei Tonnen. Die genannten Abmes-
sungen und Leistungswerte Uber-

zeugten Marcel Schweizer, worauf

er in eine gepflegte Occasion aus
der Mietflotte seines Lieferanten
investierte.

Vielseitig ausgeriistet

Marcel Schweizer's TENDO verfiigt il '

Uber eine Euro-8-Gerateaufnahme.
Damit lassen sich die vorhandenen
Anbaugerate wie Ballenspiess, Pe-
likanschaufel oder Astschere wei-
terverwenden und der Gerateaus-
tausch mit Nachbarn gestaltet sich
einfach. Ebenfalls einfach lasst

Die kompakten Abmessungen des Giant TENDO
ermoglichen Manadver auf engstem Raum

Massive Arbeitserleichterung

Der Hof von Marcel Schweizer liegt
auf zwei Ebenen. Das erfordert
Transportfahrten mit Big Packs im

e und Heckstapler erledigt. Das be-

S i

Handarbeit oder mit dem Traktor

deutete diverse Einschrankungen.
Der TENDO lasst sich im Vergleich
spielend leicht und sicher auf

# Kkleinstem Raum und in unebenem
I Gelande mandvrieren.
2N lich, dass Marcel Schweizer den
m Giant nicht mehr hergibt.

Verstand-

GIANT-VERTRETUNGEN

Ziirich/Ostschweiz/FL/Tessin:
Aggeler AG, 9314 Steinebrunn TG
Tel. 071 477 28 28, www.aggeler.ch

000, ©
\eIser

sich die Astschere betreiben. Vier Gelande. Hinzu kommt das Hand-
Hydraulikanschlisse an der Gera- ling von Futterballen vom und zum
teaufnahme und den Dauerumlauf hochliegenden Heuboden. Zahl-
bietet der Giant ab Werk. Ledig- reiche Arbeiten wurden friher in

Zentral-/Nordwestschweiz/Bern:
A. Leiser AG, 6260 Reiden LU
Tel. 062 749 50 40, www.leiserag.ch
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Markt | Emissionsvorschriften

Abgasstufe 5 bewegt
die Gemuter

Der Informationsflyer «<Heute beim Kauf an morgen denken» der Zentralschweizer
Landwirtschafts- und Umweltamter zum Thema «Abgasstufe 5» verargert die

Landmaschinen-Branche.

Heinz Rothlisberger

«Neue Technologie senkt Abgase in der
Landwirtschaft». So heisst ein Informati-
onsflyer, der seit diesem Januar haupt-
sachlich in der Zentralschweiz den Bau-
ern verteilt wird, an Anldssen aufliegt
und von verschiedenen Internetseiten
heruntergeladen werden kann. Heraus-
geber des Flyers sind die Zentralschwei-
zer Umweltamter, der Zentralschweizer
Bauernbund sowie die Konferenz der
Landwirtschaftsamter ~ der  Zentral-
schweiz. Mit dem Flyer machen sie die
Bauern darauf aufmerksam, dass mit der
kommenden EU-Abgasstufe 5, die am 1.
Januar 2019 in Kraft tritt, die Dieselmo-
toren noch «sauberer» werden, das
heisst, noch weniger Partikel und noch
weniger Stickoxide ausstossen als bei der
jetzt gultigen Abgasnorm der Stufe 4
(siehe Kasten). Ihre Empfehlung im Flyer
lautet: «Weil solche Abgasstufe-5-Moto-
ren deutlich weniger Schadstoffe aus-
stossen, ist es fur die Gesundheit von
Personen, die tagtaglich mit Dieselmoto-
ren arbeiten, wichtig, dass man heute
beim Kauf eines landwirtschaftlichen
Fahrzeugs bereits an morgen denkt und
sich die Bauern bei der Anschaffung ei-
nes Traktors, Transporters, Zweiachsma-
hers oder Mahdreschers an der Abgas-
stufe 5 orientieren sollen. Oder kurz ge-
sagt: Die Bauern sollen nicht mehr in
Landwirtschaftsfahrzeuge investieren,
die mit der «alten» Abgastechnik ausge-
rustet sind.

«Irrefithrende Empfehlungen»

Diese Empfehlung ist beim Schweizeri-
schen Landmaschinen-Verband (SLV)
nicht gut angekommen. «Mit diesem
Flyer werden die Bauern aufgefordert,
mit der Investition in einen neuen Traktor,
Mahdrescher, Transporter oder Zweiachs-
méaher zuzuwarten, bis die Abgasstufe 5
eingeftihrt ist und nur noch solche Fahr-
zeuge mit dieser Motorentechnologie er-
haltlich sind», sagt SLV-Geschaftsfuhrer

Schweizer Landtechnik 6/7 2018

Dieser Flyer zum Thema «Abgasstufe 5» der Zentralschweizer Amter empfiehlt den Bauern,
beim Kauf eines Landwirtschaftsfahrzeuges auf die kommende Abgasstufe 5 zu achten.
Bild: H. Rothlisberger

Pierre-Alain Rom. Das kann seine Zeit
dauern. Denn, obwohl die Abgasstufe 5
auf den 1. Januar 2019 eingefuhrt wird,
heisst das noch lange nicht, dass es ab
dann nur noch Fahrzeuge mit dieser
Norm zu kaufen gibt. «Grund dafur ist,
dass die EU Ubergangsfristen festgelegt
hat und die Umsetzung bis ins Jahr 2020
oder gar bis 2022 dauern kann», so Rom.
«Der SLV wehrt sich gegen diesen voraus-
eilenden Gehorsam. Gemass der gesetzli-
chen Bestimmungen in der Schweiz diir-
fen alle Maschinen und Gerate der Ab-
gasstufe 4, die vor dem 1. Januar 2019
importiert worden sind, fir eine unbe-
schrankte Zeit in der Schweiz weiter ver-
kauft werden. Ausserdem sieht das Astra
vor, dass unter gewissen Bedingungen
Gerate und Maschinen, welche noch
nicht der Abgasstufe 5 entsprechen, ab
dem 1. Januar 2019 noch wahrend weite-
ren zwei Jahren importiert werden dir-
fen. Es kann deshalb nicht sein, dass ein
gesetzeskonformer Kaufentscheid des

Kunden fur eine Maschine mit der Abgas-
stufe 4 als unmoralisch oder illegal taxiert
wird. Wenn kantonale Amter eine solche
Kaufempfehlung abgeben, fihrt das zu
Marktverzerrungen, mit denen wir uns
nicht einverstanden erklaren kénnen, da
wohl noch nicht alle Hersteller ab dem 1.
Januar 2019 entsprechende Produkte an-
bieten kénneny, kritisiert Rom. Betroffen
davon seien vor allem die Zentralschwei-
zer Landmaschinenhandler, die damit
rechnen mussen, auf ihren Traktoren mit
der jetzt glltigen Abgasnorm der Stufe 4
sitzen zu bleiben.

Schon viel reduziert

Rom argumentiert weiter, dass dank in-
novativer Technik die Schadstoffemissio-
nen bei landwirtschaftlichen Fahrzeugen
seit 1999 bis zur Einfihrung der Abgas-
stufe 4 im Jahr 2016 um rund 96 % ge-
senkt werden konnten. Die Reduktion der
Abgase durch den Ubergang von Abgas-
stufe 4 auf Stufe 5 sei demgegeniber



vergleichsweise minim. Die Aussagen des
Flyers betreffend der tatsachlichen
Schadstoffreduktion seien deshalb irre-
fuhrend.

Grosseres Problem «Alttraktoren»
Ein grosseres Problem hinsichtlich Abgas-
emissionen als der Ubergang von der
jetzt giltigen Abgasstufe 4 auf die kom-
mende Stufe 5 ortet Pierre-Alain Rom bei
den alten Traktoren. Denn in der Schweiz
sind laut Bundesamt fur Statistik etwas
Uber 140000 Traktoren mit grinem Kon-
trollschild immatrikuliert. Rund die Halfte
davon hat mehr als 27 Jahre auf dem Bu-
ckel. «Aus abgastechnischer Sicht wirde
es mehr Sinn machen, wenn alle diese al-
ten Traktoren aus dem Verkehr gezogen
und mit neuen ersetzt wirden.» Damit
kdnnte der Partikel- und Stickoxid-Aus-
stoss um ein Vielfaches mehr reduziert
werden als mit der Abgas-Einspardiffe-
renz vom Stufe-4- zum Stufe-5-Traktor»,
ist der SLV-Geschaftsfihrer Uberzeugt.
Rom ist sich bewusst, dass solches aber
wohl kaum maoglich ist. Niemand gibt sei-
nen alten Traktor, der langst abgeschrie-
ben ist und damit betriebswirtschaftlich
eingesetzt werden kann, einfach so her.
Eine Moglichkeit wére eine sogenannte
Abwrackpramie. Das sei aber politisch
kaum realisierbar.

«Fur das Image der Landwirtschaft»
«Uns ist natdrlich bewusst, dass die Land-
maschinenimporteure und -handler keine
Freude an diesem Flyer haben», sagt Josef
Murer. Er ist Prasident des Zentralschwei-
zer Bauernbundes und war mit in der Ar-

beitsgruppe fir diesen Flyer. Murer, der
Landwirt in Baar ZG ist, steht voll und
ganz hinter diesem Flyer. «Wir in der
Landwirtschaft haben einen enormen
Druck hinsichtlich Umweltschutz und ste-
hen von allen Seiten unter stetiger Beob-
achtung», sagt er. Wenn nun Traktoren
auf den Markt kommen, die mit der neus-
ten Abgastechnologie noch «sauberer»
sind, ist es doch eine gute Sache, wenn
nicht gar Pflicht, wenn man die Bauern
darauf aufmerksam mache. Denn es gehe
auch ums Image der Landwirtschaft. Zu-
dem komme hinzu, dass Bauern oft von
den Gemeinden oder von o6ffentlichen
Firmen nur noch Auftrage erhalten, wenn
sie Fahrzeuge besitzen, die die neueste
Abgasstufe erfullen wirden. Schliesslich
gehe es auch ums Image der Landwirt-
schaft.

«Jeder muss selber entscheiden»
Zur von Pierre-Alain Rom angesproche-
nen Marktverzerrung meint Murer, dass
die Landmaschinenhandler die Traktoren
mit der «alten» Abgasstufe schon verkau-
fen kénnten. «Da habe ich keine Angst,
die Traktoren mussen nur etwas ginsti-
ger angeschrieben werden. Das war ja
auch schon so, als es vor ein paar Jahren
auf die nun gltige Stufe 4 gewechselt
hat.» Murer ist aber auch klar, dass das
aber ja eigentlich nicht das Ziel des Flyers
sei, sondern man wolle eben auf die Stu-
fe 5 aufmerksam machen.

Dass mit dem Ersatz der Alttraktoren der
Partikel- und Stickoxid-Ausstoss am meis-
ten gesenkt werden koénnte, das haben
auch die Zentralschweizer Amter erkannt.

Emissionsvorschriften | Markt

Im Flyer heisst es denn auch: «Landwirt-
schaftliche Fahrzeuge haben eine tiefe Er-
neuerungsrate und stehen vielfach mehr
als 20 Jahre im Einsatz. Deshalb lohnt sich
eine Investition in eine abgasarme Ma-
schine langfristig.» Damit empfehlen sie
den Bauern, dass sie auch mal daran den-
ken sollten, ihren alten Traktor mit einem
neuen zu ersetzen. «Vielleicht einfach
nicht gerade jetzt, sondern eben erst,
wenn die Abgasstufe 5 greift», sagt Josef
Murer. Er betont, dass jeder Bauer
schlussendlich selber entscheiden musse,
was er kauft und wie es fir seinen Betrieb
aufgeht. Am Schluss ist es fr jeden Land-
wirt auch eine betriebswirtschaftliche
Frage. Denn Traktoren mit der neusten
Abgastechnik werden in der Regel immer
auch wieder etwas teurer. |

Abgasstufe 5

Derzeit gilt fur die meisten Landwirt-
schaftsfahrzeuge die Abgasstufe 4. Ab
1. Januar 2019 tritt europaweit die neue
Abgasstufe 5 in Kraft. Sie legt fur alle
motorisierten Fahrzeuge, Maschinen und
Gerate, die nicht als Strassenfahrzeuge
gelten, strengere Grenzwerte fur den
Ausstoss von Luftschadstoffen fest. Das
heisst: Ab 2019 kommen schrittweise
nur noch land- und forstwirtschaftliche
Fahrzeuge und Maschinen auf den
Markt, die mit Partikelfilter und SCR-
Katalysator ausgeristet sind. Fahrzeuge,
die die Abgasstufe 5 erfillen, stossen
Uber 90 % weniger Russpartikel und
weniger Stickoxide aus.

Roadmap der Emissions-Normvorschriften
Emissions-Normvorschriften fiir Offroad-Fahrzeuge, land- und forstwirtschaftliche Sattelzugmaschinen (Europa)
N N > > N o N NS N O
S . S . | D, N S,
keine Vorschriften Stufe 5
ab 560 kW (ab 761 PS) —
i : Stufe 3A Stufe 3B Stufe 4 Stufe 5
130 bis 560 kW (177 bis 761 PS)
) ) Stufe 3A Stufe 3B Stufe 4 Stufe 5
56 bis 130 kW (76 bis 177 PS)
) ) Stufe 3A Stufe 3B Stufe 5
37 bis 56 kW (50 bis 76 PS)
; ) Stufe 3A Stufe 3A Stufe 5
19 bis 37 kW (26 bis 50 PS)

Diese Grafik zeigt die Einfiihrungszeitpunkte der Emissions-Vorschriften in Europa. Ab 1. Januar 2019 tritt die neue Abgasstufe 5 in Kraft.
Fahrzeuge, die die Stufe 5 erfiillen, stossen iiber 90 % weniger Russpartikel und weniger Stickoxide aus. Grafik: Schweizer Landtechnik; Quelle CNH
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«Die Umstellung nach Leistungsklasse
findet gestaffelt statt»

Es wird eine gewisse Zeit in Anspruch nehmen, bis die vollstandige Einfiihrung der
Abgasstufe 5 stattgefunden hat, sagt SLV-Prasident Jiirg Minger.

;-
N | o

:
=

Jirg Minger, Prasident des schweizerischen Landmaschinen-Verbandes SLV. 8ild: R. Engeler

«Schweizer Landtechnik»: Die EU-Ab-
gasstufe 5 tritt ab 1. Januar 2019 in
Kraft, also in rund einem halben Jahr.
Kann man schon jetzt in der Schweiz
Traktoren kaufen, die diese Abgas-
stufe 5 erfiillen?

Jurg Minger: Ja, es sollten laufend einzelne
Modelle von verschiedenen Herstellern auf
den Markt kommen, die Produktionsum-
stellung findet fliessend statt. Die grosse
Masse der neuen Motoren ist aber erst im
Jahr 2019 auf dem Markt zu erwarten,
nach Inkrafttreten der neuen Vorschrift.

Sind solche Traktoren bereits in jeder
PS-Klasse erhaltlich?

Hierzu kann keine generelle Aussage ge-
macht werden, dies hangt von der indivi-
duellen Produktionsplanung der Herstel-
ler ab. Tendenziell werden die hdheren
PS-Modell-Klassen eher friher mit Moto-
ren der Abgasstufe 5 ausgeristet sein.

Firr die Einflihrung der Abgasstufe 5

gibt es Ubergangsfristen. Was heisst
das konkret?

Schweizer Landtechnik 6/7 2018

Grundsatzlich gilt: Fahrzeuge mit der Ab-
gasstufe 4, welche vor dem 1. Januar
2019 in die Schweiz importiert wurden,
kénnen zu jedem spateren Zeitpunkt im-
matrikuliert werden, das Datum des
Zollstempels ist massgebend. Zu den
Ubergangsfristen kann keine Aussage ge-
macht werden, diese werden allenfalls
von den politischen Instanzen (Astra) ge-
wahrt.

Heisst das, dass die vollstéandige Ein-
fihrung der Abgasstufe 5 erst in
rund drei bis vier Jahren abgeschlos-
sen ist, also erst dann wirklich jede
PS-Klasse damit ausgeriistet ist?

Die Umstellung nach Leistungsklasse fin-
det gestaffelt statt. Es wird eine gewisse
Zeit in Anspruch nehmen, bis die vollstan-
dige Einfuhrung der Abgasstufe 5 statt-
gefunden hat.

Ist damit zu rechnen, dass an der
Agrama vom kommenden November
Traktoren mit Stufe-5-Motoren aus-
gestellt werden?

Man kann davon ausgehen, dass es Her-
steller gibt, die bereits solche Motoren aus-
stellen werden. Sicherlich wird die Fach-
presse frihzeitig dartber informieren.

Wie lange noch wird es Traktoren mit
der jetzt glltigen Abgasstufe 4 zu
kaufen geben? Respektive wie lange
wird das den Landmaschinen-Hand-
lern noch erlaubt sein, Stichwort La-
gertraktoren?

Es ist davon auszugehen, dass jeweils eini-
ge Monate nach Ablauf der Einfihrungs-
frist noch einige wenige Lagermodelle ver-
kauft werden, die Lagerbestande werden
aber nicht allzu gross gehalten sein.

Wie sieht es bei Grosserntemaschi-
nen wie etwa den Mahdreschern
aus? Wie bei Bergtransportern und
Zweiachsmahern? Verhalt es sich da
gleich wie bei den Traktoren?

Ja, auch bei diesen Maschinentypen gel-
ten die gleichen Staffelungen wie bei den
Traktoren.

Werden die Fahrzeuge mit der neuen
Abgasnorm teurer? Wenn ja, um wie
viele Prozent?

Es ist davon auszugehen, dass sich eine
neue Motorengeneration auf den Preis
auswirken wird. Individuell nach Herstel-
ler wird der Preisaufschlag wohl zwischen
3 bis 5% betragen.

Ist die Abgasreduktion bei Landwirt-
schaftsfahrzeugen mit der Einfih-
rung der Abgasnorm 5 abgeschlos-
sen? Oder ist da noch eine weitere
Verscharfung geplant?
Die Industrie ist an die gesetzlichen Rah-
menbedingungen gebunden. Es entzieht
sich unserer Kenntnis, ob bereits weitere
Verscharfungen geplant sind. Da sich die
Technik laufend weiterentwickelt, kann
man davon ausgehen, dass es auch in
den nachsten Jahren Veranderungen ge-
ben wird. Auch im Bereich der alternati-
ven Antriebsformen ist laufend mit neuen
Innovationen zu rechnen.

Interview: Heinz Réthlisberger



Die Wahl kann starten

Jedes Jahr wahlt eine Jury, zu der auch die «Schweizer Landtechnik» gehort, in drei
Kategorien den «Traktor des Jahres» (Tractor of the Year) und vergibt zudem unter den
Nominierten eine Auszeichnung fiir das beste Design. Die Kandidaten fiir 2019 sind

nun bekannt.

Roman Engeler und Stephan Schmidlin*

Die Herausforderung, fur die Kandidaten
gleichermassen wie fur die Mitglieder der
Jury, kann beginnen. Die Rede ist vom
Wettbewerb rund um die Auszeichnung
«Tractor of the Year», zu der Ende Mai
eine zweitdgige Kick-off-Veranstaltung
stattgefunden hat, bei der die Traktoren-
hersteller ihre Modelle in Worten und Bil-
dern den Vertretern von 24 Fachzeitun-
gen aus ebenso vielen europdischen Lan-
dern prasentieren durften.

Die Beteiligung ist heuer geringer ausge-
fallen, scheinbar hat die Innovationseu-
phorie unter den Traktorenherstellern et-
was an Intensitat eingebsst. Zudem ist in
einem «Nicht Agritechnica»-Jahr die Zahl
von Neuheiten eh immer etwas kleiner.

Spezial-Traktoren

In der Kategorie der Spezialtraktoren
(«Best of Spezialized») stehen mit dem
stufenlosen Same «Frutteto CVT 115 S»
und dem lastschaltbaren Landini «Rex
4-120 GT» zwei Vertreter von Schmal-
spurtraktoren dem ebenfalls mit einem
stufenlosen  Getriebe ausgestatteten
Hanggeratetrager Antonio Carraro «TTR
7600 Infinty» gegentber.

Der «Rex 4» von Landini erscheint im
schmucken Design mit neuer Kabine und
Motor aus dem Hause Deutz.

Der Same «Frutteto CVT S» wurde erst
vor wenigen Wochen erstmals prasentiert
(siehe dazu Fahrbericht auf Seite 36). Der
Traktor bietet viel Hydraulik und naturlich
das neue stufenlose Getriebe.

Spannend am Antonio Carraro «TTR
7600 Infinity» ist das Getriebe mit dem
mechanisch-hydrostatischen Ansatz. Mo-
torseitig kommt ein leistungsfahiges Agg-
regat von Kohler zum Einsatz.

«Best of Utility»
In der Kategorie «Best of Utility» (4 Zylin-
der, maximal 9 t Gesamtgewicht) sind es

*Stephan Schmidlin ist Landtechnik-Journalist
und vertritt die «Schweizer Landtechnik» in der
Jury von «Tractor of the Year».

vier Modelle, je
zwei aus der CNH-
und Agco-Gruppe,
die um den Titel
kampfen.

Von Steyr ist es der
«4115 Kompakt
HD», den man der
Jury unter dem
Motto «Back to the
Roots»  empfahl.
Ausgestattet  mit
Multifunktionshe-
bel, sonst aber eher
einfach  gehalten,
punktet dieser
Traktor sicher mit seinem Motor.

Case IH meldete den «Farmall 75A» fur
den Wettbewerb an. Auch bei diesem
Modell kommt einfache, aber bewéahrte
Technik zum Einsatz. Seine Eignung als
Vielzwecktraktor scheint gegeben zu
sein.

Fendt versucht heuer, mit dem Modell
«313 Vario» die Auszeichnung zu ergat-
tern. Mit stufenlosem Getriebe, umfang-
reicher Ausstattung und den in dieser
Leistungsklasse neuen elektronischen
Maoglichkeiten beim Frontlader deckt der
Traktor eher hdhere Anspriiche ab.

Fur Massey Ferguson soll der «6713» die
Kohlen aus dem Feuer holen. Die kom-
pakte Abgasnachbehandlung ist ein Plus-
punkt, beim Getriebe hatte man sich fur
diesen Wettbewerb vielleicht eher das
«Dyna-4» als das mechanische 12x12
vorgestellt.

Hauptkategorie

Fur die Hauptkategorie, der eigentlichen
Auszeichnung «Tractor of the Year», wur-
den heuer nur drei Modelle gemeldet.
Der tschechische Hersteller Zetor unter-
nimmt dabei mit der Baureihe «Forterra»,
die 2018 das 20-Jahr-Jubilaum feiern
kann, und dem Modell «<HSX 140» einen
neuen Versuch, in diesem Wettbewerb
eine Auszeichnung zu ergattern. Erwah-
nenswert beim einfach gehaltenen Trak-

Wettbewerb | Markt

tor ist der Motor aus eigenem Hause, der
sich in ersten Tests gut geschlagen hat.
Case IH schickt den «Maxxum 145 Multi-
controller» mit dem 8-stufigen Last-
schaltgetriebe ins Rennen, der trotz sei-
nes Radstands von 2,68 m eine kompakte
Erscheinung bietet.

McCormick beteiligt sich mit dem
«X7.690 P6-Drivex». Mit seinen 205 PS ist
der mit FPT-Motor und ZF-Automatik-
Getriebe ausgestattete Traktor der leis-
tungsstarkste im Wettbewerb.

Ausblick

In den kommenden Monaten werden die
Jury-Mitglieder die einzelnen Kandidaten
in Feldtests noch genauer unter die Lupe
nehmen, damit bis Ende Oktober eine
fachgerechte Beurteilung erfolgen kann.
Die Preisverleihung findet dann im No-
vember an der internationalen Landtech-
nikmesse «Eima» in Bologna statt.

Fir die nachste Austragung dieses Wett-
bewerbs ist die Jury gegenwartig in Ab-
klarung, ob und wie man allenfalls einen
neuen Award mit dem Titel «Nachhaltiger
Traktor des Jahres» lancieren kdnnte. Ide-
en sind vorhanden, sie mussen in den
kommenden Monaten weiter konkreti-
siert werden, damit man die Traktoren-
bauer dann rechtzeitig Uber die ent-
sprechenden Teilnahme-Bedingungen in-
formieren kann. [ |
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Die vereinigte Steyr-Familie in orangem Kleid auf der Grossglockner Hochalpenstrasse. Bilder: R. Hunger

Orange als Erfolgsstrategie

Seit vielen Jahren ist kKommunalorange» Teil der Steyr-DNA.
Entsprechend sind viele Gemeinden, nicht nur in Osterreich,
von der Qualitat und von den gebotenen Systemlosungen
rund um die Steyr-Kommunaltraktoren tiberzeugt.

Ruedi Hunger

Die Grossglockner Hochalpenstrasse mit
ihrem Scheitelpunkt auf 2500 m 4. M. be-
eindruckt Mal fur Mal. Sie fuhrt Uber das
hochste Bergmassiv Osterreichs und gibt
dabei immer wieder den Blick auf den mit
3798 m hochsten Berg des Landes frei. Es
Uberrascht daher wenig, dass auf dieser
Hoéhe Winter fur Winter rekordhohe
Schneemengen liegen. Seit 1954 frasen
sich eigens konstruierte Rotationspfllige
im Frihjahr durch meterhohen Schnee,
um die Strasse im Mai freizugeben. Dabei
werden sie unterstitzt von Steyr-Traktoren
mit Schneefrasen.

Vor beeindruckender Kulisse
Naheliegend, dass Steyr fur den Kommu-
nal-Event in der dritten Maiwoche diesen
«top of Mountain» gewahlt hat. So unter-
schiedlich die Bedingungen im alpinen Ge-
lande der Hochalpenstrasse sind, so unter-
schiedlich sind die Anforderungen, die Ge-
meinden an Kommunaltechnik stellen.

Ab Werk sind Steyr-Kommunaltraktoren
mit einer einheitlichen Schnittstelle fur Ge-
rateanbau, Spezialbereifung, verbesserter
Beleuchtung und der dazu typischen oran-
ger Signallackierung ausgestattet. Neu im
Programm sind der Steyr «Profi» mit «S-
Control-8»-Getriebe, die «Kompakt-HD»-
Baureihe und der Neueinsteiger der Top-
klasse, der Steyr «6250 Terrus CVT».

Einheitliche Schnittstelle

Steyr rlstet seine Kommunaltraktoren mit
einem Euro-lll-System-Adapter mit verbes-
sertem Konstruktionsprinzip und hoher
Stabilitat aus. Darunter ist eine Rahmen-
konstruktion mit fixem Schraubenverband
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ohne Bolzen zu verstehen. Die drei Lan-
gen, 210 mm, 330 mm und 450 mm, er-
fullen die Gerateanforderungen der gangi-
gen Anbaugerate. Torsionsmomente wer-
den durch eine verstarkte Bauweise auf-
gefangen. Diese einheitliche Schnittstelle
reduziert die RUstzeiten. Die Euro-lIll-
System-Adapter-Platte mit einem Schraub-
verband oder einer Einhangel6sung kann
auch auf ein Fronthydrauliksystem umge-
rustet werden. Alle (Traktor-)Modelle, die
ab Werk mit Frontlader geliefert werden,
verfiigen Uber die erforderlichen Anbau-
raume und Hydraulikleitungen sind bereits
vorhanden.

Last but not least
Traktoren der «orangen Flotte» missen
das ganze Jahr als vielseitige Geratetrager

einsetzbar sein. Die Beschaffung nach
EU-Standard war bis anhin nicht einfach
und mit viel Aufwand verbunden. Nun
konnte Steyr eine neue — EU-konforme —
Rahmenvereinbarung mit der «Bundesbe-
schaffung GmbH» (BBG) abschliessen, die
den Gemeinden die Beschaffung von Trak-
toren und Geradten wesentlich erleichtert.
Die strenge Angebotsprifung der BBG ga-
rantiere dem Kunden die beste Leistung
zum besten Preis, heisst es in einer Presse-
meldung. Erreicht wirden diese Vorgaben
durch Bindelung des Bedarfs hunderter
Auftraggeber sowie durch die Standardi-
sierung auf die notwendige Produkteviel-
falt, verlautet aus dem Steyr-Management.
Verkaufsdirektor Rudolf Hinterberger ist
Uberzeugt, dass diese Rahmenvereinba-
rung bestmogliche Konditionen und abso-
lute Rechtssicherheit garantiert. Fir die
Schweiz hat diese Rahmenvereinbarung
aber keine Gultigkeit.

Fazit

Im Kommunalbereich ist alles etwas an-
ders. Dank jahrelanger Erfahrung weiss
das Steyr und hat sich mit seiner «oran-
gen» Produktereihe auf die speziellen An-
forderungen ausgerichtet — mit Erfolg, wie
es scheint. |

Kommunalarbeiten gibt es iiber das ganze Jahr, entsprechend ist hohe Vielseitigkeit
gefordert.
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