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Wollen weiter hungrig bleiben

Als vierter Namenstrager in der schon mehr als 110 Jahre dauernden Geschichte fiihrt
heute der 40-jahrige Bernard Krone das Emslander Familienunternehmen. Die «Schweizer
Landtechnik» sprach mit ihm tiber aktuelle und kiinftige Herausforderungen.

Roman Engeler
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Bernard Krone (40) fiihrt als Inhaber die Bernard Krone Holding, ist Verwaltungsvorsitzender der Maschinenfabrik Krone (Landtechnik) und
Verwaltungsrat von Krone Nutzfahrzeuge. Bilder: C. Reinthaler

Schweizer Landtechnik: Vor acht Jah-
ren haben Sie die Fiihrung der Kro-
ne-Gruppe von lhrem Vater uber-
nommen und bei der feierlichen
Stabilibergabe versprochen, das Un-
ternehmen weiterhin nach bewahr-
ter Krone-Philosophie zu fihren.
Tradition ist das eine, zu einem Un-
ternehmen gehort aber auch eine
grosse Portion Innovation. Was hat
sich seither bei Krone verandert?

Bernard Krone: Es stimmt, ich habe viele
Dinge von meinem Vater Gbernommen.
Dies, weil sie einerseits gut sind und weil
ich anderseits keinen «Kulturschock» bei
den Mitarbeitenden auslésen wollte. Mein
Vater hat immer betont, dass eine gute
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Ausbildung und ein Studium zwar wichtig
seien — nicht zuletzt fur die Akzeptanz in
der Geschaftswelt —, entscheidend seien
aber vielmehr drei Dinge: Fleiss, Ehrlich-
keit und ein gesunder Menschenverstand.

Sie haben also nichts verandert?

Das kann man so nicht sagen. Kontinuitat
ist mir sicher wichtig, ist auch wichtig fur
ein Unternehmen wie Krone. Es gibt aber
Bereiche, wo ich die Schwerpunkte an-
ders gelegt habe. Mein Vater war als In-
genieur eher der Techniker und ich kom-
me von der kaufmannischen Seite. Fur
mich steht vielleicht weniger im Zentrum,
dass wir zuerst mit einer Technik im
Markt prasent sind. Wichtiger ist mir,

dass eine neue Technik in einem ausge-
reiften, zuverlassigen Stand prasentiert
wird. So gesehen warten wir heute viel-
leicht lieber eine Saison langer, bis wir mit
einer Neuheit auf den Markt kommen, als
dies friher der Fall war.

Wo haben Sie sonst noch den Hebel
angesetzt?

Vor meinem Einstieg ins Familienunter-
nehmen war ich einige Zeit als Unterneh-
mensberater in Sachen Produktionsabldu-
fe und Logistik tatig. Themen, die ich nun
im eigenen Betrieb unter die Lupe ge-
nommen habe und weiter nehmen wer-
de, um das Potenzial fir Optimierungen
und  Produktivitatssteigerungen  aus-



schopfen zu kénnen. Da haben wir in den
letzten Jahren mit unserem Projekt «Fab-
rik 2015» bereits einiges gemacht. Zudem
wird weiter in unsere Standorte inves-
tiert.

Krone ist in den Bereichen Nutzfahr-
zeuge und Landtechnik tatig. Wo
nehmen Sie mehr Einfluss?
Angefangen habe ich im Nutzfahrzeug-
bereich, zuerst in unserer «Cool
Liner»-Produktion in Danemark, spater
dann in unserem Trailer-Werk in Werlte.
Ab 2008 war ich dann schwerpunktmas-
sig in Spelle, also in der Landtechnik aktiv.
Die Landwirtschaft, die Landtechnik, die
macht mir einfach Spass, ich bin damit
quasi aufgewachsen. Es ist fur mich schon
etwas mehr als nur der Schwerpunkt. Ich
versuche aber, mich nicht zu sehr ins
Tagesgeschaft einzumischen, sondern
mich strategisch und bei Ubergeordneten
Themen voll einzubringen — und das in
allen Bereiche der Krone-Gruppe.

Gibt es eigentlich Synergien zwi-
schen den beiden Bereichen Nutz-
fahrzeuge und Landtechnik?

Die gibt es, angefangen beim Materialein-
kauf oder bei Fragen rund um Finanzen,
Kredite oder Versicherungen. Auch im
Vertrieb, im Marketing und sogar in der
Produktion gibt es einen Austausch zwi-
schen den Bereichen und — ganz aktuell —
in der aufkommenden Digitalisierung.

Wie laufen lhre Geschafte derzeit bei
der Landtechnik?

Im Moment sehr gut. Fir uns ist der
Milchpreis der wohl grosste Einflussfak-
tor. Dieser Preis ist aktuell auf einem halb-
wegs stabilen Niveau. Wir werden heuer
wohl so viele Maschinen bauen wie nie
zuvor. Einziger Markt, der uns derzeit
Sorgen macht, ist jener in den USA.

Wir kénnen momentan von einer positi-
ven Zeit sprechen. Der Wegfall der Milch-
quote in Deutschland wird unseren Heim-
markt in nachster Zeit aber stark beein-
flussen und wohl auch volatiler machen.

Sie haben die Volatilitat angespro-
chen. Wie reagieren Sie auf die immer
kiirzeren Phasen von Hochs und Tiefs?
Wir missen bei Materialeinkauf und -dis-
position noch besser planen, damit man
einerseits nicht zu viel Ware am Lager
hat, wenn der Markt ricklaufig ist, an-
derseits aber dann auch loslegen kann,
wenn die Nachfrage wieder anzieht. Man
muss vorausschauen, wie sich der Markt
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«Als kiinftige Herausforderungen sehe ich die Digitalisierung, das autonome Fahren oder die
Elektrifizierung», sagt Bernard Krone.

in den nachsten Jahren entwickeln wird.
Dazu ist ein Instrumentarium notwendig,
Erfahrungswerte, Gesprache in der Bran-
che, mit Vertriebspartnern und Kunden.
Fur gewisse Bauteile mussen wir zwei
Jahre im Voraus disponieren. Es ist nicht
ganz einfach, heute zu sagen, was ich
dann in zwei Jahren brauche.

Im Bereich der Landtechnik sind Sie
ausschliesslich im Segment der Fut-
terernte aktiv. Reicht dies fiir die
Zukunft?

Ich verrate Ihnen eines: Als ich neu in
diesem Geschaft war, habe ich mir diese
Frage auch gestellt und unsere Position
als «Nur-Gerate-Hersteller» hinterfragt.
Aber wenn man etwas tiefer geht, quasi
an der Oberflache kratzt, wenn man die
Wiinsche und Forderungen der Kunden
analysiert, so fiihrt doch kein Weg an den
Spezialisten vorbei. Der Geratespezialist
und sein Handler vor Ort sind jene, die
wissen, was der Landwirt braucht, sie ha-
ben die Kontakte, die kurzen Wege. Zu-
gegeben, es gibt Regionen und Markte,
wo dies nicht ganz einfach ist.

Wie stark spiiren Sie den Druck ge-
wisser Fullliner auf Exklusivitat im
Handel?

Ich méchte weniger von Fulllinern spre-
chen als mehr von Longlinern. Es gibt die-
sen Druck. Aber eigentlich ist es ja fast
beschdmend, wie im Handel gerade mit
den Traktoren fast nichts mehr verdient
wird. Wiirde mir (als Handler) ein Long-
liner sagen, dass ich nur noch seine Pro-

dukte verkaufen durfte, so wiirde ich ihm
entgegnen: «Dann sorge dafr, dass ich
damit auch Geld verdiene.»

Also, der Druck ist da, was aber nicht
heissen muss, dass dieser immer nur in
die eine Richtung wirkt. Gewisse Handler
kdnnten sich ja Uberlegen, mit welchen
Maschinen sie noch Geld verdienen, und
sich dann entsprechend - vielleicht ohne
Traktor — spezialisieren.

Stichwort «Schweiz»: Dort ist lhr
Importeur (Mutterhaus) gleichzeitig
Agco-Importeur und vertreibt jetzt
auch Futterernte-Technik von Fendt
und Massey Ferguson. Ist dies ein
Problem fir Sie?

Nein, fUr uns ist das kein Problem. Seit es
die Longliner gibt, ich wirde einmal
sagen seit rund 30 Jahren, sind wir ja
punktuell oft im Wettbewerb zu ihnen.
Wir sind es gewohnt, dass ein Vertriebs-
partner Mitbewerberprodukte im Ange-
bot hat. Zwei Pfluge, ein paar Mahwerke
oder eine Feldspritze, das ist fur mich
aber noch kein Geratespezialist.

Mit unserem Schweizer Partner GVS-Ag-
rar/Agrar-Landtechnik haben wir ein sehr
gutes Verhaltnis. Wir wissen um diese
Thematik, ich bin aber aufgrund unserer
langjéhrigen Beziehung der festen Uber-
zeugung, dass diesbezuglich keine Prob-
leme entstehen werden.

Sie sind also mit dem Schweizer
Markt zufrieden?

Ja, wenn wir {berall solche Situationen
wie in der Schweiz vorfanden, konnte ich
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sehr gut schlafen! Klar, beim einen oder
anderen Produktsegment koénnte man
sicher noch etwas nachlegen.

Wo beispielsweise?
Einen Nachholbedarf sehe ich beispiels-
weise in der Technik fur alpine Lagen.

Sprechen wir vorerst liber die For-
schung und Entwicklung: Gibt es im
Bereich der klassischen Futterernte-
Technik Gberhaupt noch Herausfor-
derungen?

Die gibt es. Als vielleicht Gbergeordnete
Herausforderungen sehe ich den ganzen
Bereich der Digitalisierung, dann das au-
tonome Fahren oder die Elektrifizierung.

Koénnen Sie etwas konkreter werden?
Fur mich stellen sich Fragen wie: Werden
die Maschinen immer grosser, breiter
und schneller oder geht es hin zu kleinen
Schwarmen? Ist der Traktor noch das
Zugfahrzeug der Zukunft oder gibt es
mehr Selbstfahrer? Bleibt die Futterernte-
maschine am Traktor angebaut oder ist
sie kiinftig autonom unterwegs?

Arbeiten Sie schon aktiv an diesen
Themen?

Ja, wir arbeiten daran, sind in vielerlei
Gesprache in der Branche involviert,
bei denen es um Normen oder andere
Sachen geht. Bei der Digitalisierung ist
Krone Ubrigens Partner bei DKE, einer
internetbasierten Datenaustauschplatt-

form fir Landwirte und Lohnunterneh-
mer, die Maschinen und Agrarsoftware
herstelleribergreifend verbindet, aber
keinen Besitz von den jeweiligen Daten
nimmt.

Sehen Sie im Bandschwader, in letz-
ter Zeit wieder haufiger im Gespréach,
eine Alternative zum Kreiselschwa-
der?

Wir beobachten den Bandschwader, aber
ein Entwicklungsthema ist diese Maschi-
ne in unserem Hause nicht. Wir glauben,
dass wir mit dem Kreiselschwader ein gu-
tes Produkt haben und damit entspre-
chend gut sowie breit aufgestellt sind. Im
Bandschwader sehen wir eher ein Ni-
schenprodukt. Ob es dabei bleibt oder ob
man dereinst mit Stlickzahlen rechnen
kann, wird man ja sehen. Vielleicht ist es
auch so, dass ein spezialisierter Hersteller
diese Maschine besser bauen kann, als
dies ein norddeutsches Unternehmen
machen kann.

Frontanbau-Gerate an Traktoren wie
Mahwerke sind in vielen Fallen ver-
kehrstechnisch problematisch und
oft illegal auf Strassen unterwegs.
Zur Erhéhung der Sicherheit werden
derzeit Kamera-Systeme diskutiert.
Wie unterstiitzen Sie lhre Kunden in
dieser Thematik?

Wir haben fur unsere Frontmahwerke seit
geraumer Zeit Kamera-Systeme im Ange-
bot, die von der DLG gepruft und abge-

«Gewisse Handler kénnten sich ja iiberlegen, mit welchen Maschinen sie noch Geld verdie-
nen, und sich dann entsprechend - vielleicht ohne Traktor - spezialisieren», meint Bernard
Krone zur Frage, wie Full- oder Longliner Druck auf den Handel ausiiben.

Schweizer Landtechnik 5 2018

nommen sind. Die Nachfrage halt sich
aber in Grenzen.

Im Selbstfahrer-Geschéft sind Sie mit
dem Selbstfahrmaher «Big-M» und
den Feldhackslern «Big-X» prasent.
Sie haben es vorhin erwahnt, es sind
weitere Selbstfahr-Varianten denk-
bar. Vor 17 Jahren habe ich bei mei-
nem ersten Besuch in Spelle schon
mal eine selbstfahrende Presse gese-
hen? Ist dieses Projekt gestorben?
Als Krone vor mehr als 20 Jahren mit
dem selbstfahrenden Méaher und spater
mit dem Feldh&cksler auf den Markt
kam, haben uns die wenigsten Marktteil-
nehmer zugetraut, dass wir das durch-
stehen und vor allem diese Marktanteile
erobern kénnen. Heute bauen wir jedes
Jahr hundert «Big M» und haben bei den
Feldhackslern einen Marktanteil von fast
15%. Wir verkaufen diese Maschine mit
Argumenten und nicht Uber Bonus-
Zahlungen Uber das ganze Sortiment am
Ende eines Jahres.

Die selbstfahrende Presse war vielleicht
damals nicht der richtige Weg. Es wur-
den Versuche gemacht, Kosten-Nutzen-
Analysen erstellt, die negativ ausfielen.
Heute kdnnte dies im Zeitalter der Digita-
lisierung und des autonomen Fahrens
vielleicht wieder interessant werden.
Aber, wird es eine kleine oder ein grosse
High-End-Maschine? Ich glaube, dass es
gerade in dieser Frage keinen Kénigsweg
geben wird. Es wird Arbeiten geben, die
mit kleinen Maschinen kinftig effizienter
ausgefthrt werden kénnen, und wieder-
um andere, bei denen sehr grosse und
entsprechend schlagkraftigere Maschi-
nen im Vorteil sind

Die «Non-Stop»-Presse «Ultima»
kommt irgendwie nicht so richtig in
Fahrt?

Es ist eine tolle Technologie, die auch
sehr gut funktioniert. Diese Maschine hat
eine gewisse Grosse und ist komplex. Die
Lohnunternehmer schauen genau auf ih-
re Schwachstellen in ihrer Erntekette, da
ist eine kontinuierlich arbeitende Rund-
ballenpresse vielleicht nicht die richtige
Antwort. Zudem gibt es einen Trend zur
Quaderballenpresse, die ja auch non-
stop lauft. Wir glauben aber als Spezialist
fur die Futterernte nach wie vor an die
«Ultima» und wollen diese Technologie
weiterhin besetzen.

Ist die Serienfertigung schon ange-
laufen?



In Serie wird die «Ultima» produziert,
aber in sehr kleinen Stiickzahlen. Sie run-
det nach oben unser Portfolio ab.

Wie sieht es mit der Pellet-Maschine
«Premos» aus?

Die «Premos» ist ein wirklich neues Ver-
fahren in der Erntetechnik. Es ist eine
Maschine, die sowohl im Feld als auch
stationdr arbeiten kann. Wir haben uns
entschieden, diese Maschine frihzeitig
zu zeigen und mit Patenten abzusichern.
Wir haben uns aber auch die Zeit ge-
gonnt, diese Maschine noch intensiv, vor
allem langandauernd im stationaren Be-
trieb zu testen, damit die «Premos» dann
auch halt, was wir den Kunden verspre-
chen.

Wird die Maschine schon nachgefragt?
Wir haben noch nie erlebt, dass wir bei
der Erstprasentation einer Maschine so
viele Ruckmeldungen aus der ganzen
Welt bekommen haben. Konkret zdhlen
wir Uber 700 Interessenten und haben
Anfragen fir alle moglichen Ernteguter.
Wir gehen davon aus, dass wir die Ma-
schinen im Jahr 2019 in einer grosseren

Serie verfigbar machen, sofern alle Tests
wie bisher erfolgreich verlaufen.

Die klein strukturierte Landwirt-
schaft stellt andere Anforderungen
an die Landtechnik. Was bieten Sie
speziell fur diese Markte, beispiels-
weise fiir hochalpine Lagen?

Wir haben trotz unseres Einstiegs in die
Grosserntetechnik die klein strukturierte
Landwirtschaft nie vergessen. Wir haben
das entsprechende Portfolio mit einfa-
chen Mahwerken, kleinen Wendern oder
Einkreisel-Schwadern immer gepflegt.

Ich habe es bereits angetdnt, dass wir ge-
rade im angesprochenen Segment der alpi-
nen Landwirtschaft noch etwas Nachhol-
bedarf haben und dort noch nicht so gut
aufgestellt sind, wie das vielleicht andere
Spezialisten sind. Wir sind aber daran, un-
ser Portfolio in diese Richtung zu erganzen.

Arbeiten Sie diesbeziiglich mit den
Herstellern entsprechender Antriebs-
technik (Transporter, Hanggerate-
Trager) zusammen?
Nein, aktuell sind wir in der Entwicklung
da alleine unterwegs.

Interview | Markt

Mit welchen Neuheiten von Krone
kann man in der nachsten Saison
rechnen?

Eine vollige Neuheit, wie es vor gut zwei
Jahren der Pellet-Vollernter «Premos»
war, kann ich nicht anbieten. Unsere Er-
weiterungen gehen in die Richtung, das
Programm nach oben und unten sowie
vielleicht in der Breite noch etwas abzu-
runden. Wir haben momentan tber hun-
dert kleinere und grossere Einzelprojekte,
die wir in unserer Entwicklungsabteilung
bearbeiten.

Welche persénlichen Wiinsche haben
Sie fiir die unmittelbare Zukunft?

Ich hoffe, dass wir weiterhin «hungrig»
bleiben, um das Unternehmen weiterent-
wickeln zu kénnen. Dabei erscheint es mir
wichtig, dass wir unsere Tugenden nicht
vergessen. So soll der Kunde immer im
Mittelpunkt stehen und unsere Maschi-
nen sollen saubere Arbeit liefern sowie
die Basis fUr eine ausgezeichnete Pro-
duktqualitdt von Lebensmitteln legen.
Wir wollen ein Hersteller bleiben, mit
dem Vertriebspartner und Landwirte ger-
ne zusammenarbeiten. |
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Mit Volldampft zur
Vollautomatisierung

Bei den «Future Farm Days», zu denen Lely liber

700 Vertriebspartner und Medienvertreter auf den firmen-
eigenen Campus nach Maassluis eingeladen hatte, wurde
die Vision eines nachhaltigen, voll automatisierten
Milchviehbetriebs vorgestelit.

Roman Engeler
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Bei der neuen Generation «A5» des
Melkroboters «Astronaut» verbaut Lely
einen optimierten Roboterarm. Zudem wird
die Bedienung des gesamten Systems
analog heutigen Smartphones vereinfacht.
Bilder: Roman Engeler, zvg

Mit den «Future Farm Days» l6st Lely
seine friheren Feldtage ab und will sich
nach dem Verkauf der Sparte «Futter-
ernte-Technik» als zukunftstrachtiger
Partner rund um die Automatisierung
von Stallarbeiten etablieren. Gleichzeitig
stand die Ausgabe 2018 im Zeichen
des 70-Jahr-Jubilaums des hollandischen
Unternehmens.

Momentan arbeite die Entwicklungs-
abteilung bei Lely am emissionsarmen
Handling von Hofdlngern, an der Pro-
grammierung von Software zur Unter-
stitzung von Management-Entscheiden
im Stall und an Systemen flr eine mass-
geschneiderte Produktion von Milch-
produkten direkt auf dem Hof, betonte
Firmenchef Alexander van der Lely. Diese
Projekte sollen schon sehr bald ausgereift
sein — moglicherweise werden sie dann
ein Highlight an der «Eurotier» im No-
vember dieses Jahres darstellen.
Konkreter, was die Innovationen betrifft,
wurde Lely dann mit zwei neuen Pro-
dukten, die man auf einem Betrieb
mit 120 Kihen im Einsatz besichtigten
konnte.

3. Generation des «Juno»

So bringt Lely eine dritte Generation des
Futterschiebers «Juno» auf den Markt.
Dank Ultraschall-Sensoren kann die Ma-
schine auf zwei Seiten Wanden oder
Fressgittern entlang folgen, Schienen aus
Metall fuhren die Maschine zur Ladesta-
tion und bei Bedarf in andere Stélle.
Wenn der «Juno» kein Futter schiebt,
fahrt er mit leicht angehobener Schirze.
Dies soll nicht nur den Verschleiss redu-
zieren, sondern auch ermdglichen, dass
kleinere Hindernisse problemlos passiert
und Steigungen bis zu 15% bewaltigt
werden kénnen. Weiter kann der neue
«Juno» seine Schurze fur eine links- und
rechtsseitige Schiebeposition absenken
sowie Uber eine Bluetooth-Verbindung
elektrische Tiren automatisch 6ffnen und
schliessen.

Diese Bluetooth-Verbindung hilft auch bei
der Bedienung der Maschine mit einem
Smartphone Uber das intuitive Betriebs-
system «Lely Control Plus». Man kann da-
mit einfach Routen erstellen, diese mit
voreingestellten Aktionen anpassen und



70 Jahre Lely
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Seine Zukunft sieht Lely in der weiteren Automati-
sierung des Milchviehbetriebs und in der Bereit-

stellung entsprechender Technik.

Die Geschichte von Lely beginnt
1948 mit der Firmengriindung und
der Lancierung des legendaren
Sternrad-Schwaders. In der Folge
entwickelten die Gebrtder Cornelis
und Arij van der Lely weitere Land-
maschinen wie Dingerstreuer oder
Kreiseleggen. Sogar in der Gulle-
technik, in der Konstruktion von
Fertighdusern und im Bau von
hydraulisch angetriebenen Trakto-
ren war man einst aktiv. Ab 1965,
mit der Patentierung des hakenfor-
migen Zinkens beim Kreiselheuer
«Lotus», erfolgte eine gewisse
Fokussierung auf die Futterernte-
technik. In diesem Segment konnte
Lely mit Mahwerken, Kreiselheuern
und Schwadern, nach dem Zukauf

SAva WAV FANLNS ATAT

von Welger und Mengele mit Ballenpressen und Ladewagen ein komplettes Programm
aufbauen. Letzte «Aktivitaten» in diesem Bereich waren die Entwicklungen einer kontinu-
ierlich arbeitenden Rundballenpresse und eines neuen Alpin-Programms, deren Marktreife

aber (noch) nicht erreicht wurde.

2017 verkaufte Lely die Futterernte-Sparte an Agco und will sich kiinftig ganz auf die Hof-
technik und die Automatisierung von arbeitsintensiven Routineaufgaben rund um den
(Milchvieh-)Stall konzentrieren. Bereits 1992 brachte Lely den ersten Melkroboter «Astro-
naut» auf den Markt, liess diesem Gerat den automatisch funktionierenden Stallreiniger
«Discovery» (2005) und den Futterschieber «Juno» (2008) sowie den Fiitterungsroboter
«Vector» (2012) folgen. Mit der Software «T4C», einer mobil anwendbaren Variante fir das
Betriebsmanagement, machte Lely 2013 einen weiteren Schritt in Richtung Automatisie-

rung und Digitalisierung der Landwirtschaft.

den Juno auf dem Bildschirm lenken. Fur
eine einzige Strecke pro Futtertisch ist es
maoglich, mehrere Schieberunden und Ab-
stande zum Fressgitter einzugeben.

Die neue Version des «Juno» soll ab Ende
August 2018 im Markt verfiigbar sein.

«Astronaut A5»

Weiter lanciert Lely mit dem «A5» die be-
reits finfte Generation des Melkroboters
«Astronaut». Ausserlich fallt der neue
Arm auf — Lely nennt ihn «Hybrid-Armpy,
da er mit elektrischen und hydraulischen
Komponenten funktioniert. Er soll leiser
arbeiten und schneller reagieren. Zudem

Video zu den Neuheiten
von Lely

Weitere Filme zu
landtechnisch inter-
essanten Themen auf
unserem YouTube-
Kanal «Schweizer
Landtechnik».

soll der neue Melkroboter bis zu 20 %
weniger Energie verbrauchen. Der neue
Roboterarm folgt allen Bewegungen der

Innovation | Markt

Kuh und bleibt stets in der Nahe des Eu-
ters. Bel unerwarteten Bewegungen er-
folgt sofort eine eigenstandige Korrektur.
So ist auch bei unerfahrenen Erstmelk-
Kihen ein schneller und grandlicher
Melkvorgang gewahrleistet.

Mit einem neuen Erkennungssystem fir
Zitzen wurde das Einsprihen nach dem
Melken weiter verbessert. Das Euter wird
nun zuerst gescannt, was fur eine opti-
male Euterhygiene sorgen und das Risiko
der Verunreinigung verringern soll.
Verbesserungen gibt es auch bei der
Benutzeroberflache, die sich am intui-
tiven System moderner Smartphones
orientiert und die Bedienung einfacher
macht. Vor der Markteinfihrung hat Lely
60 «A5»-Melkroboter auf 30 Betrieben
in 7 Landern getestet und dabei mehr als
2 Mio. Melkvorgéange gemacht.

Der neue Melkroboter ist ab sofort
verfugbar.

Fazit

In 25 Jahren hat Lely rund 30000 Melk-
roboter vom Typ «Astronaut» verkaufen
und so umfangreiche Erfahrungen mit
automatisierten Techniken in der Milch-
viehhaltung sammeln kénnen. Man gehe
den Weg zur «fully robotic farm», also
zum vollsténdig automatisierten Milch-
viehbetrieb, weiter. Indem man die Land-
wirte von anstrengenden Routine-Arbei-
ten befreie und die Kuh ins Zentrum
stelle, resultiere fir die Bauernfamilie
letztlich ein wesentlich besseres Lebens-
umfeld, heisst es bei Lely. |

Der Futterschieber «Juno» wurde verbessert und mit neuen Moglichkeiten bestiickt.
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«Blind Date» mit
dem Unkraut

Das deutsche Familienunternehmen Schmotzer zeigte
Neuheiten aus seinem Hackgerate-Programm. So etwa die
Kamerasteuerung «Okio» mit Neigungssensor oder die

sogenannte «Blindhacke».

Heinz Rothlisberger

Der deutsche Hackgerate-Hersteller
Schmotzer |adt alle zwei Jahre zu
einem grossen Hacktag ein. In diesem
Jahr fand dieser auf dem 300 Hektar
grossen Biohof von Pierre Ramnick in
Greussenheim bei Wirzburg, Deutsch-
land, statt. Schmotzer-Geschaftsfuhrer
Ferdinand Wahl, der in Deutschland als
Urgestein im Bereich Hacktechnik gilt,
zeigte den rund 450 Besuchern neue
Verfahren und neue Werkzeuge fir
die mechanische Unkrautregulierung aus
dem Hause Schmotzer.

Blindhacken vor dem Auflaufen

Unter dem Motto «Am besten hackt man
das Unkraut, bevor man es Uberhaupt
sieht.» prdsentierte Schmotzer eine so-
genannte «Blindhacke». Blindhacken be-
deutet, dass direkt wenige Tage nach der
Aussaat blind Uber das gesamte Feld, ein-
schliesslich der Reihe, sehr flach gehackt
wird. Damit soll keimendes Unkraut di-
rekt beseitigt werden, wahrend die Nutz-
pflanze sicher in ihrem Saatbett unter
der Erde verbleibt. In der Vorfuhrung in
einem frisch gesaten Zuckerribenfeld

stand ein 6-Meter-Frontanbau-Hackgerat
mit Kombi-Parallelogramm sowie 12 Rei-
hen, die mit Vibromessern, Flachmessern
und Fingerradern ausgestattet waren.
Die Fingerrader werden zu eben diesem
«Blindhacken» in der Reihe verwendet.
Sie sollen das Unkraut auch in der Reihe
zwischen den Nutzpflanzen «heraus-
ziehen». Die an der Blindhacke prasen-
tierten Fingerrader lassen sich in ihrer
Neigung verstellen und kénnen dadurch
auch bei schon aufgelaufenen Pflanzen
eingesetzt werden. Das wird mit dem
Einstellen des Winkels der Fingerrader er-
reicht. Fur junge und empfindliche Kultu-
ren empfiehlt die Firma einen Einstell-
winkel von 40 Grad. Dabei geht die Kraft
der Finger in Richtung Boden. Fur grésse-
re Kulturen eignet sich ein Einstellwinkel
von 20 Grad. Die Beseitigungskraft geht
so in Richtung Pflanze.

Kamera mit Neigungssensor

Neu bei Schmotzer ist die Kamerasteue-
rung «Okio» mit intelligentem Neigungs-
und Aushubsensor fir den Einsatz in
Hanglagen. Die Kamera «Okio», die von
der Osterreichischen Firma Ensio GmbH
entwickelt worden ist, erkennt im Ver-

Mit der 6-Meter-Frontanbau-Blindhacke, die unter anderem mit Fingerradern ausgestattet ist, wird direkt wenige Tage nach der Aussaat iiber
das gesamte Feld inklusive der Reihe sehr flach gehackt. Bilder: Heinz Rothlisberger
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Die Fingerrader im Einsatz bei aufgelaufenen Pflanzen. Um den
Aggressionsgrad der Hackarbeit an die Pflanzengrésse anzupassen,
koénnen die Rader in der Neigung verstellt werden. Bild: zvg

gleich zu herkdmmlichen Kameras, die nur
farblich braun und grtin unterscheiden, die
Nutzpflanze an ihrer Blattform und Blatt-
farbe, nimmt diese mit 30 Bildern pro Se-
kunde auf und gibt die Daten an den Ter-
minal weiter. Von dort werden Signale
an die Steuerrdder oder die Parallel-
verschiebung zur Reihensteuerung abge-
geben. Die Reihenerkennung basiert auf
modernsten Algorithmen der industriellen
Bildverarbeitung und kann auch unter-
schiedliche Farbtdne, wie hell und dunkel,
erkennen, wodurch eine zuverlassige
Unterscheidung zwischen Nutzpflanze
und Unkraut moglich werden soll. «Die
Kamera sieht die Reihe auch bei flachiger
Begriinung», betonte Ferdinand Wahl.
Dank der genauen Reihenerkennung mit

der «Okio»-Kamera in Kombination mit
dem Schmotzer-Parallelverschieberahmen
AVS5 lassen sich laut der Firma auch Kultu-
ren in starken Hanglagen bis zu 40 Prozent
Neigung bearbeiten. Ein intelligenter Nei-
gungssensor mit Aushubsensor zur Entlas-
tung des Fahrers sorgt dabei fur eine si-
chere Fuhrung der Hackmaschine am Sei-
tenhang. Dadurch werden die Reihen sehr
feinfihlig angesteuert, ohne dass der
Traktor einen Seitenschub erhadlt und da-
durch abdriftet. Die Bedienung und Up-
dates der Kamera erfolgen Gber WLAN.
Prasentiert wurde die «Okio»-Kamera an
einem 8-Meter-Heck-Getreidehackgerat
mit Rollstriegel und Fingerhacke. «Mit der
Kamerasteuerung erfahrt die Hackmaschi-
ne allgemein eine neue Schlagkraft, die

Die neue Kamerasteuerung «Okio» mit Terminal. Dank Neigungs- und
Aushubsensor sollen auch Seitenhange gehackt werden kénnen, ohne
dass das Hackgerat seitlich abdriftet.

Schmotzer-Chef Ferdinand Wahl zeigt das neue Dammpflegegerat.
Mit Schneidscheiben wird der Damm zuerst seitlich leicht aufgeschnit-
ten, bevor die nachfolgenden Scheiben den Damm wieder haufeln.

notwendig ist, um im oft wetterbedingt
knappen Zeitfenster effektiv das Unkraut
zu bekampfen. Arbeitsgeschwindigkeiten
von bis zu 15 km/h sind moglich, friher
waren es nur maximal 6 km/h», erklarte
der Schmotzer-Geschaftsfihrer.

«Rapido» und Vibromesser

Mit  dem  «Rapido»-Hackschar hat
Schmotzer auf diese Saison hin ein
Schnellwechselsystem mit verbesserter
Scharplatte eingeftihrt. Der neue Schnell-
verschluss soll daftr sorgen, dass die
Hackschare innert Kiirze gewechselt wer-
den kénnen. Die «Rapido» ergdnzt das
Hackschar-Programm bei Schmotzer mit
fest vernieteten und fest verschweissten
Scharen. «Wichtig beim Hacken ist eine
gleichmassige und maximal flache (nur 2
bis 3 cm) Arbeitstiefe. Damit wird das
Unkraut kapillarwasserschonend entfernt
und untenliegende, «schlafende» Unkraut-
samen nicht ans Licht befordert. Letzteres
kdnnte sonst zur katastrophalen Spatver-
unkrautung fuhren», so die allgemeine
Empfehlung von Ferdinand Wabhl.

Fir die Dammpflege

Gezeigt wurde unter anderem auch eine
neue 3-m-Gerat-Kombination (4x75 cm)
far die Dammpflege bei Kartoffeln und
Karotten. AusgerUstet ist das Gerat mit
Fingerhacken, Quadroscheiben, Schneid-
scheiben und Haufelscheiben. Die Quadro-
scheiben, die hoher gestellt sind, laufen
Uber dem Damm, wahrend die Schneid-
scheiben den Damm seitlich leicht auf-
schneiden. Am Schluss wird mit den
Haufelscheiben wieder ein Damm ge-
formt. Aufgehangt sind die Gerate an
einem Einzel-Parallelogramm. Zusatzlich
gibt es die Kamerasteuerung von Claas.
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