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B Aktuelles

In Kiirze

M Mit Uber 2 Mio. Besuchenden im «Padiglione
svizzero» zieht die Schweizer Land- und Ernah-
rungswirtschaft eine positive Bilanz zum
Auftritt an der Expo Milano.

H Die Robert Aebi Landtechnik bernahm
per 1. November 2015 den Import und Vertrieb
aller Maschinen und Gerate aus dem Programm
der Forst-Division von John Deere.

B Die DLG-Waldtage finden nach der erfolg-
reichen Premiere in diesem Jahr eine Fortset-
zung, und zwar vom 15. bis 17. September
2017 in Brilon-Madfeld (Sauerland).

B Am 9. Juni 2016 findet der flinfte Schweizer
Bio-Ackerbautag auf dem Knospe-Betrieb
von Urs und Ladina Knecht in Britten ZH statt.

M John Deere hat den franzosischen Herstel-
ler von Prézisionssémaschinen Monosem
gekauft, will diese Firma aber unter dem beste-
henden Markennamen flihren.

M Trelleborg wird vorbehaltlich einer Zustim-
mung der Wettbewerbsbehorden Mitte 2016
die CGS-Gruppe mit Reifenhersteller Mitas
Ubernehmen. Mitas selbst will ab kommendem
Januar die Reifen der 2004 erworbenen Marke
«Continental» nur noch unter dem eigenen
Namen vermarkten.

M Per 1. Januar 2016 wird Roland Herrmann
als Business development Manager die land-
wirtschaftliche (gruine) Sparte bei den Kramer
Werken verantworten. Sein Vorganger Norbert
Mingau Ubernimmt die Leitung des Ressorts
After Sales.

B Manitou eroffnet in Dubai eine Niederlas-
sung, um in den fur die Bauwirtschaft,

aber auch fur die Landwirtschaft wachsenden
Markten im mittleren Osten besser prasent
sein zu kénnen.

B Die Schweizer Waldeigenttmer haben an
ihrer Versammlung beschlossen, ihren Verband
kunftig «WaldSchweiz» zu nennen, um damit
ein Zeichen fiir eine thematische Offnung zu
setzen.

B Claas hat an der Agritechnica mit dem
russischen Industrieminister eine Vereinbarung
unterzeichnet, wonach das deutsche Unterneh-
men in Russland als heimischer Produzent gilt,
was den Verkauf der dort produzierten Maschi-
nen erleichtern wird.

M Die 11. Auflage des internationalen Treff-
punkts der Kartoffelbranche «PotatoEurope»
findet im nachsten Jahr vom 14. bis 15. Sep-
tember in Frankreich statt.

M Felice Di Paolo, der auf eine lange Erfah-
rung im Pneugeschaft zurlickblicken kann,
ist neuer Sales Manager des Reifenherstellers
Vredestein in der Schweiz.
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In funf Jahren zum Marktfihrer

Tobias Brunner erklart die von ABM
entwickelte Folienbindung bei der
Ballenpresse «F5500».

Die Firma ABM Maschinen in Huttwil, be-
nannt nach ihren Grindern Jakob Aesch-
bacher, Markus Brunner und Fritz Mller, ist
seit ihrer Griindung 2010 Generalimporteurin
fur den irischen Ballenspezialisten McHale.
Im Jahr 2014 konnte ABM nach eigenen
Angaben knapp unter 100 Einheiten verkau-
fen und ist zum Marktfuhrer im Schweizer
Rundballenpressen-Markt aufgestiegen. «Der
Erfolg basiert auf der engen Kundenbe-
treuung, einem 24-Stunden-Service und dem
Eingehen auf die Kundenbedurfnisse», sagt
Verkaufsmitarbeiter Tobias Brunner (Bild). In

enger Zusammenarbeit mit dem Hersteller hat ABM auch Innovationsgeist gezeigt
und die mittlerweile serienmassig lieferbare Folienbindung fur die Rundballenpresse
«F5500» selbst entwickelt. Seit 2013 ist ABM auch Generalimporteur fir das Gulle-
technikprogramm von Eckart. Mit Spannung darf erwartet werden, wie sich die
Mahwerke von McHale, die an der Hausausstellung noch nicht zugegen waren,
aber auf der Agritechnica vorgestellt wurden, im Markt behaupten werden.

Charity-Versteigerung

bei Fliegl

Aus Anlass des 40-jahrigen Bestehens des
Unternehmens hat der deutsche Land-
technik-Hersteller Fliegl im Rahmen eines
Handlerabends an der Agritechnica das
40. Modell des Abschiebewagens in der
«Black Panther Special Edition» versteigert.
Der Erlés der Versteigerung ging dabei
an die Leukamiestiftung des Startenors
José Carreras. Nach einer spannenden
Versteigerung erhielt der Schweizer Fliegl-
Importeur Serco Landtechnik, vertreten
durch Product Manager Urs Ledermann,
den Zuschlag fur 40000 Euro.

Spendenscheck

R oo, -

An Betrag

José Carreras Leukamie Stiftung

Fliegl Agrartechnik GmbH i 10. November 2015
Spender 2 Datum

Urs Ledermann (1), Serco Landtechnik,
und Firmenchef Josef Fiegl jun. halten
gemeinsam den fiir die José-Carrera-
Stiftung bestimmten Scheck Gber
40000 Euro fiir den ersteigerten Ab-
schiebewagen «Black Panther».



Neuartige Holzernte-
maschine

Das finnische Unternehmen Ponsse liess seinen Ingenieu-
ren freie Hand bei der Entwicklung einer neuen Harvester-
Generation. Das Ergebnis ist der neue Vollernter «Scor-
pion», der vor allem auf optimale Bedienerergonomie
ausgelegt wurde. Hochfeste Stahle als Konstruktionsma-
terialien ermdglichten es Ponsse, sowohl die Leistung als
auch die Steuerung der neuen Maschine zu optimieren.
Ein Kundenwunsch war beispielsweise eine drehbare Be-
dienerkabine, was als Anlass genommen wurde, eine
komplette Neuentwicklung in Angriff zu nehmen. Den
grossten Vorteil des neuen «Scorpion» sehen die Entwick-
ler in der Arbeitsergonomie, die letztlich auch die Produk-
tivitat steigern sollte.

Ein halbes Jahrhundert

1965 hat Lely einen Zettwender mit dem damals
revolutiondren Zettwender-Zinken auf den Markt
gebracht. Dieser Hakenzinken, wie Lely ihn nennt,
steht flr ein sauberes und schonendes Wenden
des angewelkten Grases. Diese Zinkenform, so
Lely, sei bis heute unverandert geblieben und bil-
de die Basis der erfolgreichen Zettwender vom Typ
«Lotus». Auf der Agritechnica 2015 in Hannover
hat Lely diesen Meilenstein gefeiert.

Inhaber Andreas V6llmin und Verkaufsleiter Bruno Graf vor einem
Oehler-Kombikipper mit Holzkran. Bild: Dominik Senn

Vollmin rief — und alle kamen

In Scharen reisten Landwirte und Landtechnikbegeisterte an die
Landmaschinen-Schau der V6limin Landtechnik AG in Ormalin-
gen BL Ende November. Seit 40 Jahren importiert Vollmin das
komplette Oehler-Landmaschinenprogramm, inklusive Forsttechnik,
und ebenso lang auch Zapfwellenmixer, Tauchmotoren und Fahrsi-
loverteiler der Firma Reck sowie Turbopumpen aus Schweden und
vertritt das komplette Pottinger-Programm sowie Traktoren von
Deutz und Transporter von Reform. Ein «Steckenpferd» von In-
haber Andreas Volimin sind die CNC-Fertigung sowie das Drehen
und Frasen von anspruchsvollen Teilen nach Kundenwiinschen.

Aktuelles H

Auf nach Texas!

Aufgrund einer starken Nachfrage wird die SVLT-Reise nach
Texas kurzfristig wiederholt. Auf der vom 8. bis 19. Februar
2016 stattfindenden Reise werden diverse Farmen besucht.
Unter anderem die «The King Ranch», eine der gréssten Ran-
ches der Welt mit Rinder- und Pferdezucht sowie Aktivitaten
im Pflanzenbau von Getreide tber Zuckerrohr und Zitrusfriich-
ten bis hin zu Gemise und Baumwolle. Die Ranch ist auch
Testbetrieb von John Deere. Weiter wird in Florida die «North
Florida Holstein Farm» mit 10000 Stick Vieh und 2400ha
Nutzflache besichtigt. Eine der grossten Herausforderungen
ist fur die Betreiber, wie man den Kiihen ein angenehmes
Klima in diesem subtropischen Gebiet erméglichen kann. Der
Preis pro Person im Doppelzimmer betragt CHF 5990.—.
Das Detailprogramm gibt es bei
Bischofberger Reisen, Dufourstrasse 157,

8034 Ziirich, Tel. 044 384 93 93,
www.bischofberger-reisen.ch

«Tractor of the Year»

Fendt, Massey Ferguson, Valtra und Same heissen die Gewinner -

der alljghrlich von 23 Journalisten verliehenen Preise im Rah-
men des «Tractor of the Year» Awards. Zum Hauptgewinner
fir das Jahr 2016 wurde der Fendt «1050 Vario» erkoren, der
die Jury weniger durch seine Grosse und Leistung mit 500 PS als
vielmehr durch sein Gesamtkonzept Uberzeugte. Bei den Spe-
zialtraktoren setzte sich der Same «Frutteto S 90.3» mit dem
«ActiveDrive»-Getriebe durch und als schonster Traktor («Gol-
den Tractor of Design») konnte sich der neue Valtra «N174 V»
ins Szene setzen. Erstmals gab es einen Preis fir den besten All-
rounder (Gesamtgewicht maximal 8,51). Hier siegte das Modell
«5713 SL» von Massey Ferguson.

Der Fendt «1050 Vario» ist
«Tractor of the Year 2016».
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«Tornado» fegt Uber Kissnacht

Im 40. Jahr der Firmengeschichte
liberraschte Sepp Kniisel an

der Hausmesse Ende November
wieder mit eigenen Neuheiten.

Im Mittelpunkt stand das neue Front-
scheibenmahwerk «Tornado», das auf
der Grundlage des bekannten Eigen-
bau-Scheibenméhwerks «Blitz» ent-
wickelt worden ist. Es verflgt Uber
den patentierten gestossen-gezoge-
nen Dreipunkt-Anbaubock und Pen-
delausgleich bis 20° sowie einen
Méahbalken im Olbad, Mahscheiben-
Bruchsicherung und Klingen-Schnell-
wechselsystem. Neu ist die vollstandig

einer 5-reihigen Version «Vario 235»
und «Vario 245» erhaltlich - fur noch
saubereres Futter. Ein Caron-Trans-
porter mit LU®dnd-Ladegerdt beim
Haupteingang wies auf die im Marz
2015 vollzogene Ubernahme des
Generalimports fir die Schweiz hin.
Zum Ausstellungssortiment gehor-
ten nebst den Eigenmarken Rigitrac,
Mahwerk, Fronttrommelmahwerk und
Bandrechen die Importprodukte von
Antonio Carraro Méhtraktoren und
SIP-Heuerntemaschinen.

Auf 2016 vollzieht Knusel die Auf-
splittung seiner Firma in die Sepp
Knlsel AG und die Rigitrac Trakto-

&

aufklappbare Abdeckung zur besse-
ren Zugéanglichkeit fir Wartung und
Reinigung. Das Méahwerk ist auf die
kommende Saison hin in den Arbeits-
breiten 2,2m, 2,62m und 3m erhalt-
lich und erlaubt Mahgeschwindigkei-
ten bis 25km/h.

Neu sind die 4-reihigen hauseige-
nen Bandrechen der leichten Baureihe
«Vario 230» und «Vario 250» auch in

LS
. } 7y

Edith Winter-Kniisel mit Sohn Leano,

Mutter Marlis, Theres, Doris und Ruth
sowie Vater Sepp Kniisel beim neuen

Frontmahwerk «Tornado 266».

Bild: Dominik Senn

renbau AG. Wahrend letztere Firma in
den Handen von Ehepaar Sepp und
Marlis Knusel verbleibt, beteiligt sich
an ersterer neben den Eltern Tochter
Theres als neue Geschaftsfuhrerin.

6

Gelungene Hausausstellung

Bei aussergewohnlich hohen Temperaturen zog die traditionelle Hausausstellung von
Agromont wiederum viele an der Bergland- und Kommunaltechnik interessierte Besu-
cher nach Hiinenberg ZG. Im Zentrum der Ausstellung stand Reforms neue Speerspitze
im Segment der Zweiachsmaher, der «Metrac H7 RX». Auch der mehr im Kommunalbe-
reich nachgefragte Transporter «Muli T10 HybridShift» mit dem zwischen mechanischem
und hydrostatischem Antrieb wechselbaren Getriebe interessierte das Fachpublikum, das

sich zudem in einem Geschicklichkeitstest mit dem «Metrac» messen konnte.

Clemens Malina-Atzinger, Geschéftsfithrer Reform, und Pius Kaufmann, Geschéaftsfithrer Agromont.
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Internationaler Auftritt

SVLT-Vorstandsmitglied Roger Stirnimann brilliert in den
Spalten der Schweizer Landtechnik regelmassig mit an-
spruchsvollen Themen zur Motoren- und Getriebetech-
nik. Nun wurde Stirnimann, seines Zeichen Agrartechnik-
Dozent an der Berner Hochschule fur Landwirtschaft,
von der deutschen Landwirt-
schaftsgesellschaft eingeladen,
um im Rahmen der Pressekonfe-
renz zur Er6ffnung der Agritech-
nica ein Referat Uber die aktuel-
len und kiinftigen Entwicklun-
gen im Traktorenbau zu halten.
Der Vortrag fand bei den in-
ternationalen Medienvertretern
grosse Beachtung.

Roger Stirnimann bei seinem
Vortrag an der Agritechnica.

il




Spezialpreis fir
«Kari Holzhacker»

Karl Burkard aus Hausen a. A. ZH hat im Rahmen des
von der Emmental Versicherung lancierten «Agro-
Preises 2015» die Spezialauszeichnung des schweize-
rischen Landmaschinenverbands (SLV) gewonnen.
Der SLV férdert mit diesem Preis von jeweils 5000 Fr.
den innovativen Umgang mit Landmaschinen.

Heuer war es jene bahnbrechende Idee, die Burkhard
2009 hatte und welche der Jury des SLV unter der
Leitung von Bendicht Hauswirth imponierte. Auf
einem LKW-Chassis montierte Burkhard namlich
nicht nur einen Holzhacker mit Kran und einen
Holzspalter, sondern er ersetzte die Lastwagenka-
bine durch eine hohenverstell- und drehbare Claas-
«X10»-Kabine, in der ein Fahrer sowohl im Strassen-
transport als auch wahrend der Arbeit im Wald das
Fahrzeug und die Aufbaugerate steuern kann.

Der MAN «TGS 33.540 6x6 BB» mit dem Hacker
«BBHK-120» von Wiist und der «X10» Komfortkabine
von Claas. Die Kabine kann hydraulisch um 1,20m
hochgefahren und um 270° geschwenkt werden.

Rigozzi und
der «Jaguar»

«Serco Openny, die Haus-
ausstellung von Serco
Landtechnik am letzten
Novemberwochenende,
startete am Vorabend
traditionell mit dem Lohn-
unternehmerabend.

Fur den erstmals in der neuen
Serco Arena durchgefihrten
Lohnunternehmerabend lies-
sen sich die Verantwortlichen
von Serco Landtechnik eini-
ges einfallen. So moderierte
die Ex-Miss Schweiz, Christa
Rigozzi, eloquent und mehr-
sprachig durch den Abend

Gemeinsam mit den jeweiligen Produktmanagern
fuhrte Christa Rigozzi durch die Maschinenprasen-
tation.

und liess dabei ihrer Begeisterung fur die Landtechnik freien Lauf. Dass aus dem brei-
ten Programm nicht alle Maschinen im Detail prasentiert werden konnten, verstand
sich von selbst. So kam beispielsweise der Claas «Jaguar» nicht zu einem Auftritt,
was Rigozzi mit der Bemerkung quittierte, dass ein solches Exemplar bei ihr in der
Garage stehe. Ob es sich dabei um einen Feldhécksler oder nicht doch eher um ein
Auto handelt, wurde allerdings nicht weiter hinterfragt. Jedenfalls amUsierten sich
die 400 Anwesenden prachtig ob der gelungenen Mischung von grazidser Unter-
haltung und fachtechnischer Information tber Landtechnik und nahmen auch die
Offerte mit nach Hause, dass es zwei «Arion»-Modelle mit 4- (155PS) und 6-Zylin-
der Motoren (165 PS) in einer speziellen «Arena Edition» mit einprozentiger Spezial-
finanzierung zu einem Sonderpreis geben werde.

Sicherheitseinrichtungen wie Spiegel miissen
zuverlassig funktionieren.

Sicherheit instand stellen

Auch bei guten Einsatzbedingungen gibt
es am Fahrzeug- und Maschinenpark
Verschleiss und Schéden an den Sicher-
heitsvorrichtungen. Im Winter bleibt

am ehesten Zeit fiir nétige Service- und
Reparaturarbeiten.

«Wenn Lichter, Blinker und Rickstrah-
ler funktionieren, die vorgeschriebe-
nen Rickspiegel montiert, richtig ein-
gestellt und sauber sind und die An-
héngerbremsen wirken, waren viele
Strassenverkehrsunfélle mit landwirt-
schaftlichen Fahrzeugen vermeidbar»,
schreibt die Beratungsstelle fiir Un-
fallverhtitung in der Landwirtschaft
(BUL) in einer Medienmitteilung. Es
sei die Pflicht des Fahrzeughalters, das
Fahrzeug in betriebssicherem Zustand
zu halten. «Der Fahrer muss handeln,
wenn er Mangel feststellt, welche die
Betriebssicherheit  beeintrachtigen»,
heisst es weiter. Es sei deshalb wichtig,
dass Sicherheitseinrichtungen mog-
lichst gut geschiitzt seien, um zuver-
lassig funktionieren zu konnen. Die BUL gibt
dazu folgende Tipps:

- Lampenglaser, die wiederholt gebrochen
sind, mit Schutzgittern versehen.

— Wenn Lampen andauernd verschmutzen,
geeignete Abdeckungen anbringen.

- «Blinde» oder beschadigte Ruckstrahler
ersetzen.

— Ruckspiegel und Spiegelhalter mussen
sich leicht verstellen lassen.

— FUhrt ein beschadigter Gelenkwellenschutz
zu einem Unfall, kann den verantwortlichen
Personen Grobfahrlassigkeit vorgeworfen
werden.
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GVS-Agrar mit neuen Partnern

Mit der Ubernahme der Firma Bovet SA schligt GVS-Agrar gleich zwei Fliegen auf
einen Streich: Einerseits wird eine bestehende Liicke im Vertriebsnetz der Westschweiz
geschlossen, anderseits ergdanzen neue Marken das Verkaufsportfolio.

Roman Engeler

Gemeinsam in die Zukunft — unter diesem
Motto Ubernimmt GVS-Agrar per 1. Januar
2016 die im freiburgischen St. Aubin do-
mizilierte Firma Bovet SA. «Im Sinne einer

i o &

Quality Cultivation since 1885

kontinuierlichen Weiterentwicklung unse-
res Unternehmens und aufgrund der Tat-
sache, dass bei uns eine Nachfolge fehlt,
haben wir uns entschieden, einen starken
Partner fur unser Geschaft zu sucheny,
kommentieren Phillip und Denis Bovet
diese Ubernahme. Fir GVS-Agrar bedeu-
tet dieser Kauf eine konsequente Weiter-

fihrung der Strategie, will man doch mit
qualitativ hochwertigen Produkten und
einem professionellen Handlernetz mog-
lichst nahe beim Kunden agieren kénnen.

Neue Marken
Mit dieser Ubernahme kommt aber nicht
nur ein neuer Standort ins Handlernetz

Das Markenportfolio von GVS-Agrar wird durch die Ubernahme von Bovet SA unter anderem
mit Sulky und Monosem erweitert. Bilder: Roman Engeler




von GVS-Agrar, mit «Sulky», «Tecnomay,
«Monosem» und «Favaro» stossen re-
nommierte Marken mit Maschinen ins
Sortiment, die bis anhin bei GVS-Agrar/
Agrar-Landtechnik noch fehlten (siehe

auch Interview mit Ivo Fausch, Bereichs-
leiter Verkauf Agrar-Landtechnik). Insbe-
sondere in der Dingetechnik, bei den
Anbauspritzen und in der Einzelkornsaat
kénnen nun Lucken geschlossen werden.

«Strategie wird fortgesetzt»

Im nachfolgenden Interview nimmt Ivo Fausch, Bereichsleiter Verkauf bei Agrar-
Landtechnik, Stellung zum Kauf der Firma Bovet, erldutert die Hintergriinde und
dussert sich tiber die zukiinftige Ausrichtung der Vertriebstatigkeiten.

Schweizer Landtechnik: Mit dem Erwerb
der Firma Bovet SA in St. Aubin FR ist
GVS-Agrar nicht nur zu neuen Import-
Marken/-produkten gekommen, man hat
sich gleichzeitig auch einen neuen, ei-
genen Vertriebsstandort gesichert. Ist es
ein Trend, dass Landmaschinenimpor-
teure sich mehr und mehr ehemals eigen-
stéandige Handler einverleiben?

Ivo Fausch: GVS-Agrar pflegt beim Handler-
netz seit geraumer Zeit eine Mischform: 90 %
unserer Vertriebspartner sind eigenstandige
Handler, die restlichen 10 % sind eigene, zu
GVS-Agrar gehdrende Handler. Diese eigenen
Standorte haben wir in der Vergangenheit
jewveils dort akquiriert, wo unser Vertriebsnetz
noch weisse Flecken aufwies.

Setzen Sie diese Strategie in Zukunft fort?
In erster Linie wollen wir mit eigenstandigen
Handlern zusammenarbeiten. Dort, wo wir
aber so nicht zum Ziel kommen und trotzdem
gut vertreten sein wollen, wird ein eigener
Vertriebsstandort immer ein Thema sein.
Zurzeit sind aber keine weiteren Plane in diese
Richtung vorhanden.

Wie wird sich Bovet in Zukunft
positionieren?

Bovet bleibt weiterhin mit dem in der Region
gut verankerten, traditionellen Namen beste-
hen. Das Sortiment wird jedoch ausgeweitet.
So werden die Traktoren von GVS-Agrar mit
den Marken «Fendt», «Massey Ferguson» und
«Valtra» im bekannten Agco-Standard hinzu-
kommen. Um dies umsetzen zu kénnen,
werden oder mussen wir investieren. Ein
entsprechendes Bauprojekt dazu existiert
bereits. Dann erganzen die Produktlinien von
Agrar-Landtechnik mit den Ladern von Kra-
mer, der Futtererntetechnik von Krone und
Agrar sowie mit unserer gesamten «Terra-
Profi»-Linie fur die Bodenbearbeitung mit den
Maschinen von Horsch und Rabe das beste-
hende Sortiment von Bovet.

Miissen sich die Kunden auf Verénde-
rungen gefasst machen?

Bei den bestehenden Aktivitdten von Bovet
bleibt eigentlich alles beim Alten. Die Produkt-
palette wird jedoch, wie erwéhnt, sowohl
guantitativ als auch qualitativ ausgebaut.

Was geschieht mit den Mitarbeitenden
und der Geschéaftsfiihrung?

Es wird keine Entlassungen geben und die
Geschéaftsfuhrung bleibt bis auf Weiteres bei
Philipp Bovet. Da wir aber den Standort aus-
bauen wollen, werden wir wohl zusétzliche
Leute benotigen.

Mit der Ubernahme von Bovet SA kommt
GVS-Agrar auch zu neuen Marken. Wie
werden diese in das bestehende Portfolio
integriert?

Das kommende Jahr werden wir dazu be-
noétigen, um den Verkauf, den Kundendienst
und weiteres mehr zu implementieren.

Der offizielle Start mit den neuen Marken
wird dann an der Agrama 2016 erfolgen.
Dann werden die neuen Maschinen bei den
Vertriebspartnern von Agrar-Landtechnik
verflgbar sein.

Was bekommen Sie nun konkret mit

den neuen Marken?

Mit Sulky haben wir jetzt einen Dlingerstreu-
er, notabene einen qualitativ hochwertigen,
im Sortiment. Sulky bietet uns zudem auch
Satechnik und Kreiseleggen. Zudem kommt
via Sulky die Premium-Marke «Sky» hinzu.
Tecnoma und Favaro erschliessen neue Kanale
in der Pflanzenschutztechnik, und letztlich
er6ffnet Monosem fur uns neue Maoglich-
keiten im weiten Gebiet der Einzelkornsaat.

Da gibt es aber die eine oder andere
Uberschneidung mit dem bestehenden
Sortiment?

Ja, aber es sind nur wenige. Die Satechnik von
Rabe konnten wir aufgrund eines Abkommens
in der Schweiz namlich gar nicht verkaufen.
Diese Lucke fullt nun Sulky aus. Einzig bei
Kreiseleggen gibt es zwischen Sulky und Rabe
eine gewisse Doppelspurigkeit. Die Spritz-
technik hatten wir bisher von Horsch, diese
aber nur im oberen Segment der gezogenen
und selbstfahrenden Feldspritzen. Da gibt

es mit den angebauten Modellen von Tecno-
ma und Favaro eine willkommene Ergénzung,
sodass nun alle Winsche abgedeckt wer-

den koénnen. Eine solche Ergédnzung sehe ich
auch bei der Einzelkornsaat, wo wir nun
ebenfalls angebaute Maschinen im Sortiment
haben werden.

Ubersicht | Aktuelles

GVS-Agrar wird das kommende Jahr far
die Integration dieser neuen Marken
nutzen. Die offizielle Markteinfihrung in
der Schweiz wird dann an der Agrama im
November 2016 erfolgen. M

Stichwort Monosem: Hat Sie die un-
mittelbar vor lhrem Deal erfolgte Uber-
nahme durch John Deere liberrascht?

Im Rahmen unserer Gesprache war diese
Ubernahme nie ein Thema, sodass eine ge-
wisse Uberraschung sicher vorhanden war.
Aber solche Transaktionen sind in der
Branche heute beinahe an der Tagesordnung,
und man muss auf solche Ereignisse stets
gefasst sein.

Bleibt Monosem in lhrem
Verkaufsprogramm?

Ja, wir haben die entsprechenden Zusiche-
rungen, dass die Maschinen von Monosem
auch nach dem Verkauf an John Deere in
unserem Verkaufsprogramm bleiben werden.

Planen Sie einen weiteren Ausbau bei
den Vertriebsmarken?

Grundsatzlich wollen wir ein Spezialist fur
Futterernte und Bodenbearbeitung sein. Dies
haben wir mit Krone und Agrar im Grinland
und mit einem etwas grosseren Marken-
portfolio, zusammengefasst als «Terra-Profi»,
auch im Ackerbau zu Uber 95 % erreicht.
Reizen wiirde mich personlich noch das
Thema «professionelle Transportlogistik in der
Landwirtschaft», aber vorderhand sind dies-
bezlglich keine konkreten Plane vorhanden.

Interview: Roman Engeler
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