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«Der Traktdrenm:ar. t bbonite. Machen
wir den 10-Jahres-Vergleich, sind wir 2014
wieder auf einem durchschnittlichen

Niveau vor der Euroabwertung.»

Jiirg Minger (54), seit 1993 im SLV-Vorstand, davon
13 Jahre als Prasident. Jiirg Minger ist Geschaftsfiihrer

der Bucher Landtechnik AG. (Bilder zVg)

255 Aussteller werden an der AGRAMA ihre

Produkte und Dienstleistungen prasentieren.
Die Ausstellungsflache betragt rund

58000 m2 und konnte im Vergleich

zur AGRAMA 2012 erneut um rund 10 Pro-
zent gesteigert werden.

Das Messeangebot umfasst unter anderem ;
die neuesten Produkte und Dienstleistungen
aus den Bereichen Ackerbau, Futterbau,
Traktoren, Bergmechanisierung, Melktechnik
Innenmechanisierung sowie erstmals auch aus
dem Bereich der von Traktoren angetriebenen
Forstmaschinen.

Tickets fiir die AGRAMA 2014 kénnen Uber
www.agrama.ch/ticketvorverkauf bezogen
und zu Hause ausgedruckt werden.

Es bestehen weitere Méglichkeiten des
Ticketbezugs tber Smartphone und

an 1400 Poststellen beziehungsweise an
den Billettschaltern der BLS (Standorte
siehe www.ticketino.com)

sowie Uber die Hotline-Nummer 0900

441 441 (CHF 1.00/Minute, Festnetztarif)
Nach wie vor sind Tickets aber auch vor
Ort an der Kasse erhaltlich.
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AGRAMA -
grosser und vielfaltiger

Fachlich ist die AGRAMA schweizweit DER Treffpunkt, um
sich zu neuen und neuesten Entwicklungen der Landtechnik
ein Update uber die ganze Breite der Angebotspalette zu
verschaffen. Die Ausstellung wird noch grésser und vielfal-
tiger. Das geht aus unserem Interview mit dem Prasidenten
Jirg Minger und dem Geschaftsfiihrer des Schweizerischen
Landmaschinenverbandes Pierre-Alain Rom hervor.

Interview: Ueli Zweifel

Schweizer Landtechnik: Herr Minger, Herr
Rom, Sie sind unterschiedlich lang im Ge-
schéft mit der Landtechnik und unter-
schiedlich lang mit der AGRAMA verbun-
den. Welche Erinnerungen, Eindriicke und
Emotionen verbinden Sie mit der Schwei-
zer Landtechnikausstellung?

J. Minger: Ich war vor 40 Jahren das erste
Mal an der AGRAMA und war (iberwaltigt
von der Grosse der Ausstellung, damals
noch in Lausanne, und der gezeigten Tech-
nologie und hatte zu diesem Zeitpunkt nie
gedacht, einmal personlich die AGRAMA in
der Schweiz mitpragen zu kénnen. Auch ist
es erstaunlich, wie sich Produkte und Ange-
bote in dieser Zeit technologisch und inno-
vativ verandert haben. Dabei denke ich auch
an die ausstellenden Firmen. Sie gestalten
ihre Stande heute sehr professionell und auf
hohem Niveau.

P.-A. Rom: Fir mich war in der Tat die
AGRAMA 2012 meine erste Landtechnikaus-
stellung, die ich mitpragte. Zuvor hatte ich
die AGRAMA als Besucher kennengelernt.
Das riesige Angebot hat mich sehr beein-
druckt. Begeistert war und bin ich auch von
den rund 50000 Besucherinnen und Besu-
cher — das Interesse ist enorm gross.

Ihr Markenzeichen, Herr Minger, im Rah-
men von Vortrdgen ist eine globale Be-
trachtung zu Bevélkerungswachstum und
Erndhrungssicherheit. Wieso rdumen Sie
einer starken einheimischen Produktion
eine erstrangige Bedeutung ein?

J. Minger: Uber Selbstversorgungsgrad und
Nahrungsmittelproduktion lasst sich trefflich
diskutieren. Eines ist jedoch klar, die wach-
sende Weltbevolkerung, auch die in der
Schweiz, muss in guten wie in schlechten



Zeiten mit gentigend Nahrungsmitteln ver-
sorgt werden. Zwar sind wir in der reichen
Schweiz in der Lage, auch in Krisenzei-
ten Nahrungsmittel auf dem Weltmarkt
zu beschaffen, nicht zuletzt wegen der
Globalisierung und des zunehmend welt-
weiten Freihandels. Doch bin ich der Mei-
nung, der Uberwiegende Teil der Nahrungs-
mittel solle dort produziert werden, wo
dieser bei entsprechender Kaufkraft auch
ermarktet werden kann.

Dabei sind von Land zu Land die Anforde-
rungen an die Nahrungsmittelproduzenten
sehr unterschiedlich. Denken wir z.B. an die
Schweizer Landwirte, fur die wegen der re-
gionalen Strukturen bzw. der Topografie
praktisch keine industrialisierte Produktion
maglich ist.

Dazu kommen hohe Auflagen beziglich
Bauvorschriften fur landwirtschaftliche Ge-
baude, Dingung- und Pflanzenschutz und
die weltweit strengste Gesetzgebung bei
der Tierhaltung und bei den Hygienevor-
schriften. Wegen der hohen Lohnkosten
kénnen die hochstehenden Schweizer Nah-
rungsmittel qualitativ und preislich nicht mit
Importprodukten verglichen werden.

P.-A. Rom: Es geht auch um die Wertschat-
zung fur Nahrungsmittel sowie um die Ar-
beit, die mit deren Produktion verbunden ist.
Werden die Nahrungsmittel hier produziert,
wird die Konsumentenbindung enger. Friiher
wurde vom Franken fir Nahrungsmittel sehr
viel mehr ausgegeben als heute. Je weiter
weg die Produktion von Nahrungsmitteln
von den Verbrauchern ist, je mehr geht der
Bezug zu ihnen verloren.

Herr Rom, Wie unterscheidet sich das Man-
dat des Schweizerischen Landmaschinen-
verbandes von Mandaten aus der (brigen
Wirtschaft?

P.-A. Rom: Obwohl ich nicht aus der Land-
wirtschaft komme, hatte ich immer ein
grosses Interesse fur diesen Wirtschafts-
sektor. Als Pferdesportliebhaber bin ich viel
in der Natur unterwegs. Dabei freue ich
mich Uber die Kulturlandschaft. Zudem esse
ich sehr gerne und bin Einheimischem sehr
angetan. Die Landwirtschaft hat etwas
Erdiges, und die Wertschopfung ist direkt
greif- und messbar. Das ist in anderen
Bereichen der Wirtschaft nicht immer
der Fall. Fur das Mandat beim Schweize-
rischen Landmaschinen-Verband spricht
meine Faszination fur die Technik. Auf
Empfehlung meines Vorgangers Urs Hofer,
mit dem mich eine lange Zusammenar-
beit verbindet, bin ich Geschaftsfihrer beim
SLV geworden.

Traktoren bezeichnet man als Leitmaschi-
nen der Landtechnik: Die aktuellen Trak-
torimmatrikulationen zeigen nicht nur in
der Schweiz ein Bild der Zurickhaltung.
Wie geht es der Landmaschinenbranche
weltweit, in den umliegenden Landern
und in der Schweiz?

J. Minger: Die Ursachen hierfiir liegen u.a.
bei den Sanktionen der EU gegentber Russ-
land und an der unsicheren politischen Lage
in Osteuropa. Hinzu kommt, dass der franzo-
sische Markt, nach dem deutschen an zwei-
ter Stelle in Westeuropa, um Uber ein Viertel
eingebrochen ist. In der Schweiz zeigte sich

«Die Landwirtschaft hat
etwas Erdiges, und die
Wertschopfung ist direkt
greif- und messbar.»

Pierre-Alain Rom

ein anderes Bild. Dank der Frankenstarke
und der Abwertung des Euros wurden die
importierten Landtechnikprodukte in den
vergangenen Jahren deutlich ginstiger, was
viele Landwirte fur Investitionen genutzt
haben. Das war der Grund, dass der Trakto-
renmarkt wahrend zweier Jahre boomte und
auf Uber verkaufte 2500 Einheiten gestiegen
ist. Machen wir den 10-Jahres-Vergleich,
sind wir 2014 wieder auf einem durch-
schnittlichen Niveau vor der Euroabwertung.
Nach der Finanzkrise und der weltweit
schlechten Getreideernten haben wir einen
starken Aufschwung erlebt. Es gab kaum
genligend Landtechnik, um die Nachfrage
nach Nahrungsmitteln kurzfristig sicher zu
stellen. Alle wussten es, dass sich die Nach-
frage bei guten Ernten wieder stabilisieren
wird, doch wirklich wahrhaben wollten es
nicht alle. Und trotzdem mdissen innovative
Landwirte weiter investieren, um am Markt
entsprechend wirtschaftlich aufzutreten und
zu bestehen.

P.-A. Rom: Die Tendenz der Okologisierung,
wie sie die Agrarpolitik durch die Direkt-
zahlungen vorgibt, bedingt Investitionen in
neue Maschinen und Gerate. Sie gewinnen
an der AGRAMA an Bedeutung. Dass eine

Pierre-Alain Rom (53) hat seit zwei
Jahren das Mandat als
Geschaftsfiihrer des Schweize-
rischen Landmaschinenver-
bandes inne. Er ist Inhaber
und Geschéaftsfiihrer der
Rom Treuhand AG in Bern.

AGRAMA | Plattform

Hektare Getreide finanziell gleich interessant
sein soll wie eine Okofléche von einer Hekt-
are |6st bei mir aber schon gewisse Fragen
aus.

In der Tat hat die AGRAMA-Ausstellungs-
flaiche nochmals um zehn Prozent zuge-
legt und wie schon erwéahnt — rund 50000
Besucherinnen und Besucher werden er-
wartet. Die AGRAMA ist der Magnet fir
Aussteller und landtechnisch interessiertes
Publikum. Was steckt lhrer Meinung nach
dahinter?

J. Minger: Grundsatzlich mussten wir we-
gen Platzmangels, noch bei jeder AGRAMA
Firmen, die ausstellen wollten, ablehnen,
und viele wiinschten sich mehr Standflache.
Jetzt kann uns die Bern Expo zusatzlichen
Platz in Zelthallen zur Verfugung stellen.
Somit gelingt es uns, die Bedurfnisse der
Aussteller nach grosszlgiger gestalteten
Standen besser zu decken. Klar, héngt die
Zunahme bei den Standgréssen auch mit
den grosser gewordenen Traktoren und
Landmaschinen zusammen.

Neu wurde dieses Jahr die Sparte Feld-
und Forstpflege mit von Traktoren angetrie-
benen Forstmaschinen erweitert. Zu den
meisten Landwirtschaftsbetrieben gehort
auch Wald. An der AGRAMA soll Technik an
der Schnittstelle Landwirtschaft/Forstwirt-
schaft gezeigt werden. Dies wird dank
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der zur Verfligung gestellten Mehrfléache im
Interesse der Kunden und der Aussteller
moglich. Wir werden die AGRAMA auch in
Zukunft noch lukrativer positionieren und
arbeiten weiter an diesem Konzept.

Als Nonprofitorganisation missen wir aber
keinen Gewinn erwirtschaften.

P.-A. Rom: Der SLV vermietet die Stand-
flachen an der AGRAMA zu vergleichs-
weise gunstigen Konditionen. Und mit
einem Eintrittspreis von 15 Franken bietet
die AGRAMA den Besucherinnen und
Besuchern einen sehr guten Gegenwert.
Zwar ist die Ausstellung fur den Schweize-
rischen Landmaschinen-Verband von sehr
hoher Bedeutung. Als Nonprofitorgani-

«Als Nonprofitorganisation
miissen wir aber keinen
Gewinn erwirtschaften.»

Pierre-Alain Rom

sation mussen wir aber keinen Gewinn er-
wirtschaften, lediglich die Kosten missen
gedeckt sein.

Neue technische Mdglichkeiten schaffen
auch neue Bedurfnisse.

Hightechlésungen und vernetzte Systeme
aller Art drdngen auf den Markt. Das ist
faszinierend, aber auch kostenintensiv.
Wo liegt nach Ihrer Meinung der goldene
Mittelweg? -

P.-A. Rom: Der Einzelne kommt nicht um-
hin, sich den technischen Innovationen zu
stellen. Wer zur alteren Generation gehort,
wird vielleicht bei den maschinellen Infor-
matikanwendungen mehr Mihe haben,
wahrend manches auf diesem Gebiet fur
Jungunternehmer und Junglandwirte zur
Selbstverstandlichkeit geworden ist. Neue
technische Mdoglichkeiten schaffen auch
neue Bedrfnisse.

J. Minger: Die Innovationen sind nicht zu
bremsen und werden auch in Zukunft weiter
zunehmen. Der Landwirt soll jene Technik
einsetzen, mit der er seinen Betrieb wirt-
schaftlich und effizient fiihren kann. Das ist
fur mich das Wichtigste.

Es ist beunruhigend, dass an den land-
wirtschaftlichen Bildungszentren sowie
bei Agridea und auch bei Agroscope die
Budgets im Bereich Maschinenkunde,
Beratung und Landtechnik verkleinert und
mit anderen Disziplinen zusammenge-
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legt werden. Welchen Beitrag kann der
Schweizerische  Landmaschinenverband
zum Aus- und Weiterbildungs- sowie zum
Forschungsstandort Schweiz beitragen?
J. Minger: Ja, das ist wie in der Privatwirt-
schaft, man muss mit den vorhandenen
Ressourcen auf Unnétiges verzichten und
Wichtiges vorziehen, also Prioritaten setzen
und Projekte effizient umsetzen.

Viele Informationen werden heutzutage
von den landtechnischen Fachpublikationen
aufgegriffen und zum Beispiel in wertvollen
Ubersichten, gerade auch in Ihrer Fachzeit-
schrift, sehr gut transportiert. Sie stehen ja
im regen Austausch mit Herstellerfirmen
und Importeuren und schreiben Gber das
Neueste. Wir beobachten, dass unsere Kun-
den sehr gut informiert sind. Dementspre-
chend mssen auch die Landtechnikbetriebe
ausgebildet werden.

Die SLV-Mitglieder engagieren sich intensiv
in der professionellen Grund- und Weiter-
bildung, indem sie Lehrlinge aus- und ihre
Arbeitskrafte weiterbilden.

Aber auch gegeniber unserer Partneror-
ganisation, der Schweizersischen Metalluni-
on (SMU), machen wir Vorschlage, wie
die zukunftige Grundausbildung und Wei-
terbildung in der Landtechnik aussehen
koénnte, zum Beispiel mit einer zusatzlichen
Lehrlingsausbildung als Landtechnikprak-
tiker. Wir meinen damit eine zweijahrige
Anlehre in der Landtechnik mit der Mog-
lichkeit sich in Modulen bis zum Dipl.
Landmaschinenmechaniker und -meister
weiterzubilden. Mit dieser Ausbildung
kénnten viele Fachbetriebe ihre Vakanzen

«Wir denken an eine
zweijahrige Anlehre in der
Landtechnik mit der
Maglichkeit, sich in Modulen
bis zum dipl. Landmaschi-
nenmechaniker und -meister

weiterzubilden.» Jirg Minger

in verschiedenen Niveaubereichen im Be-
trieb abdecken. Bekanntlich wandern viele
Landmaschinenmechaniker als hoch qualifi-
zierte und zuverlassige Arbeitskrafte in
andere Branchen ab.

Die Maschinenkosten haben einen gros-
sen Anteil an den Produktionskosten, und
die vergleichsweise hohen Schweizer
Preise werden nicht selten angekreidet.
Welche Ansédtze der Kostendampfung

agrojrcn

Der Schweizerische Landmaschinenverband
verleiht jahrlich unter samtlichen fur den
AgroPreis eingereichten Projekten einen
Spezialpreis im Wert von 3000 Franken. Fir
die Bewertung der eingereichten Projekte
steht der neuartige bzw. innovative Um-
gang mit Landmaschinen im Zentrum. Ziel
des SLV ist es, privaten Initiativen und
Innovationen den Weg in die Serienfabrika-
tion zu ebnen und die Vermarktung zu
foérdern. Die jungste Preisverleihung fand
am 13. November im Kursaal Bern statt.

Der diesjahrige Spezialpreis ging kiirzlich
an die Familie Georges Martin in Puidoux
VD fiir ein auf dem Betrieb entwickeltes
Verdampfungsverfahren, mit dem
Flissiggarreste aus der Biogasanlage
eingedickt werden. Den Preis iiberreichte
Bendicht Hauswirth, Jurymitglied des SLV.

gehen vom SLV und von den Landmaschi-
nenfirmen aus?

J. Minger: Friher gab es noch Maschinen-
vorflihrungen, die vom Landmaschinenver-
band und von den Importeuren unterstitzt
worden sind. Genau dort liegt das Problem,
denn verschiedene Organisationen wollen
Maschinenvorfthrungen durchfiihren bzw.
Traktoren und Maschinen prasentieren,
jedoch selber nichts bezahlen und wenn
moglich noch finanzielle Unterstiitzung von
den Herstellern erhalten. Auch bei den
gesetzlichen Anforderungen der landwirt-
schaftlichen Traktoren und Gerate kampft
der SLV stark darum, dass in der Schweiz die
EU-Vorschriften und Normen eins zu eins
tbernommen werden. Schliesslich muss
jeder zusatzliche Aufwand fir Vorfihrungen
oder mussen gesetzliche Aufwande wieder
Uber den Produktpreis, also durch den
Kunden, bezahlt werden. Ubrigens, seit der
Fixierung des Euros durch die Schweizerische
Nationalbank und durch den grossen Kon-
kurrenzkampf im Schweizer Markt haben
sich die Preise gegentiber dem Euroraum
angepasst. W
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