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Traktor und Pflug — Sinnbild der Besténdigkeit. Doch starke Impulse gehen von der Ernéhrungs- und Energiewirtschaft aus, die nicht nur bei
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der Bodenbearbeitung die Innovationskraft der Landmaschinenunternehmen und deren Umsatzzahlen befligeln. (Bild: Ueli Zweifel)

Landtechnikhersteller —
eine Standortbestimmung

Agritechnica: Die grosste internationale Landtechnikmesse steht vor der Tir. Deshalb empfiehlt sich im Vorfeld
eine Standortbestimmung uber fiihrende Unternehmen der Landtechnikbranche. Diesbeziiglich freut sich die
Schweizer Landtechnik, dem Altmeister und Branchenkenner Wolfgang Kutschenreiter eine Plattform geben zu
diirfen. Wie eine Erfolgsstory liest sich seine umfassende Analyse der letzten zehn Jahre.

Wolfgang Kutschenreiter

Die Landtechnikindustrie in Europa hat

im ersten Jahrzehnt dieses Jahrhunderts

eine faszinierende Entwicklung durch-

laufen - faszinierend aus drei

Blickwinkeln:

¢ Erstens hat sich das Produktionsvolu-
men zwischen den Jahren 2000 bis
2010 etwa verdoppelt. Das ist abzule-
sen am Umsatzwachstum fuhrender
Landtechnikhersteller, die in Europa
entwickeln und produzieren.

e Zweitens ist der starkste Treiber dieses
Wachstums eine rasante bio-techni-

sche Entwicklung. Diese eilt dem Vor-
dringen einer Prazisionslandwirtschaft
(precision farming) voraus und sichert
den Anwendern in Europa und Ameri-
ka reichere Ernten bei verringertem
Betriebsmitteleinsatz und erhéhtem
Schutz von Boden, Luft und Wasser.

e Drittens hat die Nachfrage nach euro-
paischer Landtechnik dazu gefihrt,
dass die Europaische Union zum
starksten Landtechniklieferanten
weltweit aufgeriickt ist — mit 38% der
Weltproduktion, vor Nordamerika mit
28% Anteil.

Innerhalb der 27 Lander der Europai-

schen Union bestreiten Deutschland,

Italien, Frankreich und Grossbritannien,
in dieser Reihenfolge, mehr als zwei
Drittel der Landtechnikgesamtpro-
duktion.

Des einen Freud -

des anderen Leid

Die Tabelle 1 zeigt deutlich den Aufstieg
des Landtechnikproduktionsvolumens
von 2005 bis zum Boomjahr 2008 und
den beginnenden Abstieg infolge der
weltweiten Finanz- und Wirtschaftskrise.
Das Tal der Krise wurde 2010 erreicht,
mit einem sich abzeichnenden starken
Wiederanstieg im laufenden Jahr. Die
neue Anfalligkeit der Agrar- und Roh-
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stoffmarkte, mit stark schwankender
Nachfrage nach Nahrungsmitteln und
nachwachsenden Rohstoffen zur Ener-
gieerzeugung, fuhrt auch zu schwan-
kender Nachfrage nach Agrartechnik.
Deshalb haben die erfolgreichen europa-
ischen Landtechnikhersteller einen
hohen Grad der Produktionsflexibilisie-
rung entwickelt. Outsourcing von Pro-
duktionsspitzen, starke Flexibilisierung
der Arbeitszeiten, Arbeitszeitkonten fur
die Mitarbeiter oder auch staatlich sub-
ventionierte Kurzarbeit im Konjunkturtal
gehoren zu den neuen Instrumenten der
Flexibilisierung der letzten Jahre. Damit
konnten Nachfrageeinbriiche von 30
oder 35% in 2009/2010 bewaltigt und
auch der unvermittelte Nachfrageanstieg
2011 wieder zligig bedient werden.
Allerdings konnte eine ganze Reihe eu-
ropdischer Unternehmen den stark ge-
stiegenen Anforderungen an zlgige
Produktentwicklung nicht folgen und
die in der Wachstumsphase zur Durch-
dringung neuer Markte erforderliche Fi-
nanzierung nicht aufbringen. Das fuhrte
und fuhrt noch immer zu Unterneh-
menskonsolidierungen durch Fusion,
Unternehmensiibernahmen und Allian-
zen — und damit zu weiterer Starkung
der innovativeren und besser angepass-
ten Unternehmen. Ersichtlich wird das
auch aus dem Umsatzwachstum der in
Europa produzierenden, fiihrenden Un-
ternehmen, die wir in funf Kategorien
aufteilen (Tabelle 2).

Aufgenommen in diese Ubersicht sind
solche Hersteller, die ihre Jahresumsatz-
zahlen veroffentlichen und die mehr als
50 Millionen Euro Jahresumsatz errei-
chen, und zwar nur in der Landtechnik-
sparte. Diese Erhebung ermdglicht uns
einen repradentativen Uberblick tber die
Unternehmensentwicklung in den unter-
schiedlichen Produktsparten - mit
Stammsitz in acht europaischen Landern
und in den USA.

Longliner: die «Grossen Sechs»
(Kategorie 1)

Die sechs global agierenden Traktoren-
und Erntemaschinenhersteller haben im
letzten Jahrzehnt ihren Jahresumsatz
(Vergleich 1999, 2009) mehr als verdop-
pelt. Darunter sind die drei in den USA
bérsennotieren Konzerne John Deere,
CNH und Agco sowie Claas, SDF und
Argo als europaische Familienunterneh-
men. Diese «Grossen Sechs» erreichten
2010 zusammengenommen eine Um-
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Tabelle 1

Entwicklung der globalen Landtechnikproduktion

es Produktionsvolumen
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Quelle: VDMA, Eurostat, eigene Berechnungen

Verteilung 2009

Nordlamerika
28%

Ziel der neuen Claas-Lexion-IT-Baureihe ist die optimale Auslastung der Druschkapazitat.
Elektronik und Sensorik erfassen und regeln die leistungsbestimmenden Funktionen.

satzgrosse von knapp 30 Milliarden
Euro, also mehr als die Halfte der welt-
weiten Traktoren- und Landmaschinen-
produktion.

Das grosste Umsatzwachstum unter
ihnen erreichte Claas mit plus 164%,
gefolgt von John Deere mit plus 149%
auf vergleichbarer Basis. Bei John Deere
ist zu beachten, dass seit 2009 erstmals

‘die Sparte «Grundstiickspflege» mit

Kommunal-, Landschaftspflege- und
Golfplatzgeraten der Sparte Landma-
schinen zugerechnet ist. Das ist eine
John-Deere-interne Verschiebung, mit
der das Unternehmen lediglich mit sei-
nen Wettbewerbern gleichzieht, die
diese Sparte von jeher zum Landtechnik-
umsatz zahlen.

Im Ubrigen ist John Deere unter diesen
sechs das weitaus grésste und profita-
belste Unternehmen seiner Kategorie.
Die sechs zusammengenommen bestrei-

ten mehr als 80% des weltweiten Trak-
torenmarktes, mehr als 80% des Mark-
tes fur SF-Feldhacksler und mehr als
90% des Marktes fur selbstfahrende
Mahdrescher — weltweit, in Europa und
natirlich auch in der Schweiz.

Fendt ist Technologiefihrer der Agco-
Gruppe: Vario-Getriebe in allen Leistungs-
klassen sowie VarioTronic mit Autoguide,
Isobus-Geréte-Anbindung und Arbeitsda-
tenerfassung sind die Zukunft — schon
heute.



Tabelle 2
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Unternehmenswachstum «Agrartechnikhersteller» 2010 (Umsatzgrésse ab 50 000 Euro 2009):

(links) Mittelfrist-Umsatzwachstum im 1. Jahrzehnt = 2009 zu 1999, (rechts) Kurzfristiges Umsatzwachstum 2010 zu 2009,
in 5 Unternehmenskategorien:
* Kategorie I: Globale «Longliner», * Kategorie II: Gerétespezialisten Grinland & Ackerbau, * Kategorie Ill: Geratespezialisten Pflanzenbau
* Kategorie IV: Geratespezialisten Grinland, * Kategorie V: Andere westeuropaische Hersteller v. LW-Traktorn, Transport & Erntetechnik

Globale Traktoren/Erntmaschinen-Longliner

Kat. | ***(US)A John Deere 13039 4283 204 14 091 13039 8
Kat. | ***(US) CNH 7671 4580 67 8173 7671 7
Kat. | ***(US) Agco 4688 1951 140 4891 4688 4
Kat.1 (D) Claas 2737 1038 164 2335 2737 -15
Kat. 1 (1) SDF 876 812 8 E** 876 876 0
Kat. 1 (I) Argo 524 347 51 420 524 -20
Geratespezialisten Griinland & Ackerbau : i

Kat Il (F) Kuhn 630 346 82 617 630 -2
Kat Il (N) Kverneland 418 457 -9 380 418 -9
Katll (A) Pottinger 224 99 126 182 224 -19
Kat. Il (D) Amazone 290 134 116 290 290 0
Kat. Il (F) Exel-Gruppe 364 127 187 284 364 -22
Kat. Il (D) Lemken 215 7 203 203 215 -6
Kat. Il (S) Vaderstad 150 45 233 E**1 41 150 -6
Kat. Il (1) Maschio 130 69 88 E** 130 130 0
Kat. lll (D) Horsch 136 19 616 135 136 0
Kat. lll (DK) Kongskilde 67 n.a* 68 67 2
Kat. Il (A) Vogel&Noot 71 n.a* n.a.* 71

Kat. lll (D) Rauch 56 n.a.* 49 56 -12
Kat. IV (D) Krone ' 361 18 206 326 361 -10
Kat. IV (NL) Lely Internat. 100 n.a* E**100 E**100 0
Verschiedene Traktoren, Ernte- & Transportspezialisten . R e
Kat. vV (D) Grimme ... 181 94 93 190 181 6
Kat. V (DK) JF/Stoll 120 n.a.x* n.ax* 120

Kat. V (D) Holmer 80 39 105 109 80 38
Kat. V (A) Lindner 65 n.a.* nia* 65

Kat. V (D) Strautmann n.a* n.a.* 51 63 ' -19
Legende:

* Nicht angegeben, (noch) nicht verfugbar, ** E = Estimate/Eigene Schatzung, *** Umrechnungskurs 2009: 100 Euro = 139.00 USS$.
*** Umrechnungskurs 2010: 100 Euro = 141.00 US$; 100 Euro = 748 DKK; 100 Euro = 897 SEK

Kommentare zu erklarungsbediirftigen Umsatzzahlen:
Johne Deere: Landtechnnik, erstmals seit 2009 inklusive Grundsttickspflege & Turf im Wert v. 2,4 Mrd. Euro 2009
Lely International: Geschatzter Umsatz Lely Futterwerbung + Lely/Welger Pressen + Lely/Mengele Wagen
Kongskilde: Bereinigte Zahlen — nur Bodenbearbeitungs- und Satechnik, Umrechnungskurs 1 Euro = DKK 7.45 2009

Quelle: Versffentlichte Umsatzzahlen der Unternehmen, Auswertung & Zusammenstellung W. Kutschenreiter, Irrtum vorbehalten!

John Deere und Claas fahren eine Ein-
Marken-Strategie, wahrend CNH, Agco,
SDF und Argo eine dezidierte Mehrmar-
kenstrategie bevorzugen.

Unsere Tabelle 3 «Produktmarken...»
fuhrt die Produktsparten und die Pro-

duktmarken der «grossen Sechs» vor
Augen:

16 Traktorenmarken, 9 Mahdrescher-
marken, 7 Pressenmarken, 4 SF-Feld-
hackslermarken, 4 Futtererntemarken, 2
Feldspritzenmarken und 4 Teleskopla-

dermarken fihren diese sechs global
Player in Europa ins Feld!

Die drei Hersteller mit Stammisitz in den
USA produzieren dort noch eine Anzahl
weiterer Geratesparten. Ab 2011 zahlt
Argo Ubrigens nach dem Verkauf der
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Tabelle 3

Gruppe Traktoren- Méhdrescher- Pressen- SF-Hacksler Futterernte- Feldspritzen | Teleskoplader
marken marken marken gerate
CNH New Holland New Holland New Holland New Holland New Holland
Case IH Case IH Case IH
Steyr
JOHN DEERE John Deere John Deere John Deere John Deere John Deere John Deere
AGCO MF MF MF MF
Fendt Fendt Fendt Fendt Fella
Valtra Laverda Fella
Challenger Challenger Challenger Challenger
CLAAS Claas Claas Claas Claas Claas Claas
SDF Deutz-Fahr Deutz-Fahr Deutz-Fahr Deutz-Fahr Deutz-Fahr
Same
Lamborghini
Harlimann
ARGO Valpadana
Landini
McCormick

Quelle: W. Kutschenreiter, Mai 2011

Laverda-Erntetechniksparte an Agco
Mitte 2010 nicht mehr zu den globalen
Longlinern. Der Argo-Prasident Valerio
Carozza gab erstmals im Marz dieses
Jahres in einem Interview bekannt, Argo
wolle sich fortan wieder ausschliesslich
auf seine Kernkompetenz «Traktoren»
fokussieren. Die Entwicklungs-, Produk-
tions- und Logistiknetzwerke der verblei-
benden funf globalen Traktoren- und

Erntemaschinenhersteller tiberziehen die

ganze Welt mit Maschinen der jeweils
angesagten Technologiestufen. In den
Schwellenlandern und in den GUS-
Staaten werden zunehmend auch regio-
nale Fertigungsstatten in Kooperation
mit nationalen Herstellern errichtet, um
auch in diese Markte vorzudringen und
Zollhirden zu Uberwinden.

Griinland und Ackerbau
(Kategorie Il):

Kuhn, Kverneland und Péttinger sind
drei herausragende Geratehersteller, die
auf europaischer Ebene sowohl auf die
Grunfutterernte als auch auf den Acker-
bau spezialisiert sind. Im ersten Jahrzehnt
hat Kuhn (F) die Jahresumsatzgrésse um
82% gesteigert. Mit einem Jahresumsatz
von 617 Millionen Euro 2010 ist Kuhn
das weitaus umsatzstarkste Unterneh-
men unter den europaischen Doppelspe-
zialisten, mit rund der Hélfte des Umsat-
zes jeweils aus Grlnland und Ackerbau.
Kuhn gilt als starkster Umsatz- und
Renditetrager in der Bucher (CH) Unter-
nehmensgruppe. Das Unternehmen be-
treibt eine ausgeglichene Strategie des
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Kuhn tbernahm zukunftsweisende Press- und Wickeltechnik von Kverneland.

internen und des externen Wachstums.
Allein von 2002 bis heute kaufte Kuhn
drei Geratehersteller auf dem amerikani-
schen Kontinent, erwarb in Frankreich
den Feldspritzenhersteller Blanchard und
drang mit dem Kauf des Kverneland-
Werkes Geldrop erstmals in den europa-
ischen Bereich der
Aufsammelpressen
vor. Grundprinzip
des Unternehmens
bleibt immer, einmal
erworbene Produkt-
bereiche voll in die
Marke Kuhn zu inte-
grieren und konse-
quent aus eigener

Die Kvernelandgroup (N), im letzten
Jahrzehnt des 20. Jahrhunderts stark
gewachsen, war aufgestiegen zum um-
satzstarksten Geratespezialisten in Euro-
pa, kam im ersten Jahrzehnt des
21. Jahrhunderts nicht mehr vorwarts
und verlor sogar an Umsatzstarke.

Kraft weiterzuent- Kverneland/Vicon ist ein Vorreiter schneller Schmetterlingsméhkom-

wickeln.

binationen fiir kostenginstige und saubere Futterwerbung.



Die Strategie, aufgekaufte Produktions-
werke zu erhalten und wieder profitabel
zu machen, war nicht aufgegangen. Die
spdte Schliessung unrentabler Werke
war kostspielig und zwang Kverneland
2009 zum Verkauf des bestens funktio-
nierenden Werkes Geldrop (NL) an den
Wettbewerber Kuhn, inmitten der allge-
meinen Wirtschaftskrise. Die Umstruktu-
rierung der Produktion mit starker Fo-
kussierung der Grinlandsparte auf
Kerteminde (DK) und der Bodenbearbei-
tung auf Kverneland (N) ist jetzt weitge-
hend abgeschlossen und das Unterneh-
men erwartet mit einem starken
Auftragsstand ein gutes Jahr 2011.
Pottinger (A), das traditionsreiche Fami-
lienunternehmen in vierter Generation,
erreichte im 1. Jahrzehnt mit plus 126%
Jahresumsatz das grésste Umsatzwachs-
tum unter den drei europaischen Doppel-
Spezialisten in Grunland und Ackerbau.
Mehr als zwei Drittel des Umsatzes
kommen aus dem Grinlandbereich.
Dabei wird aber auch der Umsatz der
Sparte Ackerbau mit Bodenbearbei-
tungs- und Satechnik systematisch
weiterentwickelt. Den starksten Umsatz-
anteil erzielt das Unternehmen in
Deutschland, Osterreich, Frankreich,
Schweiz und Tschechien. Pottinger ist
ein Pionier in der Entwicklung elektroni-
scher Geratesteuerung.

Spezialisten Pflanzenbau
(Kategorie lll):

Gerate fur den Pflanzenbau - fir Boden-
bearbeitung, Aussaat, Mineraldiingung
sowie Pflanzenschutz — sind in Europa
weitgehend eine Sache fiir Spezialisten.
Von den neun hier erwdhnten Herstel-
lern mit einer Jahresumsatzgrosse Uiber
50 Millionen Euro sind ausser Kongskilde
und Vogel & Noot alle familiengefiihrte
Unternehmen mit grossem Drang zu

standiger Produktinnovation. Zusétzlich

zu den hier genannten Unternehmen
gibt es in fast jedem europaischen Land
einige weitere mit vorwiegend regiona-
ler Bedeutung. Die hier gelisteten Her-
steller entwickeln und produzieren alle
Bodenbearbeitungs- und Satechnik, und
einige haben auch Feldspritzen und
Dingersteuer im Programm.

Der umsatzstarkste Spezialist von 2010
ist Amazone (D) mit 290 Millionen Euro
Jahresumsatz. Amazone ist der einzige
Hersteller dieser Gruppe, der alle vier
Produktlinien fur den Pflanzenbau im
Angebot hat und diese Strategie als

Maschinenmarkt B

Horsch, Pionier der konservierenden Bodenbearbeitung, liefert jetzt auch kompakte,
universell einsetzbare Sdkombinationen fir den bauerlichen Betrieb.

Unterbau fur aufeinander abgestimmte
Verfahren sieht, die zu einer guten Ernte
fuhren. Amazone gehért zu den fuhren-
den europadischen Anbietern von Dln-
gerstreuern und Feldspritzen und fokus-
siert sich stark auf die Entwicklung
elektronischer Mess-, Regel- und
Steuerungssysteme.

Exel (F) fuhrt neben seiner Kernkompe-
tenz im Pflanzenschutz ein eher regional
orientiertes Hackfruchternte-Programm
im Angebot. Das Unternehmen fuhrt
eine gut durchdachte Mehrmarken-
Strategie. Der letzte grosse Zukauf vor
drei Jahren war die danische Weltmarke
Hardi. Die weiteren bekannten Exel-
Kernmarken sind Technoma und
Bertoud.

Exel ist europdischer Marktfihrer bei Feldspritzen fiir den Pflanzenschutz.

Sehr stark gewachsen ist Lemken (D),
der innovative und flihrende Hersteller
von Bodenbearbeitungs- und Satechnik,
der im vorigen Jahrzehnt auch zwei
kleinere Feldspritzenhersteller ibernom-
men und weiterentwickelt hat. Zu den
am starksten gewachsenen Unterneh-
men der Kategorie Il gehéren Horsch
(D) und Vaderstad (S) als Vorreiter der
konservierenden Bodenbearbeitung, der
kombinierbaren, schnellen und leichten
Bodenbearbeitungs- und Satechnik und
der Universal-Mulchsaatgeratetechnik
zum Einsatz nach herkémmlicher oder
konservierender Grundbodenbearbei-
tung. Kongskilde (DK) ist eine danische
Aktiengesellschaft, die neben Getreide-
silos auch Bodenbearbeitungs- und Sé&-
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technik unter der eigenen und zuge-
kauften Marken herstellt, darunter auch
Overum (S) und Becker (D).
Kongskilde wurde vor einigen Jahren zu
100% von DLG, einer landwirtschaft-
lichen Genossenschaft in Danemark
Gbernommen. Vogel & Noot (A) pro-
duziert Bodenbearbeitungs- und Satech-
nik vorwiegend in Osteuropa. V&N ist
seit einigen Jahren im Besitz eines der
grossen russischen Landmaschinenher-
steller.

Spezialisten Griinfutterernte
(Kategorie 1V):

Zu den Geraten fur die Grinfutterernte
zahlen die Futterwerbung mit Mahwer-
ken, Aufbereitern, Zettern und Schwa-
dern sowie die Futterbergung mit Auf-

SN &

auch als Hackseltransporter eingesetzt wird.

samihelpressen, Futtererntewagen oder
selbstfahrenden Feldhackslern.

Krone (D) ist unter den Marktfthrern
dieser Sparte der einzige Hersteller, der
sich ausschliesslich auf Futtererntetech-
nik spezialisiert hat und Vollsortimenter
aller Varianten und Verfahrensketten der
Futterernte ist. Das familiengefihrte
Unternehmen Krone gehort neben Claas
zu den zwei europdischen Marktfihrern
dieser Sparte. Es hat sich vor allem durch
seine Pionierarbeit in der Grosstechnik
(BigLine) profiliert und weist im ersten
Jahrzehnt mit einer Verdreifachung des
Jahresumsatzes ein sehr starkes Umsatz-
wachstum aus.

Die weiteren fiihrenden Hersteller von
Technik fur die Grinfutterernte sind in
der Kategorie | bei Claas, John Deere,
Agco, Deutz-Fahr (Herkunft Kuhn/Kver-
neland) sowie in Kategorie Il bei Kuhn,
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Krone-Big-X-Feldhécksler Seite an Seite mit dem ZX-Kombiwagen, der als Rotorwagen und

Kverneland und Péttinger zu finden.
Zusatzlich hat Lely International (NL)
seine traditionelle Futtererntesparte tber
die Futterwerbung hinaus erganzt mit
Aufsammelpressen und Wickeltechnik
von Welger sowie mit Lade- und Trans-
portwagen aus der kiirzlichen Ubernah-
me der Mengele Landtechnik. Mit die-
sem Programm will Lely zusatzliches
Terrain im europdischen Grinland
gewinnen.

Starke aus den Nischen

Zuséatzlich zu den grossen Kategorien
der Hersteller von Traktoren- und Ernte-
technik sowie der Geratespezialisten fur
das Grinland und fur den Pflanzenbau
gibt es eine Anzahl europaischer Markt-
fahrer in ausgesprochenen Produktni-

schen. Dazu gehoren beispielsweise die
Marktfhrer Grimme (D) fir Kartoffel-
ernte- und Lagertechnik (190 Mio. Euro
Jahresumsatz); Holmer und Ropa (D)
fur Zuckerribenvollernter (jeweils rund
100 Mio. Jahresumsatz); JF/Stoll (DK)
fur Traktorfrontlader & Futterbergung
(rund 120 Mio. Euro Jahresumsatz);
Linder (A) fur Kompakttraktoren und
Transporter vorwiegend im Alpenraum
(rund 65 Mio. Jahresumsatz), oder
Strautmann (D) fur Futterernte- und
Hackseltransportwagen (Jahresumsatz
51 Mio. Euro). Auch diese Spezialisten
sind Uberwiegend familiengefuhrt, bis
auf Holmer. Sie zeichnen sich durch In-
novationskraft und besondere Nahe zur
landwirtschaftlichen Praxis aus.

Ausblick

Unabhéngig von der unterschiedlichen
Umsatzgrosse des jeweiligen Landtech-
nikunternehmens sind fiir einen nachhal-
tigen Unternehmenserfolg massgebend
die Konzentration auf eine klar definierte
Kernkompetenz, ein funktionierendes
finanzielles Controlling, Produktentwick-
lung in N&he zur landwirtschaftlichen
Praxis, gut funktionierende Vertriebs-
und Servicenetze und schnelle Anpas-
sung an wechselnde Marktverhaltnisse.
Der Landtechnikmarkt bleibt lebendig,
und er wird von begeisterungsfahigen
und kreativen Fuhrungskraften und
Mitarbeitern gestaltet! W

Der kompakte Grimme-Rootliner erméglicht neueste Kartoffelerntetechnik auch fir den
béuerlichen Betrieb.
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www.giant-hoflader.ch

Kraft mal Innovation.

Der JCB GT am
Tractor Pulling Darnten

ste Baggerlader der Welt.
ballte Ladung an Kraft!
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) : NBR/  Beste Vertraglichkeit mit
P ro H E E S P u S 4 6 HNBR NBR und HNBR Elastomerdichtungen

Hydraulikol

Optimierter Verschleissschutz,
Korrosionsschutz und
hervorragendes Hochdruckverhalten

)

Ausgezeichnet mit dem

europdischen Umweltzeichen
.
—

.
S EU Eco-Label, Bosch Rexroth RD90221-1,
erfillte  ypmA 24568 HEES, DIN 1SO 15380,
Normen DIN 51524-2,3, Swedish Standard SS_15 54 34,
BF-1 und CAT BF-2 Anwendungen
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