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Perspektiven im Schweizer
Landmaschinenmarkt

Welche Perspektiven ergeben sich aus unterschiedlicher Optik fiir den Landtechnikmarkt Schweiz? Dies
wollte die Schweizer Landtechnik von den Prasidenten der sechs Fachgruppen des Schweizerischen

Landmaschinenverbandes SLV wissen.

Ueli Zweifel

A. Fachgruppe Ackerbau

Die Fachgruppe vertritt die Anliegen der
Anbieter von Ackerbaumaschinen. Der
Facher reicht von den Pfligen, der kon-
servierenden Bodenbearbeitung Uber die
Satechnik und Diingung bis zum Pflanzen-
schutz und der Bewasserungstechnik.

Im Gesprdch kommt Bendicht Hauswirth
auf die Zulassungsfragen und auf die
Anerkennung von Priifverfahren zu spre-
chen. Noch gebe es zwischen der EU und
der Schweiz wesentliche Unterschiede:
«Unsere Fachgruppe setzt sich dafir ein,
dass die in der EU geltenden Vorschriften
und Verfahren in der Schweiz vorbehalt-
los anerkannt werden.» Damit wirden die
Maschinen unnétig verteuert, ist Bendicht
Hauswirth Uberzeugt.

Dezember 2008 Schweizer Landtechnik

Eine Ausgabe, die in Zukunft zu l6sen
ist, sieht Bendicht Hauswirth im Wei-
teren bei den Mineraldtngerstreuern:
«Mit unprazisen, veralteten Maschi-
nen sollte heute endgultig kein Dinger
mehr «erschleudert> werden. In glei-
cher Weise wie bei den Pflanzenschutz-
gerdten schwebt ihm vor, die Funkti-
onstlichtigkeit in einem periodischen
Testverfahren zu Gberprifen. Da ver-
lassliche Testverfahren sehr aufwandig
werden, scheue man sich jedoch, das
Problem anzupacken.

Markt

Laut den in der Branche ausgetauschten
Daten sei bei den Stlickzahlen zwar eine
Stagnation zu beobachten, meint Ben-
dicht Hauswirth. Doch sind die Maschinen
grosser und schlagkraftiger geworden.
Eine bedeutende Nachfrage bestehe

heute bei den Pfltigen und der konser-
vierenden Bodenbearbeitung. In der Tat
sei bei den Maschinenkaufen eine Riick-
kehr zur konventionellen Bodenbearbei-
tung und Satechnik zu beobachten. Die

Prasident: Bendicht Hauswirth, Mitinhaber
und Geschéftsfihrer OTT Landmaschinen
AG, Zollikofen.



Begriindung durfte wie in Frankreich
und Deutschland in den hoheren Er-
trdgen und den geringeren Problemen
mit Verunkrautung und Fruchtfolge-
krankheiten liegen, vermutet Bendicht
Hauswirth.

Ein aktuelles Problem stellen bei den
Ackerbaugeraten die sehr langen Liefer-
fristen dar. Etliche Hersteller mussten fur
2009 bereits Kontingentierungen fur die
einzelnen Lander einflhren. Zudem haben
die steigende Nachfrage, die hohen Ener-
gie- und Stahlpreise sowie die infolge
Schichtarbeit steigenden Lohnkosten zu
Preisaufschlagen gefuhrt. Aufgabe der
Importeure sei es, solche Entwicklungen
durch langfristige Disposition und um-
fangreichere Lagerhaltung abzufedern,
betont Bendicht Hauswirth.

Was die Weiterentwicklung der Acker-
baugerate betrifft, kntupft er bei den
leistungsstarken Traktoren an. Diese
mussen mit soliden Ackerbaumaschinen
ausgerUstet werden, bei denen Leis-
tung und Qualitat zu einem verninf-
tigen Preis zu haben sind. «Die «Geiz
ist Geil>-Phase gehort seit zwei Jahren
der Vergangenheit an.» Bezuglich Um-
welt reagiere der Schweizer Landwirt
sensibel und sorgfaltig, jedoch nur so-
lange die eigenen landwirtschaftlichen
Produkte nicht konkurrenziert werden
durch ausléandische, weniger stark kon-
trollierte Erzeugnisse.

B. Fachgruppe Hoftechnik

N
AN W)
Prasident: Hans Grter, Leiter Technik und
Entwicklung bei der Firma Krieger, Planung
und Stalleinrichtung, Ruswil LU.

Die Fachgruppe deckt ein sehr breites
Tatigkeitsfeld und Maschinenspektrum
aus den Bereichen Planung und Stall-
einrichtungen, Futterungstechnik, Luf-
tungstechnik, Entmistungs- und Gulle-
technik ab.

Ihr Prasident Hans Griter betont, dass es
in allen Bereichen eine intensive Zusam-

menarbeit mit der Forschungsanstalt Ag-
roscope Reckenholz-Tanikon ART gebe.
Ein wichtiger Partner der Fachgruppe sei
auch die Beratungsstelle fiir Unfallverhi-
tung BUL und Agriss, zustandig fir Kon-
trollen und Arbeitssicherheit auf den Be-
trieben. Die Fachgruppe setzt sich dafur
ein, dass fur jede Maschine und jedes
Gerat, die erforderlichen Betriebsanlei-
tungen und Konformitatserklarungen der
Hersteller vorliegen.

Markt

Seiner Beurteilung setzt Hans Gruter das
gefllgelte Wort voran, wonach Verdnde-
rungen immer Chancen in sich bergen.
Der Rickgang bei den Landwirtschafts-
betrieben hatte und hat die agrarpoli-
tisch erwiinschten Betriebsvergrésserun-
gen und Umstrukturierungen zur Folge.
Es ist klar, dass dabei das Know-how der
Stallbaufirmen fur neuzeitliche Problem-
|[6sungen sehr gefragt ist. Wichtig sei es,
qualitativ hochwertige und dauerhafte
Produkte zu entwickeln. Man durfe dabei
auf keinen Fall Kompromisse eingehen
zu Lasten des Tierwohls, von arbeits-
wirtschaftlichen Erleichterungen und
aus betriebswirtschaftlicher Sicht. Hans
GruUter ist der Ansicht, dass durchdachte
Bauldsungen, erstellt nach den gelten-
den Vorschriften, in aller Regel auch ein
gutes Preis-/Leistungsverhaltnis haben.
Hier sei auch relativ wenig Spielraum
fur die Preisgestaltung: «Bei den neuen
Milchviehstéllen fir Herdengréssen von
40 bis 60 und mehr Kiihen entstehen die
wesentlichen Baukosten bei Fundamen-
ten und Gllekasten, Melkanlagen und
Stalleinrichtungen.»

Nachdem die Milchviehhaltung und damit
auch die entsprechende Bautatigkeit in
letzter Zeit sehr starke Impulse erhalten
hat, erwartet Hans Griter in Zukunft im
Bereich Mastschweinehaltung verstarkt
bauliche Massnahmen. Er begriindet dies
insbesondere auch mit der Entwicklung
von «QM-Schweizer Fleisch».

C. Fachgruppe Futterbau

Die Fachgruppe befasst sich mit den Be-
reichen Futtererntetechnik und analog zu
den Ackerbaumaschinen mit Strassenver-
kehrsvorschriften, wenn um Abmessun-
gen und Signalisation der aufgesattelten
und gezogenen Arbeitsgerate gerungen
wird.

Analog zu den Ackerbaugeraten gilt es zu
verhindern, dass es in der Schweiz Son-
derregelungen gibt, welche die Gerate
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unnotig verteuern und die ab Werk nicht
bezogen werden kénnen.

Markt

Auch bei den Futtererntemaschinen geht
Christian Stahli von einem stabilen Markt
aus, wobei der Trend zu grosserer Leis-
tungsfahigkeit bei allen Maschinengrup-
pen offensichtlich ist. Das Problem von
Lieferengpassen stuft Christian Stahli bei
den Futterbaumaschinen als weniger gra-
vierend ein, als dies bei den Ackerbauma-
schinen der Fall ist. Es sei die Aufgabe und
der Normalfall fiir den Importeur, den Be-
darf richtig einzuschatzen. «Je grosser das
Bestellvolumen ist, je wahrscheinlicher ist
es, dass man sich nicht verrechnet hat.»
Angesprochen auf die Finanzkrise nimmt
Christian Stahli an, dass sich diese auf den
Landtechnikmarkt nur geringfligig aus-
wirkt, weil die Einzelinvestitionen bei den
Heuerntemaschinen in aller Regel ohne
Abzahlungsgeschaft getatigt werden.
«Bei den teureren Maschinen, z.B. Ballen-
pressen, kann sich aber eine Anschaffung
durchaus verzogern, bis die Finanzierung
sichergestellt ist.» Die Tendenz zu gros-
seren und leistungsfahigeren Maschinen,
spielt vor allem bei der Auslagerung von
Dienstleistungen zum Lohnunternehmen
eine wesentliche Rolle. Im Zeitfenster
mit den besten Witterungsbedingungen
mussten unter Zeitdruck immer gréssere
Flachen bewaltigt werden. Der Landwirt
bestimmt Menge und Qualitat des Fut-
ters. «Beides muss stimmen, sonst rekla-
miert der Bauer», meint Christian Stahli.
Den Schweizer Markt fur Kreiselheuer,
Schwader und Mahwerke beziffert
Christian Stahli auf 4000 bis 4500 Ein-
heiten. Durchschnittlich habe die Branche
die Preise im Oktober um 5-6 Prozent
erhoht, was auf die Stahl- und Energie-
preise zurlickzuftihren sei.

Président: Christian Stahli, Inhaber und
Geschéftsfuhrer Service Company, Ober-
bipp BE.
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neue 85-er Serie
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AGRAMA, Bern
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Verkauf und Beratung bei Ihrem Héandler.

Geheralimporteur: Profi Pneu AG, 4553 Subingen
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Die Fella-Gipfelstiirmer

Neue Maschinen fiir den alpinen
Futterernte-Einsatz

Nach dem Motto «Qualitativ hoch-
wertiges Grundfutter durch pro-
fessionelle Technik» setzt Fella auf
Innovation. Die Entwicklung pra-
xisnaher Erntemaschinen wird
sténdig vorangetrieben. «Wir ste-
hen in engem Kontakt mit unseren
Kunden - wir wissen, was der
Landwirt in den Bergen braucht!»,
so Daniel Waeber, Area Manager
fur Fella in der Schweiz.

Daraus ergaben sich auch in die-
sem Jahr wieder wichtige Ent-
wicklungen im Bereich der Futter-
erntemaschinen fiir den alpinen
Einsatz.

Das Front-Scheibenmahwerk SM
210 FK-S ist speziell auf kleinere
2-Achs-Maher abgestimmt un
ideal flr Schlepperlei- :
stungen von etwa 30 ;
bis 45 kW. Aufgrund
des geringen Gewichts
von nur 380 kg und
durch den sehr kom-
pakten Anbau liegt der
Schwerpunkt nah am
Traktor und sorgt auch
am Hang fiir ein stabi-
les Fahrverhalten. Fur -~
exakte Anschlussfahrten ist das
SM 210 FK-S serienméssig mit
einer mechanischen Seitenver-
schiebung ausgestattet, welche
mit einer hydraulischen Bedie-
nung aufgeristet werden kann.
Die neuen Schwader TS 301 DS
und TS 351 DS mit starrem
Anbaubock sind sowohl als Heck-
als auch als Frontmaschine ein-
setzbar. Ausserdem kann die
Maschine zur Ruckwartsfahrt im
Heck eingesetzt werden (RDF). Ein
neuer Radsatz sorgt fiir ruhigeren
Lauf des Kreiselgetriebes. Der
Anbausatz flr den Frontanbau ist
ab sofort fur beide Maschinen ein-
heitlich ausgefihrt und auf mehr
Stabilitat ausgelegt. Aufgrund der
leichten, aber robusten Konstruk-
tion ist der Einsatz an kleinen Trak-
toren und Zweiachsmahern ideal.
Durch bewegliche Unterlenker-
laschen und ein zuséatzlich mon-
tierbares Tastrad wird der Boden
optimal abgetastet. Eine Achse
mit besonders breiter Spur sowie
arretierbare Schwenkrader sorgen
am Hang flr beste Spurfihrung.
Die speziell fur den Bergeinsatz
entwickelten Maschinen haben
eine Arbeitsbreite von 3,4m bzw.
3,6 m und eignen sich somit opti-
mal fur klein strukturierte Berg-
regionen.

Die Generation der Kompakt-
schwader mit der bewahrten
Fella-Nachlaufeinrichtung (TS 301
DN, TS 351 DN und TS 391 DN)
eignet sich ideal fur Betriebe mit
kleinen Flachen. Durch den be-
weglichen Dreipunktbock folgen
die Schwader stets der Schlep-
perspur. Neu sind die stabile Fahr-
werksachse mit mehr Einstellmég-
lichkeiten sowie auch hier der spi-
ralverzahnte Radsatz im Kreisel-
getriebe, welcher fir einen ruhi-
geren Lauf und somit langere
Lebensdauer der Maschine sorgt.
Vervollstandigt wird die Alpinreihe
durch die bereits bewahrten Tur-
boheuer TH 401 DS, TH 431 und
TH 601 sowie das SM 260 FK. Da-
mit bietet Fella eine komplette
Baureihe an robusten und leis-
tungsstarken Maschinen fur die
alpine Landwirtschaft — praxis-
bewahrt im téglichen Einsatz und
speziell abgestimmt auf die

Ansprliche der Landwirte in
Gebirgsregionen.
Produktmanager Thomas Beckert
betont das Marktpotenzial der
Alpinmaschinen: «Gerade in der
sensiblen Umwelt der Berg- und
Gebirgsregionen ist die Griinland-
wirtschaft von enormer Bedeu-
tung. Hier kommt es auf leistungs-
starke Maschinen an, die durch ihr
geringes Gewicht den Boden
schonen und auch in steilen
Hanglagen problemlos einsetzbar
sind.»

Seit 90 Jahren steht der Name
Fella-Werke fUr innovative Land-
technik aus Franken. Heute belegt
die FellaWerke GmbH aus Feucht
bei Nlrnberg eine Spitzenposition
im anspruchsvollen Segment der
Futtererntemaschinen. Mit einem
umfassenden Programm  aus
Trommel- und Scheibenmahwer-
ken, Heuwendern und Schwadern
ist Fella mit nachhaltigen Zuwéch-
sen im Weltmarkt prasent.

Fella Schweiz
Aumattrain 7

1737 Plasselb

Tel. 026 419 28 71

Fax 026 41938 71
fella-schweiz@bluewin.ch



D. Fachgruppe Melk- und

Président: Franz Schreier, Produktmanager
bei GEA WestfaliSurge Suisse AG, Ittigen
BE.

In der Fachgruppe sind zehn Firmen or-
ganisiert, die sich mit Melktechnik und
Milchkthlanlagen befassen.

Wie beim Stallbau gibt es auch bei der
Fachgruppe D intensive Kontakte zur For-
schungsanstalt Agroscope Reckenholz-
Tanikon. In Zusammenarbeit mit der ART
und weiteren Organisationen ist vor zwei
Jahren der so genannte Branchenstan-
dard herausgekommen: Ziel dieses Werks
ist laut Franz Schreier, die Normenwerke
(ISO-Normen) so zu verdeutlichen und
zu definieren, dass sie in der Praxis fur
Neuinstallationen und bei Servicedienst-
leistungen anwendbar sind.

Inzwischen hat die Fachgruppe ein neues
Projekt in Angriff genommen, bei der
es um die Vereinheitlichung der Grund-
ausbildung der Installateure und Ser-
vicefachleute fir Melksysteme geht. Seit
2006 erhalt jeder Servicemonteur einen
einheitlichen Fahigkeitsausweis.

Markt

Wie beim Stallbau ist auch bei den Melk-
anlagen eine Stagnation bei der Anzahl
Neuinstallationen, aber ein Wachstum
beim Investitionsvolumen pro Anlage zu
verzeichnen.

Welcher Anlagentyp, welche Anordnung
des Melkstandes, welcher Automatisie-
rungsgrad gewahlt wird, unterliegt sehr
stark den subjektiven Vorziigen und den
betrieblichen Verhaltnissen. Als wesent-
liche technische Fortschritte nennt Franz
Schreier die Drehzahlregelung auf den
immer starker gewordenen Vakuumpum-
pen, um Energie zu sparen, und die Ver-
wendung von neuen noch dauerhafteren
und oberflachenstabileren Materialien
aus Silikonen.

Bei den Melkrobotern sei durch die wach-
sende Zahl von sehr grossen Kuhherden

aus schweizerischer Sicht mit einer Zu-
nahme von Mehrboxen-Systemen zu
rechnen.

E. Fachgruppe Motorisierte
Landmaschinen und Traktoren

Président: Adrian Schirch, Leiter der Matra,
Lyss (Zweigniederlassung der Robert Aebi
AG, Regensdorf).

In dieser Fachgruppe sind die Firmen zu-
sammengeschlossen, die nebst den Trak-
toren Grosserntetechnik sowie selbstfah-
rende Maschinen der innerbetrieblichen
Logistik in ihrem Verkaufsprogramm
haben.

Allen voran befasst sich diese Fachgruppe
mit allen Fragen rund um die Bau- und
Ausrlstungsverordnung VTS, wenn es
um Lange, Breite, Hohe und um die Achs-
lasten geht.

Im Ubrigen kommt Adrian Schiirch gerne
auf die Intervention beim damaligen
Preisiberwacher zu sprechen, als es ge-
lang, die Ansicht auszurdumen, wonach
die Landmaschinen in der Schweiz teurer
seien als im benachbarten Ausland. Es
ist seit langem moglich, Traktoren und
Landmaschinen direkt zu importieren. Es
mussen dabei lediglich die erforderlichen
Papiere fur die Immatrikulation beige-
bracht werden.

Markt

Das Marktvolumen bei den Traktoren
bleibt trotz unverkennbarer Leistungsstei-
gerung ziemlich stabil. Bei den Grossern-
temaschinen sind die Stickzahlen klein
und die Schwankungen entsprechend
gross. So sei etwa die Anzahl verkaufter
Mahdrescher im letzten Jahr von 50 auf
41 zurGckgegangen.

Auch Adrian Schirch macht flr Preisstei-
gerungen die dramatisch gestiegenen
Preise bei Stahl und aber auch beim Rohdl
verantwortlich. Hier hat sich die Lage ein-
deutig entspannt. Dies treffe auch auf die
Lieferfristen fur Traktoren und Landma-
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schinen zu. «Global prasentiert sich die
Landmaschinenbranche in einer guten
Verfassung», konstatiert Adrian Schiirch.

Fachgruppe H: Hersteller

Président: Roger Kollbrunner, Geschéftsfiih-
rer der Aebi-Gruppe, Burgdort.

In der Fachgruppe H sind die Firmen zu-
sammengefasst, die im Schweizerischen
Landmaschinenverband organisiert sind
und in der Schweiz noch eine eigene Fa-
brikation haben. Im Mitgliederverzeichnis
des SLV sind sieben Firmen aufgeflhrt,
von ihnen verfiigen in der Landtechnik
aber nur noch vier Uber eine nennens-
werte Eigenfertigung: Gafner AG (Wald),
Rapid Technic AG (Killwangen), Tanner
AG (Langnau) und Aebi (Burgdorf). Es
gibt selbstverstandlich noch wesentlich
mehr Betriebe mit eigener Produktion,
aber diese sind nicht Mitglieder beim SLV
bzw. nicht bei dieser Fachgruppe aufge-
fihrt.

Die Aufgabe der Fachgruppe sieht Roger
Kollbrunner darin, klar und deutlich auf
die Standortvorteile in der Schweiz hin-
zuweisen. Dabei denkt er namentlich an
das vorhandene Know-how, an die hohe
Motivation in der Belegschaft und an
die Qualitatsarbeit bei den hergestellten
Bauteilen, Maschinen und innovativen
Techniksystemen. Wenn diese Faktoren
ausgespielt werden, sei es moglich, in der
Schweiz zu konkurrenzfahigen Preisen zu
produzieren, ist er iberzeugt. Kostensen-
kungen kénnen insbesondere auch durch
den Einbezug von Zulieferfirmen erreicht
werden, die durch spezielles Know-how
hohere Stlckzahlen und noch mehr
Qualitat erzielen. Lange oder zu lange
hatten auch Hersteller von Traktoren
und Landtechnik in einem geschitzten
Markt produziert. Dies habe der Fitness
geschadet, ist Roger Kollbrunner tber-
zeugt: «Schweizer Betriebe mussen sich
fit machen, um sich im Exportgeschaft zu
behaupten.» M
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