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Auf der Schwelle zum Millennium

Die "ht!ll

Der neue Direktor des SVLT,
Jiirg Fischer, hat nach der
Lebre als Maurer die Matura
nachgeholt und anschliessend
an der ETH in Ziirich Agrono-
mie studiert. Danach wirkte er
an der FAT als wissenschafili-
cher Mitarbeiter im europdi-
schen Projekt CAPRI (Commion
Agricultural Policy Regional
Impact Analysis) mit, bei dem
es um eine Lagebeurteilung
der aktuellen Situation, aber
auch um zukiinflige Entwick-
lungen der Landwirtschaft in
Europa ging.

leder
sind
unsere
Kunden

An der ausserordentliche Zen-
tralvorstandssitzung vom 26.
Januar 1999 wihlten die Pri-
sidenten und Geschiftsfiihrer
der Sektionen Jiirg Fischer
zum neuen Direktor und Ge-
schiftsfithrer ab 1. Oktober
1999. Bereits seit 1. Juli ist er
fiir den SVLT titig. Nach hun-
dert Tagen im Dienst zieht er
eine erste Bilanz.

Schweizer Landtechnik:

Wie wurden Sie im Verbands-
zentrum aufgenommen,

Ihre ersten Eindriicke?

Seit dem 1. Juli bin ich fiir den SVLT
tatig. Im Verbandszentrum wird mei-
ner Meinung nach sehr gute Arbeit ge-
leistet. Das Arbeitsklima ist freundlich
und positiv, die Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter sind zuvorkommend und
orientieren mich stindig kompetent
iiber laufende Geschifte wie auch
tiber wichtige zuriickliegende Ereig-
nisse. Zu meinen ersten Aufgaben
gehorten die Zusammenstellung des
Budgets und das Arbeitsprogramm
2000. Auf diese Art bekomme ich
schnell eine Ubersicht {iber wichtige
Bereiche des SVLT und hoffe, moglichst
schnell mit den Verbandsgeschiiften
vertraut zu werden, um sie an der
néchsten Delegiertenversammlung
kompetent vertreten zu konnen.

Haben Sie sich bereits
Gedanken zur gegenwartigen
Situation des Verbandes
gemacht?

Ja, natiirlich. Mit der Studie SVLT 21 ist
die Marschrichtung ins 21. Jahrhun-

dert skizziert, die Leitplanken sind ge-
setzt. Das verfasste Konzept l4sst aber
einigen Spielraum offen, den es zu
Nutzen gilt. Der Verband soll auch in
Zukunft unabhingig sein und im
landtechnischen Bereich stark und
kompetent orientieren kinnen. Die
Verbandszeitschrift «Schweizer Land-
technik» bzw. die «Technique Agri-
cole» sollen klar iiber die technischen,
politischen und gesetzlichen Vorgaben
und Neuerungen orientieren, aber
auch Raum fiir die Mitglieder lassen.
Die Mitglieder sind unsere Kunden
und verdienen daher unsere bestmég-
liche Unterstiitzung. Sie stehen im
Mittelpunkt unseres Auftrags und sol-
len qualitativ hochstehende Dienstlei-
stungen empfangen kdnnen. Auch die
Sektionen miissen weiterhin gepflegt
werden, sie stellen die Verbindung zur
Dachorganisation her und sind die
wichtigsten Bindeglieder. Die guten
Vorgaben in diesem Bereich sollen
fortgesetzt werden. In den Sektionen,
die ich bis jetzt kennen gelernt habe,
wird sehr gute Arbeit geleistet.

Wie sehen Sie die zukunftige
Entwicklung, wie meistert

der SVLT die Hurde ins

21. Jahrhundert erfolgreich?
Der Verband ist grundsitzlich in einer
guten Verfassung. Mit den drei Stand-
beinen Interessensvertretung/Dienst-
leistung, der Zeitschrift «Schweizer
Landtechnik» und den Weiterbil-
dungszentren Riniken und Grange-
Verney ist er gut positioniert und hat
eine solide Ausgangslage. Das Ver-
bandszentrum in Riniken besitzt eine
hervorragende Infrastruktur und
kann so optimal fiir die Weiterbildung
eingesetzt werden. Der Weiterbildung

kommt in Zukunft in der Landwirt-
schaft eine immer wichtigere Rolle
zu. Die Landwirte miissen unterneh-
merisch denken und ihre Mittel opti-
mal einsetzen. Hier bieten die Weiter-
bildungskurse das Riistzeug fiir den
(wirtschaftlichen) Erfolg. Wir miissen
auch in Zukunft seriés informieren
und immer ein offenes Ohr fiir die An-
liegen der Mitglieder und Sektionen
haben. Vielleicht konnen die heutigen
Dienstleistungen in gewissen Berei-
chen ausgebaut werden, so dass der
Kundennutzen der SVLT-Mitglied-
schaft noch stirker sichtbar wird. Es
sind momentan viele Ideen da, die
aber vor einer Einfiihrung serios ab-
geklért werden miissen.

Im Verband schauen wir positiv ins
nichste Jahrtausend. Der starke Wan-
del, der sich im Moment in der (Land-)
wirtschaft vollzieht, bietet neben den
Gefahren auch neue Chancen, die es
konsequent zu niitzen gilt. Ich habe
Vertrauen in die innovative Haltung
der Schweizer Landwirte und der
Landtechnikbranche. Sehr viele gute
Beispiele habe ich bisher gesehen, das
stimmt mich zuversichtlich.

Schweizer Landtechnik
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