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Maschinenmarht

Traktoren:

Uas apie

Wolfgang Kutschenreiter

In einem engeren Wettbe-
werbsfeld werden die Unter-
nehmen unter Beweis stellen
miissen, inwieweit die Stra-
tegie der Kriftebiindelung
ihre Kostenstrukturen und
ihre Marktpositionen wirklich
nachhaltig gestirkt hat. Wie
sind die Unternehmen gewach-
sen, wie haben sie ihre Krifte
gebiindelt, und wie haben sich
die Anforderungen des Mark-
tes verindert? Das untersu-
chen wir in der hier vorliegen-
den Momentaufnahme.

lr gebiindelten Rrafte

Chancen
und Risiken

Der Weltmarkt fiir Landmaschinen
wird auch kiinftig weiter steigen. Da-
bei zeigt die Entwicklung allerdings,
dass die Mérkte in Westeuropa und
Nordamerika eher schrumpfen und
dafiir die Mirkte im asiatischen
Raum und in Stidamerika wachsen.
Dort hat sich von 1975 bis 1995 der
Traktorenbestand im landwirtschaft-
lichen Einsatz fast verdoppelt, wihrend
der Zuwachs in Westeuropa und Nord-
amerika der Zuwachs in der gleichen
Zeitspanne nur noch 8% betrug! Das
erklart zum Teil auch das rasante
Wachstum der ftinf global bzw. trans-
national agierenden Hersteller: Der
Landmaschinenumsatz der vier an
der Wallstreet notierten John Deere,
New Holland, Case und Agco verdop-
pelte sich allein in den vier Jahren im
Vergleich 1993 zu 1997.

Diese vier Unternehmen zuziiglich
der zwei transnationalen Europier
Same/Deutz-Fahr-Gruppe und Claas
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Gebtindelte Krdfle auf
dem Traktorenmarkl:
Schein und Wirklichkeit ei-
nes vielfdiltigen Angeboles.
Das Bild entstand an
einer Demonstration der
Firma Gebr. Schaad,
Subingen: Was wire der
beste Motor und das

phantastischste Getriebe,

wenn die Reifen- und
Doppelbereifungstechno-
logen die Kraft nicht
bodenschonend auf den
Boden bréichten?

(Bild: Zw.)

beherrschen in Europa zusammen-
genommen rund 80% des Traktoren-
marktanteils und 98% des Marktes
fiir Méhdrescher und selbstfahrende
Feldhécksler. Zur erhohten Ausla-
stung ihrer Logistik-, Vertriebs- und
Marketing-Netzwerke sowie zur im-
mer stirkeren Integration in die
Landwirtschaft erweitern diese Anbie-
ter aber auch stetig ihre Longline. Je

drei unter ihnen haben in den letzten
zwolf Monaten zum Beispiel Tele-
skoplader und Feldspritzen neu in
ihr Programm aufgenommen. Joint-
ventures und Ubernahmen waren die
Basis dazu. Alle kamen gleichfalls in
den letzten zwolf Monaten auch —
in der Form von Joint-ventures mit
etablierten europdischen Bank-Insti-
tuten — mit eigenen Finanzierungs-
gesellschaften auf den Markt.

Mit zwei neuen Herausforderungen
sind die globalen Unternehmen kon-
frontiert: Die in ihrer Struktur, ihrem
Klima und ihren Einsatzbedingun-
gen stark segmentierten Mirkte dieser
Welt erfordern ein stark differenziertes
Produktangebot in Technik, Ausstat-
tung und Preis eines Traktors. Ahn-
lich wie die Automobil- oder Lastwa-
gen-Industrie sind diese Unterneh-
men also dabei, ihre Plattformstrate-
gien zu erweitern, um immer mehr
von einem standardisierten Grund-
konzept auf regional differenzierte
Technik eingehen zu konnen. Die
zweite neue Herausforderung ist das
wachsende Risiko besonders der
Wachstumsmirkte. Wachstumsregio-
nen in Asien, Siidamerika und Osteu-

ropa sind 1998 zu Krisenregionen ge-
worden und haben die Unternehmen
zu radikalen Einschnitten in ihrer
Planung fiir 1999 gezwungen. Das
erfordert wachsende Flexibilitiit!

Die Synergien

Marktmacht vergréssern, neue Pro-
duktsegmente  erschliessen, neue
geographische Regionen erschliessen,
Vertriebskapazititen auslasten und
Kosten senken — das hatten wir als
Antriebsmotoren fiir den Trend der
Kriftebiindelungen definiert. Dabei
kristallisieren sich jetzt drei neue
Richtungen stérker heraus: Erstens
konsolidieren die Unternehmens-
gruppen jetzt stirker das in den letz-
ten Jahren Erworbene. Zweitens ko-
operieren die Gruppen noch stirker
miteinander in den schwécher besetz-

ten Marktsegmenten der unteren PS-
Klassen. Drittens konsolidiert sich
auch das Feld der spezialisierten
Komponenten — Lieferanten. Die bei-
gefiigten Ubersichten iiber die drei
leistungsbestimmenden Baugruppen
Motor, Getriebe und Antriebsachsen-

Die vier Amerikaner und
ein Europdier beberrschen
rund 80% des Traktoren-
markles (178000 Trakto-
ren) in Westeuropa. Die
verkaufte Stiickzahl betrug
1997 178000. Daran
bartizipierten New
Holland (NH) mit 21%,
Agco (ME, Renault) mit
17%, Same/Deutz-Fabr
Group (SDF) und John
Deere (JD) mit je 14%
sowie Case [H mit 13%.
(Bildmaterial: Werkfotos
und SVLT-Bildarchiv)
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Maschinenmarht

Unternehmen Allgemeinkosten Forschung Nettoumsatz 1997 Nettoumsatz 1997 Nettogewinn
Anzahl Angestellte 1997 (1993) und Entwicklung gesamt Landmaschinen nach Steuern 1997
1997 (1993) 1997 (1993) (+ % seit 1993) (+ % seit 1993) (% Rendite)

Die 4 US-Borsen notierten Unternehmen John Deere, New Holland, Case und Agco in Mio. US-$
John Deere 1321 (844) 412 (270) 12791 (66%) 7163 (76%) 955 (7,5%)
34 420 (33070)
New Holland 677 (525) 129 (100) 6007 (66%) 4578 (74%) 477 (7,9%)
19077 (18626)
Case 570 (526) 196 (95) 6024 (61%) 3647 (94%) 403 (6,7%)
18300 (17100)
Agco 275 (52) 54 (8) 3224 (441%) 3224 (438%) 171 (5,3%)
10997 (2417)

Die 2 grossten européischen Landmaschinen-Unternehmen in Mio. DM

Claas 387 1914 (98%) 1694 (98%) 53 (1993: —21 Mio.)
5571
SDF 1765 1765 30
2430

Tabelle 1: Konzentrationsprozess in der Landmaschinenbranche in Mio. § bzw. Mio. DM : Vergleich der Entwicklung der welt- und europaweit grossten
Landmaschinenfirmen zwischen 1993 und 1997. Man beachle die enorm gestiegenen Umsatzzablen im Vergleich zur Zunahme an Arbeilskrifien.
Darin kommit der Rationalisierungseffekt zum Ausdruck. Agco fallt mil seinen Leistungsparametern aus dem Rabmen. Diese Gruppe ist vor allem durch
Unternehmensakquisitionen gewachsen. Die Allgemeinkosten beziehen sich auf den Aufwand fiir die Dienstleistungen, namentlich in der Administration
und in der Logistik. Unternehmerisches Ziel ist es, diesen Kostenfaktor nach Moglichkeit zu senken.

Wichtige Geschiftsfelder

Standard-Traktoren, Full-Line
Systemfahrzeuge
Mihdrescher

Selbstfahrende Feldhicksler

Pressen
e Rundballenpressen
e Quaderballenpressen

Futterernte
o Mihwerke
e Schwader
o Kreiselheuer
o Ladewagen

Andere Landmaschinen

Golf und Garten
Erdbewegungs- und Baumaschinen
Kreditfinanzierung

Eigenstiindige Produktion
in der Unternehmensgruppe:

D, NH, CASE, AGCO, SDF

AGCO: Fendt Xylon, Fendt-Geritetriger
JD, NH, CASE, AGCO, SDF

D, NH, CASE, SDF

JD, NH, SDF
JD, NH, AGCO, SDF

JD, SDF
SDF
SDF
SDF

JD: Direktsaat, Teleskoplader, Feldspritzen; NH: Teleskoplader; CASE: Feldspritzen;
AGCO: Teleskoplader, Feldspritzen; SDF: Grassliner, Powerpress

 Geschiiftsfelder ausserhalb der Landwirtschaft

In)
JD, NH, CASE
JD, NH, CASE, AGCO, SDF

Tabelle 2: Wichtige Geschdfisfelder der globalen Longline-Anbieter

auf dem europdiischen Markt.

sowie die Ubersicht iber gegenseitige
Traktorenlieferungen bestitigen das.

JOHN DEERE ist in der Fertigung
von Motoren und Getrieben sehr
autonom und beliefert Hersteller
von Spezialmaschinen mit Motoren
sowie ausserhalb Europas mit seiner
«Funk»-Getriebetechnik. Im unteren

PS-Bereich bezieht JD Traktoren von
Renault und beliefert fiir diese PS-
Klasse Renault mit seinen Motoren.
Dariiber hinaus gibt es zwei Stan-
dard-Traktoren der Einfach-Kategorie
von Agritalia.

CASE hat mittlerweile die vollen An-
teile an Steyr erworben, bezieht von
St. Valentin Traktoren der Case-IH-

CS-Serie und konnte damit seine *

Prisenz auch im Griinland-Bereich
verbessern. Schmalspurtraktoren be-
zieht das Unternehmen von Agritalia.
Die neuen, leistungsverzweigten Ge-
triebe (CVT), die Steyr entwickelt hat,
stehen kiinftig auch der europdischen
Case-Produktion zur Verfligung und
sollen schrittweise eingefiihrt werden.
NEW HOLLAND bietet sein Trakto-
renprogramm in  gleicher Ausstat-
tung, aber mit unterschiedlicher Far-
be und Typenbezeichnung fiir Ford
und Fiatagri an. Mit Eintritt der neu-
en TL-Serie wird — kiinftig auch fiir
alle neuen Serien — in einem weiteren
Schritt der Vereinheitlichung fiir die
beiden Marken die gleiche Typenbe-
zeichnung eingefiihrt. Nur die Farbe
ist dann noch unterschiedlich. Es gibt
autorisierte Handler fiir beide oder
nur fiir eine der beiden Marken. Die
noch in Italien gefertigten Traktoren
haben Iveco-Motoren, die in UK ge-
fertigten Traktoren sind mit New-
Holland-Motoren versehen, und alle
Motoren werden laut neuer Planung
kiinftig aus einem Motoren-Joint-
venture unter der Kurzbezeichnung
«EEA» (European Engine Alliance)
kommen.

AGCO CORPORATION beinhaltet
seit Anfang 1997 auch Fendt — bis
dahin ein «Stand-alone»-Unterneh-

men. Agco hilt an ihrer horizontalen
Strategie der aneinandergereihten
Produktmarken mit jeweils techni-
scher Differenzierung fest. Innerhalb
der Gruppe herrscht also auch eine
grossere  Komponentenvielfalt und
-herkunft vor. Die européischen MF-
Werke von Agco in Frankreich und
England fertigen neben der Marke MF
auch Traktoren fiir die Agco-Marken
Agco-Allis und White sowie Iseki-
Traktoren und Grossschlepper fiir
Landini. Das Eigentum an den von
MF eingesetzten Perkins-Motoren
ging Ende 1997 an die Caterpillar-
Gruppe, fiir einen Betrag von {iber
einer Milliarde US-$. CATERPILLAR
seinerseits ist mit den 1997 etablier-
ten Joint-venture-Unternehmen mit
CLAAS-Mzhdreschern und Challen-
ger-Gummiraupen-Traktoren in das
Landmaschinengeschift  eingetre-
ten.

SAME/DEUTZ-FAHR mit den Mar-
ken Same, Deutz-Fahr, Hiirlimann
und Lamborghini ist beziglich der
leistungsbestimmenden Komponen-
ten weitgehend autark. Same fertigt
die Universalschlepper «Agroplus»
fiir Deutz-Fahr, allerdings mit Deutz-
Motoren. Kompakt- und Kleintrakto-
ren fiir Deutz-Fahr und Same kom-
men gleichermassen aus dem pol-
nischen Same-Joint-venture. Weitere
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Synergien in der Gruppe wurden 1997
durch die Ubersiedlung der Deutz-
Fahr-Schlepperproduktion von Koln-
Neuss in das Mihdrescherwerk
Lauingen und Ende 1998 durch den
Zusammenschluss der  bisherigen
Deutz-Fahr-Agrartechnik und ~ der
Deutz-Fahr-Erntetechnik in eine ver-
einheitlichte Gesellschaft geschaffen.
Mit der jetzigen Einfithrung der Same
Rubin und Diamond-Baureihe wur-
den weitere Baugruppen gemeinsam
eingefiihrt. Zug um Zug will Same
kiinftig die Technik seiner Marken
vereinheitlichen.

Uber diese fiinf transnationalen Un-
ternehmen mit 80% Traktorenmarkt-
anteil hinaus bestreiten drei nationa-
le Europzer den Grossteil der restli-
chen 20% des Marktes in Westeuropa:

Valtra, Renault und Landini

VALMET als skandinavischer Markt-
fihrer ging 1997 in die gleichfalls
finnische (und borsennotierte) PAR-
TEK-GRUPPE iiber und fiihrt jetzt das
internationale Markenzeichen VAL-
TRA. Valtra hat sich als lupenreiner
Traktorenspezialist auch auf Partizi-

pation an den globalen Wachstums-
mirkten eingestellt, mit Traktoren-
produktion in Brasilien und einem
1997 abgeschlossenen Vertriebs-Joint-
venture mit Claas. Ab 1998 bezieht
auch Valmet Kleintraktoren von
Agritalia. Neu aus 1998 ist auch ein
Traktoren-Joint-venture mit der in
Indien noch bestehenden Eicher-
Produktion. Valtra, mit Kapazititen
fiir rund 16000 Traktoren weltweit
ein relativ kleiner Hersteller, ist auto-
nom in der Traktoren- und Getriebe-
fertigung und liefert Motoren an an-
dere Landmaschinen- und Traktoren-
hersteller. HTZ ist ein im Aufbau be-
findliches Joint-venture von Valtra in
der Ukraine.

RENAULT als fithrende franzosische
Marke will 1999 einen weiteren Ver-
such zu mehr europiischer Prisenz
starten. Getriebe werden weiterhin in
dem Joint-venture GIMA mit Agco/MF
in Beauvais gefertigt. Auch Renault
bezieht vor allem Schmalspurtrakto-
ren von Agritalia.

LANDINI: Das italienische Unterneh-
men konzentriert sich analog zu Val-
met auf eine grosse Fertigungstiefe
und baut also mdglichst viele Bau-

~ Angetriebene

Marke =~ Motoren Getriebe
Fendt MWM Fendt VAY
Deutz ZF Dana
MAN
ME Perkins : MF Dana
L . MF - GIMA o
Case IH Perkins Case Carraro
CDC ZF
Steyr Steyr Steyr Steyr
Valmet
John Deere John Deere JohnDeere ~ ZF
o 1 JD—Funk  Danma
New Holland Iveco New Holland New Holland
New Holland Carraro
Deuez Deutz . Same i ZF
Same ‘Same Same LSme
Landini Perkins Landini Landini
Renault MWM Renault - Can‘aro
e - John Deere kMF—Gima . .
Valtra Valmet Valtra Dana
7F: Zahnradfabrik Passau mit Sitz in Friedrichshafen
CDC: Joint-venture fiir Motoren zwischen Case und Cummins
Dana: Dana Corporation ist ein globaler Lieferant von Bauteilen mit Sitz in Ohio, USA.
Dazu gehdren die britische GKN und die italienische Sige-Gruppe.

Tabelle 3: Herkunft von 3 leistungsbestimmenden Baugruppen von
12 fiibrenden Traktormarken aus europdischer Produktion.

Maxiwi
L (Mexico) Sy

Weltweite Krdfebiindelung

und Allianzen der

Traktorenhersteller.
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Unternehmens-Gruppe Marke i Serlenbezeichnung Lieferant
Case IH Case [H CS-Compact und CS-Serie Steyr-Case
MF o sl 2100 Pro — Serie Agitalia
Deere & Co. John Deere Serie 3000, 50 — 85 PS Renault
John Deere Serie 5000, 55 und 70 PS Agritalia
New Holland Ford L — Serie 65— 95 PS New Holland
 Fiatagri TL — Serie 65— 95 PS New Holland
SDF Deutz-Fahr Agroplus 60 + 70 PS mit Deutz-Motor Same (Dorado)
Deutz-Fahr Agroplus 75 + 100 PS mit Deutz-Motor Same (Silver)
Renault e iRenanlt e Schm nalspurtraktoren ' Agritalia
Valtra Valtra Schmalspurtraktoren Agritalia
Bl T il Gt Ao
Agco MF Schmalspurtraktoren Landini
Iseki ) . Iski Traktoren mehrerer PS-Klassen Agco/MF

Tabelle 4: Beispiele fiir gegenseitige Beligferung von Komplelt-Traktoren zwischen Herstellern in Europa
(innerhalb und ausserbalb der Unternehmensgruppe).

gruppen selbst. Dies trifft vor allem
auf die Getriebe, die Achsen und die
Kabinen zu. Es werden allerdings
Perkins-Motoren eingebaut. Ebenfalls
in der Grossenordnung von Valmet
kommt Landini jahrlich auf einen
Ausstoss von 17000 Traktoreinheiten.
AGRITALIA ist ein Joint-venture mit
einer Mehrheitsbeteiligung seitens

des Spezialisten fiir Traktoren der un-
teren PS-Klassen, der ANTONIO CAR-
RARO SpA und einer Minderheits-
beteiligung seitens Renault.

Unsere Grafik verdeutlicht die weit-
verzweigten Verbindungen der Trak-
torenhersteller. Unter den osteuropéi-
schen Herstellern Belarus, UTB, Zetor,
ZTS, Ursus und IMT sind allein Zetor

und damit ZTS sowie Ursus in mehr
oder weniger loser Kooperation mit
Deere bzw. Agco verbunden. Sie sind
praktisch alle untereinander oder
auch mit globalen Herstellern iiber
mogliche Synergien zur Zukunfts-
sicherung in Gespréchen. Gegenwart
und Zukunft dieser Osteuropzer sind
grossen Unsicherheiten unterworfen.

Die Heraus-
forderungen

Die Einfiihrung des Euro in zwolf eu-
ropdischen EU-Lindern ab 1999 wird
nochmals grossere Markttransparenz
und weitere Offnung der Mirkte
schaffen. Einige Traktorenhersteller
haben schon die Einfithrung einer
Euro-Preisliste und die Anpassung an
ein niedrigeres Durchschnittspreis-
niveau innerhalb dieser Linder an-
gekiindigt. Die Grenzbastionen sind
also weiter unter Beschuss, und Pro-
duzenten, die durch Nutzung von
{Ubernahmen und Allianzen ihre Her-
stellungkosten und Allgemeinkosten
gesenkt haben, werden das in Europa
unter Druck auch auf dem Markt aus-
spielen. Mittelfristig gehort zur Zu-
kunftssicherung der Traktorenher-
steller auch die Markterschliessung
Ost. Dort ist in den nZchsten Jahren
noch ein gewaltiger Verinderungs-
prozess zu erwarten. Das Gestalten
von neuen Biindnissen in diesen
Wachstumsmarkten und das stetige
Umgestalten der bestehenden Krifte-
biindelungen wird auch 1999 und
2000 fiir die Durchsetzungskraft der
Unternehmen entscheidend sein.

Ab soort e 4. Al it

Besuchen Sie uns an der AGRAMA. Halle 10, Stand 02.

Heuerntemaschinen.

V.

pART
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Halle 14
Stand 14.18

puen BCS-Scheibenmidher ROTEX
fiir Front- und Heckanbau
mit oder ohne PIRELLI-Aufbereitung: (pat.)

® extrem leise durch Mahblatt im Oelbad ® ohne Innenschuh
@ 3-Punktanbau seitenverschiebbar (fiir Doppelbereifung)
® keine «Streifenbildung» ® Mahbreiten 2,10 /2,45 und 2,85 m

Beratung, Verkauf und Service durch den off. BCS-Handler

fur die
Beratung und Verkauf SNOPEXAG
ST SNOPEX
J. Jost, 6420 Sempach LU 6850 Mendrisio TI
Tel. 041-460 20 84 fur die L Tel. 091-646 17 33/34

Landmaschinen

Motoristen -$ Werkstatten
Baumaschinen
“6,: ;‘A
23 \E\\ At

‘\\

P&“ \ domatech AG, 7000 Chur
Tel 081/286 94 14, Fax: 081/286 94 15, E-Mail: domatech@spm ch

arme

seit 1877

FOR 4 GREEN WORLD
MESSENEUHEITEN

Das schonste GULLEFASS der Welt — Der leistungsstarke
GULLESEPARATOR - Die einzigartige MAGNUM PUMPEN-
SERIE - Die revolutionaren PLUS-BEREGNUNGSMASCHI-
NEN

Bauer-Werkshandler

Ambhof Peter, Alikon Tel. 041/787 13 80
Elsener Herbert, Baar Tel. 041/761 25 41
Forrer Hanspeter, Frasnacht Tel. 071/446 36 71
Furrer AG, Lausen Tel. 061/921 22 48
Gerster AG, Benken SG Tel. 055/283 01 14
Hammerli E., Kriechenwil Tel. 031/747 77 19
Hofer Jakob, Oberaach Tel. 071/411 63 36

Holzer Landtechnik, Worben Tel. 032/384 19 59
Honegger & Co., Zizers Tel. 081/322 16 85
Howald AG, Uetendorf Tel. 033/345 52 20
Jungo Felix, Tentlingen Tel. 026/418 25 24
Keller Ludwig, Nussbaumen Tel. 052/745 19 85
Leiser AG, Reiden Tel. 062/758 24 02
Liithi Niklaus, Affeltrangen  Tel. 071/917 13 93
Mader Ernst, Niederwil AG  Tel. 056/622 54 54

Rohren- und Pumpenwerk BAUER GmbH, A-8570 Voitsberg/Austria

Senden Sie mir Prospekte Gber:  SL311.99
0 Zentralheizungsherde
0 Holz- und Kombiherde
Q) Elektro-Brotbackofen
Q Kachelsitzofen
0 Holzfeuerungskessel
Q Doppelkessel far

Holz oder Ol/Gas
Q0 Warmespeicher
O Warmepumpen
O Solaranlagen

Name

Vorname

Beruf

Strasse

PLZ/Ort

Telefon

Ofenfabrik Schenk AG
3550 Langnau i.E., Tel. 034 402 32 62

Schweizer Landtechnikh
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Die Fischer Maschinenfabrik AG in
Felben-Wellhausen feierte ihr 50-
jahriges Bestehen mit einer grossen
Jubildumsausstellung. Die Firma ver-
fiigt im Bereich Pflanzenschutz {iber
zwei Drittel Marktanteil in der
Schweiz.

Die Fischer AG hat ihren Hauptsitz im
waadtlandischen Fenil-sur-Vevey und

Pflanzenschutz: 50 Jahre Fischer

<& Turbomobil: jiing-
ste Generation fiir den
Weinbau.

§ Moderne Pflanzen-
schutztechnologie mit
elektronisch gesteuerter
Regulierung.

(Fotos: Roland Miiller)

Hauptfilialen in Felben-Wellhausen
TG und in Kirchberg BE.

Gegriindet wurde das Unternehmen
vor 50 Jahren von Traugott Fischer,
welcher iiber einen ausserordentli-
chen Erfindergeist verfiigte. So baute
Fischer im Jahre 1934 noch als Ange-
stellter der Firma Birchmeier die erste
Motorspritze der Schweiz. 15 Jahre

spater eroffnete er im Keller seines
Hauses seine eigene Werkstatt, ent-
wickelte und baute die erste Motor-
pumpe «Minor». Anldsslich einer
grossen Maikéfer-Invasion erfand er
den «Swissatom», ein Grossraum-
Spriithgerit, das heute noch eingesetzt
wird. 1954 erfand Traugott Fischer die
Hochdruckspritze und er baute 1956
den ersten Turbo-Zerstriuer fiir den
Obstbau. Aus diesem ging spiter das
Turbomobil hervor. Seit den fiinfziger
Jahren konnte die Spritzmittelmenge
schrittweise von 2000 bis 3000 Liter
auf rund 800 Liter je Hektare gesenkt
werden. Heute liegen die Ausbring-
mengen zum Teil bei weniger als
2000 Liter pro Hektare.

1954 trat Sohn Herbert und 7 Jahre
spiter Sohn Walter ins Unternehmen
ein. Anfangs der sechziger Jahre wur-
den die ersten Kolben-Membranpum-
pen fiir den Pflanzenschutz gebaut,
und die Firma begann mit der Fabri-
kation von Polyester-Behdltern an-
stelle der herkémmlichen Holzfasser.
Gleichzeitig wurde mit dem Bau der
ersten  selbstfahrenden  Spritzen
(Tractospray) begonnen und die Fi-
liale Frauenfeld eroffnet. Anfangs der
siebziger Jahre wurde die Geschifts-
leitung von der zweiten Generation
{ibernommen und das erste selbstfah-
rende Spritzgerét Turbomobil fiir den
Weinbau gebaut. Dazu kamen neue

Spriihbalken mit sektorieller Einspei-
sung und unabhzngiger Steuerung
fiir Feldspritzgerite, was wiederum
als eine echte Revolution in der Tech-
nik bezeichnet werden konnte.

Nachdem die Firma nach Fenil-sur-
Vevey umgezogen war, iibernahm sie
1987 die Firma Birchmeier. Anfangs
der neunziger Jahre setzte man auf
neue Marktsegmente und entwickelte
industrielle Geréte wie Spriihbalken
fir Reinigungsfahrzeuge und die
Ausriistung «Multiwind» zur Rauch-
bekémpfung bei der Brandléschung.

Eigene Produktion
Die Spritzgerite von Fischer sind so
konzipiert, dass die Zeit fiir die Vor-
bereitung der Maschinen moglichst
kurz ist und eine prézise Anwendung
gewdhrleistet wird. Der Gebrauchs-
komfort und die Arbeitssicherheit
sind optimal und gewihrleisten den
leichten Unterhalt der Maschinen.
Zu diesem Zweck plant und produ-
ziert Fischer seine Maschinen von A
bis Z in den eigenen Werkstétten. Sie
sind kompakt, leicht und FAT gepriift
und entsprechen den europgischen
Sicherheitsvorschriften.
Die Firma Fischer hat am Schweizer
Markt zusammen mit Birchmeier
einen Marktanteil von 69% bei den
Pflanzenschutzgerdten.

Roland Miiller

Verinderung bei der Maschinenfabrik

Hochdorf AG

Die Berner Aebi-Gruppe mit Sitz in
Burgdorf hat der Maschinenfabrik
Hochdorf AG ein Ubernahmeangebot
fiir den Bereich Kehrmaschinen un-
terbreitet. Sofern die Aktionzre ihre
Zustimmung geben, wird die Uber-
nahme dieses Bereichs per 31. De-
zember 1998 vollzogen werden.

Der Landmaschinenbereich, der in
den letzten fiinf Jahren sehr erfolg-
reich auf dem Gebiet der Giilletechnik
sich zum absoluten Marktleader ent-
wickelt hat, ist von dieser Massnahme
nicht betroffen und hat mit der Firma
Aebi in keiner Art und Weise etwas zu
tun. Dieser Bereich wird unter der bis-
herigen Fiihrung mit neuem Namen

AGRO-Technik Hochdorf AG weiterge-
fiihrt. Durch den Verkauf des Kehr-
maschinen-Bereichs an die Firma
Aebi wird dem Landmaschinenbe-
reich ein noch grosseres Wachstum
ermdglicht, als dies schon in den letz-
ten Jahren geschehen ist. Es ist ge-
plant, dass im Verlauf des kommen-
den Jahres 3—4 neue Arbeitsplitze ge-
schaffen werden. Das Produkteange-
bot wird erweitert, um noch besser als
bisher den Wiinschen und Anforde-
rungen unserer grossen Kundschaft
gerecht zu werden. Simtliche Pro-
dukte werden auch in Zukunft mit
dem Branchennamen MFH bezeich-
net.

Lely iibernimmt VGL-Speiser GmbH

Seit mehr als 35 Jahren arbeitet die
rein  eigenfinanzierte VGL-Speiser
GmbH, Ebikon, mit der Firma Lely
zusammen. Seit Januar 1999 hat nun
Lely die Vertriebsfirma VGL-Speiser
{ibernommen und den Namen auf
Lely-VGL-GmbH gewechselt. Deren
Firmensitz bleibt nach wie vor in Ebi-
kon LU, und die bisherigen Angestell-
ten samt Geschiftsleitung konnen
weiterbeschiftigt werden. Auch das
bisherige Vertriebsprogramm (Lely,
Brantner, Kirchner, Buchmann usw.)
bleibt das gleiche wie bis anhin. Von
Lely wird an der AGRAMA der Melk-
roboter «Astronaut» ausgestellt.

Die Lely-Gruppe zeichnet sich aus

durch eine Produktespezialisierung
in der Bodenbearbeitung, im Griin-
landbereich und in der AMS-Techno-
logie (Melkroboter). Weltweit sind in
20 Lely-Gesellschaften tiber 1000 An-
gestellte beschaftigt. Es handelt sich
bei den Gesellschaften um unabhén-
gig gefiihrte, regional aktive Unter-
nehmen.
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