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Maschinenmarkt

Werner Biibler SVLT

Ein Jahr nach der gross
aufgemachten Einfiihrung der
neuen Produktereihe vor 7000
Hindlern, Lieferanten und
Mitarbeitern in Orlando zog
die New-Holland-Fiihrung an-
lasslich der SIMA in Paris vor
der Fachpresse eine Jahres-
bilanz. Die Stimmung war op-
timistisch, denn die Resultate
von 1996 im weltweiten Land-
maschinenhandel sind fiir
New-Holland ausgezeichnet,
konnte doch der Absatz der
New-Holland-Produkte mit ei-
nigen Ausnahmen in allen Lin-
dern gesteigert werden.

Die Konzernfithrung ist tiberzeugt,
dass der Trend in diese Richtung an-
halten wird. Als Grund sehen die ver-
antwortlichen Manager den wegen
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der wachsenden Weltbevilkerung
ansteigenden Bedarf an Grundnah-
rungsmitteln und die weltweit stark
abgenommenen  Getreidereserven,
welche dazu fiihren werden, dass
weltweit die Anbauflichen massiv
vergrossert - werden  miissen.  Als
Schweizer dies zu Kenntnis nehmen
zu miissen ist schmerzhaft, wenn
man bedenkt, dass unsere Landwirt-
schaft gezwungen wird, Produktions-
fldchen stillzulegen. Nun, vielleicht
steckt der Optimismus von New
Holland unsere Landwirtschaftspoliti-
ker an, was sie dazu animieren sollte,
unserer Landwirtschaft eine Chance
aus dem Blickwinkel von New
Holland einzurdumen.

Wer ist New Holland?

New Holland konstruiert, produziert
und verkauft eine vielfaltige Auswahl
an Traktoren, Mihdreschern, Feld-
hiickslern, Ballenpressen und andern
Erntemaschinen. Im weiteren Trau-

ahr

benlesemaschinen, leichte Industrie-
ausrlistungen und Baumaschinen.
Landmaschinen werden unter den
Namen New Holland sowie unter den
traditionellen Markennamen Fiat-
agri, Ford, Versatile und Braud ver-
kauft.

Baumaschinen werden sowohl
unter dem Markennamen Fiat-Hita-
chi als auch unter FiatAllis angebo-
ten.

Leichte Baumaschinen tragen
die Markennamen New Holland, Ford
und Fiat-Hitachi Compact Line.

Mit jdhrlichen Einnahmen von 5.5
Milliarden Dollar liegt New Holland
an der Weltspitze in der Landmaschi-
nenbranche. Das Unternehmen ist
Marktfithrer im Bereich Traktoren in
den meisten europdischen sowie in
vielen bedeutenden Lindern Latein-
amerikas und im pazifischen Raum.
Der Konzern betreibt 13 Forschungs-
und Entwicklungszentren und ver-
fiigt tiber 18 Werke und 26 Verkaufs-
organisationen in der ganzen Welt. In

Friiher die Markenbezeichnung fiir
die gelben Mdbhdrescher, gibt New
Holland heute den Namen fiir den
grossten Konzern in der Landma-
schinenbranche. TF 78 unterwegs
im amerikanischen Weizengtirtel.

Europa besteht eine technische Zu-
sammenarbeit mit den spezialisierten
Motorenherstellern  Cummins und
Iveco. Drei Produktionszentren, ein
Joint-venture-Geschift in Japan und
New Holland Logistics beschiftigen
18800 direkte Angestellte. Das Pro-
dukteangebot wird von einem Netz
von 5600 Vertriebspartnern in iiber
150 Landern verkauft und betreut.
Das Unternehmen unterstiitzt seine
Vertriebspartner und Kunden mit 9
eigenen Finanzunternehmen in Eu-
ropa und Nordamerika. New Holland
ist ein Tochterunternehmen der Fiat-
Gruppe, der'69% der Unternehmens-
anteile gehdren. Der neue Konzern
entstand am 7. Mai 1991 durch den
Zusammenschluss von FiatGeotech
und Ford New Holland. Der Ge-
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schiftssitz befindet sich in London,
und die Gesellschaft ist seit dem 1.
November 1996 an der New Yorker
Borse kotiert.

SIMA-Silbermedaille fiir
New Holland

Das mit einer Silbermedaille ausge-
zeichnete  CAN-Glasfaserkommuni-
kationsnetz wird auf Traktoren, Mah-
dreschern und  Selbstfahrhiickslern
eingesetzt. Es besteht aus einem
Mehrkanal-Bus-System CAN  (Con-
trolled Aera Network) und verwendet
fiir die Dateniibertragung Glasfaser-

kabel. An allen strategisch wichtigen
Punkten einer Maschine (z.B. Mih-
drescher TF 78: Kabine, Motor und
Elektrik) wird eine Elektronikbox mit
den Sensoren und Befehlsorganen
dieses Bereichs mittels einer kurzen
elektrischen Leitung verbunden. In
diesem Bereich erfolgt der Informa-
tionsfluss auf analogem Weg durch
elektrische  Signale. Anschliessend
werden diese Boxen miteinander und
mit der Zentraleinheit mit Glasfaser-
kabeln vernetzt, welche die Informa-
tionen in optischer und numerischer
Form weitergeben.

Moderne Mdhdrescher besitzen eine

Reihe von elektrischen Steuerungs-
elementen  (Elektroventile, elektri-
sche Stellglieder etc.) zur Bedienung
verschiedener Organe. Diese Organe
werden zudem von Sensoren {iber-
wacht (Temperaturfiihler, Druckmes-
ser, Drehzahlmesser etc.) Das Kom-
munikationssystem CAN mit Glasfa-
serkabeln ermdglicht den storungs-
freien Dialog zwischen den einzelnen
Organen.

Vorteile fiir den Anwender:

Information: Der Fahrer hat auf
dem Bildschirm in seiner Kabine

dank eines Host-Programmes soforti-
gen Zugriff auf die Funktionsdaten
der Maschine.

Kontrolle und Autodiagnose:
Das System ist in der Lage, eventuelle
Storungen zu erkennen und den Fah-
rer dartiber zu informieren.
Sicherheit: Das System analysiert
die Befehle und sperrt Befehle, welche
fiir die Maschine gefihrlich werden
konnten. Es ist zudem unempfindlich
auf elektrische Storungen (Einfluss
von Hochspannungsleitungen). Ein-
fache Wartung mit integriertem Hilfs-
programm.

Antonio Carraro

Neuinvestitionen

Die fiir die ndchsten drei Jahre an-
gesetzten neuen Investitionen von
Antonio Carraro sollen 30 Mrd. Lire
(ca. 24 Mio. Fr.) betragen; in dersel-
ben Zeitspanne wird eine Steigerung
des Umsatzes von ca. 50% erwartet. Es
sollen etwa 100 Personen eingestellt
werden, darunter Entwurfsingenieu-
re, hochqualifiziertes Fachpersonal
und Facharbeiter.

Im Jahre 1996 haben {iber 7500 Ma-
schinen aus 15 Serien das Werk von
Antonio Carraro verlassen, der Firma
aus Padua, die auf dem Sektor der
Multifunktions-Traktoren fiir Sonder-
kulturen und der Maschinen fiir die
Griinpflege in Europa eine fiihrende
Position einnimmt und weltweit auf
den ersten Ridngen liegt. Antonio
Carraro liegt in Italien hinsichtlich
der Anzahl Zulassungen auf dem
fiinften Rang (10% der Gesamtzu-
lassungen), ist jedoch das fiihrende
Unternehmen in der Herstellung von
Traktoren mit vier gleich grossen
Antriebsrddern.

Unter Einbeziehung der europii-
schen Tochterfirmen erwartet man
bei Antonio Carraro fiir das Jahr 1997
eine weitere Umsatzsteigerung von
20% (derzeit etwa 100 Mrd.); der
Anteil des Exportsektors liegt dabei
bei 60%.

«Dieses Jahr», so Marcello Carraro,

Geschiftsfiihrer der venetischen Fir-
ma, «konnten wir trotz der Wih-
rungseinschriinkungen und einem
eher schleppenden Verlauf der Mirkte
eine Steigerung von 15% verzeichnen,
was unserem Wachstumstrend der
letzten 10 Jahre entspricht. Spiirbar
war die Verkaufssteigerung unserer
Maschinen fiir die Griinpflege vor
allem in Mittel- und Nordeuropa. Auf
diesem Sektor erwirtschaften wir der-
zeit 40% unseres Umsatzes, Tendenz
steigend. In Italien z.B. ist der profes-
sionelle Markt eben erst entstanden,
wihrend der halbprofessionelle und
der Hobbymarkt tiberall stark wach-
sen.»

Investitionen

Die Investitionen betrafen in den letz-
ten beiden Jahren: Die Verdoppelung
der Montagestrassen; die Erweiterung
der Werksbereiche (neue Versuchs-
pisten); die Einfiihrung hochent-
wickelter Verwaltungs- und Organi-
sationsanlagen (Software auf Unix-
Plattform, CAD-Stationen); die Ver-
besserung der internen Dienstleistun-
gen (Kongresshalle, Restaurant).

1997 sollen vervollstindigt werden:
Eine neue, 14 000 m’ grosse Werk-
halle, mit den neuen Biiros und
Arbeitszentren; Erweiterung der Ab-

teilungen fiir Fertighearbeitung und
Qualitdtskontrolle; Fertigstellung der
qualitativ und funktional hochent-
wickelten Einrichtungen des Studien-
und Forschungszentrums, fiir das die
gesamte Betriebsorganisation mit der

Einstellung des neuen hochqualifi-
zierten  Fachpersonals ~ {iberarbeitet
wurde; zu guter Letzt sollen der ge-
samte technische Kundendienst und
das Informatiknetz erweitert werden.

Ubernahme von Kemper

Der weltweit fiihrende amerikanische
Landmaschinenhersteller John Deere
tibernimmt, die Geschiftsanteile der
Maschinenfabrik ~ Kemper ~ GmbH,
Stadtlohn. Wie beide Unternehmen
dazu mitteilten, wird John Deere
durch die geplante Ubernahme sein
Landmaschinengeschift — ausweiten
und insbesondere um die von Kem-
per gefertigten Maiserntevorsiitze fiir
Feldhcksler erginzen.

Als Mitglied der John Deere-Gruppe
bleibe Kemper fiir die Entwicklung
und Produktion seiner Produkte voll
verantwortlich. Auch die Belieferung
der Kemper-Kunden erfolge unverén-
dert tiber das Vertriehsnetz des Stadt-
lohner  Unternehmens. Die  Uber-
nahme bedarf allerdings noch der
Genehmigung durch das Bundeskar-
tellamt in Berlin.

aschinenfabrik Malters

"M
o Jauchepumpen
ANKHRAUSER : =55
o Schaufelrihrwerke

o Krananlagen

Tecnnik d\\e Silortihrwerk Turbo

| .. \)!
, “beﬂe » Chromstahl Ausfilhrung

» bewdhrtes Getriebe von Schaufelriihrwerk
» mit Laufsteg und Alu-Wetterschutzdach
max. Riihrwirkung

Ihr Landmaschinenhandler oder wir beraten
Sie gerne unverbindlich und kompetent

Maschinenfabrik, 6102 Malters
A 041/497 11 58 041/497 33 52
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