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Beschickungsbunker

Beim Kalibrieren und Sortieren muss
eine Arbeitskraft regelméssig Kartof-
feln vom Lagerhaufen auf die Kalibrier-
maschine schaufeln. Und diese Ar-
beitskraft fehlt vielleicht gerade: Mit
Hilfe eines Beschickungsbunkers lasst
sich die der Kalibrier- und Sortier-
maschine zugefihrte Kartoffelmenge
stufenlos dosieren. Damit ist erst noch
die grossere Regelmassigkeit gewahr-
leistet, als wenn jemand schaufeln
musste.

Paloxen-Fullgerat

Das Absacksystem an der Sortierma-
schine befriedigt mangels Arbeitskraf-
te auch nicht mehr. Abgesehen davon,
dass Speisekartoffeln heute in Paloxen
abgeliefert werden. Doch wie soll man
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diese unter die Auswurféffnung der
Sortiermaschine stellen? Rein unmdg-
lich. Also verwendet man flir deren
Beschickung ein Forderband mit dem
Nachteil, dass die Fallstufe mehr als
einen Meter betragen kann und Scha-
den an den Kartoffeln nicht ausbleiben.
Die Lésung von Hans Wyss: ein Palo-
xen-Fllgerat. Die Kartoffeln rollen Gber
Gummischirzen von der Sortierma-
schine auf ein kleines Férderband und
Uberwinden darauf die Bordkante der
Paloxe. Diese liegt, wenn sie noch leer
ist, fast waagrecht, so dass die Kartof-
feln auf die Seitenwand rollen. Ein Ul-
traschall-Messkopf steuert einerseits
die hydraulisch betatigte Absenkung
und Aufrichtung der Paloxe und ande-
rerseits die Abschaltung der Anlage
bzw. die Umschaltung auf die nachste
Paloxe, wenn die erstere voll wird. Alle
Ubergange sind mit Gummischiirzen
versehen, so dass die Knollen nie fal-

len, sondern immer rollen. Ein Gummi-
keil sorgt fur die gleichmassige Vertei-
lung der Knollen in der Paloxe.

Hans Wyss will die Gerdte preislich
gunstig anbieten. Die Lieferanten von
Walzen, Lagern, Hydraulikzylindern,
Blechen, Gummib&andern usw. waren
aber nicht bereit, die Ware zum Detail-
handelspreis zu liefern. Erst die Zu-
sammenfassung seines Bedarfes in
Kleinserien verhalfen ihm zu vorteilhaf-
teren Konditionen.

Hans Wyss hat als Nebenerwerb die
Konstruktion von Maschinen fiir das
Kartoffeln-Handling gewahlt. Er baut
sie nicht auf Vorrat, sondern nur auf
Bestellung. Ein Markt ist vorhanden,
denn die Ablieferung von Speisekar-
toffeln sei mit vielen Problemen behaf-
tet. Seine Gerate wirden einige davon
I6sen, ist sich Hans Wyss gewiss.

Case und Steyr planen
gemeinsame Zukunft

Case Corp. und Steyr-Daimler-Puch
AG vereinbaren Case Mehrheitsbe-
teiligung bei Steyr Landmaschinen-
technik GmbH

Case Corporation und Steyr-Daimler-
Puch AG haben eine Vereinbarung ge-
troffen, wonach Case eine Mehrheits-
beteiligung von 75% an dem O&ster-
reichischen Landmaschinenhersteller
Steyr Landmaschinentechnik GmbH
(SLT) erwirbt. Die Vereinbarung um-
fasst die Bereiche Entwicklung, Pro-
duktion sowie Vertrieb der SLT in
St.Valentin/Osterreich.

Mit dieser Mehrheitsbeteiligung ge- -

winnt Case eine zusétzliche Traktoren-
Produktlinie, die Uber Produktmerkma-
le verfugt, die von Kunden und spezi-
ellen Méarkten wie Deutschland, Oster-
reich, der Schweiz und einigen Regio-
nen Frankreichs nachgefragt wird.
«Steyr ist fUr uns ein idealer Partner.
Das Steyr Know-how und die Produk-
te in diesem Traktorensegment ergén-
zen die Case IH Angebotspalette und
bieten damit hervorragende Chancen
fur unser Wachstum in Europa», er-
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klarte Leopold Plattner, Vizeprasident
und Managing Director, Case Europe.
«Case entschied sich flir diese Akqui-
sition im Rahmen seiner Strategie,
gewinnbringende Wachstumschancen
auf neuen Markten und mit neuen Pro-
dukten zu realisieren.

SLT erhalt Gber die internationale Case-
Organisation Zugang zu einem starken
europdischen Handlernetz. Gleichzei-
tig ergénzt SLT seine Produktepalette
mit Case-Traktoren im oberen PS-Be-
reich, die zuklinftig auch Gber das Steyr
Distributionsnetz  verkauft werden.
Generaldirektor Dr. Rudolf Streicher er-
klarte: «Diese Vereinbarung zwischen
SLT und Case ist ein weiterer wichtiger
Schritt fir die Globalisierung der Pro-
dukte und Technologie von SLT. Durch
die Vereinbarung erhalten wir die Még-
lichkeit, sowohl in unseren bestehen-
den Markten als auch in neuen Méark-
ten zu expandieren. Darliber hinaus
wurde beschlossen, dass die Getriebe-
und Komponentenzulieferungen fur
die Traktorenproduktion von SLT in
St.Valentin durch Steyr-Antriebstech-
nik erfolgt.»

Die Steyr Landmaschinentechnik
GmbH mit Hauptsitz in St.Valentin, ist
eine 100prozentige Tochter der Steyr-
Daimler-Puch AG. Seit 1947 produziert
die Steyr-Daimler-Puch AG landwirt-
schaftliche Maschinen. 1995 erwirt-
schafteten die rund 400 Mitarbeiter
in der Sparte Landmaschinentechnik
220 Millionen Franken Umsatz.

Case Corporation, mit Sitz in Racine,
Wisconsin USA, einer der weltweit
fihrenden Hersteller und Vertreiber von
Land- und Baumaschinen, erwirtschaf-
tete 1995 einen Umsatz von 6,25 Milli-
arden Franken. Uber sein Vertriebsnetz
von etwa 4100 unabhangigen Handlern
vertreibt Case seine Produkte in lber
150 L&ndern. Case Credit Corporation,
eine 100prozentige Tochter der Case
Corporation, betreute 1995 ein Port-
folio an Finanzierungs- und Leasing-
vertragen im Bereich Bau- und Land-
maschinen von Uber 4,8 Millionen
Franken.

In der Schweiz werden die Marken
«Case IH» weiterhin Gber das Handler-
netz der Rohrer-Marti AG, Dallikon und
«Steyr» weiterhin Uber das Héandler-
netz der Rapid Maschinen und Fahr-
zeuge AG, Dietikon vertrieben.

Rapid Maschinen und
Fahrzeuge AG,
Rohrer Marti AG
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Maschinenmarkt

An der Jahresversammlung der Agrarjournalisten

Globalisierung der Méarkte

Die Schweizerische Vereinigung der
Agrarjournalisten SVAJ fiihrte auf
Einladung des Schweizerischen
Landmaschinenverbandes und der
Rapid Maschinen und Fahrzeuge AG
ihre Jahresversammlung in Dietikon
ZH durch. Eins zu Eins konnte man
erfahren, was es heisst, Strategien
zu entwickeln, um sich im schrump-
fenden Landtechnik-Markt zu be-
haupten.

Unter dem Thema «Globalisierung der
Landtechnik-Mérkte und die Auswir-
kungen auf den Handel in der Schweiz»
referierten Kurt Hauenstein, Prasident
des Schweizerischen Landmaschinen-
verbandes, und Emil Soller, Geschéfts-
fUhrer der Rapid Maschinen und Fahr-
zeuge AG, Uber die Entwicklung in der
Landtechnik-Branche. Ob generell ge-
sehen oder nur auf die Schweiz be-
zogen, der Markt wird zunehmend
hart umkampft. Weltweit gesehen zeigt
dieser Markt allerdings ein guinstigeres
Bild als auch schon. Im Zuge der
Knappheit auf dem Welt-Getreide-
markt haben die Preise markant ange-
zogen und die Investitionsbereitschaft

Rapid Maschinen und Fahrzeuge AG.
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Kurt Huenstein, Prasident des Schweizerischen Landmschinenverbands,
spricht Klartext zur «Globalisierung der Landtechnik-Mérkte.» Nachdenklicher
Zuhoérer und Referent aus eigener Anschauung: Emil Soller, Geschéftsfuhrer der

der Farmer erhdht. Auf den Schweizer
Markt wird die aufgehellte Grosswet-
terlage trotz der Preissenkungen bis
auf weiteres nicht durchschlagen.

Ein hundertfach begangener Weg, so
Hauenstein, sei die Angliederung ge-
eigneter Produktionsbetriebe, um zu
einer vollstdndigen Produktionspal-
lette mit dem Préadikat «Full-Liner» zu
kommen, ein zweiter Weg die Konzen-
trierung auf ein schmales Segment,
d.h. auf die Herstellung und die Pflege
eines hochwertigen Fabrikates, er-
ganzt durch die Handelstéatigkeit, um
so mdglichst umfassend den Land-
technik- und Kommunaltechnikmarkt
abzudecken.

«Die Produktionsmethoden in der
Landwirtschaft und die zur Verfigung
stehende Technologie beflligeln sich
gegenseitig», schloss Kurt Hauenstein
mit einer optimistischen Note. Dies
sei das Schwungrad der Landtechnik.
Wahrend global gesehen die Markte
im Westen stagnieren und schrumpfen,
wachse das Marktpotential in Asien,
Afrika und Sudamerika gewaltig. Die
Neustrukturierung von Fabrikation und
Handel durch Konzentrationen, Fusio-
nen und Kooperationen erhéhe die

(Photo: Zw.)

Chance als sog. «Global Players» auf
den Wachstumsmarkten prasent zu
sein.

drei magische
Buchstaben
in der
Arbeitswelt

Eine Beispiel fir den Weg der Spezia-
lisierung ist die Firma Rapid Maschinen
und Fahrzeuge AG in Dietikon, mit
ihrer Entwicklung des ersten hydrosta-
tischen Einachstraktors EUROhydro.
Dank der «modularen» Konstruktion
lasst sich das Grundgerat heute sowohl
fur die Landwirtschaft als auch fur den
Kommunalbereich hundertfach kombi-
nieren.

Auf dem Betriebsrundgang lernten die
Agrarjournalistinnen und -journalisten
das sehr leistungsféhige Dietikoner
Unternehmen kennen. Geschichte: K.
Welter und A. Rutishauser griindeten
die Rapid Motormaher AG» vor 70 Jah-
ren in Zlrich.

Die moderne Unternehmung funktio-
niert seit 1992 nach den Grundsatzen
des «Zertifizierten Qualitdtsmange-
ment-Systems» (ISO 9001): Jede Mit-
arbeiterin und jeder Mitarbeiter biirgt
fur die professionelle und qualitiativ
einwandfreie Arbeit und denkt per-
sonlich Uber die Optimierung des Ar-
beitsprozesses nach. Die Zertifizierung
ist fur Rapid eine grundlegende Vor-
aussetzung, um lukrative Fremdauftra-
ge zur Auslastung von Personal und
Maschinen hereinzuholen. Augenfallig
in der Produktion: die computerisierte
Fertigungstechnik auf multifunktionel-
len Werkzeugmaschinen (CNC Ma-
schinen). Diese sind online mit der Pro-
duktionsplanung und -programmie-
rung und der Produktionsiberwa-
chung verbunden.

Die menschliche Arbeitsleistung ist
nicht nur nicht fehlerfrei, sie verteuert
sogar das Produkt am meisten. Die
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logische Konsequenz dieser Binsen-
wahrheit ist bei Rapid, nicht anders als
sonst in der Wirtschaft, der Riickgang
der Belegschaft, abgefedert durch vor-
zeitige Pensionierungen von 350 Leu-
ten auf noch 180 Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter.

Der Landtechnikmarkt macht bei Rapid
heute 80 Prozent des Umsatzes aus,
die restlichen 20 Prozent erwirtschaftet
die Firma im wachsenden Geschéfts-
bereich der Areal- und Kommunaltech-
nik. Der Jahresumsatz betrug 1995
62,5 Millionen Franken.

Zur Lagerhaltung: Dort warten Uber
50 000 Ersatzteile zum Teil Gber Jahre
auf ihre Verwendung. Die Bewirtschaf-
tung des Ersatzteillagers ist eine der
ausserordentlich wichtigen Dienstlei-

40 Jahre SVAJ

auseinandersetzen.

Die Vereinigung der Agrarjournalisten mit 94 aktiven und 117 korrespondie-
renden Mitgliedern feiert im n&chsten Jahr ihren vierzigsten Geburtstag.
Briicken schlagen innerhalb der Landwirtschaft und darliber hinaus, sei das
Hauptziel journalistischer Arbeit in der Landwirtschaft, sagte der SVAJ-Pra-
sident Hans Mliller, seines Zeichens Bauernsekretar im Kanton St. Gallen. Die
Vereingung soll sich aus Anlass des runden Geburtstages an verschiedenen
Veranstaltungen mit den Aufgaben im Agrarjournalismus besonders kritisch

stungen des Importeurs, um kritische
Stillstandzeiten innert kurzester Frist
zu Uberbriicken und zufriedene Kun-
den Uber Jahre bei der Stange zu hal-
ten. Die Belieferung mit Neumaschinen
aber l&sst sich «just in time» organisie-

ren. Den EUROhydro und alles, was
dazu gehort, dirfte jeder Kéufer im
Prinzip nach seinen Bedurfnissen sel-
ber auswéhlen und zusammenbauen,
wenn er dafiir einen Tag Zeit aufbrin-
gen konnte. Zw.

Rapid-Gruppe

Bewahrung in schwierigem

Umfeld

Die in Dietikon, Zilrich, domilizierte
Rapid-Gruppe mit ihren drei Ge-
schéftsbereichen Maschinenfabrik
(Rapid Maschinen und Fahrzeuge AG,
Dietikon); Dienstleistungen (Rapid M+F
Services AG, Dietikon) und Ober-
flachentechnik (Harterei Wiederkehr
AG, Urdorf, Harterei Rees GmbH,
Wehingen BRD) gehért ebenfalls zu

den Firmen, die sich auch in schwie-
rigem Umfeld im vergangenen Jahr po-
sitiv entwickelt hat. Das gilt sowohl
fur den Geschaftsbereich Maschinen-
fabrik mit einer Umsatzsteigerung von
7% als auch fir den Geschéftsbereich
Oberflachentechnik mit einer Umsatz-
steigerung von 23%.

Die nach den Fachempfehlungen zur

Rechnungslegung (FER) prasentierte
konsolidierte 'Rechnung zeigt mit
einem konsolidierten Ergebnis von Fr.
2,54 Mio. ein gegeniber dem Vorjahr
deutlich verbessertes Ergebnis. Der
Bilanzgewinn der Holding (Rapid Hol-
ding AG) belauft sich auf Fr. 851 287.—,
wovon Fr. 450 000.— (5%) an die Ak-
tionédre ausgeschuttet werden.

Das laufende Geschaftsjahr wird zu-
riickhaltend beurteilt. Preissenkungen
bei landwirtschaftlichen Produkten
beeinflussen die Investitionsentschei-
de in der Landwirtschaft und damit den
Geschaftsgang der Maschinenfabrik.
In der Oberflachentechnik rechnet man
mit einem &hnlichen Ergebnis wie im
Vorjahr.

Neuer Vorsitzender in der
Claas-Geschaftsfiihrung

Neuer Vorsitzender der Geschéfts-
fihrung der Claas-Gruppe, Europas
grésstem Hersteller von Erntemaschi-
nen, ist Prof. Dr. Ing. Eckart Kottkamp.
Er bekleidete zuletzt die Position des
Vorsitzenden des Vorstands der Jung-
heinrich-Gruppe in Hamburg.

Prof. Dr. Kottkamp [8st damit Dr. Ger-
not Schafer ab, der das Unternehmen
nach fast zehnjahriger erfolgreicher
Tatigkeit als Geschéaftsfihrer Vertrieb
und zuletzt als Vorsitzender der Ge-
schéftsflhrung verlassen hat.

Der neue Claas-Vorsitzende ist 56
Jahre alt und besitzt durch seine Tatig-

LT 7/96

keit bei Jungheinrich langjahrige und
umfassende Kenntnisse in der Nutz-
fahrzeugbranche.

Kottkamp, ein geburtiger Westfale, stu-
dierte an der Technischen Hochschule
in Aachen (Spezialgebiet Nachrichten-
und Regeltechnik). Seinen beruflichen
Einstieg fand er 1967 beim Flugzeug-
Konzern VFW Fokker in Bremen. Ab
1974 war er als Mitglied der Projektlei-
tung massgeblich am Bau des ersten
bemannten europadischen Raumfahrt-
projekts Spacelab bei der VFW-Fok-
ker-Tochter Erno in Bremen beteiligt.
Im Jahre 1979 wechselte er in die Kraft-

fahrzeugsparte des Bosch-Konzerns,
wo er zundchst einen Geschéaftsbe-
reich fUhrte. Zweieinhalb Jahre spater
wurde er mit der Leitung des Ge-
schéftsbereichs der Industrieausri-
stung betreut.

In die Jungheinrich-Gruppe in Ham-
burg, die vor allem Gabelstapler und
automatische Lager- und Material-
flusssysteme herstellt, trat Prof. Dr.
Kottkamp im Jahre 1983 als Ge-
schéaftsfUhrer Technik ein.

1988 Ubernahm er den Vorsitz des Vor-
stands. Ebenfalls seit dieser Zeit fiihrt
er Lehrveranstaltungen an der Fach-
hochschule in Hamburg durch und er-
hielt daflir die Professur verliehen.

Service Company AG,
4538 Oberbipp
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SAME-Gruppe
auf Erfolgskurs

SLH, der grosste Schweizer Traktor-Importeur ex aequo mit Fiat/Ford in-
formierte Maschinenkundelehrer und -berater aus der Deutsch- und der
Westschweiz im oberitalienischen Treviglio liber die Geschéftspolitik von
SAME Deutz-Fahr und den hohen Qualitatsstandard in der Traktorenfabri-

kation nach SQS-Massstaben.

Rund 100 Traktoren verlassen jeden
Tag die Montagehallen Uber nicht we-
niger als drei Fertigungsstrassen. Zwei
Arbeitstage wirden also reichen fiir die
Herstellung des Schweizer Bedarfs der
Traktoren Hirlimann, SAME und Lam-
borghini (1995: 432 Einheiten).

Das Unternehmen ist heute in der
Lage, fur jeden Ausbaustandard, je
nach Komfortanspriichen und Gros-
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senklassen das richtige Modell und die
richtigen Sonderausriistung bereit zu
halten. Fir schweizerische Verhaltnis-
se besonders hervorgehoben seien die
neuen Modelle der SAME-Baureihen
Silver und Dorado, die unter anderen
Bezeichnungen mit praktisch identi-
scher Ausfihrung auch unter dem
Markenzeichen Hirlimann und Lam-
borghini gekauft werden kénnen.

Nichts mit dem Schweizer Markt zu tun,

Uber drei Monta-
gestrassen ver-
lassen tédglich
100 Traktoren die
Werkshallen.

Fertigungstiefe:
Markenzeichen
von SLH. Samtli-
che Bauteile vom
Motorblock Uber
die Achsen und
das Getriebe bis
zur Kabine und
zur Elektronik
werden weitge-
hend werksintern
in Treviglio vor-
fabriziert.

hatte die Ubernahme der KHD-Trakto-
ren und Méahdrescherwerke, sondern
die verstarkte, weltweite Prasenz. Der
Delegierte des Verwaltungsrates der
SAME Group, des Osterreichers Ge-
rald Hampel: «Das Unternehmen ist mit
dieser Akquisition nach New Holland
(Fiat/Ford) zum zweitgréssten Traktor-
hersteller in Europa aufgeriickt.» Damit
kénnen wir unter Ausnltzung des
Kostenvorteils bei hohen Stiickzahlen
nicht nur das Uberleben der Gruppe
sichern, sondern am Markt als starker
Mitbewerber auftreten.» Das zweite
wichtige strategische Ziel sei das Auf-
treten am Markt als «Full-Liner» mit
Traktoren, Mahdreschern und Feld-
hackslern.
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SAME Deutz-Fahr wird seine
Traktoren- und die Mdhdrescher-
fabrikation in Zukunft an drei
Standorten konzentrieren:

Treviglio: Im Stammhaus mit rund
1400 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern
sind im letzten Jahr nicht weniger als
18 500 Traktoren vom Band gelaufen.
Zur Hauptsache Traktoren der Marke
SAME sowie Hirlimann und Lambor-
ghini. Dazu kommt aber eine nicht un-
bedeutender Fabrikation der Marken
«White» und Agco Allis», die zu 100
Prozent in die USA gehen. Nicht ver-
gessen werden darf auch eine nahm-
hafte Produktion von Schmalspur- und
Raupentraktoren.

Lauingen, Baden-Wiirttemberg: Un-
ter dem Gesichtspunkt, «das Uber-
leben zu sichern» und mit dem Ge-
schéftsziel sich vom reinen Traktorher-
steller zu einem Full-Linier zu wandeln,
landete das italienische Unternehmen
1995 den Uberraschungs-Coup mit der
Ubernahme der Deutz-Traktoren und
Mahdrescherwerke in Kéln und Lauin-
gen. Die Jahresproduktion bezifferte
sich 1995 auf 6300 Einheiten, unter
ihnen das an der Agritechnica vorge-
stellte Flaggschiff: Agrotron.

Bekannt ist heute, dass die gesamte
Produktion in Lauingen konzentriert
werden wird, wo ein Traktorenwerk mit
den zurzeit modernsten Produktions-
anlagen entstehen soll. Die Taktoren-
fabrikation in Kdln wird demnach ein-
gestellt.

Lubling, Polen: In Treviglio geschult
wurde auch die Belegschaft eines
ehemals staatlichen Unternehmens in
Lubling, Polen. Dort Iasst heute SAME-
Deutz-Fahr séamtliche Kleintraktoren in
der Grossenklasse zwischen 25 und
40 PS herstellen.

Stark im Markt

SAME ist ein kraftvoller Mitbewerber
auf dem Markt geworden und unterhalt
weltweite Geschéftsbeziehungen, z.B.
auch in Indien mit einem Joint venture
im Traktorenbau. «Kraftvoller Mitbe-
werber» auf dem Traktorenmarkt: Diese
Qualifikation trifft auch auf den Schwei-
zer Importeur, die S+L+H Traktoren AG
in Schwarzenbach SG zu. Dass dort
kompetente Leute am Werk sind, die es
verstehen, das technische Know-how
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und die Marketingmassnahmen unter
einen Hut zu bringen, demonstrierten
die Firmenvertreter anlésslich des Be-
suchs des Traktorwerkes: Karl Tanner,
Verkaufsleiter, und Karl Egli, Techni-
scher Leiter, sowie der S+L+H-Regio-
nalvertreter aus der Westschweiz.
Daniel Schwar fuhrten die Maschinen-
berater sehr kompetent in den Be-
triebs- und Produktionsablauf im Trak-

‘torenwerk ein.

Angefangen bei den Gussformen fir
die Motorblécke und fir die Achstrom-
peten Uber die Getriebefabrikation von
der einfachsten Bauart fir den Markt in
den Schwellenldndern bis zum hoch-
komplizierten Automatikgetriebe, Uber
den Kabinenbau bis zu den fertigen
Traktoren auf drei Montagestrassen
ergab sich ein anschauliches Bild von
der Fabrikation und der technischen
Vielfalt in der Konstruktion der Bautei-
le.

Fragen technischer Natur wurden sehr
offen diskutiert; Vor- und Nachteile der
bautechnischen Komponenten erklért.
Antworten auf die Fragen Uber die Zu-
kunft und allfallig weitere Akquisitionen
des SAME-Deutz-Fahr-Konzerns be-
hielten ihren vorldufigen, spekulativen
Charakter. Auch hinsichtlich Konse-
quenzen in der Schweiz war wenig
Konkretes zu erfahren. Was die Trak-
toren anbelangt, gebe es vorderhand
keine Grinde am bewéhrten Deutz-
Traktoren-Import durch die Wdrgler
Technik AG in Affoltern a.Albis zu rit-
teln. Noch weniger méchte S+L+H
bei den Mahdreschern und Hackslern
die Verantwortung tbernehmen, wo die
Fachkompetenz der Schwaninger AG
in Hallau unbestritten sei. Zw.

Schwelzer Landtechnlk' -
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Auskunft erhalten Sie bei:

Exakte Saatgut- Ablage
in:

Direktsaat

Mulchsaat
Grasdurchsaat
Schardruck einstellbar
Scharabstand 12,5 cm

Oskar Schenk

Offiz. Tume Importeur
Nydegg

3148 Lanzenhausern
Telefon: 077 52 09 71
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