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Maschinenmarkt

LT 6/91

Leserbrief zum Thema Bauernfangerei

mit Rabatt-Inseraten

Unsere Bauern sind verunsichert.
Taglich werden sie mit neuen
Meldungen konfrontiert, die ihren
Glauben an die eigene Zukunft
erschittern. In diesem Umfeld
erscheinen wieder vermehrt
zweifelhafte Anbieter von Land-
maschinen, die den verunsicher-
ten Bauern in Inseraten vor-
spiegeln, er kénne bei ihnen
Maschinen (meistens bekannte
Marken) besonders billig mit
Super-Rabatten bis zu 20% kau-
fen. Diese Anbieter sind nichts
anderes als Trittbrettfahrer, die je
nach Produkt-Erfolgen heute das
und morgen das mit Methoden
des billigen Jakobs anbieten und
dem Kaufer vorspiegeln, sie
seien billiger als der offizielle’
Werksimporteur. Die Maschinen
werden als Uberschussware auf
auslandischen Graumarkten ein-
gekauft.

Der gewiegte Leser merkt, dass
die Bezugsgrdsse indiesen Inse-
raten fehlt: auf welchen Preis
20%7? Weil diese Bezugsgrosse
fehlt, verstossen solche bedenk-
lichen Werbe- und Verkaufsme-
thoden gegen Art. 3 des Bundes-
gesetzes gegen unlauteren
Wettbewerb. Die gesetzliche Sei-
te ist aber nur ein Aspekt. Viel
schlimmer wiegt, dass es sol-
chen Schlaumeiern immer wie-
der gelingt, auf Bauernfangerei
auszugehen.

Der Kaufer wird im falschen Glau-
ben belassen, 20% billiger einge-
kauft zu haben. Allzu oft kommt
die Erntichterung zu spéat. Wenn
er seine ach so billig eingekaufte
Maschine erhalt, stellt er fest,
dass es z.B. eine aus der Vorjah-
resproduktion Gbriggebliebene
Maschine ist, die nicht den neue-
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sten Modellen oder der Schwei-
zer-Ausfuhrung entspricht. Der
offizielle = Werksgarantieschein
fehlt, die Betriebsanleitung, so-
fern Uberhaupt vorhanden, ist in
einer Fremdsprache, die Maschi-
ne wird ihm ohne irgendwelche
Instruktionen Ubergeben etc.
Meistens gehtder Arger erstrich-
tig los, wenn Ersatzteile benétigt
werden, oder die billig erworbene
Maschine repariert werden soll,
weil der «billige Jakob» die Infra-
struktur nicht hat, um eine fla-
chendeckende Service-Organi-
sation zu bieten, wie sie vom
offiziellen Werksvertreter garan-
tiert wird.
Es gibt eine grosse Zahl von ent-
tauschten «Rabatt-Kaufern», die
feststellen mussten, dass sie
schlussendlich nicht 20% billiger,
sondern teurer gekauft haben,
vom Arger und Verdruss ganz zu
schweigen.
Beruhigend ist, dass die Bauern
immer bessere Unhternehmer
werden, korrekte Investitions-
rechnungen machen und auf-
grund von Preis-Leistungs-Ver-
gleichen und Nutzen-Kosten-
Analysen ihre Kaufentscheide
treffen.
Seridse Unternehmer lassen sich
nicht blenden von scheinbaren
Discount-Angeboten, sondern
wissen aus Erfahrung, dass ihr
Nutzen darin liegt, die optimale
Maschine einzusetzen, mit der
Sicherheit, die nur der riickwarti-
ge Dienst des offiziellen Werks-
Importeurs garantieren kann.
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