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«Ruhr mitdas Lied vom Brot», lautet der Spruch auf den Plakaten der Fondue-

werbung.

Die Katerstimmung in der Landtechnikbranche uber riicklaufige Verkaufs-
zahlen als Folge der Kaufunlust unter den Landwirten und trotz allem der
Wille, ein Stiick steinigen Weges mit (verhaltenem) Optimismus entschlos-
sen in Angriff zu nehmen, mahnt an das freudvolle Riihren in der Fondue-

caquelon.

Landtechnikmarkt Schweiz

Die schweizerische Landma-
schinenbranche verkauft zwar
weder Brot noch Kase, riihrt
aber, um im Bilde zu bleiben, in
der gleichen Caquelon wie ihre
Kundschaft. Sie hatte unlangst
an der AGRAMA in Lausanne
wahrend einer Woche das
Schaufenster «Landtechnik
Schweiz» offen. Im Vorfeld der
Ausstellung dusserte sich der
Prasidentdes Schweizerischen
Landmaschinenverbandes,
Kurt Hauenstein, zur Entwick-
lung in der Landtechnik aus der
Sicht der Hersteller und Impor-
teure von Landmaschinen so-
wie der Landmaschinenfach-
betriebe:

Ausschlaggebend fur die Veran-
derungen im Marktsegement der
Landtechnik seien primar die
Entwicklungstendenzen, wie sie
in der Landwirtschaft im Gange
sind bzw. sich entwickeln. «Auf-
grund des 6. Landwirtschaftsbe-
richtes und der vielen Einfluss-
faktoren, die sich aus innenpoliti-
scher Sicht (Tierschutz, Umwelt-
vorschriften usw.) und vor allem
aussenpolitischer Sicht (GATT,
EWR, EG) ergeben, ist flir die 90er
Jahre mit einem beschleunigten
Strukturprozess in der schweize-
rischen Landwirtschaft zu rech-
nen», meinte K. Hauenstein. Im
Hinblick auf Zukunftsstrategien

und die planerischen Flihrungs-

aufgaben in der Landtechnik-

branche sei davon auszugehen,

dass

- sich die Abnahme der Voller-
werbsbetriebe noch beschleu-
nigen werde und folglich die
mittlere Betriebsgrdsse zuneh-
me (heute 62’000 Betriebe mit
durchschnittlich 16 Hektaren
landwirtschaftliche Nutzfla-
che);

Im Gegensatz zu den Mérkten in Deutschland, Frankreich und ftalien, mit einer

- sich Anzahl Nebenerwerbsbe-
triebe auf dem gegenwaértigen
Niveau von 32’000 behaupte
oder sogar noch leicht wachse.

Ricklaufige
Stiickzahlen

Ausgehend vom postulierten
massigen Strukturwandel wird
sich auch der Landtechnikmarkt
verandern, denn:

dreistufigen Vertriebsorganisation (Produzent/Importeur, Regionaler Gross-
héndler und lokaler Fachhdndler), nimmt in der Schweiz der Hersteller bzw. Im-
porteur in einer zweistufigen Vertriebsorganisation auch die Aufgabe der Ver-

kaufsberatung . . .
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... und der Verkaufsférderung zur Unterstitzung des lokalen Fachhandels wahr.

- Die Notwendigkeit zur Mecha-
nisierung in der Landwirtschaft
halt an.

- Die Stlickzahlen an verkauften
Maschinen, werden allgemein
sinken, dafir wird der Wert pro
verkaufter Einheit steigen, da
infolge Bedarfsverschiebung
zu mehr Leistung, hdherer
Qualitat, mehr Technologie und
Komfort sowie umweltrelevante
Sonderleistungen mit teureren
Maschinen zu rechnen ist.

- Es bleibt ein wesentlicher Be-
darf nach «typisch helveti-
schen» Maschinen, insbeson-
dere fir die mittleren und klei-
neren Betriebe in den Berg-
regionen.

Drei Beine der Land-
maschinenbranche:

Eigenstandige Produktion

Die Fachgruppe «Landmaschi-
nen» des Vereins Schweizeri-
scher Maschinenindustrieller
vereint zurzeit 9 Firmen mit
ca. 2000 Mitarbeitern, mit einer
eigenstandigen Produktion von
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Geraten und Maschinen fur die
Berglandwirtschaft und im Hin-
blick auf die Mechanisierung von
kleinen und unférmigen Parzel-
len.Indiesem Zusammenhang ist
namentlich auch die Gruppe von
Schweizer Firmen zu erwahnen,
die Maschinen und Gerate im
Hof- und Stallbereich produzie-
ren und im Rahmen der weltweit
strengsten Vorschriften fur die
Nutztierhaltung Sonderleistun-
gen erbringen.

Importeure

Uber 80 Prozent der Landma-
schinen werden allerdings im-
portiert. Eine sehr wichtige Auf-
gabe der Importeure bestehe
darin, bei den weltweit tatigen
Lieferanten und Konzernen die
spezifischen Winsche und Be-
dirfnisse hinsichtlich Maschi-
nentypen fir den Schweizer
Markt anzubringen und wenig-
stens zum Teil durchzusetzen.
Man nennt dies «Helvetisierung
auslandischer Produkte». Die Ab-
schatzung des Marktvolumens
von einer Saison zur ndchsten zu-
handen des auslandischen Pro-

duktionsbetriebs im Hinblick auf
die Bestellung der richtigen Ma-
schinen in der richtigen Zahl und
vom richtigen Typ samt dazu ge-
hérender Ersatzteilhaltung und
Marketingaufgaben sind weitere
Dienstleistungen der Importeure.

Landmaschinenfachbetrieb

Das dritte Bein der Landtechnik-
branche sind die Betriebe des
«Landmaschinen-Lokalfachhan-
dels», deren Starke die Kunden-
nahe und die auf die einzelbe-
trieblichen Verhéltnisse abge-
stimmte Beratung sei, betonte
Hauenstein. Zurzeit gibt es in der
Schweiz ca. 1300 lokale Landma-
schinenfachbetriebe, die gross-
tenteils in der Schweizerischen
Metall-Union organisiert sind.
Der Prasident des SLV vermutet,
dass angesichts der rdumlichen
Enge, in der die Schweizer Land-
wirtschaft zwischen Siedlungs-
gebieten, Waldungen und Ge-
wasser produziere, auch in Zu-
kunft im Interesse der regionalen
Versorgung kaum mit einer nen-
nenswerten Reduktion der Fach-
betriebe zu rechnen sei.
Andererseits ist die Feststellung
Hauensteins, einen High-Tech-
Traktor im Wert von tiber 100°000
Franken kaufe der Landwirt bei
einem Handler, der ein echter Un-
ternehmer sei und lber erstklas-
siges Personal und die notigen
Ausrustungen verflige, auch
nicht von der Hand zu weisen.

In diesem Sinne sei, ausgehend
von der prognostizierten Ent-
wicklung (der Abnahme der Ver-
kaufszahlen, Steigerung von Lei-
stung, Komfort, Qualitat und
Technologie), mit einem besser
ausgebildeten und informierten
Kunden zu rechnen, der Uber
hohe Investitionen entscheide.
Damit wirden in Zukunft

- héhere Anforderungen an die



Toll! _
Wir haben den modernsten High Tech.
- Den MF 3000 von Massey Ferguson. -

Eine neue Traktorenserie hat heute Erfolg, wenn
sie modernste Spitzentechnik bietet! Und die
MF 3000 haben Erfolg — sind weltweit im Vor-
marsch dank ihren technischen Qualitaten:
elektronisch gesteuerte Regelhydraulik - zur
Erhdhung der Produktivitdt @ Autotronic - der
mitdenkende CO-Pilot flir sicheres Arbeiten @
Vollsynchrongetriebe 32/32 Gange mit Seiten-
schaltung @ Sparzapfwelle 540 und 1000 U/min.
mit hoéchster Leistung - alles lastschaltbar e
Zentraler Allradantrieb mit hydraulischem
Sperrdifferential und Druckknopfbedienung e
50° Radeinschlag und grosser Pendelbereich
fir grosste Wendigkeit @ PERKINS-Diesel-
Motoren - millionenfach bewahrt @ auf Wunsch:
DATATRONIC - fiir Leistungssteigerung bis 20%
® und vieles mehr...

Besuchen Sie unsere attraktive Traktoren- und
Landmaschinen-Ausstellung in unserem Neubau
in Oberbipp - im Zentrum der Schweiz!
Montag - Freitag 0800 -1200 Uhr
1300 -1700 Uhr

Wir freuen uns auf lhren Besuch!

Serie MF 3000 mit Traktoren flir Profis in jeder
Leistungsklasse von 71-180 PS (4 Modelle
von 107-155 PS mit dem neuen 6-Zylinder
PERKINS-Quadram-Maotor)

Leisten Sie sich einen MF 3000! Jetzt bei Ihrem
MF-H&ndler. Eine Probefahrt zeigt seine Uber-

legenheit. *

MASSEY-FERGUSON

Massey Ferguson - seit 27 Jahren
weltweit die Nr.1.
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Service Company AG, Niedermattstr. 25, 4538 Oberbipp, Tel. 065/76 41 41
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Professionalitdt der Auftrags-
abwicklung,

- der Konformitat und Qualitat
des Produktes,

- der fachannischen Ablieferung
und Bedienungsinstruktion so-
wie eines

- leistungsfahigen Service mit
langfristiger  Ersatzteilversor-
gung

gestelit.

Leistungen, Kosten,
Preise

Aus einer einfachen Milchblich-
leinrechnung (siehe Tabelle) Iasst
sich ablesen, dass sowohl| der
SchweizerImporteur als auch der
Landmaschinenfachbetrieb mit
einer sehr viel kleineren verkauf-
ten Stlckzahl zufrieden sein
muss, als der Vergleichsbetrieb
im Ausland.

K. Hauenstein: «Der schweizeri-
sche Landmaschinenfachhandel
hat also markt- und strukturbe-
dingt einen Kostennachteil im
Vergleichzuden Grossmarktenin
Italien, Frankreich und Deutsch-
land. Die Gesamtvertriebskosten
werden damit zwangslaufig im-

Die glnstige regionale Verteilung und
die Professionalitdt von Management
und Personal sichern mittel- und lang-
fristig Arbeit und \Verdienst des
Landmschinenfachbetriebes.
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mer etwas hdher bleiben, wenn
man von den gleichen Vertriebs-
und Dienstleistungen ausgeht.»
Eine wichtige Herausforderung
der 90er Jahre an die schweize-
rische Landmaschinenbranche
laute deshalb, die vom Markt ge-
forderten Vertriebs- und Dienst-
leistungen so effizient und ko-
stenglnstig wie moglich zu er-
bringen und auf nicht zwingende
Leistungen und Kosten zu ver-
zichten.
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Zum Beispiel die Ausstellungen

Es wird sich in diesem Zusam-
menhang weisen, ob die aus
finanziellen Uberlegungen des
oftern postulierte Straffung des
Ausstellungskalenders verwirk-
licht werden kann: Der Landma-
schinenverband beabsichtigt, im
Wechselmitder AGRAMA in Lau-
sanne in der Deutschweiz eine
zweite bedeutende Land-
technikmesse  durchzuflhren,
wahrend die traditionsreichen
Ausstellungen hinsichtlich Ma-
schinen und Gerate fur die Land-
wirtschaft an Bedeutung einbls-
sen. Bei gar manchen sich wider-
sprechenden Interessenlagen
wird der Durchsetzung dieses
Postulates allerdings noch er-
hebliche Opposition erwach-
sen. Zw.

Neu: Amazone-
Saattechnik
im OTT-Programm

Die Firmen Amazonenwerke,
Bucher, und OTT sind Uberein-
gekommen, sich auf dem
Schweizer Markt in Zukunft wie
folgt zu organisieren:

Saattechnik: Generalimport,
Verkaufund Service neu bei OTT
Landmaschinen AG in Zollikofen

Duingetechnik: Generalimport,
Verkauf und Service bleiben bei
BUCHER-GUYER AG in Nieder-
wenigen

Diese Neuregelung wird ab An-
fang 1991 realisiert und bedeu-
tet fur den Schweizer Landwirt
eine optimale Betreuung.

OTT Landmaschinen AG,
3052 Zollikofen
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Baﬂschi & Co.
Landmaschme
Telefon 045/

Maxwald
Seilwinden

Einfach Spitze - glinstiger Preis!
1000-fach in aller Welt bewahrt.

3 bis 5 t, beste Qualitat, teilw. FPA-,
DLG- und KWF-gepriift, Totmannschal-
tung, Spulvorrichtung, Seile bis 160 m.
Seilbahn zum Durchforsten
Hydro-Riickezange fiir Traktor

Anliker Hans, 3312 Fraubrunnen BE H. Estermann AG

6274 Eschenbach LU GEMA Landmasch. 3310 Munsingen BE
Fankhauser Walter, 6153 Ufhusen
Mader Ernst, 5524 Niederwil AG  Merz Walter, 8555 Millheim TG

A-4694
Ohlsdorf

Angebot
anfordern!

Landverband, 9001 St. Gallen
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_ Oorso
Sieger der Klasse

«Fruh»

Der Rundum-Sieger:

— hochster Ertrag

in den Jahren 1988-1990

- Bestnote fiir Jugend-
entwicklung und Fruhreife
- Ideale Eignung
flr Koérner und Silo

Verlangen Sie Corso
beim Sabetrieb
oder im
Saatgut-Handel!

Schweizerischer
Saatzuchtverband
Solothurn

Tel. 065 22 36 66
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