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Portrait eines Lohnunternehmers

Vor 2 Jahren kaufte ich den «Domi»

Die Rede ist nicht von einem
Zuchtstier, sondern vom Mah-
drescher Marke Claas Typ Do-
minator, den Peter Leu als 10.
Maschine angeschafft hatte. In
seinem Betrieb in Oberdettin-
gen BE stehen ndmlich keine
Kiihe sondern 9 Méahdrescher,
die es in der verhéltnismassig
kurzen Zeitspanne von 5 Mona-
ten optimal einzusetzen gilt. Im
Winter ist P. Leu Angesteliter
des Verbandes fiir kiinstliche
Besamung.

Im Hinblick auf die Getrei-
deernte befragte ihn die
Schweizer Landtechnik zu sei-
ner Arbeit als Lohnunterneh-
mer. Die Bezeichnung «Domi»
ist mehr als eine willkommene
Abkiirzung. Sie ist auch Aus-
druck der Freude im Umgang
mit den grossten Arbeitsgera-
ten im landwirtschaftlichen Be-
trieb.

Schweizer Landtechnik:
Kénnten Sie einen kurzen Uber-
blick iber die Entwicklung lhres
Unternehmens geben?

Peter Leu:

Im Jahre 1969 kaufte ich den er-
sten Occasions-Méahdrescher,
einen Claas Standard. Damals
habe ich noch auf dem elterli-
chen Landwirtschaftsbetrieb
gewohnt. Die Freude an den Ma-
schinen, insbesondere was die
Méahdrescher anbelangt und der
Ansporn durch einen befreunde-
ten Lohnunternehmer erleich-
terten den Entschluss in dieses
Métier einzusteigen. Vorerst
kam ein weiterer Occasions-
mahdrescher dazu und 1971
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Peter Leu, Lohnunternehmer in Ober-
dettigen BE: «\Von der Méglichkeit, die
Maschinen im Ausland zu kaufen, ma-
che ich keinen Gebrauch.»

folgte der neue Claas Mercator.
In den 70er Jahren musste als
Folge der gestiegenen Maispro-
duktion fur die Schweinemast
die Schlagkraft bei der CCM-
und Koérnermaisernte verstarkt
werden. Die herkdmmlichen
Schittlermaschinen wurden
umgerustet, brachten jedoch die
geforderte Leistung nicht. In
meinem Betrieb priifte ich dann
den ersten IH-Axialflow in der
Schweiz. Das neue System er-
wies sich im Mais als optimal.
Somit entschloss ich mich zum
Kauf. Die Anschaffung eines
zweiten Gerates des gleichen
Typs entsprach der vergrosser-
ten Maisanbauflache. Parallel
zur Erhéhung der Schlagkraft
bei der Maisernte musste auch
die Kapazitat der Maismuihlen

erhdht werden. Es stehen inzwi-
schen zwei Gerate mit je 170
PS Leistung (Lastwagenmotor)
im Einsatz, die wir selbst kon-
struiert und gebaut haben. In der
laufenden Saison gedenken wir
noch eine leistungsfahigere
Muhle mit einem Durchsatz von
15 Tonnen Mais pro Stunde zu
bauen.

LT: Wie ist Ihr Lohnunternehmen
strukturiert, und wie kommen Sie
das ganze Jahr iiber auf ein gere-
geltes Einkommen?

P. Leu: Ich méchte vorwegneh-
men, dass ich mich in meiner Ar-
beit als Lohnunternehmer ganz
auf die Getreide- und Maisernte
konzentriere. Die Mahdrescher-
saison beginnt fiiruns am 1. Juli
und endet mit der grindlichen
Revision der Maschinen am 1.
Dezember. Die restlichen 7 Mo-
nate des Jahres bin ich beim
Schweiz. Verband fiir kiinstliche
Besamung angestellt. In der
Dreschsaison sind 3 bis 4 Mah-
drescherfahrer fest angestelit.
Verschiedene weitere Helfer
sind an kurzfristigen Einsatzen
interessiert. Wo die nétige Er-
fahrung vorhanden ist, kann es
auch vorkommen, dass ein Mah-
drescher ausgeliehen wird. Ins-
gesamt verfuge ich heute uber 9
Mé&hdrescher der Marken Claas,
IH und Laverda. Die Wartung der
Maschinen und samtliche Repa-
raturen werden in der betriebs-
eigenen Werkstatt ausgefihrt.
Ich gebe zu, ich habe hier noch
viel lernen miissen, zumal ich
von Haus aus ja nicht Landma-
schinenmechaniker bin. Inzwi-
schen aber kenne ich die Ma-
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«Mein erster Mahdrescher 1969.»

schinen. Dies ist mit ein Grund
jener Marke, mit der man seine
guten aber auch schlechten Er-
fahrungen gemacht hat, Uber
langere Zeit die Treue zu halten.

LT: Wie gehen Sie vor, wenn Sie
eine neue Maschine kaufen wol-
len?

P. Leu: Da keine Betriebserwei-
terung geplant ist und auch an-
dere Sparten der Lohnarbeit fir
mich nicht in Frage kommen,
geht es in meinem Betrieb ledig-
lich darum, die alteren Maschi-
nen durch neuere Modelle zu er-
setzen.

Zurzeit steht der Erwerb eines
Occasionsmahdreschers auf
dem Programm. Jene 7 Maschi-
nen, die in der Schweiz zum
Kauf angeboten werden und in
meinen Betrieb passen, sind mir
ziemlich genau bekannt. Bei sin-
kenden Verkaufszahlen I|asst

sich da beim Kaufpreis einiges _

herausholen.

Es ist Gbrigens nicht lange her,
dass ich fiir den selben Mahdre-
scher (ber einen Zwischen-
handler eine glinstigere Offerte

erhalten habe, als vom ur-

sprunglichen Anbieter.

LT: Kommt es vor, dass sie auch
Maschinen direkt im Ausland ein-
kaufen? :

P. Leu: Von dieser Mdglichkeit
mache ich keinen Gebrauch, ob-
wohl ich, was die Reparaturen
anbelangt, nicht auf den Land-
maschinenmechaniker  ange-

Gruppenbild mit Weizen.

wiesen bin. Wichtig scheint mir
ein gutes Vertrauensverhéltnis
zwischen Landmaschinenhand-
ler und Landwirt. Dieses wird
man nicht leichtfertig durch
hohe Margen aufs Spiel setzen.
Es versteht sich von selbst,
dass auch die prompte Dienst-
leistung und die kompetente Be-
ratung ihren Preis hat.

LT: Der SVLT unterstiitzt das An-
liegen, beim Erwerb von Landma-
schinen, wo immer mdglich mit
Nettopreisen zu operieren. Wa-
rum ist es so schwierig, einer ob-
jektiven und  (berblickbaren
Preispolitik zum Durchbruch zu
verhelfen?

P. Leu: Nettopreise waren tat-
sachlich korrekter , aber wer ga-
rantiert, dass nicht trotzdem
noch einige Prozente gegeben
werden? Zugegeben, der eine
zahlt etwas zuviel, der andere
etwas weniger. Wenn ich eine
Offerte einhole, lass ich grund-
satzlich den allfalligen Ein-
tausch einer Maschine unbe-
ricksichtigt. Mit Vorteil wird eine
gebrauchte Maschine direkt
dem neuen Benitzer verkauft,
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damit entfallt bekanntlich die
Warenumsatzsteuer.

LT: Welches sind die Starken ei-
nes Lohnunternehmers im Ver-
gleich zur Beschaffung und Nut-
zung der Maschinen durch den
einzelnen Landwirt oder eine
Gruppe von Landwirten?

P. Leu: Im Falle der Getreide-
und Maisernte sind die Vorteile
offensichtlich. Auch ein gros-
serer Betrieb kann sich je langer
je weniger die Uberaus teure In-
vestition flir einen Mahdrescher
leisten. Noch vor 8 Jahren ko-
stete z.B. mein Axialméhdre-
scher 160’000.— Franken. Ohne
wesentliche Veranderungen am
Prinzip kostet das gleiche Gerat
heute 280’000.- Franken. Auch
wenn man die ordnungsgemas-
sen Abschreibungen vornimmt,
fehlt es an finanziellen Mitteln
zum gegebenen Zeitpunkt die
Neuinvestition zu tatigen. Dazu
kommt, dass der Lohnunterneh-
mer in jeder Kultur jenen Mah-

drescher einsetzen kann, der
am leistungsfahigsten ist, die
geringsten Koérnerverluste ver-
ursacht und den Sonderwiin-
schen des Kunden, z.B. Hack-
seln des Strohs am besten ge-
recht wird. Im Falle des Kdérner-
mais ist der Lohnunternehmer
fir die rationelle Vermittlung je-
ner Maismengen bemiiht, die
den Bedarf im eigenen Betrieb
ubersteigen, wahrend sie in der
naheren Umgebung z.B. zur voll-
standigen Fullung eines Silos
noch bendtigt werden.

LT: In der Schweiz verfiigen wir
uber ein sehr dichtes Mdéhdre-
schernetz. Wie gelingt es ange-
sichts der scharfen Konkurrenz
trotzdem auf die Rechnung zu
kommen?

P. Leu: Das wichtigste ist die
gute Arbeit unter Einhaltung der
verabredeten Termine, dies
auch falls eine Maschine aus-
steigen sollte. Die Dreschverlu-
ste missen auf ein Minimum re-

duziert werden, denn was hier
verloren geht, sind direkte Ein-
kommensverluste des Land-
wirts. Die im Berner Verband fur
Landtechnik vereinbarten Preise
fuir Lohnarbeiten werden im all-
gemeinen genau eingehalten.
Sie liegen in der Regel 10 Rap-
pen Uber den Richtansatzen des
Schweizerischen Verbandes fir
Landtechnik und der FAT. Dies
ergibt sich aus den im Vergleich
zur Westschweiz kleineren Feld-
grossen.

In meiner Kundschaft habe ich
von einem Jahr auf das andere
nur geringe Verdnderungen, die
sich meist aus einer Hofaufgabe
oder aus der Handanderung von
Ackerland ergeben.

LT: Wir danken lhnen fiir das Ge-
sprdch und wiinschen lhnen eine
erfolgreiche  und  unfallfreie
Dreschsaison. Diesen Wunsch
richten wir auch an alle anderen
Lohnunternehmer und Landwirte.

Zw

Elektro-pneumatische Grassamaschine fiir
Breit- oder Reihensaat (Untersaaten)

Die Samaschine wird elektrisch
angetrieben. Die bescheidenen
Abmessungen und das geringe
Gewicht erleichtern die Monta-
ge. Ein pneumatischer Verteiler-
kopf sorgt flr eine genaue Ver-
teilung auf die 8 oder 12 Schlau-
che, an dessen Enden das
Saatgut durch Prallteller gleich-
massig verteilt wird. Dank der
pneumatischen Verteilung ist
man an keine Arbeitsbreite ge-
bunden. Somit kann die gleiche
Samaschine auf verschiedene
Gerate wie Cambridgewalzen,
Hackgerate usw. aufgebaut
werden. Uber ein einfaches Sy-

12

Auf die Crosskillwalze aufgesattelte
Grassdmaschine in Arbeitsstellung.

stem kann die Saatmenge in
kirzester Zeit und genauestens
abgedreht werden. Von einem
Steuerkdstchen aus, das sich
leicht durch Magnetflisse in der
Traktorkabine befestigen lasst,
wird die Samaschine ein- oder
ausgeschaltet und die Saat-
menge stufenlos reguliert.
Die Samaschine wird in vier
Ausflihrungen mit einem Sé&be-
halter von 100 oder 170 Liter In-
halt beziehungsweise mit einem
pneumatischen Verteilerkopf fir
8 oder 12 Schlauche geliefert.
Pius Krummenacher,
Mech. Werkstatt, Dietwil
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