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Landmaschinenhandel — Partner des Landwirts:

Der Schweizerische
Landmaschinenverband (SLV)

Der schweizerische Landma-
schinenverband (SLV) diirfte
bei den meisten Landwirten nur
selten ins Bewusstsein treten.
Nur gerade anlisslich der jahr-
lich stattfindenden Generalver-
sammlung oder als Organisator
der AGRAMA begegnen wir
dem SLV. Dass der SLV aber
ein bedeutend breiteres Tatig-
keitsgebiet hat, wird sich in fol-
gendem Interview zeigen, in
dem die Schweizer Landtech-
nik Urs Hofer, den Sekretar des
SLV, befragte.

LT: Herr Hofer kénnen Sie unsern
Lesern kurz den SLV vorstellen?
Welches ist sein Zweck?

U.H.: Der SLV ist eine Vereini-
gung von schweizerischen
Landmaschinenfirmen. Er be-
zweckt einerseits die Wahrung,
Forderung und Vertretung der
gemeinsamen Interessen seiner
Mitglieder und anderseits eine
rationelle Belieferung der
schweizerischen Landwirt-
schaft mit landwirtschaftlichen
Maschinen.

LT: Wie versucht der SLV diese
Ziele zu erreichen?

U.H.: Der SLV férdert die Zu-
sammenarbeit seiner Mitglieder
innerhalb verschiedener Ar-
beitsgruppen, die sich um be-
stimmte Bereiche der Landtech-
nik kimmern. Diese Arbeits-
gruppen nehmen auch die Inter-
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essen der Mitglieder des SLV
bei der Gesetzgebung, wie z.B.
beim Strassenverkehrsgesetz,
wahr, Weiter setzt sich der SLV
fur geordnete Marktverhaltnisse
ein.

LT: Der SLV nimmt also die Inter-
essen der Anbieter auf dem
Landmaschinenmarkt wahr. -
Kdénnte man somit beim SLV von
einer Art Kartellorganisation
sprechen?

U.H.: Der SLV ist ein Verein im
Sinne des ZGB. Es bestehen
auch keinerlei Bestrebungen,
dem SLV kartellahnliche Zige
zu geben. Wenn sich der SLV fur
geordnete Marktverhaltnisse
einsetzt, so geht es nicht um ir-
gendwelche Wettbewerbsein-
schrankungen, sondern um die
Gewahrleistung von fairen Wett-
bewerbsbedingungen, und der
Verhinderung von Auswlichsen.

LT: Welche Vorteile erwachsen
dem Landwirt aus einem organi-
sierten Landmaschinenhandel?
U.H.: Das Bestreben des SLV
nach geordneten Marktverhalt-
nissen bringt eine hdhere
Markttransparenz, d.h. der
Landwirt hat die Mdglichkeit zu
vergleichen und nach objektiven
Kriterien zu entscheiden. Weiter
setzt sich der SLV fir zuverlas-
sige Serviceleistungen und eine
dezentralisierte Infrastruktur,
durch Forderung des regionalen
Handels, ein.

In guter Zusammenarbeit mit
den bauerlichen Organisationen
setzen sich der SLV, bzw. seine
Mitglieder, fur die allgemeinen
agrarpolitischen Anliegen ein,
sei dies bei Vernehmlassungen,
in kantonalen oder eidgendssi-
schen Parlamenten und Kom-
missionen.

LT: Wie beurteilen Sie die heutige
Situation auf dem Landmaschi-
nenmarkt - stagnierende bis
leicht ricklaufige Umsatze in der
Schweiz?

U.H.: In der schweizerischen
Landmaschinenbranche haben
wir es seit zehn Jahren mit stag-
nierenden Umsatzen zu tun;
man kann also heute kaum von
einer speziellen Situation spre-
chen.

LT: Vor etwas mehr als einem Jahr
wurde vom SLV die Einfihrung
von Nettopreisen propagiert. —
Wurde von den Mitgliedern des
SLV diese Empfehlung auch tat-
sdchlich befolgt?

U.H.: Die Situation prasentiert
sich heute so, dass gemessen
am Umsatz rund 50% der Trak-
torenkaufe zu Nettopreisen er-
folgen. Auch bei den meisten
ubrigen Landmaschinen setzt
sich dieser Trend durch. Wir sind

-Uberzeugt, dass sich der SLV

mit der Nettopreispolitik auf dem
richtigen Weg befindet. Netto-
preise sind auch ein Beitrag in
Richtung Markttransparenz; so
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kann bei Nettopreisen ein hoher
Rabatt oder ein ubertrieben ho-
her Ruckkaufpreis fur einen al-
ten Traktor nicht mehr als Ver-
kautsargument ins Feld gefuhrt
werden.

LT: In der Zeit des steigenden
Frankenkurses, Ende der siebzi-
ger Jahre, geriet der Landma-
schinenhandel teilweise unter
heftigen Beschuss. Trotz stark
ansteigendem Franken waren da-
mals kaum Preissenkungen bei
den importierten Landmaschinen
zu verzeichnen. In der Folge stie-
gen die Direktimporte von Land-
maschinen aus den angrenzen-
den Léndern betrachtlich. — Wie
prédsentiert sich die heutige Si-
tuation im allgemeinen und in der
Westschweiz im besonderen?

U.H.: Die heutige Situation in
Bezug auf Direktimporte ist
nicht mehr dramatisch. Ende der
siebziger Jahre entstand auf-
grund der Preisblockierung in
Frankreich ein enormes Preis-
gefalle. Nach Aufhebung des
entsprechenden Gesetzes durch
die franzdsische Regierung hat
sich die Situation auch in der

Westschweiz wieder normali-
siert.
Weiter ist festzuhalten, dass

dank steigendem Frankenkurs
die zum Teil erheblichen Infla-
tionsraten in den Produktions-
landern ausgeglichen werden
konnten. So sind die Preise fur
die gleichen Traktoren in den
letzten zehn Jahren real, und
zum Teil sogar nominal, gesun-
ken.

LT: Wie sehen Sie das Verhéltnis
der Landmaschinenbranche zur
Schweizer Landwirtschaft?

U.H.: Die Beziehungen zwischen
Landmaschinenbranche und
Landwirtschaft kann man insge-
samt als gut bezeichnen. Bisher
war der Bauer immer bereit eine

gute Leistung entsprechend zu
honorieren, solange nicht kras-
se Preisdifferenzen z.B. gegen-
Uber Direktimporten entstehen.
Ich mochte bei dieser Gelegen-
heit an die Notwendigkeit erin-
nern, dass der Bauer auch eine
gewisse Solidaritat mit der ein-
heimischen Industrie und dem
Handel bekundet.

LT: Nach dem Motto «genossen-
schaftliche Selbsthilfe» sind die
landwirtschaftlichen Genossen-
schaftsverbdande in den letzten
Jahren vermehrt ins Landmaschi-
nengeschéft eingestiegen. Wie
beurteilen Sie diese Situation?
U.H.: Der SLV bekennt sich in
seinen Statuten klar zum freien
privatwirtschaftlichen Wettbe-
werb und erachtet es unter den
heutigen Konkurrenzverhaltnis-
sen als nicht erforderlich, dass
die Genossenschaftsverbdande
im Landmaschinenbereich ver-
starkt aktiv werden. Der SLV
wendet sich vor allem gegen die
wirtschaftliche Konzentration
bei den Genossenschaftsver-
banden. Durch ihre Funktion als
Produktionsmittellieferant und
Ubernehmer  landwirtschaftli-
cher Produkte entsteht eine Si-
tuation, die mit dem Prinzip des
freien Wettbewerbs nicht ver-
einbar ist. Trotzdem werden die
Genossenschaftsverbande vom
SLV z.B. an Ausstellungen nicht
benachteiligt.

LT: Der SLV ist ja nicht die einzige
Interessenorganisation im Be-
reich der Landtechnik. So exi-
stiert neben dem SLV die Schwei-
zerische Agrotechnische Vereini-
gung (SAV) als weitere Organisa-
tion der Landmaschinenbranche
oder der SVLT als Organisation
der Landwirte. Welche Beziehun-
gen unterhélt der SLV zu solchen
Organisationen?

U.H.: Wir sind interessiert an gu-
ten Kontakten zu samtlichen Or-
ganisationen, die gleiche Inter-
essenschwerpunkte haben wie
wir. Dabei legen wir aber Wert
darauf, dass eine Kooperation
nicht in eine Einbahnkommuni-
kation mindet. Eine gute Zu-
sammenarbeit hilft Doppelspu-
rigkeiten vermeiden und die ge-
meinsamen Interessen besser
verfolgen. So besteht zum Bei-
spiel zwischen dem SVLT und
dem SLV eine langjahrige gute
Zusammenarbeit.

LT: Herr Hofer, wir danken lhnen
fiir dieses Gesprach.
(Interview: P.B.)
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