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Energieforum

Maschinenmarkt

‘Die vom Eidg. Volkswirt-
_schaftsdepartement verlangte
‘=‘Bedarfscteckung fiir Pflichtla-
_ger betragt beim Heizol 8 Mo-
“nate und soll bei den Autobe‘n-
‘zinen und beim Dieselol
‘nachster Zeit ebenfalls auf 8
‘Monate erhéht werden. Be-
f rucksmhtlgt man jedoch die
fLagerhaltung bei Transport-
ketten, Importeuren, Pflichtla-
figem Handlerragem und Vorra-
te beim Verbraucher, so reicht
der Bedarf wert iiber diese Be-
.darfsdeckung von 8 Monaten_
fhmaus - .

Verteilmechanismen abzustit-
zen. Dies bedingt den engen
Kontakt mit der Wirtschaft, der
Uber das Milizsystem der
kriegswirtschaftlichen Organi-
sation gegeben ist.
Bewirtschaftungsmassnahmen
sollen — wenn immer mdglich -
nicht zu Strukturverdndernun-
gen flhren. Es ist deshalb eine
gleichméssige Lastenverteilung
anzustreben, wobei selbstver-
standlich die prioritare Behand-
lung einzelner Verbraucher oder
Verbauchergruppen (z.B. der
Landwirtschaft) notwendig ist.
Fur die Bewirtschaftung der
flissigen Brenn- und Treibstoffe
sind drei Instrumente sowie
flankierende Massnahmen vor-
gesehen:

1. Die einfache Kontingentie-
rung: Wahrend der einfachen
Kontingentierung darf die Liefe-
rung von flissigen Treib- und
Brennstoffen nur im Rahmen ei-
ner Hochstmenge erfolgen, die
fir eine bestimmte Zeitspanne
festgesetzt wird. Die gesamte
jeweils zum Verbrauch freigege-
bene Hochstmenge fir jedes
kontingentierte Produkt wird er-
rechnet, indem die abgesetzte
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Menge wahrend einer Referenz-
periode prozentual soweit ge-
kirzt wird, als es die Versor-
gungslage oder die Erfillung
zwischenstaatlicher  Verpflich-
tungen erfordern. Die Einfuhr-
und Handelsbetriebe (iberwal-
zen die festgesetzten Kirzun-
gen auf ihre Abnehmer, errech-
nen die auf jeden Abnehmer
entfallenden Héchstmengen
und geben sie diesem bekannt.

2. Die kontrollierte Kontingen-
tierung: Im Prinzip ist die kon-
trollierte mit der einfachen Kon-
tingentierung identisch. Der Un-
terschied liegt lediglich im admi-
nistrativen Bereich mit dem Ziel
einer strengeren Uberwachung.

3. Die Rationierung: Die Ratio-
nierung ist nur fur Treibstoff vor-
gesehen und vor allem dadurch
gekennzeichnet, dass die Zutei-
lung fir den Konsumenten im
wesentlichen nicht auf Mengen
einer Referenzperiode — wie bei
der Kontingentierung — sondern
auf dem begriindeten Bedarf ba-
siert. Mit Inkrafttreten der Ratio-
nierung darf flissiger Treibstoff
nur noch gegen Zuteilungsaus-

weis (Bezugskontrollkarte) ab-
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IHC an Case
verkauft

Fur 430 Millionen Dollar wird der
Landmaschinenbereich von In-
ternational Harvester (IHC)
weltweit an den amerikanischen
Mischkonzern Tenneco ver-
kauft. Zu Tenneco geh6rt auch
die Firma Case (frther David
Brown).

Beiden Firmen, sowohl Case als
auch IHC, ging es weltweit in
den letzten Jahren nicht beson-
ders gut: Der Landmaschinen-
bereich von IHC in Amerika er-
wirtschaftete in den letzten Jah-
ren einen Verlust von rund 300
Millionen Dollar.

Case wies allein flir 1983 einen
Betriebsverlust von 68 Millionen
Dollar aus. Wenn der Tenneco-
Konzern sein im Olgeschaft ver-
dientes Geld in den Landma-
schinenbereich steckt und IHC
kauft, dann sicherlich mit der
Absicht, langfristig auch in die-
sem Bereich wieder schwarze
Zahlen zu schreiben. Das kénn-
te beispielsweise durch Stille-
gung von Werken geschehen,
um Uberkapazitaten abzubauen,
langfristig aber auch durch eine
mehr oder minder enge Zusam-
menarbeit in der Produktion von
IHC- und Case-Schleppern.

In Nordamerika weht dem dorti-
gen Marktflhrer bei Landma-
schinen, 'der Firma John Deere,
jetzt ein rauherer Wind ins Ge-
sicht: Durch die Zusammenle-
gung von IHC und Case, bislang
an zweiter und dritter Stelle im
Markt, ist ein starker Wettbe-
werber flur John Deere entstan-
den.
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