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Strommarkt

Swiss Citypower: Energiedienstleister statt
Dumpinganbieter

Am 11. Februar 2000 wurde die Interessengemeinschaft Schwei-
zer Stadtwerke (IGSS) zur Aktiengesellschaft und das Vertriebs-
unternehmen Swiss Citypower AG war geboren. Die Aktionare
und Partner der Swiss Citypower sind die 14 Stadtwerke und die
Swiss Mountain Power der ehemaligen IGSS sowie zwei neu hin-
zugekommene stadtische Elektrizitatsunternehmen. Mit einem
Marktanteil von 19% bei der Elektrizitat, 34% beim Erdgas, 35%
bei der Fernwarme und 11% beim Wasser ist die Swiss Citypower
auf dem Schweizer Strommarkt der grésste Energielieferant im
Endkundengeschaft. Das Bulletin SEV/VSE sprach mit Swiss-
Citypower-Geschaftsleiter Alfred Burkler.

Bulletin: Die Swiss Citypower hat bisher
vor allem Biindelkunden akquiriert. An-
gesichts der dazu notigen Preiskonzes-
sionen diirfte der Break-even noch eine
Weile auf sich warten lassen...

Wichtigstes Ziel der Swiss Citypower ist
das Halten bestehender und die Akqui-
sition neuer Kunden beziehungsweise
Kundengruppen. Das gemeinsame Han-
deln in diesem Bereich bietet den einzel-
nen Werken deutliche Vorteile. Allfilli-
ge Mindereinnahmen aus den Vertrigen
mit den Biindelkunden werden vorerst
ausschliesslich von den Partnern getra-
gen. Die Swiss Citypower wird nach ei-
nem Entscheid der Aktiondre das volle
unternehmerische Risiko fiir die Energie-
liefervertrige und die dafiir notwendige
Beschaffung iibernehmen. Erst dann wird
sich fiir uns die Frage des Break-even
stellen.

Bulletin: Ist es nicht gefihrlich, etwas zu
antizipieren, von dem man nicht mit 100-
prozentiger Sicherheit weiss, wie es letzt-
lich aussehen wird?

Es ist ganz klar, dass man in der Uber-
gangsphase zum geoffneten Markt nicht
jedes Risiko abschitzen kann. Unsere
Vertriige sind allerdings so gestaltet und
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kalkuliert, dass wir iiber die ganze Ver-
tragsdauer hinweg wissen, was fiir Kon-
zessionen wir eingehen und welche
Preisanpassungsmechanismen mdoglich
sind. Sie haben Recht, ich kann Thnen
nicht mit 100-prozentiger Sicherheit sa-
gen, wie der liberalisierte Strommarkt
aussehen wird. Ich weiss aber, dass der
Markt von Kundenseite her existiert.
Kein Kunde fragt nach einem Elektrizi-
titsmarktgesetz und ob dieses in sechs
oder drei Jahren den Markt 6ffnet. Die
Anfragen sind bereits heute vorhanden,
und zwar seriose Anfragen von grossen
nationalen Kunden: Wenn man auf diese

Anfragen keine schnelle Antwort bietet,
dann hat man schon verloren — EMG hin
oder her.

Bulletin: Die Stadt Ziirich hat sich gegen
eine Ausgliederung seines Elektrizitiits-
werks entschieden. Somit bleiben ewz
die im liberalisierten Strommarkt so
wichtigen unternehmerischen Freiheiten
verwehrt. Ist ewz zu einem Risikofaktor
fiir die Swiss Citypower geworden?

ewz hat in der Vorbereitung der Ausglie-
derung wirklich Grossartiges geleistet
und wir bedauern es sehr, dass die Ab-
stimmung negativ ausgegangen ist. Fiir
uns ist ewz deshalb aber keineswegs zu
einem Risikofaktor geworden. ewz hat ja
nicht zusitzliche Fesseln angelegt be-
kommen. Es hatte bereits gewisse unter-
nehmerische Freiheiten, und diese wiren
mit der Ausgliederung einfach grosser
geworden. ewz kann aber auch als Stadt-
werk unternehmerisch handeln und ist fiir
die Swiss Citypower nach wie vor eine
der treibenden Krifte. Umgekehrt ist die
Bedeutung der Swiss Citypower fiir ewz
und auch andere Unternehmungen gros-
ser geworden. Dies deshalb, weil die
Swiss Citypower bereits als Aktien-
gesellschaft gegriindet wurde. Sie kann
deshalb flexibler agieren.

swissCitypower

Swiss-Citypower-Geschaftsleiter Alfred Biirkler sprach mit Bulletin-Redaktor Patrick Meyer iiber die

Herausforderungen des offenen Strommarkts.
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Bulletin: Bei der Swiss Citypower hin-
gen die Anteile der einzelnen Unterneh-
men von deren jeweiligem Umsatzvolu-
men ab. Auch die Stimmkraft eines Elek-
trizitdtsversorgers wird gemiss seinem
" Geschiftsgang bestimmt. Konnten klei-
nere Werke nicht iibervorteilt werden?

Es ist richtig, dass das Aktienkapital ent-
sprechend dem jeweiligen Absatz eines
Werks verteilt worden ist. Ob das in ei-
nem nichsten Schritt der Unternehmens-
entwicklung so bleiben wird, ist noch
nicht beschlossen. Innerhalb der Swiss
Citypower tiben die kleineren Unterneh-
men aber durchaus ihren Einfluss aus.
Bei anderen Kooperationen sind die Mit-
gliedwerke oft lediglich im Rahmen einer
Vertriebspartnerschaft oder Ahnlichem
eingebunden, bei der Swiss Citypower
sind aber auch die kleineren Werke Ak-
tiondre. Das sichert ihnen natiirlich auf
jeden Fall einen gewissen Einfluss auf
das Unternehmen. Ausserdem schliessen
sich gerade die Kleineren
innerhalb der Swiss City-
power zu Interessenge-
meinschaften zusammen.
Die Swiss Mountain Po-
wer ist ein gutes Beispiel
dafiir. Die Partner der
SMOP haben nicht nur
eine  Interessengemein-
schaft geschaffen, sondern
sind mit der Griindung
einer Aktiengesellschaft
ein sogar noch grosseres
Engagement eingegangen.
Es ist also keinesfalls so,
dass die Swiss Citypower
von den Grossen domi-
niert wiirde.

Bulletin: Ende 1999
wurde die Axpo Handels-
und Verkaufsgesellschaft
gegriindet. Vier Monate
spéter schlossen sich die
grossten  Westschweizer
Elektrizitdtsunternehmen
zur Avenis SA zusam-
men. Fiirchten Sie die zu-
nehmende Konkurrenz?

Furcht ist kein guter Rat-
geber fiir das Verhalten
im Markt, Respekt schon.
Wenn man das Marktver-
halten der Gesellschaften
anschaut, dann wird deut-
lich, dass es sich bei den
Playern durchaus um
Konkurrenten  handelt.

Und wir spiiren diese Der Firmensitz des grossten Schweizer Energielieferanten im Endkundengeschaft: Die Biiros ~ (cr
Konkurrenz auch. Dies der Swiss Citypower befinden sich an zentraler Lage am Ziircher Limmatquai.
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nicht zuletzt, weil die Rahmenbedingun-
gen eines Elektrizititsmarktgesetzes
noch nicht gegeben sind. Damit spreche
ich vor allem die fehlenden Durchlei-
tungsrechte als Kern des EMG an. Einige
der neuen Unternehmen sind meiner
Meinung nach als Reaktion auf die Swiss
Citypower gegriindet worden. Ob es noch
weitere Gesellschaften geben wird, kann
ich nicht beurteilen. Ich glaube aber, dass
es in der Schweiz in wenigen Jahren nur
noch etwa vier sich konkurrenzierende
Gesellschaften auf dem Gebiet Energie-
ankauf und -verkauf geben wird. Und die
Swiss Citypower wird dazugehoren.

Bulletin: Und wer sonst?

Das wird der Markt zeigen. Wenn ich von
vier Gesellschaften spreche, dann meine
ich dies im Hinblick auf das Marktvolu-
men und rein auf den Energieverkauf be-
zogen — nicht auf die einzelnen Gesell-
schaften, die auch noch Netze betreiben.

Bulletin: Zu Beginn des Jahres hiess es,
Sie seien offen fiir neue Partner. Sie ha-
ben auch verkiindet, es seien Gespriche
im Gang, die den Einbezug der West-
schweiz und des Tessins zum Ziel hiitten.
Haben diese Gespriche Friichte getragen?

Wir sind weiterhin offen fiir neue Partner
und immer noch am Wachsen. So konn-
ten wir beispielsweise die Industriellen
Betriebe Aarau (IBA) definitiv fiir uns
gewinnen. Aarau war schon bei der IGSS
dabei. Nach der jetzt erfolgten Ausglie-
derung, der Griindung einer Holding und
mehreren Aktiengesellschaften hat sich
der Verwaltungsrat der IBA fiir einen
Beitritt zur Swiss Citypower ausgespro-
chen. In der Westschweiz hat sich Mar-
tigny fiir uns entschieden und auch Thun
ist unser Partner geworden. Wir fiihren in
der Westschweiz weitere Gespriche und
auch im Tessin sind wir aktiv.

Bulletin: Gemiiss der Zeitung «Le Nou-
velliste» hat sich Mar-
tigny deshalb fiir die
Swiss  Citypower ent-
schieden, weil den Ser-
vices Industriels so eine
gewisse Entscheidungs-
freiheit erhalten bleibt.
Was haben Sie der Avenis
voraus?

Wir stellen mit grosser
Freude fest, dass unser
Modell fiir alle Energie-
versorgungsunternehmen,
die selbst Endkunden be-
liefern, sehr attraktiv ist.
Die Konkurrenten bieten
oft eine vertikale Integra-
tion mit wenig Mitspra-
cherecht. Bei solchen Mo-
dellen werden neu einge-
gliederte Werke friiher
oder spiter einfach iiber-
nommen. Das ist bei uns
nicht der Fall. Wir wollen
fiir unsere Partner ein ho-
rizontales Dach {iber den
. Funktionen Vertrieb und
Beschaffung bilden. Und
hier sehe ich den entschei-
denden Vorteil der Swiss
! Citypower gegeniiber den
anderen Anbietern.

Bulletin: Es wird oft be-
hauptet, fiir Stromkunden
sei vor allem der Preis ent-
scheidend, wenn es darum
geht, einen neuen Anbie-
auszuwihlen. Warum
kommt der Kunde zu Thnen?
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Der Preis ist ganz klar das Haupt-
entscheidungskriterium fiir den
Kunden, daran besteht kein Zwei-
fel. Wir werden uns aber trotzdem
nicht als Dumpinganbieter posi-
tionieren. Deshalb werden Sie
moglicherweise immer einen billi-
geren Anbieter als die Swiss City-
power finden, wenn Sie wirklich
nur auf den Preis achten. Fiir uns
hat die lokale Verankerung und
der lokale Bezug zum Kunden ei-
nen grossen Stellenwert und des-
halb liegen unsere Triimpfe im Be-
reich der direkt vor Ort erbrachten
Dienstleistungen. Sei es im Be-
reich Storungsbehebung, Enginee-
ring, Energiedienstleistungen oder
Beratung, wenn es um Contracting
von Energieverteil- und Energie-
erzeugungsanlagen oder um Ener-
gieanwendung geht — mit dem lo-
kalen Partner vor Ort liefern wir
unseren Kunden gesamthaft das
attraktivste Angebot. Bei uns
kommen sie an allen ihren Ver-
brauchsorten in den vollen Genuss
unserer gesamten Dienstleistungs-
palette. Und diese ist nicht auf die
Elektrizitit beschrinkt. Die Mehr-
zahl unserer Partner sind so genannte
Querverbundsunternehmen, die sowohl
fiir Strom als auch Erdgas, Fernwirme
oder Wasser zustidndig sind.

Bulletin: In Deutschland schenken
Stadtwerke ihren Kunden 200 Kilowatt-
stunden Strom bei der Geburt eines Kin-
des. In Skandinavien konnen Kunden per
Handy den Backofen einschalten oder
die Sauna vorheizen lassen. Ist in der
Schweiz Ahnliches zu erwarten?

Wir sind tiberzeugt, dass es dhnlich kom-
men wird, und beschiftigen uns deshalb
auch mit alternativen Distributionskani-
len. Vorerst richten wir uns aber noch
nicht auf Retailkunden aus. Diese Aufga-
ben iibernehmen die Partner vor Ort.
Falls die Liberalisierung schrittweise
verwirklicht wird, werden wir uns die-
sem Rhythmus anpassen und unser An-
gebot den Marktbediirfnissen entspre-
chend erweitern.

Bulletin: Die Ritia Energie lockt mit
Pure Power St. Moritz, die Elektra Birs-
eck Miinchenstein verspricht Rainbow
Power und die SN Energie Gruppe ver-
kauft Aquapower. Sind von der Swiss Ci-
typower dhnliche Produkte zu erwarten?

Bei uns wird es bessere Produkte geben.

Die Produkte, die Sie ansprechen, sind
auf einem Level zertifiziert, den wir als
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der Swiss Cltypower

 IBA Industrielle Betnebe Aarau
: Jvlndustnelle Werke Basel
Elektrmtatswerk der Stadt Bern
 Stadtische Werke Luzern
Servnces Industriels de la Commune de Mamgny
Stadtische Werke Winterthu )
Stadtische Werke Schaffha en/Neuhausen am | Rhemfall
St. Galler Stadtwerke
Elektrizitatswerk der Stadt Ziirich
Wasserwerke Zug
~ Swiss Mountain Poy
- Energie Service Biel/B enne
~ Industrielle Betriehe Interlaken

ungeniigend erachten. Wir streben ein
hoheres Niveau an. Deshalb werden un-

sere Produkte «naturmade»-zertifiziert
sein. Wir haben einfach festgestellt, dass
das «naturmade»-Zertifikat am ehesten
die Bezeichnung Oko verdient und im
Bereich erneuerbare Energien auch tat-
sdchlich etwas auslosen kann.

Bulletin: In der Branche herrscht offen-
sichtlich Uneinigkeit dariiber, welche
Produktionsmethode die Bezeichnung
Oko tragen darf. Wie konnen Kunden bei
all der gut gemeinten Vielfalt den Uber-
blick bewahren?

Die wichtigste Eigenschaft eines Okola-
bels ist Glaubwiirdigkeit. In der Schweiz
ist das «naturmade»-Label sehr breit ab-
gestiitzt und wird neben verschiedenen
Elektrizititsunternehmen auch von Kon-
sumenten- und Umweltschutzorganisa-
tionen getragen. Es ist also nicht nur die
Branche, die dahinter steht und die Richt-
linien festlegt, und das ist ein sehr grosser
Vorteil. Wir sind iiberzeugt, dass sich
«naturmade» in der Schweiz durchsetzen
wird.

Bulletin: Das Verlangen nach Solar-
strom steigt. Gibt es bei dem hohen Be-
darf keine Angebotsengpisse?

Engpisse sind zwar durchaus moglich,
gleichzeitig kdnnen neue Solarstroman-

Strommarkt

lagen aber auch sehr schnell ver-
wirklicht werden. Wir fiihren mit
unseren Partnern eine Bilanz, um
sicherzustellen, dass die von uns
verkaufte Menge Solarstrom auch
tatséichlich produziert wird. Des-
halb konnen wir friithzeitig fest-
stellen, wann ein Engpass eintre-
ten konnte, und darauf reagieren.
Im Rahmen der ewz-Solarstrom-
borse beispielsweise lduft gerade
eine weitere Ausschreibung, die
den Bau zusitzlicher Anlagen be-
zweckt.

Bulletin: Gemiiss den Ergebnissen
eines Forschungsprogramms der
Ingenieurschule St-Imier kann die
Solarenergie nur durch weitere in-
tensive Forschung wirtschaftlich
tragfdhig werden.

Eine Energie ist dann wirtschaft-
lich, wenn jemand bereit ist, sie zu
kaufen. Und wie wir deutlich fest-
stellen konnen, sind viele Leute
bereit, die Mehrkosten fiir Solar-
energie zu tragen. Auf diesem Ge-
danken basieren die Solarstrom-
borsen. Im Vergleich zu anderen
Energieerzeugungsarten ist die Solar-
energie heute nur beschriankt wirtschaft-
lich. Auch wenn wir alle Hausdécher, die
sich dafiir eignen, mit Solarzellen zu-
decken, wird die Solarenergie immer
noch nicht mit anderen Erzeugungsarten
mithalten konnen. Wir gehen aber davon
aus, dass erneuerbare Energie in Europa
in Zukunft generell eine grossere Rolle
spielen wird.

Bulletin: Die Kooperation mit dem ame-
rikanischen Energiehandelsunternehmen
Enron erlaubt es der Swiss Citypower,
europaweit kostengiinstig Energie einzu-
kaufen. Gibt es giinstige Solarenergie in
Europa?

Auch das Ausland ist im Bereich Solar-
energie nicht weiter als wir. Was andere
erneuerbare Energien betrifft, gibt es
zum Teil grosse Unterschiede. So ist bei-
spielsweise im Kiistenbereich der Strom
aus Windenergie sehr viel giinstiger als
an anderen Orten. Meiner Ansicht nach
wiire es aber falsch, Okostrom zu impor-
tieren. Wir haben in der Schweiz dank
der Wasserkraft bereits viel Okostrom.
Vergleichen wir den Schweizer Strom-
mix mit dem des Auslands, liegt es niher,
unseren Wasserkraftstrom als Okostrom
zu exportieren.

Bulletin: Uber die Enron werden Sie also
vorwiegend fossilen Strom erwerben.
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Nein. Die Kooperation mit Enron dient
dazu, die eigene Produktion der Partner
bestmdglich zu nutzen und die gesamte
Beschaffung und den Handel unserer
Partner zukiinftig zu optimieren. Viele
unserer Partner sind heute noch mit Ver-
trigen an ihre Vorlieferanten, die Uber-
landwerke, gebunden. Mit dem freien
Markt entsteht vor allem fiir diese Werke
die Chance, zu deutlich giinstigeren Prei-
sen Energie zu beschaffen.

Bulletin: Werden Sie auch elektrische
Energie aus osteuropidischen Kern- oder
Braunkohlekraftwerken einkaufen?

Wir wollen ganz klar wissen, wo der
Strom herkommt, und wenn man an der
Borse elektrische Energie erwirbt, dann
ist dessen Herkunft auch bekannt. Es ist
eines unserer Ziele, die 6kologischen An-
forderungen, die wir an uns selbst stellen,
jederzeit zu erfiillen.

Bulletin: Wenn Sie drei Wiinsche frei
hitten, was wiirden Sie der schweizeri-
Elektrizitdtswirtschaft spontan
wiinschen?

schen

Mein erster Wunsch ist, dass die Rah-
menbedingungen fiir die Marktoffnung
bald festgelegt werden und dass die
Offnung in kiirzeren Schritten abluft als
geplant. Auf der Kundenseite kann der
Markt nicht mehr weggeredet werden.
Auf der Seite unserer Partner, die Ver-
trige mit Vorlieferanten haben, ist hinge-
gen nichts vom Markt zu spiiren. Dieser
Zustand ist nicht akzeptabel. Unsere
Partner miissen ihre Beschaffung selber
organisieren und sich aus den teilweise
sehr einseitigen Bindungen mit ihren
Vorlieferanten 1osen konnen. Konkret
heisst das: volle Offnung gemiiss EMG in
drei Jahren und massive Erhchung der
freien Anteile fiir die Endverteiler. Mein
zweiter Wunsch: Unsere Partner sollen
so schnell wie moglich aus den entspre-
chenden Verwaltungen ausgegliedert
werden. Und drittens wiinsche ich mir,
dass die Energie, die jetzt bei der Swiss
Citypower und ihren Partnern deutlich zu
spiiren ist, tiber die ganze schwierige
Ubergangsphase weitergezogen wird. Ich
habe noch selten so eine positive Dyna-
mik erlebt.

Swiss Citypower:
fournir des
services au lieu de
casser les prix

Le 11 fevrier dernier, la Communauté d’intéréts des
entreprises municipales suisses (IGSS) est devenue
une société anonyme: I’entreprise commerciale Swiss
Citypower SA était née. Les actionnaires et partenai-
res de Swiss Citypower sont les quatorze entreprises
municipales et la Swiss Mountain Power de I’ancienne
IGSS ainsi que deux entreprises électriques municipa-
les supplémentaires. Avec une part au marché de 19%
pour I’électricité, de 34% pour le gaz naturel, de 35%
pour la chaleur & distance et de 11% pour I'eau, la
Swiss Citypower est le principal fournisseur d’énergie
aux clients finals sur le marché suisse de I’électricité.
Le Bulletin ASE/AES a interviewé Monsieur Alfred
Biirkler, responsable de Swiss Citypower.
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Okostrom in
«naturmade star»-
Qualitat

Die Swiss Citypower profiliert sich als
fithrende Okostromanbieterin. Sie
kiindigt neue Produkte an, die nach
dem Qualitétszeichen «naturmade
star» zertifiziert sind.

(pm/scp) Neben der Erweiterung des
Dienstleistungsangebots ist die Krea-
tion innovativer Produkte zum Er-
folgsfaktor im zukiinftig liberalisier-
ten Markt geworden. Die Vermark-
tung von erneuerbaren Energien als
Okostrom steht deshalb vermehrt im
Zentrum der Marketinganstrengungen
der Schweizer Elektrizitdtsunterneh-
men. Die qualitativ hoch stehendsten
Produkte auf dem Schweizer Markt
werden Anfang November von der
Swiss Citypower lanciert und iiber de-
ren Partner angeboten. Als erste Ener-
gieanbieter in der Schweiz werden die
Swiss Citypower und ihre Partner so-
wohl ihre Kraftwerke als auch ihre Pro-
dukte gemiss den strengen «naturmade
star»-Bedingungen zertifiziert haben.
Bei den neuen Produkten handelt es
sich einerseits um Weiterentwicklun-
gen bereits bestehender Produkte (z. B.
ewz-Solarstromborse in Ziirich, EWB-
Okostromborse in Bern, IWB-Solar-
stromborse in Basel) der Stadtwerke,
andererseits sollen auch neue einheit-
liche Produkte entwickelt werden.

Strenge Kriterien erfiillt

«naturmade star» wird vom Verein
fiir umweltgerechte Elektrizitit getra-
gen. Dazu gehoren unter anderem der
WWE, Pro Natura, das Konsumenten-
forum Schweiz, Organisationen der
neuen erneuerbaren Energien und auch
Elektrizititswerke. Um das Qualitits-
zeichen zu erhalten, muss Energie nach
sehr strengen ©kologischen Kriterien
produziert werden oder aus naturnahen
Quellen, also Wind, Sonne oder Bio-
masse, stammen. Lieferanten miissen
sich verpflichten, neben Wasserkraft-
produktion auch einen bestimmten
Anteil an neuen erneuerbaren Energien
zu produzieren. Die produzierenden
Kraftwerke mit einer Leistung von 10
Megawatt miissen ausserdem ein Um-
weltmanagement-System nach ISO-
Standard 14001 vorweisen konnen.
Strenge Kriterien, welche die Swiss Ci-
typower und ihre Partner erfiillen: Die
ersten Wasserkraft- und Okostroman-
lagen werden Anfang November das
Zertifikat «naturmade star» erhalten.

Bulletin ASE/AES 22/00
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Convincing cabling solutions

Info 0193197 77

Der kleine Grosse
fur Grosse und Kleine.

Flexible Biiroverkabelungs-Losungen
im Taschenformat

R&M bietet ab sofort eine neue Verkabelungsgeneration an: die R&M
freenet SOHO-L6sung, ein offenes Blroverkabelungssystem im
Taschenformat, welches speziell auf die Bedirfnisse
von professionellen Heimanwendern und auf die neuen
Anforderungen von kleinen und mittleren Unternehmen
(KMU) abgestimmt ist. Mit R&M Small Office und R&M
Small Company haben wir ein innovatives Gehause-
Konzept entwickelt, welches Design und Funktionalitat
bei grosstmaglicher Flexibilitdt kombiniert. Herzstlck
ist eine systemunabhéngige Plattform in ansprechen-
dem Design. Ausgelegt flir 24 oder 48 Benutzer, ent-
halten diese Platz sparenden Hightech-Gehause sowohl
die neuste Verkabelungstechnik von R&M wie auch
modernste Aktivkomponenten von international fiihren-
den Partnern wie Cisco Systems. Der Vielfalt und
den Kombinationsmaoglichkeiten sind keine Grenzen
gesetzt. Ob Sie nun Daten-, Voice-, ISDN-, XDSL- oder
Gigabit Ethernet-Anwendungen wiinschen, wir bieten die flexible
Losung fir alle Bliroverkabelungs-Bedurfnisse bis hin zur Erweiterung
des tertidren Verkabelungsbereichs in bestehenden Unternehmens-
netzwerken. Die Zukunft liegt in solch flexiblen Kommunikations-

|6sungen. Interessiert? Dann rufen Sie uns doch einfach an!

R&M freenet

The SOHO solution
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