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Magazin

dem soll das Material einge-
kapselt sein, so dass keine
Strahlung nach Aussen dringen
kann. Die Energie soll entwe-
der als Wirme oder in Form
geladener Partikel zur Verfii-
gung stehen. Durch die neue
Energiequelle wird ein Durch-
bruch in der Anwendung von
Mikromaschinen erhofft. Sie
sollen alltdgliche Systeme si-
cherer und zuverldssiger ma-
chen. Bereits heute werden sie
als Auslosesensoren bei Air-
bags verwendet.

L'heure des
supraconducteurs?

(ep) Au moment méme de
I’ouverture du marché améri-
cain, le réseau de transport de
I’électricité montre des signes
de faiblesse. Il suffit de brus-
ques changements des condi-
tions météorologiques pour fra-
giliser 1’approvisionnement de
régions étendues. Directeur de
la société American Supercon-
ductor, Greg Yurek plaide pour
le développement accéléré de
nouvelles technologies.

Une électricité sire et de
haute qualité, qui «coule» sans
coupures ni sautes de tension,
sera essentielle pour les utili-
sateurs. Elle I'est déja pour
les industriels qui recourent a
des techniques de pointe. On
estime aujourd’hui que les pro-
blemes liés a la qualité de la
fourniture de courant cofitent
chaque année plus de 10 milli-
ards de dollars a I'industrie. Or
les choses devraient notablement
évoluer dans les dix ans qui
viennent, mais pas seulement
grice a la déreglementation.

Arrivée massive des supra-
conducteurs?

Au-dela de celle-ci, estime
Greg Yurek, c’est larrivée

Quand les cables supraconducteurs
feront leur apparition?

58

massive des supraconducteurs,
utilisés aujourd’hui dans cer-
tains équipements de stockage
d’énergie afin de fournir un
flux de courant stable a
I'industrie, qui va modifier ra-
dicalement le secteur du trans-
port et de la distribution. Un
progrés majeur dont va bientot
profiter 1’ensemble des con-
sommateurs, quand les supra-
conducteurs feront leur appari-
tion pour stabiliser les réseaux.
Cette technologie apportera
une véritable révolution, sur-
tout au moment ou la concur-
rence croissante conduira a uti-
liser ces derniers d’une maniere
pour laquelle ils n’ont pas été
congus.

Transporter des quantités de
courant bien supérieures

Rien ne peut, aujourd’hui
encore, empécher les coupures
de courant lies aux orages,
sauf a enterrer les lignes. Une
technique trés cofiteuse mais
appelée a I'étre de moins en
moins, les céibles a haute ten-
sion équipés de supraconduc-
teurs se révélant capables de
transporter des quantités de
courant bien supérieures aux
cébles actuels, d’otl la possibi-
lit¢ d’utiliser, a capacité de
transport égale, des cables plus
petits. Une premiére expérience
est en cours, réalisée par
Detroit Edison en partenariat
avec le Département fédéral de
I’énergie (DOE).

Ce projet consiste a alimen-
ter un quartier de Detroit en uti-
lisant un type de cible inédit.
Cent kilos de fil supraconduc-
teur, répartis dans trois cébles,
remplaceront les quelque 8000
kilos de fil de cuivre utilisés
aujourd’hui dans neuf cébles
différents. Les trois cables sub-
sistants pourront étre insérés
dans des canalisations souter-
raines de faible diametre déja
existantes, et sans méme les oc-
cuper en totalité. Ce procédé va
permettre aux €lectriciens de
résoudre un de leurs plus vieux
casse-téte, qui consiste 2
améliorer la desserte de zones a
forte densité tout en évitant les
coupures de courant et en ré-
duisant I'impact environne-
mental des travaux.

Energie Panorama
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Firmen und Markte
Entreprises et marchés

USA: grosster Strom-
markt der Welt

(sie) Mit einem Verbrauch
von 3,6 Mrd. Kilowattstunden
(kWh) pro Jahr sind die USA
der grosste Strommarkt der
Welt. Rund 55% der Elektrizi-
tdt werden aus Kohle erzeugt,
23% aus Kernenergie, je 10%
aus Ol und Wasserkraft, 2% aus
Sonne und Wind. Obwohl die
Bevolkerung nur etwa dreimal
so gross ist wie die deutsche, ist
ihr Verbrauch sechsmal, die der
installierten Kraftwerksleistung
siebenmal so hoch. Seit Anfang
der 90er Jahre bereitet die USA
einen langsamen Ubergang vom
Strommonopol zum  freien
Markt vor. Bislang hat dieser
Prozess erst in 22 der 50 Bun-
desstaaten  begonnen. Ende
2004 soll dieser Prozess abge-
schlossen sein, der die ver-
gleichsweise niedrigen Strom-
preise von durchschnittlich
8 Rp./kWh weiter senken soll.
Einen landesweiten Wettbewerb
gibt es bereits auf dem «Gross-
handelsmarkt» fiir Elektrizitit,
wo sich Erzeuger und Verteiler-
unternehmen sowie sogenannte
Broker oder Marketer als Zwi-
schenhindler gegeniiberstehen.

Technisch ist ein grosserer
Stromhandel allerdings nicht
leicht zu bewerkstelligen, da
die USA in neun separate Ver-
bundnetze unterteilt sind. Fiir
den zukiinftigen Netzbetrieb
soll eine unabhingige Gesell-
schaft titig werden, die nicht
notwendigerweise auch Eigen-
timer des Stromnetzes sein
muss. Eine intensive Debatte
wird um die «stranded-costs»
gefiihrt, also um Anlagen, die
unter den neuen Bedingungen
nicht mehr wettbewerbsfihig
sind. Fiir neue Anbieter, die
Elektrizitit entweder selbst er-
zeugen (IPP) oder von anderen
Erzeugern oder Zwischenhind-
lern kaufen und damit Endkun-
den beliefern wollen, sind
Preissenkungen das Hauptver-
kaufsargument. Andere Strom-
anbieter setzen aber auch auf
besseren Service oder spezielle
Verkaufsargumente: Clean Po-
wer zum Beispiel wirbt mit um-
weltfreundlich erzeugter Elek-
trizitit aus Sonne und Wind-
kraft, Church Energy mit einem
Baptistenpfarrer an der Spitze
hat kirchlich gebundene Ver-
braucher im Visier, Friendly Po-
wer verspricht, dass der Kunde
sofort einen freundlichen Mit-
arbeiter am Telefon erreicht.

USA: Landesweiter Wettbewerb erst auf dem «Grosshandelsmarkt».
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Aktien von US-Kernkraftwerken im
Aufwind.

Deregulierung
begiinstigt
US-Nuklearanlagen

(d) Wie die Schweizer Elek-
trizitdtswirtschaft sehen sich
die nordamerikanischen Nuk-
lear-Industriellen mit der De-
regulierung des Strommarkts
konfrontiert. Diese Situation
bringt wider Erwarten Schwung
in die Atomindustrie.

Von 50 US-Staaten haben
bisher 21 ihre Stromproduktion
und -verteilung restrukturiert.
Um den Stromlieferanten den
Ubergang zu erleichtern, grei-
fen die Behorden zu einem be-
sonderen «Geschenk»: um ih-
nen Abschreibungen zu erspa-
ren, zahlen die Konsumenten
einen hoheren Stromtarif.

Fiir die Kernkraftwerkbe-
treiber erweist sich diese Mass-
nahme angesichts der hohen
Baukosten, die nur langfristig
gedeckt werden konnen, als un-
verzichtbare Massnahme. Vor
diesem Hintergrund wiinscht
sich die Branche auch eine Ver-
lingerung der Betriebszeit von
derzeit 40 auf 60 Jahre. Die
Chancen dafiir stehen gut. Da
auch keine CO,-Steuern zu be-
fiirchten sind, geht man in den
USA davon aus, dass die Kern-
energie auch in Zukunft wett-
bewerbsfihig sein wird. Dem-
entsprechend waren in letzter
Zeit auch die Aktien von US-
Kernkraftwerken im Aufwind.

Strom aus
US-Kernkraftwerken
immer giinstiger

(sva) Die Produktionskosten
fiir Strom aus amerikanischen
Kernkraftwerken sind 1998
weiter gesunken. Der Mittel-
wert betrug US-§ 0,0175 je
kWh (etwa 2,6 Rp.) gegeniiber
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US-$ 0,0178 im Vorjahr. Auf-
grund anderer Berechnungs-
grundlagen und Rahmenbedin-
gungen sind diese Zahlen nicht
direkt mit den schweizeri-
schen zu vergleichen (Abschrei-
bung, Riickstellungen, Abgaben
usw.). Interessant sind aber ver-
schiedene Zahlen, die sich aus
dem Vergleich zwischen den
Werken ergeben: Die Mehrzahl
der Werke mit sehr tiefen Be-
triebskosten gehoren Firmen,
die mehrere Kernkraftwerke
betreiben und so gewisse Syn-
ergieeffekte erzielen konnen.

Négoce de
I'électricité:
conjoncture morose

(ep) Les plus importants
négociateurs américains ne
font pas de bonnes affaires.
C’est ce que constate Energy
Insight, société spécialisée
dans la diffusion d’informa-
tions sur I’énergie, qui a ex-
aminé de pres les résultats des
six principales sociétés de
négoce d’électricité d’outre-
Atlantique.

Energy Insight releve que les
marges bénéficiaires restent fai-
bles, voire inexistantes, quand
ces sociétés ne perdent pas de
’argent. Seule I'une d’entre
elles tire son épingle du jeu. Il
s’agit de Reliant Wholesale
Energy qui a réalisé I’an dernier
une marge brute de 764 mil-
lions de dollars, soit 39% par
rapport a un chiffre d’affaires
de 1,9 milliard.

Reliant est suivi de loin par
Enron Power Marketing, pre-
mier marketer américain avec
400 millions de mégawattheu-
res vendus en 1998, qui n’a ga-
gné «que» 968 millions de dol-
lars pour un chiffre d’affaires de
12,7 milliards (7,6% de marge).
Aquila Energy, une société de
San Antonio, arrive au troi-
sime rang avec un trés maigre
0,32% de marge (9,5 millions de
dollars de bénéfice avant impdt
pour des ventes de 122 millions
de mégawattheures représentant
3 milliards de dollars).

«Les trois autres grands mar-
keters sont carrément dans le
rouge», souligne le rapport.

I
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Produktionspreis
nur untergeordnete Rolle
SEEEs W S 2
BB R vl 0l

FOR SAFETY, BE SURE TO KEEP KITES AND BALLOONS AWAY FROM OVERHEAD
POWERLINES,

* The Electric E cn-rqn is based on the lod average cosls for
purchases ml\'-vmy the Exchange. n‘fhmm i subject 1o
‘compelition. You may purchase electricily from another supplier.

All customers are required to pay a Competition Transition Charge as part of the charges
above, including those m’&m an electric service provider mh:v.rtmn SDGAE

email; info@sdge. com Questions? Please Call:
Nexi Moter Read Date: 03-23-1989

Service/Raw Daies/ Mater Therm “Total U Amount
Meter /f Meter D:dhw Constant | Muluplier e
mc;&n ¢ 01-21 ' 0222
#01250372 34326 34445 1 118 kWh $1242
Basaine Usage 10 kAN @ 810438
ne K X
L:.IM m%«m ~1.24
otal Charges 1118
The Tolal Electric Charges shown above include the followis
‘components. Please see definitions on back of aﬁ‘
Eleciric Energy* ($,026638/kWh) 3.;;
urpose Progr: A
Nuclear Decommis 24
Trust Transfer Amount 129
Competition Transition 25
Total Flectnic Costs, LIS}
OTHER ACCOUNT CHARGES
San Diego Franchise Fee Differential 1.9% Electric 021
State Tax .00020/kWh G 0,02
State Fee 00012/KWh. 001
TOTAL AMOUNT DUE s11.42

1-800-411-SDGE (7343)

(Proguntas? Por Favor Llame:
Your ety ‘This Month | Last Month Percent “I'his Monty Percent.
Usage Hisory Oh Last Year Cha
kWhIdlx a7 40 = l.*"- 0.0
Billing Days 32 21

(3.17 §) fiir Strom nur eine untergeordnete Rolle auf den Gesamtpreis

Stromverteilung, Sozial- und Umweltabgaben, KKW-Entsorgung
Finanzierungsausgleich, nicht amortisierbare Investitionen sowie
verschiedene Gemeinde- und Staatssteuern. Die Kunden bezahlen
wahrend vier Jahren einen Zuschlag, um die beim Systemwechsel
entstehenden Kosten fiir die Ubergangslosung zu decken.

Gedffneter Strommarkt Kalifornien; Diese Stromrechnung der San Diego
Gas and Electricity zeigt deutlich, dass der eigentliche Produktionspreis

(11.42 9) spielt. Rund 70% der Kosten fallen auf Stromﬁbertragu;?, .
onds,

Sulzer (ibertragt
Geschaft mit
Wasserkraftanlagen
an VA TECH

Die VA Technologie AG in
Linz (VA Tech), Osterreich,
und Sulzer AG, Winterthur,
Schweiz, haben eine Grundsatz-
vereinbarung unterzeichnet, wo-
nach fiir 211 Millionen Franken
das gesamte Geschift von Sul-
zer Hydro an VA Tech iiber-
tragen wird.

Der Zusammenschluss von
Sulzer Hydro mit dem VA
Tech-Konzernbereich Energie-
und Umwelttechnik vereinigt
zwei erfolgreiche Anbieter auf
dem Gebiet der elektrischen
und mechanischen Ausriistung
von Wasserkraftwerken. Die
Unternehmen ergéinzen sich
in Produkten und Mirkten.
Der VA Tech-Konzernbereich
Energie- und Umwelttechnik

erzielte 1998 einen Umsatz von
rund 1,1 Mrd. EUR (1,9 Mrd.
sFr.) und beschiftigt rund 6000
Mitarbeiter.

Die hydraulische Energie-
erzeugung zdhlt zu den we-
sentlichen Kerngebieten des
Konzernbereichs. Im Tech-
Geschiftsbereich Hydraulische
Energieerzeugung sind die Un-
ternehmen VA Tech Elin und
VA Tech Voest MCE titig.
Durch den Zusammenschluss
mit Sulzer Hydro erhéht sich
das Geschiftsvolumen des Ge-
schiftsbereichs  Hydraulische

Energieerzeugung auf mehr als
520 Mio. EUR (832 Mio. sFr.).

Sulzer Hydro wrd neu ;|s VA Tech
Escher Wyss auftreten.
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RAO/UES (Russland)
EDF (FR)

Eletrobras (BR)

Tepco (Japan)

Enel (IT)

Kepco (Stidkorea)
Eskom (Siidafrika)
Kansai (Japan)

Hydro Québec (CA)
Southern Comp. (USA)

A B
60 80 100

B Installierte Leistung (GW)

Eaan
120 140

Die grossten Stromproduzenten gemass installierten Leistungen.

Die grdssten
Stromproduzenten
der Welt

(m/re) Gemiss einer Studie
von Datamonitor vereinen die
grossten fiinf Stromproduzen-
ten rund 13% der weltweiten
Erzeugungskapazitit. Die in
der Grafik aufgefiihrten Werte
zeigen die jeweils installierten
Leistungen. Diese geben jedoch
nur beschrinkt Aufschluss iiber
den effektiven Umsatz in Devi-
sen bzw. Kilowattstunden. Dort
liegen Tepco (JA), EDF (FR),
Kansai (JA), Chubu (JA), Enel
(IT), Tohoku (JA), Kepco (Ko-
rea), Kyushu (JA), RWE (DE)
und Veba (DE) an der Spitze
(gemiss Marketline).

Bei Strombezug
Schmelzofen zum
Nulltarif

(st) ABB und VEW Energie
haben in Dortmund ein interes-
santes Contracting- bzw. Mar-
ketingmodell vorgestellt. ABB
liefert seine Schmelzofen fiir
die mittelstindische Giesserei-
Industrie kostenlos, wenn der
Kunde mit der VEW Energie

Induktions-Tiegelofenanlage.
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AG einen Stromliefervertrag
iiber mindestens vier Jahre zu
seinen aktuellen Bezugskosten
abschliesst. Die notwendigen
Standard-Wartungsarbeiten
fiirt ABB Automation Sy-
stems (Eschborn) zwei Jahre
lang kostenlos durch.

Griine Tarife
im Angebot

(vdew/ne) NaturEnergie
AG, NaturWatt GmbH, Natur-
strom AG - in den deutschen
Strommarkt  drdngen auch
Stromhandelsfirmen, die aus-
schliesslich ~ Okostrom  ver-
markten. Das Konzept: Strom
aus erneuerbaren Energien als
«griine Energie» mit einem
Aufpreis verkaufen.

Sofern die Stromversorger
nicht selbst solche Okostrom-
firmen gegriindet haben, bieten
auch sie immer héufiger «griine
Tarife» an. Knapp 50 Unter-
nehmen fordern mit solchen
Angeboten erneuerbare Ener-
gien. Die Kunden finanzieren
dabei Strom aus regenerati-
ven Energien iiber Aufschlige
auf die Stromrechnung, Fonds-
anteile oder Beteiligungen.

Steigende Nachfrage

Der Kunde zahlt freiwillig
einen hoheren Strompreis. Da-
fiir garantiert ihm der Stromver-
sorger, dass er die Mehreinnah-
men zum Bau von Regene-
rativ-Kraftwerken verwendet.
Entwicklungen in gedffneten
Strommérkten wie Norwegen,
Schweden und den USA zeigen

eine steigende Nachfrage von
solchen Modellen. Rund 27000
deutsche Kunden nahmen im
Friihjahr 1999 Okostrom-Ange-
bote fiir elektrische Energie aus
Sonne, Wind, Wasser oder Bio-
masse wahr.

Okostrom-Marketing
Eine von NaturEnergie in

Auftrag gegebene Studie von

Infratest (bundesweite Repri-

sentativumfrage) kommt zu

dem Ergebnis:

- jeder 2. Stromkunde ist mit
seinem Energieversorger aus
verschiedenen Griinden un-
zufrieden

— den Wechsel zu einem Ener-
gieversorger mit einem Na-
tur-Energie-Angebot wiirden
drei von fiinf dieser unzu-
friedenen Kunden vollziehen
(bei Gleichpreisigkeit)

- Es gibt eine messbare Bereit-
schaft zur Zahlung eines
hoheren Strompreises, die
jedoch bei iiber 20% Mehr-
preis deutlich einbricht

- Glaubwiirdigkeit, Ehrlich-
keit, Transparenz ist die
zentrale Voraussetzung fiir
eine neues Okostromprodukt.

Huber+Suhner:
Gewinn und Umsatz
gestiegen

(d) Die in den Bereichen
Telekommunikation, Energie-
iibertragung und Werkstoff-
technik tdtige Huber+Suhner-
Gruppe hat im ersten Halbjahr
1999 die wichtigsten Kennda-
ten verbessern kénnen. Sowohl
Auftragseingang, Umsatz wie
Gewinn stiegen an. Im Ver-
gleich zur Vorjahresperiode er-
hohte sich der Konzerngewinn
um 10,3% auf 22,5 Mio. Fran-
ken. Der Umsatz wuchs um
7,5% auf 345,6 Mio. Fr. Ende
Juni beschiftigte der Konzern
3419 Personen, 2,1% mehr als
ein Jahr zuvor.

Fusion von Veba
und Viag

(d) Bei der Fusion von Viag
und Veba soll die kleinere Viag
AG auf die grossere Veba ver-
schmolzen werden. Das Werte-
verhiltnis liegt bei etwa 67%
fiir die Veba und 33% fiir die

pen im Normaltarif.

nach Mobilfunkgeriten. Mit

warteten TETRA-Mobilfunk-

neuen Studie der Unterneh-
mensberatung Frost & Sullivan
steht dem Markt ein Um-
satzwachstum von 607,5 Mio.
US-$ (1998) auf 638,3 Mio.
US-$ zum Jahr 2005 bevor.

Wachsende Nachfrage nach
Mobilfunkgeraten (Bild Siemens).

diAx fiihrt Lokalgesprache ein

(di) Seit 1. Oktober konnen diAx-Kunden die Gespriche in -
ihrer ganzen Vorwahlzone zum giinstigen diAx-Lokaltarif fiih-
ren. Fiir sdmtliche Anrufe in der jeweiligen Vorwahlzone gilt
ein Minutenpreis von 3,3 Rappen im Niedertarif und 6,7 Rap-

Weiter wachsender Markt

fiir Mobilfunkgerate
(f&s) Die Moglichkeit, durch Mobilfunk leicht und kosten-
giinstig erreichbar zu sein, sichert eine wachsende Nachfrage

der Einfiihrung der lange er-

gerdte ist fiir den Mobilfunkge- .
ritemarkt in Europa eine neue © -
Ara angebrochen. Laut einer

Bulletin ASE/UCS 22/99



Viag. Durch den Zusammen-
schluss sollen sich Synergien
von rund 1,3 Mrd. sFr. im Jahr
ergeben, allein 1,1 Mrd. sFr.
davon im Energiebereich.

ABB Alstom Power
nach Berlin

(d) Der neugebildete Elek-
tromaschinenkonzern ABB Al-
stom Power wird seinen Sitz in
Berlin haben. ABB Alstom Po-
wer biindelt die Kraftwerkakti-
vititen von ABB und Alstom.
Das Unternehmen beschiftigt
rund 6000 Mitarbeiter.

Produkte und
Losungen fiir den
Elektrizitatsmarkt

(als) Die Deregulierungs-
welle der letzten Jahre hat auch
die Energiemérkte und speziell
den Elektrizititsmarkt erfasst.
Das ist keine Modeerschei-
nung, sondern die direkte Kon-
sequenz der Globalisierung un-
serer Wirtschaft. Unser Land,
umgeben von Léndern, in wel-
chen die Deregulierung bereits
in unterschiedlichem Mass
stattfindet, kann diesen neuen
Sachverhalt im Energiemarkt
nicht ignorieren. In Europa
nahm die Schweiz seit jeher die
Rolle einer Drehscheibe im
Elektrizititshandel ein und darf
diese nicht verlieren. Mittler-
weile kann die Schweiz der
neuen Verteilung der europii-
schen Karten im Elektrizitits-
geschiift nicht entrinnen.

Der Strom als Rohstoff

Die funktionelle Trennung
zwischen der Produktion, der
Ubertragung, der Verteilung
und den Dienstleistungen ver-
dndert den Elektrizitdtsmarkt
von seiner traditionellen Verti-
kal-Integration, von den Erzeu-
gungs- bis hin zu den Ver-
brauchszentren. Durch die
funktionelle Trennung wird die
Elektrizitit zu einem Rohstoff
wie beispielsweise Kaffee oder
Kupfer und unterliegt damit
den gleichen Preisschwankun-
gen. Die Marktgesetze, das
heisst jene des Angebotes und
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der Nachfrage, erfassen auch
die Elektrizitit.

Die gegenwirtigen und die
zukiinftigen Teilnehmer miis-
sen sich im durch das Gesetz
vorgegebenen zeitlichen Rah-
men optimal neu im Ubergang
vom Verkiufer- zum Kéufer-
markt plazieren.

Die Elektrizitit ist aber unter
anderem auch von drei Ein-
schrinkungen betroffen:

- sie kann nicht gelagert wer-
den
— sie gehorcht physikalischen

Gesetzmissigkeiten in der

leitungsgebundenen Ubertra-

gung, deren Kapazitit be-
schriinkt ist und ein natiirli-
ches physikalisches Monopol
darstellt

— die Einhaltung der Qualitit,
wie beispielsweise die Span-
nungs- und Frequenzhaltung,
ist unabdingbar.

Die beiden traditionellen
Marktteilnehmer — der Produ-
zent und der Verbraucher - sind
neuen Marktgesetzen unter-
worfen. Zwischenhindler bieten
ihre Dienste fiir den Strom-
einkauf und Verkauf an. Produ-
zenten und Konsumenten miis-
sen sich gegen inhdrente Risi-
ken abdecken. Die Preisvolati-
litéit des Marktes stellt eine neue
Dimension dar, die mit neuen
Instrumenten zu bewiltigen ist.

Wie muss mit dieser Markt-
komplexitit umgegangen
werden?

Es sind zwei verschiedene
Mirkte in dieser Neuordnung
notwendig:

- der physische Elektrizitiits-
markt einschliesslich dem
Transport iiber bestehende
Leitungen

— der virtuelle und finanzielle
Markt zur Glattstellung der
Transaktionen.

Dem Produzenten, dem Netz-
betreiber und dem Kaufer ste-
hen Finanzinstrumente zur Ver-
fiigung, mit denen inhirente
Risiken abgedeckt werden kon-
nen. Die heute schon gebriuch-
lichen Instrumente des Rohstoff-
marktes wie OTC-Geschiifte
(ausserborsliche bilaterale Ver-
triige), Termingeschifte, Call-
und Put-Optionen sowie andere

Futures werden zukiinftig auch
im Stromgeschift angewendet.
Sie werden es erlauben, die
Risiken des Produzenten und
des Kiufers geeignet zu bewirt-
schaften.

Eine wichtige Herausforde-
rung wartet auf die Teilnehmer
des Elektrizititsmarktes. Es
gilt, eine Briicke zwischen zwei
Welten zu schlagen; die eine ist
jene der physikalischen Gesetz-
missigkeiten und die andere
jene der kommerziellen Be-
wirtschaftung in einem hoch
volatilen Kéaufermarkt.

Was kann Alstom
beitragen?

Alstom ist heute in der
Lage, eine Vielfalt an Produk-
ten und Losungen anzubieten,
die auf den Schweizer, den eu-
ropiischen und den Weltmarkt
zugeschnitten sind. Zur Be-
herrschung des physikalischen
Flusses, das heisst zur optima-
len Versorgung mit elektrischer
Energie zum gewiinschten Zeit-
punkt in vorgegebener Qualitit
und Menge, sind neue Netz-
betriebs- und Schutzeinrichtun-
gen sowie digitalisierte, fern-
programmierbare Steuereinrich-
tungen verfiigbar. Diese konnen
ohne weiteres in bestehende
Anlagen integriert werden und
erlauben so die allméhliche
Migration dlterer Systeme in
moderne IT-gestiitzte Konzepte.

Ebenso sind Starkstroman-
lagen wie Kompensationsein-
richtungen und Facts-Anlagen
(Flexible Drehstrom-Ubertra-

gungssysteme) fiir die Eng-

passbeherrschung von Ubertra-

gungsleitungen verfiigbar.

Die Beherrschung des virtu-
ellen finanziellen Flusses ruft
nach neuen, effektiven und
komplexen Werkzeugen.

Alle angebotenen Losungen
orientieren sich an gemein-
samen hauptsichlichen Eigen-
schaften:

— komplettes Lieferprogramm
zur Bearbeitung des physi-
kalischen und finanziellen
Flusses

- offen fiir andere Systeme und
nicht proprietire Losungen

- grosse Flexibilitit in der In-
formatikstruktur

- grosse Kombinationsfihig-
keit

- normalisierte Kommunikati-
onsprotokolle zur perfekten
Integration anderer Liefe-
ranten.

Als Pionier in der Welt
des deregulierten Elektrizitiits-
marktes bietet Alstom ange-
passte Losungen an wie:

— Entscheidungshilfen im Be-
reich des physikalischen
oder virtuellen und finanzi-
ellen Flusses

- Optimierung von Kraftwer-
ken, von Verbrauchszentren
sowie  Optimierung  des
Ubertragungs- und Verteil-
netzbetriebs

- Kundendatenverwaltung

- Risikobewirtschaftung

- Integration aller sich aus
der Deregulierung ergeben-
den Betriebsbedingungen.

Alstom: breite Produktpalette fiir die Welt des deregulierten Strommarktes.
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Stromintensiv: Produktionsbetrieb der Migros.

Watt-Gruppe
griindet Vertriebs-
gesellschaft

(d) Die Watt-Gruppe will
ihre Titigkeit im Schweizer
Markt ausbauen und hat dazu
die Vertriebsgesellschaft Watt
Suisse AG gegriindet. Ge-
schiftsleiter ist der 39jihrige
Andreas Widmer. Mit der neu-
en Tochtergesellschaft mit Sitz
in Emmen (LU) mochte die
Gruppe im gesamten Schwei-
zer Markt Kunden mit mehre-
ren Standorten mit Energie be-
liefern. Einen ersten grossen
Stromlieferungsvertrag hat die
Watt Suisse mit der Migros ab-
geschlossen. Dabei soll jedoch
noch einiges offen sein, zudem
betrage der Lieferumfang nur
rund ein Viertel des Migros-
Stromverbrauchs.

Kleinster Thyristor-

stromrichter

Mit dem Stromrichter DCS
400 setzt ABB neue Mass-
stibe in der DC-Technik. Er ist
der Kkleinste Stromrichter im
Leistungsbereich 10 kW bis
430 kW und so einfach zu
handhaben wie ein Analog-

Thyristorstromrichter.
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antrieb, jedoch mit allen Vorzii-
gen eines Digitalantriebs. Der
DCS400 kann mit geringstem
Aufwand in Maschinen einge-
fiigt werden. Er ist einfach zu
installieren und in Betrieb zu
nehmen, auch ohne spezielles
Stromrichter-Know-how.

Elektronischer
Mehrphasen-

Wechselstromzahler

(s) Der Drehstromzihler Typ
Centron MC3 ergiinzt die um-
fangreiche Palette der Schlum-
berger-Drehstrom-Ferrariszih-
ler des Typs Cl14 sowie die
elektronischen Zihlervarianten.
Alle Zihlertypen erfiillen voll-
stindig die derzeitigen Anfor-
derungen an moderne Elektri-
zititszahler. Der elektronische
Drehstromzihler Centron MC3
arbeitet mit Messsystemen auf
Hall-Effekt-Basis und ist fiir die
Messung der Wirkenergie kon-
zipiert. Die Bauelemente der
Sensorbaugruppe wurden spe-
ziell fiir den Einsatz im Elektri-
zitéitszdhler optimiert und ga-
rantieren eine sehr gute Fehler-
kurvencharakteristik und Lang-
zeitstabilitdt bei gleichzeitig
hoher Belastbarkeit.

CEN

Elektronischer Wechselstromzahler.

Grosse

Nuklearauftrage

(t) ABB hat von Stromver-
sorgern in den USA und
Deutschland Auftrige im Kern-
energiebereich im Wert von
mehr als 150 Mio. Franken er-
halten.

Leserbrief

Energienotizen

aus Bern
(Bulletin SEV/VSE Nr. 16/99)

Unser Energieminister nennt
leider nur einen Nachteil, der
aus der Strommarktoffnung
entsteht, einen Stellenabbau. Ist
der Stellenabbau in einem ent-
fesselten Strommarkt nur der
einzige Nachteil? Hinter den
Kulissen diskutieren Fachleute
eifrig iiber die Nachteile. Unse-
re Fachleute verhalten sich je-
doch in der Offentlichkeit iiber
die Nachteile der Strommarkt-
offnung sehr bedeckt. Doch es
wire eine Aufgabe, unsere
Regierungsmitglieder, die Poli-
tiker und die Stromkunden
mit einer grossen Offenheit
zu informieren. Die deutschen
Stromversorger sind uns mit ei-
ner offenen Information einiges
voraus. Grosse deutsche Strom-
versorger kliren ihre Kunden
via TV-Kaniile klipp und klar
iber die StrommarktSffnung
auf. Der schrankenlose Wettbe-
werb fiihre unweigerlich zum
Preiskrieg, und dadurch kon-
nen die Aufwendungen nicht
mehr geniigend gedeckt werden.
So sehen es grosse deutsche
Stromversorger. Die Kunden
werden iiber die entstehenden
Kundennachteile liickenlos in-
formiert. Dank TV-Sendungen
werden heute in Deutschland
offentlich die nachstehenden
Punkte tabulos diskutiert.

Waren und
Kunden

«Es sind in unseren
prosperierenden Marktwirt-
schaften nicht die Kunden,
die nach Waren suchen.
Sondern es sind die Waren,
die nach Kunden suchen.»

Dirk Baecker,
Postheroisches
Management

* Da viele Stromhindler nur
okonomisch ausgebildet sind
und daher von der aufwen-
digen Technik zu wenig
verstehen, werden sich die
Strompreise  unaufhaltsam
nach unten bewegen. Die
Gewinne werden durch den
Billigstanbietermarkt —mas-
siv einbrechen.

* Alle grossen Investitionen
werden gestoppt.

* Es werden nur noch die not-
wendigsten Reparaturen aus-
gefiihrt.

* Der Kundenservice wird ein-
geschrinkt.

* Die Netzstoranfilligkeit wird
zunehmen.

* Die Personen- und Objekt-
sicherheit, wie es das Gesetz
vorsieht, werden in Frage
gestellt.

* Stromausfille werden ver-
mehrt zur Regel.

» Stromhiindler im Westen
werden gezwungen, hoch-
subventionierten Atomstrom,
sehr billig aus dem Osten
einzukaufen.

* Um im Billigstmarkt Geld
zu verdienen, werden Mega-
fusionen zwingend werden.

* Neue Gesellschaften mit
monopolihnlicher ~ Struktur
werden entstehen.

Deutsche  Versorgungsspe-
zialisten stellen sich heute zu
Recht die Frage, «ist der Preis
um den Niedrigpreis willen
doch zu hoch?» Ein Idealmarkt
fiir den Strom kann nicht ent-
stehen, da derart viel kompli-
zierte technische und gesetz-
liche Regulierung erforderlich
ist.

Max Matt, 9450 Altstdtten
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