Zeitschrift: Bulletin des Schweizerischen Elektrotechnischen Vereins, des
Verbandes Schweizerischer Elektrizitatsunternehmen = Bulletin de
I'Association suisse des électriciens, de I'Association des entreprises
électriques suisses

Herausgeber: Schweizerischer Elektrotechnischer Verein ; Verband Schweizerischer
Elektrizitatsunternehmen

Band: 90 (1999)

Heft: 12

Rubrik: Firmen und Markte = Entreprises et marchés

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften auf E-Periodica. Sie besitzt keine
Urheberrechte an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fur deren Inhalte. Die Rechte liegen in
der Regel bei den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Das Veroffentlichen
von Bildern in Print- und Online-Publikationen sowie auf Social Media-Kanalen oder Webseiten ist nur
mit vorheriger Genehmigung der Rechteinhaber erlaubt. Mehr erfahren

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En regle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. La reproduction d'images dans des publications
imprimées ou en ligne ainsi que sur des canaux de médias sociaux ou des sites web n'est autorisée
gu'avec l'accord préalable des détenteurs des droits. En savoir plus

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. Publishing images in print and online publications, as well as on social media channels or
websites, is only permitted with the prior consent of the rights holders. Find out more

Download PDF: 29.11.2025

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=en

f~—

AR G, W

i |
i

Firmen und Markte
Entreprises et marchés

1999 2000 2001 2002

2006

2003 2004 2005

Strommarkt-Liberalisierung in Osterreich: Stufenweise Absenkung der
Verbrauchsgrenzen filr freien Strombezug.

Stromstreit
in Osterreich

(m/w) In unserem Ostlichen
Nachbarland spitzt sich im
Rahmen der Strommarktlibera-
lisierung der Streit um die
Strompreise zu. Wihrend die
Kunden aus Kleinindustrie, Ge-
werbe und Haushalten niedri-
gere Preise fordern, konnen die
Landesversorger jedoch den
Strom nicht billiger liefern. Sie
sind mit Koordinierungsvertré-
gen an den Verbund gebunden.
Diese beinhalten eine schritt-
weise Anpassung an das Markt-
niveau bis zum Jahr 2004.
Grossindustrielle erhalten den
Strom bereits jetzt giinstiger,
das heisst zu rund 5 Rp./kWh.
In einem Brief an den Verbund
schreibt ein Landesversorger:
«dass wir uns zumindest bis
zum Ablauf der gesetzlich fest-
gelegten Bindungsfrist als Kun-
de Thres Unternehmens be-
zeichnen miissen».

Der Verbund geht inzwi-
schen den Weg zum Unbund-
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ling konsequent weiter. Nach
der Griindung einer Erzeu-
gungsgesellschaft, der Ver-
bund  Elektrizititserzeugungs
GmbH (VEG), sowie der
Stromhandelsgesellschaft  Au-
strian Power Trading (APT)
wurde nunmehr mit der Austri-
an Power Grid (APG) eine
eigene  Netzgesellschaft —ge-
schaffen. Sie iibernimmt die
entsprechenden Aufgaben des
Stromtransportes im liberali-
sierten Markt vom Hauptlast-
verteiler.

180 Millionen US-$
fiir Kraftwerk
in Singapur

ABB hat aus Singapur einen
Auftrag zur schliisselfertigen
Umriistung eines Olkraftwerks
in ein erdgasbefeuertes Kombi-
kraftwerk erhalten. Der Auftrag
umfasst auch die Wartung der
Anlage wihrend sechs Jahren.
Der gesamte Auftragswert be-
lduft sich auf rund 180 Millio-
nen US-$ (272 Mio. Fr.). Auf-

Welche Serviceleistungen erwarten
Gross- und Biindelkunden von ihrem
Energieversorger?

(pl) Auf dieser Frage basierte eine von CSC Ploenzke im
Mirz 1999 durchgefiihrte Studie, deren Ergebnisse den
Schweizer Energieversorgern eine Messlatte bereitstellt, wel-
che Erwartungen kundenseitig an sie gestellt werden und wie
der eigene Status quo sich derzeit darstellt.

Es wurde eine telefonische Befragung bei 40 Schweizer
Gross- und Biindelkunden der unterschiedlichen Branchen
durchgefiihrt, die folgende Kernthemen beinhaltete:

* Welche Entwicklungen und Tendenzen sehen die Kunden
beziiglich der Liberalisierung?

* Welches Dienstleistungsspektrum erwarten die Kunden?

* Wie bewerten die Kunden die Lieferungen und Leistungen
der EVU?

* Was versteht der Kunde unter Kundenservice?

* Welche technischen Standards unterstiitzen Sie im Kampf
um Thre Kunden?

Die Aussagen der kontaktierten Firmen waren entsprechend
ihrem eigenen Kenntnisstand iiber die Strommarktentwicklung
sehr heterogen, fiihrten jedoch zu einem iiberaus aufschluss-
reichen Bild iiber die aktuellen Aktivititen auf dem Schweizer
Energiemarkt. Zusammenfassend wurde festgestellt, dass die
EVU zum Teil noch weit entfernt sind von der Zufriedenstel-
lung und damit Bindung ihrer grossen Energiekunden.

Die Quintessenz aus der Untersuchung ergab, dass die
Schweizer Energieversorger bislang nur einen geringen Anteil
des vorhandenen Potentials ausschopfen, um ihre Startposition
in die Liberalisierung zu festigen. Es bestehen weitreichende
Moglichkeiten und Chancen auf dem Markt, deren Wahrneh-
mung eine durchgreifende Umorientierung und Verinde-
rungsbereitschaft der EVU in Worten wie in Taten voraussetzt.
Hier besteht noch in vielen Unternehmen der Handlungsbe-
darf, ihre kundenorientierten Prozesse umzustrukturieren und
so auszurichten, wie ihre Kunden es erwarten.

v

\\
Versicherungen/ Transport
Banken o und Verkehr
20% 10%

Printmedien
20% Handel Fertigungsindustrie/
Angefragte Branchen. 20% Anlagenbau 30%

traggeberin ist die PowerSeno-
ko Ltd., eine Tochtergesell-
schaft der Singapore Power
Ltd; der grossten Stromer-
zeugungsgesellschaft des Lan-
des. Der Anteil der ABB

Hydro Vevey andert
Name

(m/ep) Hydro Vevey heisst
kiinftig VA Tech Hydro Vevey

Schweiz beléduft sich auf rund
239 Mio. Fr. Die Aufnahme
des kommerziellen Betriebes
ist fiir das erste Quartal 2001
geplant.

S.A. Dies, nachdem die Mutter-
gesellschaft VA Technologie
SA ein neues Konzept zur An-
gleichung ihrer globalen Struk-
turen eingefiihrt hat.
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P .
Verdrahtungsroboter.

CAD-
Verdrahtungsroboter

(cim) In der neuen Version
des  Elektrotechnik-CAD-Sy-
stems DDS-C von CIM-Team
wird die Anbindung der Kon-
struktion an die Fertigung in
besonderem Masse unterstiitzt.
CC-Matic® ist weltweit der er-
ste  Verdrahtungsroboter, der
Schaltschrinke, die mit Bautei-
len in Cage-Clamp-Technik be-
stiickt sind, automatisch ver-
drahten kann. Die Ansteuerung
des Roboters erfolgt direkt aus
dem DDS-C.

Fulminanter Start
fiir diAx im Mobil-
funk

(di) Der neue Schweizer Mo-
bilfunkbetreiber diAx kann -
ein Jahr nach Konzessionser-
halt sowie nach vier Betriebs-
monaten — bereits den 100 000.
Kunden begriissen. Mit diesem
fulminanten Start ist diAx euro-
paweit einer der erfolgreichsten
neuen GSM-Anbieter, der als
Herausforderer in einen neu li-

beralisierten Markt eingetreten
ist. Insgesamt vertrauen {iber
350 000 Kunden in den Berei-
chen Festnetz, Mobilnetz und
Internet auf diAx.

diAx lanciert
kostenloses
Internet-Angebot

(di) Mit der Lancierung des
hochwertigen kostenlosen In-
ternet-Angebots «diAx dpla-
net» am 1. Mai 1999 rundet
diAx sein Sortiment ab und
treibt die Integration der ver-
schiedenen Telekommunikati-
onsdienste weiter voran. Im
fir Internet-Nutzer wichtigen
Nachttarif kann fiir nur 50 Rap-
pen eine ganze Stunde lang ge-
surft werden. Fiir den mobilen
Zugriff aufs Internet gilt rund
um die Uhr der attraktive Nie-
dertarif.

ABB gewinnt Gas-
turbinen-Auftrag in
Grossbritannien

ABB hat einen Auftrag zur
Ausriistung eines privat finan-
zierten 775-MW-Kombikraft-
werks in Grossbritannien erhal-
ten. Der Auftrag im Wert von
rund 213 Mio. Fr. wurde von
Bechtel Power Ltd, London,
erteilt. Bechtel baut die An-
lage fiir die britische InterGen.
Der Anteil der ABB Schweiz
belduft sich auf rund 149 Mio.
Fr. Im Rahmen des Auftrags
liefert ABB unter anderem
zwei GT26-Gasturbinen, die
zugehorigen  Abhitze-Dampf-

Bereits tiber 100 000 Mobiltelefonkunden bei diAx.
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Stromproduktion (Mio. kWh)

Die zehn grossten Produzenten

(mi/m) Die zehn grossten Schweizer Elektrizitatsproduktionsunternehmen
besorgen zusammen rund 75% der gesamtschweizerischen Produktion von
59 081 Mio. kWh (1998). Die Werte beziehen sich auf die inlandische
Stromerzeugung und beinhalten eigene Kraftwerke sowie Beteiligungen
(Quellen: Geschaftsberichte fiir die Jahre 1997/98).

generatoren, einen Dampftur-
bosatz sowie die Wartung der
Anlage.

Suidelektra heisst
jetzt Xstrata

(d) Die Siidelektra Holding
AG mit Sitz in Zug wird kiinftig
unter dem  Konzernnamen
Xstrata firmieren. Die Siid-
elektra war urspriinglich eine
Investitionsgesellschaft mit
Schwerpunkt in Elektrizitiits-
projekten in Siidamerika. In den
letzten Jahren wurde sie zu ei-
ner diversifizierten Rohstoff-
gruppe umgebaut.

ETHZ mit

neuer Struktur

(eth) Das Hochschulsystem
der Schweiz ist Gegenstand der
offentlichen Diskussion. Struk-
turen und Finanzen, Autonomie
und Leistungsauftrag, Schwer-
punktbildung und Vernetzung
bilden den Kern der Debatte.
Die ETH Ziirich hat sich dieser
Themen angenommen. Die
neue Organisationsstruktur ist
fixiert und wird bis Herbst 1999
vollstindig umgesetzt sein. Die
Budgetierung wurde korrigiert,
um Finanzierungsliicken zu
verhindern. Das Bauwesen der
Hochschule ist neu geordnet

und der Leistungsauftrag des
Bundesrates an den ETH-Rat
hat die Vernehmlassung pas-
siert. Universitit und ETH Zii-
rich kooperieren auf wichtigen
Gebieten: 1998 konnte das ge-
meinsame Zentrum fiir Neuro-
wissenschaften erdffnet  wer-
den. Mit der Universitit Basel
entsteht ein Kompetenzzentrum
Pharmazie. Die Allianz zur glo-
balen Nachhaltigkeit mit dem
MIT und der Universitit von
Tokio geht ins fiinfte Jahr, fi-
nanziell getragen durch Wirt-

schaftssponsoring.
Aus dem Jahresbericht 1998
der ETH Ziirich

Elektrotechnik an der ETHZ:
EXﬁerimentiervorIesungen erfreuen

sich grosser Beliebtheit (Bild ETH).
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Kabellose Netzwerkldsung mit Internet-Access. Damit lassen sich bis
zu zehn PCs und/oder Notebooks iiber eine Distanz von bis zu 300 m drahtlos

vernetzen.

Kabellose
Netzwerklosung mit
Internet-Access

(sie) Siemens Schweiz be-
reitet dem Kabelsalat, der bei
der Vernetzung von mehre-
ren PCs entsteht, ein Ende
und priisentiert ein «wireless
LAN (Local Area Network)»
mit Internet-Anbindung. Mit
I-Gate lassen sich bis zu zehn
PCs und/oder Notebooks
schnurlos vernetzen - und
das iiber eine Distanz von 30
bis 300 Meter. Die Datenrate
liegt bei 2Mbit/s. Mit einem
ISDN-Anschluss besteht die
Maglichkeit, ebenfalls kabel-
los im Internet zu surfen oder
andere ISDN-Dienste wie Fax
und Filetransfer zu nutzen.
Das Geriit wurde - in Koope-
ration mit dem deutschen
Router-Spezialisten Elsa AG
- in der Schweiz entwickelt
und wird auch hier gefertigt.
Erhiiltlich ist I-Gate ab Au-
gust im PC-Fachhandel. Die
Preise liegen bei 1350 Fran-
ken fiir die Desktop-Version
bzw. 1290 Franken fiir die
Notebook-Ausfiihrung.

Die Vernetzung von mehre-
ren PCs ohne Kabel, beispiels-
weise in einem Mehrplatz-
Biiro, gestaltet sich derzeit noch
schwierig. Auch fiir den Zu-
gang zum Internet ist eine Ka-
belverbindung, die das Compu-
termodem mit dem Telefonnetz
verbindet, nach wie vor not-
wendig. Der grosse Installati-
onsaufwand, der mit der Verka-
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belung einhergeht, und die dar-
aus entstehenden hohen Kosten
gehoren aber schon bald der
Vergangenheit an. Sowohl In-
ternet-Access wie auch PC-
Netzwerk sind ndmlich dem-
nichst auch ohne Kabel mog-
lich — und entsprechend er-
schwinglich: mit I-Gate, dem
kabellosen Netzwerk mit In-
ternet-Zugang.

[-Gate besteht aus zwei
Komponenten, dem BasisPort
und - quasi als Gegenstiick -
dem MobilePort. Der BasisPort
bildet die Schnittstelle zur Aus-
senwelt und wird an die [ISDN-
Buchse angeschlossen. Uber
denselben ISDN-Kanal sendet
und empfingt er die LAN-Da-
ten, also die Daten der ange-
schlossenen PCs, und iiber-
nimmt die Koordination des In-
ternetzugangs (Routing). Der
MobilePort wiederum ist die
Schnittstelle zum PC. Er sendet
und empfingt ebenfalls LAN-
Daten und dient als Endgerit
innerhalb des LANS.

Insgesamt konnen mit einem
BasisPort bis zu zehn PCs und/
oder Notebooks kabellos mit-
einander vernetzt werden. Die
Dateniibertragungsrate ~ zwi-
schen den angeschlossenen Ge-
riten betrigt bis zu 2Mbit/s re-
spektive 64Kbit/s am ISDN-
Anschluss. Die Netzbenutzer
verfiigen iiber unbeschrinkten
Internet-Zugang bei freiblei-
bender Leitung fiir Telefon und
Fax. I-Gate bietet die gleichen
Netzwerkfunktionen wie ein
konventionelles  Ethernet-PC-
Netzwerk.

Der starke Partner
der Elektrobranche
feiert sein
100-Jahr-Jubildum

Die Otto Fischer AG, elek-
trotechnische Artikel en gros,
mit Sitz in Ziirich (seit 1923),
feiert noch vor der Jahrtau-
sendwende ihr 100jihriges
Bestehen. Im Jahre 1899,
griindete Otto Fischer das
Unternehmen. Er gab der
Firma nicht nur den Namen,
sondern entwickelte das Un-
ternechmen mit unermiidli-
chem Einsatz.

Der Personalbestand des auf-
strebenden  Familienbetriebes
stieg von rund 50 Angestellten
nach Kriegsende auf heute gut
250 Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter. Die modernen Arbeits-
plitze befinden sich seit 1977
im  Geschiftshaus am Auto-
bahnende  Ziirich-West. Gut
ausgebaute  Sozialleistungen,
der Einsatz von neusten Tech-
nologien und vielfiltige Aus-
und  Weiterbildungsmdglich-
keiten machen die Otto Fischer
AG zum attraktiven Arbeitge-
ber. Besonderes Gewicht legt
die Firma auf die Ausbildung
junger Menschen; so werden
mehrere KV-, Biiro- und Lage-
risten-Lehren angeboten.

Verdnderungen als
Herausforderung

Robert O. Fischer, Prisident
und Delegierter des Verwal-
tungsrates, iibergab 1993 die
operative Geschiiftsleitung sei-
nem Sohn Patrick Fischer. Ge-
meinsam mit der gesamten Be-
legschaft sorgen sie dafiir, dass
das Unternehmen fiir die Zu-
kunft gertistet ist. Gerade heute
bestimmen doch die rasanten
Entwicklungen in den Be-
reichen  Telekommunikation
und Informatik die Geschiifte —
und das nebst den tiglichen
Veridnderungen in der Welt der
Elektrotechnik und Elektronik.
Der Erfolg der Otto Fischer AG
basiert auf der konsequenten
Ausrichtung auf diese Bran-
chen, auf Kundennihe, kompe-
tenter Beratung, optimalem
Service und einer hohen Lie-
ferbereitschaft.

Magazin

Leistungsfahig, lieferbereit mit tiber
35000 Produkten.

Wo machten Sie die Waren
hingeliefert haben?

Eine Flotte von 30 Lastwa-
gen bringt den Kunden die be-
stellten Produkte direkt zum ge-
wiinschten Ort. Die Otto Fi-
scher AG - selbstverstindlich
mit ISO-9002-Qualifizierung —
garantiert, dass jede Kundenbe-
stellung in der Schweiz inner-
halb von maximal 24 Stunden
ausgefiihrt wird. Im Grossraum
Ziirich werden die Waren sogar
tiglich zweimal ausgeliefert,
und das bei einer Auswahl von
iber 35000 Artikeln. Elek-
tro-Grosshandel zu betreiben,
heisst kompromisslos Dienste
am Kunden zu leisten — eine
Devise, die bei Otto Fischer AG
konsequent umgesetzt wird.

Die wichtigsten
Produktegruppen der
Otto Fischer AG

Leiter, Kabel und Zubehor, Rohre,
Kanale, Dosen, Klemmen,
Schaltgerate und Schalter,
Steckkontakte, Sicherungen,
Verteiler, Lichtkomponenten,
Telefonmaterial, Kommunikations-
gerate, Netzwerkzubehor,
Werkzeuge, Messinstrumente.

¥
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Eine Flotte von 30 Lastwagén bringt
die bestellten Produkte direkt an Ort.
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