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Markte und Firmen
Marchés et entreprises

ABB Schweiz auf Wachstumskurs

Konzernchef Alois Sonnen-
moser hatte es bereits vor einem
Jahr angekiindigt: Umsatz und
Gewinn der schweizerischen
Landesgesellschaft des ABB-
Konzerns verzeichneten im Ge-
schiiftsjahr 1998 ein deutliches
Wachstum. Der Umsatz stieg
von 4,79 Mrd. Franken im Jahre
1997 auf 5,38 Mrd. Franken.
Noch deutlicher verbesserte
sich der Jahresgewinn. Nach-
dem die beiden Vorjahre einen
deutlichen ~ Gewinneinbruch
von 384 Mio. Franken im Jahre
1995 auf nur noch 151 Mio.
Franken  erbracht  hatten,
schaffte ABB Schweiz im abge-
laufenen Jahr die Trendwende.
Der Gewinn kletterte um 73%
auf 261 Mio. Franken. Erfreut
zeigte sich die Konzernleitung
anliisslich der Bilanzpressekon-
ferenz auch iiber den erneuten
Anstieg des Bestellungsein-
gangs. Hier wurde ein neuer
Rekordwert von 6467 Mio.
Franken verzeichnet. Aus-

schlaggebend dafiir sind die

Bulletin SEV/VSE 7/99

Deregulierung und Privatisie-
rung in den Strommirkten,
wovon die meisten Segmente
profitieren  konnten. Einen
eigentlichen Boom erlebte das
Segment Stromerzeugung mit
der weltweit hohen Nachfrage
nach Gasturbinenkraftwerken.
Im vergangenen Jahr inve-
stierte ABB Schweiz 725 Mio.
(1997: 710 Mio.) Franken in die
Forschung und Entwicklung.
Nachdem in den vergangenen
zwei Jahren enorme Investitio-
nen in Sachanlagen erfolgt
waren, ging dieser Betrag 1998
auf den friiheren Jahresdurch-
schnitt von 146 Mio. Franken
zuriick (Vorjahr: 188 Mio. Fran-
ken). Die Zahl der Mitarbeiter
sank als Folge des Verkaufs des
Rechenzentrumsbetriebs — auf
11263 (Vorjahr: 11354). Dank
der mit der kalifornischen Ray-
chem Corp. abgeschlossenen
Kooperation im Bereich der
Uberspannungsableiter soll sich
die Zahl der Arbeitsplitze am
Standort Wettingen in Zukunft

Gasturbinen
werden fiir ABB
immer wichtiger.

aber wieder erhohen. Ein fiir
den Schweizer Markt wichtiger
Entscheid ist die Konzentration
des Mittelspannungsgeschiftes
in Genf. Sie dient der lingerfri-
stigen Sicherung der Wett-
bewerbsfihigkeit auf dem
Schweizer Markt.

Shell und HEW ver-
kaufen regenerativ
erzeugten Strom

Unter dem Namen New-
power werden die deutsche
Shell und die Hamburgischen
Electricitits-Werke (HEW) aus-
schliesslich regenerativ erzeug-
ten Strom anbieten. Das Ange-
bot richtet sich zundchst an
Hamburger Kunden, die ab
1. Juni 1999 zu 100% aus er-
neuerbaren Energiequellen er-
zeugten Strom beziehen kon-
nen. Der Okostrom wird um 9,2
Pfennig/kWh teurer sein als
konventionell erzeugter Strom.
Daraus ergeben sich fiir einen
durchschnittlichen ~ Haushalt
Mehrkosten von 21 DM pro
Monat. Die Unternehmen HEW
und Shell werden in zusitzliche
Produktionskapazititen fiir er-
neuerbare Energie investieren.
So ist der Neubau von Wind-
kraftanlagen und Photovoltaik-
anlagen fiir Hamburg geplant.
Kunden haben durch ihr Nach-
frageverhalten die Moglichkeit,
durch den Kauf regenerativ er-
zeugten Stroms den Anteil von
Energie aus konventionellen
Kraftwerken auf dem Markt zu
verringern. Ziel der Koopera-
tion ist es, den Einsatz erneuer-
barer Energien voranzubringen
und neue Geschiftsfelder zu er-
schliessen. Das Konzept New-
power fiir Erzeugung, Handel
und Vertrieb von regenerativ er-
zeugtem Strom soll von einem
unabhiingigen Institut zertifi-
ziert werden.

Chemikalien fiir die

Elektroindustrie
Chemikalien fiir die Elektro-
industrie bleiben weiterhin
stark gefragt, da sie von der all-
gemein steigenden Nachfrage
nach elektronischen Bauteilen

|
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profitieren. Dieses Fazit zieht
eine neue Studie der Unterneh’
mensberatung Frost & Sullivan.
Bis zum Jahr 2005 sollen die
Umsiitze von heute 953,8 Mio.
US-$ auf knapp iiber 1,4 Mrd.
US-$ ansteigen. Damit ergibt
sich ein durchschnittliches Jah-
reswachstum von 5,7%.

Die Elektrochemie verkauft
ihre Produkte an die Elektronik-
industrie und ist damit direkt
abhingig von der Konjunktur in
deren  Endanwendermirkten
wie etwa Datenverarbeitung,
Luft- und Raumfahrttechnik,
Auto, Telekommunikation und
Konsumgiiter. Die fortschrei- .
tende Miniaturisierung der inte-
grierten Schaltkreise und Lei-
terplatten stellt dabei immer
hohere Anspriiche an den Rein-
heitsgehalt der Chemikalien.
Insbesondere bei den Nassver-
fahren verlangen die Kunden
Chemikalien hochster Reinheit.
Die  Kundenspezifikationen
sehen heute bereits 100 Teile
per Trillion (ppt) vor. Bisher
galten 1-10 Teile per Milliarde
(ppb) als Spitzenqualitit. Ob-
wohl nicht alle Abnehmer solch
hohe Reinheitsgrade benotigen,
ldsst sich dennoch ein allgemei-
ner Trend zu hoherer Reinheit
feststellen.

Ein wichtiger Faktor in die-
sem Markt sind auch die unter-
schiedlichen Auswirkungen der
Globalisierung, die der européi-
schen Industrie interessante Ex-
portchancen in neuen Mirkten
eroffnen konnte. Es droht aber
auch Gefahr fiir die einheimi-
schen Mirkte durch die Kon-
kurrenz aus Billiglohnléndern
in Asien. Schon jetzt geraten
die europdischen Elektronik-
produzenten im Wetthewerb
unter starken Preisdruck. Um
tiberleben zu konnen, miissen
die Hersteller diesen Preisdruck
an ihre Lieferanten weiterge-
ben, zu denen auch die elektro-
chemische Industrie zihlt. Die
Elektrochemie steht und fillt
also mit der Lage in der Elek-
tronikbranche. Dank der enor-
men Anwendungsbreite wird
die Elektrochemie allerdings
weiterhin ein zentraler Bestand-
teil der chemischen Industrie
bleiben. Die Hersteller werden
allerdings kriftige Investitionen
in Forschung und Entwicklung
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unternehmen miissen, um am
Markt dauerhaft erfolgreich zu
sein. Angesichts der enormen
Kosten fiir die Forschung su-
chen die Hersteller gemeinsame
Wege. Mit einer Zunahme der
Fusionen und Ubernahmen ist
daher zu rechnen.

Dynamischer Markt

flir Drucker

Der Markt fiir Drucker ist
trotz seiner relativen Reife in
Europa immer noch das dy-
namischste Segment bei den
Computerperipheriegeriten.
Laut einer Studie der Unterneh-
mensberatung Frost & Sullivan
betrigt das Marktvolumen 1998
10,17 Mrd. US-$. Bis zum Jahr
2004 wird mit einer weiteren
Steigerung auf 14,01 Mrd. US-
$ gerechnet.

Die Studie schliisselt das
Marktwachstum nach verschie-
denen Sektoren auf und nennt
unterschiedliche Griinde fiir die
positive Entwicklung. Eine
grosse Rolle spielen nach Mei-
nung der Autoren neue Bildver-
fahren und die Anbindung der
Anwender an das Internet. Die
Hersteller fordern den Absatz
zusitzlich durch aggressive
Preisgestaltung und klare Fort-
schritte in der Leistungsfihig-
keit der Gerite. Besonders auf
den Absatz der Tintenstrahl-
drucker wirken sich die tiefen
Preise aus.

Der mit Abstand dynamisch-
ste Sektor sind die neuen Multi-
funktionsgerite, die neben rei-
nen Druckfunktionen auch Auf-
gaben von Scannern, Faxgeri-
ten und Kopierern tibernehmen.
Fiir die Heimbiiros von Selb-
stindigen und Telearbeitern
(SoHo) sind diese Geriite sehr
interessant. Frost & Sullivan
schitzen den SoHo-Markt in
Europa auf 30 Mio. Personen.

Die starke Konzentration der
Hersteller auf das Kaufargu-
ment «Preis» hat zu einem re-
gelrechten Preiskrieg in der
Branche gefiihrt, von dem vor
allem die Produzenten der Tin-
tenstrahldrucker betroffen sind.
Die technische Leistungsfihig-
keit der Gerite wird deshalb
stindig gesteigert, und den
Kunden wird immer mehr Zu-
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satznutzen geboten. Diese Ent-
wicklung ldsst sich auch in an-
deren Marktsegmenten verfol-
gen. So bieten etwa die Laser-
drucker immer mehr Optionen
fiir Papierzufuhr und Sortierung
der Ausdrucke. Bei den Tinten-
strahlern konzentriert man sich
auf echte Fotoqualitdt im Bild-
ausdruck.

Neue Technologien

sichern die Zukunft

Die jahrliche Erhebung der
Fachgruppe Marktstudien des
Heimelektronik-Dachverban-
des Swiss Consumer Electro-
nics Association (SCEA) hat fiir
das vergangene Jahr leicht
riickldufige Umsitze zwischen
2% und 6% in den traditionel-
len Sektoren TV, Video und Hi-
Fi errechnet. Dank neuen Tech-
nologien im digitalen Bereich
(DVD, Mini-Disc, CD-Recor-
der, Digitalkameras) und vor
allem dank den markant gestie-
genen Umsitzen im Telecom-
Bereich konnte aber der Ge-
samtumsatz der Branche bei
rund 19 Mrd. Franken gehalten
werden.

Einen guten Start verzeich-
neten die Digital Versatile Discs
(DVD) in der Schweiz, mit
denen sich die Konsumenten
Filme im Kinoformat und mit
Dolby-Surround-Sound  ins
Haus holen konnen. Die SCEA
geht von rund 13000 verkauf-
ten Geriten im vergangenen
Jahr aus. Dazu trigt auch das
stark erhohte Angebot an DVD-
Filmen bei. Nicht zuletzt dank
der gelungenen Markteinfiih-
rung der DVD konnten die Ver-
kéufe von 16:9-Fernsehgeriten
deutlich gesteigert werden. Eu-
ropaweit wurden sie gegeniiber
dem Vorjahr nahezu verdoppelt.
Diesem Umstand tragen auch
die neuen flachen Plasmafern-
seher Rechnung, die ausnahms-
los im 16:9-Format produziert
werden. Gemiss einer Schiit-
zung von Astra werden im Jahr
2004 50% der Haushalte digita-
les Fernsehen mit Ausstrahlun-
gen im Kinoformat nutzen.

Im vergangenen Jahr wurden
ausserdem rund 1,25 Mio. Na-
tels umgesetzt. Die SCEA geht
davon aus, dass rund 50%

iiber die traditionellen Unter-
haltungselektronikkanile ver-
kauft wurden und so zum Um-
satz der Branche mit rund 250
Mio. Franken beitrugen.

BBW-Sondierungs-
pramien fiir KMU

Die von der Europiischen
Kommission eingefiihrten
«Technologiemassnahmen  fiir
kleine und mittlere Unterneh-
men (KMU)» sind Schweizer
Unternehmen aufgrund des
Drittland-Status im Prinzip
nicht zuginglich. Um diesen
Unternehmen dennoch den Ein-
stieg in das 5. Forschungsrah-
menprogramm der EU zu er-
leichtern, bietet das Bundesamt
fiir Bildung und Wissenschaft
(BBW) ein Parallelprogramm
an, das die Auszahlung einer
Sondierungsprimie fiir die Vor-
bereitung von Projektvorschli-
gen vorsieht. Die BBW-Sondie-
rungspramie ist ausschliesslich
auf kleine und mittlere Unter-
nehmen beschrinkt, welche
zum erstemal an einem For-
schungsrahmenprogramm  der
EU teilnehmen mdchten. Der
finanzielle Aufwand fiir das Er-
stellen eines Projektvorschlages
(Partnersuche, Markt- und In-
novationserhebungen, Durch-
fiihrbarkeitsstudien, Reise- und
Kommunikationskosten) wiegt
bei solchen Firmen besonders
schwer.

Die Auszahlung von Sondie-
rungspramien ist als Pilotpro-
jekt vorlidufig auf das Jahr 1999
beschrinkt. Maximal werden
80 KMU mit Pauschalbetrigen
von bis zu 5000 Franken ge-
fordert. Weitere Informationen
und Antragsformulare konnen
direkt beim BBW, 3003 Bern,
Tel. 031 322 74 82, bezogen
werden.

Halbleitermarkt
in Deutschland -
Februar 1999

Der Umsatz fiir Halbleiter in
Deutschland lag laut Angaben
des Zentralverbands Elektro-
technik- und Elektronikindu-
strie (ZVEI) im Februar nahezu
auf dem Vormonatswert und

etwa 4% iiber dem Vergleichs-
monat des Vorjahres, nach je-
weils +8% im Januar und +19%
im Dezember.

Das Book/Bill-Ratio, das
Verhiltnis zwischen Auftrags-
eingang und Umsatz, war im
Februar mit 1,11 leicht hoher
als im Vormonat und damit —
ungebrochen seit 17 Monaten —
weiterhin tiber 1,00.

September 1998 1,15
Oktober 1998 1,08
November 1998 1,02
Dezember 1998 1512,
Januar 1999 (korrigiert) 1,10

Februar 1999 (vorldufig) 1,11

Die vorldufigen Zahlen fiir
den Halbleitermarkt in
Deutschland fiir das Jahr 1998
mit einem Wachstum von +16%
gegeniiber dem Vorjahr wurden
bestitigt. Hervorzuheben ist
dabei das sehr hohe Wachstum
von diskreten Halbleitern mit
einem Plus von 25% (IC
+14%). Die Innovationskraft
dieser Produkte ist sichtlich un-
gebrochen. Motor des Wachs-
tums war mit Abstand die Auto-
mobilelektronik mit einem Plus
von 34%, aber auch der im
Vergleich deutlich  kleinere
Markt fiir sonstige Konsum-
gliter  (Haushaltselektronik)
zeigte mit +43% einen sehr
hohen Zuwachs.

Aus der Groupe
Schneider wird
Schneider Electric

Die  Umwandlung  der
Schneider SA ist abgeschlos-
sen. Die Firma ist heute ein
international in der elektrischen
Energieverteilung und indu-
striellen Automatisierung  téti-
ges Industrieunternehmen. Die
Firma hat sich deswegen ein
neues Logo und den neuen
Namen Schneider Electric
gegeben, der der verinderten
Geschiftsausrichtung  besser
gerecht werden soll.

Schneider

a Electric

Das neue Logo der Schneider
Electric SA
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Durchbruch
bei Powerline?

Die Firmen RWE und Ascom
haben gemeinsam ein neues
Kommunikationssystem ent-
wickelt, das den Sprachverkehr
und den Datenaustausch iiber
Stromnetze (Powerline Com-
munication) ermdglicht. Damit
soll die Basis fiir vollig neue
und auf individuelle Kunden-
wiinsche abgestimmte Dienst-
leistungen sowohl in der Ener-
gieversorgung, der Gebiude-
technik als auch der Telekom-
munikation und des elektroni-
schen Datenverkehrs geschaf-
fen werden.

Nach den Plinen von RWE
wird es zukiinftig moglich sein,
mit hoher Geschwindigkeit,
man spricht von einem Vielfa-
chen von ISDN, im Internet zu
surfen, tiber das Stromnetz zu
telefonieren und privat oder ge-
werblich genutzte Gerite und
Anlagen iiber ein Service-Cen-
ter tiberwachen zu lassen.

Im Energiebereich will RWE
seinen Kunden zusitzliche
Dienstleistungen anbieten, von
der Energiedienstleistung tiber
aktuelle Kundeninformationen
bis zum Wartungs- und Sto-
rungsmanagement. Gerade die-

se Dienstleistungen werden ein
entscheidender Wettbewerbs-
faktor auf den Energiemirkten
der Zukunft sein. In der Tele-
kommunikation wird sich nach
der erfolgreichen Marktoffnung
bei Ferngesprichen der Wett-
bewerb zunehmend auf das
Marktsegment der  Ortsge-
spriiche ausdehnen, wo heute
etwa zwei Drittel der Gesamt-
umsiitze getitigt werden. Bis es
soweit ist, werden allerdings
noch eine Reihe weiterer Erpro-
bungen des Systems in praxis-
nahen Umgebungen erforder-
lich sein. Walter Hagmann von
der Firma X5 Technisches Mar-
keting schitzt daher, dass es
noch zwei zusitzliche Jahre
brauchen wird, um die derzeit
noch teure Modemtechnik in
kleine und preiswerte Gerite zu
integrieren.

Paketvermittlung in
Stromnetzen...?

Falls unsere Leser mehr tiber
die revolutiondre Entwicklung
der Firma Hoax Technologies
(Seite 9) erfahren wollen, emp-
fehlen wir einen Blick auf den
Kalender: Das Erscheinungsda-
tum dieser Bulletin-Ausgabe ist
der 1. April.

Technik und Wissenschaft
Technique et sciences

Sensor-Aktor-Folie

Piezokeramiken — wandeln
mechanischen Druck in elektri-
sche Spannungen um. Auf die-
sem Effekt beruht zum Beispiel
der Ziindmechanismus von
Feuerzeugen. Elektrische Uber-
schliige, die infolge der hohen
piezoelektrischen ~ Spannung
entstehen, setzen das ausstro-
mende Gas in Flammen. Umge-
kehrt bewirkt das Anlegen einer
elektrischen Spannung eine ela-
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stische Verformung des Piezo-
kristalls. Das wird unter ande-
rem fiir die Ultraschallerzeu-
gung ausgenutzt. Fir viele
Anwendungen sind Piezokera-
miken jedoch aufgrund ihrer
geringen Verformbarkeit unge-
eignet. Die finnischen Firmen
Messet Ltd und VTT Chemical
Technology of Finland haben
daher eine Polypropylenfolie
entwickelt, die dank &hnlichen
elektromechanischen  Eigen-
schaften wie ein Piezokristall

Elektromechanische Folie mit viel-
seitigen Anwendungsmaglichkeiten

als Sensor oder Aktor eingesetzt
werden kann.

Die etwa 0,05 mm starke
Membran enthilt zahlreiche
elektrisch geladene, flache Mi-
krobldschen, die bei der Her-
stellung durch biaxiale Orien-
tierung des Polypropylens er-
zeugt werden. Die Membran ist
mit diinnen Metallelektroden
tiberzogen, die auf die Folie
auflaminiert oder aufgedampft
sind. Bei Einwirkung von me-
chanischem oder akustischem
Druck erzeugt sie eine elektri-
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sche Spannung und arbeitet als
Sensor. Bei Einspeisung eines
elektrischen Signals wirkt das
Material als Aktor und erzeugt
durch Schwingung in zwei
maoglichen Modi Schall, indem
es sich entweder in Abhingig-
keit von der angelegten Span-
nung zusammenzieht und aus-
dehnt oder zwischen metalli-
sierten Statoren schwingt.

Die flexiblen Flichengebilde
konnen auf praktisch jede belie-
bige Grosse zugeschnitten wer-
den und flach oder gekriimmt
sein. Das Material soll in der
Herstellung viel preisgiinstiger
sein als piezoelektrische Poly-
merfolien und eignet sich in
idealer Weise fiir Anwendun-
gen, bei denen wegwerfbare
Sensoren gefordert sind.

Technologiestandort
Schweiz 1999

Zum zwolftenmal hat die
Jury von «Technologiestandort
Schweiz» herausragende Inno-

Fahrplan der Zukunft

In der Schweiz umfasst die
elektronische Fahrplanauskunft
nicht alle offentlichen Ver-
kehrsmittel. So sind etwa die
Tramlinien und Busse nicht mit
der Fahrplaninformation der
SBB verkniipft. Im Privatver-
kehr werden dagegen ganz an-
dere Moglichkeiten angeboten:
Navigationssysteme lotsen die
Automobilisten zuverlissig von
Haustiir zu Haustiir. Im Projekt
des Nationalen Forschungspro-
gramms «Verkehr und Umwelt»
des Schweizerischen National-
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fonds wird nun aufgezeigt, wie
der Riickstand des offentlichen
Verkehrs wettgemacht werden
konnte. Eine Integration mog-
lichst vieler Verkehrsbetriebe in
eine nationale Fahrplanaus-
kunft liesse sich bis zum Jahr
2001 verwirklichen. Damit
wire es moglich, eine liicken-
lose Auskunft iiber Verbindun-
gen in der ganzen Schweiz zu
erteilen.

Als weitere Schritte werden
die Fahrplaninformation von
Haustiir zu Haustiir und die Un-
terstiitzung durch Karten in
Aussicht gestellt.
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Integrierte Auskunft fiir Nah- und Fernverkehr
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