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Markte und Firmen
Marchés et entreprises

Boom bei Videokonferenz-Systemen

Sinkende Preise fiir Video-
konferenzprodukte ~ machen
diese Technologie fiir immer
mehr Nutzer erschwinglich. Die
Zielsetzung vieler Unterneh-
men, hohere Produktivitit bei
niedrigeren Kosten zu errei-
chen, fiihrt nahezu zwangs-
weise zum Einsatz solcher
Systeme. Zudem wird die
Verlisslichkeit der Videokonfe-
renztechnologie durch die Eta-
blierung von Standards verbes-
sert. Nach Einschitzung der
Marktanalysten der Firma Frost
& Sullivan entsteht so bis ins
Jahr 2004 ein Marktvolumen
von 22,75 Mrd. US-Dollar in
Europa. Zum Wachstum tragen
auch neue, rein softwareba-
sierte Produkte bei, die beson-
ders von Gelegenheitsnutzern
und im Homeoffice-Bereich
verstirkt eingesetzt werden.
Auch kleine und mittlere Unter-
nehmen und ein wachsender
Teil der Bevolkerung werden so

Neuer Zahlenspiegel

Die neueste Auflage des
traditionellen «Zahlenspie-
gels der Schweiz» der Ge-
sellschaft zur Forderung
der schweizerischen Wirt-
schaft (Wf) ist erschienen.
Die Ausgabe 1998/99
bringt die bewihrte Fiille
von relevanten statistischen
Informationen, wobei eine
leichte Revidierung die
Grafiken noch besser ver-
stindlich macht. Der «Zah-
lenspiegel» kostet Fr. 25—
plus Versandkosten und
Mehrwertsteuer. Schulen
erhalten einen Vorzugspreis
fiir Klassensitze. Bestel-
lungen bei Wf, Postfach,
8032 Ziirich.
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den Nutzen der Videokonfe-
renztechnik fiir sich erschlies-
sen. Impulse kommen auch aus
dem Gesundheitswesen und
dem Ausbildungssektor. Gerade
diese Branchen werden durch
die Zwiinge zur Kostenreduzie-
rung und zur Effizienzverbesse-
rung zur Videokonferenz ge-
driingt. Im Gesundheitswesen
findet die Videokonferenz bei-
spielsweise ihren Einsatz im
Bereich der Ferndiagnose und
weiterer medizinischer Dienst-
leistungsangebote  aus  der
Distanz. Auch im Ausbildungs-
sektor findet die Videokonfe-
renz ihren Einsatznutzen bei
Kursen fiir Schiiler, die sich
nicht an einem zentralen Ort
aufhalten. Die Ausarbeitung der
Standards H.320, H.323, H.324
und T.120 sorgt fiir eine stei-
gende Effizienz der Kommuni-
kationswege. So entsteht fiir die
Anbieter ein wachsender Druck
zur Standardisierung, da sich
im Endkundenbereich allmih-
lich eine echte Multimedia-Um-
gebung herausbildet.

Neue SLG-Strategie
Bereits seit einiger Zeit
beschiftigt sich der Vorstand
der Schweizerischen Lichttech-
nischen Gesellschaft (SLG) mit
der Erarbeitung einer neuen,
zukunftsorientierten Strategie.
Inzwischen sind die Entwiirfe
fiir ein Leitbild und eine Ver-
bandspolitik so weit ausgereift,
dass sie den Mitgliedern vorge-
stellt werden konnten. Neben
vielen Neuerungen sind insbe-
sondere zwei Punkte hervorzu-
heben: der Einbezug der Licht-
gestaltung zur Ergdnzung der
bisher fast ausschliesslich be-
handelten Lichttechnik -und als

Folge davon die Anderung des
Namens in «Schweizerische
Gesellschaft fiir Licht» (SLG).
Die Entwiirfe werden in Form
einer schriftlichen Vernehmlas-
sung, die bis zum 5. Februar
1999 davert, zur Diskussion ge-
stellt. Im Anschluss an die Ver-
nehmlassung wird der Vorstand
die Ergebnisse zur Kenntnis
nehmen, diese soweit wie mog-
lich in die Entwiirfe einarbeiten
und die definitiven Papiere den
Mitgliedern an der Generalver-
sammlung 1999 zur Beschluss-
fassung vorlegen.

Erfolg fiir Junior
Entreprise an der
ETH Ziirich

Vor einem Jahr griindeten
einige initiative Studierende
eine Junior Entreprise an der
ETH Ziirich, die ETH juniors.
Die Schulleitung sicherte den
Studierenden von Beginn weg
die volle Unterstiitzung zu.
Neben einer finanziellen Start-
hilfe leistete sie auch ideelle
Mitarbeit. Auf dieser Basis und
durch kontinuierlichen Arbeits-
einsatz haben es die ETH jun-
iors geschafft, die Spitze der
schweizerischen Junior Entre-
prises zu erobern. Damit nicht
genug: Hinter der Ecole Supé-
rieure des Sciences Economi-
ques et Commerciales (Essec)
in Paris sind sie eine der fiihren-
den dieser Institutionen in
Westeuropa. Die ETH juniors
sind ein studentischer Verein,
der Projekte aus der Wirtschaft
zusammen mit Studierenden
bearbeitet und diesen so die
Méoglichkeit gibt, schon wih-
rend des Studiums Erfahrungen
in der Praxis zu sammeln. Be-
reits haben die ETH juniors et-
liche Projekte, unter anderem
solche mit Siemens und Sulzer,
abgeschlossen, fast ein Dutzend
weiterer Projekte ist noch im
Gang, wobei das Spektrum der
zu behandelnden Auftriige sehr
breit ist. Das Feedback der Fir-
men ist durchwegs positiv, die
Nachfrage wird immer grosser.

Das néichstes Ziel der ETH
juniors ist die finanzielle
Selbstindigkeit. Mit der ETH
wurde vereinbart, dass ab sofort
der ETH Ziirich fiir Rdumlich-
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keiten und Infrastruktur Miete
entrichtet wird. Der von der
Schulleitung gewihrte Start-
kredit soll in den néchsten
Semestern zurlickerstattet wer-
den. Die ETH juniors sind
mittlerweile auf ein Team von
neun Studierenden aus ver-
schiedenen Fachrichtungen an-
gewachsen. Die Zahl der unter
Vertrag stehenden Projektmitar-
beiter beléduft sich auf rund 35
Personen. Fiinfmal so viele Stu-
dierende interessieren sich fiir
eine Anstellung.

Innovative
Homepage

Spoerle Electronic, Distribu-
tor fiir elektronische Bauele-
mente und Computerprodukte,
fiihrt schrittweise die echte On-
line-Distribution ein. Unter der
Adresse  http://www.spoerle.
com sind alle Informationen
iiber das gesamte Produkte-
spektrum zu finden. Von allge-
meinen  Unternehmensdaten,
den zahlreichen Value-Added-
Serviceleistungen iiber Links zu
den vertretenen Bauelemente-
herstellern bis zur Abfrage der
weltweiten Verfiigbarkeit spezi-
fischer Lagerbestinde stehen
Kunden alle notwendigen Infor-
mationen direkt zur Verfiigung.
Bereits ist aber auch der nichste
Schritt geplant, die echte On-
line-Distribution. Der kaufende
Kunde kann zukiinftig mit Hilfe
von Passwortern exakte Be-
stande und nicht nur die gene-
relle Verfiigbarkeit abfragen. Er
wird seinen Backlog verfolgen,
eigene Artikelnummern nutzen,
den Status seiner erwarteten
Lieferungen in Erfahrung brin-
gen oder die gesamte Auftrags-
abwicklung mit Spoerle Elec-
tronic vollelektronisch erledi-
gen konnen — von der Abfrage
per E-Mail iiber die Preisfin-
dung bis zur echten Bestellung.

Geringerer Auftrags-
bestand im Projek-
tierungssektor

Die Resultate der vom
Schweizerischen  Ingenieur-
und Architekten-Verein (SIA)
in Zusammenarbeit mit der

41



agazine

Konjunkturforschungsstelle der
ETH und der Schweizerischen
Bauwirtschaftskonferenz
durchgefiihrten Umfrage zur
Beschiiftigungslage im Projek-
tierungssektor weisen auch im
3. Quartal 1998 einen unein-
heitlichen Verlauf auf. Wihrend
sich die rezessive Entwicklung
der Bautitigkeit im industri-
ell/gewerblichen sowie im of-
fentlichen Bereich verlangsamt,
hat die Entwicklung im Sektor
Wohnungsbau einen Dimpfer
erlitten. Die Negativmeldungen
beim Auftragseingang stiegen
im Wohnbausektor von 7% auf
13% gegeniiber dem Vorquartal.
Im Sektor industrieller/gewerb-
licher Bau sanken die Negativ-
meldungen im dritten Quartal
per Saldo von 8% auf 4%. Der
Anteil jener Biiros, die einen
Riickgang der Auftragsein-
ginge im Offentlichen Sektor
melden, ist von 36% auf 30%
gefallen.

Halbleitermarkt
in Deutschland

Der Umsatz fiir Halbleiter in
Deutschland lag im November
laut Mitteilung des ZVEI deut-
lich tiber dem Vormonat und
mit +16% auch tiber dem Ver-
gleichsmonat des Vorjahres,
nach jeweils +13% im Oktober
und +10% im September. Ku-
mulativ betrug das Wachstum in
Deutschland in den ersten
elf Monaten weiterhin +16%
gegeniiber dem gleichen Zeit-
raum des Vorjahres. Das
Book/Bill-Ratio, ein Indikator
fir den mittelfristigen Trend-
verlauf, war auch im November
— bei hohen Umsitzen — mit
1,01 schwicher als der Vormo-
nat, jedoch weiterhin, wenn
auch knapp, iiber 1,00.

Internet-TV als
Zukunftsmarkt

Nach den Vorhersagen der
Vision Consultancy Group
(VCG) wird es im Jahr 2005 in
Europa bereits 57 Mio. Digital-
TV-Haushalte geben. Die VCG
ist ein internationaler Verbund
unabhingiger Beratungsunter-
nehmen fiir die Branchen elek-

42

tronische Medien und Telekom-
munikation. Die Prognosen fiir
die Zahl der Internet-Nutzer
insgesamt liegen allerdings weit
hoher als beim digitalen Fern-
sehen. So werden bereits zum
Jahr 2002 weltweit 320 Mio.
Internet-Nutzer erwartet. TV-
Programm-Veranstalter miissen
daher das Internet stirker als je
zuvor in ihre Uberlegungen ein-
beziehen. Das World Wide Web
liefert eine grosse Palette an In-
formationen, verfiigt jedoch nur
iiber eine geringe Bandbreite;
digitales Fernsehen dagegen
kann bei beschrinktem Infor-
mationsvolumen mit einer gros-

sen Bandbreite aufwarten. Die
Konvergenz von Internet und
TV driingt sich daher geradezu
auf. In einer Studie zeigt die
VCG auf, dass sich die Techno-
logien fiir Internet via TV dra-
matisch entwickeln werden.
Die Fernsehzuschauer werden
zunehmend erfahrener im Um-
gang mit dem Internet, und die
Nutzer werden iiber mehrere
Geriite Zugang zum Netz haben
wollen. Schon jetzt ist die Web-
browser-Technologie in den er-
sten Chips fiir digitale Fernseh-
gerite und den Set-Top-Boxen
fir das Kabelfernsehen inte-
griert.
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Lichtmikroskopische Fehleranalyse von CD

Compact Disks sind Priizi-
sionsprodukte der Spritzgiess-
technik. Dennoch lassen sich
Fehler bei ihrer Herstellung
nicht vollig ausschliessen. Jeder
einzelne Datentriger wird daher
standardmissig mit Laser- und
Kamerascannern {iberwacht.
Diese Gerite konnen nur gros-
sere  Defekte identifizieren,
etwa Kratzer von mehr als
200 um Linge. Um auch klei-

nere Fehler zu erkennen und
deren Ursachen zu analysieren,
haben die Carl Zeiss Jena
GmbH, Unternehmensbereich
Mikroskopie, und die Bayer AG
gemeinsam ein neues Verfahren
entwickelt, dessen Kernstiick,
ein spezielles Mikroskop-Ob-
jektiv von Zeiss, die sogenann-
ten Pits — eigentliche Triiger der
digitalen Information — unmit-
telbar sichtbar machen kann.

Direkte lichtmikroskopische Fehleranalyse einer CD (Foto: Bayer)

Dabei bestand die Herausforde-
rung im relativ grossen Arbeits-
abstand von mehr als einem
Millimeter. Der Laserstrahl
muss eine rund 1,2 mm dicke
Polycarbonatschicht durchdrin-
gen, um dann auf der alumi-
niumbeschichteten Informati-
onsebene reflektiert zu werden.
Im neuartigen Konstruktions-
prinzip des Zeiss-Epiplan-
Apochromaten 100x/0,90 Korr.
00/(0,9-1,5) PC ist der Bre-
chungsindex des Polycarbonats
direkt beriicksichtigt. Durch
Polycarbonatschichten von 0,9
bis 1,5 mm Dicke hindurch lie-
fert er gestochen scharfe Bilder.
Konversionsfilter oder ein Dif-
ferential-Interferenzkontrast-
system lassen diese Bilder noch
kontrastreicher erscheinen. Der
Vorteil der direkten optischen
Analysemethode: Die Fehler-
ursache lidsst sich unmittelbar
und zweifelsfrei feststellen. Je
nachdem, ob die Matritzenher-
stellung, eine Verunreinigung
des Polycarbonats oder eine
Storung im Verarbeitungspro-
zess dafiir verantwortlich ist,
konnen sofort geeignete Mass-
nahmen eingeleitet werden.

Aufstiegshilfen

fiir Fische

Wenn Fische bei der Suche
nach Laichplitzen flussauf-
wiirts schwimmen, kénnen sie
Treppen benutzen oder den Lift
nehmen. Denn an vielen Was-
serkraftwerken bestehen fiir
Lachse, Aale und andere Kie-
mentriger Aufstiegshilfen in
Form von Fischtreppen oder
sogar Fahrstiihlen. Die grosste
Fischtreppe Europas mit einer
Linge von rund 300 Metern
entsteht derzeit im badischen
Iffezheim am Rhein. Ab 2000
sollen die Fische iiber 37 trep-
penartig angeordnete Becken
den elf Meter langen Aufstieg
bewiltigen. Das  Gemein-
schaftsprojekt im Rahmen des
Programms «Lachs 2000» zwi-
schen Deutschland und Frank-
reich tragen beide Staaten und
die zwei Kraftwerksgesell-
schaften beiderseits der Grenze.
15,5 Mio. Mark sind fiir das
Bauwerk veranschlagt. Eine
zweite Fischtreppe dhnlichen
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