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Atmosphire abgegeben werden
muss, bleibt der Umwelt bei
dem neuen Verfahren oben-
drein eine CO»-Belastung von
mehreren Tonnen pro Spiilvor-
gang erspart.

Fusion nucléaire:
volte-face
“ameéricaine

(ep) Contre toute attente, le
gouvernement américain an-
nonce son intention de soutenir
le projet de développement
ITER sur la fusion thermo-
nucléaire. Cette décision inter-
vient 2 un moment ol les mi-
lieux scientifiques évoquent
I'imminence de percées déci-
sives de la recherche dans ce
domaine.

Ungewdhnliches

PSI-Besuchszentrum

(psi) Am 11. November er-
offnete des Paul Scherrer Insti-
tut (PSI) in Villigen sein neues,
stindiges Besuchszentrum, das
psi forum. Hier kénnen alle In-
teressierten konkret und auch
spielerisch Forschung erleben
und Wissenschaft begreifen.

Wie gewinnen Forschende
Einblick in die winzigen Bau-
steine der Materie? Wie ver-
suchen sie, die Tumortherapie
zu verbessern? Wozu sind
Grossforschungsanlagen — gut?
Welche Wege fiihren zu einer
nachhaltigen Energienutzung?
Wo liegen Losungen fiir die
Probleme der Zukunft? Wer
Antworten auf solche Fragen
sucht, findet manche im psi fo-
rum. Das PSI beschreitet damit
neue Wege der Kommunikation
von Wissenschaft und Technik
und will so der Offentlichkeit
die Welt der Forschung néher-
bringen.

Hier kdnnen Besucherinnen und
Besucher selber aktiv Forschung
erleben und Wissenschaft begreifen.
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Firmen und Markte
Entreprises et marchés

Grosstes
Flusskraftwerk

Europas
wird modernisiert

Ruménische Postmarke anldsslich
der Einweihung des «Eisernen Tors».

(su) Sulzer Hydro und die
ABB Schweiz haben einen
Grossauftrag von rund 50 Mio.
Franken zur Revision und Mo-
dernisierung des ruménischen
Wasserkraftwerks  «Eisernes
Tor» erhalten. Dieser Auftrag
ist der erste Teil eines umfas-
senden Sanierungsprojekts mit
Kosten von rund 200 Mio.
Franken.

Das an der Donau gelegene
Flusskraftwerk umfasst zwolf
Wasserturbinen, davon sechs
auf der ruménischen und sechs
auf der serbischen Seite. 1972
wurde das Kraftwerk in Betrieb
genommen.

Es ist mit iiber 2000 MW
Leistung das grosste Flusskraft-
werk in Europa. Da die akute
Gefahr besteht, dass Schiden
an den Maschinen die rumé-
nische Stromversorgung emp-
findlich treffen, hat die rumé-
nische Regierung fiir ihren
Teil ein umfassendes Revi-
sions- und Modernisierungs-
programm fiir die néchsten Jah-
re beschlossen. Gleichzeitig
soll durch den Einbau von
neuen Laufridern die Leistung
um mehr als 10% erhoht wer-
den.

Federfiihrend wird Sulzer
Hydro dieses Projekt zusam-
men mit ABB abwickeln. Vom
Gesamtvolumen von iiber 200
Mio. Franken entfallen rund
120 Mio. auf Sulzer Hydro.

350 Mio. US-$

fiir schliisselfertiges
Kraftwerk

in den USA

(abb) ABB hat den Auftrag
zum Bau eines schliisselferti-
gen gasbefeuerten 1000-MW-
Kombikraftwerks in  Midlo-
thian, Texas/USA, erhalten.
Den Auftrag von mehr als 350
Millionen US-$ (rund 480 Mio.
Franken) erteilte das unabhin-

gige Stromver.sorgungsu_mer-
nehmen American National

Power Inc, eine Tochtergesell-
schaft von National Power
PLC, U.K. Der Anteil der ABB
Schweiz belduft sich auf rund
270 Mio. Franken.

Brasilianischer
Strommarkt
in Bewegung

(vdew) Die brasilianische
Regierung begann im Juli 1995,
die Elektrizititswirtschaft zu
privatisieren. Ein Konsortium,
bestehend aus den US-ameri-
kanischen Firmen «AES» und
«Southern Electric», erwarb in
der Folge ein Drittel von CE-
MIG. Weitere auslindische
Stromversorger, die sich gegen-
wirtig in Brasilien engagieren,
sind:

e Electricité de France

¢ Electricidade de Portugal
* Tractebel (Belgien),

e Houston Industries (USA).

Als niichstes plant Brasilien
die Liberalisierung der Strom-
markts. In der Region Minas
Gerais haben Kunden mit ei-
nem Verbrauch von mehr als
drei Megawatt (MW) bereits
die Moglichkeit zu wechseln.
Des weiteren ist ein Pool-
System geplant.

Nach Informationen der US
Energy Information Admini-
stration wird Brasilien in den
nichsten zehn Jahren 30 000
MW an zusitzlicher Kapazitit
bendtigen. Um den Bedarf zu
sichern, brachte die brasiliani-
sche Regierung daher im Sep-
tember 1996  entsprechende
Regelungen fiir Projekte von
unabhiingigen Stromerzeugern
auf den Weg. Da die Privatisie-
rung des brasilianischen Ener-
giemarkts fast vollstindig ab-
geschlossen ist, ergeben sich
hier neue, interessante Mog-
lichkeiten.

PME allemandes:
unissez-vous!

(ep) La crainte d’un marché
a deux vitesses est injustifice.
Les petites et moyennes entre-
prises bénéficieront elles aussi
de la déréglementation de
I’électricité¢  en  Allemagne.
Telle est la conviction du
Conseil de I'industrie et du
commerce (DIHT).

Il n’y a pas que les grands
consommateurs qui profiteront
de la libéralisation. Grace a des
négociations habiles, a la cons-
truction de nouvelles lignes de
transport et a des contrats indi-
viduels de livraison, les PME
pourront obtenir des conditions
de prix plus favorables de la
part des fournisseurs potentiels
qui se trouvent désormais en
concurrence sur le marché éner-
gétique allemand.

Pour profiter de baisses de
tarifs, les petites et moyennes
entreprises ont intérét a se re-
grouper dans des associations
d’acheteurs. Il est important
que les entreprises qui s’asso-
cient soient proches géographi-
quement. Les quartiers des vil-
les peuvent procéder de la mé-
me facon et se regrouper pour
acheter I'électricité dans des
conditions plus favorables.
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Computermaus
mit Fingerprint-Erkennung.

Entwicklung von
Fingerprintmodulen

(sie) Die Siemens Schweiz
AG und die Basler Firma Pollex
Technology AG wollen bei der
Entwicklung, der Produktion
und der Vermarktung von Fin-
gerprintmodulen fiir alle sicher-
heitsrelevanten ~ Systeme  zu-
sammenarbeiten. Ein entspre-
chender Vertrag ist kiirzlich
unterzeichnet  worden. Die
elektronische Erfassung des
Fingerabdruckes mittels einer
kapazitativen Abtastung gilt als
eine der sichersten Methoden
zur Identifikation einer Person.
Magliche Anwendungsgebiete
sind beispielsweise Zugangs-
kontrollen, Geldautomaten,
Computer, Auto oder Handy.

Vermehrte
Zuriickhaltung der

Konsumenten?

(fea) Die Konjunkturerhe-
bung, welche der Fachverband
Elektroapparate fiir Haushalt
und Gewerbe Schweiz (FEA)
fiir das 4. Quartal 1998 bei den
Herstellern und Importeuren
elektrischer Haushaltapparate
durchgefiihrt hat, widerspiegelt
eine vorsichtige Beurteilung
der Marktaussichten auf Ende
des Jahres. Die bereits anderen-
orts  riickwirts  korrigierten
Wirtschaftsprognosen scheinen
sich auch in der Hausgerite-
branche zu bestitigen. Zwar be-
zeichnen noch immer 94% der
Unternehmen die Beschifti-
gungslage als befriedigend bis
gut. Der Anteil der Firmen, die
aber eine Verbesserung erwar-
ten, ist von 31% auf 23% zu-
riickgefallen.
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Zusammenarbeit
im Stromschienen-

bereich

(la) Die beiden im Nie-
der- und im Mittelspannungs-
Stromschienenbereich  markt-
fiihrenden Schweizer Herstel-
lerfirmen, MGC Moser Glaser
und lanz oensingen, haben die
Zusammenarbeit beschlossen.

Diese erstreckt sich auf die
Technik und den Verkauf im
Inland und auf den Export-
mirkten. Den Abnehmern wird
neu von beiden Firmen das
gesamte Stromschienen-Sorti-
ment von 0,4 V bis 245 kV und
400 A bis 8000 A angeboten,
d.h. Lanz- und Duresca-Strom-
schienen sind neu aus einer
Hand erhiiltlich.

Mit der Sortiment-Zusam-
menlegung wollen beide Fir-
men ihre jetzt schon starke
Stellung in der Schweiz und im
Ausland weiter ausbauen und
rationalisieren. Beide Firmen
bleiben im {brigen finanziell
unabhiingig.

Neues Kombi-
kraftwerk

in Griechenland

(abb) ABB hat Auftriige zum
Bau eines gasbefeuerten 490-
MW-Kombikraftwerks in Grie-
chenland sowie den Bau von
zwei  Verdichterstationen in
Polen erhalten. Der Gesamt-
wert der beiden Auftriige be-
trigt etwa 460 Mio. Fr. Der
Anteil der ABB Schweiz am
Kombikraftwerk in Griechen-
land belduft sich auf rund
178 Mio. Fr.

Production
britannique: deux

géants reniclent

(ep) Le travail de I'Office
de régulation du marché de
I’électricité britannique (Offer)
n’est pas une sinécure. Apres
avoir recu mission du gouver-
nement conservateur de créer
une véritable concurrence dans
le secteur de la production,
avec un nombre élevé de com-
pétiteurs, le voici invité par les

travaillistes a ne pas trop faire
de misere aux deux groupes qui
se partagent pratiquement tout
le marché.

Afin d’encourager la concur-
rence, 1’Offer avait exigé il y a
quelques mois des deux princi-
paux électriciens classiques
d’outre-Manche qu’ils se sé-
parent de la moitié de leurs cen-
trales a charbon. Aujourd’hui,
méme s’il continue d’approuver
le principe de cette démarche,
le gouvernement estime que
I’Offer est allé «trop loin». Il
souhaite aujourd’hui limiter a
6000 MW la capacité dont
National Power et PowerGen
devraient se délester, au lieu
de 10 000 MW.

Ertragskontrolle
und Betriebs-
iiberwachung von
Energiesystemen

Die Uznacher Firma Holzer
Energieconsulting hat den Ge-
neralvertrieb fiir die Schweiz
fiir den SIC 100 Power Meter &
Integrator iibernommen, ein
Messgerit, das sich optimal zur
Ertrags- und Betriebskontrolle
sowohl in thermischen, photo-
voltaischen Solarsystemen so-
wie allgemeinen Energiesyste-
men wie Wirmepumpen, Elek-
trizititsverbrauchern und Hei-
zungen einsetzen ldsst.

An das Gerit konnen alle
handelsiiblichen Sensoren an-
geschlossen werden, um die so-
lare Einstrahlung zu messen. Es
verfiigt iiber einen Impulsein-
gang zum Anschluss eines
Stromzihlers oder eines Durch-
flussmessers sowie iiber einen
Impulseingang zum Anschluss
eines DC-Messmoduls fiir Mes-
sungen in Gleichstromsyste-
men.

Dieser Eingang kann auch
von einem weiteren Stromzih-
ler oder Durchflussmesser be-
legt werden. Ausserdem ver-
fiigt es tiber zwei Einginge fiir

Temperaturfiihler.
In Kombination mit einem
Durchflussmesser  berechnet

der SIC 100 die Wirmemengen
im vermessenen Strang. Eine
weitere Option besteht im Ein-
satz einer Strommesszange, die
anstelle des Einstrahlsensors
via Messumformer an den
SIC 100 angeschlossen werden
kann. Hiermit sind einphasige
Verbraucher kontinuierlich er-
fassbar, und ihr Verhalten kann
tiber mehrere Tage beobachtet
werden.

Uber eine RS-232-Schnitt-
stelle kann direkt eine Daten-
tibertragung zu einem PC
oder iiber ein Modem erfolgen.
Die Schnittstelle kann ebenso
zur Online-Visualisierung der
Messgrossen — via  Grossan-
zeige oder PC konfiguriert wer-
den.

Aussentenperaur

@ —
@\\

Soletemperst
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Vamnwasser
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Kontrolle des Warmeverbrauchs, der Temperatur
und Elektrizitdt im Haushalt in Abhéngigkeit von
Einstrahlung und Aussentemperatur.

w————  Messgerat zur Ertrags- und Betriebskontrolle.
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Marketing in der Energiewirtschaft

Fachtagung des VSE vom 22. Oktober
an der Fachhochschule Aargau in Baden

(Mii) Die Liberalisierung der Strommirkte wird die Kun-
denbeziehungen wesentlich verindern. Nach einem Jahrhun-
dert feste Kundenbindung werden von den EVU neue Aufga-
ben verlangt. Die energiewirtschaftliche Fachtagung des Ver-
bands Schweizerischer Elektrizititswerke (VSE) zum Thema
Marketing zeigte rund 150 Teilnehmern der Branche Probleme
und Losungsvorschlige auf, um den Anreiz zum richtigen

Breitgefichertes
Aktionsmittel

Rund die Hilfte der in Baden
gehaltenen Vortrige befass-
ten sich mit grundsitzlichen
Aspekte des Marketings. Dabei
kam zum Ausdruck, dass Mar-
keting wohl kein sicheres Pa-
tentrezept sein kann, sondern
eher ein breitgefichertes Ak-
tionsmittel mit gesellschaftli-
chem Einschlag. Die grundsiitz-
liche Umsetzung auf die Strom-
branche erwies sich denn auch
als ziemlich schwierig. Bei ei-
nem  «Commodity»-Produkt,
das im Prinzip iiberall absolut
identisch ist, bleibt es offenbar
dabei, dass der Preis das bei
weitem gewichtigste Markt-
argument ist. Oder konnten
oder wollten die Referenten
nicht sagen, wie man Strom
verkaufen soll? Immer wieder
wurden  «Win-Win»-Situatio-
nen angepriesen, wobei meist
unklar blieb, wie man billiger
ein besseres Produkt verkaufen
soll.

1 Prof. Hans Peter Wehrli:
«Strom ist ein Dienstleistungs-
geschaft.»

56

2 Jiirg Lehni: «anders als die
anderen.»

_ Gestalten der Lieferanten-Kunden-Beziehung zu wecken.

Relationship Marketing

Bei der Marktdffnung be-
ginnt das «Florten» (Flirten), so
Prof. Hans Peter Wehrli (Uni-
versitit Ziirich). Dieses Florten
kidme jedoch teuer zu stehen,
besser fiir einen dauerhaften
Wettbewerbsvorteil wiren feste
Kundenbeziehungen.  «Ange-
sagt ist ein Dialog mit dem
Kunden - Rechnungen schik-
ken ist monolog.»

Wehrli wies darauf hin, dass
der Kunde eine individuelle
Leistung erwarte; der Lieferant
brauche jedoch Volumen. «Sie
miissen in Kundenbeziehung
(Relationship Marketing) inve-
stieren. Damit steigen aber die
Marketingkosten.»

In Produktion, Maschinen
usw. sah der Referent «Heavy
Metal». Dies geniige fiir die
Kundenbeziehungen auf die
Dauer nicht. «Auch Strom ist
ein  Dienstleistungsgeschift.»
Stromhandel sei auch deshalb
interessant, weil kaum Fix-
kosten anfielen. Markteindrin-
gung sei auch ein schleichendes
Phinomen — und geféhrlich, da
kaum wahrnehmbar.

3 Dr. Karl Schaufelbiihl:
«Transformationssystem.»

Wehrli empfahl «das Lernen
vom Kunden» sowie Konzepte
mit langfristigem «Return of
Investment». «Die Branche hat
ein Imageproblem — versuchen
Sie, einen Markt zu generie-
ren.»

Anders sein

Fiir eine Differenzierung am
Markt pladierte Jiirg Lehni
(MKR Consulting, Bern). Es
ginge darum, anders zu sein als
die anderen (AAA). Dabei sei-
en Marktpriorititen festzule-
gen. Preisfiithrerschaft, Diversi-
fikation, enge Kundenbindung,
bestes Produkt oder kommuna-
ler Dienstleister nannte er als
Beispiele. Als wichtig erachte-
te er die Festlegung der Ver-
kaufsziele, gegliedert nach
Kundensegmenten.

Implementierung der
Marketingstrategie

«Ein Unternehmen ist ein
Transformationssystem mit
Wertschopfungsprozess. Zweck
eines Unternehmens ist es,
Kunden zu schaffen», so Dr.
Karl Schaufelbiihl (Fachhoch-
schule Aargau, Baden). Er
zeigte Zielsetzungen von Mar-
ketingstrategien sowie Zeit-
raster und Lebenszyklen sol-
cher Strategien fiir ein Unter-
nehmen auf. Entscheidungen
dazu sollen moglichst weit
«oben» getroffen werden, da-
mit das Rad nicht mehrmals
erfunden werden muss.

4 Eduard Schumacher:
Rezepte fiir Contracting.

Dienstleistungen
und Contracting

Eduard Schumacher (Indu-
strielle Werke Basel) berichte-
te aus der Praxis eines EVU
mit «extremer geographischer
Lage und Kundenstruktur». In
Dienstleistungen sah er ein
zentrales Element in den Kun-
denbeziechungen. Er  stellte
fest, dass sich rund 65% der
Unternechmen das Outsourcing
ihrer Energieanlagen durch
Contracting vorstellen kdnnen,
um sich auf ihr Kerngebiet zu
konzentrieren.

Er empfahl, auch die tradi-
tionellen Werte der EVU zu
pflegen. In einem liberalisierten
Markt wiirden jedoch neue
Werte gefordert. «Ein interner
Kulturwandel ist notwendig:
Dienstleistung  erbringen ist
Denkhaltung.» Wichtig seien
auch Flexibilitit und Tempo.
Kooperationen wiirden dabei
die Nutzung ergéinzender Stir-
ken ermoglichen. Ein eigen-
stindiges Dienstleistungsunter-
nehmen sei dafiir eine mogliche
Losung.

Energievertriebssysteme

Wie der zukiinftige Vertrieb
an den PC-Bildschirmen eines
EVU in der Marktpraxis ausse-
hen konnte, demonstrierte Dr.
Robert Schroder (ABB Energy
Information Systems, D-La-
denburg). «Energielieferungen
und Dienstleistungen werden
als Produkte verstanden. Das
Energievertriebssystem  fiihrt
diese Produkte in einem Port-

5 Dr. Robert Schroder:
1| «Werkzeug fiir den erfolg-
. reichen Energiehandler.»
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folio, unterstiitzt den Verkauf,
das Rechnungswesen, die Bud-
getplanung und -verfolgung»,
so Schroder. Das Energiever-
triebssystem sei das professio-
nelle Werkzeug fiir den erfolg-
reichen Energiehindler, weil es
den vollstindigen Arbeitspro-
zess abdeckt und die notige
Flexibilitit bei der Vertragsge-
staltung bietet.

Zu schnelle Marktoffnung

«Wir sind mehr reguliert als
je zuvor», so Fred S. Nandrup
(Euro Strom Trading, Oslo). Er
bot zahlreiche praktische Ein-
blicke in den offenen Strom-
markt Norwegen, beginnend
von den verschiedenen Proble-
men und Ungereimtheiten, die
eine zu schnelle Marktoffnung
mit sich bringt, bis zu seiner
eigenen Stromrechnung aus
Oslo. Er meinte, schlimmer als
in Norwegen konne man es
nicht machen. Ubergangsbe-
stimmungern fiir eine stufenwei-
se Offnung des Strommarktes
hitten die Probleme vermin-
dern konnen. Die grossten Pro-
bleme sah er fiir Europa eindeu-
tig im Netzbereich.

«Die Deregulierung bringt
die Uberkapazititen zum Vor-
schein.» Und so fielen in Nor-
wegen die Industriestrompreise
seit 1991 um rund 30%, die
Haushaltsstrompreise erfuhren
jedoch nur geringe Reduktio-
nen. Nandrup betrachtete die
Beherrschung von «Futures»
(Derivatgeschifte auf Termin)
als eine wesentliche Marke-
tingkompetenz ~ eines  jeden
EVU. «Dies gehort zum Risk-

i

6 Fred S. Nandrup: «chaoti-
sche Markte», «Uber-
kapazitaten» und «Futures».
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8 Stromrechnung in Oslo (1 KR = 18 Rp.).

management.» Mit Zeitungs-
ausschnitten belegte er die to-
tale Transparenz bei den tigli-
chen und «zukiinftigen» Strom-
preisen.

Sauberer Wettbewerb
Offener Markt bringt eine
harte Auseinandersetzung mit
Produkten und Konkurrenten.
Dr. Allen Fuchs (Rechtsanwalt,
Ziirich) berichtete iiber beste-
hende Normen und Regeln, die
einen Einfluss auf die zukiinfti-
ge Marktpositionierung haben.
«Wir haben heute entsprechen-
de Gesetze, die einen fairen
Wettbewerb ermdglichen.» Er
erklirte z.B., inwieweit gemiss

7 Dr. Allen Fuchs:
«Rechtsgrundlagen».

[
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unserem Wettbewerbsrecht die
vergleichende Werbung mog-
lich sei, und zeigte dazu einige
aktuelle Beispiele wie das
VSE-Inserat «Nicht-Raucher».
Fuchs listete die aktuellen
Rechtsgrundlagen auf und ging
speziell auf das Bundesgesetz
gegen den unlauteren Wettbe-
werb (UWG) ein. Dort wird
definiert, was zum Beispiel
als sittenwidriger Wettbewerb,
List, Rufschidigung, Irrefiih-
rung, aggressiver Kundenfang,
Abrede usw. gilt. Als General-
klausel steht im UWG: «Unlau-
ter und widerrechtlich ist jedes
tduschende oder in anderer Art
und Weise gegen den Grund-
satz von Treu und Glauben ver-
stossende Verhalten oder Ge-
schiiftsgebaren, welches das
Verhiltnis zwischen Mitbewer-
bern oder zwischen Anbietern
und Abnehmern beeinflusst.»

Tagungsband «Marketing
in der Energiewirtschaft»

Interessiert in Marketing? Bestellen Sie

fiir ausfiihrliche Information den Tagungsband
Nr. 5.65d bei Gustav Rais/VSE
- Tel. 012115191, Fax 01221 04 42, Preis Fr. 45.-
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Hochste Auszeich-
nung fiir amerikani-
schen diAx-Aktionar

(di) Das amerikanische Tele-
kommunikations-Unternehmen
SBC Communications Inc., das
zu 40% am neuen Schweizer
Telekommunikations-Anbieter
diAx beteiligt ist, wird vom
amerikanischen  Wirtschafts-
magazin «Fortune» wie bereits
im Vorjahr als das weltweit
meistgeschitzte Unternehmen
seiner Branche ausgezeichnet.

Osterreicher mit
5 Prozent
an ATEL beteiligt

(p) Der osterreichische Ener-
giedienstleister EVN hat ein
Paket von 151 800 Namenaktien
der Aare-Tessin AG fiir Elektri-
zitdt (Atel) im Wert von rund
135 Mio. Franken erworben. Dies
entspricht einem Stimmrechts-
anteil von 5 Prozent. Die EVN
AG ist ein fiihrender Energie-
dienstleister, der die Versorgung
Niederdsterreichs mit Strom und
Gas sicherstellt. Ferner ist der
Konzern in den Bereichen
Telekommunikation, thermische
Abfallverwertung und kommu-
nale Dienstleistungen titig.
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Chef des Protokolls

Stationsleittechnik fiir
Hochspannungsverteilanlage
(wa) Die BKW FMB Ener-
gie AG (BKW) stellte kiirzlich
ein neues Leit- und Uberwa-
chungssystem und eine neue
Schaltschrankgeneration  vor,
letztere bestimmt fiir den Ein-
satz in einer 380/220-kV-Un-

terstation. Das Leit- und Uber-

wachungssystem SA100S eig-
net sich nicht nur fiir neue, son-
dern ist auch fiir die Moderni-
sierung bestehender Anlagen
pridestiniert. Die Nachriistung
von ilteren Anlagen ist dank
dem gewihlten WAGO-I/O-
System auf einfache und ko-
stengiinstige Weise moglich.

Rahmenbedingungen fiir

Melde- und Alarmprotokolle
Genaue Melde- und Alarm-

protokolle sind fiir die Storungs-

analyse und Wartung elektri-
scher Anlagen unerldsslich. Fiir
den Aufbau eines optimal funk-
tionierenden Systems stellte die

BKW folgende Rahmenbedin-

gungen:

e Fiir eine sinnvolle Storungs-
analyse miissen die Daten
chronologisch richtig und
mit einer Zeitmarkierung
(Zeitstempel) <10 ms erfasst
werden.

e Fiir eine erste Storungsanaly-
se miissen die Daten mit Mo-
dem und tiber Wahlleitungen
abgefragt werden konnen.

e Niedrige Hardware- und Soft-
warekosten

e Minimaler
aufwand

Projektierungs-

e Modulares System, das die
Prozessdaten dort aufnimmt,
wo sie entstehen

e Signal- und Speisespannung
48 VDC

e Einsatz des Systems in
EMV-problematischer Um-
gebung

e Potentialgetrennte Einginge

Lisungssuche
Die Losungssuche hierzu

fiihrte zunéchst in Richtung spei-

cherprogrammierbare Steuerun-
gen (SPS) und damit auch zur

Nutzung moderner Leitsysteme

anstelle konventioneller Tech-

nik. Verstirkte Sparanstrengun-
gen riickten aber einen generel-
len Ersatz der konventionellen

Technik durch moderne Leitsy-

steme doch wieder in den Hin-

tergrund. Dennoch sollten die

e Prozessdaten auf einem
Bildschirm (PC) visualisiert
und von der fernen Leitstelle
abgefragt werden kénnen.

e Angeregt durch die Rahmen-
bedingungen «Hohe Modu-
laritéit» und «Optimierte Ko-
sten» entstand bei der BKW
die Idee einer Protokollier-
anlage auf Basis eines Feld-
bus-Systems. Als schnelles
Ubertragungsmedium, das es
ermoglicht, Daten mit einer
Aufldsung von <10 ms zu
archivieren, bot sich der
PROFIBUS DP an. Fiir die
Umsetzung zwischen dem
konventionellen Teil und
dem PC (d.h. fiir die Erfas-
sung von Messwerten und
Storgrossen), fiel die Ent-
scheidung auf das WAGO-
[/O-System. Via PROFIBUS
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Steuerungs- und Uberwachungssystem SA100 (Protokoll).
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DP werden die Daten zur
Leitstelle weitergegeben und
dienen dort als Grundlage,
um entsprechende betrieb-
liche Handlungen vorzuneh-
men. Die Entscheidungskri-
terien wurden optimal er-
fiillt:

e minimaler
aufwand

e niedrige Hardware-Kosten

e modulares System, das die
Prozessdaten dort aufnimmt,
wo sie entstehen, bzw. an
den Prozess abgibt, wo diese
bendtigt werden.

Projektierungs-

Dank des modularen Auf-
baues des Systems konnten
auch folgende standardmissig
nicht vorhandenen Bedingun-
gen in kiirzester Zeit realisiert
werden:

o Signal- und Speisespannung

48 VDC
e Potentialtrennung der einzel-

nen Einginge

Als letzte Hiirde musste noch
die chronologische Erfassung
der Prozessmeldungen mit ei-
ner Genauigkeit von <10 ms
tiberwunden werden. Gingige
Betriebssysteme lassen eine
derart genaue Zeitstempelung
nicht zu. Je nach Belastung des
Systems differieren die gesetz-
ten Zeitmarkierungen so stark,

Schaltschrank des Steuerungs- und
Uberwachungssystems.

dass die geforderten Bedingun-
gen auch nicht annihernd ein-
gehalten werden. In Zusam-
menarbeit mit BKW, Viscom
und Softing GmbH sass Wago
auch hier mit im Boot. So konn-
te als Ergebnis ein kostengin-
stiges und dennoch komforta-
bles Steuerungs- und Uberwa-
chungssystem fiir den Kraft-
werksbereich aufgebaut wer-
den.
Wago Contact SA
1564 Domdidier

Cerberus-Uber-
spannungsschutz

neu formiert

Der Bereich  Uberspan-
nungsschutz der Cerberus AG
wird ab Oktober 1998 in allen
Mirkten einheitlich unter dem
Namen Leutron  Uberspan-
nungsschutz auftreten und ist
formal eingebettet in die Orga-
nisation der Alarmcom AG.

Der Produktionsstandort und
das  Kompetenzzentrum  be-
findet sich wie bisher in Vol-
ketswil bei Ziirich. Auch
die bewihrte Vertriebsstruktur
mit den vertrauten Ansprech-
partnern wird sich unter dem
Dach der Alarmcom nicht
verdndern.

Uberspannungsableiter und
Trennfunkenstrecken sind wich-
tige Komponenten zum Schutz

von Geriten und Anlagen ge-
gen Blitzeinschlag und Uber-
spannungen. Mit dem zuneh-
menden Trend immer mehr
miniaturisierte  elektronische
Bauteile mit immer grosseren
Leistungskapazititen — einzu-
setzen, steigt die Bedeutung
von Schutzeinrichtungen.

ABB und Alfa Laval
Automation

spannen zusammen

(abb) ABB hat von Alfa La-
val den Geschiiftsbereich Auto-
mation iibernommen. Dies ist
fiir ABB ein wichtiger Schritt,
um weltweit fiihrender Liefe-
rant von Systemen fiir die Pro-
zessautomatisierung zu  wer-
den. ABB Industrie AG iiber-
nimmt in der Schweiz die ent-
sprechenden Aktivititen.
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