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Markte und Firmen
Marchés et entreprises

Zusammenarbeit
unter Installations-
material-Herstellern

Um den Erfordernissen des
Marktes bestmoglich zu ent-
sprechen, hat die H. Heer + Co.
AG Olten beschlossen, ihre bis-
herigen Aktivititen im Kabel-
tragerbereich in einer neuen
Gesellschaft mit Sitz in Olten
zusammenzufassen und zu ver-
selbstindigen. Die neue Gesell-
schaft wird das bisherige Heer-
Kabeltrigersortiment  weiter
ausbauen. Heer wird zudem
partiell mit der erfolgreich
ebenfalls in diesem Sektor titi-
gen Lanz Oensingen AG zu-
sammenarbeiten. Dadurch kon-
nen Doppelspurigkeiten insbe-
sondere in der Entwicklung, der
Produktion und der Logistik
eliminiert und Kosten gesenkt
werden.

Grossenbacher
zieht Konsquenzen

Im Zusammenhang mit der
Grossenbacher Elektronik AG
ist man bei der Grossenbacher-
Gruppe aufgrund der strukturel-
len Probleme zum Schluss ge-
kommen, sich von einzelnen
Geschiftsbereichen durch Ver-
kiufe und Desinvestitionen zu
trennen. Im Frithjahr 1994 wur-
de der eigentliche Kernbereich
mit den Werkzeugmaschinen-
steuerungen an die deutsche Dr.
Johannes Heidenhain GmbH
verkauft. Auf Jahresende wurde
der Bereich Flachbildschirme
zusammen mit der stark redu-
zierten Elektronikfertigung in
die neu gegriindete Grossen-
bacher Systeme AG iiberge-
fiihrt sowie die kleine Gruppe
der Industrieautomation in die
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Elesta AG Elektronik eingeglie-
dert. Diese Massnahmen, die
mit Wertberichtigungen ver-
bunden waren, sowie die Tat-
sache, dass die Grossenbacher
Elektronik AG 1994 schrittwei-
se ihre operative Titigkeit ein-
stellte, hatten zur Folge, dass
bei der Grossenbacher Elektro-
nik AG im Jahresabschluss
1994 nochmals ein Verlust aus-
gewiesen werden musste, bevor
sie nun still liquidiert werden
kann.

Einheitliche euro-
paische Telefonkarte

Das Telefonieren mit nur
einer Telefonkarte aus allen
wichtigen Lédndern der EU soll
Wirklichkeit werden. Zwei
Vorreiter gibt es bereits: In
Deutschland und den Nieder-
landen ist es schon vollzogen,
Osterreich und die Schweiz
werden folgen. Wo immer man
in diesen Lindern seine Tele-
fonkarte gekauft hat, sie ist an
den Kartentelefonen der Part-
nerldnder nutzbar, unabhingig
von der lokalen Wiahrung. Auch
die British Telecom (BT) fiihrt
bereits eine Variante ein. Die
dabei verwendeten Karten sind

SLE 443x «Eurochip» von Siemens

mit dem Chip SLE 443x von
Siemens, kurz «Eurochip» ge-
nannt, bestiickt. Er ist speziell
fiir den Einsatz in offentlichen
Telefonen entwickelt worden.
Es handelt sich um einen
Speicherchip mit einem 221-
Bit-EEPROM sowie einem 16-
Bit-maskenprogrammierbaren
ROM. Auf dem Chip lassen
sich theoretisch 21 064 Tele-
foneinheiten speichern. Sowohl
durch den Aufbau des Chips als
auch durch die verwendete
Technologie ist es unmoglich,
die Karte zu manipulieren —also
nach Benutzung wieder aufzu-
laden. Das Herzstiick des
Eurochips ist eine nach dem
Challenge-&-response-Verfah-
ren arbeitende Authentifikati-
onseinheit. Sie sichert die Karte
gegen missbriuchliche Ver-
wendung. Die zugrundeliegen-
de dynamische Authentifika-
tion erzeugt innerhalb von
30 ms eine Antwort, die reinen
Zufallscharakter hat, womit der
Baustein hochste Anforderun-
gen an Sicherheit erfiillt. Die
ldsst die Verwendung von zwei
grundverschiedenen ~ Geheim-
schliisseln zu, so dass zwei ver-
schiedene Diensteanbieter auf
diese Karte zugreifen konnen.
Will man den zweiten Schliissel
nicht verwenden, dann lassen
sich z.B. in das dafiir zur Ver-
fiigung stehende 64-Bit-EE-
PROM Kurzrufnummern des
Benutzers speichern.

Gemeinsame
Produktstrategie

von IBM und Lotus

Nach Abschluss der Uber-
nahme von Lotus durch IBM
sind einige wesentliche strate-
gische Produktentscheidungen
gefallen. Zu diesen gehort, dass
Lotus Notes zum Workgroup

Client der IBM wird und
die Server-Module von Lotus
zu Mail-, Messaging- und

Groupware-Serverprodukten
der IBM. Lotus SmartSuite um-
fasst zudem aktuelle und kiinfti-
ge Desktop-Produkte von IBM,
und unter dem Namen Lotus
wird IBM PC-Anwendungen
und Workgroup-Losungen ver-
treiben. CC:Mail ist der neue

Mail-Client der IBM. Dazu
werden ausser den bestehenden
Plattformen zukiinftig auch an-
dere Mail-Anbieter wie das In-
ternet unterstiitzt. Die Einpas-
sung in Client-Server-Architek-
turen erfolgt mit Release 4 von
Lotus Notes, das dann ebenfalls
die CC:Mail-Benutzer-Schnitt-
stelle unterstiitzt.

VDI-Report Gehalts-

analyse 1995

Von 60 000 bis tiber 150 000
DM jihrlich reicht die Spanne
der  Ingenieurgehidlter  in
Deutschland. Jeder vierte er-
reicht im Laufe seines Arbeits-
lebens die «Schallmauer» von
200 000 DM pro Jahr. 80% der
Ingenieure werden aussertarif-
lich bezahlt. Die wochentliche
Normalarbeitszeit laut Arbeits-
vertrag betrdgt im Durchschnitt
39 Stunden — diese Zahlen ent-
stammen dem VDI-Report 23,
der neuesten Gehaltsanalyse des
Vereins Deutscher Ingenieure,
die auf einer Umfrage unter
6000 angestellten Ingenieuren
basiert. Danach sind dem Inge-
nieur im Durchschnitt 40 Mitar-
beiter unterstellt, davon 11 mit
Fachhochschul- oder Hoch-
schulausbildung. 34% der Inge-
nieure sind in der ersten oder
zweiten Ebene eines Unterneh-
mens titig. 36% sind als Leiten-
de eingeordnet. Einen Firmen-
wagen zur -privaten Nutzung
fahren 26% der befragten In-
genieure. 56% der Ingenieure
haben eine betriebliche Zusatz-
versorgung, die ungefihr 20%
des Gehalts bei Pensionierung
ausmacht. 7% der Befragten
erhalten  einmalig  knapp
100 000 DM aus einer betrieb-
lichen Zusatzversorgung. 17%
der Befragten registrierten in
den letzten Jahren in ihrem
Unternehmen einen Riickgang
der Zusagen fiir eine Altersver-
sorgung; 13% gaben eine Ver-
besserung an. Erstmalig wurden
— wenn auch auf einer wesent-
lich schmaleren Basis — die
Gehilter der Ingenieure in den
neuen Bundeslindern ausge-
wertet. Einkommen von knapp
70 000 DM sind dort die Regel.
Ein Viertel der Ingenieure er-
reicht ab ca. 36 Jahren ein

71

BRANCHEN-MAGAZIN




BRANCHEN-MAGAZIN

Jahreseinkommen von minde-
stens 120 000 DM. Diese Werte
fir die neuen Bundeslinder
miissen jedoch vor dem Hinter-
grund einer wesentlich geringe-
ren Umfragebeteiligung, einer
Arbeitslosenquote  bei  Inge-
nieuren von 10% sowie einem
hohen Anteil friihpensionierter
Ingenieure gesehen werden.

Wachstum bei
Visualisierungs-
systemen

Im europdischen Markt fiir
technische Visualisierungssy-
steme wird trotz eines auf jihr-
lich 5% geschiitzten Preisriick-
gangs fiir 1998 ein Wachstum
auf 550 Millionen US-Dollar
erwartet. Dieser Umsatz ent-
spricht etwa 26 000 verkauften
Einheiten pro Jahr. Diese Pro-
gnose stammt aus dem neuen
Bericht «The European Market
for Industrial Vision Systems»
des Marktforschungsunterneh-
mens Frost & Sullivan. Die
Studie untersucht den Markt fiir
8 Kategorien technischer Vi-
sualisierungssysteme in 9 Lin-
dern bzw. Regionen. Einer der
Griinde fiir die zunehmende
Akzeptanz  von  Visualisie-
rungssystemen liegt darin, dass
die Anwender deren Einsatzge-
biet nicht mehr primdr darin
sehen, fehlerhafte Produkte
nach der Herstellung auszuson-
dern. Bei richtiger Anwendung
kann ein Visualisierungssystem
vielmehr die Informationen be-
reitstellen, die notwendig sind,
erst gar keine fehlerhaften Pro-
dukte herzustellen — eine we-
sentlich kostengiinstigere Art
des Produktionsbetriebs.

Neue SAP-Sektion
Elektronik-Fertigung

Der Schweizer Automatik
Pool (SAP) in Ziirich verfiigt
neu iber eine Sektion Elektro-
nik-Fertigung. Sie steht allen
Firmen offen, die in der Wert-
schopfungskette  Elektronik-
Fertigung tdtig sind, und ver-
steht sich als Forum fiir die
Belange dieser Unternehmen.
Die Aktivititen der derzeit 13

12

Mitgliedsfirmen unter ihrem
Prisidenten Heinz Kern, Ge-
schiftsfithrer der Fela Mikro-
technik AG in Thundorf, sind in
einem klar definierten Profil
festgelegt und konzentrieren
sich auf Produkte und Dienst-
leistungen des Bereiches. In
Fertigung und Handel von elek-
tronischen Geriten gelten Ent-
wicklung/Design, Bestiickung/
Montage, Priifung und Kompo-
nentenbeschaffung als Schwer-
punkte. Bei der Leiterplatten-
herstellung inklusive Handel
stehen ein- und zweiseitige Lei-
terplatten, Multilayer, Flex- und
Starrflex-Leiterplatten  sowie
Multichip-Module im Mittel-
punkt der Aktivitdten.

HP-/Alcatel-Allianz
im Netzwerk-
management

Eine strategische Allianz auf
dem Gebiet der Netzwerkmana-
gement-Technologien fiir Sonet
(Synchronous  Optical ~ Net-
works) vereinbarten Hewlett-
Packard (HP) und Alcatel. Ziel
ist es, auf der Basis der Trans-
action-Langue I (TL 1) von
Alcatel kundenspezifische Lo-
sungen fiir das Management
von Multivendor-Netzwerken
mit den Plattformen HP Open-
View und Alcatel 1320 NM
bereitzustellen. Im Rahmen des
Abkommens erhdlt HP Zugriff
auf die TL I-Agent-Software
sowie die entsprechenden Ent-
wicklungswerkzeuge und wird
damit Personality-Module reali-
sieren, welche TL 1-Sonet-
Komponenten von Alcatel und
anderen Herstellern unterstiit-
zen.

DEC und Microsoft
spannen zusammen

Digital Equipment Corpora-
tion und Microsoft haben den
Abschluss einer strategischen
Allianz bekanntgegeben. Ziel
der Vereinbarung ist die Unter-
stiitzung von Microsoft-Losun-
gen und -Dienstleistungen in
unternehmensweiten Informa-
tikumgebungen. Zu diesem
Zweck sollen die Client-Server-

Produkte von Microsoft mit den
globalen Systemen, Dienstlei-
stungen und Systemintegra-
tionsservices von DEC kombi-
niert werden. Fiir den Anwen-
der bedeutet dies, dass er in
Zukunft auch Windows-Busi-
ness-Losungen und Windows
NT in komplexe Geschiftsfel-
der einbinden kann.

Schweizer Markt fiir

passive Bauteile 1994
Die Statistik des Schweizer
Automatik Pool (SAP) im Be-
reich der passiven Bauelemente
zeigt, dass sich das positive Bild
der gegenwiirtigen Marktsitua-
tion bewahrheitet hat und sogar
auf die gesamte Elektronikindu-
strie iibertragen werden kann.
Die Industrie bestitigt zudem

vielversprechende Auftragsbe-
stinde und Auftragseingiinge
fiir 1995. Durch die weltweit
stark  gestiegene Nachfrage
nach passiven Bauteilen hat
sich die Wiederbeschaffungs-
zeit in den einzelnen Bereichen
zum Teil massiv erhoht. Der
Gesamtmarkt der passiven Bau-
teile verzeichnete 1994 ein
Wachstum von 18% auf 210
Mio. Franken, wobei die einzel-
nen Produktelinien sehr unter-
schiedlich zum Wachstum bei-
getragen haben. Die grosste
Steigerung der letzten zwei Jah-
re ist im Bereich SMD-Bauteile
festzustellen. Insgesamt pro-
gnostiziert die Branche auch fiir
das laufende Jahr fiir alle Pro-
duktebereiche eine positive
Entwicklung. Die Daten zeigen,
dass die Talfahrt der letzten drei
Jahre gestoppt ist.

Technik und Wissenschaft
Technique et sciences

Kleinster 256-MBit-
Speicher

IBM Corporation, Siemens
AG und Toshiba Corporation
haben als Ergebnis ihres ge-
meinsamen Entwicklungspro-
jekts das kleinste und schnellste
vollfunktionsfihige 256-MBit-
DRAM, das jemals entwickelt
wurde, bekanntgegeben. Mit
einer Grosse von 286 mm? und
einer Zugriffszeit von nur noch
26 ns ist der neue Chip minde-
stens 13% Kkleiner als bisher
vorgestellte ~ Bausteine  bei
gleichzeitig fast halbierter Zu-
griffszeit. Nach Ansicht der
beteiligten Firmen entsprechen
diese Eigenschaften den An-
forderungen, die kiinftige spei-
cherintensive ~ Systeme ~ wie
leistungsfihige PC und Work-
stations, digitales Hochzeilen-

Video, Multimedia sowie An-
wendungen in der Kommunika-
tionstechnik stellen.

Der bisher Schnellste und Kleinste
seiner Art
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