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Markte und Firmen
Marchés et entreprises

Pro Telecom zur
Revision des FMG

In einem Positionspapier von
Ende Dezember 94 fordert die
Pro Telecom (Schweizerische
Vereinigung der Telekommuni-
kation) eine rasche Revision des
Fernmeldegesetzes (FMG). Da-
bei sind nach Meinung der Pro
Telecom die folgenden Punkte
in Betracht zu ziehen:

Das Organisationsgesetz der
PTT muss moglichst rasch revi-
diert werden, und zwar bevor
die Revision des FMG in Kraft
gesetzt wird. Die Telecom PTT
soll mit gleichen Waffen wie die
Konkurrenz kdmpfen konnen,
das heisst keine zusitzliche
Liberalisierung ohne gleichzei-
tige Erweiterung der Hand-
lungsfreiheit der Telecom PTT.
Das heutige Fernmeldegesetz
sowie die zugehorigen vier Ver-
ordnungen miissen schnellstens
revidiert werden, mit dem Ziel
der Kompatibilitit mit der EU-
Gesetzgebung. Vor allem muss
das FMG von allem, was nicht
wesentlich und dauerhaft ist,
befreit werden, um fiir einen
lingeren Zeitraum seine Aktua-
litdt zu behalten.

Das revidierte FMG muss die
Liberalisierung der Sprachdien-
ste beinhalten. Das Radio- und
Fernsehgesetz ist mit punktuel-
len Anderungen an die Revision
des FMG sowie kiinftige Ent-
wicklungen (Multimedia) anzu-
passen. Das Gesetz muss einen
Leistungsauftrag fiir die flé-
chendeckende  Grundversor-
gung beinhalten (gem. Art. |
des heutigen FMG), damit keine
Wettbewerbsverzerrungen ent-
stehen. Die Grundversorgung
ist zu definieren und der damit
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verbundene  Fragenkomplex
«Netzbetreiber»  (Netzmono-
pol) zu bearbeiten. Die notwen-
digen Richtlinien fiir die
Grunddienste miissen im FMG
definiert sein. Die genaue Defi-
nition der Grunddienste sowie
der Entgeltungsregularien und
deren allenfalls notwendige An-
passungen werden in Verord-
nungen behandelt (die in der
Kompetenz des Bundesrates
liegen).

Die Kabelfernsehnetze sind
ebenfalls im Zusammenhang
mit dem  Fragenkomplex
Grundversorgung und Netzbe-
treiber im FMG zu behandeln.
Die Wettbewerbskontrolle hat
durch die bestehenden Auf-
sichtsbehorden  (Kartellkom-
mission, Preiskontrolle usw.) zu
erfolgen. Die zukiinftige Rolle
und Unterstellung des Bakom
ist allenfalls zu iiberdenken.

Positionshezug im
Multimediageschaft

Der Bereich Offentliche
Kommunikationsnetze ~ (ON)
der Siemens AG, Berlin und
Miinchen, wird mit Scientific-
Atlanta, Inc., und Sun Micro-
systems weltweit auf dem
Sektor Multimedianetze koope-
rieren. Die Allianz hat zum Ziel,
speziell auf Multimediaanwen-
dungen zugeschnittene Netz-
werkarchitekturen zu entwik-
keln, die weltweit den Betrei-
bern von Breitband-Kommuni-
kationsnetzen (Kabelfernsehen
und Telefon) zur Verfiigung
gestellt werden.

IMMXpress (Interactive
Multimedia Express) soll Multi-
mediadienste effizient und ko-

stenglinstig  zur  Verfiigung
stellen. Die Besonderheit von
IMMXbpress liegt in seiner Mo-
dularitdt.  Netzwerkbetreiber
sollen aus einer Vielzahl von
international  standardisierten
IMMXpress-Komponenten die
fir den Ausbau ihrer beste-
henden Netzwerke optimalen
Bausteine auswihlen. Unter
IMMXpress haben die drei Alli-
anzpartner ihre speziellen Stir-
ken eingebracht: Siemens, als
weltweiter ~ Systemintegrator,
wird in die Allianz die Produkte
und Technologien seiner zen-
tralen Forschungs- und Ent-
wicklungsabteilung einbringen,
Scientific-Atlanta, einer der
filhrenden Ausriister fiir Ka-
belfernsehbetreiber  inklusive
Breitbandanwendungen die Er-
fahrung auf seinem Gebiet und
seine umfassende Produktserie,
Sun Microsystems, als einer der
fithrenden Hersteller von Unix-
Systemen, seine Kenntnisse in
den Bereichen der Netzwerk-
und Server-Technologien. Wie
alle derartigen Allianzen ver-
pflichten sich die Partner (wer
verspricht das nicht? Anm. d.
Red.) auf offene Schnittstellen
und die strenge Einhaltung von
Standards.

Die zusehends an Bedeutung
gewinnende Multimediatech-
nologie verspricht den Anwen-
dern eine Fiille neuer Nutzungs-
moglichkeiten: interaktive In-
formation und Unterhaltung
wie zum Beispiel die Interak-
tion mit Banken und Versiche-
rungen, Tele-Arbeit und Tele-
fonkonferenzen, Tele-Medizin,
Teamarbeit tiber Datenleitung,
Tele-Lernen und Tele-Spielen
sowie alle moglichen Service-
leistungen lokal und weltweit
zugleich.

Microsoft startet
eigenes Computer-

hetz

Mit dem DOS-Nachfolge-
Betriebssystem  Windows 95
wird der Anwender nicht nur
einen integrierten Anschluss an
etablierte Online-Dienste wie
Internet und Compuserve, son-
dern auch einen Zugriff auf das
Microsoft-eigene ~ Netzwerk

MSN (The Microsoft Network)
haben. Das neue Netz soll auf
benutzerfreundliche Weise
weltweite Kommunikation, On-
line-Dienste und Datentransfer
ermoglichen. Nach Schitzung
von Microsoft besitzen rund
40% der Windows-Anwender
ein Modem, aber nur etwa 10%
von ihnen - hauptsichlich
Technik-Enthusiasten und be-
rufliche Anwender - nutzen
Mailbox- oder Online-Dienste.
Windows 95 soll dank besse-
rem Bedienungskomfort eine
weitere Anwenderschicht fiir
Online-Dienste gewinnen. Alle
Aktionen wie beispielsweise
das Anwihlen von Diensten
oder das Abrufen von Dateien
lassen sich mit der Maus auf der
grafischen Oberfliche durch-
fiihren. Dateien kopiert man ab
dem fernen Host mittels einfa-
chem Drag & Drop. Auch das
Suchen von Diensten mit dem
Windows-95-Explorer (erwei-
terter Dateimanager) unter-
scheidet sich wenig vom Durch-
forsten der eigenen Festplatte.
Auch OLE (Object Linking and
Embedding) wird von MSN un-
terstiitzt, und benutzerdefinierte
Tastenkiirzel erleichtern das
effiziente Ausfiihren von Rou-
tineaufgaben. Das Lesen von
Nachrichten oder Dokumenten
bereitet mit dem Information
Exchange  beziehungsweise
dem Wordpad von Windows 95
keinerlei Probleme, da die ent-
sprechenden  Standardformate
in MSN Verwendung finden.
Natiirlich sind die neuen
Dienste nicht gratis. Im Unter-
schied zu den existierenden
Diensten will Microsoft aber
die Gebiihren weniger nach
der Anschlusszeit (Connection
Charge), sondern mehr nach
den in Anspruch genommenen
Dienstleistungen und transfe-
rierten Datenmengen berech-
nen. Gottseidank mochte man
sagen, denn nach der eigenen —
allerdings in der Betaphase ge-
machten — Erfahrung bremst die
grafische  Benutzeroberfliche
die Interaktionen merkbar.
Microsoft wire gut beraten,
wenn sie den Anwender ent-
scheiden liesse (Anfinger- und
Expertenmodus), wieviel Gra-
fik dieser fiir notig hilt.
Bau
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Steigende Umsitze
bei Lasersystemen

Der in Europa erzielte Ge-
samtumsatz bei Lasersystemen
lag 1993 bei 230,3 Mio. US-
Dollar. 1994 diirfte sich diese
Zahl trotz Rezession noch leicht
um 0,3 Prozent verbessert
haben. Der neue Lasermarkt-
Bericht des internationalen
Marktforschungsunternehmens
Frost & Sullivan  geht davon
aus, dass bis zum Jahr 2000 ein
Anstieg auf nahezu 278,9 Mio.
US-Dollar erreicht wird. Die
voraussichtliche durchschnittli-
che jihrliche Wachstumsrate fiir
den Zeitraum von 1993 bis
2000 wird mit 2,8% angegeben.
Der Bericht enthilt eine detail-
lierte Analyse des europiischen
Markts fiir Lasersysteme, eine
Prognose der Markttrends fiir
den Zeitraum von 1990 bis
2000 sowie technologische
Trends und Antworten auf stra-
tegische Fragen, die Auswir-
kungen auf den weiteren Erfolg
der Branche haben. Diese rech-
net laut Frost & Sullivan infolge
verbesserten Produktionstech-
niken und steigender Nachfrage
mit einem weiteren Riickgang
der Preise.

Lasersysteme sind als Werk-
zeuge, Instrumente und An-
lagen in zahlreichen Anwen-
dungsgebieten wie Produktion,
Forschung, Medizin und an-
deren weit verbreitet. Umsatz-
missig  haben  hochwertige
Lasersysteme fiir Industrie und
Medizin den grossten Anteil am
Gesamtvolumen des europii-
schen Lasermarktes, wobei Nd/
YAG und CO,-Laser-Systeme
mit je tiber 20% an der Spitze
liegen. Vor dem Hintergrund
der zunehmend wichtiger wer-
denden  Umweltiiberwachung
wird die Forschung im Bereich
der Laser-Fernmessung ver-
stirkt. In Europa bemiihen sich
mehr als 70 Hersteller von La-
sersystemen um Kunden. Die
deutsche Firma Trumpf, die
CO,-Laser-Systeme fiir indu-
strielle Anwendungen produ-
ziert, erreichte 1993 mit 25,2%
den grossten Marktanteil.

Frost & Sullivan, eine Nie-
derlassung der Market Intel-
ligence, ist einer der weltweit
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fiihrenden Anbieter von hoch-
technologischen Marktfor-
schungsberichten und Einzel-
kundenanalysen. Seine Markt-
erhebungen sind das Ergebnis
von Interviews mit Experten auf
den Gebieten Technik und Mar-
keting, die marktfithrende Un-
ternehmen in dem jeweiligen
Marktsegment reprasentieren.

Langfristig
rosige Aussichten

Laut einem Bericht des inter-
nationalen ~ Marktforschungs-
unternehmens Frost & Sullivan
hat der europdische Markt fiir
automatisierte  Fordertechnik
nach einer starken Expansion in
den spiten 80er und frithen 90er
Jahren in den letzten zwei Jah-
ren leichte Riickginge verzeich-
net. Mit knapp tiber 1,75 Mil-
liarden Dollar blieben die Um-
sdtze 1993 um 5,7% unter den
Vergleichszahlen des Vorjah-
res. Auch 1994 wird ein schwa-
ches Jahr fiir die Branche, und
frithestens 1995 wird wieder ein
reales  Wachstum  erwartet.
Langfristig sind die Aussichten
besser, da die Vorteile der Ma-
terialtransportautomatisierung
deutlicher zum Tragen kommen
und sie fiir eine breitere Basis
von Endanwendern erschwing-
lich wird. Bis zum Ende des
Jahrzehnts diirfte der Marktwert
dann mehrals 2,5 Milliarden er-
reichen.

Die F&S-Studie enthilt Ana-
lysen und Prognosen zum west-
européischen Markt fiir automa-
tisierte Fordertechnik in sieben
Produktkategorien und acht
verschiedenen geographischen
Regionen. Zu den behandelten
Produktkategorien zihlen auto-
matisierte Fordermittel und -an-
lagen, Karussellforderer, Ein-
schienenbahnen, Roboter und
Manipulatoren, gefiihrte Wa-
gen, Stapelkrane und andere au-
tomatisierte Fordertechnik wie
schalenartige ~ Zubringeinrich-
tungen und Sortierer. Zusam-
men mit verwandten Dienstlei-
stungen stellen diese Produkt-
kategorien den Kern von iiber
95% der automatisierten For-
dertechnik in Westeuropa. Mit
38% Anteil am Gesamtumsatz
des Marktes bestitigt der Be-

richt Deutschland als fiihrenden
Markt Europas, was einerseits
auf die Grosse des Marktes, an-
dererseits auf die schnelle Im-
plementierung neuer Forder-
technik auf breiter Basis zu-
riickzufiihren ist. Weitere stark
automatisierte Wirtschaften
sind in den nordischen Lin-
dern, den Beneluxstaaten, der
Schweiz und Osterreich zu fin-
den. Die Mittelgruppe bilden
Frankreich und Italien, wo Au-
tomatisierungstechniken im be-
deutenden Industriesektor zwar
weit verbreitet sind, die Forder-
technik aber immer noch weit-
gehend auf mechanische Syste-
me vertraut. Grossbritannien
hinkt bei der Herstellung von
Automatisierungslosungen im-
mer noch hinterher.

DEC wieder in der

Gewinnzone

Die Digital Equipment Cor-
poration meldet fiir das zweite
Quartal (31.12.94) des laufen-
den Geschiftsjahres 1994/95 ei-
nen Gewinn von 18,9 Millionen
US-Dollar. Im gleichen Zeit-
raum des Vorjahres musste
DEC noch einen Verlust von
72,1 Millionen Dollar auswei-
sen. Der Produkte-Umsatz stieg
um 13% von 1,660 auf 1,870
Milliarden Dollar. Im Dienstlei-
stungsgeschift erhohte sich der
Umsatz auf 1,603 Milliarden
Dollar verglichen mit 1,594 im
Vorjahr. Die Zahl der Beschif-
tigten betrigt neu 65 600. Mit
diesem Ergebnis hat DEC das
erste der gesetzten, aggressiven
Ziele erreicht: Ende 1994 ein
positives Betriebsergebnis aus-
zuweisen.

0S/2 - Absatzsteige-
rung um 120 Prozent

Nach einer Mitteilung von
IBM entwickeln sich die Ver-
kaufszahlen von OS/2 sprung-
haft nach oben. Insgesamt wur-
den in Europa zwischen Januar
und November 1994 iiber 2
Mio. OS/2-Kopien und welt-
weit tiber 800 000 OS/2-Warp-
Version-3-Lizenzen verkauft.
Der beschleunigte Verkauf sei

massgeblich auf die Abkom-
men mit bedeutenden Hard-
ware-Anbietern — in Deutsch-
land Actebis, Comtech, Escom,
Peacock und Vobis — zuriickzu-
fiihren, welche seit kurzem auf
OS/2 Warp auf ihren Compu-
tern installieren. Diese Verkiu-
fe betragen 40% des deutschen
Marktes an vorinstallierten OS/
2-Warp-Versionen. OS/2 Warp
ist die dritte Generation des
32-Bit-PC-Betriebssystems der
IBM.

Nach Meinung von Marktbe-
obachtern ist die Zukunft des
OS/2-Betriebssystems  trotz
zweifellos guten Eigenschaften
und gewaltigem finanziellem
Engagement der wiedererstar-
kenden IBM keineswegs gesi-
chert. Die Zunft der Hardware-
Anbieter ist nicht durch Treue
zu einem System oder zu einer
Firma gross geworden. Sie wird
0S/2 so lange installieren, als
die damit erreichten Stiickzah-
len sie zufriedenstellen. Die
Stunde der Wahrheit wird im
nichsten Jahr schlagen, wenn
ein erster Marktvergleich mit
dem Konkurrenzprodukt Win-
dows 95 méglich sein wird.

Bau

Optimismus bei
Bauer Kaba

Die im Schliessbereich und
in der Sicherheitstechnik titige
Riimlanger ~ Familienholding
hat trotz rezessionsbedingtem
Umsatzriickgang von 211 Mio.
(Geschiiftsjahr 92/93) auf 196
Mio. Fr. (Berichtsjahr 93/94)
ihr Gesamtresultat von 6,1 Mio.
auf 9,1 Mio. Fr. verbessert. Die-
se  Gewinnsteigerung schrieb
Ulrich Graf, Delegierter des
Verwaltungsrates, an der Pres-
sekonferenz  vom 31. Januar
den mittelfristigen Restruktu-
rierungsprogrammen zu, die be-
reits im Berichtsjahr ihre Wir-
kung gezeigt hitten. Im Ver-
gleich zum Vorjahr sind die
umstrukturierte Bauer AG in
Riimlang, die deutsche Service-
gesellschaft und die Schloss-
fabrik in den USA die grossen
Gewinnverbesserer. Ohne den
Beitrag der konstant ertragsstar-
ken Firma Gallenschiitz Sicher-
heitstechnik  GmbH in Biihl
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(Deutschland) sowie der rezes-
sionsresistenten Bauer Kaba
AG in Wetzikon wire das aus-
gewiesene Resultat nicht mog-
lich gewesen. Negative Einfliis-
se auf die Bilanz kamen vor
allem von der tief in der Rezes-
sion steckenden japanischen
Schlossfabrik.

Die durch die Restrukturie-
rungsprogramme  vorgezeich-
nete Konzentration auf Total
Access bedeutet Konzentration
auf die Verkniipfung von
mechanischer Schliesstechnik,
elektronischer Zugriffs- und
Zutrittskontrolle und Tiiren.
Die Grundsitze «Klare Tren-
nung der Vertriebswege» und

«Keine  Doppelspurigkeiten»
sowie die zunchmende Bereit-
schaft der Endkunden, mehr
schliisselfertige Total-Access-
Systeme aus einer Hand zu kau-
fen, fiihrten zu der neuen Spar-
tenorganisation. Die  Sparte
Kaba Benzing entwickelt, pro-
duziert und vertreibt technisch
hochstehende, konkurrenzfihi-
ge Komponenten fiir den Ein-
bau in eigenen und Drittsyste-
men. Die Sparte Bauer Systeme
und die Sparte Bauer Gallen-
schiitz bieten integrierte, klar
auf den Endbenutzer ausgerich-
tete Systeme und Dienstleistun-
gen im Bereich Zutritt und
Zugriff an. Bau

Technik und
Technique

Wissenschaft
et sciences

Gold-plus-Chipsatz
fiir digitale Handies

Hoherer Integrationsgrad be-
deutet Volumen- und Energie-
einsparung, damit lingere Bat-
terielebensdauer und tiefere
Herstellkosten. Diese Regel ist
bei GSM- und PCN-Handies
(Global System for Mobile
Communications, Personal
Communication Networks) von
besonderer Bedeutung. Seit
Anfang 1995 bietet Siemens
den erweiterten Gold-Chipsatz
fir GSM- und PCN-Handies
bei grossen Stiickzahlen fiir un-
ter 50 US-Dollar an. Der seit
1993 auf dem Markt erhiltliche
Gold-Chipsatz (GSM One Chip
Logic Device) war der erste
Chipsatz, der die volle GSM-
Typzulassung erhielt; er ist nach
wie vor der einzige, der Daten-
dienste unterstiitzt. Zu diesem
Chipsatz kommt jetzt noch ein
Sprachcodec, die Moglichkeit
zur  Sprachbandvertauschung
sowie fiir die Phase von GSM
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der  AS52-Sprachverschliisse-
lungs-Algorithmus. Zu den drei
Basisbandchips wird ein Satz
von drei Chips fiir die Hochfre-
quenzseite angeboten, der alle
Bausteine inklusive Leistungs-
verstirker enthilt —entweder als
Einzelbausteinldsung oder als
integrierten  Mikrowellenver-

starker (MMIC), der alle Funk-
tionen zwischen Modulator-
ausgang und Antenne abdeckt.
Sowohl der Gold-Chipsatz als
auch die Einzelbausteine wer-
den in flachen TQFP- oder
SMD-Gehiusen geliefert. Der
Gold-plus-Chipsatz besteht aus
einem Signalprozessorbaustein
(PMB 2707), einem Steuerbau-
stein (PMB 2706) sowie einem
Analog-Chip (PMB 2905). Der
Chipsatz arbeitet bei Betriebs-
spannungen bis hinunter zu
2,7V.

Der PMB 2707 ist ein digita-
ler Signalprozessor (zwei DSP-
Bausteine) mit einer Verarbei-
tungsleistung von mehr als 50
MIPS. Der Chip enthilt alle
notigen Algorithmen inklusive
Kanal- und Sprach-Codierung-
Decodierung, die Entzerrung,
die  GMSK-Modulation, die
Filter ~fiir ~Basisband und
Sprachband, die Datendienste
sowie die Sicherheitsverschliis-
selung. Er ist vorbereitet fiir
kiinftige GSM-Frequenzberei-
che sowie fiir die Nutzung der
kommenden sogenannten Halb-
raten-Algorithmen.

Der Steuerbaustein PBM
2706 nutzt den gleichen 16-Bit-
Microcontroller-Kern wie die
bisherige Losung; damit wird
ein einfaches Upgrading der
Software sichergestellt. Der
umfangreiche Befehlssatz er-
laubt den Betrieb bei abgesenk-
ter Ausgangsleistung. Dank
dem erweiterten Adressraum
fir Codes und Daten konnen
die Steuersoftware und alle Be-
dienungsschnittstellen mit ei-

Kleinere Mobiltelefone dank Gold-plus-Chipsatz

nem einzigen Chip bedient wer-
den. Der Interface-Block des
Systems iiberwacht sowohl die
HF-Teile als auch die periphe-
ren Bausteine. Der Analog-
schaltkreis PMB 2905 beinhal-
tet alle A/D- und D/A-Konver-
ter fiir Basisband und Sprach-
band. Zusitzliche Konverter
werden bereitgestellt fiir den
Leistungsverstirker und die
Batterietiberwachung.

Dank der héheren Integra-
tion kommt der HF-Teil mit nur
drei Chips aus: Sendeteil, PLL
und Empfangsteil. Die Sende-
und Empfangsfunktionen wer-
den in der neuen BO6HF-
Technologie von Siemens rea-
lisiert, was deutlich verbesserte
Rauschzahlen und einen gerin-
geren Energieverbrauch zur
Folge hat. Die Funktionsblocke
bedienen nicht nur den GSM-,
sondern auch den PCN-Stan-
dard. Sie arbeiten mit allen Vek-
tor-Modulationsarten der Welt.
Der Sendeteil enthilt den Vek-
tormodulator, den Aufwirts-
mischer, einen Zwischenfre-
quenz-Synthesizer, den span-
nungsgesteuerten HF-Oszillator
(VCO) und einen Vorteiler. Der
HF-Synthesizer wird durch
einen Hochleistungs-PLL-Chip
(PMB  2306) erginzt. Das
ankommende Antennensignal
wird im Empfangsteil direkt in
das Basisband umgesetzt. Dabei
durchlduft das Signal den
rauscharmen Verstérker (LNA),
den in der Verstirkung pro-
grammierbaren ZF-Verstirker,
den Vektor-Demodulator sowie
das Interface zum A/D-Konver-
ter. Dieser Aufbau wurde ge-
wiihlt, um die Zahl der externen
Bauelemente so klein wie mog-
lich zu halten und bessere ZF-
Daten zu erreichen. Der Chip-
satz wird vervollstandigt durch
einen Leistungsverstirker in
GaAs-Technik mit hohem Wir-
kungsgrad und geringer Versor-
gungsspannung. Er kann so-
wohl mit diskreten Elementen
aufgebaut werden (CLY 2,
CLY 5 und/oder CLY 10 bzw.
CLY 15) als auch mit einem
monolithischen Mikrowellen-
schaltkreis (MMIC) des Typs
CGY 92. Dieser liegt als Muster
vor. Bei 3 V Versorgungsspan-
nung liefert er eine Ausgangs-
leistung von 32 dBm mit einem
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