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Versicherungen: Rahmenvertrage
fir Firmenmitglieder

Der SIA hat fiir Firmenmitglieder Rahmenvertrége fiir verschiedene
Versicherungsarten eingerichtet, die von Spezialisten des
Vermégenszentrums (VZ) jihrlich optimiert werden. Ein Uberblick.

D ie vom Vermégenszentrum
offerierten Rahmenvertrige
bieten einen umfassenden
Versicherungsschutz zu glinstigen
Konditionen. Mit jedem Wachstum
unserer Rahmenvertrdge, d.h. mit
wachsender Zahl Versicherter, kon-
nen die Pramien weiter reduziert
werden. Neben den Konditionen
wird auch der Versicherungsschutz
den jeweils neuesten Vorgaben an-
gepasst. Folgende Rahmenvertrage
bestehen aktuell:

Unfall-Zusatzversicherung

Unternehmen kénnen die obligato-
rische Unfallversicherung mit einer
Unfall-Zusatzversicherung ergdn-
zen und verbessern, was vor allem
Sinn macht bei Lohnsummen iiber
126000 Fr. {pro Person und Jahr), die
nicht mehrdurch die obligatorische
Unfallversicherung gedecktsind. Es
besteht auch die Mdéglichkeit, die
gesetzlichen Rentenleistungen mit
einer zusitzlichen Kapitalleistung
(im Fall einer Invaliditidt oder im
Todesfall) zu ergédnzen. Zudem kann
eine unfallbedingte Behandlung in
der Privatabteilung versichert wer-
den, gegeniiber der obligatorischen
Unfallversicherung, die nur die all-
gemeine Abteilung abdeckt.

Krankentaggeld-
Versicherung

Mit der Krankentaggeld-Versiche-
rung versichern die Unternehmen
den krankheitsbedingten Lohnaus-
fall der Mitarbeitenden. Oft wird
ein Taggeld von 80% versichert,
mit einer Wartefrist zwischen 30
und 90 Tagen, abh&ngig von der
Risikofdhigkeit des Unternehmens.
Bei der Mehrzahl der Anbieter ist

Text: Iwan Bernegger

die Pramie abhédngig von der ge-
wihlten Leistung bzw. Wartefrist,
der Betriebsgrosse sowie der Leis-
tungsfallsituation der zuriickliegen-
den Jahre.

Da einige Arbeitgeber 50%
der Kosten den Mitarbeitenden ver-
rechnen (Lohnabzug), ist es sinnvoll,
diese Konditionen von Zeit zu Zeit
zu prifen und wenn moglich zu
reduzieren (= Nettolohnerhéhung fiir
die Mitarbeitenden).

Berufshaftpflicht-
Versicherung

Eine wichtige Rolle fiir Architekten
und Ingenieure nimmt die Berufs-
haftpflicht-Versicherung ein. Uber
die Berufshaftpflicht versichern die
Firmen Schéiden aus ihrer Tatigkeit
(Sach-, Personen-, oder Vermogens-
schéden Dritter). Bei diesem Rah-
menvertrag ist das Interesse sehr
gross, und der Vertrag wachst
schnell —-weswegen wir per 1.1.2015
die Konditionen ein weiteres Mal
verbessern kénnen. Die Prémien der
Versicherungsnehmer reduzieren
sich — je nach gewahlter Versiche-
rungssumme und versicherter Ta-
tigkeit —um ca. 10% bis 30%.

Neu besteht jetzt auch die
Moglichkeit, unterschiedliche Ver-
sicherungssummen und Selbstbe-
halte zu versichern. Bisher war der
Selbstbehalt fixiert. Einen Kombi-
nationsrabatt von 5% erh&lt der-
jenige, der die Sachversicherung
ebenfalls iber den Rahmenvertrag
abschliesst.

Sach- und Geschéifts-
inventar-Versicherung

Das Geschaftsinventar (Mobiliar,
Computer usw.) wird mit einer Sach-

versicherung gegen diverse Risiken
versichert, wie z.B. Feuer, Elemen-
tarschéaden, Diebstahl, Beschadi-
gung usw. Auch Glasschiden kénnen
auf diesem Weg versichert werden.
Weiter konnen auch die Mehrkosten
bzw. Umsatzausfélle infolge Unbe-
nutzbarkeit der Blirordume {(etwa
durch Feuerschaden) mitversichert
werden. Fir die Héhe der Pramieist
der Neuwert des Inventars mass-
gebend, wie auch der Umsatz flr
die Mehrkostenversicherung. In
Kombination mit der Berufshaft-
pflicht-Versicherung erhalten unse-
re Firmenmitglieder auch hier 5%
Kombinationsrabatt.

Um Interessenten eine indi-
viduelle Versicherungsofferte be-
rechnen zu kdnnen, benétigt das
Vermogenszentrum Informationen
zuden gewiinschten Leistungen, zur
Jahreslohnsumme (Unfall- und
Krankenversicherungen) sowie z.B.
den anzusetzenden Inventarwert
{(bei Geschiftsinventarversicherun-
gen). Unsere Fachberater geben
Thnen gern Auskunft, welche Infor-
mationen im Einzelnen fiir eine Of-
ferterstellung notwendig sind. ¢

Iwan Bernegger,
Fachberater Vermégenszentrum (VZ)

Offerten fiir unsere SIA-Rahmen-
vertrdge erhalten Sie bei unseren
Spezialisten im Vermdgenszentrum
unter siainsurance@vzis.ch

Weitere Informationen unter
www.sia.ch/de/dienstleistungen/
sia-service/firmen-versicherungen
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Kommission Brandschutz nimmt Arbeit auf

Die neu ins Leben gerufene SIA-Kommission Brandschutz soll den fachlichen
Dialog zwischen Feuerversicherungen, Planern und Behdérden férdern.

N achdem im Jahr 2013 zwei

vorbereitende Sitzungen

stattgefunden haben, hielt

die SIA-Kommission Brandschutz

am 20. August 2014 ihre erste ordent-
liche Sitzung ab.

Hauptzweck der neuen Kom-
mission ist es, den Dialog zwischen
den Versicherern, den Behtrden und
den Planern sicherzustellen. Dass
dieser dringend erforderlich ist,
zeigt sich an den Diskussionen um
die neuen Brandschutzvorschriften
der Vereinigung Kantonaler Feuer-
versicherungen (VKF), die voraus-
sichtlich ab 2015 in Kraft treten.

Weil die formelle Genehmi-
gung durch das interkantonale Or-
gan technische Handelshemmnisse
IOTH erst Mitte September erfolgt
ist, sind die Informationen vorerst
nur spéirlich. Da keine Ubergangs-
fristen vorgesehen sind, ist die Ner-
vositat in den betroffenen Kreisen
recht gross, was zu einer intensiven

Text: Markus Gehri

Diskussion gefiihrt hat. Wahrend
die zustdndigen Behorden bereits
interne Schulungen abhalten, sind
erste Informationen einer breiteren
Offentlichkeit erst mit den vorgese-
henen vier Fachtagungen geplant.

Nebst der erfreulichen Libe-
ralisierung der Vorschriften, die teil-
weise noch durch andere Gesetze
infrage gestellt wird, sind etliche
neue Regelungen zubeachten. Zentral
werden die beiden neuen Brand-
schutzrichtlinien «Nachweisverfah-
ren im Brandschutzy und «Qualitéts-
sicherungim Brandschutz» sein. Sie
werden die Arbeit im Planungsbtiro
kiinftig stark beeinflussen.

In den kommenden Sitzun-
gen soll die Kommission die Schu-
lungs- und Informationstétigkeit
des SIA begleiten und den Uber-
gang zur Anwendung der neuen
Vorschriften kritisch verfolgen. Ge-
nauere Informationen und Bezugs-
moglichkeiten zu den neuen Brand-

schutzvorschriften werden in einem
spéteren Artikel folgen, sobald sie
freigegeben sind. ¢

Dr. Markus Gehri, Leiter des Bereichs
Normen und stv. Geschéftsfithrer des STA

FACHTAGUNG BRANDSCHUTZ

am 10. und 11. November 2014
in Biel

(in deutscher und franzdsischer
Sprache)

am 4. und 5. Dezember 2014
in ziirich
(in deutscher Sprache)

Hauptthema der Tagungen sind die
neuen Brandschutzvorschriften,
die im Januar 2015 in Kraft treten.
Anmeldeschluss ist bereits am

19. Oktober 2014.

Weitere Informationen zum
Programm und Link zur Anmel-
dung: http://vkf.ch/VKF/Services/
Ausbildung/Tagungen.aspx

NORMEN IN DER VERNEHMLASSUNG

Masstoleranzen,
Stein- und Plattenarbeiten

Der SIA unterbreitet die folgenden
fiinf Normentwiirfe zur Vernehm-
lassung:

- PrSIA 244 Runststeinarbeiten —
Belédge, Bekleidungen und Werk-
stiicke

- PrSIA 246 Natursteinarbeiten —
Beldge, Bekleidungen und Werk-
stiicke

— prSIA 248 Plattenarbeiten — Beld-
ge und Bekleidungen mit Keramik,
Glas und Asphalt

- PrSlA 414/1 Masstoleranzen im
Bauwesen — Begriffe, Grundsdtze
und Anwendungsregeln

- PrSIA 414/2 Masstoleranzen im
Hochbau

Die Normentwiirfe stehen im Internet
unter folgendem Link zur Verfiigung:
www.sia.ch/vernehmlassungen

Fiir Stellungnahmen verwenden Sie
bitte das Word-Formular, das am
gleichen Ort bereitsteht. Stellungnah-
men in anderer Form (Briefe, PDFs
usw.) kénnen nicht berficksichtigt
werden. Wir bitten Sie, Thre Stellung-
nahme bis zum 28.11.2014 einzurei-
chen an giuseppe.martino@sia.ch

Planung der
Pensionierung

Esist wichtig, sich frithzeitig mit
den wirtschaftlichen Fragen aus-
einanderzusetzen, die sich mit
dem Austritt aus dem Erwerbs-
leben stellen. Das kostenfreie
Seminar findet in Kooperation
zwischen SIA und der Pensions-
kasse der Technischen Verein
{PTV) statt und soll Thnen die
wichtigsten Punkte bei der finan-
ziellen Planung der Pensionie-
rung aufzeigen. Der Beantwor-
tung von Fragen wird ein grosses
Zeitfenster eingerdaumt. Eine An-
meldung ist erforderlich. e (sia)

SIA Form-Kurs am 11.11. 2014,
17-19 Uhr in Ziirich. Informationen

und Anmeldung: www.sia.ch/form
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PERSONLICHE FAHIGKEITEN

Souveran prasentieren

Architekten und Ingenieure gewinnen Bauherren weniger durch perfekte
Visualisierungen als vielmehr durch einen iiberzeugenden Auftritt
und gute Argumente — ein Form-Kurs zur Kunst des Priasentierens.

P owerPoint is evilly, brachte es
der amerikanische Informa-
tionswissenschaftler Edward
Tufte schon 2004 knapp und direkt
auf den Punkt: PowerPointist bése—
warum das? Die beliebte, aus dem
heutigen Business nicht mehr weg-
zudenkende Prasentationssoftware,
so Tuftes These, konterkariert effi-
ziente und préazise Kommunikation,
anstatt sie zu unterstitzen — beson-
ders dann, wenn sich der oder die
Présentierende blind auf die Még-
lichkeiten des Mediums verlasst.
Doch ganz unabhédngig da-
von, ob Architekten und Ingenieure
nun mit PowerPoint, PDF-Dokumen-
ten oder anderen Mitteln visualisie-
ren, geht es bei Projektprasentatio-
nen gegeniiber Bauherren, Amtern
oderBiirgerversammlungenim Kern
immer um zwei Dinge: Zum einen
will man die eigenen Ideen und Pla-
ne erldutern, die Zuhorer mit guten
Argumenten davon iiberzeugen und
dabei ihre Bedenken zerstreuen.
Zum anderen — und das ist oft die
einzige Chance, das erstgenannte
Ziel zu erreichen — geht es darum,
beim Gegeniliber Vertrauen und Sym-
pathie zu wecken. Prasentationen
und Bauherrengespréche sind der
entscheidende Augenblick: Springt
jetzt der Funke iber, ist meist die
grosste Hirde genommen.

Der Redner im Mittelpunkt

An der Prisentation selbst solltealso
nichts die Prdsenz des oder der Vor-
tragenden schmaélern. Zu den Vorbe-
reitungen zdhlt, den Vortrag im Biiro
vor einem Testpublikum zu tben —
schon um zu priifen, ob erim gesetz-
ten Zeitrahmen bleibt.

Eine gute Prisentation un-
terstreicht die Ausfithrungen des
Referenten, lenkt abernicht vonihm

Text: Frank Peter Jdger

ab. Klingt einleuchtend, fiihrt aber
geradewegs in den Kern des Dilem-
mas: Denn massvoll eingesetzt, ver-
starken gut gewdhlte Bilder durch-
aus die Wirkung einer Présentation;
das belegt auch die Lernforschung.
Auf der anderen Seite konkurriert
jedes zusétzliche Bild mit der Auf-
merksamkeit fiir den Vortragenden.
Im ungilinstigen Fall degradiert die-
ser sich zum blossen Foliendricker,
der, halb vom Publikum abgewandt,
ganz mit seinen PowerPoint-Charts
beschaftigt ist. Fazit: Das Prasenta-
tionsmedium soll den Vortrag be-
gleiten, nicht der Vortragende das
Medium.

Fiir den Erfolg einer Priasen-
tation sind eine Reihe weiterer Fak-
toren von Bedeutung: Die Korper-
sprache des Vortragenden, seine
akustische Verstdndlichkeit, Tages-
zeitund Beschaffenheit des Raums —
und nicht zuletzt, dass jemand in
der Lageist, ein Thema strukturiert
zu vermitteln und eine Problemls-
sung als Folge kausaler Abwéagun-
gen zu vermitteln. Die Antwort auf
die Frage «Warum haben wir eine
Aufgabe so gelést und nicht anders?»
sollte dabei den roten Faden bilden.

Zweifellos gibt es Menschen,
denen das Prasentieren in die Wiege
gelegt ist. Aber mit etwas Ubung
kann jeder seine Uberzeugungskraft
in Gespriachen und Vortrdgen ver-
bessern. Wichtigste Basis dafiir ist
ein klares Konzept und eine anlass-
bezogene Vorbereitung: In welcher
Runde werde ich présentieren, was
soll thematisch im Mittelpunkt ste-
hen, und wie lautet mein Vortrags-
ziel? Was wird meine Gesprachspart-
ner besonders interessieren, und
an welchen Punkten muss ich mit
Gegenwind rechnen? Wie viel Zeit
schliesslich sollte fiir das anschlies-
sende Gesprach bleiben?

Présentieren verlangt hdufig die Balance
zwischen eigener Prasenz und visuellen
Medien.

Fast immer ist das Gesprach von
Angesicht zu Angesicht der Konigs-
weg der Kommunikation — weil es
unmittelbar mit der Reaktion, den
Fragen und Einwidnden des Gegen-
iibers konfrontiert und die Méglich-
keit gibt, sie direkt aufzugreifen. Je
kleiner die Runde, desto offener
kann tiber ungeléste Fragen ge-
sprochen werden. Dabei kommt es
neben guten Argumenten auch auf
Fingerspitzengefiithl und Zuhérer-
qualititen an. »

GEKONNT PRASENTIEREN:
MEHR PERSONLICHKEIT,
WENIGER POWERPOINT

SIA-Form-Kurs am 27.10.2014 in
Zirich. Weitere Informationen und
Anmeldung: www.sia.ch/form

Foto: Fabian Gasperl
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