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(sia-service) Fur berufserfahrene und angehen-
de Architekten und Ingenieure existiert heute
einbreitesAngebotanjuristischenVeranstaltun-
gen, denen jedoch vielfach die interdisziplinare
Auseinandersetzung mit den baujuristischen
Fragestellungen fehlt. Die Veranstaltungsreihe
«backstage», die SIA-Service gemeinsam mit
dem Departement Architektur der ETH durch-
fihrt, will hier Abhilfe schaffen. Es werden fach-
lich fundierte und praxisnahe Veranstaltungen
angeboten, bei denen das Recht immer mit dem
Hintergedanken betrachtet wird, dass es eine
notwendige, wenn auch vermutlich unange-
nehme Nebenerscheinung in der Verwirklichung
von Architektur ist. Ein interdisziplinar zusam-
mengesetzter Beirat mit Andrea Deplazes, Vor-
steher D-ARCH, Daniel Kindig, Prasident des
SIA, Dr. sc. techn. Paul Lichinger, dipl. Bauing.
ETH/SIA, Peter Rechsteiner, Rechtsanwalt, Bru-

Kurs: Patentierte Architektur

Patentierte Architektur — Zukunft oder Utopie?
Do., 29. Marz 2007, 17.30-19.30, Ziirich,
anschliessend Apéro

Referenten:

Stéphane de Montmollin, dipl. Arch. ETH SIA BSA,
Generalsekretdar BSA

Lukas H&ssig, Wirtschaftsjournalist

Prof. Daniel Kiindig, dipl. Arch. ETH SIA BSA,
Préasident des SIA

Walter Maffioletti, Rechtsanwalt

Peter Rechsteiner, Rechtsanwalt

Prof. Dr. Fridolin St&dhli, Ethiker
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(sia-service) Bei Bauprojekten, bei denen auf-
grund ihrer Grosse oder Lage ein besonderes 6f-
fentliches Interesse vermutet werden kann, ist
von Beginn an eine klare Kommunikationsstra-
tegie notig, damit die Offentlichkeit das Projekt
wohlwollend aufnimmt. In der Endphase eines
Werkes gilt es, das Augenmerk darauf zu rich-
ten, die entsprechende Arbeit als besondere
Leistung des Planers in der 6ffentlichen Wahr-
nehmung und in den Képfen potenzieller zu-
kiinftiger Bauherren zu verankern. Zielgerich-
tete Medienarbeit ist in allen Projektphasen
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no Dobler, Sonderprojekte/MAS Prog. D-ARCH,
Mike Siering, Leiter SlA-Service, und Walter
Maffioletti, Rechtsanwalt, SIA-Service Law, un-
terstitzt die Veranstaltungsreihe.

KURS: DER PREIS

FUR EINE PLANERSTUNDE

Welche Daten benétigt werden, um einen kos-
tendeckenden Stundenansatz zu ermitteln und
den angestrebten Gewinn sicherzustellen, ver-
mittelt der Kurs Was kostet eine Planerstunde?
Stundenansatz versus Markt. Die Kompakt-
veranstaltung zeigt die Berechnung des bu-
rospezifischen Stundenansatzes gemadass den
Leistungs- und Honorarordnungen SIA 102,103
und 108. Vorgestellt werden die Hilfsmittel, die
der SIA dazu zur Verfiigung stellt. Ein konkretes
Beispiel wird durchgerechnet, und es wird ge-
zeigt, wie man vom kalkulatorisch ermittelten

Kurs: Was kostet eine Planerstunde?
Dienstag, 27. M&rz 2007, 17.30-19.40, Zirich,
anschliessend Apéro

Referenten

Daniel Gerber, dipl. Architekt ETH SIA SWB,
Vizeprasident Berufsgruppe Architektur des SIA
Peter Kiindig, dipl. Treuhé&nder

Walter Maffioletti, Rechtsanwalt, SIA-Service Law
Elisa Tirendi, Treuhdnderin eidg. Fachausweis,
SIA-Service

Markus Schaefle, dipl. Architekt ETH SIA BSA,
Mitglied der SIA-Honorarkommission 102

ein wichtiges Marketingwerkzeug. Die Veran-
staltung Zielgerichtet kommunizieren — Vom
Umgang mit den Medien von SIA-Service gibt
Einblicke in die Welt der Medienschaffenden
und zeigt, wie eine aktive Medienarbeit flr
Planer aussehen kann. Im Kurs berichten
Journalisten, Planer und Juristen aus erster
Hand vom erfolgreichen Umgang mit den Me-
dien, wie der Planer diese fiir seine Zwecke
nutzen kann, wie man mit Medienschaffenden
umgeht und Uber die Rechte der Betroffenen
bei falscher Berichterstattung.
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Stundenansatz zu einem marktfahigen Ange-
botspreis kommt.

VERANSTALTUNG:

PATENTIERTE ARCHITEKTUR
Architekten kdnnen sich bei ihren Werken auf
das Urheberrecht und den Designschutz be-
rufen. Patente sind hingegen zum Schutz neu
entwickelter Materialien oder fir Konstruk-
tionsprozesse Ublich. Die Veranstaltung Paten-
tierte Architektur — Zukunft oder Utopie? geht
der Frage nach, ob Architektur patentierbar ist,
untersucht die Folgen, die sich fir die Planer
daraus ergeben, und wie sich der Patentschutz
auf die architektonische Entwicklung und die
intellektuelle Auseinandersetzung mit dem ur-
banen Raum auswirkt. Sie zielt auf eine inter-
disziplinare Auseinandersetzung mit der Frage
nach der Patentierbarkeit von Architektur ab.

Firmenmitglieder SIA: Fr. 80.-!
Einzelmitglieder SIA oder BSA: Fr.120.—
Nichtmitglieder: Fr. 160.-

Studenten und Lehrer D-ARCH /D-GESS: gratis
Auskiinfte bei SIA-Service unter 044 283 63 63.
Anmeldung per E-Mail an contact@siaservice.ch

! Fr. 60.- pro Veranstaltung fir SIA-Firmen-
mitglieder, die Patentierte Architektur — Zukunft
oder Utopie? und Was kostet eine Planerstunde?
gleichzeitig buchen.

D s i
SIS A,

U GG U Y I e gt i, i Y
//’4//? 77 /%/Z 4/ /4/4//// %////; %//// ///4?
55%3 %755 G d i 3 7%, G 5
707 w2 7 S Zaen 2n s G Teer 7

L
s

Kurs: Zielgerichtet kommunizieren

Zielgerichtet kommunizieren — Vom Umgang mit den
Medien

Dienstag, 3. April 2007, 17.00-19.00, Zirich,
anschliessend Apéro

Firmenmitglieder SIA: Fr. B80.-
Einzelmitglieder SIA oder BSA: Fr. 120.-
Nichtmitglieder: Fr. 160.-

Auskiinfte bei SIA-Service, Tel. 044 283 63 63,
Anmeldung per E-Mail an contact@siaservice.ch
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(sia) Gutes besser verkaufen heisst, Erfolge
buchen. Im Kursmodul Marketing geht es um
die Planung eines Marketingkonzepts und den
geschickten Einsatz des Marketingbudgets.
Dazu gehdren Uberlegungen zum Kundenkreis,
an den sich ein Planungsbiro richtet, wie es
sich bei den Kunden bemerkbar machen und
wie es potenzielle Kunden ansprechen kann.
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Das Modul Kunden gewinnen und Kunden halten
zeigt den Aufbau von Beziehungen zu Kunden,
wie man sich bei potenziellen Kunden Zugang
verschafft, seine Firma prasentiert, seine Argu-
mente einbringt, Abschlisse macht und beste-
hende Kundenbeziehungen pflegt. Das Modul
Erfolgreich verhandeln - Mehrwert und Auf-
tréige generieren erlautert das Verhandeln nach
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MARKETING UND AKQUISITION

Referent: Bernhard Loosli
MA-MA 07 Marketing
MA-KU 07 Kunden gewinnen
MA-EV 07 Verhandeln

5. Juni 07, Zirich
14. Juni 07, Zirich
18. Juni 07, Zirich

Die eintdgigen Module kdnnen einzeln gebucht werden.

einzelne 3 Module
Fr.410.— Fr.1120.-

Teilnehmerbeitrag:
Firmenmitglieder

Einzelmitgl./
Assoziierte / Partner Fr. 520.— Fr. 1360.—
Nichtmitglieder Fr. 600.— Fr.1600.—
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dem Harvard-Konzept, wie man zu Abschlis-
sen kommt, sowie das Verhalten in schwierigen
Situationen, bei abschlagigen Bescheiden oder
wenn der Partner die Bezahlung einer Mehr-
leistung ablehnt. Die Teilnehmer bearbeiten und
trainierenSituationenausihrem Geschaftsalltag
und kénnen die Erkenntnisse und Erfahrungen
aus den Kursen direkt in die Praxis umsetzen.
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Kursunteriagen und Mittagessen im Kurspreis inbe-
griffen. Auskiinfte und schriftliche Anmeldung: SIA
Form, Kurssekretariat, Madeleine Leupi, Selnaustr. 16,
Postfach, 8027 Ziirich, Tel. 044 283 15 58, Fax 044
283 15 16, E-Mail form@sia.ch
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(frau+net) Um Akquisition oder wie sichere ich
langfristig den Auftragsbestand? geht es am
dritten abendlichen Treffen von Frau+Net vom
19. April. Rita Hermanns-Stengele, Bauinge-
nieurin und Inhaberin eines Planungs- und
Beratungsbiros, sowie Bernhard Loosli, Leiter
des Kurses Marketing und Akquisition von SIA
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(sia) Oft gelangen unerfahrene Bauwillige mit An-
fragen andie Sekretariate der SIA-Sektionen oder
bei éffentlichen Veranstaltungen an Vertreter des
SIA. 25 haufig gestellte Fragen, die sich beim Bau
oder bei der Renovation von Wohneigentum erge-
ben, hat der SIAim Bauleitfaden — Qualitdt ist kein
Luxus zusammengetragen. Mit diesen 25 Fragen
und Antworten stellt der SIA seine Mitglieder den
Bauherren als qualifizierte Fachleute vor, die Uber
die entsprechenden Kenntnisse der Baukunst,
der Vorschriften und des gesamten Umfelds ver-
flgen, um Hauser zu planen und deren Bau bis
zur Schlissellbergabe zu begleiten. Der Bauleit-
faden zeigt sie als Ansprechpartner fir korrekte
und kompetente Informationen in allen Baufra-
gen und als Experten flr Vertragsbedingungen

und Geschéaftsbeziehungen mit Unternehmen
und beauftragten Leistungserbringern.

Die von der SIA-Sektion Waadt entwickelte Bro-
schiire verweist auf die Sektionen des SIA als
neutrale Anlaufstellen, wo Bauinteressenten
Informationen Uber die verschiedenen Mog-
lichkeiten der Zusammenarbeit zwischen der
Bauherrschaft und den Fachleuten des Bau-
gewerbes erhalten. Die Bauwilligen erfahren,
dass SIA-Mitglieder ausgewiesene Fachleute
sind und sie in ihnen einen zuverlassigen Be-
rater und Begleiter fur ihr Bauvorhaben finden.
Die auf Laien zugeschnittene Schrift eignet sich
zum Auflegen an Veranstaltungen, Messen, Ta-
gen der offenen Tur oder als Werbemittel.
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Bauleitfaden — Quahtatlst kein Luxus, 46 Seiten, Format A5, illustriert, broschiert, gratis. Bestellungen
an Gener‘alsekr‘etamat SIA, Postfach, 8027 Ziirich, Fax 044 283 15 16, E-Mail form@sza ch
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3. Treffen Frau+Net, 19. April 07, 18.00-19.30,

mit anschliessendem Apéro, Hotel Glockenhof,
Sihlstrasse 31, 8023 Ziirich. Unkostenbeitrag Fr.
20.-. Anmeldung an Generalsekretariat SIA, Sel-
naustrasse 16, Postfach, 8027 Ziirich, Fax 044 283
15 16, E-Mail:
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Form, stellen in Kurzreferaten ihre Arbeitswei-
se und ihre Erfahrungen vor. Die Denkanstésse
werden in Kleingruppen diskutiert und die Er-
gebnisse im Plenum zusammengetragen. Der
anschliessende Apéro bietet Gelegenheit, be-
stehende Kontakte zu vertiefen und neue zu

frau_net@sia.ch

knupfen.
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